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Das TELOS Team sagt DANKE an die vielen qualifizierten Asset Manager und
Administratoren, die mit Ihren Prisentationen und Beitrigen allen interessierten
Lesern iiber eine Dekade hinweg zur Seite standen und weiter stehen.

Ihnen, liebe Investoren, wiinschen wir nun auch mit dieser Jubiliumsausgabe erneut
eine helfende Lektiire sowie neue und fruchtbare Anregungen und Kontakte, die Thre
herausfordernde Arbeit helfend unterstiitzen.

Ihr TELOS Team
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AGATHON
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lhr Investmentbegl eiter

AGATHON CAPITAL GmBH

Adresse
StraBe Kranhaus Sid — Im Zollhafen 24
PLZ 50678
Ort (Land) Koln
Webadresse www.agathon-capital.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Schilcher Institutionell Name Biischges

- . Vorname Erich Vorname Jirgen

o =, =) Funktion Geschéftsflhrer Funktion Senior Sales Manager

- ’ ‘Q.""‘ ; Telefon +49 221975868 31 Telefon +49 221 975868 35

' \\J email erich.schilcher@ email juergen.bueschges@

‘ agathon-capital.de agathon-capital.de
Institutionell Name Postall Instltut_lonell / Name Mésmang
Schweiz
Vorname Lars Vorname Kai

Funktion Sales Manager
Telefon +49151/43116671

email kai.moesmang@
agathon-capital.ch

Funktion Senior Sales Manager
Telefon +49 221975868 36

email lars.postall@
agathon-capital.de

P s

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die AGATHON CAPITAL GmbH ist ein Spezialist fiir innovative, wertsichernde und nachhaltige Fondsstrategien. AGATHON
gilt seit knapp 15 Jahren als unabhangiger sowie verlasslicher Partner fur liquide und illiquide Finanzprodukte im Bereich
Spezial- und Publikumsfonds. Insgesamt betreuen die AGATHON CAPITAL GmbH und die AGATHON CAPITAL SCHWEIZ
GmbH unter der Leitung von Erich Schilcher ein Volumen von uber 1,8 Milliarden Euro.

Als Bindeglied hilft AGATHON institutionellen und semi-institutionellen Investoren Renditen zu sichern, Risiken zu steuern
und mit innovativen Fondsldsungen die Kapitalanlage zu diversifizieren. AGATHON biindelt finanzwissenschaftliches
Knowhow mit leistungsstarken Produkten ihrer Fondspartner und legt so die Grundlage fir ein umfassendes Leistungs-
spektrum mit bestmoglicher Performance fiir ihre Kunden.

Seit 2016 ist AGATHON Fondsinitiator der ART Fonds-Familie. Ziel ist es, spezialisierte Asset Manager zu finden und zu
entwickeln, die in jedem Borsenzyklus eine attraktive Rendite generieren kénnen. Im Rahmen des Core-Satellite-Ansatzes
erhalten somit professionelle Investoren maRgeschneiderte Satelliten-Lésungen. Mit dieser Strategie begleitet die
AGATHON Capital ihre Kunden transparent, verlasslich und langfristig.

Copyright © 2024 TELOS GmbH AGATHON CAPITAL GmbH
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Seit 2022 mit der AGATHON CAPITAL Schweiz GmbH in der Schweiz

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2009 Schweiz seit 2022
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 1,8 Mrd. (D + CH)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 7 8

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2009

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen Alle gangigen KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

R X X X " |  «

We do not communicate on the detail by country.
Unternehmen / Tatigkeitsfelder

AGATHON bietet professionelle Investoren mafigeschneiderte Anlagelésungen und arbeitet dafiir in Deutschland mit spezia-
lisierten Asset Managern bzw. Fondsboutiquen zusammen:

Ultramarin entwickelt quantitative Anlagestrategien auf Basis von Technologien des Maschinellen Lernens. Das interdiszipli-
nare Team aus den Bereichen Finance, Computer und Data Science sowie Mathematik, Physik und Neurowissenschaften
arbeitet daran, die komplexe Dynamik der Einflussgréen und Interdependenzen an Finanzmarkten in holistischen Modellen
abzubilden und mit den Best Practices moderner Anlageprozesse zusammenzufiihren.

ThirdYear Capital ist bankenunabhangiger Anbieter ,quantamentaler® Makro-Strategien und Absoluter Returns. Das Team
vereint langjahrige Global Macro-Research und Investmenterfahrung mit akademischer Prazision. Die Firma nutzt Daten und
Technologien, um ein tiefes Verstandnis der Volkswirtschaft systematisch und in Echtzeit auf liquide Anlageklassen anzuwen-
den.

Pegasos Capital ist als unabhangiger Vermdégenverwalter tatig und gehoért zu den Innovationsleadern rund um das Invest-
ment-Thema ,Blockchain-Technologie®. Das Dienstleistungsangebot umfasst die Verwaltung privater Vermégen sowie die
Beratung (Advisory) von Publikums- und Spezialfonds.

Intalcon Asset Management ist ein bankenunabhangiger Fondsadvisor und Anbieter von Algorithmen fiir den Handel mit
Wertpapieren. Die Grinder des Unternehmens haben mehr als 20 Jahre lang weltweit institutionelle Investoren bei der
Entwicklung regel-basierter Systeme beraten. Dieses Know-how ist Grundlage der Produktstrategien.

Die langjahrige Erfahrung aller Teammitglieder und der erfolgreiche Track Record der handelnden Personen machen
CONVEX Experts zu einem der mafgeblichen Spezialisten im Bereich Wandelanleihen.

Bankhaus Metzler ist die dlteste deutsche Privatbank im ununterbrochenen Familienbesitz und schopft aus tUber 340 Jahren
Geschéftserfahrung. Das seit Jahren erfolgreiche Metzler Currency Overlay erfolgtauf Basis einer quantitativen Multi-Modell-
Architektur und sichert damit auch das Fremdwahrungsrisiko im Rahmen von Devisentermingeschafte, Uber die Zinsen der
weltweit attraktivsten Hochzinswahrungen vereinnahmt werden.

Copyright © 2024 TELOS GmbH AGATHON CAPITAL GmbH



—
Jahrbuch 2024 TELOS

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

ART Transformer Equities: Der globale Aktienfonds ermdglicht Privatanlegern und professionellen Investoren, an der
enormen Wertschdpfung der Blockchain-Technologie zu partizipieren. Zudem ist der ART Transformer Equities der grofite
deutsche Aktienfonds, der sich aktiv gemanagt auf die Chancen der Blockchain-Technologie fokussiert.

Renten

ART Top 50 Smart ESG Convertibles: Die Strategie investiert in die 50 besten nachhaltigen Wandelanleihen weltweit. Der
Fokus liegt dabei auf den vorhandenen Ineffizienzen in der Assetklasse sowie auf den markneutralen Werttreibern von
Wandelanleihen. Dabei neben Ausschlusskriterien und auch ein Best-in-Class-Ansatz angewandt. Das hochspezialisierte
Team besitzt aufgrund von mehr als drei Jahrzehnten Erfahrung in der Assetklasse das hierfiir nétige Know-how.

ART Metzler FX Protected Carry: Eine systematische Anlagestrategie in attraktiven Wahrungsraumen.

Ziel ist die Vereinnahmung risiko-adjustierter Zusatzertrage aus héheren Zinsen gegeniber der Eurozone. Die Positionierung
erfolgt via Devisentermingeschafte. Das Fremdwahrungsrisiko wird aktiv gesteuert Gber das seit Jahren erfolgreiche Metzler
Currency Overlay auf Basis einer quantitativen Multi-Modell-Architektur. Alle verwendeten Algorithmen und Modelle sind
wissenschaftlich fundierte Eigenentwicklungen mit klar definierten Prozessen und Regeln. Durch den Einsatz dieser quantita-
tiven Strategien gibt es keinen Spielraum fiir diskretionare Entscheidungen. Das reduziert signifikant die Risiken von verhal-
tenspsychologischen Phanomenen, die leicht zu irrationalen Entscheidungen fiihren.

Gemischt / Multi Asset

ART Global Macro: Die Kombination von quantitativer Technologie und fundamentaler Logik stellt eine sogenannte ,quanta-
mentale“ Strategie dar. Die systematische Strategie nutzt kurzfristige wirtschaftliche Prognosen, um historische Ursache-
Wirkungs-Ketten in Echtzeit zu erkennen und ihre Auswirkungen auf die Finanzmarkte zu antizipieren. Der ART Global Macro
partizipiert weltweit an fundamentalen Trends und profitiert zugleich von Wendepunkten in den liquiden Anlageklassen wie
Aktien, Staatsanleihen, Inflation inklusive Gold und Wahrungen. Das Ziel sind differenzierte und deutlich positive Renditen in
verschiedenen Marktumgebungen.

ART Al US Balanced & ART Al Euro Balanced: Der Anlageprozess basiert auf einem von Othoz entwickelten Machine
Learning-Modell zur Aktienauswahl. Dieses Modell verkniipft eigene Forschung im Bereich des maschinellen Lernens aus
groRen Datenmengen und die rigorose Anwendung statistischer Verfahren mit etablierter Kapitalmarktforschung. Im
Vergleich zu herkdmmlichen quantitativen Methoden ermdglicht die Anwendung von maschinellem Lernen Finanzdaten so
detailliert zu analysieren, dass komplexe, nicht-lineare Zusammenhange erfasst werden kénnen. Diese prazise Erfassung
der sich im Zeitverlauf kontinuierlich wandelnden Abhangigkeiten an den globalen Kapitalmarkten versetzt Othoz in die Lage,
Investmentportfolios mit Uberdurchschnittlichen Rendite-Risikoparametern zu generieren. Beiden Fonds liegt eine defensive
Strategie zu Grunde, die auch in Niedrigzinsphasen stabile, positive Renditen bei einem im Vergleich zum Aktienmarkt
reduzierten Verlustrisiko erzielen soll. Die Aktienquote (Universum: S&P 500 bzw. STOXX Europe 600) wird flexibel zwischen
0 und 50 Prozent gesteuert, die verbleibende Liquiditat wird in Investment-Grade-Anleihen investiert.

Intalcon Global Opportunities: Der Mischfonds investiert hauptsachlich in bérsennotierte, liquide Aktien mit Schwerpunkt
USA sowie in Aktienindex- und Renten-Futures. Die Anlageentscheidungen fir Kauf und Verkauf, PositionsgroRe sowie flr
das Risikomanagement werden quantitativ, d. h. systematisch getroffen. Die Anlagestrategie stiitzt sich dabei auf langjahrig
getestete und in der Praxis bewahrte Algorithmen. Hauptziele sind eine sehr niedrige Korrelation zu klassischen Indizes
sowie die Generierung von Alpha. Der Fonds soll damit ein herkémmliches Wertpapierportfolio diversifizieren und dessen
Rendite-Risiko-Verhaltnis signifikant verbessern. Zudem ist seitens der Intalcon Asset Management vorgesehen, 20 Prozent
einer Performance Fee an die gemeinniltzige Intalcon Foundation zu spenden. Die Stiftung unterstutzt dkologische sowie
soziale Projekte und erzeugt damit einen messbaren Impact.

Private Equity, Infrastruktur

Kapital 1852 Equity Invest V ,,Digital Growth II“ (nur Schweiz): Die Venture Capital-Strategie setzt auf ein diversifiziertes
Portfolio mit bis zu 16 Zielfonds aus den Bereichen Digitalisierung, DeepTech, Digital Health und CleanTech. Der Investment-
ansatz des Dachfonds ist auf die Kernregionen USA, Europa und Israel fokussiert, wobei auch die dynamische Entwicklung
in Indien, Lateinamerika oder Siidostasien in das Portfolio einfliessen. Investoren erhalten nicht nur den exklusiven Zugang
zu einem internationalen Venture Capital-Ecosystem mit disruptiven Geschaftsmodellen und einzigartigen Technologien,
sondern profitieren auch von einer direkten Partizipation an den Wertsteigerungen der Portfoliounternehmen, die stark von
den langfristigen Megatrends profitieren. Mit einem Fokus auf technologische Innovationen partizipieren Investoren dabei
von den tiefgreifenden Veranderungen von Wirtschaft und Gesellschaft. Dies fiihrt letztendlich zu Gberdurchschnittlich hohen
historischen Renditen bei vergleichbar geringer Volatilitat.

Private Equity, Infrastruktur
Fonds mit Absolute Return Charakter:
ART Global Macro

ART Al Euro Balanced
ART Al US Balanced

Copyright © 2024 TELOS GmbH AGATHON CAPITAL GmbH
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI k.A.
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen k.A.
ESG-Research - intern / proprietar k.A.
ESG-Research — extern k.A.

FNG, Osterreichisches Umweltzeichen,
Eurosif, Leitfaden fur ethisch-nachhaltige
Kapitalanlage in der evangelischen Kirche,
transparent.

Eingesetzte Kriterien

Copyright © 2024 TELOS GmbH AGATHON CAPITAL GmbH
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Algorithmen treffen die besseren Entscheidungen

Kl ist in aller Munde und dberall um uns herum lbernehmen Algorithmen immer mehr Aufgaben. Und dennoch:
Die Mehrheit der Menschen traut Algorithmen nicht (ber den Weg und verlasst sich bei der Entscheidungsfin -
dung lieber auf Prognosen menschlicher Experten — selbst dann, wenn Algorithmen nachweislich besser
abschneiden.

Mensch oder Maschine

Wer liefert bessere Prognosen: Menschen oder Algorithmen? Auch wenn es dem menschlichen Ego nicht gera-
de schmecken durfte — die Forschungsergebnisse der letzten Jahre belegen, dass Algorithmen besser abschnei-
den als menschliche Experten, und zwar in unterschiedlichsten Bereichen. Eine schon im Jahr 2000 veroffent-
lichte, viel zitierte Meta-Studie [1] weist dies anhand von insgesamt 136 Studien nach: Algorithmen schlugen dort
menschliche Vorhersagen in 94 Prozent aller Falle, und zwar unabhangig vom Aufgabengebiet, der Art und
Erfahrung der Teilnehmer und der zugrundeliegenden Daten.

Umso erstaunlicher ist die Tatsache, dass Menschen sich eher auf eine ,menschengemachte® Prognose verlas-
sen als auf die eines statistischen Algorithmus. Dieses Phanomen wird als ,Algorithm Aversion® bezeichnet.
Warum ist das so? Die Wissenschaft liefert hierfir mehrere Hypothesen: Zum einen kdénnte dies mit dem
Wunsch des Menschen zusammenhangen, moglichst perfekte Vorhersagen erhalten zu wollen. Die Annahme,
dass menschliche Experten im Laufe der Zeit durch ihre Erfahrung ihre Vorhersagequalitét steigern, dirfte
ebenso eine Rolle spielen wie die Bedurfnispyramide nach Maslow: Algorithmen, die besser als der Mensch
abschneiden? Das steht im Widerspruch zur Selbstverwirklichung.

Algorithmen am Kapitalmarkt

Wer an den Kapitalmarkten langfristig erfolgreich sein moéchte, tut gut daran, seine Vorbehalte gegeniiber
Algorithmen abzubauen und lieber auf eine regelbasierte, systematische Strategie zu setzen als auf Meinungen
und Geflhle. Die Griinde dafiir liegen auf der Hand. Menschen kdnnen je nach physiologischem Zustand bei
gleichen Fakten zu unterschiedlichen Entscheidungen kommen. Algorithmen haben dieses Problem nicht.
Menschen verlassen sich auf Heuristiken, die nicht immer sinnvoll und empirisch fundiert sind. Algorithmen
verlassen sich dagegen ausschlieRlich auf Fakten. Menschen neigen zu Over-Confidence und Uberoptimismus.
Algorithmen ist dies unbekannt. Sie kennen weder Angst noch Gier und haben kein Ego. Deshalb: Marktteilneh-
mer sollten sich auf ihre menschlichen Starken bei der Entwicklung der Handelsstrategie konzentrieren. Die
Entscheidung Uber Kauf, Verkauf, Positionsgrofie u. a. aber ist beim Algorithmus meist besser aufgehoben.
,If you can replace judgements by rules and algorithms, they’ll do better.” Daniel Kahnemann, Psychologe und
Nobelpreistrager.

[1] Grove, Zald, Lebow, Snitz, and Nelson, "Clinical Versus Mechanical Prediction: A Meta-Analysis"

Uber Intalcon Asset Management

Intalcon Asset Management (IAM) ist ein bankenunabhangiger Fondsadvisor und Anbieter von Algorithmen fir
den Handel mit Wertpapieren. Die Grinder des Unternehmens haben mehr als 20 Jahre lang weltweit institutio-
nelle Investoren bei der Entwicklung regel-basierter Systeme beraten; dieses einmalige Wissen wird seit 2024
aktiv fir den Fonds ,Intalcon Global Opportunities” eingesetzt; d. h., die Anlagestrategie dieses Fonds stiitzt sich
auf langjahrig getestete und in der Praxis bewahrte Algorithmen.

Das besondere an Intalcon: 20 Prozent seiner Umsatze gehen an die gemeinnitzige Intalcon Foundation. Die
Stiftung unterstitzt 6kologische sowie soziale Projekte, die zur Einddmmung der Klimaerwarmung und zum
Artenschutz beitragen. Die Vision von Intalcon ist eine Welt, in der eine Uberdurchschnittliche Rendite am
Kapitalmarkt auch dazu dient, eine nachhaltige Zukunft fiir Kinder und Enkel zu sichern.

INLtalcon e

Intalcon Asset Management GmbH
Klaus A. Wobbe
Geschaftsfiihrer / Managing Director

+49 421 40886-555 Weiter Beitrage auf:
klaus.wobbe@intalcon.com www.intalcon.com/magazin
Copyright © 2024 TELOS GmbH Agathon Capital / intalcon
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ALLIANCEBERNSTEIN’

ALLIANCEBERNSTEIN (LUXEMBOURG) S.A R.L., MUNICH BRANCH

Adresse

Strale Erika-Mann-Strasse 9

PLZ 80636

Ort (Land) Germany

Webadresse https://www.alliancebernstein.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Volkmar

Vorname Siegfried
Funktion Sales
Telefon +49 89 255 40401

email siegfried.volkmar@AllianceBernstein.com

Team 5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Our Global Client Group is focused on delivering the entirety of AllianceBernstein, across all asset classes, to clients in a
way that appreciates the nuances of each client and that maximizes the value of interactions from the client’s perspective.
AllianceBernstein has a separate and dedicated Client Service function that is distinct from Product Management and
Investment Management. Our Client Service organization is part of our Global Client Group and is solely focused on
delivering AllianceBernstein’s products and services to institutional clients in their local markets.

We have separate but similar institutional client service functions in our New York, Nashville, London, Munich, Tokyo, Hong
Kong, Sydney, Melbourne, and San Antonio offices. Because our client service professionals understand the challenges
and opportunities in each global market, our Client Relations Teams recognize each client’s unique perspective and under-
stand local market dynamics. We believe our ability to serve clients in virtually all parts of the world makes AllianceBernstein
a preeminent resource for institutional investors worldwide.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

AB offers research and investment services to global investors in major world markets.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2010 1971
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2.69 672.72
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0.128 378.54
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2.56 294.22
Anzahl der Investmentspezialisten 4 493

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2010

Im Outsourcing v

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 4

Copyright © 2024 TELOS GmbH AllianceBernstein (Luxembourg) S.a r.l.,, Munich Branch
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 12.6% 1.9%
Versicherungen v 37.8% 15.2%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 47.4% 22.4%
Unternehmen v 0.0% 1.1%
Vermogensverwalter v 1.7% 13.9%
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 0.0% 0.4%
Andere v 0.4% 45.1%

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

AllianceBernstein is singularly focused on asset management and research. Our objective is to deliver better investment
outcomes to our clients through differentiated research insights and innovative portfolio solutions designed to address the
specific challenges they face. As an active manager, our differentiated insights drive our ability to deliver alpha. Our exclusive
focus on asset management and research - without the potential distractions or conflicts associated with investment banking,
insurance writing, commercial banking, or proprietary trading - helps us maintain a highly effective investment organization
with a culture that exists solely to benefit our clients. AllianceBernstein has long recognized that environmental, social and
governance issues present both potential risks and opportunities that can impact the performance of portfolios. When we
became a PRI signatory in November 2011, we began formalizing the integration of ESG into our investment processes for
most actively-managed equity and fixed income client accounts, funds, and strategies, a process that continues today. We
also created a management infrastructure for responsible investment leadership that today helps us drive our firm’s strategy
and commitment to these issues firmwide.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Through our Equities Platform, we deliver our firm’s differentiated insights in high conviction strategies. This Platform offers
Strategies offering stable and consistent alpha, unique alpha, limited downside risk, and style diversification. Our actively-
managed equity strategies span both global and regional universes across various capitalization ranges styles, including
value, growth and core equities.

Renten

We offer a globally-integrated Fixed Income Platform, with the Strategies on this Platform incorporating both fundamental and
quantitative research and harnessing our firm’'s integrated research and innovative technology tools and systems. This
Platform offers broad market, alpha-generating Strategies, Strategies that focus on credit spreads within markets, high yield
strategies, and multi-sector and unconstrained strategies.

Gemischt / Multi Asset

Our Multi-Asset Platform leverages our firm’s ability to deliver insights across all markets to build comprehensive solutions
focused on client outcomes. Our “outcome-oriented” solutions include retirement strategies, total return strategies,
income/thematic strategies, and risk-managed strategies. We also offer factor and beta strategies, including index strategies.

Immobilien

Our Commercial Real Estate Debt (“CRED”) platform spans both the US and Europe, offering investment solutions to meet
the specific needs of clients’ portfolios. The platform offers clients the capability to invest through commingled funds, separa-
tely managed accounts, and co-investments across a range of risk and return profiles, geographic focus, and leverage prefe-
rence. For institutional investors, the strategies are unleveraged at the fund level and have the capability to invest across the
capital stack. For our Private Client channel, we recently launched a leveraged open-ended private REIT to serve the unique
needs of high net worth investors. All of the CRED investment vehicles offer attractive distributable income while protecting
downside risk and serves as a hedge against inflation in a potential rising rate environment.

Private Equity, Infrastruktur

Our Private Equity Platform delivers differentiated solutions across multiple strategies including diverse primary PE funds,
PE secondary investments, and direct equity co-investments, with a focus on small-cap and middle market buyout and
growth equity strategies. The Platform leverages a strategic relationship between AB Private Credit Investors (the Advisor)
and Abbott Capital Management (the Sub-Advisor), who have complementary strengths spanning manager selection, middle
market expertise, bottom-up fundamental underwriting, and portfolio construction.

Copyright © 2024 TELOS GmbH AllianceBernstein (Luxembourg) S.a r.l.,, Munich Branch
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Hedgefonds, Absolute Return

Our Alternatives Platform benefits from the combination of each manager’s independent agility coupled with AllianceBern-
stein’s institutional strength. We offer opportunistic strategies such as global multi-strategy. AB Arya Partners is a low-net,
long/short equity-focused multi-manager platform investing across industries and geographies. Strategies are dynamically
managed for risk and capital allocation and are designed to be uncorrelated to each other. The Fund seeks to generate
attractive risk-adjusted returns with low volatility and low correlation to traditional asset classes through all market conditions.
Our Systematic Alternatives team believes that a systematic approach to alternative strategies traditionally found in hedge
fund structures allows the team to create solutions that are more liquid, transparent and customizable than traditional
solutions. Our capabilities include Event Driven, Macro and Equity Long/Short strategies.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v

ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research v

LDI (Liability Driven Investment) ETFs v
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit /| ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v

ESG-Research - intern / proprietar v

ESG-Research — extern v

Integration, Engagement, Exclusion Criteria,

Eingesetzte Kriterien Thematic, Best-in-Class, Impact

Copyright © 2024 TELOS GmbH AllianceBernstein (Luxembourg) S.a r.l.,, Munich Branch
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bAV-Lebenszykluslésungen von Amundi

ANZEIGE

Individuell, trans-
parent, praktisch

Was heiBt das, Herr Isecke?
Torsten Isecke: Wir bieten Unterneh-
men im Rahmen ihrer betrieblichen
Altersvorsorge eine ganzheitliche
Losung, die auf unserem hauseige-
nen Lebenszyklusmodell basiert. Wir
modellieren den gesamten Lebens-
zyKlus, also die Ansparphase und die
Rentenphase. Der Vorteil: Neben
den Rendite- und Risikovorgaben der
Unternehmen kdnnen beispielsweise
ESG-Parameter sowie weitere plan-
spezifische Anforderungen wie
unterschiedliche Auszahloptionen
(Einmalzahlung, Ratenzahlung le-
benslange Rente) problemlos bertick-
sichtigt werden. Im Resultat bieten
wir ein hohes Maf3 an Individuali-
sierung und eine einfache sowie
kostengunstige Implementierung.

Wie gehen Sie vor, wenn Sie
ein Unternehmen beauftragt?
Lars Cichos: Wir leiten auf Grundlage
der Planzusage fur die Belegschaft
und weiterer Anforderungen des
Kunden einen Gleitpfad fur das
Lebenszyklusmodell ab, das heif3t,
es wird fur die einzelnen Jahrgange
eine strategische Asset Allocation
vorgenommen. Diese wird von uns
getestet, fortlaufend Uberwacht und
bei Bedarf angepasst. Typischer-
weise haben wir bis zwolf Jahre vor
Rentenbeginn eine hohe Aktienal-
lokation, die dann bis Renteneintritt
zurlckgefahren wird. In der Renten-
phase haben wir einen hohen Anteil
an Geldmarktfonds und Anleihen.

Warum sind lhre

Lésungen transparent?

Lars Cichos: Ganz einfach, weil wir
keine versteckten Kosten in unserem
Modell haben und fast ausschlief3lich
gunstige ETFs und Geldmarktfonds
nutzen.

Und praktisch?

Lars Cichos: Praktisch, weil wir die
Implementierung Uber einen Spezial-
fonds mit zwei Segmenten umsetzen.
Der Aufsatz Uber eine KVG ist bei
leistungsorientierten Pensionszu-
sagen seit vielen Jahren Standard,
fUr beitragsorientierte Pensions-
l6sungen aber noch nicht sehr ver-
breitet. Diese Umsetzung ist mit
geringem Aufwand maoglich und er-
laubt zudem ein Risikomanagement
sowohl auf Segmentebene als auch
fur das gesamte Planvermogen.

Welche Erfahrung

hat Amundi mit bAV?

Torsten Isecke: Amundi verfugt
Uber 50 Jahre Erfahrung im Bereich
Employee Savings & Retirement
und verwaltet hier zum 31.12.23 ein
Vermdgen von ca. 86 Milliarden
Euro. Wir bieten ein Hochstmal

an Individualisierung bei der Ent-
wicklung der kundenspezifischen
Losungen. Unser Haus bietet ein
deutschsprachiges Team entlang
der gesamten Wertschdpfungskette
(Portfoliomanagement, Rechts-,
Compliance-, Steuer- und Back-
office-Abteilung).

Stand: 3112.2023, sofern nicht anders angegeben. Diese Anzeige richtet sich ausschlieBlich an institutio-
nelle Investoren in Deutschland. Die geduBerten Ansichten sowie die diskutierten Anlagemdaglichkeiten sind
nicht als Anlageberatung, Wertpapierempfehlung oder Hinweis auf den Handel eines Amundi Produktes
zu verstehen. Wertentwicklungen in der Vergangenheit sind weder eine Garantie noch ein verlasslicher

Indikator fur die zukinftige Entwicklung einer Anlage.

www.amundi.de

Torsten Isecke ist Executive Director - Institu-
tional Sales and Head of Corporate & Corporate
Pensions bei Amundi Deutschland

Lars Cichos ist
Senior Investment Strategy Advisor
0CI0 Solutions bei Amundi Deutschland

Amundi

ASSET MANAGEMENT
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Adresse
Strale
PLZ / Postcode
Ort (Land)

Webadresse

—
TELOS

Amundi

ASSET MANAGEMENT

AMUNDI DEUTSCHLAND GMBH

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name
email
Team

Vorname

Funktion

Telefon

Koch
Alexander

Head of Third Party
Distribution

Tel:

+49 69 742 21288
Mobile:

+49 171 481 86 96

alexander.koch@
amundi.com

9

Arnulfstralle 124-126
80636
Minchen (Deutschland)

www.amundi.de

Institutionell Name Sirch

Vorname Marco

= Funktion Director,
_- Institutional Sales

Telefon Tel:
+49 69 506037 649

Mobile:
+49 151 461 608 87
email marco.sirch@
amundi.com
Team 12

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Amundi Deutschland hat rund 40 Mitarbeiter, die in kundenbezogenen Funktionen fiir verschiedene Kundensegmente
tatig sind und aus Frankfurt und Mlnchen heraus arbeiten. Das Sales/Relationship-Management-Team fur institutionelle
Kunden besteht aus zwolf Kollegen, unterstiitzt durch weitere Experten aus dem Client-Service-Team, die fur die taglichen
Kundenanfragen zustandig sind. Das in Deutschland ansassige Client Service Team verantwortet auflerdem mit den
ebenfalls vor Ort ansassigen Rechts-, Compliance- und Risikomanagementabteilungen die Anbindung von Kunden,
externen KVGen und Verwahrstellen.

Amundi Deutschland verwaltet seit dem Jahr 1960 Mandate und Spezialfonds flir Kunden mit Sitz in Deutschland.
Aufgrund der Vielzahl von Drittmandaten, die wir verwalten, arbeiten wir mit vielen lokalen und globalen Fondsadministra-
toren (KVGen) und Verwahrstellen zusammen.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Frankreich, USA, Italien, GroRbritannien, Irland, Japan (insgesamt in 35 Landern vertreten).

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2024 TELOS GmbH

Deutschland Global
1990 2004
123,4 (Q4, 23) 2.038,6 (Q4, 23)

61,4 (Q4, 23) 1.109,8 (Q4, 23)
62,0 (Q4, 23) 926,8 (Q4, 23)
27 (Q4, 23) 1.260,0 (Q4, 23)

Amundi Deutschland GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1960
Im Outsourcing v

Im Advisory v
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 15
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 15

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 10,73%
Versicherungen v 12,23% 31,94%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 30,05%
Unternehmen v 37,17% 9,99%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) Enthalten in

v Altersvorsorge-

einrichtungen
Kirchliche Einrichtungen v 2,56%
Vermogensverwalter v 6,13%
Dachfonds v 15,90%
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 0,28%
Institutionelle Kunden v 23,32%
Staatliche Institutionen v 9,89%
Andere v 0,85% 8,95%

'Q4, 23 fir Deutschland und Global
Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Mit einem verwalteten Vermdgen von 2.036,6 Milliarden Euro (Q4, 23) ist Amundi der fihrende Vermdgensverwalter in Euro-
pa.

*  Gemessen an der Grofie des verwalteten Vermogens befindet sich Amundi unter den Top 10 der Vermégensverwal-
tungsbranche weltweit, und ist zusatzlich unangefochtener Marktfihrer in Europa.

* Die Teams sind in allen wichtigen entwickelten und aufstrebenden Markten angesiedelt (35 Lander).

*  Amundi bietet Anlageldésungen fir mehr als 1.000 institutionelle Kunden sowie staatliche Einrichtungen weltweit.
Auflerdem werden Investmentlésungen fir tber 100 Millionen Privatkunden von Partnernetzwerken und Drittanbie-
tern verwaltet.

* Amundi verfugt Uber ein breit gefachertes Angebot an Anlagelésungen, die auf die spezifischen Bedirfnisse von
Privatkunden sowie von institutionellen und Firmenkunden in aller Welt zugeschnitten sind.

+  Mit einem SRI-Vermégen von 886 Milliarden Euro (Q4, 23) ist Amundi fuhrend in der SRI-Vermdgensverwaltung.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Amundi bietet Anlegern ein nahezu vollstandiges Fondsangebot fiir Aktien aller Regionen, Themen und Marktkapitalisierun-
gen. Wir wollen aulerdem individuelle Lésungen entwickeln, die genau auf das Risikoprofil unserer Kunden abgestimmt
sind. Die Anlageprozesse unserer erfahrenen Investment Teams haben sich Uber zahlreiche Marktzyklen bewahrt und wer-
den durch umfangreiche interne Ressourcen und Spezialisten unterstitzt. Hierunter fallen Produkte mit regionalen Schwer-
punkten (Europa, Global und Emerging Markets) sowie mit spezifischem Landerfokus.

Die Integration von ESG-Faktoren spielt bei einer Vielzahl der Strategien eine wichtige Rolle.

Renten

Amundi ist an allen wichtigen Rentenmarkten prasent. Unsere Kompetenzen decken die Bereiche Staatsanleihen, Invest-
ment Grade- und High-Yield-Unternehmensanleihen, inflationsgeschiitzte Anleihen, Emerging Market Debt, Asset-backed-
Securities und Nachranganleihen ab. Mit unseren flexiblen und diversifizierten Euro-, US Dollar- und Global-Fixed-Income-
Strategien bieten wir Kunden zusatzlich auch breitere Ansatze an.

Copyright © 2024 TELOS GmbH Amundi Deutschland GmbH
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Amundi bietet im Bereich der Anleihen nahezu das volle Spektrum an Subanlageklassen und ist zudem ein Vorreiter was die
ESG-Integration bei Renten betrifft. Spezifische Strategien zu den Themen Green Bonds und Social Bonds bieten wir eben-
falls an.

Gemischt / Multi Asset

Bei Multi-Asset Strategien profitieren Anleger von den globalen Ressourcen von Amundi. Zudem hat Amundi tber 35 Jahre
Erfahrung in diesem Bereich und die Strukturierung von individuellen Multi-Asset-L6sungen fur institutionelle Kunden gilt als
eine der Kernkompetenzen. Amundi bietet eine umfassende Palette von Multi-Asset-Strategien an, welche die verschiedens-
ten Bedirfnisse der Kunden berlcksichtigt. Insbesondere das Multi-Asset Team fir institutionelle Anleger in Miinchen bietet
unseren Kunden eine hohe Expertise bei der Modellierung individueller Anlagestrategien, welche zudem in deutscher
Sprache aufbereitet und diskutiert werden kénnen.

Verantwortungsvolles Investieren liegt in der DNA von Amundi, daher ist ESG vollstandig in unseren Multi-Asset-Prozess
eingebettet. Bereits vor tiber 30 Jahren haben wir den ersten nachhaltigen Multi-Asset Fonds aufgelegt.

Immobilien

Amundi Real Estate investiert seit Gber 40 Jahren in Immobilien und entwickelt die Assets konsequent weiter. Aktuell verwal-
ten wir mit 130 Mitarbeitern tGber 40 Mrd. EUR in Immobilien, mit einem Schwerpunkt auf Core und Core+ Assets in Europai-
schen Top-Stadten in den Segmenten Wohnen, Hotel, Biro, Einzelhandel und Light Industrial. Wir bieten unseren Investoren
offene und geschlossene Fonds, Mandate und Club-Deals an.

Private Equity, Infrastruktur

Private Equity
Amundi Private Equity investiert in profitable und wachstumsstarke Europaische KMU, die sich oft in Familienbesitz befinden

und deren Eigentimer die Kontrolle tiber sie behalten wollen. Als aktiver Minderheitsinvestor haben wir einen Sitz im Verwal-
tungsrat und stellen Wachstumskapital. Dabei fokussieren wir uns auf Unternehmen, die von mindestens einem unserer defi-
nierten Megatrends profitieren: Technologie, Demografie, Globalisierung, Umwelt oder gesellschaftlichem Wandel.

Infrastruktur

Amundi Energy Transition (AET) investiert in griine Infrastruktur und ist ein innovativer Akteur, der die Energiewende voran-
treibt. Wir investieren in Infrastruktur zur Erzeugung erneuerbarer Energien (Wind, Sonne, Hydraulik, Biogas, ...), Infrastruk-
tur fur die Verteilung und Energieeffizienz (Warmenetze, Kraft-Warme-Kopplung, Speicherung und Frequenzregulierung, ...)
und Verbrauchsinfrastruktur (Elektromobilitdt, Energieumristung, intelligente Verbrauchsmessung, ... ).

Private Debt

Amundi Private Debt verwaltet mit 30 Professionals Gber 8 Mrd. EUR in Corporate Debt (Middle Market Direct Lending), Real
Estate Debt (mit Fokus auf “investment grade equivalent”) und Liquid Loans (LBO Debt). Die Teams profitieren von der
Expertise, dem Wissen und dem Zugang der Amundi Fixed Income Plattform, der Amundi Real Estate Plattform und dem
direkten Zugang zu mittelstandischen Unternehmen (ber das Netzwerk der Crédit Agricole-Gruppe.

Hedgefonds, Absolute Return

Wir bieten eine umfassende Palette an Hedgefonds- und Absolute-Return-Strategien im UCITS Mantel mit taglicher Liquiditat
und managen Fund of Fund Mandate fir institutionelle Investoren.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) v ETFs v
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v
ESG-Research — extern v
Eingesetzte Kriterien Exclusions, Best-In Class, Engagement/Voting,
Impact Investing
Copyright © 2024 TELOS GmbH Amundi Deutschland GmbH
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Die Zukunft der Medizin
gestalten

mit Healthcare-Investments.

Jetzt informieren Uber die Gesundheitsfonds der Apo Asset Management GmbH.

Heute in die Gesundheit
www.apoasset.de von morgen investieren apoAsset

Die in dieser Marketingmitteilung enthaltenen Informationen und zum Ausdruck gebrachten Meinungen
geben die Einschatzungen der Apo Asset Management GmbH zum Zeitpunkt der Veroéffentlichung wieder
und konnen sich jederzeit ohne vorherige Ankiindigung @ndern. Angaben zu in die Zukunft gerichteten
Aussagen spiegeln die Zukunftserwartung von Apo Asset Management wider, kdnnen aber erheblich von
den tatsachlichen Entwicklungen und Ergebnissen abweichen. Fir die Richtigkeit und Vollstandigkeit
kann keine Gewahr ibernommen werden. Der Wert jedes Investments kann sinken oder steigen und Sie
erhalten moglicherweise nicht den investierten Geldbetrag zuriick. Mit dieser Veroffentlichung wird kein
Angebot zum Verkauf, Kauf oder zur Zeichnung von Wertpapieren oder sonstigen Titeln unterbreitet. Die
enthaltenen Informationen und Einschatzungen stellen keine Anlageberatung oder sonstige Empfehlung
dar. Sie ersetzen u.a. keine individuelle Anlageberatung. Informationen zu Anlegerrechten sind auf der
Homepage der jeweiligen Verwaltungsgesellschaft zu finden. Weitere ausfihrliche Hinweise zu den Chan-
cen und Risiken enthélt der Verkaufsprospekt und das Basisinformationsblatt. Der Verkaufsprospekt, das
Basisinformationsblatt sowie die dazugehdrigen Halbjahres- und Jahresberichte sind die alleinige verbind-
liche Grundlage fir den Kauf von Fondsanteilen. Sie sind erhaltlich bei der Apo Asset Management
GmbH, Tel. 0211-8632-310, vertrieb@apoasset.de, , www.apoasset.de. Stand: 02/2024.



http://www.apoasset.de

—
Jahrbuch 2024 TELOS

APO ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
StraBe Richard-Oskar-Mattern-Str. 6
PLZ 40547
Ort (Land) Duisseldorf
Webadresse www.apoasset.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Engels Institutionell Name Dittmer

Vorname Benedikt Vorname Andreas
Funktion Leiter Vertrieb
Telefon +49-211-863231-37

email b.engels@apoasset.de

Funktion Produktmanager/Client
Portfolio Manager

Telefon +49-211-863231-16

email a.dittmer@apoasset.de

Team 5

Team 5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Als Teil der Finanz- und Gesundheitswelt fordern wir die Lebensqualitat der Gesellschaft. Durch unsere Fonds unterstiitzen
wir nachhaltig Wachstum und Innovationen, vor allem in der Medizin. Den Menschen und Organisationen, die uns die
Verwaltung ihrer Geldanlage anvertrauen, ermdglichen wir damit langfristig mehr finanzielle Freiheit und Sicherheit. Wir
sehen uns auch in der Verantwortung, das Vertrauen in den Kapitalmarkt zu starken und seine Chancen unseren Anlegerin-
nen und Anlegern zu eréffnen. Durch aktives Management einen Mehrwert zu schaffen, bildet die Basis unseres Handelns.
Auflerdem stellen wir hohe Anspriiche an die Rendite unserer Fonds, ebenso an die Servicequalitat fir unsere Partner und
Anleger.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Luxemburg, Israel

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1999 1999
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 3,9 3,9
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 3,2 3,2
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,7 0,7
Anzahl der Investmentspezialisten 43 43

Daten incl. Medical Strategy per 31.12.2023

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1999
Im Outsourcing v
Im Advisory v
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 7
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 5
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 11 1
Versicherungen v 4 4
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 64 64
Unternehmen - - -
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 11 11
Kirchliche Einrichtungen - - -
Vermdgensverwalter v 3 3
Dachfonds v 7 7

Stiftungen, Family Offices, NGOs - - -

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Die Apo Asset Management GmbH (apoAsset) ist seit Uber 20 Jahren ein fihrendes Wertpapierinstitut mit dem Schwerpunkt
Gesundheit. Sie wurde 1999 gegriindet, vielfach ausgezeichnet und verwaltet zusammen mit beteiligten Unternehmen ein
Anlagevermdgen von rund 4 Milliarden Euro firr private und institutionelle Anleger. Ein weiterer Schwerpunkt sind Multi-
Asset-Fonds. Das Unternehmen verfiigt Uber ein europaweit einzigartiges Netzwerk fir Gesundheits-Investments. Dazu
gehoren neben dem eigenen Fondsmanagement-Team auch die Beteiligung am Biotech-Investment-Spezialisten Medical
Strategy GmbH, ein hochkaratiger wissenschaftlicher Beirat sowie die Gesellschafter Deutsche Apotheker- und
Arztebank eG und Deutsche Arzteversicherung AG. Weitere Informationen unter www.apoasset.de.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Zu unseren Strategien bieten wir mehrere Umsetzungsmaoglichkeiten an: Entweder kdnnen Investitionen in eigene Fonds
bzw. Masterfondssegmente oder in bereits etablierte Publikumsfonds mit institutionellen Tranchen erfolgen. Diese Fonds sind
nach Artikel 8 SFDR-klassifiziert.

Aktien

Unsere Strategien mit Schwerpunkt Gesundheit:

* Das Fondskonzept ,apo Medical Opportunities investiert weltweit in Aktien mit Schwerpunkt auf den weitgehend
konjunkturunabhangigen Healthcare-Markt (u.a. Pharma, Biotech, Medizintechnik und Dienstleister). Das Fonds-
management von apoAsset und Medical Strategy sucht aus dieser Vielfalt weltweit besonders aussichtsreiche
Aktien aus, unabhangig von Borsenindizes, Regionen und UnternehmensgrofRe. Der Publikumsfonds setzt dieses
erfolgreich seit 2005 mit einer Rendite in Hohe von rd. 9 % p.a. seit Auflage um.

* Das Fondskonzept ,apo Digital Health“ selektiert globale Aktien, die sich mit der Digitalisierung im Gesundheits-
markt beschaftigen. Durch die Verschmelzung der Megatrends Gesundheit und Digitalisierung entstehen zum Teil
vollig neue Wettbewerber, Geschaftsmodelle und Markte mit hohem Wachstumspotenzial. Beispiele dafiir sind
Krankenhaus-IT, Robotik, kinstliche Intelligenz, Telemedizin oder Services auf mobilen Geraten. Hierbei stehen
medizinischer Fortschritt (Innovationen) und Effizienzsteigerungen im Vordergrund. Die institutionelle Tranche
spiegelt seit 2017 ein auRergewdhnliches Wachstum wider.

* Das Fondskonzept ,apo Emerging Health® investiert selektiv in besonders aussichtsreiche Aktien aus prosperieren-
den Schwellenléandern (Asien, Vorderasien, Afrika, Mittel- und Stidamerika) mit Schwerpunkt auf den dortigen stark
wachsenden Healthcare-Markt (u.a. Pharma, Biotech, Medizintechnik und Dienstleister). Kiinftig lebt dort ein Grol3-
teil der Weltbevdlkerung, und mit der wachsenden Mittelschicht steigt die Nachfrage nach moderner Medizin und
Infrastruktur. Der institutionelle Publikumsfonds bildet eindrucksvoll die Dynamik dieser Anlageregion ab.

* Das Fondskonzept “MEDICAL BioHealth* unseres Partners Medical Strategy investiert in bérsennotierte Unterneh-
men aus dem Healthcaresektor, die auf die Entwicklung und Vermarktung von innovativen Praparaten und Therapi-
en spezialisiert sind. Dabei konzentrieren sich die Investments im Bereich Biotechnologie auf Firmen, die durch In-
novationskraft eine hohe Wertsteigerungsdynamik aufweisen. Dies sind zu einem gréReren Teil auch kleinere und
mittelgrofle Unternehmen (Small und Mid Caps). Dieser vielfach ausgezeichnete Publikumsfonds héalt sechs ver-
schiedene Tranchen flr strategische Investoren bereit.
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Multi Asset / Balanced

Unsere Strategien im Multi-Asset-Bereich wurden in der Vergangenheit bereits vielfach von Telos analysiert und mit
hohem Qualitatsrating ausgezeichnet:

*  Aktiv, global gemanagte Multi-Asset-Konzepte:
Die Multi-Asset-Konzepte investieren in aktive und zu geringen Anteilen auch in passive Zielfonds. Bei der zugrun-
deliegenden quantitativen Auswahl der Zielfonds werden Uber 80 verschiedene Anlageklassen gescreent. Die quali-
tative Analyse wird durch ein zusatzliches vom Anbieter unabhangiges und personliches Zielfondsmanagergesprach
unterstiitzt. Je nach Risikopraferenz des Investors wird eine individuelle Asset Allokation festgelegt. Seit 2001
existieren Publikumsfonds in drei verschiedene Risikostufen apo Piano, apo Mezzo, apoForte, auch flr institutionel-
le Investoren.

* Passiv gemanagte Dachfonds:
Der global investierende Dachfonds ,Global ETFs Portfolio® ist bis zu 100 % in Aktien-ETF-Zielfonds und temporar
auch in Anleihen-ETF-Zielfonds allokiert. Das Fondskonzept sieht eine Gleichgewichtung mit einem jahrlichen Re-
Balancing vor. Die regionale Aufteilung besteht aus jeweils einem Drittel USA, Europa und weiteren Industriestaa-
ten. Der Fonds ist aktuell eines der glinstigsten Produkte seiner Art. Das Fondsmanagement nutzt ausschlieRlich
bekannte, breite Indizes mit besonders gtinstigen Konditionen und guter Handelbarkeit. Neben einer Euro-Tranche
wird auch eine Schweizer Franken-Tranche angeboten.

*  Gemischter Fonds mit Branchenschwerpunkt Gesundheit:
Der Mischfonds apo Medical Balance investiert als einziger seiner Art sowohl in Aktien als auch in Unternehmens-
anleihen des globalen Gesundheitsmarkts. Dazu zahlen Bereiche wie Pharma, Biotechnologie, Medizintechnik,
Dienstleistungen oder Digital Health. Die Auswahl der Unternehmen erfolgt unabhangig von Bdrsenindizes,
Regionen und Unternehmensgréfe. Anleihen kénnen in bestimmten Phasen als Gegengewicht zur Volatilitdt von
Aktien dienen. So kdénnen Investoren in mehrfacher Hinsicht am Megatrend Gesundheit partizipieren. Ratingagentu-
ren zahlen ihn zu den besten ausgewogenen Mischfonds.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Nachhaltigkeit /| ESG — Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research — intern / proprietar
ESG-Research — extern v

Je nach Konzept:Ausschlusskriterien und/oder
Eingesetzte Kriterien Best-in-Class siehe auch
www.apoasset.de/ueber-uns/nachhaltigkeit
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Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Thiirmer

Vorname Sebastian

Team Thirmer

Funktion Geschéftsfihrer

Telefon 069-7191439-10 /
0172-664 2087

email st@artis-icm.de

4

—
TELOS

artis
ARTIS INSTITUTIONAL CAPITAL MANAGEMENT GMBH

Walter-Kolb-StralRe 1-3
60594

Frankfurt am Main

www.artis-icm.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Fir uns als Placement Agent steht der professionelle Austausch mit institutionellen Investoren an erster Stelle. artis ist im
Besonderen auf die Bediirfnisse und Anforderungen von institutionellen Investoren (bspw. Versicherungen, Pensionskassen
und -fonds, Versorgungswerke, Unternehmen, Banken und Sparkassen, kirchliche Einrichtungen sowie auch Stiftungen
und Family Offices) in Deutschland, Osterreich und der Schweiz spezialisiert. Durch unsere Expertise kénnen wir zielge-
richtet auf die jeweiligen aufsichtsrechtlichen und regulatorischen Anforderungen der unterschiedlichen Anlegergruppen
reagieren. Im aktuellen Marktumfeld wird es fiir institutionelle Anleger immer anspruchsvoller, Renditevorgaben einzuhalten
sowie diversifizierte und qualitativ hochwertige Produkte ausfindig zu machen. artis ermdglicht institutionellen Anlegern
bestmdgliche Investments mit einem Mix aus Nachhaltigkeit, Rendite und Zukunftstechnologien. Wir verfugen 40 Jahre
Erfahrung im Umgang mit institutionellen Anlegern, den regulatorischen Gegebenheiten, Fondsstrukturen sowie Uber fast
alle Anlageklassen und ist dadurch in der Lage, dem Anleger auch als holistischer Sparringspartner zur Seite zu stehen.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland
10/2018

KA.
K.A.
k.A.

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Copyright © 2024 TELOS GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

Kirchliche Einrichtungen

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

R X X X X | « «

Andere

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

artis ist ein unabhangiger Placement Agent fir institutionelle Anleger mit der ausschlieRlichen Ausrichtung auf Immobilien
(z. B. Sozialimmobilien und US-Wohnimmobilien) sowie Alternative Investments (z.B. Energie- oder Verkehrsinfrastruktur,
Erneuerbare und Private Debt). Wir verstehen uns als Bindeglied zwischen spezialisierten Produktanbietern (Asset
Managern) und institutionellen Investoren im deutschsprachigen Raum (D-A-CH-Region), mit denen wir im standigen, inten-
siven Austausch sind.

artis ermoglicht institutionellen Anlegern optimale Investments, die sich durch einen ausgewogenen Mix aus Rendite, Nach-
haltigkeit und Zukunftsfahigkeit auszeichnen. Im Fokus stehen wertige und renditetrachtige Anlagemoglichkeiten fiir den
institutionellen Investor wie auch nachhaltige Lésungen fiir Wirtschaft, Finanzmarkte und Gesellschaft.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Immobilien

Die Immobilienanlage ist elementarer Bestandteil eines breit diversifizierten Anlageportfolios und nimmt immer noch eine
wichtige Rolle in der Allokation institutioneller Anleger ein. artis bietet institutionellen Investoren Zugang zu spannenden
Anlagemdglichkeiten im Bereich der indirekten Immobilienanlage, welche unseren internen Due Diligence Prozess erfolg-
reich durchlaufen haben. Im Fokus stehen Investitionen, die sich durch Qualitat, Innovation und Ausrichtung auf institutionelle
Anleger auszeichnen. Aktuell sind wir mit einem US-Wohnimmobilienfonds sowie einen Sozialimmobilen Impactfonds
mandatiert.

Infrastruktur, Erneuerbare und Private Debt

Eine steigende Anzahl von institutionellen Investoren hat in den vergangenen Jahren Alternative Investments in ihnrem Portfo-
lio integriert. Dieser Anteil wird in den kommenden Jahren weiter ausgebaut und auch breiter iber Anlageklassen und Regio-
nen diversifiziert werden, um im aktuellen Marktumfeld noch risikoadaquate Renditen erwirtschaften zu kénnen.

artis bietet institutionellen Investoren Zugang zu Alternative Investments in Form von indirekten Investments (Einzelmandate
+ Poolfonds). Aktuell sind wir insbesondere in den Segmenten Energie-Infrastruktur, nachhaltige Verkehrsinfrastruktur,
Erneuerbare Energien sowie Private Debt mandatiert. Alle Anlagemdglichkeiten haben unseren internen Due Diligence
Prozess erfolgreich durchlaufen. Im Fokus stehen Investitionen, die sich durch Qualitat, Innovation und Ausrichtung auf
institutionelle Anleger auszeichnen.
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Weitere Services

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Portfoliomanagement

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Kundenbetreuung

ALM (Asset Liability Management)
Asset Allocation Beratung

LDI (Liability Driven Investment)

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI

=
TELOS
Overlaymanagement

Risikomanagement

TM (Transition Management)

Kapitalmarkt - Research

ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern / proprietar

ESG-Research — extern

Eingesetzte Kriterien

Copyright © 2024 TELOS GmbH
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Nachhaltigkeit spielt bei der Auswahl der
Anlagemdglichkeiten eine wichtige Rolle. In
Abhangigkeit von der Anlageklasse sowie der
jeweiligen Strategie werden unterschiedliche
ESG-Kriterien und Ansatze verfolgt.

Artis Institutional Capital Management GmbH
23



—
Jahrbuch 2024 TELOS

BANTLEON

BANTLEON AG

Adresse
StraBe Claridenstrasse 35
PLZ 8002
Ort (Land) Zdrich (Schweiz)
Webadresse www.bantleon.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Schwarzmann Institutionell Name Moller

Vorname Christoph Vorname UIf

Funktion Leiter Partnervertrieb
I?eutschland,
Osterreich und Schweiz

Telefon +49 89 2620 753-40

Funktion Leiter Relationship
Management Institutio-
nelle Investoren

Telefon +49 511 288 789-31

email christoph.schwarzmann email ulf.moeller
@bantleon.com @bantleon.com
Team 4 Team 6

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Betreuung unserer in Deutschland anséassigen institutionellen Kunden findet von Hannover (Deutschland) aus statt, der
Partnervertrieb hat seinen Sitz in Hannover und Miinchen. Unser Relationship Management fiir institutionelle Investoren
besteht aus einem 6-képfigen Team, ausgezeichnet durch langjahrige Erfahrung. Dariliber hinaus ist jeder unserer
Relationship Manager auf eine bestimmte Kundengruppe spezialisiert, sodass unsere Kunden stets einen Ansprechpartner
haben, der beispielsweise mit den jeweiligen regulatorischen Rahmenbedingungen vertraut ist. BANTLEON legt groRen Wert
auf Personalkontinuitat, welche sich insbesondere auch im Relationship Management in einer sehr geringen Fluktuation
spiegelt.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz, Spanien und Italien

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1991 1994
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 23,6 23,9
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,24 0,33
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 23,37 23,57
Anzahl der Investmentspezialisten 30 49

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2007

Im Outsourcing -

Im Advisory -

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 13

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 13
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermogensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

R X X X X | |

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

BANTLEON ist ein Spezialist fiir konjunkturbasiertes und regelbasiertes Asset Management mit Fokus auf Kapitalerhalt in
Kombination mit attraktiven Ertrdgen sowie ein Anbieter erstklassiger Master-KVG-Dienstleistungen. Hinter den Anlagestrate-
gien steht ein Team aus erfahrenen Portfoliomanagern und quantitativen Analysten sowie einigen der weltweit besten
Konjunkturanalysten. Mit mehr als 140 Mitarbeitern an den Standorten in Deutschland und der Schweiz verwaltet BANTLEON
rund 24 Mrd. Euro in Publikums- und Spezialfonds (AuM). Das insgesamt betreute Vermdgen (AuA) betragt rund 41 Mrd.
Euro (Stand: 31.12.2023). Zu unseren Kunden zahlen Versicherungen, Industrieunternehmen, Altersvorsorgeeinrichtungen,
Banken, Sparkassen, Family Offices und zahlreiche Vertriebspartner aus dem deutschsprachigen Raum, Italien und Spanien.

Kernkompetenz von BANTLEON ist die Identifizierung und Bewertung aller Risikofaktoren in den globalen Anleihen- und
Aktienmarkten sowie deren konjunkturstrategische Steuerung. Daneben werden prognoseunabhangige, regelbasierte
Managementansatze eingesetzt. Zusammen mit einer fundierten Titelselektion und quantitativem Risikomanagement stehen
als Ergebnis risikoreduzierte Portfolios, die attraktive Ertrage bieten. Die Bandbreite unserer aktiven Losungen reicht von
hochqualitativen Anleihen- und Aktienportfolios (iber dynamische Multi-Asset-Strategien bis zu Risiko-Overlay-Konzepten
und marktunabhangigen alternativen Ertragsquellen. Zudem haben wir eine langjahrige Expertise in der passiven Abbildung
globaler Aktienindizes.

Bei den Master-KVG-Dienstleistungen Gbernehmen wir neben der reinen Verwaltungsfunktion einer Service-KVG flr Sonder-
vermdgen auch das Management ausgewahlter Subfonds.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Aktive, konjunkturunabhéngige Aktienstrategien mit deutlich reduzierten Kursschwankungen und indexnahe Strategien.
Spezialgebiete sind neben bdrsennotierter Basis-Infrastruktur, welche substanzstarke Infrastruktur-Unternehmen mit den
Chancen eines strukturellen Wachstumstrends und hohen Dividendenertrdgen kombiniert, auch aktive quantitative Aktien-
strategien mit dem Ziel, breite Aktienuniversen systematisch und risikooptimiert zu bewirtschaften. Im Zentrum dieser Strate-
gien steht die gezielte Zerlegung und anschlieRende aktive Steuerung der Risiko- und Ertragsfaktoren jeder Einzelaktie.

Anleihen

Das Anleihenmanagement liegt uns in den Genen, denn wir haben mehr als 25 Jahre Erfahrung in der umfassenden Bewirt-
schaftung von Anleihen. Die Basis ist unsere Immunisierungsstrategie, in der wir die vier wichtigsten Ertragsbausteine im
Anleihenmanagement optimal kombinieren und aktiv bewirtschaften: Duration, Zinsspread, Zinskurve und Inflationsindexie-
rung. Bei der Bewirtschaftung der Bausteine sind die Ergebnisse der fundamentalen Konjunkturanalyse unserer mehrfach
pramierten Volkswirte der Ausgangspunkt: Die Position im Konjunktur- und Kreditzyklus entscheidet Uber die Laufzeit-,
Segment- und Branchengewichtungen ebenso wie iber derivative Strategien. AuRerdem bieten wir semi-aktive Ansatze zur
individuellen, intelligenten und kosteneffizienten Abbildung von kundenspezifischen Anlagethemen und indexnahe Strategien
an.

Gemischt / Multi Asset

Die taktische Asset Allocation zahlt seit mehr als 15 Jahren zu unseren Kernkompetenzen. Unsere mehrfach ausgezeichnete
Konjunkturanalyse in Verbindung mit den quantitativen Kompetenzen des » BANTLEON Quant Lab« ermdglicht die systemati-
sche Ertrags- und Risikooptimierung innerhalb unserer Multi-Asset-Strategien. Die Allokationsentscheidungen umfassen
sowohl die dynamische Gewichtung der verschiedenen Assetklassen als auch die Auswahl von beispielsweise Laufzeiten,
Stilfaktoren oder Sektoren. Unsere bewahrten quantitativen Systeme zur Risikosteuerung stellen sicher, dass die vorgegebe-
nen Risikobudgets optimal ausgenutzt und wirksam abgesichert werden. Aktive Multi-Asset-Strategien, unter anderem mit
Fokus auf Nachhaltigkeit sowie Investitionen in Substanz- und Wachstumswerte der entscheidenden Zukunftsthemen:
Nachhaltige Infrastruktur, Demografischer Wandel, Intelligente Stadte, Digitale Disruptoren.
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Private Equity, Infrastruktur

Unser Fokus auf borsennotierte regulierte Infrastruktur bietet institutionellen Investoren die Chance auf stabile laufende
Ertrage. Wir investieren anhand fundamentaler Analysen in langfristige, strukturelle Themen wie Urbanisierung, Energiever-
sorgung, Mobilitdt und demografischer Wandel. Bevorzugte Charakteristika sind Robustheit gegenliber Konjunkturschwan-
kungen, stetige Cashflows der Unternehmen, solide Dividendenpolitik und eine niedrige Aktienkursvolatilitat. Weitgehend
vermieden werden hingegen Investitionen in Infrastruktur-Anbieter mit unreguliertem Geschaft und mit Produktionsschwer-
punkten wie Bau, Zement und Energieproduktion.

Hedgefonds, Absolute Return

Durations- und Aktien-Overlay in den wesentlichen Marktsegmenten und globale Managed-Futures-Strategien sowie
marktneutrale Long-Short-Equity-Strategien.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige . .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung v  Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v

ESG-Research — extern v

Ausschlusskriterien, Impact Investing, Best-in-Class,

Eingesetzte Kriterien Engagement

Copyright © 2024 TELOS GmbH Bantleon AG
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BANTLEON

Der Sweetspot am Anleihenmarkt

Im aktuellen Kapitalmarktumfeld locken High-Yield-Anleihen mit durchschnittlichen Renditen von
liber 6% (Stand: 9. Februar 2024). Wesentlich attraktiver sind aber Nachranganleihen von Industrie-
unternehmen (Corporate Hybrids). Ihre Rendite entspricht derzeit nahezu der Rendite von High-
Yield-Anleihen. Deren Ausfallraten lagen aber in Stressphasen an den Finanzmarkten bei liber 12%,
wéhrend die Emittenten von Corporate Hybrids aufgrund des soliden Investment-Grade-Ratings
keine Ausfaélle zu verzeichnen hatten. Auch die Erholungsphasen nach Kurseinbriichen waren stets
kiirzer.

Dass Anleihen nach dem starken Zinsanstieg wieder attraktiv sind, ist eine Binsenweisheit. Aber mit Blick
auf die sich abkuhlende Konjunktur sollten Anleger neben den relativ hohen Coupons auch die Risiken
betrachten. Das gilt vor allem fur High-Yield-Anleihen, wo derzeit Renditen von mehr als 6% locken —
gemessen am »|CE BofA Euro High Yield Index«. Angesichts der konjunkturellen Entwicklung — die Euro-
zone befindet sich womadglich bereits in einer milden Rezession und die US-Wirtschaft dirfte spatestens im
2. Quartal 2024 ebenfalls an Fahrt verlieren — sollten Anleger sich ein anderes Anleihensegment anschau-
en: Nachranganleihen von Industrieunternehmen (Corporate Hybrids).

Fir risikobewusste Anleger sind Corporate Hybrids namlich eine gute Alternative zu High-Yield-Anleihen
und auch angesichts der bereits wieder etwas gesunkenen Zinsen immer noch der Sweetspot am Anlei-
henmarkt. lhre Rendite entsprach Mitte Februar mit gut 5,5% (ICE BofA Euro Non-Financial Subordinated
Index) nahezu der Rendite von High-Yield-Anleihen. Deren Risikoprémien reflektierten aber noch nicht die
zu erwartenden steigenden Insolvenzzahlen. Zudem lagen die Ausfallraten von High-Yield-Anleihen in
Stressphasen an den Finanzmarkten bei Gber 12%, wahrend die Emittenten von Corporate Hybrids keine
Ausfalle zu verzeichnen hatten. Auch die Erholungsphasen nach Kurseinbriichen waren in der Vergangen-
heit stets kirzer.

Daruber hinaus sind Corporate Hybrids auch solider als das High-Yield-Segment. So haben ihre Emittenten
im Durchschnitt bessere Bilanzkennzahlen als High-Yield-Unternehmen und sind somit wesentlich krisenre-
sistenter. Trotz der ahnlichen Performance werden Corporate Hybrids in der Regel von Emittenten mit
Investment-Grade-Rating begeben — die nachrangigen Anleihen selbst sind aufgrund des hybriden Charak-
ters gewdhnlich zwei Ratingstufen darunter einzuordnen.

Angesichts hoher Renditen liegt es nah, auch in Nachranganleihen von Finanzunternehmen (Financial
Hybrids) zu investieren. Aber der Totalausfall von AT1-Anleihen der Credit Suisse im Marz 2023 machte
klar, dass es einen wichtigen Unterschied gibt: Wahrend die Rendite aufgrund der Nachrangigkeit in beiden
Segmenten sehr attraktiv ist, kbnnen die Aufsichtsbehérden bei Financial Hybrids anordnen, dass mit dem
Anleihenkapital die Finanzinstitute gerettet werden. Gleiches gilt beim Unterschreiten einer bestimmten
Kernkapitalquote. Dagegen ist der Nominalwert bei Corporate Hybrids nur im Insolvenzfall gefahrdet.
Daruber hinaus liegt das Durchschnittsrating von Financial Hybrids (ICE BofA Contingent Capital Index) mit
einem Wert von »BB+« bereits im Bereich High-Yield, wahrend Corporate Hybrids (ICE BofA Euro Non-
Financial Subordinated Index) auf einem Niveau von »BBB« liegen.

Auch die Performance ist — insbesondere in Stressphasen — sehr unterschiedlich: Wahrend Financial
Hybrids in der Coronavirus-Krise einen maximalen Kursverlust von -27,8% verzeichneten, erlitten Corpora-
te Hybrids lediglich einen Drawdown in Héhe von -15,1%. Und im Jahr 2023 erreichte der maximale
Drawdown bei Financial Hybrids -20,3, bei Corporate Hybrids nur -3,7%. Ebenso deutlich sind die
Unterschiede bei den Ertragen: Financial Hybrids 4,0%, Corporate Hybrids 10,5%. Unter dem Strich sind
Corporate Hybrids aus der Risiko-Ertrags-Perspektive das deutlich attraktivere Anlagesegment, insbeson-
dere hinsichtlich der von uns mittelfristig erwarteten globalen konjunkturellen Abkihlung.

Um die Risiken zu minimieren, ist bei Corporate Hybrids eine aktive Bewirtschaftung wichtig: Weil diese
Nachranganleihen im Insolvenzfall erst dann bedient werden, wenn die Anspriiche der vorrangigen Glaubi-
ger vollstandig erflllt sind, sollten solide Emittenten ausgewahlt werden. Zudem gilt es, neben den Unter-
nehmen und der Marktsituation auch die Vertrage der Corporate Hybrids zu analysieren.
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&) BayernInvest

BAYERNINVEST KAPITALVERWALTUNGSGESELLSCHAFT MBH

Adresse

StraBe Karlstralle 35

PLZ 80333

Ort (Land) Minchen
Webadresse www.bayerninvest.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Leimbeck Wholesale Name Perschke
ﬂ Vorname Holger A, Vorname Marcus
=), Funktion Bereichsleiter Kundenbe- ’, Funktion Leiter Wholesale

treuung und Vertrieb
Telefon 089 54 850 0

Telefon 08954 8500

email Kundenbetreuung@

-
Abd

email Kundenbetreuung@ bayerninvest.de
bayerninvest.de Team 5
Team 12

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Institutionellen und Wholesale Kunden bieten wir als Asset Manager und Master-KVG erstklassige Dienstleistungen in
héchster Qualitat. Die Bayerninvest bericksichtigt individuelle Kundenwiinsche und bietet Investoren maRgeschneiderte
Lésungen. Mit Hilfe der modular aufgebauten Produktpalette, die durch exzellente risikoadjustierte Renditen Uberzeugt,
werden die mafigeschneiderten Losungen flexibel umgesetzt. Da wir, im Gegensatz zu den meisten Mitbewerbern, nahezu
die gesamte Wertschépfungskette In-House abbilden, kénnen wir flexibler und schneller agieren. So ist beispielsweise die
Aufnahme neuer und komplexer Anlageinstrumente innerhalb kurzer Zeit moglich. Dies gestattet eine optimale Nutzung der
bestmdglichen Instrumente im Portfolio.

Die Kundenbetreuung der Bayerninvest steht dem Kunden als zentraler Ansprechpartner zur Verfligung, der alle Anfragen
des Kunden koordiniert. Auf Wunsch besteht fir Kunden auch die Mdglichkeit, direkt mit den Fachabteilungen in Kontakt zu
treten. Die personelle Stabilitat in nahezu allen Bereichen bildet die Basis fir von gegenseitigem Vertrauen gepragte Zu-
sammenarbeit, die durch stetige Assetzuflisse honoriert wird. Dies alles fuhrt zu héchster Produktqualitat in allen Berei-
chen, individuell auf die Bedirfnisse der Kunden abgestimmte Anlagelésungen und langanhaltende Kundenbeziehungen,
die durch hoéchste Kundenzufriedenheit gekennzeichnet sind. Daher ist die Bayerninvest der strategische Berater des
Kunden mit hoher Produkt-, Beratungs- und Problemlésungskompetenz.

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1989

Im Outsourcing 1991

Im Advisory 2006

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 2

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 18
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 18,81 18,81
Versicherungen v 24,48 24,48
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 22,97 22,97
Unternehmen v 20,99 20,99
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v In anderen Kategorien enthalten
Kirchliche Einrichtungen v in Stiftungen enth.
Vermdgensverwalter v - -
Publikums- /Investmentvermoégen v 3,06 3,06
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 4,81 4,81
Andere v 4,88 4,88

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Wir machen Nachhaltigkeit profitabel. Und Profitabilitdt nachhaltig. Als Asset Manager mit Fokus auf nachhaltige Investment-
strategien bieten wir institutionellen und privaten Investoren mafligeschneiderte und innovative Anlage- und Risikomanage-
ment-Konzepte, eine professionelle Fondsverwaltung sowie ein marktfihrendes Nachhaltigkeitsreporting. Die Bayerninvest
zahlt zu den ersten deutschen Asset Managern, die bereits im Jahr 2011 die UN PRI unterzeichneten. Seit 2020 unterstitzen
wir die Green Recovery Alliance und fordern damit gezielt Investitionen in klimafreundliche Unternehmen und Infrastrukturen.

Mit der Plattform fir Alternative Investment der Bayerninvest Luxembourg S.A. setzen wir auch komplexe Anlagestrategien
im Bereich der Alternativen Anlageklassen kundenindividuell um. Dabei bilden Investments mit attraktiven, stabilen Renditen
und einem ausgewogenen Risikoprofil in den Bereichen Infrastruktur, Private Debt und Private Equity den Leistungsschwer-
punkt des Kompetenzzentrums fiir Alternative Investments innerhalb der Bayerninvest-Gruppe.

Als 100%ige Tochter der BayernLB verwalten wir per 31.12.2023 ca. 90,4 Mrd. Euro. Wir stehen fir klare Orientierung,
schnelle Umsetzung und verlasslich stabile Performance.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Die Bayerninvest ist Asset Manager von sowohl aktiven als auch indexnahen Aktienportfolios. Wir bieten aktive Euroland-,
Europa- und globale Aktienstrategien an. Mit unseren Nachhaltigkeitsstrategien, insbesondere der proprietaren Klimastrate-
gie, wie sie im DKB Nachhaltigkeitsfonds Klimaschutz verfolgt wird, belegen wir, dass nachhaltiges Investieren und nachhalti-
ge Profitabilitat Hand in Hand gehen. Darlber hinaus bieten wir quantitative Faktor- sowie Dividenden-Strategien an, bei de-
nen ebenfalls Nachhaltigkeitsthemen integriert werden. Regulatorische Bedirfnisse unserer Kunden greifen wir in spezifi-
schen Strategien auf (z.B. LCR-optimierte Portfolios sowie ausschiittungsorientierte Strategien).

Alle gemal der eigenen Anlagestrategie der Bayerninvest verwalteten Publikumsfonds erfiillen die Vorgaben der Artikel 8 der
Offenlegungsverordnung. Dies gilt auch fiir neue Publikumsfonds.

Renten

Die Bayerninvest ist Asset Manager von sowohl aktiven als auch indexnahen Rentenportfolios. Unsere Kernkompetenz ist
das aktive Management von Rentenmandaten. Gerade in Zeiten gestiegener Zinsen und volatiler Markte gibt es Chancen,
die durch ein aktives Management genutzt werden kénnen.

Mit unserem Fokusprodukt ,Bayerninvest Renten Europa-Fonds® zeigen wir, welche Mdglichkeiten der Rentenmarkt bietet.
Der Fonds weist seit Jahren eine herausragende risikoadjustierte Performance aus und ist unter anderem mit 5 Sternen von
Morningstar und 2 Lipper Fund Awards und als ,Bestes aktives Fondsmanagement* (Capital) ausgezeichnet.

Das erfolgreiche Management von Credit-Portfolios belegt unser sehr guter Track Record in diesem Bereich. Neben Strate-
gien, die sich gegenuber Investment Grade-Benchmarks messen lassen, verfolgen wir auch explizite Nachrang-, Crossover-
und High Yield-Strategien. Allesamt versehen mit einem stringenten Nachhaltigkeitsansatz zur weiteren Verbesserung der
langfristigen Rendite-Risiko-Struktur. Regulatorische Bedirfnisse unserer Kunden greifen wir in spezifischen Strategien auf.
Dabei seien beispielhaft LCR-optimierte Portfolios sowie ausschiittungsorientierte Strategien genannt.

Alle gemal der eigenen Anlagestrategie der Bayerninvest verwalteten Publikumsfonds erfillen die Vorgaben der Artikel 8
oder 9 der Offenlegungsverordnung.
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Gemischt / Multi Asset

Wer aktuell konkrete Renditevorgaben erreichen méchte bzw. muss, kommt an Investments in risikoreichere Assets nicht
vorbei. Anlagekonzepte mit risikobehafteten Assetklassen erfordern eine robuste Asset Allokation und ein umfangreiches Ri-
sikomanagement. Ziel dabei ist, in allen Marktphasen durch ein aktives Management und eine konsequente Risikosteuerung
einen positiven Ertrag zu erzielen. Hierfiir bieten wir unseren Kunden Multi Asset-Portfolios auch in einem Total Return An-
satz.

In kunden-individuellen Lésungen fiir Multi Asset Fonds verfolgen wir das Ziel, sicherheitsorientierten Anlegern eine attraktive
Wertentwicklung und hohe ausschittungsfahige Ertrage anzubieten.

Im Rahmen von Spezialfonds bietet die Bayerninvest kundenindividuell maRgeschneiderte Investmentlésungen an. Hinsicht-
lich Anlageklassen, Renditeerwartungen und Risikotoleranz wird das Portfolio dynamisch auf die jeweiligen Bedirfnisse
angepasst. Der Einsatz moderner Diversifikationsmethoden erlaubt die Bildung robuster, und intelligent diversifizierter Portfo-
lien, die das zulassige Portfoliorisikobudget unter Berilicksichtigung samtlicher Anlagerestriktionen jederzeit optimal zur Er-
tragssteigerung nutzen und auch die langjahrige Kapitalmarktexpertise der Bayerninvest in den relevanten Anlageklassen fir
das Portfolio nutzbar machen. Die Bayerninvest verfolgt dabei einen Top-Down-Ansatz, bei dem ESG-Kriterien beriicksichtigt
werden und gleichzeitig eine kosteneffiziente Portfoliosteuerung sichergestellt ist.

Immobilien

Im Konzern BayernLB ist die Real I.S. AG das Kompetenzzentrum fir Real Estate Investments:
https://www.realisag.de/de/startseite/index.html

Private Equity, Infrastruktur

Im Rahmen von Alternativen Assetklassen bildet die Administration von Investments mit attraktiven, stabilen Renditen und
einem ausgewogenen Risikoprofil in den Bereichen Infrastruktur, Private Debt und Private Equity den Leistungsschwerpunkt
der Bayerninvest Luxembourg S.A. — dem Kompetenzzentrum flr Alternative Investments innerhalb der Bayerninvest-
Gruppe. Ebenso gehdrt die Administration unverbriefter Darlehensforderungen in Luxemburger Fondsstrukturen sowie deut-
scher Vehikel gemaR den Anforderungen nach KaMaRisk zum Angebotsspektrum.

Die Bayerninvest bietet in Kooperation mit ausgewahlten Partnern alternative Investmentldsungen an, z.B. im Bereich Infra-
structure Equity. Dabei kombinieren wir die Administrationskompetenz der Bayerninvest Luxembourg S.A. mit der spezifi-
schen Investmentkompetenz der Partner und liefern investorengruppenbezogenen Mehrwert, insbesondere im Bereich der
regulatorischen Begleitung und Ausgestaltung der Investmentlésungen. Zukiinftige Erweiterungen des Angebots sind insbe-
sondere im Bereich Infrastruktur entlang der drei Megatrends Digitalisierung, Demographie und Dekarbonisierung geplant.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige o
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit /| ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen
ESG-Research — intern / proprietar v
ESG-Research — extern

ESG-Integration, Ausschlusskriterien,
Eingesetzte Kriterien Best-In-Ansatze, Impact Investing,
Engagement & Voting,Reporting
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Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

»? Bellevue

Excellence in Specialty

Investments

BELLEVUE ASSET MANAGEMENT (DEUTSCHLAND) GMBH

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name

Telefon

email

Team

Vorname

Funktion

Ulmer

Heiko

Senior Sales

+49 69 770 608 106
hul@bellevue.ch

4

Taunusanlage 15

60325

Frankfurt am Main

www.bellevue.ch

Institutionell

-~

e

Pz

Name
Vorname

Funktion

Telefon
email

Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Kundenbetreuung fir das deutsche institutionelle Geschaft erfolgt aus der Bellevue Asset Management (Deutschland)
mit Sitz in Frankfurt am Main. Die Kundenbetreuer verfiigen Uber eine langjahrige Erfahrung in der Betreuung institutionel-
ler Kunden. Anlageausschusssitzungen kénnen auf Ebene der Kundenbetreuer und des Portfoliomanagements fiir alle

angebotenen Strategien in deutscher Sprache erfolgen.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland

1993
22

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)
Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Bellevue Asset Management ist Teil der Bellevue Group, einer unabhangigen, schweizerischen Investmentboutique mit Sitz
in Zurich und Listing an der Schweizer Borse SIX. Bellevue wurde 1993 gegriindet und zahlt heute mit einem Kundenvermao-
gen von 7.3 Mrd. Euro zu den fihrenden Investmentboutiquen in den Anlagebereichen Healthcare, spezialisierte Aktienstra-
tegien und Multi-Asset. Die Bellevue Asset Management Deutschland GmbH stellt mit 15 Mitarbeitern vor Ort die wichtigste

Auslandsniederlassung dar.
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Brihl
Alexander

Geschéftsfuhrer Bellevue
Asset Management
(Deutschland) GmbH

+49 69 770 608 103
abr@bellevue-am.de
2

Global
1993
7.3
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Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Eine unserer Kernexpertisen ist seit 30 Jahren der globale Gesundheitssektor. Angefiihrt von unserem Flaggschiff, der
bérsennotierten Beteiligungsgesellschaft BB Biotech AG, finden Investoren entsprechend ihrer Bedirfnisse eine breite
Palette an Anlagefonds- und Mandatslésungen. Als UCITS-Fondslésung kann der global ausgerichtete Bellevue Healthcare
Strategy einen Leistungsausweis von Uber 17 Jahren aufweisen. Der Fonds investiert in die 40 attraktivsten Gesundheitsfir-
men und konnte durch seinen Ansatz sowie Ausrichtung den Gesamtmarkt deutlich Gbertreffen. Unser selektiver Investment-
ansatz spiegelt sich auch in regionalen Spezialthemen wider. Mit unseren Entrepreneur-Strategien setzen wir auf besonders
aussichtsreiche familien- bzw. eigentiimergefiihrte Unternehmen aus der Schweiz oder Europa.

Renten

Der Rentenfonds StarCapital Dynamic Bonds bietet Zugang zu einer global ausgerichteten und breit diversifizierten Renten-
strategie auf Basis eines antizyklischen Investmentstils. Die Fixed-Income-Alternative ,Bellevue Global Income* beabsichtigt
unabhangig vom Marktumfeld, konsistente Mehrrenditen von 2-4% p.a. Gber dem entsprechenden 3-Monats Geldmarktsatz
zu erzielen. Der Fonds investiert dabei weltweit in Anleihen, wobei das neutrale Portfolio Staatsanleihen und High Yield Anlei-
hen mit je 50% gewichtet.

Gemischt / Multi Asset

Das Bedurfnis nach konservativen Renditeanspriichen bei kontrollierten Schwankungsrisiken decken wir mit unserer
Bellevue Global Macro-Strategie ab — ein Multi Asset-Ansatz mit Fokus auf absolute Rendite. Tagliche Liquiditat und strenge
Governance nach Luxemburger Anlagefondsvorschriften kommen sicherheitsorientierten Anlegern zusatzlich entgegen. Der
StarCapital Multi Income bieten ganzheitliche und sicherheitsorientierte Vermdgensverwaltung auf Basis der jahrzehntelagen
Erfahrung des erfolgreichen Portfoliomanagements.

Private Equity, Infrastruktur

Zur Kernkompetenz im Bereich Private Markets gehéren Teams mit Fokus auf Direktinvestitionen. So erdffnet der
BB Entrepreneur Private qualifizieren Anlegern einen einzigartigen Zugang zu vielversprechenden Investitionen in
wachstumsstarke KMU in der DACH-Region mit Fokus auf die Schweiz. Der Fonds investiert gemeinsam mit einer Investo-
rengruppe von erfolgreichen UHNW-Unternehmerfamilien (Club Deals), sowie mit weiteren erfolgreichen Lead-Investoren.

Hedgefonds, Absolute Return

Abseits der ausgetretenen Pfade im Optionsmarkt bietet Bellevue Asset Management eine Optionsstrategie an, die eine
regelmaRige Ertragsquelle bei begrenzten Risiken bietet und damit auch fiir defensiv orientierte Anlegerinnen und Anleger
eine Alternative ist. Fiir den Fonds Bellevue Option Premium werden Put-Optionen vorwiegend auf US- amerikanische und
europaische Aktienindices mit vergleichsweise kurzen Restlaufzeiten verkauft und parallel Put-Optionen mit identischen
Restlaufzeiten aber unterschiedlichen Basispreisen gekauft. Zuséatzlich werden Call-Optionen auf Volatilitdtsindizes erwor-
ben. Angestrebt wird, mit diesem Optionskonzept fur den Fonds stabile Zusatzertrage zu erwirtschaften.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

(«best-in-class») +

Eingesetzte Kriterien negative Ausschlusskriterien
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CAPITAL
FOUR

CAPITAL FOUR AIFM A/S

Adresse
Strale Bockenheimer Anlage 46
PLZ 60322
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.capital-four.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Albers

Vorname Jan

Funktion Managing Director,
Head of Client Relations Germany and

Austria
Telefon +49 173 6738301
email Jan.albers@capital-four.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Hauptansprechpartner fir Kunden ist jeweils der Client Relations Manager (in Deutschland: Jan Albers). Die Client
Relations Manager werden von unserem Client Service Team sowie unseren Institutional Client Portfolio Managern in
Kopenhagen unterstitzt. Als mittelstdndige Investment Boutique ist es fir uns zudem selbstversténdlich, dass unsere
Portfoliomanager in die Betreuung unserer Kunden eingebunden sind.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Unser Hauptsitz ist in Kopenhagen. Daneben betreiben wir Biros in New York, London, Frankfurt und Stockholm

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2007 2007
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 3,5 20
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 2 150

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2010
Im Outsourcing v

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 3

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Copyright © 2024 TELOS GmbH Capital Four AIFM A/S
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Versicherungen v 25%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 46%
Kirchliche Einrichtungen v

Vermogensverwalter v 9%
Dachfonds v 8%
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 10%
Andere v 2%

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Capital Four ist eine reine Credit Boutique und mit rund 20 Mrd EUR der fihrende unabhangige Credit Asset Manager in den
nordischen Landern.

Unsere Plattform deckt 5 wesentliche Teilbereiche des Leveraged Finance Marktes ab: High Yield, Leveraged Loans, Multi
Asset Credit, Structured Credit und Private Credit. Der Bereich Private Credit umfasst dabei Corporate Direct Lending
und die Infrastructure Debt Strategie von Vantage Infrastructure.

Ein charakterisierendes Merkmal von Capital Four ist unser einheitlicher, bottom-up und team-orientierter Investmentprozess,
der auf alle Strategien angewendet wird und uns ermdglicht stets die Kapazitat unserer gesamten Plattform auf einzelne
Kreditenscheidungen anzuwenden. Zudem entscheidet unser Investment Committee stets einstimmig und einzelfallbezogen
Uber neue Investitionen. Dadurch entstehen einzigartige Mindestanforderungen, die Investmentideen erfillen missen, um in
die Portfolios zu gelangen, was sich positiv in unserer Ausfallstatistik widerspiegelt.

Vantage Infrastructure gehort seit 2024 zu Capital Four. Das 25 Mitarbeiter starke Team arbeitet seit Gber 10 Jahren zusam-
men und managed derzeit rd 3,5 Mrd EUR in Infrastructure Debt Investments.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Renten

High Yield Bonds — Fokus Europa + Nordamerika; bottom up getriebener, Benchmark relativer Ansatz mit 100-150 Bps
Alpha-Ziel. Capital Four hat hier Gber 20 Jahre erfolgreichen Track Record mit europaischen High Yield Bonds.

Leveraged Loans — Fokus Europa + Nordamerika; bottom up getriebener Investmentansatz mit, je nach Ausgestaltung,
Benchmarkorientierung oder absolutem Ertragsziel Uber einen Kreditzyklus.

Structured Credit — Gemanagte Portfolien von CLO Tranchen verschiedener CLO Manager entlang der Kapitalstruktur von
CLOs. Wir managen Strategien mit Schwerpunkt High Grade Tranchen ebenso wie Strategien mit Schwerpunkt Mezzanine
und Equity.

Bei CLO Equity bieten wir zudem Beteiligungsmodelle fir das Eigenkapital unserer eigenen CLOs — siehe ,Private Equity”.
Multi Asset Credit — Siehe ,Multi Asset”

Direct Lending — Finanzierung von mittelstdndischen Unternehmen mit 10-20m EBITDA. Geographischer Fokus auf
Nordics, DACH und Benelux. Sponsorgetriebener Ansatz. In-House Originierung mit Kontrolle tiber die Kreditbedingungen.
Aktuell im Fundraising: PD V — Senior” - Erstrangige Finanzierungen; Ertragsziel Cash + 7-8% IRR.

Infrastructure Debt — siehe ,Infrastruktur®

Gemischt / Multi Asset

Multi Asset Credit - Fokus Europa + Nordamerika; flexible Allokation in alle liquiden und semi-liquiden Credit-Assets, d.h.
HY Bonds, Loans, CLOs, Financials (vorallem AT1); bottom up getriebener Investmentansatz mit je nach Ausgestaltung,
Benchmarkorientierung oder absolutem Ertragsziel Uber einen Kreditzyklus. Herzstlick dieser Strategien ist unser einheitli-
cher Investmentprozess, der es uns erlaubt stets den relativen Wert einzelner Assets im liquiden Leveraged Finance
Spektrum zu erfassen.

Wir bieten hier verschiedene Fondslésungen, mit unterschiedlichen Ertragszielen, ebenso wie Mandate an.
Publikumsfonds:

a) Capital Four Total Return Credit Fund: ,Best Ideas“-Portfolio mit mittlerem Risiko;

b) Capital Four Credit Opportunities Fund: Opportunistisches Credit-Portfolio mit absoluten Ertragsziel von 8-12% p.a.
Uber einen Kreditzyklus. SFDR Kilassifizierung als Artikel 8 Fonds.
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Private Equity, Infrastruktur

CLO Risk Retention: - Jedes CLO erfordert regulatorisches Eigenkapital. Wir bieten Investoren die Mdglichkeit (iber unsere
Risk Rentention Capital Programme laufend in das regulatorische Eigenkapital unserer eigenen CLOs zu investieren.
Hierbei handelt es sich um Closed-Ended Investmentprogramme mit Draw-Down Strukturen, die gemessen am Anlagehori-
zont (ca. 15 Jahre) und Ertragsziel (ca. 14% IRR) im Grunde ein Private Equity Investment darstellen. Allerdings mit einem
sehr eng definierten Investmentfokus, so dass Investoren praktisch kein ,Blind-Pool“ Risiko haben. Zudem bieten CLO Equity
Investments i.d.R. sehr hohe anfangliche Ausschuttungen und stellen dadurch ein komplementares Investment zu Anlagen
mit einer ausgepragten J-Curves, wie Private Equity und insbesondere Venture Capital.

Infrastructure Debt — Globale Finanzierung von Infrastrukturprojekten.

Mandatslésungen mit unterschiedlichen Risikoprofilen von langfristigem Investment Grade bis Nachrang/Mezzanine.
Fondslésung mit dem Vantage Infrastructure Debt Fund (VIDF). VIDF investiert in nicht-geratete, erstrangige Kredite an
mittelgrofRe Infrastruktur-Projekte und Infrastrukturinvestitionen der Energiewende. Die Strategie erzielt eine Ertragspramie
durch die Originierung kleinerer und komplexerer Finanzierungen und hat ein Ertragsziel von ca. 8-10% bei einem Kreditaus-
fallrisko, das mit Investment Grade vergleichbar ist.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar

ESG-Research — extern

Eingesetzte Kriterien Volle Integration im Investmentprozess; NZAM
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CAPITAL
FOUR

Direct Lending in Nordeuropa mit Capital Four

Nordeuropa ist eine attraktive Region fiir Direct Lending.

Die Volkswirtschaften sind mittelstandisch gepragt, robust aufgestellt und haben eine
kreditgeberfreundliche Rechtsprechung, sowie solide, aber gleichzeitig flexible soziale
Sicherungssysteme. Restrukturierungen und Verschmelzungen von Unternehmen sind
vergleichsweise unkompliziert. Dies ist attraktiv fir Private Equity Investoren, die sog. ,GPs".
Das Fremdkapital fir Leveraged Buy-Outs oder andere M&A Transaktionen wurde traditionell
von den Banken gestellt. Der Risikoappetit der Banken wird durch die gestiegenen
regulatorischen Anforderungen, vor allem beim Eigenkapital, mehr und mehr eingebremst.
Das zeigt sich insbesondere bei den kleineren mittelstandigen Unternehmen mit EBITDAS in
einer Spanne von 10 - 25 Mio. Eur, das sog. ,lower-middle Market* Segment. Direct Lender
wie Capital Four stellen mit ihren Private Debt Fonds mithin eine volkswirtschaftlich wichtige
alternative Finanzierungsquelle fir die Unternehmen dar.

Zudem koénnen Direct Lender haufig schneller verlassliche Kreditentscheidungen abgeben,
was insbesondere im Kontext von M&A Transaktionen eine entscheidende Rolle spielt. Dabei
konnen sie flexibleren Darlehenskonditionen und Kreditbedingungen abwégen und sind
haufig in der Lage auch groR3ere Kreditvolumina mit zusatzlichen flexiblen Linien fir
Akquisitionen anzubieten. Dies erspart den GPs Verhandlungen mit mehreren
Fremdkapitalgebern.

Der Wettbewerb unter den Direct Lendern ist in Nordeuropa geringer.

In Europa hat man diese Vorzlge sicherlich zuerst in Gro3britannien und Frankreich erkannt,
wo sich Direct Lending als Finanzierungsform bei M&A Transaktionen von Private Equity
Investoren, den sog. ,sponsored Deals”, bereits durchgesetzt hat. Die nordischen Lander sind
hier noch unterreprasentiert. Gleichzeitig wachsen die Volumen der Private Equity Fonds und
die Transaktionen in Nordeuropa nehmen zu.

Capital Four hat eine starke Marktposition.

Als fuhrenden nordische Leveraged Finance Boutique hat Capital Four in dem Markt fur
Sponsor-getriebene Direct Lending Transaktionen fur kleinere mittelstandische Unternehmen
in Nordeuropa eine herausragende Stellung.

Dies liegt zunachst an den in tber 20-jahriger Zusammenarbeit entstandenen Kontakten mit
den vielen auf die Region und das Grof3ensegment spezialisierten Private Equity GPs.

Zum anderen kénnen wir aufgrund unserer Struktur als spezialisierte Credit-Boutique mit
einer integrierten Kreditplattform mit tber 20 Mrd. EUR Anlagevolumen erhebliche Resourcen
in einzelne Transaktionen einbringen.

Wir verwalten Private Debt seit 2013 und haben seitdem rund 3,5 Mrd. EUR an ,committed
Capital“ in Uber 100 Krediten investiert.

Fur weitere Informationen wenden Sie sie sich gerne an

Jan Albers, CFA
Head of Client Relations, Germany / Austria

Email: jan.albers@capital-four.com
Mob: +49 173 6738301
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CARMIGNAC GESTION LUXEMBOURG,

Adresse
Strale
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

—
TELOS

CARMIGNAC

INVESTING IN YOUR INTEREST

Niederlassung Deutschland

Junghofstralle 24
60311

Frankfurt am Main (Deutschland)

www.carmignac.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell
Name

Vorname

Funktion

Telefon

email

Institutionell
Name

Vorname

Funktion

Telefon

email

Institutionell

Hemmer Name
Nils ) Vorname
Head of Country Funktion

Germany & Austria
+49-69-71042-3615

nils.hemmer@ '

carmignac.com

Telefon

[ S email

Metzen
Andreas

Business Development
Director - Institutional
Germany & Austria

+49-69-71042-3616

andreas.metzen@
carmignac.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Ein unabhéngiges 35-jahriges Familienunternehmen mit Tradition ]
Carmignac ist eine franzdsische unabhangige Vermdgensverwaltung, die 1989 von Edouard Carmignac und Eric Helderlé
gegrindet wurde. Sie zahlt zu den flihrenden europaischen Anbietern und basiert auf der Grundlage von drei Prinzipien:

Ein Team aus selbstandig denkenden Mitarbeitern.
Die Freiheit unabhéngige Risikoanalysen durchfuhren zu kdnnen.
Der Mut daraus starke Uberzeugungen abzuleiten und nach diesen zu handeln.

Unser Investment-Ansatz

Kopp
Markus

Director Business
Development Wholesale
& Institutional Germany

+49-69-71042-3639

markus.kopp@
carmignac.com

Wir sind bestrebt bedeutende Trends frihzeitig zu erkennen, um langfristige Wachstumschancen zu nutzen. Diese Philoso-
phie untermauert Carmignac seit seiner Griindung, bis zum heutigen Tage. Uber 2 Mrd. Euro eigenes Kapital der Familie
Carmignac und der Belegschaft sind in den eigenen Fondsstrategien investiert.

- 30,3 Mrd. € AUM

- Uber 2 Mrd. € Eigenkapital in Carmignac Fonds
- Uber 300 Mitarbeiter

- 63 Fondsmanager und -analysten

- 25 Investmentstrategien

- 15 Vertriebslander
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Weltweite Préasenz mit zentralen Niederlassungen in Paris, Luxemburg und London. 6 weitere Blros in Europa. Vertrieb
unserer Fonds in 16 Landern.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2004 1989
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 30,3
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 63

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute v v
Versicherungen v

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v v
Unternehmen v v
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v v
Kirchliche Einrichtungen v v
Vermdgensverwalter v v
Dachfonds v v
Stiftungen, Family Offices, NGOs v v

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Unser Fokus ist eine aktive Vermdgensverwaltung fiir unsere Kunden

Um die langfristigen Wertsteigerungsziele unserer Kunden zu erreichen, wenden wir einen auf Uberzeugungen basierenden
aktiven Investmentansatz im Rahmen ausgewahlter Strategien an, welche sich mit hohen Active Share und hohen Tracking
Error zeigen. Unser globaler Ansatz mit einer 35 Jahre lang erfahrenen makro-6konomischen Expertise (Top-Down), kombi-
niert sich mit internationalen renommierten Bottom-Up-Investmentteams.

Unser institutionelles Angebot in Deutschland

Erweitertes Vertriebsteam fiir Entwicklung und Servicing institutioneller Investoren.

Innovative und bewahrte institutionelle Spezialfondslésungen aus unserer Abteilung "Investment Solutions".

Seminare zu Spezialthemen; persénliche Fondsmanagementgesprache vor Ort beim Kunden; gemeinsame Produktentwick-
lung;

Mit dem Beginn des Marktauftritts 2004 und der Eréffnung der Niederlassung in Frankfurt 2011 haben wir zusatzlich den Weg
fur unsere Kunden durch ein in die Breite und in die Tiefe kompetentes Investment-Team, speziellen und der Zeit angepass-
ten Anlagestrategien, und einem unterstutzenden Vertriebsteam erweitert und geebnet.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Internationale Aktien

Carmignac Portfolio Investissement, Artikel 8 SFDR (ISIN LU0992625839): Mehr als 35 Jahre erfolgreicher Track-Re-
cord. Ziel ist anhand eines systematisch-disziplinierten aktiven Ansatzes Qualitdtsunternehmen mit nachhaltiger Profitabilitat
zukunftiger Themen, wie Digitalisierung, domegrafischer Wandel, technologische Beschleunigung und Klimawandel, zu se-
lektieren.

Carmignac Portfolio Grandchildren, Artikel 9 SFDR (ISIN LU1966631266): Ein Fonds, der sich auf die Auswahl hochwer-
tiger Unternehmen aus aller Welt mit solider Finanzlage und nachhaltiger Rentabilitdt konzentriert. Ein Anlageprozess, der
sich auf eine eingehende Fundamentalanalyse, eine Auswahl nach quantitativen Kriterien und einen sozialverantwortlichen
Investmentansatz stitzt. Ein konzentriertes Portfolio aus vielversprechenden Titeln, das einen geringen Umschlag aufweist,
um lhnen langfristig ein stetiges Kapitalwachstum zu bieten.
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Carmignac Portfolio Human Xperience, Artikel 9 SFDR (ISIN LU2295992247): Sozialer Themenfonds: Eine Strategie, de-
ren thematischer Schwerpunkt auf der Kunden- und der Mitarbeiterzufriedenheit liegt. Quantitatives Know-how und Erfah-
rung im Umgang mit ,alternativen® Datenquellen. Die Strategie funktioniert branchen- und regionenunabhangig, da sie darauf
abzielt, anhand unserer firmeneigenen Datenbank sowie eines Best-in-Class-Ansatzes Unternehmen mit attraktiven Bewer-
tungen auszuwahlen.

Thematische globale Aktien mit Fokus auf das ESG Merkmal Environmental
* Carmignac Portfolio Climate Transition, Artikel 8 SFDR (LU16237620909): Fokussierung auf Unternehmen
erneuerbarer Energien und griinen Wertschopfungsketten. Die Architektur der Strategie besteht aus griiner Energie,
griinen Technologien und Transformationsprozessen von Unternehmen in eine umweltfreundliche Zukunft. Der
Fonds investiert nach Taxonomie-Vorgabe mindestens 60% seines Vermdgens in Unternehmen, die zum Klima-
schutz beitragen.

Thematische globale Aktien mit Fokus auf das ESG Merkmal Governance
* Carmignac Portfolio Family Governed, Artikel 8 SFDR (LU1966630961): Investiert in Familienunternehmen, die
langfristig ausgerichtet sind, attraktive Wachstumsprofile haben und den Anlegerinteressen entsprechende Strate-
gien nutzen. Herzstiick der Strategie ist Carmignac’s proprietares und Uber viele Jahre entwickeltes Family Gover-
ned-Analyse und Datenbank-Tool. Der Fonds besitzt ein SRI-Label mit vierteljdhrlichem Audit vom franzdsischen
Ministerium.

Europdéische Aktien
* Carmignac Portfolio Grande Europe, Artikel 9 SFDR (LU1623761951): Erst quantitativ, dann fundamental getrie-
bener systematisch-disziplinierter Ansatz mit Fokus auf Secular Growth und den 17 SDG’s der Vereinten Nation.
Der Fonds profitiert von der Vielfalt und Komplexitat in Europa, und selektiert Innovation und nachhaltig qualitatives
Wachstum. Der Fonds besitzt ein SRI-Label mit vierteljahrlichem Audit vom franzésischen Ministerium.

Schwellenldnder-Aktien
+ Carmignac Portfolio Emergents, Artikel 9 SFDR (LU1623762413): Erst Top-Down, dann Bottom-Up Stock-
Picking Analyse mit Fokus auf Secular Growth und den 17 SDG's der Vereinten Nation. Der Fonds profitiert von der
langjahrigen und bewahrten Expertise des Carmignac EM-Fondsmanagementteams. Im Vordergrund steht qualitati-
ves und nachhaltiges Wachstum der Gewinner von heute und morgen in den Emerging Markets zu erkennen und zu
selektieren. Der Fonds besitzt ein SRI-Label mit vierteljahrlichem Audit vom franzdsischen Ministerium.

+  Carmignac Portfolio China New Economy, Artikel 8 SFDR (LU2295992676): Mit Uberzeugung anlegen: Ziel sind
Unternehmen der chinesischen New Economy, die langfristig vom wirtschaftlichen Wandel und von Reformen profi-
tieren. Selektiv anlegen: Bevorzugt werden heimische Qualitatsunternehmen mit hoher Ertragstransparenz unter
Ausschluss von Unternehmen, die von der Auslandsnachfrage abhangen. Nachhaltig anlegen: Analyse der Unter-
nehmen anhand ihres Finanzprofils, aber auch anhand ihrer Praktiken in Bezug auf Umwelt, Soziales und Unter-
nehmensfihrung (ESG).

Renten

» Carmignac Portfolio Securité, Artikel 8 SFDR (LU0992624949): Risikoklasse 2, Euro-Rentenfonds mit niedriger
Duration. Aktiver Ansatz und Flexibilitdt bei der Steuerung der modifizierten Duration von -3 bis +4, Assetklassen
und Allokation von Industrie- und Schwellenlandern, Staats- und Unternehmensanleihen.

+ Carmignac Portfolio Flexible Bond, Artikel 8 SFDR (LU0992631217): Risikoklasse 3, globaler Total-Return-
Ansatz in Euro ohne Wahrungsrisiko mit aktiver und flexibler modifizierter Duration von -3 bis +8. Benchmark-unab-
hangiger Ansatz Uber Industrie- und Schwellenlandern, Staats- und Unternehmensanleihen, sowie CLO’s und
Wandelanleihen.

+ Carmignac Portfolio Global Bond, Artikel 8 SFDR (LU0992630599): Globales Anlageuniversum zur Ermittlung
und Nutzung makrodkonomischer Trends weltweit. Zugang zu zahlreichen Performancetreibern in den Industrie-
und Schwellenlandern, inkl. Fremdwahrungen. Dynamischer und flexibler Ansatz zur Anpassung an die verschiede-
nen Marktzyklen.

+ Carmignac Portfolio Credit, Artikel 6 SFDR (LU1623763148): Risikoklasse 4, benchmark-unabhangiger globaler
Unternehmensanleihefonds in Euro ohne Wahrungsrisiko. Im Vordergrund steht ein fundamentaler und selektiver
Bond-Picking-Prozess in Kombination mit antizyklischen und opportunistischen Ansatz entlang des Kreditzyklus.
Keine Durations- und Wahrungswetten.

* Laufzeitfonds: Carmignac Credit 2029, Artikel 8 SFDR (ISIN FR001400KAXO0): Eine Carry-Strategie mit Laufzeit
bis 2029, die planbare Renditen bietet. Ein lberzeugungsbasierter Anlageprozess, um ein breit gefachertes Portfo-
lio aus Schuldtiteln aufzubauen, die im Durchschnitt ein ,Investment Grade“-Rating aufweisen. Im Laufe der Zeit sin-
kende, streng kontrollierte Risiken dank der festen Laufzeit und einer systematischen Absicherung des Wechsel-
kursrisikos.

* Carmignac Portfolio EM Debt, Artikel 8 SFDR (LU1623763734): Risikoklasse 4, Zugang zu einem breiten Spek-
trum an Performancefaktoren in Schwellenlandern: Lokalwahrungsanleihen, Fremdwahrungsanleihen und Wahrun-
gen. Ein benchmark-unabhangiger und systematisch/disziplinierter Prozess, um attraktive Chancen und positive Re-
alrenditen in den Schwellenlandern zu erzielen. Vollstandige Einbindung im Auswahlprozess der Merkmale E, S und
G anhand eines ESG-Scoring-Models, Minimum 60% in Anleihen zu investieren, die in einer Bewertung von 3 und
hoher eingestuft sind.
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Gemischt / Multi Asset

Carmignac Portfolio Patrimoine, Artikel 8 SFDR (LU0992627611): Mehr als 35 Jahre erfolgreicher Track-Record.
Max. 50% Aktienquote. Aktiver, flexibler und benchmark-unabhangiger globaler Mischfonds mit dem Doppelmandat
langfristig Vermogen zu schiitzen und aufzubauen.

Carmignac Portfolio Patrimoine Europe, Artikel 8 SFDR (LU1744630424): Nutzt die attraktivsten Renditechan-
cen an den europaischen Aktien- und Anleihemarkten bei begrenztem Wahrungsrisiko von 20%. Max. 50% Aktien-
quote. Aktiver, flexibler und benchmark-unabhangiger Investment-Ansatz mit Fokus auf die SDG’s der Vereinten
Nationen und dem Doppelmandat risikoadjustierte Renditen mit Verantwortliches Investieren zu kombinieren. Der
Fonds besitzt ein SRI-Label mit vierteljahrlichem Audit vom franzdsischen Ministerium.

Carmignac Portfolio Emerging Patrimoine, Artikel 8 SFDR (LU0992631647): Schwellenmarkt-Mischfonds mit
max. Aktienquote von 50%. Aktiv, flexibler und benchmark-unabhangiger Investment-Ansatz mit den Portfoliomana-
gement-Team vom Carmignac Portfolio Emergents und Carmignac Portfolio EM Debt. Der Fonds besitzt ein SRI-
Label mit vierteljahrlichem Audit vom franzdsischen Ministerium und fokusiert sich auf die 17 SDG’s der Vereinten
Nationen.

Alternatives

Carmignac Absolute Return Europe, Artikel 8 SFDR (FR001400JG56): Ein diversifiziertes Portfolio auf Basis
eines kombinierten Top-down- und Bottom-up-Ansatzes zur Nutzung von Marktineffizienzen. Eine aktive Verwaltung
des Nettoaktienexposures (-20% bis +50%). Diszipliniertes Portfoliorisikomanagement zur Begrenzung des
Abwartsrisikos.

Carmignac Portfolio Merger Arbitrage, Artikel 8 SFDR (LU2585801090): Eine defensive Merger-Arbitrage-
Strategie, die darauf abzielt, bei begrenzter Korrelation zu den Aktienmarkten bessere Renditen zu erzielen als der
Geldmarkt.Eine alternative Strategie mit einem sozial verantwortlichen Investmentansatz und einem Fokus auf den
offiziell bekanntgegebenen Fusionen und Ubernahmen in den Industrielandern. Die Strategie bietet eine positive
Korrelation zu den Zinssatzen.

Carmignac Portfolio Merger Arbitrage Plus, Artikel 8 SFDR (LU2585801330): Eine aktive Merger-Arbitrage-
Strategie, die darauf abzielt, bei begrenzter Korrelation zu den Aktienmarkten positive absolute Renditen zu erzie-
len. Eine alternative Strategie mit einem sozial verantwortlichen Investmentansatz und einem Fokus auf den offiziell
bekanntgegebenen Fusionen und Ubernahmen in den Industrielandern. Die Strategie bietet eine positive Korrela-
tion zu den Zinssatzen.

Carmignac Portfolio Long-Short European Equities, Artikel 8 SFDR (LU0992627298): Aktiver Stock-Picker auf
der Suche nach asymmetrischen Risk-Reward-Situationen mit einer Kombination von Long- und Short-Positionen
bei -20% bis +50% Netto-Aktienexposure. Keine Pair-Trades.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen
ESG-Research — intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Seit 2012 Unterzeichner der UNPRI.

ESG in 100% unserer Fonds mit Ausschlussrichtlini-
en, Engagement und unternehmenseigenes aktives
ESG-Analyse-System, names START (System for
Tracking and Analysis of a Responsible Trajectory).

Carmignac’s ESG Approach richtet sich nach dem
Best Effort und Best-In-Universe-Prinzip; Artikel
6, 8 und 9 Fondslésungen und -strategien zur Aus-
wahl, siehe aktuelles Verkaufsprospekt vom Marz
2021 und Carmignac’s SFDR Leitfaden; SRI Label
Fonds-Auswahl aus den unterschiedlichen Regio-
nen und Themen mit vierteljahrlichen Audit vom
franzosischen Ministerium.

Eingesetzte Kriterien
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» COMGEST

COMGEST DEUTSCHLAND GMBH

Adresse
Strale Kennedydamm 24
PLZ 40476
Ort (Land) Duisseldorf
Webadresse www.comgest.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Pollitaras Institutionell Name Neupert
Vorname Thorben Vorname Maximilian
Funktion Geschéftsfluhrer, Funktion Investor Relations
Managing Director Manager
Telefon 0211 — 44 03 87 22 Telefon 0211 — 44 03 87 26
email tpollitaras@comgest.com . email mneupert@comgest.com
Team 3 . Team 3

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Zu unseren Kunden gehoren institutionelle Anleger aus Europa, Asien-Pazifik, dem Mittleren Osten und Nordamerika.
Unsere Kunden sind langfristig orientierte Anleger, darunter Staatsfonds und andere internationale Organisationen,
Pensionsfonds, Versicherungen, Family Offices, Stiftungen, Privatbanken und Multi-Manager. Mit unserem Anlageansatz
kénnen wir Uber Spezialfonds malgeschneiderte Portfolios unter Beriicksichtigung kundenspezifischer Anforderungen und
Vorgaben aufbauen.

Loyalitat pragt unsere Kundenbeziehungen, die wir im Laufe langer Partnerschaften durch gegenseitiges Vertrauen und
Integritat aufgebaut haben. Die Starke dieser Kundentreue zeigt sich insbesondere in Krisenzeiten.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Mit Anlageexperten in allen wichtigen Regionen der Welt bieten wir Fonds mit globalen, regionalen und Ianderspezifi-
schen Schwerpunkten an.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2005 1985
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 4.9 29,3
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 1,8 7,4
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 3,1 21,9
Anzahl der Investmentspezialisten 0 50

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2009

Im Outsourcing v

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 8
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 30% 22%
Versicherungen v 7% 15%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 12% 16%
Unternehmen v 2% 10%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 3% 3%
Kirchliche Einrichtungen v 10% 5%
Vermdgensverwalter v 21% 13%
Dachfonds v 5% 5%
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 6% 7%
Andere v 4% 4%

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Comgest ist ein globaler Asset Manager mit Hauptsitz in Paris und Niederlassungen in Europa, im asiatisch-pazifischen
Raum und Nordamerika. Seit der Griindung im Jahr 1985 investiert das Unternehmen ausschlieRlich in Qualitdtswachstums-
aktien aus einer Vielzahl von Regionen und ist vollstandig im Besitz der Mitarbeitenden und Grunder. Die beiden Firmengriin-
der Jean-Francois Canton und Wedig von Gaudecker teilten die Vision einer unabhangigen Partnerschaft verbunden mit dem
Fokus auf ausschlief3lich einem Anlagestil.

So fordert Comgest seither ein langfristig orientiertes und verantwortungsbewusstes Miteinander unter den Mitarbeitern, setzt
sich dabei fur eine Kultur einer nachhaltigen, diversifizierten Partnerschaft ein und verfolgt das Ziel, den Anlegern einen
bestandigen Qualitdtswachstumsansatz fur Kapitalanlagen an den internationalen Aktienmarkten zu bieten.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Unsere Philosophie griindet auf der Uberzeugung, dass

* sich Fundamentaldaten auf lange Sicht durchsetzen und sich das Kurswachstum dem Gewinnwachstum je Aktie
annahert,

* die Markte den Wert eines Unternehmens mit starkem und nachhaltigem Wettbewerbsvorteil sowie dauerhaft tiber-
durchschnittlichem Gewinnwachstum in der Regel falsch einschatzen,

* nachhaltiges Gewinnwachstum je Aktie zu Uberdurchschnittlichen Anlageertragen bei gleichzeitig unterdurchschnitt-
lichem Risiko flihren kann.

Unsere Erfahrung zeigt, dass wir Werte flur unsere Anleger schaffen, indem wir unsere intensiven Bottom-up-Analysen auf
Unternehmen konzentrieren, die nach unserer Einschatzung Gberdurchschnittliches Gewinnwachstum erzielen.

Comgest verfolgt einen auf Qualitdtswachstum fokussierten Anlagestil, der ESG-Faktoren integriert: Gber eine vollstéandige
Unternehmensanalyse, die die entsprechenden Titel eingehend priift — und entsprechend ausgereifte Engagement-Prozesse.
Gepaart mit der eigenverantwortlichen Partnerschaft und einer verantwortungsbewussten Unternehmensfihrung lebt
Comgest Nachhaltigkeit aus der Tiefe des Selbstverstandnisses heraus. Deshalb verwalten wir Portfolios mit einem niedrigen
CO2-FuBabdruck, haben bereits 2010 die UN PRI unterzeichnet und sehen unsere Investmentprozesse und -produkte fiir
alle weiteren EU-weiten Regulierungen gut aufgestellt.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research — intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Ausschlusskriterien, Best-in-Universe, Engagement,

Eingesetzte Kriterien Responsible Investment Reporting
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$ COMGEST

Compounders-Aktien: Krisenfeste Marathonlaufer mit Zinseszinseffekt

Franz Weis, Alistair Wittet und Pierre Lamelin
Co-Portfoliomanager der Comgest Growth Europe Compounders-Strategie

Die Markte werden dieses Jahr durch die Wahlen in den USA und im Vereinigten Konigreich, das dritte
Jahr des Krieges in der Ukraine sowie die eskalierenden Spannungen im Nahen Osten belastet wer-
den. In diesem herausfordernden Marktumfeld bewahren sich insbesondere qualitativ hochwertige
und langlebige Unternehmen, sogenannte ,Marathonlaufer®. Der Europe Compounders-Fonds von
Comgest konzentriert sich auf diese Titel und ist zum Jahresstart laut Morningstar der beste Fonds fur
europaische Growth-Aktien mit groRer Marktkapitalisierung (im drei Jahresvergleich)'.

Fir den Fonds sucht das Portfoliomanagement-Team etablierte Unternehmen, die teilweise seit mehr
als 100 Jahren bestehen. Diese haben Weltkriege, Rezessionen und die Digitale Revolution erfolg-
reich bewaltigt und wachsen auch heute konstant. Solche ,Marathonlaufer” wie LVMH, Novo Nordisk
oder Reckitt erzielen nicht unbedingt hohe zweistellige Wachstumsraten und sind deshalb oftmals un-
ter dem Radar vieler Investoren.

Diese Unternehmen verfugen meist Uber mehrere dauerhafte Markteintrittsbarrieren, die ihr Ge-
schaftsmodell schiitzen und ihnen Preissetzungsmacht geben. Sie investieren darlber hinaus den er-
wirtschafteten Gewinn und Cashflow erfolgreich in das eigene Unternehmen und nutzen so das ,achte
Weltwunder® (Albert Einstein), den Zinseszinseffekt (engl.: compounding interest).

Um die Kraft dieser ausdauernden Qualitdtsunternehmen langfristig nutzen zu kénnen, hat Comgest
2019 den Comgest Growth Europe Compounders aufgelegt. Der Fonds nutzt die Starken dieser be-
sonderen Unternehmen in einem Portfolio, das sich durch eine langfristig stabile Wertentwicklung und
eine vergleichsweise geringe Volatilitdt auszeichnet. Mit derzeit 28 Titeln ist das Portfolio noch kon-
zentrierter als bei den anderen Comgest-Strategien, auch die durchschnittliche Haltedauer ist mit zehn
Jahren langer als die sonst Ublichen finf Jahre. Der Fonds setzt auf grof3e etablierte Unternehmen: im
Schnitt 120 Jahre alt, mit einer durchschnittlichen gewichteten Marktkapitalisierung von 146 Mrd.
Euro.

Nicht jedes Traditionsunternehmen wird aber zu einem echten ,Marathonlaufer®. Dies zeigt sich erst,
wenn es in seiner Existenz Uber Jahrzehnte hinweg viele Krisen und Rezessionen durchlebt und
gemeistert hat. Und eine Auswahl dieser Marathonlaufer verschaffte dem Portfolio der Comgest
Growth Europe Compounders-Strategie laut Morningstar den Spitzenplatz als beste grof’e Europa-
Growth-Strategie der letzten drei Jahre.

Weitere Informationen zur Comgest Compounders-Strategie finden Sie hier:
www.comgest.com/de/de/professionelle_anleger/unsere-fonds/compounders

Wichtige Informationen: Dies ist eine Marketingmitteilung. Bitte lesen Sie das Basisinformationsblatt und Verkaufsprospekt des Fonds, be-
vor Sie eine endgliltige Anlageentscheidung treffen. Die Dokumente sind in elektronischer Form auf der Webseite comgest.com erhaltlich. In-
formationen Uber die nachhaltigkeitsrelevanten Aspekte des hier genannten Fonds gemafR der Verordnung (EU) 2019/2088 stehen unter
comgest.com/de/de/privat_anleger/unser-unternehmen/esg zur Verfiigung. Die hier erwahnten Comgest Growth-Fonds sind OGAW-konfor-
me Teilfonds der Comgest Growth plc (CGPLC), einer offenen Investmentgesellschaft mit variablem Kapital und getrennter Haftung zwi-
schen den Teilfonds, die in Irland eingetragen ist und von der irischen Zentralbank reguliert wird. Der Anlageverwalter kann beschlielen, die
fur den Vertrieb seines OGAW getroffenen Vereinbarungen jederzeit zu beenden. Die Richtlinien von CGPLC fur den Umgang mit Beschwer -
den sind in deutscher Sprache auf der Website comgest.com im Bereich ,Regulatory Information” verfiigbar.

" Morningstar-Kategorie des Comgest Growth Europe Compounders Fonds: Europe Large-Cap Growth Equity
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aDeka
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TELOS

DEKABANK DEUTSCHE GIROZENTRALE

Adresse
StraBe Mainzer LandstralRe 16
PLZ 60325
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.deka.de, www.deka-institutionell.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Name Leicher
Vorname Thomas

Funktion Leiter
Institutionelle Kunden

Telefon 069 /7147 — 3114

email Thomas.Leicher@

deka.de

Name Hellmann
Vorname Susanne

Funktion Leiterin Vertrieb
Institutionelle Anleger

Telefon 069 / 7147 — 8764

email Susanne.Hellmann@
deka.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die individuellen Bediirfnisse und Anforderungen unserer Kundinnen und Kunden stehen fiir uns am Anfang aller Uberle-
gungen. Dabei beziehen wir spezielle regulatorische Anforderungen ebenso ein wie beispielsweise Nachhaltigkeitsaspekte.
Als Vollanbieter beraten wir ganzheitlich, aber immer aus dem Blickwinkel eines deutschen institutionellen Investors. Bei
Bedarf ziehen wir hauseigene Expertinnen oder Experten fiir spezielle Themen hinzu, um auch komplexeste Aufgaben

stets effizient und zielgerichtet zu 16sen.

Wir Gbernehmen Verantwortung fiir die Kapitalanlage und weisen eine hohe Betreuungsintensitat auf. Dies spiegelt sich in
der Bewertung unserer Kundinnen und Kunden wider, die uns wiederholt eine hohe Betreuungsqualitat bescheinigen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Luxemburg

Deutschland
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1918
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten
! Stand per 31.12.2023

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1969
Im Outsourcing v
Im Advisory v
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 13
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 10
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Stiftungen, Family Offices, NGOs

R X X R = | =«

Andere

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Deka bietet ein breites Spektrum von Anlageinstrumenten fiir institutionelle Kundinnen und Kunden: aktive Fondslésungen
fur alle Haupt-Assetklassen (Aktien, Renten, Multi-Asset, Geldmarkt, Rohstoffe, Immobilien) sowie ETFs, Strukturierungen
und Overlays. Im aktiven Management von Wertpapierfonds verfliigen wir Uber fundamentale (traditionelle) und quantitative
Lésungen. Dazu offerieren wir institutionellen Kunden in Deutschland verschiedene Investmentstile und innovative Produkte
mit maRRgeschneiderter Risikosteuerung.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Traditionell-fundamentale Anlagekonzepte:
»  Uber 60 Jahre Erfahrung im aktiven Aktienfondsmanagement
* Investmentuniversum: Large/Mid/Small Caps aus allen Regionen
»  Zuséatzliche Expertise in spezifischen Markten und Segmenten
*  Kombination von fundamentalem Research und makrodkonomischer Komponente
»  Starken bei Titelselektion, Liquiditdtsmanagement und Risikomanagement

Quantitative Anlagekonzepte:
*  Rund 20 Jahre Erfahrung im quantitativen Fondsmanagement
»  Strategien: LowRisk, Aktien Core und Value
*  Proprietére Prognose- und Risikomodelle
»  Skalierbarkeit: individuelle Anpassung von Modellportfolios

Renten

Traditionell-fundamentale Anlagekonzepte:
»  Uber 50 Jahre Erfahrung im aktiven Rentenfondsmanagement
* Investmentuniversum: Staats- und Unternehmensanleihen, Pfandbriefe und High Yield Bonds aus allen Regionen
sowie Geldmarkte und alle wichtigen Wahrungen
»  Zusatzliche Expertise in spezifischen Markten und Segmenten
*  Top-Down-Research auf Makro- und Sektorebene, Bottom-Up-Research auf Unternehmensebene
» Diversifikation von Alpha-Quellen tber Durationssteuerung, Anleiheauswahl und derivative Overlay-Strategien

Quantitative Anlagekonzepte:
* Rund 20 Jahre Erfahrung im quantitativen Fondsmanagement
»  Spektrum: Staats- und Unternehmensanleihen sowie Aggregate-Mandate
*  Proprietare Prognose- und Risikomodelle
»  Skalierbarkeit: individuelle Anpassung von Modellportfolios

Gemischt / Multi Asset

Traditionell-fundamentale Anlagekonzepte:
«  Uber 55 Jahre Erfahrung im aktiven institutionellen Fondsmanagement
* Investmentuniversum: breite Diversifizierung Giber unterschiedlichste Renditequellen
*  Enge Abstimmung mit fundamentalem Aktien-/Renten-Research und Portfoliomanagement-Einheiten
. Portfoliokonstruktion reflektiert Risiko-Rendite-Profil und Asset-/Liability-Struktur der Kundin, des Kunden

Quantitative Anlagekonzepte:
* Rund 20 Jahre Erfahrung im quantitativen Fondsmanagement
. Strategien: Total Return und benchmarkorientiert, z. B. Global Tactical Asset Allocation, Trendfolge, Risikosteuerung

*  Proprietare Prognose- und Risikomodelle
»  Transparenter arbeitsteiliger Investmentprozess
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48



—
Jahrbuch 2024 TELOS

Private Equity, Infrastruktur

»  Deka Alternative Investments (DALI) umfasst verschiedene Fondslésungen fiir Alternative Investments

»  Es erfolgte ein schrittweiser Ausbau und eine Weiterentwicklung seit 2011

*  Anleger investieren Uber einen Luxemburger oder deutschen Spezialfonds in Alternative Investments — Zielfonds mit
Fokus auf Private Equity, Mezzanine, Hedgefonds, Real Estate, Infrastruktur, erneuerbare Energien und Private
Debt

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) v ETFs v

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v
ESG-Research — extern v
Ausschlusskriterien, Best-in-Class (Zielfonds),

Eingesetzte Kriterien Engagement, integrierte ESG-Analyse sowie aktives

Engagement

Das Thema Nachhaltigkeit ist seit 2015 fest im Kern der Deka-Gruppe verankert, als Teil unserer Geschaftsstrategie. Von der
Personalfiihrung bis hin zu Compliance und Datenschutz — in der gesamten Unternehmensfiihrung legen wir groRen Wert
auf die verschiedenen Prinzipien der Nachhaltigkeit. Dazu kommt der Bereich der Produkte: Auch hier ist Nachhaltigkeit ein
elementares Thema. Klare Prinzipien geben uns den Rahmen fiir unsere Fonds und Finanzierungen vor.

Ankerpunkt unseres Angebots ist die Beratung von institutionellen Kunden zu einer nachhaltigen Ausrichtung ihres Portfolios.
Umfassend berat die Deka zum Beispiel bei der Definition individueller Nachhaltigkeitskriterien, der Festlegung des Anlage-
universums oder bei der Optimierung bestehender Portfolios und hilft dabei, den passenden Umsetzungsweg zu finden.

Corporate ESG
MSCI Performance SUSTAINALYTICS Moonys | |
ESG RATINGS i &
a Mamingalas comuny
|eec] & BR | BER AA | aka| l5r5 F:SG}
Stand: 13,08 2023 Srand: 24,01/2024 St Mar 202
C Prime ESG Risk Rating: 16.9 - ESG Overall Score: Robust
A “Low Risk" 55/100

Quellen:

THE USE BY DekaBank Deutsche Girozenrale (“Deka”) OF ANY MSCI ESG RESEARCH LLC OR ITS AFFILIATES (“MSCI”) DATA, AND THE USE
OF MSCI LOGOS, TRADEMARKS, SERVICE MARKS OR INDEX NAMES HEREIN, DO NOT CONSTITUTE A SPONSORSHIP, ENDORSEMENT,
RECOMMENDATION, OR PROMOTION OF Deka BY MSCI. MSCI SERVICES AND DATA ARE THE PROPERTY OF MSCI OR ITS INFORMATION
PROVIDERS, AND ARE PROVIDED ‘AS-IS’ AND WITHOUT WARRANTY. MSCI NAMES AND LOGOS ARE TRADEMARKS OR SERVICE MARKS
OF MSCI. Stand Nachhaltigkeitsratings: MSCI: 10.06.2022 (AAA bis CCC; Peer Group: Asset Management & Custody Banks); Sustainalytics:
24.01.2024 (0—40+; Peer Group: Asset Management & Custody Services); ISS-ESG: 23.08.2023 (A+ bis D-; Peer Group: Financials/Public & Regional
Banks; Moody's ESG: Mai 2021 (0 — 100/100 (Peer Group: Retail & Specialised Banks)

Further Details: https://www.deka.de/deka-gruppe/unsere-verantwortung/wie-wir-nachhaltigkeit-leben/nachhaltigkeitsberichte--ratings
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MARKETING-ANZEIGE

DJE,

KAPITAL AG

lhr Partner fur
Investment-Losungen
nach Maf3

Risikomanagement, Performance und Kosteneffizienz -
alles aus einer Hand.

Institutionellen Anlegern bieten wir ein flr ihren Bedarf maBgeschneidertes Anlagekonzept.
Die Leistungen unserer Fondsmanager sind auch in institutionellen Anteilsklassen erhaltlich,
zum Beispiel in unserer ausgewogenen Mischfonds-Strategie. Nutzen Sie diese Flexibilitat
fUr Ihre Vermdgensallokation.

Weitere Informationen unter: dje.de

Werbemitteilung - Alle veroffentlichten Angaben dienen ausschlieBlich Ihrer Information.
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DJE,

KAPITAL AG

DJE KAPITAL AG

Adresse
StraBe Pullacher StralRe 24
PLZ 82049
Ort (Land) Minchen
Webadresse www.dje.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail / Name Huber Institutionell Name Richter, CFA
Wholesale
Vorname Andrea Vorname Natalie
Funktion Head of Retail and Funktion Director Institutional
Wholesale Clients Clients & Strategic
Telefon  +49-89-790453-652 Partners
email andrea.huber@dje.de Telefon  +49-89-790453-669
Team 6 email natalie.richter@dje.de
Team 5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Kundenzufriedenheit steht stets im Zentrum unseres Kundenbetreuungsansatzes. Dabei setzen wir unseren Schwer-
punkt auf eine individuelle und kompetente Betreuung aus einer Hand, d.h. Ihr direkter persénlicher Ansprechpartner steht
Ihnen in allen Belangen zur Seite.

Gerne koordiniert Ihr Ansprechpartner auch die Einbindung weiterer Experten rund um das Thema Portfoliomanagement.
Unseren hohen Qualitatsanspruch stellen wir durch unsere langjahrige Erfahrung und Expertise in der Betreuung von
(semi-) institutionellen Kunden sicher.

Unser Ziel ist es stets, eine vertrauensvolle Beziehung aufzubauen, um als langfristiger Partner an lhrer Seite zu stehen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Die Produkte der DJE Kapital AG werden in Europa mit Schwerpunkt in Deutschland, Osterreich und Schweiz vertrieben.
Des Weiteren ist DJE Kapital AG auch in Italien, Spanien und Portugal aktiv.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1974 1974
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 15,8 15,8
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 6,2 6,2
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 9,6 9,6
Anzahl der Investmentspezialisten 30 30

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing v (2010)

Im Advisory v (1987)

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 21

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 20
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell
Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute v 9,5 9,5
Versicherungen v 6,6 6,6
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 42,0 42,0
Unternehmen v 3.4 3.4
Kirchliche Einrichtungen v 10,2 10,2
Vermdgensverwalter v 3,5 3,5
Dachfonds v

Stiftungen, Family Offices, NGOs v 24.4 244

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Die DJE-Gruppe ist seit 1974 als unabhangige Vermdgensverwaltung am Kapitalmarkt aktiv. Das familiengefihrte Unterneh-
men aus Pullach bei Minchen verwaltet mit ca. 200 Mitarbeitern aktuell Gber 15,8 Mrd. Euro (Stand: 31.12.2023) in den
Bereichen individuelle Vermdgensverwaltung, institutionelles Asset Management sowie Publikumsfonds.

Kern des DJE-Anlageprozesses und aller Investmententscheidungen ist die FMM-Methode, der fundamentale, monetére und
markttechnische Indikatoren zugrunde liegen und welche auf dem hauseigenen, unabhangigen Research basiert DJE folgt
bei der Wertpapierauswahl Nachhaltigkeitskriterien, beriicksichtigt ausgewahlte nachhaltige Entwicklungsziele, vermeidet
oder verringert nachteilige Nachhaltigkeitsauswirkungen und gehért zu den Unterzeichnern der ,Prinzipien fiir verantwor-
tungsvolles Investieren® der Vereinten Nationen. DJE hat den Anspruch, ihren Kunden weitsichtige Kapitalmarktexpertise in
allen Marktphasen zu bieten.

DJE ist Grindungsmitglied im Verband unabhangiger Vermdgensverwalter Deutschland e.V. (VuV) und hat sich dazu
verpflichtet, stets Entscheidungen ausschlieRlich im Interesse des Kunden zu treffen. DJE besitzt zudem den Status eines
von der Bundesanstalt fir Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) zugelassenen und lizenzierten Wertpapierdienstleisters und
unterliegen den damit verbundenen Prifungs- und Qualitdtsanforderungen.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Schwerpunkt unserer Assets und auch Expertise, neben Multi-Asset Produkten
* Regionen: Global
*  Marktkapitalisierung: Large-Caps, Small- & Mid-Caps
. Anlagestile: Value, Blend, Growth
*  Sektoren: Globale ICB-Sektoren

Renten

Im Rentenfondsmanagement haben wir Expertise in folgenden Bereichen:
»  Staatsanleihen (Developed und Emerging Markets)
* Unternehmensanleihen (USA, Europa, Emerging Markets)
»  Covered Bonds/Pfandbriefe (Europa)
. Fremdwahrungsanleihen (USD, GBP, CHF, SEK, NOK, AUD, NZD, Emerging Markets)

Gemischt / Multi Asset

Neben der Einzelassetklassen-Expertise liegt ein weiterer Schwerpunkt unserer Assets in der Verwaltung von Gemischten
und Multi-Asset Strategien mit Asset Allocation Fokus, mit und ohne Verlustobergrenzen und mit und ohne Beimischung von
Edelmetallen.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research — intern / proprietar v

ESG-Research — extern v

Eingesetzte Kriterien Ausschlusskriterien, Best-in-Class, Engagement
Copyright © 2024 TELOS GmbH DJE Kapital AG
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Mk EDMOND
_ DE ROTHSCHILD

EDMOND DE ROTHSCHILD ASSET MANAGEMENT

Adresse
StraRe Global Tower, Neue Mainzer Stralle 32-36
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.edram.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell / . Institutionell / )
Wholesale Name Wiedmann Wholesale Name Nink

Vorname Regine Vorname Niclas

Funktion Team Head Sales
Austria & Germany

Telefon +49151/25378180
email n.nink@edr.com
Team 13

Funktion Head of Distribution
Austria & Germany,
Managing Director

Telefon +49151/43116671

email r.wiedmann@edr.com

Team 13

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Unternehmensphilosophie der Kundenbetreuung bei Edmond de Rothschild Asset Management (Deutschland) ist von
einer tiefen Verpflichtung und Serviceorientierung gegeniber unseren Kunden gepragt. Mit unserer deutschen Niederlas-
sung in Frankfurt, bieten wir mit 13 engagierten Mitarbeitern vor Ort eine vollstandige Kundenbetreuung in deutscher
Sprache.

Unsere Philosophie ist es, mafligeschneiderte Losungen zu bieten, die auf die einzigartigen Bediirfnisse unserer Investoren
abgestimmt sind. Das Reporting, das wir anbieten, ist nicht nur individuell, sowohl auf Englisch als auch Deutsch verfligbar,
sondern deckt selbstverstandlich auch alle gangigen Anforderungen institutioneller Kapitalanleger in Deutschland ab (VAG
Reporting, Sl Reporting, Reporting fir Genossenschaftsbanken und Sparkassen). Investoren haben bei uns vollen Zugang
zu unseren Investmentteams. Dieser direkte Zugang ermdglicht einen tiefen Einblick in unsere Investmentstrategien und
-prozesse, und gewahrleistet eine offene Kommunikationslinie.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Frankreich, Spanien, ltalien, Schweiz, Osterreich, Belgien, Danemark, Vereinigtes Kénigreich, Finnland, Schweden,
Norwegen, Niederlande, Portugal, Luxembourg, Irland

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2011 1985
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 71.138
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 30.619
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 40.518
Anzahl der Investmentspezialisten Liquide Assets (76)

Private Banking Investment Advisory (123)
Infra Debt (13)
Real Estate Plattform (133)

Private Equity Plattform (45)
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2012
Im Outsourcing v
Im Advisory v
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 1
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 2

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Global
Finanzinstitutionen v 26.5
Versicherungen v 11.4
Pensionsfonds-Einrichtungen v 8
Unternehmen v 21
Kirchliche Einrichtungen v 0.6
Asset Manager v 0,9
Dachfonds v 6.7
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 0.1

8,0%*
Andere v

*Institutionelle Kunden, investiert in Real
Estate und Private Equity Fonds.

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Edmond de Rothschild ist ein etablierter und renommierter Asset Manager, der sich auf eine globale Organisation seines
Vermodgensverwaltungsgeschafts stiitzt.

Unser Geschaft in der Vermégensverwaltung ist darauf ausgerichtet, aus Uberzeugung Investitionen zu tatigen, die fiir
unsere Kunden erfolgreich sind. Wir handeln mutig und treffen engagierte Entscheidungen, um langfristigen Mehrwert zu
schaffen.

Unter der Leitung von Christophe Caspar, CEO Global Asset Management, fasst der Geschaftsbereich Asset Management
alle Vermdgensverwaltungsaktivitaten der Edmond de Rothschild Gruppe zusammen:

Liquide Vermdégenswerte, die auf drei Plattformen organisiert sind, um die Weiterentwicklung und Innovation von Produkten
zu férdern, die an die Bedurfnisse und Bedingungen der Kunden angepasst sind.

llliquide Vermoégenswerte (Infrastructure Debt, Private Equity und Real Estate);

Unser Angebot ist Uber spezielle Anlagelésungen (SMAs, Mandate oder Spezialfonds) und offene Fonds (franzdsische
und/oder luxemburgische Fondspalette) verfigbar, die Giber 32 Niederlassungen in 13 Landern vertrieben werden.
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Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

European Equity (SCR optimized), Global Equity, Thematic Funds (Big Data/Health Care/Human Capital/Green New Deal),
Value Strategies , SRI

Renten

Convertibles Global/Europe, Emerging Bonds (Local/Hard Currency), Emerging Corporates, SRI, Global Unconstrained
Bonds, Financial Bonds, Cross Over Credit, Corp. Hybrid Bonds, Impact Emerging Bonds

Gemischt / Multi Asset

Multi Asset

Immobilien

Europe Core / Core +, Value add, Real Estate Debt, Sectors, Offices, Residential, Hotel, EIREF (Light Industrial RE)
Private Equity, Infrastruktur

Infrastructure Debt, Infrastructure Equity, PE (Growth; Buyout; Impact; Emerging)

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige . .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Nachhaltigkeit /| ESG — Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v
ESG-Research — extern v
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MBS EDMOND
[ ,_ DE ROTHSCHILD

EDMOND DE ROTHSCHILD ASSET MANAGEMENT
EMERGING MARKETS GREEN BONDS: EIN WICHTIGER FAKTOR IM KAMPF GEGEN DEN KLIMAWANDEL

In den meisten Schwellenldndern sind die derzeitigen Pro-Kopf-Emissionen recht niedrig, vor allem im Vergleich zu den
meisten Industrieldndern; ihre wirtschaftliche und demografische Entwicklung werden jedoch zu einem starken Anstieg des
Energieverbrauchs fiihren. So diirfte Indien bis 2030 die Europédische Union als drittgrofiten Energieverbraucher der Welt
iiberholen. Bis 2040 wird Indien seinen Primérenergieverbrauch voraussichtlich um 70 % steigern. Dies ist nur ein Beispiel,
aber es verdeutlicht das Ausmal} der Herausforderung, vor der die Schwellenlédnder, und damit die Welt, in den kommenden
Jahrzehnten stehen werden.

Green Bonds gehoren zu den wirksamsten Finanzinstrumenten, um dieser Herausforderung zu begegnen, da sie Kapital in
dringend bendtigte nachhaltige Projekte umleiten. Green Bonds bieten den Anlegern Transparenz und Struktur, so dass die
Auswirkungen konkret gemessen werden kdnnen. Dank detaillierter Allokationsberichte haben Anleger Einblick, welches
Projekt an welchem Standort finanziert wird. AuBlerdem enthalten diese Berichte Statistiken {iber die Auswirkungen, wie
z. B. die eingesparten CO2-Emissionen oder andere Klimaindikatoren. Entscheidend ist, dass der Markt fiir Green Bonds
gut entwickelt und reguliert ist, sodass Emittenten strenge internationale Grundsdtze und Richtlinien befolgen miissen, die
auch fiir Schwellenldnder gelten.

Green Bonds aus Schwellenldndern sind nicht nur wirkungsvoll, sondern auch aus finanzieller Sicht attraktiv. Sie sind einer
der am schnellsten wachsenden Mérkte fiir festverzinsliche Wertpapiere und haben sich zwischen 2016 und 2022 mehr als
versechsfacht, was sie zu einer einzigartigen Anlagemdglichkeit werden l4sst. Der Markt ist mit rund 1 Billion US-Dollar an
ausstehenden Schwellenldnderanleihen bereits beachtlich, und die Wachstumsaussichten bleiben stark. Diese neue
Anlageklasse bietet eine dhnliche Rendite wie herkdmmliche Schwellenldnder-Unternehmensanleihen und zeigt, dass es
mdoglich ist, Impact zu erzielen, ohne auf Rendite verzichten zu miissen.

EdR FUND EM CLIMATE BONDS: EINE IMPACT-GETRIEBENE STRATEGIE

EdRF EM Climate Bonds, ein von Edmond de Rothschild Asset Management aufgelegter SFDR-Artikel-9-Anleihenfonds,
ist eine Antwort auf die Herausforderungen des Klimawandels und schafft gleichzeitig Mehrwert fiir die Anleger. Der Fonds
konzentriert sich auf qualitativ hochwertige Unternehmen, die eine langfristige Perspektive haben. Er hat ein
durchschnittliches Investment-Grade-Rating (derzeit BBB+) und bietet eine starke Diversifizierung iiber seine
Schwellenldander Exposure. Der Fonds investiert derzeit zu 100 % in sog. ,labelled bonds“ (z.B. Green Bonds). Die
Strategie steht im Einklang mit dem Ziel des Pariser Abkommens, den Temperaturanstieg auf unter 2,0°C zu begrenzen.

Die Strategie ist Teil der bestehenden EM-Plattform von
Edmond de Rothschild Asset Management, die aus einem
engagierten Team von vier Fixed Income Portfolio-Managern
und Portfolio-Managerinnen mit durchschnittlich 16 Jahren
Erfahrung besteht. Die Portfolio-Managerinnen des EARF EM
Climate Bonds verpflichten sich zu einem strengen
Anlageprozess, einschlieBlich der strikten Einhaltung von
ESG-Kriterien und einer transparenten Berichterstattung iiber
die Intensitit der erzeugten und eingesparten CO2-Emissionen
(Scopes 1, 2 und 3). Die Fondsmanager schlieBen auBlerdem
die Sektoren Kohle, Ol und Gas, sowie die Unternechmen mit
den niedrigsten 20 % ESG-Ratings und die groBten CO2-
Emittenten aus. Darliber hinaus steht die Strategie im
Einklang mit den Grundsitzen des UN Global Compact und
folgt den "Green Bond Principles" der International Capital
Market Association (ICMA).

Der EdRF EM Climate Bonds konzentriert sich auf | Unsere leitenden Portfolio-Managerinnen Daniela
Schwellenlander, um an der globalen | Savioa (links) und Lisa Turk (rechts) haben iiber eine
Kapitalreallokationsdynamik teilzuhaben und den Anlegern | Dekade Erfahrung im Portfolio-Management und
einen doppelten Mehrwert zu bieten: echter positiver Impact | weisen langjahrige Erfahrung im Investmentbereich
geht Hand in Hand mit finanzieller Rendite. der Emerging Markets vor.
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PARTNERS

ENERGY INFRASTRUCTURE PARTNERS S.AR.L.(AIFM)
Niederlassung Deutschland

Adresse
StraRe Taunusanlage 9-10
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.energy-infrastructure-partners.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Hennig Institutionell Name Sayar

Vorname Michael Vorname Daniel

Funktion Head of Client Solutions Funktion Senior Sales Director

Germany Telefon  +49 (0)69 505060 4289
Telefon +49 (0)69 505060 4288 email Daniel.Sayar@energy-in-
email Michael.Hennig@energy- frastructure-partners.lu
infrastructure-partners.lu Team 2 (Dedizierter Sales in
Team 2 (Dedizierter Sales in Client Solutions Deutsch-
Client Solutions Deutsch- land)

land)

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Fir Energy Infrastructure Partners (EIP) als Energieinfrastruktur Investor stehen langfristige und starke Partnerschaften im
Zentrum. EIP hat daher ein dediziertes Client Solutions Team in Deutschland, Luxemburg sowie in der Schweiz — Dank
welchem wir unsere Investoren professionell und eng betreuen kénnen.

Zu unseren Investoren gehdren vorwiegend Versorgungswerke, Pensionskassen, Versicherungsgesellschaften und grof3e
Family Offices, die zunehmend daran interessiert sind, einen Beitrag zur Energie-Transformation zu leisten, um positive
wirtschaftliche, 6kologische und soziale Entwicklungen zu férdern, und deren langfristiger Finanzierungsbedarf weitgehend
mit der Anlageklasse Energieinfrastruktur tGbereinstimmt.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Energy Infrastructure Partners AG ist ein in Zirich, Schweiz ansassiger Vermdgensverwalter. Zwei weitere Standorte
befinden sich in Luxemburg sowie in Deutschland.

Schweiz Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2014 2018 2022
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) EUR 6 Mrd.
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) -
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) EUR 6 Mrd.

Anzahl der Investmentspezialisten Unser Investmentteam besteht aus rund 40 Fachleuten, aufgeteilt in Investment-
Generalisten und Expertenfunktionen.
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute v

A

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen
(Pensionskassen, ZVK, Versorgungswerke etc.)

A

Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermoégensverwalter

Dachfonds

R R R R = <«

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

EIP ist eine Best-in-Class Investment Boutique mit Spezialisierung auf den Energiesektor mit Hauptsitz in Zirich und weite-
ren Standorten in Luxembourg und Frankfurt. Wir beschéftigen ein interdisziplindres Team von mehr als 110 Mitarbeitenden,
die 24 Sprachen sprechen. Wir verwalten ein Vermdgen von EUR 6 Mrd. von institutionellen Anlegern aus der Schweiz,
Europa und Asien.

EIP fokussiert sich auf langfristige Investitionen in systemkritische Energieinfrastrukturen. Als spezialisierter Investor, der sich
ausschliellich auf Energieinfrastruktur konzentriert, verfligen wir Uber sektorspezifisches Wissen, ein umfangreiches Netz-
werk und Expertise im Management von umfangreichen Transaktionen und Investitionen. Dieser Branchenfokus und unser
einzigartiges Netzwerk ermdglichen es uns, einen Mehrwert zu schaffen, indem wir erstklassige Investitionen auf eigener
Basis identifizieren und proaktiv gestalten.

Ein fester Bestandteil unseres Geschaftsmodells ist die sorgfaltige Auswahl unserer Partner und der Aufbau einer Kernplatt-
form zur Schaffung langfristiger Engagement Moglichkeiten. Wir sind nicht "nur" ein Finanzpartner, sondern wir suchen ge-
zielt nach Mdglichkeiten, bei denen wir (iber einen langeren Zeitraum ein echter Partner sein und unser Know-how und unse-
re Erfahrung einbringen kénnen.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Private Equity, Infrastruktur

2014 startete EIP mit dem Vehikel CSA Energie Infrastruktur Schweiz, einer Anlagegruppe der Credit Suisse Anlagestiftung
mit EIP als delegierten Portfoliomanager. Die Anlagegruppe hat sich inzwischen zur groRten Anlagegruppe im Schweizer
Infrastrukturbereich entwickelt: Jede zehnte Schweizer Pensionskasse ist Investor.

Dank unserer starken Partnerschaften und unserem Team von Sektorspezialisten konnten wir unser Angebot erweitern und
auf Europa und darliber hinaus ausdehnen. Wir haben 2016 unsere erste Investition auerhalb der Schweiz getatigt und
2018 einen auf Europa fokussierten Fonds aufgelegt: den EIP (Lux) SICAV-SIF - Energy Infrastructure Europe 2018.

Darlber hinaus haben wir 2022 unseren drittes Investmentvehikel mit Schwerpunkt auf der globalen Energiewende aufge-
legt, den EIP Energy-Transition Infrastructure 2022 SICAV-SIF.

Weitere Services

Deutschsprachige Deutschsprachige v
Ansprechpartner — Portfoliomanagement Ansprechpartner — Kundenbetreuung
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Bei Energy Infrastructure Partners werden Nachhaltigkeitsfaktoren in jede Phase des Investitionszyklus integriert. ESG-
Chancen und -Risiken sind ein integraler Bestandteil des Due-Diligence-Prozesses, der vom internen ESG-Team geleitet und
von externen Beratern erganzt wird. Wir verfligen Uber ein spezielles ESG-Team, das aus zwei Mitarbeitenden besteht, die in
das Anlageteam eingebettet sind und fiir die Integration von ESG- und Nachhaltigkeitsaspekten in die Anlagetatigkeit verant-
wortlich sind.

Unterzeichner der UN PRI v

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v

ESG-Research - intern / proprietar v

ESG-Research — extern v

Eingesetzte Kriterien Ausschlusskriterien fiir Zielinvestitionen
Copyright © 2024 TELOS GmbH Energy Infrastructure Partners S.ar.l. (AIFM)
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Hierbei handelt es sich um eine Werbemitteilung der Erste Asset Management
GmbH (EAM). Der Prospekt, die , Informationen fiir Anleger gemaB § 21 AIFMG"
sowie das Basisinformationsblatt und die Jahres- und Halbjahresberichte sind
in der jeweils aktuell gultigen Fassung unter www.erste-am.com abrufbar und
stehen dem/der interessierten Anleger:in kostenlos am Sitz der EAM oder der
Depotbank zur Verfuigung. Umfassende Informationen zu den, mit der Veranlagung
moglicherweise verbundenen Risiken sind dem Prospekt bzw. ,Informationen
fur Anleger gemaB § 21 AIFMG" des jeweiligen Fonds zu entnehmen Weltere
Informationen finden Sie unter www.erste-am.de/de/private-anleger. |

\ .

-




Jahrbuch 2024

—
TELOS

ERSTE

Asset Management

ERSTE ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
Strale
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name

Vorname

Funktion

Telefon

email

Minderlein

Kilian

Senior Sales Manager
Wholesale

+49 89 877 690 774

kilian.minderlein@erste-
am.com

Am Belvedere 1
1100
Wien

www.erste-am.com

Institutionell Name Réder

Vorname Oliver

Funktion Head of Institutional
Sales

Telefon +49 89 877 690 777

email oliver.roeder@erste-
am.com

Team 14

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Personliche Betreuung durch erfahrene Spezialisten ist uns sehr wichtig. Deutsche Kunden werden direkt aus der
deutschen Tochtergesellschaft mit Sitz in Haar bei Miinchen und Berlin betreut.

Kontakte:

Dr. Bernd Marzin Tel.: +49 89 877 690 — 772
Harry Moéhring Tel.: +49 89 877 690 — 773

bernd.marzin@erste-am.com
harry.moehring@erste-am.com

Hagen Sinodoru Tel.: +49 30 8105800 — 5512 hagen.sinodoru@erste-am.com

Link https://www.erste-am.de/de/institutionelle-anleger/ansprechpartner-institutionelle-anleger

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Die Erste Asset Management (Erste AM) ist ein fiUhrender Vermdgensverwalter in Zentral- und Osteuropa mit Hauptsitz in
Wien. Zusatzlich hat die Erste AM Asset Management-Tochter/-Filialen in Zentral- und Osteuropa in Tschechien, in der
Slowakei, Rumanien, Kroatien und Ungarn.

Beginn des Marktauftritts (Jahr)

Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland Global
2007 1965
(Griindung Tochtergesellschaft)
0,8 78
- 35
0,8 43
- 106

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)
Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Global*

Kreditinstitute v 5
Versicherungen v 13
Alters_vorsorgeeinrichtungen v 19
(Pensionskassen, ZVK, Versorgungswerke etc.)

Unternehmen v 7
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 2
Kirchliche Einrichtungen v 1
Vermogensverwalter v

Dachfonds v 1
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 3
Andere v 39

* Erste Asset Management per 31.12.2023
Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Mit einem verwalteten Vermdégen von rund 78 Mrd. ist die Erste Asset Management (Erste AM) einer der fiihrenden Vermé-
gensverwalter in Zentral- und Osteuropa. Die Erste AM ist eine Tochter der Erste Group Bank AG (www.erstegroup.com) und
koordiniert bzw. verantwortet samtliche Asset-Management-Aktivitaten innerhalb der Erste Group.

Wir sehen uns als Komplettanbieter fiir samtliche Anforderungen im Bereich des Asset Managements, sowohl in Form von
Investmentfonds als auch Portfolioldsungen. Wir bieten eine breite Auswahl an Publikumsfonds an, die in den Kernmarkten
der Erste AM sowie international zugelassen sind.

Zahlreiche Osterreichische und internationale institutionelle Kunden sind in unseren Publikumsfonds investiert und zu unse-
ren Spezialfondskunden zahlen diverse Osterreichische und deutsche institutionelle Kunden wie Pensions- und Vorsorgekas-
sen, Versicherungen, Versorgungswerke, Corporates, Offentlicher Sektor, kirchliche Organisationen, Kammern, Stiftungen,
Family Offices, Banken und Sparkassen, Dachfondsmanager und andere juristische Personen.

Der Fokus im deutschsprachigen Raum liegt auf unseren erfolgreichen Kernkompetenzen Fixed Income Management, Emer-
ging Markets sowie Responsible Investments. Zusatzlich bieten wir unseren Kunden individuelle Ldsungen im Bereich Multi
Asset Management an.

In der Erste AM hat das Thema Nachhaltigkeit Tradition: Unser erster ESG-Fonds wurde bereits 2001 aufgelegt. Seither ha-
ben wir ein eigenes Research-Team aufgebaut sowie ein breites Angebot an nachhaltigen Fonds entwickelt und erfolgreich
eingefiihrt. Daflr wurden wir vielfach ausgezeichnet.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Wir bieten aktive Strategien in den Regionen Europa, USA, Japan, globale entwickelte Markte und globale Schwellenlander
an. Zu unserem Angebot gehéren auch nachhaltige Aktienfonds, sowie Branchen- und Themenfonds.

Unser erfahrenes landeriibergreifendes Aktien-Team verfolgt einen effizienten Teamansatz mit Schwerpunkt auf fundamenta-
ler Analyse mit ergdnzenden Top-Down-Einschatzungen.

Es besteht die Mdglichkeit unterschiedliche Investmentstile umzusetzen.

Renten

Fixed Income gehort zu den Kernkompetenzen der Erste Asset Management. Wir sind Gberzeugt, dass mit aktivem Manage-
ment die hochsten Wertzuwéachse erzielt werden kdnnen. Dabei ist uns bewusst, dass die verschiedenen Assetklassen nach
unterschiedlichen Strategien verlangen.

Wir bieten eine breite Produktpalette (sortenreine Bausteinfonds fiir Asset Allocation, Spezialthemen wie ,BB-Rating” oder
nachhaltige Emerging-Markets-Strategien) im Rentenbereich an. Unser landeriibergreifendes Fixed-Income-Team verflgt
Uber langjahrige Erfahrung und verfolgt einen aktiven Teamansatz.
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Gemischt / Multi-Asset

Die Verwaltung von Multi-Asset-Strategien zahlt zu einen unserer Kernkompetenzen. Abgestimmt auf die individuellen Veran-
lagungsbeddrfnisse bieten wir maRgeschneiderte Portfoliolésungen, die sowohl hinsichtlich Produktdesign als auch Invest-
ment- und Risikomanagement nachhaltigen Mehrwert schaffen. Wir unterscheiden im Produktdesign grundsatzlich zwischen
Benchmark- und Absolute-Return-Produkten. Im Bereich Absolute Return verfiigen wir auch Gber Erfahrung im Management
von Wertsicherungsmandaten.

Die Umsetzung der Strategien erfolgt entweder als ,Dachfonds” oder als Einzeltitellésung.

Unser erfahrenes Multi-Asset-Team verfolgt einen aktiven teamorientierten Ansatz. Dieser basiert auf einen technologiege-
stlitzten, nachvollziehbaren Prozess, der quantitative und diskretionare Entscheidungen kombiniert.

Immobilien

Die Immobilientochter der Erste Asset Management investiert seit tiber einem Jahrzehnt erfolgreich in Immobilien. Fiir unse-
re Kunden verwalten wir ein Vermogen von rund 5 Mrd. Euro in Form von Publikums- und Immobilienspezialfonds. Der
Veranlagungsschwerpunkt liegt auf Osterreich, Deutschland sowie Mittel- und Osteuropa. Unsere Expertenteams befinden
sich vor Ort in Osterreich und in mehreren Landern im &stlichen Teil der EU.

Private Equity, Infrastruktur

In den letzten Jahren haben wir unser Angebot im Bereich von Private Markets erweitert. Hier liegt der Schwerpunkt auf
Private Equity aus der Region Zentral- und Osteuropa.

Hedgefonds, Absolute Return

Wir bieten UCITS-konforme Dach-Hedgefonds mit Zugang zu direktionalen Hedgefonds-Aktienstrategien sowie zu diversifi-
zierenden alternativen Investmentstrategien wie ,Global Macro“ und ,CTA Managed Futures®.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige . .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v

ESG-Research - intern / proprietar v

ESG-Research — extern v

ESG-Ausschlisse, Best-in-Class, Impact,

Eingesetzte Kriterien Voting & Engagement

DISCLAIMER

Hierbei handelt es sich um eine Werbemitteilung der Erste Asset Management GmbH (EAM). Der Prospekt, die ,Informa-
tionen fur Anleger gemaR § 21 AIFMG*" sowie das Basisinformationsblatt und die Jahres- und Halbjahresberichte sind in der
jeweils aktuell gultigen Fassung unter www.erste-am.com abrufbar und stehen dem/der interessierten Anleger:in kostenlos
am Sitz der EAM oder der Depotbank zur Verfigung. Umfassende Informationen zu den, mit der Veranlagung méglicherwei-
se verbundenen Risiken sind dem Prospekt bzw. ,Informationen fir Anleger gemaR § 21 AIFMG* des jeweiligen Fonds zu
entnehmen. Weitere Informationen finden Sie unter www.erste-am.de/de/private-anleger.
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Adresse
Strale
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

TELOS
EURIZON

ASSET MANAGEMENT

EURIZON CAPITAL

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Team

Saam
Gerald H.
Country Head

Germany & Austria

Ph. +49 69 667 748485
Mob. +49 151 511 50249

gerald.saam@
eurizoncapital.lu

2

Neue Mainzer Stralle 32-36 (Global Tower 8th Floor)
60311
Frankfurt am Main

www.eurizoncapital.com

Institutionell /

Wholesale Name Drollinger

Vorname Erik

Funktion Senior Sales Germany

Telefon Ph. +49 69 5060 37002
Mob. +49 151 68549785

email erik.drollinger@
eurizoncapital.lu

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

The international sales support is then split in two separate teams: client management (operational support) and sales
(commercial) support teams. There is a strong interaction within the Teams based in the different location. Everything is
brought together; contents, documentation and analysis are shared in order to increase the effectiveness of our support
activities and reduce the “time to market” to get back to our clients.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

The main focus is in Europe especially in France, German, Spain and Switzerland and of course in ltaly (headquarter).

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland Global
2016 1983
Over 560 Mrd. EUR
Over 260 Mrd. EUR
Over 280 Mrd. EUR
2

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Copyright © 2024 TELOS GmbH
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Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Eurizon is a leading player in the European Asset Management space, of widespread international presen-ce. For 35 years
has continually innovated to grow and expand its business.

Eurizon adopts a diversified investment approach, with recognized abilities in Euro Fixed Income, Multi-Asset and Quantita-
tive Management. Eurizon Capital SGR is the Asset Management Division Company of the Intesa Sanpaolo Group. In
Europe, Eurizon controls Eurizon Capital S.A. which develops growth in foreign markets, Epsilon SGR, specialized in
structured products, and the Eastern Europe hub. In the UK, with Eurizon SLJ Capital LTD, a joint venture owned 65% by
Eurizon Capital SGR and 35% by the founding management, providing investment and advisory services with a focus on
currency management and macroeconomic research. Eurizon operates through its commercial branches in France, Spain,
Ger-many and Switzerland.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Our Equity Research & Portfolio Management team is formed by portfolio managers and analysts spe-cialised by business
area and geographical region. The products are managed actively, with an approach that combines global macro economic
cycle analysis (top down) and research on the fundamentals of each individual listed company (bottom up). Individual compa-
nies are studied in depth to identify the names that hold more appeal in terms of valuation and/or expected earnings growth.
The team uses proprietary fundamentals analysis models, as well as research services provided by third companies.

Renten

Our Fixed Income & FX team is composed of portfolio managers and analysts specialized on issuer and financial instrument
type (money markets, government bonds, emerging markets bonds, corporate bonds and currencies).

Fixed income funds follow an approach that combines top-down and bottom-up analyses.

The investment process of government bonds products is typically top-down, that is based on the ana-lysis of valuation mo-
dels aggregated for market typology and based on the expected course of econo-mic cycle, interest rates and inflation. Allo-
cation decisions in terms of portfolio duration, exposure to single countries and various maturities of the yield curve derive
from these analyses.

The investment process of not government bonds products combines the economic cycle analysis (top-down approach) to
the in-depth study of single companies (bottom-up approach), with the aim of as-sessing issuers’ credit risk.

Gemischt / Multi Asset

Our Flexible Portfolio Management team includes three groups of managers that take three different approaches: strategic
allocation, thematic allocation, and dynamic allocation. The groups’ activities dif-fer mostly in terms of the time horizon of the
investment (respectively medium, long and near term) and the rues followed in implementing the choices made.

The team conducts investment activity combining a quali-quantitative top-down approach with a bot-tom-up qualitative
approach, and uses both proprietary and third-company skills and models. The mo-dels used range from asset allocation, to
sector allocation and stock picking. The team builds Model Portfolios consistently with the investment strategies indicated
and in respect of the investment proces-ses. It also carries out risk budgeting analyses allocating and monitoring risk across
the various strate-gies and sub-portfolios that make up the assets managed.

Immobilien

Eurizon Capital Real Asset SGR has been operating since 31 December 2019 and is an AM company focused on alternative
asset classes, dedicate to the real economy.

The company, 51% owned by Eurizon Capital SGR and 49% owned by Intesa Sanpaolo Vita, stands out as a distinctive pole
of competence in alternative investments and the private markets. Eurizon Ca-pital Real Asset SGR is active in establishing
and managing AlFs (Alternative Investment Funds) addressed to customers of the Intesa Sanpaolo Group’s Insurance
Division, to institutional investors, to family offices and HNWI (High Net Worth Individuals). It is competent in multi-manager
funds (selec-tion of AlFs), co-investments and direct equity investments, and is in the position to offer individual portfolio
management addressed to institutional investors, also through the management under mandate of AlFs under ltalian and
foreign law.

Private Equity, Infrastruktur

Eurizon Capital Real Asset SGR has been operating since 31 December 2019 and is an AM company focused on alternative
asset classes, dedicate to the real economy.

The company, 51% owned by Eurizon Capital SGR and 49% owned by Intesa Sanpaolo Vita, stands out as a distinctive pole
of competence in alternative investments and the private markets. Eurizon Ca-pital Real Asset SGR is active in establishing
and managing AlFs (Alternative Investment Funds) addressed to customers of the Intesa Sanpaolo Group’s Insurance
Division, to institutional investors, to family offices and HNWI (High Net Worth Individuals). It is competent in multi-manager
funds (selec-tion of AIFs), co-investments and direct equity investments, and is in the position to offer individual portfolio
management addressed to institutional investors, also through the management under mandate of AlFs under ltalian and
foreign law.

Copyright © 2024 TELOS GmbH Eurizon Capital
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Hedgefonds, Absolute Return

Our Absolute return teams use in particular fundamental analyses, especially top-down, technical mar-ket analyses, analy-
ses of financial flows and liquidity, as well as proprietary quantitative models in or-der to select asset classes, markets and
securities that appear to be more attractive and consistent with the mission of various products from time to time. Tactical
management and market timing are carried out mainly through listed derivative instruments (futures). The products managed
by the team with a Total Return philosophy, although including different management approaches, aim at achieving a return
target within a specific time horizon with respect to a given risk budget. The investment process generally combines propri-
etary absolute return strategies (mainly) with strategies delegated to primary third parties fund managers. Typical of the total
return process are the discipline in the drawdown con-trol and the search for relatively stable results throughout time.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

R R N

ESG-Research - intern / proprietar

ESG-Research — extern v

Impact Investing, Engagement, Exclusion Criteria,

Eingesetzte Kriterien Green Bonds

Copyright © 2024 TELOS GmbH Eurizon Capital
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EURIZON

ASSET MANAGEMENT

Unternehmensinformationen, die sich an professionelle Anleger in Deutschland richten.

Kreditmarkte bleiben fiir dynamisches Management attraktiv

Massimo Spadotto, Head of Credit Strategies bei Eurizon

Entgegen den Erwartungen zu Jahresbeginn erwies sich der Kreditmarkt 2023 als eine der "Uberraschungen" in Bezug auf Wider-
standsfahigkeit und Performance. Die Vermdgensverwalter rechneten mit einer bevorstehenden Rezession, da die Zentralbanken
die Zinsen plotzlich und stark anhoben. Der Anlageschwerpunkt lag auf der Reduzierung des Engagements in Staatsanleihen und
Krediten, da ein Anstieg der Ausfallquoten befilirchtet wurde. Fundamentale Daten wie die Liquiditdt in den Unternehmensbilan-
zen, ein begrenzter Riickgang der Gewinnmargen bei tGber den Erwartungen liegenden Ertragen sowie technische Faktoren wie
die "Maturity Wall" und eine geringere Allokation seitens der Marktteilnehmer waren die treibenden Kréfte fiir die auRergewohn-
liche Performance von Credits. Ein Blick auf die verschiedenen Segmente des Kreditmarktes zeigt, dass Investment-Grade-Unter-
nehmensanleihen von attraktiven Renditen bis zur Falligkeit profitierten, die nicht nur ein hervorragendes Einstiegsniveau dar-
stellten, sondern auch ein angemessenes Risiko-Rendite-Profil boten.

Der Markt fur Hochzinsanleihen erwies sich ebenfalls als widerstandsfahig, was auf eine Reihe von Faktoren zuriickzu-
fihren ist, die sich sowohl aus mikro6konomischer als auch aus technischer Sicht positiv auswirkten. Ersteres betrifft die
in den Bilanzen vorhandene Liquiditdat und die Mdoglichkeit, in den letzten Jahren niedrige historische Refinanzierungs-
spreads zu erzielen, die zu niedrigen Zinskosten flihrten. Letzteres hdangt mit den auf 2025 und 2026 verschobenen Fal-
ligkeitsterminen der Verschuldung und dem Mangel an Fusionen und Ubernahmen aufgrund der restriktiven Geldpolitik
zusammen, die das Nettoangebot an spekulativen Wertpapieren auf dem Markt effektiv reduziert hat. Die Summe all
dieser Faktoren stltzte die Anleihekurse und fiihrte zu einer unerwartet guten Performance.

Der europaische Markt fiir ABS wachst weiter

Ein weiteres Segment, das sich in den letzten Jahren entwickelt hat, sind strukturierte Kredite. Sie kénnen sich inzwi-
schen auf einen regulatorischen Rahmen stiitzen, der eine gesunde und sichere Verbriefungsinfrastruktur fordert. Insbe-
sondere der europaische ABS-Markt (Asset Backed Securities) ist inzwischen sehr bedeutend und bietet die Moglichkeit,
das Portfolio nach Landern und Besicherungsarten zu diversifizieren. Darliber hinaus bieten strukturierte Kreditpapiere
im Vergleich zu herkdmmlichen Unternehmensanleihen eine erhebliche Verringerung des Kreditrisikos, eine geringe
Korrelation mit traditionellen Anlageklassen, ein geringes Zinsrisiko und die Moglichkeit, das Kreditrisiko durch Investiti-
onen in verschiedene Teile der Kapitalstruktur zu modulieren.

Nicht zuletzt ist auch die Sektorrotation entscheidend und hangt von den Informationen ab, die sich aus den makrodkonomischen
Daten und den Auswirkungen der Geldpolitik ergeben. Der Finanzsektor kann sicherlich vom aktuellen Zinsumfeld profitieren.
Real Estate Investment Trusts (REITS) verdienen dabei besondere Aufmerksamkeit. Tatsachlich verfolgt Eurizon diesen Sektor sehr
genau, da er die wirtschaftliche Volatilitdt und eine potenziell hohe Inflation abfedern kann. Die Struktur dieser Anlageformen
bietet stabile Cashflows, die aufgrund der in den Vertrdgen enthaltenen Schutzmechanismen mit dem Inflationsumfeld wachsen.
REITS sind jedoch nicht gleich REITS, und die Fundamentalanalyse ist entscheidend, um eine Praferenz innerhalb der Sektoren zu
bilden und zu verstehen, welche makrodkonomischen Trends sich ebenfalls durchsetzen konnten.

Im Allgemeinen hélt Eurizon alle Kreditbereiche weiterhin fur attraktiv, wenn man von einem dynamischen Management ausgeht,
das seine Allokation auf der Grundlage neuer makro- und mikroékonomischer Informationen anpasst.

Die Wertentwicklung in der Vergangenheit ist keine Garantie fir zuklinftige Ertrdge.

WICHTIGE INFORMATIONEN

Unternehmenskommunikation in Bezug auf Eurizon Capital S.A. Es handelt sich nicht um Marketingkommunikation in Bezug auf einen Fonds, ein Anlageprodukt oder eine Anlagedienstleistung
in lhrem Land. Der Inhalt dieses Dokuments stellt keine Rechts-, Steuer- oder Anlageberatung dar. Alle Meinungen oder Prognosen beziehen sich auf das angegebene Datum, kénnen sich
ohne Vorankiindigung andern, lassen keine Rickschlisse auf zukinftige Ergebnisse zu und stellen weder eine Empfehlung noch ein Angebot fiir ein Anlageprodukt oder eine Anlagedienstleis-
tung dar. Nur fiir professionelle Anleger im Sinne der Richtlinie 2014/65/EU (MiFID) in EU-Landern. Nicht fir Privatanleger oder US-Anleger bestimmt.

Quelle / Herausgeber: Eurizon Capital S.A., zugelassene Verwaltungsgesellschaft der Fonds gemaR Luxemburger Gesetz vom 17. Dezember 2010 (Handelsregister Luxemburg: B.28536) - 28,
boulevard Kockelscheuer, L-1821 Luxemburg.

Dieses Dokument und dessen Inhalt dirfen ohne ausdriickliche schriftliche Genehmigung weder ganz noch teilweise vervielféltigt oder verbreitet werden.

Ansprechpartner Eurizon

Gerald Saam , Erik Drollinger
Country Head Germany & Austria Senior Sales Germany & Austria

gerald.saam@eurizoncapital.lu erik.drollinger@eurizoncapital.lu
Tel: +49 151 51150249 Tel: +49 151 68549785
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Bester Fondsanbieter in Skandinavien

Evli ist Skandinaviens bester Fondsanbieter® und der beste
institutionelle Vermogensverwalter? in seinem Heimatmarkt Finnland.
FUr verantwortungsbewusstes Investieren (ESG) wurde Evli in Finnland
bereits mehrfach ausgezeichnet und belegte dort bei Umfragen
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VLI

EvLI FUND MANAGEMENT COMPANY LTD

Adresse
StraRe Aleksanterinkatu 19 A, 4th floor
PLZ F1-00100
Ort (Land) Helsinki
Webadresse www.evli.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Geier Institutionell Name Hau
Vorname Michael Vorname Robert
Funktion Funktion
Telefon +49 2624950550 Telefon +49 171 4751024
email geier@accelerando-tpm. email hau@bavicon.de
com
Team 7
Team 7

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Evli offers customer support through its German Third-Party Marketer Accelerando and directly from headquarters in Helsin-
ki. Customer questions and issues are always received with openness, enthusiasm and promptness.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Evli is a Finnish fund management company located in Helsinki, Finland. Evli operates in Continental European countries
through local marketing partners. Evli funds are registered for public distribution in all main Central Europe countries,
including Germany, Austria and Luxembourg.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2018 1986
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 18.0
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2.7
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 15.3
Anzahl der Investmentspezialisten 2 130
Copyright © 2024 TELOS GmbH Evli Fund Management Company Ltd
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

Kirchliche Einrichtungen

Vermégensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

R X X X R | | « <«

Andere

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Evli is a Nordic Asset Manager with a focus on institutional investors only. Evli manages UCITS and AIF strategies and funds
with a proprietary clear-cut strategy and impressive track record. Both fixed income and equity funds are actively managed,
with a bottom-up approach and focus on long-term free cash-flow generation. Evli has some 300 employees and EUR 18 bil-
lion in assets under management. Senior portfolio managers have on average over 20 years of experience in the financial
industry and have been with EVLI for about 10 years.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Evli has three different equity strategies. The first one is a valuation-oriented strategy that focuses on companies that have a
proven track of free cash-flow generation, have strong debt coverage and the stock price is underpriced. This strategy is im-
plemented in seven award-winning funds globally with 10+ years of alpha generating track. The unique strategy results in a
unique set of stocks, providing great diversification for investors.

Second strategy is a Nordic small cap strategy based on in-house research and strong conviction. Evli offers both Nordic
country-specific small-cap funds with 10++ years of double-digit returns, as well as a general Nordic Small Cap fund.

The third equity strategy is an Emerging Frontier strategy where the aim is to find stocks that can double in price - within the
next 12 months. This boots-on-the-ground strategy has won numerous awards and has beat all Frontier and EM UCITS
peers during the last 5 years.

Renten

Evli is one of the most experienced European corporate bond managers, with funds investing in the European credit markets
with the same strategy for over 20 years. All Evli credit funds follow the same in-house developed bottom-up investment
philosophy where companies’ true creditworthiness is internally assessed, not only following the official credit ratings. Most
often the best risk adjusted return over a credit cycle is found in the cross-over segment, ie best yielding IG and safest HY.
Blockbuster funds are the short duration Evli Short Corporate Bond fund and the crossover fund Evli Nordic Corporate bond
fund, but also European IG fund, crossover Corporate Bond fund and European HY fund all have beat their benchmarks and
passive peers.

Immobilien

Finnish residential real-estate AIF with control over the entire value-chain results in an expected IRR of above 10%.

Private Equity, Infrastuktur

Evli Impact Forest Fund is a global fund-of-funds investing in carefully selected forestry funds mainly in North America, Latin
America and in some cases Australia and New Zeeland. The forestry asset class is the only asset class that removes carbon
from the atmosphere, and investors portfolios. The fund has a carbon sequestration target which it reports annually.

Copyright © 2024 TELOS GmbH Evli Fund Management Company Ltd
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v

ESG-Research — extern v

Exclusion list, daily integration, monitoring,

Eingesetzte Kriterien .
engagement, reporting
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Nur fur professionelle Anleger.
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7> EYB & WALLWITZ

INTELLIGENT INVESTIEREN

EYB & WALLWITZ VERMOGENSMANAGEMENT GMBH

Adresse
StraRe Maximilianstr. 21
PLZ 80539
Ort (Land) Minchen
Webadresse www.eybwallwitz.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Schmitz Institutionell Name Schmidt
ﬁ Vorname Oliver (z\ Vorname Kai
fs o Funktion Senior Relationship ir=% Funktion Senior Relationship
Manager Manager
Telefon +49 (0)69 273 11 48-08 Telefon +49 (0)69 273 11 48-03
email schmitz@eybwallwitz.de email schmidt@eybwallwitz.de
Team 8 Team 8

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Bei Eyb & Wallwitz erfolgt die Kundenbetreuung und der Vertrieb aus dem Standort in Frankfurt am Main heraus. Dabei
agiert das qualifizierte Team als kompetenter Ansprechpartner fiir unsere Kunden und Partner. Alle Teammitglieder besitzen
langjahrige Berufserfahrung und haben Uber diese Zeit ein sehr gutes Verstandnis fiir die Belange und Arbeitsweise
deutscher Investoren erlangt. Der Anspruch, die Gelder unserer Kunden intelligent zu investieren und somit langfristig zu
bewahren und zu vermehren, geht unseres Erachtens Hand in Hand mit einem exzellenten Kundenservice. Beide Kompo-
nenten sind die Basis, um eine langfristige und erfolgreiche Kundenbeziehung auf Augenhéhe aufzubauen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auerhalb von Deutschland

Luxemburg, Osterreich, Schweiz

Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2004
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2,8
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 1,5
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 1,3
Anzahl der Investmentspezialisten 8

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2012 (Advisory) / 2015 (Outsourcing)
Im Outsourcing v
Im Advisory v
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 5
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 4

Copyright © 2024 TELOS GmbH Eyb & Wallwitz Vermégensmanagement GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermoégensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

R R X X R = R =

Andere

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Eyb & Wallwitz ist ein im Jahre 2004 gegriindeter Vermdgensverwalter mit Hauptsitz in Minchen. Einhundert Prozent unab-
hangig befindet sich das Unternehmen im Eigentum der Mitarbeiter. Aktuell verwaltet das Haus mit 24 Mitarbeitern rund 2,8
Mrd. EUR fir seine Kunden.

Das fokussierte Geschaftsmodell liegt ausschlieflich im Portfoliomanagement (Spezialisierung auf ein taglich liquides, globa-
les Aktien- und Anleihenuniversum). Dabei werden Nicht-Kernaufgaben, wie u.a. administrative Bereiche entweder ausgela-
gert, automatisiert oder gemeinsam mit anderen spezialisierten Unternehmen umgesetzt.

Eyb & Wallwitz hat sich einerseits iber den Bereich der diskretionaren Mandate und andererseits Giber die mehrfach ausge-
zeichneten, hauseigene Publikumsfonds, den Phaidros Funds, auf das institutionelle bzw. semi-institutionelle Kundenseg-
ment spezialisiert. Hierunter fallen u.a. Banken und Sparkassen, Family Offices, Stiftungen, Kirchen, Dachfonds, Vertriebsge-
sellschaften sowie Versorgungswerke und Pensionskassen. Neben zwei Mischfonds, die Gber einen langjahrigen und hervor-
ragenden Track Record verflgen, verwaltet Eyb & Wallwitz auch einen erfolgreichen globale Aktien- sowie Anleihenfonds.

Das Investmentteam besitzt einen institutionellen und multidisziplindren Hintergrund und verfigt durchschnittlich tber
18 Jahre Kapitalmarkterfahrung. Dem Portfoliomanagement dient in einem Top-Down Ansatz ein makrodkonomisches
Weltbild (Strategische und taktische Asset Allokation) als oberste Orientierungsinstanz fir die Investmententscheidungen.
Aus dieser Perspektive wird dann abgeleitet, in welche Assetklassen und Titel investiert wird.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Mit dem Phaidros Funds Schumpeter Aktien wurde im Jahr 2018 die Aktienstrategie, die seit 2007 innerhalb unseres
Mischfonds, Phaidros Funds Balanced, umgesetzt wird, separat abgebildet. Mit dem Begriff ,Schumpeter-Aktien®, benannt
nach der Theorie des 6sterreichischen Nationalékonomen Joseph Alois Schumpeter (1883-1950), umschreiben wir einerseits
Unternehmen, die Branchen dominieren (,,Monopolisten®). Sie besitzen nachhaltige Geschéaftsmodelle, die in allen Markt-
phasen zu vergleichsweise stabilen Gewinnen filhren und zu einem guten Teil als Dividenden ausgezahlt werden kdnnen.
Die andere Kategorie bilden disruptive Unternehmen (,,Herausforderer), die lUber eine hohe Innovationskraft sowie sehr
starkes Wachstum verfiigen. Kennzeichnend sind bei diesen Unternehmen vornehmlich eine starkere Umsatzdynamik, die
sich idealerweise in einem Uberdurchschnittlichen Kurspotential niederschlagt. Durch die Einbeziehung von ESG-Kriterien
klassifiziert sich dieser Fonds als Artikel 8-Produkt nach SFDR.

Renten

Im 1. Quartal 2024 werden wir - vorbehaltlich der ausstehenden Genehmigung durch die CSSF - unseren seit 2013 gema-
nagten Anleihenfonds Phaidros Funds Fallen Angeles einer Strategie- und Namensanpassung unterziehen. Der neue Fonds
Phaidros Funds Kairos Anleihen ist mit einem breiteren Investmentansatz auf globale Opportunitdten ausgerichtet. Mit
unserem Kairos-Anleihenansatz verfolgen wir das Erkennen und Umsetzen ,besonderer Gelegenheiten®. Dazu nutzen wir
Opportunitaten an den globalen Anleihenmarkten und investieren antizyklisch in Ertrags- und Stabilitdtsquellen mit Fokus auf
Unternehmensanleihen Uber die gesamte Ratingklaviatur. Antizyklisch heit fir uns, in einem guten Marktumfeld mit
auskémmlichen Zinsen auf vergleichsweise niedrige Risikopramien zu verzichten und mit héheren Bonitaten und Laufzeiten
fur Stabilitat und Rendite zu sorgen. Im Umkehrschluss setzen wir in einem schwierigeren Marktumfeld und bei niedrigen
Zinsen aktiv auf gestiegene und wieder auskdmmliche Risikopramien. Durch die Einbeziehung von ESG-Kriterien klassifiziert
sich dieser Fonds auch weiterhin als Artikel 8-Produkt nach SFDR.
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Gemischt / Multi Asset

Die Expertise von Eyb & Wallwitz liegt seit jeher im Management von Multi Asset-Portfolios. Unser Fokus liegt vornehmlich
auf den liquiden Anlageklassen Aktien und Anleihen. Dabei werden die Portfolios grundsatzlich als ,Allwetter“-Lésungen
konzipiert. Hierbei identifizieren wir langfristige Investments, die solide und quantifizierbar sind und verfolgen das Ziel, ein
flexibles Portfolio aufzustellen, das sich unabhangig von einzelnen Finanzmarktsituationen, robust und liquide sowie optimal
diversifiziert gestaltet. Unser mit rund 1,7 Mrd. EUR gemanagte ausgewogene Mischfonds, Phaidros Funds Balanced
(25%-75% Aktienquote), wurde im April 2007 aufgelegt und verfliigt Gber einen langjahrigen und exzellenten Track Record.
Als Gewinner des Scope Investment Awards 2024 in der Kategorie ,Mischfonds Global Ausgewogen® besitzt der Fonds
aullerdem ein 5-Sterne Rating von Morningstar.

Im Jahre 2013 folgte unser defensiverer Mischfonds, der mit 5 Morningstar Sternen préamierte Phaidros Funds Conservative,
bei dem die Aktienquote zwischen 0% und 30% variieren kann. Durch die Einbeziehung von ESG-Kriterien klassifizieren sich
beide Fonds als Artikel 8-Produkt nach SFDR.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern / proprietar

ESG-Research — extern v
Ausschluss durch normbasiertes und
Eingesetzte Kriterien Negativ-Screening, Stimmrechtsausiibung und
Engagement
Copyright © 2024 TELOS GmbH Eyb & Wallwitz Vermégensmanagement GmbH
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dem Franklin Templeton Magazin

Wo sich Innovation und
Investment-Expertise treffen

Erhalten Sie vierteljahrlich unsere innovativen Berichte, die
sich mit den neuesten Kapitalmarkt-Trends befassen und nicht
mit den Nachrichten von gestern. Mit jeder Ausgabe helfen wir
Ihnen, einen Schritt voraus zu sein!

TEMPLETC
2 TEMPLETON etzt abonnieren

Nur fiir institutionelle Anleger - nicht zum Weitergeben an Privatanleger.

Alle Anlagen sind mit Risiken verbunden. Dieses Material dient ausschlieBlich der allgemeinen Information. Es ist weder als
individuelle Anlageberatung noch als Empfehlung oder Aufforderung zum Kauf, Verkauf oder Halten eines Wertpapiers oder zur
Ubernahme einer bestimmten Anlagestrategie zu verstehen. Er stellt keine Rechts- oder Steuerberatung dar. Die geduBerten
Ansichten sind die des Anlageverwalters, und die Kommentare, Meinungen und Analysen entsprechen dem Stand zum Zeitpunkt der
Veroffentlichung und kdnnen sich ohne vorherige Ankindigung ander. Die in diesem Material enthaltenen Informationen sind nicht
als vollstandige Analyse aller wesentlichen Fakten in Bezug auf ein Land, eine Region oder einen Markt gedacht. Dieses Material wird
von den folgenden Franklin Templeton-Einheiten in den Ldndern zur Verfigung gestellt, in denen Franklin Templeton die Erlaubnis hat,
entsprechende Geschafte zu tatigen. Franklin Templeton International Services S.ar.l. Niederlassung Deutschland, Mainzer Landstr. 16,
60325 Frankfurt/Main, Deutschland. Tel +49 (0) 69/27223-657, Fax +49 (0) 69/27223-622, institutional@franklintempleton.de.

© 2024 Franklin Templeton. Alle Rechte vorbehalten.
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FRANKLIN TEMPLETON INTERNATIONAL SERVICES S.A.R.L.

Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Name Keil-Mouy
Vorname Marie

Funktion Head of Institutional
Sales Germany

Telefon +49 69 27223-552

email Institutional@
franklintempleton.de

Mainzer Landstr 16
60325
Frankfurt am Main (Deutschland)

www.franklintempleton.de
www.linkedin.com/company/franklin-templeton

Name Rumpf

Vorname Christian

Funktion Institutional Sales

\ —4 . Director
? - I Telefon +49 69 27223-221
email Institutional @

franklintempleton.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Bei Franklin Templeton ermdglichen wir unseren Kunden den Zugang zu Investment-Exzellenz, gestiitzt von einer globalen
Organisation und umgesetzt durch eine konsistente, koordinierte Kundenerfahrung.

Wir haben unsere Kompetenzen erweitert, indem wir fUhrende Manager fur liquide und private Mérkte fir unser Unterneh-
men gewinnen konnten. Dabei legen wir Wert darauf, die Investitionsunabhangigkeit dieser Manager zu férdern und zu
schutzen, wahrend wir ihnen gleichzeitig Zugang zu Kapital, Technologie, Risikomanagement- und Nachhaltigkeitsressour-

cen bieten.

Heute gehoren wir zu den gréRten Vermdgensverwaltern der Welt mit Niederlassungen an allen wichtigen Finanzplatzen.
Wir betreuen Kunden in mehr als 150 Landern und verwalten ein Vermdgen von knapp 1,6 Billionen US-Dollar. In Deutsch-
land verwaltet Franklin Templeton etwa 21,9 Milliarden US-Dollar, was uns zu einem der gréten auslandischen Anbieter

von Investmentlésungen macht. (Stand: 31.12.2023)

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Wir betreuen Kunden in mehr als 150 Landern und haben Mitarbeiter in tGber 30 Landern.

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. USD)
Retail Volumen (AUM; Mrd. USD)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. USD)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland Global
1992 1947
21,9 1.607
18,5 863

34 704
7 Uber 1.400

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Copyright © 2024 TELOS GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

Kirchliche Einrichtungen

Vermogensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

R R X R =R | | «

Andere

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Jede Anlageplattform innerhalb von Franklin Templeton verfolgt eigenstandig ihre jeweilige Anlagephilosophie mit unab-
hangigen, hochspezialisierten Anlageprozessen. Qualitativ hochwertiges Research und diszipliniertes Risikomanagement bei
jedem Schritt des Anlageprozesses sind die Grundlage jeder Plattform. Wahrend sich die Aktienstrategien auf Bottom-up-
Research konzentrieren, basieren die Fixed-Income-Strategien auf einer Kombination aus Top-down- und Bottom-up-
Research und quantitativer Analyse. Die Immobilienstrategien basieren ebenfalls auf einem Bottom-up-Research und nutzen
unser starkes Netzwerk innerhalb der globalen Immobilienbranche.

Anlageprozess, Philosophie und Stil bleiben erhalten
Die Unternehmen von Franklin Templeton

o [ |
FRANKLIN TEMPLETON. ® Alcentra: et |sraker e

neGLOBAL

Vermégensverwaltungs-
kompetenz Uber Anlageklassen,
Stile und Regionen hinweg

CLARION
PARTNERS

Private-Real-Estate-Strategien,
die das gesamte Risiko-Rendite-
Spektrum abdecken

Spezialist fir nachhaltige Aktien
und Schwellenlanderaktien

Europaischer Kreditgeber im
Alternative-Credit-Segment

ClearBrnidge

Fir Strategien mit hohem
Active Share bekannter
Aktienmanager

@ Putnam

INVESTMENTS

Erzielt stilibergreifend
aktiengetriebenes Alpha’

Alternative-Credit-Anlagen,
vor allem im Bereich Direct
Lending

{JK2Advisors

Hedgefonds-Investor mit einer
risikoorientierten Philosophie

ROYCE

Ein Pionier im Bereich
Small-Cap-Investments
mit 45-jghriger Erfolgsbilanz

Langfristiger Value-Investor
mit einer globalen makro-
okonomischen Perspektive

LexinglonPariners

Secondary Private Equity
und Co-Investments

WESTERN ASSET

Langfristig und fundamental
orientierter globaler
Anleihenmanager

1 Am 2. Januar 2024 schloss Franklin Templeton die Ubernahme von Putnam Investments ab und begann eine strategische Partnerschaft
mit Power Corporation of Canada und Great-West Lifeco.

Copyright © 2024 TELOS GmbH Franklin Templeton International Services S.a.r.l.
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Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Unsere Investmentkompetenzen

Anleihen 576 Mrd.
. usbD

Darlehen

Schuldtitel

Schwelleniander

Staatsanleihen

Grine/Social Bonds

Multi-Sektor

Verbriefungen

Sukuk

Al AR 256 Mrd.
UsD

L

Alternative Anleinen

Digital Assets

Absicherung (Hedge)

Private Equity

Immobilien

Sekundartitel

Venture Capital

Aktien 549 Mrd.
. usD
Schwelien- und Frontier-

Markte

Global

Stammaktien /

Wandelanleihen

Sektor

Scharia

Aktien aus einzelnen

Landern

Themenorientiert

US-Aktien

g 160 Mrd.
Multi-Asset USD
E T
Ausgewogen

Ertrage

Managed Volatility

Modellportfolios

Zieldatum

Risikoziel

Volatilitatsziel

Ergidnzt durch Innovationen in den Bereichen:
Nachhaltige Anlagen und Impact Investing, Smart Beta, Custom Indexing,

Frontier Risk Alternatives und mehr

Unsere Anlageverwalter
Franklin Templeton (1947)
Alcentra (2002)

Benefit Street Partners (2008)
Brandywine Global (1956)
Clarion Partners {1982)
ClearBridge Investments (2005)
K2 Advisors (1994)

Lexington Partners (1994)
Martin Currie (1881)

Putnam Investments (1937)
Royce Investment Partners (1972)

Western Asset (1971)

—
TELOS

Anlageklassen
0000
®
@
o0

Hinweis: Das verwaltete Vermdgen ist in US-Dollar per 31. Dez. 2023 angegeben und beinhaltet nicht das verwaltete Vermégen von Putnam Invest-
ments ($148bn USD). Das gesamte verwaltete Vermégen beléuft sich auf 1,6 Bio. USD und enthiélt 66 Mrd. USD, die auf das Cash-Management entfal-

len und hier nicht beriicksichtigt sind.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v

ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung v  Kapitalmarkt - Research v

LDI (Liability Driven Investment) v ETFs v
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen u.a. CDP, Ceres, Climate Action 100+, US SIE, GIIN

ESG-Research — intern / proprietar v

ESG-Research — extern v

* Impact Investing
Eingesetzte Kriterien * Responsible Investments
* Controversial Weapons Policy

INITIATIVE ,NET Climate —

ZERO ASSET Action 100+
MANAGERS" .

b

GIIN YCDP

IGEC €5 Ceres

@ gLEDV:A RDSHIP TC m

@ ICGN wempenR
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Griines Development — so macht man das

Unser Projekt in Barcelona:

Estel, Avenida Roma 89, 51.500 gm?, CBD,

Buro, hochgradig 6kologisch effizient, entspricht

den Nutzungsanforderungen unserer Zeit.

Bereits zu 50% vermietet.
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L1l FREO

www.freogroup.com

"

Pioniere im Bereich supergriine
und renditestarke Immobilien

Tel: +49 69 7171-260

60313 Frankfurt

Stephanstralle 5

FREO Germany GmbH
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Adresse
StraBe Stephanstralle 5
PLZ 60313 Frankfurt
Ort (Land) Deutschland
Webadresse https://de.freogroup.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Prof. Dr. Leser

Vorname Hartmut

Funktion Chief Investment Officer FREO Group,
Partner, Sprecher der Geschaftsfiihrung

Telefon +49 (0)69/717126-22

email h.leser@freogroup.com

Team 3 Kollegen im institutionellen Geschaft

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

FREO

FREO GERMANY GMBH

—
TELOS

Unser Unternehmen stellt sich klar auf individuelle Investorenbedirfnisse ein. Wir legen groRen Wert auf Transparenz,
Schnelligkeit und kommunizieren auf Augenhdhe. Sowohl die Investitionsmethodik wie auch die schlanke und sehr unter-
nehmerische Aufstellung der FREO entsprachen und entsprechen nach wie vor den dufRerst anspruchsvollen Vorstellungen

unserer Kundengruppe.

FREO Group wendet sich ausschlieRlich an institutionelle Investoren. Historisch haben flihrende Private Equity und Alterna-
tives Hauser wie etwa Bain Capital oder Oaktree FREO Gelder anvertraut. Der Kreis auslandischer Investoren, darunter
viele weltweit filhrende Adressen aus dem Alternatives-Bereich sowie groRe Staatfonds, hat sich in den Folgejahren ausge-

weitet und stellt weiterhin die dominante Kapitalquelle fir FREO dar.

Die personliche Betreuung durch unsere Geschaftsfihrung ist gewahrleistet. FREOs Kundenbetreuer ist der erste
Ansprechpartner fir den Kunden. Er/Sie greift auf unsere Expertenteams in den Bereichen Bau, Planung, Projektmanage-

ment und Finanzen zurlick und stellt fir jedes Kundenmeeting das optimale Team zusammen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Kontinentaleuropa (Frankreich, Spanien, Italien, Schweiz, Luxemburg und UK)

Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2001
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0€
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten 8

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory v
Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Copyright © 2024 TELOS GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell
Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute v v

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)

Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)

Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

SR X X | | X X « «
R X X | | < X <«

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Die FREO ist ein erfolgreicher, paneuropaischer Immobilien-Manager. Seit Unternehmensgriindung setzen sich die Kunden
des Unternehmens vorwiegend aus internationalen Top-Adressen wie Private Equity- und Sovereign Wealth-Funds zusam-
men. Per 2024 umfasst das paneuropaisches Projektportfolio 2,2 Mrd. €. Das Unternehmen ist mit iber 80 Mitarbeitern in 11
Biros und 7 europaischen Landern vertreten.

Geographisch liegt der Investmentschwerpunkt der FREO in Europa. Wir arbeiten ausschlieRlich mit institutionellem Kunden
in den Bereichen Buro, Wohnen, Logistik und Retail.

In Deutschland bieten wir auf die lokalen Verhaltnisse zugeschnittene Entwicklungs- und Sanierungsdienstleitungen fiir insti-
tutionelle Investoren an. Wir bieten Kunden hervorragende Wachstumschancen mit institutionellen Individualfonds- und Club
Deals im Value Add-Segment. Das umfasst sowohl Manage-to-Core-Fonds, Develop & Hold-Fonds wie auch Fonds, die
durch unsere Tochtergesellschaft Green Only Development (GOD®) nachhaltig und nach ESG-Kriterien gemanagt werden.

Wir legen groflen Augenmerk auf die nachhaltige und zukunftsorientierte Sanierung von gréf3eren institutionellen Direktbe-
stdnden. Schwerpunkt in diesem Bereich bildet dabei das langfristige Management von ehemaligen Direktbestdnden im Rah-
men von Einbringungs-Spezialfonds auf der Grundlage von unserem innovativen und supergriinen Green Only Develop-
ment- konzeptes.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Immobilien

FREO betreibt seit 26 Jahren sehr erfolgreiche Immobilieninvestments mit einem hervorragenden Track Record. In dieser
Assetklasse beherrschen wir souveran die technischen, operativen und kommerziellen Risiken von komplexen Bau -oder
Sanierungsprojekten. Unsere Produkte finden sich im Value Add-Segment wieder, dessen etwas héhere Risiken wir umsich-
tig und vorausschauend managen. Wir schitzen unsere Investoren weitgehend vor ihnen. Wir verfugen selbstverstandlich
Uber ein auf hohe Kundenbedirfnisse zugeschnittenes Risikomanagement und Reporting-System.

Im Bereich der Nachhaltigkeit sind wir durch unsere enge Zusammenarbeit mit der ETH Zirich mit unserem Green Only
Development-Konzept (GOD®) einzigartig aufgestellt. FREO entwickelt Gebaude, die im Bau CO2-minimal und im Betrieb
CO2-neutral sind und betrachtliche Kostenvorteile gegeniiber einer konventionellen Bauweise aufweisen. Unser 6kologi-
sches Niveau liegt deutlich Uiber den verbreiteten Zertifizierungen. Zusatzlich sanieren wir Bestandsimmobilien ,zukunftsfa-
hig“. Wir bieten diese Leistung flr Einzelobjekte wie auch in Form von ,supergriinen Fonds an.

Dartber hinaus bietet FREO Beteiligungen und Investments im Private Market-Segment Real Assets (Renewables / Infra-
struktur) Uber die Tochtergesellschaft Avelios an.

Copyright © 2024 TELOS GmbH FREO Germany GmbH
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen
ESG-Research - intern / proprietar v

ESG-Research — extern

Green Only Development (GOD®):
Eingesetzte Kriterien Entwicklung von Null-Emissions-Geb&uden,
Impact Investing

Copyright © 2024 TELOS GmbH FREO Germany GmbH
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@

20 Jahre
Kompetenz in Sachwerten

HW HANSEINVEST GMBH

Adresse
StraBe Fl6RaustralRe 22a
PLZ 90763
Ort (Land) Firth
Webadresse https://institutional.hw-hanseinvest.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Name Elbin

Vorname Arthur

Name Schilling
Vorname Andreas

Funktion Geschaftsflihrender Funktion Senior Consultant

Gesellschafter Executive
Telefon 0911 78061970 Telefon 0911 780 619 40
email andreas.schilling@ email arthur.elbin@
hw-hanseinvest.de hw-hanseinvest.de
Team 12 Team 12

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Bei der Griindung unseres Unternehmens im Jahr 2004 haben wir uns bewusst dafiir entschieden, den Begriff ,Hanse" im
Firmennamen zu tragen. Die seit Jahrhunderten glltige Leitidee des ,Ehrbaren Kaufmanns® beeinflusst nicht nur unser
Handeln, sondern sie bestimmt es!

Der ehrbare Kaufmann schafft in seinem Unternehmen die Voraussetzungen fir ehrbares Handeln. Er wirkt auf die Organi-
sation ein und gibt vor, dass seine Maximen gelebt werden. Unsere Tugenden sind gegenliber Mitarbeitern und Geschafts-
partnern unerlasslich. Sie scharfen unsere Glaubwurdigkeit und schaffen Vertrauen!

(in Anlehnung an die Versammlung eines Ehrbaren Kaufmanns zu Hamburg e. V. (VEEK))
Auftritt
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2004
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2004
Im Outsourcing v
Im Advisory v

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Copyright © 2024 TELOS GmbH HW Hanselnvest GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermogensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

R X X X R | | « <«

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

HW Hanselnvest GmbH — lhr Sachwerte-Advisor

Die HW Hanselnvest GmbH ist seit nunmehr 20 Jahren Sachwerte-Spezialist in Deutschland. Wir vernetzen Asset-Manager,
Kapitalverwaltungsgesellschaften sowie Investoren und haben dabei immer den Fokus auf das Asset an sich. Im Auftrag un-
serer Partner priifen wir Sachwert-Investments auf Plausibilitat und sind dabei unter anderem alleiniger Auslagerungspartner
einer deutschen Landesbank. Institutionelle Investoren begleiten wir bei Pitch-Verfahren.

Unser Leistungsspektrum nach Investorengruppe;

Sachwertinvestments fiir Banken

Auslagerungspartner einer deutschen Landesbank

Grundséatzliche Eignung zur Aufnahme im Depot-A, im Spezialfonds oder zum Direkterwerb
Einhaltung von Reporting- und Controllingstandards nach MaRisk, CRR, CRD, LCR, usw.
Institutsgruppenspezifische Sonderreportings

Anbindung an bankgruppenspezifische, automatisierte Datenliefersysteme

Stabilitat und Ertragskraft des Investments

Einschatzung der beteiligten Parteien (KVG, Assetmanager, Propertymanager, ...)
Einschatzung und Hervorhebung von Besonderheiten des Businessplans

Notwendigkeit eines NPP nach MaRisk, ggf. Unterstitzung lhres Prifprozesses in Zusammenarbeit mit dem Anbie-
ter/ der KVG

Beachtung hoher ESG-Standards

Sachwertinvestments fiir VAG-Anleger

Grundséatzliche Eignung als Investment z. Bsp. im gebundenen Vermdgen

Einhaltung von Reporting- und Controllingstandards gemaf Vorgaben, z. Bsp. der BaFin, bis
hin zu Solvency in der jeweils aktuellen Fassung

Stabilitat und Ertragskraft des Investments

Einschatzung der beteiligten Parteien (KVG, Assetmanager, Propertymanager, ...)
Einschatzung und Hervorhebung von Besonderheiten des Businessplans

Beachtung hoher ESG-Standards

Sachwertinvestments fiir Stiftungen und Stiftungsberatung

Prifung der grundsétzlichen Eignung als Investment im Stiftungsvermégen / Grundstockvermégen

e Analyse bestehender Sachwertinvestments und Ableitung von Handlungsempfehlungen
e  Stabilitdt und Ertragskraft des Investments
e Mission Investing: Deckung des Anlagebedarfs und gleichzeitig Erfillung lhres Stiftungszwecks
e Einschatzung der beteiligten Parteien (KVG, Assetmanager, Propertymanager, ...)
e Einschatzung und Hervorhebung von Besonderheiten des Businessplans
e Beachtung hoher ESG-Standards
e unabhangiges, externes Advisory fir lhre Sachwertanlagen
e Sicherheits- und Ausschittungsorientierte Selektion der Zielinvestments
Copyright © 2024 TELOS GmbH HW Hanselnvest GmbH
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Weitere Services

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Portfoliomanagement

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Kundenbetreuung

ALM (Asset Liability Management)
Asset Allocation Beratung

LDI (Liability Driven Investment)

Nachhaltigkeit /| ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI

Overlaymanagement

(1'/2) Risikomanagement
TM (Transition Management)
v  Kapitalmarkt - Research
ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern / proprietar
ESG-Research — extern

Eingesetzte Kriterien

Copyright © 2024 TELOS GmbH
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Helaba /nvest

HELABA INVEST KAPITALANLAGEGESELLSCHAFT MBH

Adresse
StraBe Junghofstr. 24
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.helaba-invest.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Dr. Templin

Vorname Hans-Ulrich
Funktion Sprecher der Geschaftsfiihrung
Telefon 069/29970-0

email info@helaba-invest.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Im Rahmen unseres ganzheitlichen Betreuungskonzeptes legen wir einen besonderen Wert auf eine langfristige Kundenbe-
ziehung mit Personlichkeit. Fir die vielfaltigen Anliegen stehen unseren Anlegern daher ein Portfoliomanager sowie ein
Relationship Manager direkt als persoénliche Ansprechpartner zur Verfligung. Die Vermdgensanlage in den ,Spezialfonds®
verstehen wir im Wortsinn und erarbeiten fiir passgenaue L&ésungen. Dies ist nach unserer Auffassung eine zentrale
Voraussetzung, um die individuellen Anlageziele unserer Investoren bestmdglich und nachhaltig zu erreichen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Der Fokus der Helaba Invest liegt in der D/A/CH-Region.

Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1991
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 225 Mrd. €
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0

Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 225 Mrd. €
Anzahl der Investmentspezialisten 405 gesamt

davon 103 PM

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1991
Im Outsourcing v
Im Advisory v
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 8
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 9

Copyright © 2024 TELOS GmbH Helaba Invest Kapitalanlagegesellschaft mbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)
Deutschland

Kreditinstitute v 13
Versicherungen v 32
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 45
Unternehmen v 4
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 2
Kirchliche Einrichtungen v 1
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 3

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Die Unternehmensstrategie der Helaba Invest basiert auf den drei Geschéftsfeldern Asset Management, Alternative Invest-
ments sowie dem Asset Servicing (Master-KVG). Das Asset Management fiir liquide Assetklassen umfasst i. W. die Asset-
klassen Aktien und Anleihen (Staatsanleihen, Pfandbriefe, Corporate Bonds, High Yields) sowie Multi-Asset- und Absolute
Return-Produkte. Die Kernkompetenz im Bereich illiquide Investments liegt in der Beratung institutioneller Anleger bei der
Formulierung und Umsetzung ihrer Immobilien- sowie Infrastrukturstrategie. Hier agiert die Helaba Invest als Multi Manager
fir Beratungsmandate und Dachfonds. Als Briicke zwischen Master-KVG und Asset Management bietet die Helaba Invest
dartiber hinaus seit mehreren Jahren ein Overlay Management an.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Beim Management von Aktien fokussieren wir uns auf faktorbasierte Ansatze. Mit dem DividendenPlus-Konzept ist die
Helaba Invest seit 20 Jahren Vorreiter des ,Value Investing® in Deutschland. Basis der Aktienselektion (Euroland / Europa) fir
DividendenPlus bildet bei diesem Ansatz die geschéatzte Jahresdividende.

Das Aktien Low Risk-Konzept fokussiert sich bei der Selektion auf risikoarme Aktien der Eurozone.

Im Rahmen eines europaischen und eines globalen Multi-Faktor-Ansatzes erfolgt die Aktienselektion basierend auf einer
kennzahlenbasierten Analyse mehrerer Faktoren, wie z.B. Bewertung, Momentum, etc. und der relativen Attraktivitat der
einzelnen Titel zueinander. Bei allen Aktienansatzen berlicksichtigen wir ESG-Kriterien.

Renten

Neben klassischen Rentenportfolios managen wir erfolgreich Mandate fiir Corporate Bonds im Investmentgrade sowie im
Non-Investmentgradebereich. Um die Zinsanderungs- und Kreditrisiken zu reduzieren, bieten wir zudem Kurzlduferportfolios
an, die sich entweder auf den Investmentgradebereich fokussieren oder das gesamte Creditspektrum (Multi Credit)
abdecken. Eine weitere Starke liegt im Management von Staats- und Unternehmensanleihen aus den Emerging Markets.

Gemischt / Multi Asset

Im Rahmen von Multi Asset Mandaten legen wir einen hohen Wert auf eine ausgewogene Asset Allokation. Ziel dieser Vorge-
hensweise ist die Partizipation an der Wertentwicklung der wichtigsten globalen Markte unter Ausschopfung der Diversifika-
tionspotenziale. Die Ermittlung der Portfoliostruktur erfolgt dabei durch eine optimale Risikobudgetierung der einzelnen Mark-
te und Assetklassen. Diese basiert auf dem Prinzip der Risikoparitat von Risikofaktoren. Dabei werden die Assetklassen nach
ihren Risikofaktoren unterschieden, was zu einem optimal diversifizierten und nach Risikogesichtspunkten ausgewogenem
Portfolio fuhrt.

Immobilien

Investitionen in Immobilien setzen wir auf Basis eines Multi Manager-Ansatzes um. Multi Manager definieren wir als die Rolle
einer ubergreifenden Portfoliosteuerung von indirekten Immobilienanlagen in Fonds, Beteiligungen und Joint Ventures. Diese
erstreckt sich von der Strategiefindung Uber die Asset Allokation und Manager Selektion bis hin zum Transaktionsmanage-
ment und der laufenden Betreuung. Der Multi Manager-Ansatz stellt die Zielkonformitdt von Portfolios fir die jeweiligen
Anleger in den Mittelpunkt. Risikovermeidung und -beherrschung sowie die Zusammenarbeit mit fokussierten Managern
stehen dabei im Vordergrund.

Auch die Assetklasse Infrastruktur decken wir im Rahmen unseres Multi-Manager-Ansatzes ab.

In beiden Assetklassen erfolgt die Umsetzung sowohl in Individual- als auch Mehranleger Dachfonds.

Copyright © 2024 TELOS GmbH Helaba Invest Kapitalanlagegesellschaft mbH
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung v  Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar
ESG-Research — extern v

Screening, Ausschlusskriterien,

Eingesetzte Kriterien ESG Integration

Copyright © 2024 TELOS GmbH Helaba Invest Kapitalanlagegesellschaft mbH
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Schwellenldander mit stetig wachsender, globaler Relevanz

Innerhalb von 20 Jahren hat der Anteil der Emerging Markets am Welt-BIP von 45% auf 59% erheblich zugenommen. Nicht
zuletzt wegen der demographischen Entwicklung wird das Wachstum auch in 2024 und 2025 mit voraussichtlich etwas mehr
als 4% deutlich Gber dem der entwickelten Markte (2024e: 1,2%/2025¢: 1,7%) liegen.

Hohe Renditen bei Emerging Markets-Bonds

Der weltweit starke Anstieg der Inflationsraten hat seit 2020 zu einem enormen Anstieg des Renditeniveaus an den internatio-
nalen Bondsmarkten gefiihrt. Mit dem Riickgang der Teuerungsraten haben sich inzwischen in Europa und den USA auch die
Renditen wieder deutlich zurtickgebildet. In den Emerging Markets standen mdéglicherweise die zahlreichen Krisenherde (Uk-
raine, Israel, China), Befiirchtungen beziiglich kiinftig verstarkten Protektionismus unter Trump oder zuletzt eher gesunkenen
Zinssenkungsfantasien einem starkeren Renditeriickgang entgegen. Im Ergebnis befindet sich die EM-Verzinsung somit noch

immer auf hohem Niveau.

Rendite in %

'\‘ weee  |PM EMBI Global Div. Euro Hedged

A MMMW ¥i4 == JPM CEMBIBD Euro Hedged
Y = |PM EURO EMBI Global Div.

EM-Unternehmensanleihen sind eine interessante Alternative
Viele Investoren konzentrieren sich bei EM-Investments auf Staatsanleihen. Allerdings bieten auch Corporate Bonds aus
Schwellenlandern in Hartwahrung attraktive Opportunitdten. Neben den zuvor beschriebenen dynamischeren Wachstumsper-
spektiven, ausgezeichneten Diversifikationsmoglichkeiten (Faktor 4-5 vs. Govies) sprechen auch die im Vergleich mit US-
Pendants deutlich glinstigeren Verschuldungskennzahlen fiir EM-Corporates.

Nettoschulden zu EBITDA

Vielfaches)

JPM US High Yield
JPM US Investmentgrade
= JPM EM High Yield

JPM EM Investmentgrade

EM-Corporate Bonds eignen sich mit einer Duration von aktuell rd. 4,2% zudem fiir Anleger, die eine weniger zinssensitive
Anlage im EM-Bereich (Govies aktuell ca. 6-7%) bevorzugen.

HI-Sustainable EM Corporate Bonds-Fonds beriicksichtigt Nachhaltigkeitsaspekte
Neben diversen Ausschliussen (z.B. keine Investments in Corporates mit schweren VerstéRen gegen UN Global Compact und
kontroversen Geschéftsfeldern) erreicht der Fonds auch eine erheblich niedrigere CO2-Intensitét.

HI-Sust. EM Corp. Bonds JPM ESG CEMBI JPM CEMBI
Effektivverzinsung 6,36% 5,36% 5,31%
Emittenten 128 599 719
Bonitdtsrating BB+ BBB- BBB-

ESG-Rating A A BBB

Cllz-intensiial 225 375

Fazit

EM-Corporate Bonds stellen aus unserer Sicht aktuell eine attraktive Anlageokkasion dar. Zwar kénnen durch unerwartete
geopolitische Verschlechterungen oder enttauschte Zinserwartungen auch Kursriickgange eintreten. Allerdings bietet das ak-
tuelle Renditeniveau auch einen komfortablen Puffer fiir solche Entwicklungen. Im von uns erwarteten Szenario von weltweit
sinkenden Leitzinsen und einem stabilen Wachstumsumfeld liegt das Ertragspotenzial sogar Gber der aktuellen Effektivverzin-

sung.
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4> Invesco

INVESCO ASSET MANAGEMENT DEUTSCHLAND GMBH

Adresse
StraBe An der Welle 5
PLZ 60322
Ort (Land) 60322 Frankfurt am Main
Webadresse Www.invesco.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Cord Institutionell Name Specketer
Vorname Ulrich Vorname Sascha
‘a. = ‘ Funktion Head of Wholesale & Funktion Head of DACH & CEE
o> 4 ETFs Germany Distribution
y/( Telefon 089 20606140 Telefon 089 2060 6137
‘ j" email Ulrich.Cord@ email Sascha.Specketer@
& invesco.com invesco.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Nahe zu unseren Kunden vor Ort ist uns wichtig. Mit Blros in der Finanzmetropole Frankfurt und Miinchen kénnen wir
gezielt auf die Bedlrfnisse deutscher Kunden eingehen und spezielle Investmentlésungen anbieten. Unsere Teams aus
dem Portfoliomanagement, Research, Marketing, Client Service, Sales und Administration engagieren sich fir die individu-
ellen Ziele unserer Kunden in Deutschland.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Invesco fordert den grenziiberschreitenden Ideenaustausch zwischen seinen weltweiten Investmentexperten und Spezia-
listen vor Ort in 25 Landern. Unsere Produktpalette umfasst alle Regionen weltweit.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1987 1978
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 15,45 EUR per 31.12.2023 1.434,90 EUR per 31.12.2023
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2,57 EUR 880,55 EUR
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 12,88 EUR 554,34 EUR

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) Seit 1987
Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 20

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen Mehr als 20

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anzahl von bestehenden deutschen Kunden 52
Anzahl von "Spezialfonds" 35
Copyright © 2024 TELOS GmbH Invesco Asset Management Deutschland GmbH
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Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Invesco ist eine der weltweit fihrenden unabhéangigen Investmentgesellschaften. Mit einem verwalteten Vermdgen von
1.434,9 Mrd. Euro (Stand: 31.12.2023), iber 8.000 Mitarbeitern und einem mehr als 20 Lander umfassenden operativen
Netzwerk ermdglicht Invesco Anlegern Zugang zu attraktiven Anlagechancen weltweit.

Unser breit gefachertes Produktangebot deckt alle wichtigen Aktien- und Rentenmarkte, aber auch Mischfonds sowie alterna-
tive Investments wie Immobilieninvestments und passive Produkte auf regionaler und globaler Ebene ab.

Seit 1987 ist Invesco in Deutschland prasent. In Frankfurt am Main setzt das Invesco Quantitative Strategies Team aktive
Multi-Faktor und systematische Multi-Asset Mandate um. In Miinchen werden Uber Invesco Real Estate die Immobilienaktivi-
taten geblndelt.

Unser globales Netzwerk sorgt fiir einen Informationsvorsprung und eine Reichweite, die ausschlieRlich lokale Wettbewerber
zuweilen nicht vorweisen kdnnen. Unsere starke lokale Prasenz gibt die nétige Flexibilitat, um die individuellen Erfordernisse
unserer Kunden zu adressieren.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Wir sehen unsere Starke darin, dass wir aufgrund unserer Unternehmensstruktur unterschiedliche Investmentansatze in un-
seren globalen Investmentcentern unter einem Dach vereinen, und dadurch in der Lage sind, unseren Kunden fiir die Asset
Klasse Aktien ein individuelles Angebot unterbreiten zu kdnnen, das zu deren jeweiligen Bedlrfnissen passt.

Renten

Der disziplinierte, teambasierte Ansatz von Invesco Fixed Income stiitzt sich auf die Einschatzung erfahrener Fondsmanager
und Analysten, die eine breite Palette von Fixed Income Anlageklassen beobachten. Dafiir vernetzen sich die Experten und
tauschen ihr lokales Marktwissen miteinander aus. Mit Hilfe ausgefeilter Prozesse und Instrumente konstruieren sie Portfoli-
os, deren Risiken sie jederzeit genau einschatzen kénnen. Auf der Grundlage dieser Prinzipien wird eine umfassende Palette
an Single und Multi Sector L6sungen angeboten.

Gemischt / Multi Asset

Das derzeitige Marktumfeld mit niedrigen Zinsen und hoher Volatilitat stellt Investoren vor grol3e Herausforderungen bei der
Suche nach adaquaten Renditen. Dabei spielen sowohl die optimale Vermdgensaufteilung als auch die Kontrolle der Risiken
eine grofle Rolle. Losungsansatze bietet Invesco mit verschiedenen Multi Asset Konzepten. Dadurch sind wir in der Lage,
unseren Kunden ein individuelles Angebot unterbreiten zu kénnen, das zu deren jeweiligen Bedurfnissen passt.

Immobilien

Invesco Real Estate kann in allen Regionen und Risikokategorien passende Lésungen anbieten. Individuelle Anlagestrategi-
en konnen auf Nachfrage erarbeitet werden. In allen Strategien sind sowohl Fondslésungen als auch Einzelmandatsstruktu-
ren darstellbar. Immobilienaktienstrategien (REITs) werden als Publikumsfonds sowie als Individualmandat angeboten.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) v ETFs v

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v

ESG-Research - intern / proprietar v

ESG-Research — extern v

Eingesetzte Kriterien Ausschlusskriterien, Engagement, Klimaldsungen
Copyright © 2024 TELOS GmbH Invesco Asset Management Deutschland GmbH
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4> Invesco

Wie passiv ist passiv? Ein Blick auf passive Nachhaltigkeitsstrategien.

Zusammenfassung: Wir betrachten das Faktorprofil gadngiger Nachhaltigkeitsstrategien. Hierbei fallt auf, dass diese Strategi-
en sowohl auf der Aktien- als auch auf der Rentenseite zu einer Tendenz in Richtung héher bewerteter Wertpapiere neigen.
Im Weiteren diskutieren wir Portfoliokonstruktionsansatze, die diese Problematik zu 16sen ersuchen.

Die Wertentwicklung von Nachhaltigkeitsindizes in den Jahren 2022 und 2023 hat viele Investoren enttduscht. So hat die
Wertentwicklung des MSCI World SRI Index den MSCI World um 4,4% in 2022[1] im fallenden Markt unterboten. Das wider-
spricht den Prinzipien des passiven Investierens, dessen Ziel es eigentlich ist, durch mdéglichst breite Streuung eine Abbil-
dung der Wertentwicklung des breiten Kapitalmarkts zu erreichen.

Oft wird die 0.g. Minderrendite auf die sektoralen Ausschllsse zuriickgefihrt. Genauer wird argumentiert, dass durch den
russischen Krieg gegen die Ukraine der Verteidigungs- und der Olsektor eine besonders starke Wertentwicklung verzeichne-
ten. Diese Sektoren sind aufgrund ethischer Kriterien in den gangigen Nachhaltigkeitsindizes untergewichtet.

Dies stellt jedoch nur einen Teil der Antwort dar. Betrachtet man das Faktorprofil verschiedener Nachhaltigkeitsstrategien, so
Iasst sich erkennen, dass nahezu alle dieser Strategien eine signifikant negative Auspragung im Bewertungsfaktor auswei-
sen, mit anderen Worten sind sie im Mittel teurer. Dies lasst sich durchaus als Erfolg systematischer Nachhaltigkeitsstrategi-
en interpretieren: die Eigenkapitalkosten der nach den jeweiligen Metriken als nachhaltiger eingestuften Unternehmen sind
niedriger als jene der weniger nachhaltigen Konzerne.

Ein ahnliches Bild ergibt sich auf der Anleiheseite: hier neigen nachhaltige passive Strategien dazu, tendenziell héhere
Bonitaten zu veranlagen. Im Gegenzug bedeutet dies, dass die Bonitatsrisikopramie hier nicht in vollen Ziigen vereinnahmt
werden kann und mit einer langerfristig geringeren Rendite durch das geringere Risiko zu rechnen ist. Auch hier kann
andererseits ein Erfolg systematischer Nachhaltigkeitsstrategien attestiert werden: auch die Fremdkapitalgeber belohnen
eine nachhaltigere Ausrichtung mit geringeren Bonitatsaufschlagen.

Beide beschriebenen Phanomene stellen fir Investoren jedoch ein Dilemma dar: Nachhaltigkeitsstrategien scheinen gegen
gangige Risikopréamien positioniert zu sein und versprechen damit langfristig eine niedrigere Rendite. Welche Lésungen
bieten sich an? Invesco fihrt fiir viele Kunden Portfolioanalysen durch, und dabei lassen sich zwei Anséatze extrahieren:

Beim ersten Ansatz werden nach einer Portfolioanalyse Bausteine zum Portfolio hinzugefligt, die die im bestehenden Ansatz
fehlenden Komponenten ergénzen. Dieses als Completion Portfolio bezeichnete Vorgehen bietet sich insbesondere dann an,
wenn ein Investor mit den bestehenden Portfoliobausteinen an sich zufrieden ist und diese nur erganzen mochte.

Im zweiten Ansatz wird hingegen das Portfolio direkt mittels einer expliziten Steuerung sowohl auf die Nachhaltigkeitsziele
als auch auf die finanziellen Charakteristiken konstruiert. Dies kann entweder faktorneutral erfolgen (d.h., dass das Ziel ist,
die Wertentwicklung der marktbreiten Benchmark, die keine ethischen Kriterien verfolgt, moglichst nah zu replizieren) oder
sogar eine explizite Vereinnahmung zuséatzlicher Faktorpramien zur Generierung von Zusatzertragen beinhalten. Ziel dieser
Strategie ist es dann, durch geeignete Portfoliokonstruktion eben jene Wertpapiere, die sowohl aus ethischen als auch aus
finanziellen Gesichtspunkten attraktiv sind, Gberzugewichten. Gerade konzentrierte Aktienmarkte kdnnen zu einigen Schwie-
rigkeiten flhren, die eine Portfoliokonstruktion erfordern, die Gber die einfache Nutzung eines Optimierers hinausgeht. Dies
wird noch deutlicher, wenn verschiedene Aspekte der Nachhaltigkeit wie Dekarbonisierung, Ausschliisse und Best-In-Class-
Kriterien verfolgt werden.

Zusammenfassend lasst sich festhalten, dass der Werkzeugkasten des quantitativen Investierens sowohl auf der Renten- als
auch der Aktienseite geeignet ist, ein Portfolio nach strengen ethischen Kriterien zu verwalten und gleichzeitig ein attraktives
Chance-Risikoprofil sicherzustellen.

Wichtige Informationen

Kapitalverluste sind mdglich. Dies ist Marketingmaterial richtet sich nur an professionelle Anleger und ist kein Anlagerat. Es
ist nicht als Empfehlung zum Kauf oder Verkauf einer bestimmten Anlageklasse, eines Wertpapiers oder einer Strategie
gedacht. Regulatorische Anforderungen, die die Unparteilichkeit von Anlage- oder Anlagestrategieempfehlungen verlangen,
sind daher nicht anwendbar, ebenso wenig wie das Handelsverbot vor deren Verdéffentlichung. Die Ansichten und Meinungen
beruhen auf den aktuellen Marktbedingungen und kénnen sich jederzeit &ndern.

[1] Quelle: Invesco, Bloomberg. Stand: 31.12.2023
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). Safra Sarasin

J. SAFRA SARASIN (DEUTSCHLAND) GMmBH

Adresse
StraBe Kirchnerstr. 6-8
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.jsafrasarasin.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell

Name Baier Name Huber

Vorname Michael Vorname Peter
Funktion Geschéftsflihrer Funktion Geschaftsflhrer

Telefon 069/714497-353 Telefon 089/558999-482

email michael.baier@ | @‘ email peter.huber@

jsafrasarasin.com jsafrasarasin.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die J. Safra Sarasin (Deutschland) GmbH ist als Finanzanlagevermittler tatig und eine 100-prozentige Tochtergesellschaft
der renommierten Schweizer Bank J. Safra Sarasin AG, deren Hauptaktivitdten die ganzheitliche Anlageberatung und
Vermoégensverwaltung fur private und institutionelle Kunden umfassen. In Deutschland ist J. Safra Sarasin neben dem
Hauptsitz in Frankfurt am Main in Milnchen vertreten. Nachhaltigkeit betrachtet J. Safra Sarasin als wesentliche
Komponente einer erfolgreichen Unternehmensphilosophie. J. Safra Sarasin gilt mit 35 Jahren Erfahrung im Bereich der
nachhaltigen Analyse und Vermdgensverwaltung als Pionier sowie einer der grof3ten Anbieter Kontinentaleuropas.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Die J. Safra Sarasin (Deutschland) GmbH bietet institutionellen Kunden Zugang zu den weltweiten Asset Management
Dienstleistungen der Bank J. Safra Sarasin AG, die Ihren Hauptsitz in der Schweiz hat. Als aktiver Asset Manager betreut
die Bank J. Safra Sarasin AG institutionelle Vermogensverwaltungsmandate. Die Mdglichkeit der Auflage von Spezial-
fonds rundet das Angebot ab. Institutionelle Kunden kénnen dartiber hinaus aus einer Palette erstklassiger Anlageproduk-
te, beispielsweise der Fondsgesellschaft in Luxemburg, geeignete Anlageldsungen auswahlen. Als Teil der Bankengruppe
bietet die Gesellschaft in Deutschland seit 30 Jahren eine I6sungsorientierte, individuelle und verantwortungsvolle Betreu-
ung institutioneller Kunden auf héchstem Niveau und in exzellenter Qualitat. Zu den Banken der J. Safra Gruppe, die
weltweit an Uber 160 Standorten vertreten sind, gehdren: J. Safra Sarasin mit Sitz in Basel, Schweiz, Banco Safra mit Sitz
in Sao Paulo, Brasilien, und die Safra National Bank of New York mit Sitz in New York City.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1993 1841
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 197,9 Mrd CHF
(31.12.2022)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 50%
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 50%
Anzahl der Investmentspezialisten 7
Copyright © 2024 TELOS GmbH J. Safra Sarasin (Deutschland) GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermogensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Der Nachhaltigkeit verpflichtet:

R X X X X | | «

—
TELOS

Als ein fuhrender Anbieter von nachhaltigen Anlageldsungen entwickelt J. Safra Sarasin Sustainable Asset Management seit
Uber 35 Jahren fortlaufend seine Nachhaltigkeitsstrategie weiter. Durch die Integration von ESG-Faktoren in die Anlageldsun-
gen und das aktive Engagement bei Unternehmen arbeitet J. Safra Sarasin Sustainable Asset Management daran, mit

seinen Investitionen substanziell Wirkung zu erzielen.

Gemall EU-Verordnung Uber nachhaltigkeitsbezogene Offenlegungsverpflichtungen im Finanzdienstleistungssektor
entspricht der (iberwiegende Teil der JSS Sustainable Funds den ,Nachhaltigkeits“-Kriterien gem. Art. 8 EU-Taxonomie.
Dariiberhinaus erfiillen vier der JSS Sustainable Funds die ,Impact*-Kriterien nach Art. 9 EU-Taxonomie.
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Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Spezialfondsmandate, 16 Aktienfonds

Renten

Spezialfondsmandate, 12 Rentenfonds

Gemischt / Multi Asset

Spezialfondsmandate, 4 Multi Asset/Mischfonds

Immobilien

Sarasin Sustainable Properties - European Cities

EU-Transparenzverordnung
fur nachhaltige Investments / SFDR

Nachhaltige

Zielsetzung /
Impact
(Artikel 9)

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement

Deutschsprachige

S
TELOS

J. Safra Sarasin

Bonds

" B B " ®E W % m ® N B

JSS Sustainable Bond - EUR Comporates ]

JSS Sustainable Bond - Tetal Return Global

JSS Sustainable Bond — Global High Yield

JS5 Sustainable Bond - E ging Markets Corporate IG
JS5 § inable Bond - Emerging Markets Local Cumrency
J§S Sustainable Bond - Global Short-term

J§$ Sustainable Bond - Global Convertibles

J88 Twelve Sustainable Insurance Bond

Twelve Cat Bond Fund (JSS Ameilsklassen)

Twelve Insurance Best Ideas Fund

Twelve Insurance Fixed Income Fund

Immobilien

Sarasin Sustainable Properties — European Cities

Equities

= JSS§ Sustainable Equity — Green Planet
- S8 Sustainahle Equity — Gobal Climate 2035
- JSS8 Sustainable Equity — SDG Opportunities

Equities

% = JSS Sustainable Equity — Global Thematic @
8 " JSS Sustainable Equity — Tech Disruptors @
& Umwelt- und = JSS Sustainable Equity - Future Health
— Sozial-Kriterien = JSS Sustainable Equity — Next-Gen Consumer
g N f ESG s J8S Sustainbale Equity - Europe

- : o n JSS Sustainable Equity — European Smaller Companies

_@ E’ (Armel 8"' ) " J835 Sustainable Equity — Swiss SME Plus

o =2 «  JSS Sustainable Equity — USA

_'E' _g . JSS§ Sustainable Equity — Sy ic Emerging Mark

N = " JSS Sustainable Equity — Global Dividend

B 2 " kann nach «  JSS Sustainable E:rt; - Global Multifactor

‘© ¢  BVi-Vemande- oSS ROl Equty ST

*é.) N kmze_ptMFID . JSS Sustainable Equity - Real Estate Global

w = j

E g_ "angehotphmruen Balanced

% g . JSS Sustainahle Multi Asset — Global Opportunities

pd @ " JSS Sustainable Multi Asset — Thematic Balanced (EUR)
I—I " JSS Sustainable Multi Asset — Global Income:
- N Sarasin-Fairl Ui I-Fonds ©
LL
5
(=]

Bonds

JSS Sustainable Bond — Euro Broad @

FNG vergibt 3-Sterne-Nachhaitigkeits Rating fur J§8 Sustainable Equity — Global Thematic, J88 Sustainable Equity — Tech

— Future Health, JSS Sustainable Bond — Eure Broad und J88 Sustainable Bond - EUR
Corporates und 2-Steme-Nachhaltigkeis-Rating fur J58 Twelve Sustainable Insurance Bond und Sarasin-Fairinvest-Universal
{Stand Moy 202

Disruptors, J§§ Sustainable Equity

v Overlaymanagement

v Risikomanagement

Ansprechpartner — Kundenbetreuung
ALM (Asset Liability Management)
Asset Allocation Beratung

LDI (Liability Driven Investment)

Copyright © 2024 TELOS GmbH
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Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail
Nachhaltigkeit bei J. Safra Sarasin seit 1989

g
TELOS

Nachhaltigkeit ist in unserer Marke und in unseren Genen

Wir sind Pioniere und Vordenker
mit dber 30 Jahren an Erfahrung
bei nachhaltigen Anlagen.

Unsere eigene und eingetragene
J. Safra Sarasin Sustainability
Matrix® trégt zur Minderung von
Reputationsnsiken bei und
verbessert das Nachhaltigkeits-
profil der Portfolios.

Unser groffes und erfahrenes
Team integriert Nachhaltigkeit in
jeden Schritt unseres
Anlageprozesses.

SUSTAINABLE
INVESTMEN [-S_I

Wir bekennen uns zum Pariser
Klimaabkommen und zu einer
transparenten Berichterstattung
in Bezug auf ESG-Faktoren,
SDGs! und Klimaschutz.

7 Die Ziele fir nachhaltige Entwicklung (SDGs) sind ein Aufruf der Vereinten Nationen zum Handeln mit dem Ziel, die Armut zu beenden, den Planeten zu schizen

und gleichzsitig Frieden und Wohistand fiir alle zu sichem.

Von Ausschliissen zum Impact Investing

1989 2001 | | 2002
Lancierung des Lancierung unserer Eimfilhrung des
ersten nachhaltigen bankeigenen Nechhaltighert-
Mandsats Sarasin Lénderratings
Sustainability
Matring

2009

Alle Private-Banking-
Mandate werden
nachhaltig. wofir wir
ausgezeichnet werden:
FT Sustainable Finance.
IPE ESG Leaders und
Deutscher
Nachhaltigheitspreis

J. Safra Sarasin

e T e

2015

1. Safra Sarasin Sustainability
Matriwg wird mit dem
Investment Innovation
Benchmark ausgezsichneat
Rollout unseres ersten
umfassenden institutionellen
ESG & Impact Portiolio
Reporning.

2021
Beitritt zu Net Zero Asset

Manager und Glasgow
Financial Aliance for Net Zero.

Implementierung des
Klimaversprachens 2035 fur
19% des verwalieten
Vermagens

1999 2006 2015/16 2018
UN Global Compact UN-Prinzipien fiir Hlimasbkommen EU-Aktionsplan fiir
verantwortiches von Paris gin nachhaltiges
Investieren (PRI} Finanzwesen
UN-Zicke fur
nachhaltige
Entwicklung
Ausschluss Integration Beitrag

Quelle: Bank J. Safra Sarasin AG, per Apnl 2022,
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EU-Verordnung dber
nachhaligheits-bezogene
Offenlegungspflichten im
Finanzdienstleistungs-
sektor (SFDR)

EU-Anforderungen an die
Eignung fiir Kunden
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Unser Nachhaltigkeits-Toolkit kommt 1n jedem J. Safra Sarasin

Schritt unseres Anlageprozesses zum Einsatz

o Ausschluss kontroverser Aktivitaten
Definition
des

. ESG-Screening: investierbares Universum
Universums

Langfristige ESG-Trends: Ideenfindung fir Allokation und Selektion

Anlage-
analyse

ESG-Integration: in Finanzanalysen und Investment Cases

ESG-Risikobewertung: Portfoliopositionierung und Uberprifung der Rand-Risiken

Portfolio-
Zusammen-
stellung

Klimarisikobewertung: auf Portfoliobasis

ESG-Risikoliberwachung und -berichterstattung

Stindiges . - . - )
D Aktive Beteiligung: Dialog mit Untemehmen und Abstimmungen zu

wichtigen Themen

00 00 00 0

Abbildung: Integration spezifischer Nachhaltigkeitsziele

Machhaltige Antagelnstrumente Migliche Integration speziflscher Nachhaltigheltsziele

Kiima S5hGs Blodiversitat
a Ausschluss kontroverser

Aktiviiaten

Auswiriung auf Biodiversitat
aks Bewertungshritandum

N ) Es56-Screening:

Anlageuniversum

«Grines Umsatze und
Temperaturpfad

Expézite Integration posither
SDG-Umsetzkategorien

Blodiversitatsrisiken sind Tell v
Brancher w Uintemehmenssating

Langiristige ESG-Trends: [deangens-
rlerneng fur Allokation und Auswahl

ﬂ ESG-Integration: [n die Finanz-

analyse und Investment Case

Vermendung elner eigenen
Klima-Engine

Operative Finanz-, ESG-
und Kiimasxzallanz

Verwendung einsr eiganen
S04-Engine

SDG-Beitrag zurn Fair Walue

«Grines Urnsatze

Definition von Biodiversitats-
KPia

@ ESG-Profil und Risikobewertung:

ESG- und Kiima-

Diversifizierung won

Portfoliopositionierung und Ristkoprofil Urmwiettrisilen
Lrberprifung von Tall Risks
E’ Hilmaprofil und Risikobewertung: | Kiimaziele und E0G-Umsatzziele Blodiversitatsziele
auf Portfolio-Ebena Risikomanagement
n ESG-Risikolberwachung und Massgeschnelderie Dedizierts S0 Urrweltristken und lhre
A= -berlehterstatiung HKiimametriken Berichterstattungselemente | Auswirkungen
;n,.',,m;';,; Active Ownership: Dizlog m. Inves- | Fokus suf Klima Folus auf Forderung der Fokus auf Blodiversitat
- tlerten Unternehmen u. Stimmrechis- SOGs

ausibang bel relevanten Themen

Die Bank J. Safra Sarasin ist eine der Erstunterzeichnerinnen der UN Principles for Responsible Banking und der UN Princi-
ples for Responsible Investing. Damit will die Bank ihren Beitrag zur Umsetzung der von der Weltgemeinschaft angestrebten
Zielsetzungen leisten, wie in den 17 Zielen fir nachhaltige Entwicklung der Vereinten Nationen und dem Pariser Klimaab-
kommen spezifiziert. J. Safra Sarasin Asset Management fordert die Zusammenarbeit zwischen den Finanzmarktakteuren,
um so die Auswirkungen des Klimawandels abschwachen und die Anpassung an ihn férdern zu kénnen. Gleichzeitig beteiligt
es sich im Rahmen von Veranstaltungen und kollaborativen Initiativen an der 6ffentlichen Debatte tber seine Auswirkungen.

Das Asset Management entwickelt Geschéfts- und Anlagestrategien, die einen positiven Beitrag zum Umgang mit den
Herausforderungen des Klimawandels leisten. Dazu gehort auch die Unterstiitzung von Aktionen, welche die Folgen des
Klimawandels entscharfen und entsprechende Anpassungen ermoglichen. 2020 hat J. Safra Sarasin Sustainable Asset
Management ihre Klimaversprechen veréffentlicht, mit denen sie bis 2035 ein klimaneutrales Ergebnis anstrebt. In Bezug auf
ihre Anlageprodukte und -dienstleistungen hat sich J. Safra Sarasin Sustainable Asset Management ehrgeizige Ziele gesetzt.
Uber den Zeitraum von 2020 bis 2035 werden die nachhaltigen Investmentprozesse in Richtung Kohlenstoffneutralitit weiter-
entwickelt.

Copyright © 2024 TELOS GmbH J. Safra Sarasin (Deutschland) GmbH
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KEPLER
FONDS

KEPLER-FONDS KAG

Adresse
StraBe Europaplatz 1a
PLZ 4020 Linz
Ort (Land) Osterreich
Webadresse www.kepler.at

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Mag. Haberfellner Institutionell Name Prok. Mittmannsgruber
@ Vorname Christian Vorname Renate
> Funktion Leiter Stv. Sales / Retail Funktion Leiterin Sales/Institutio-

=

nelle Kunden

Telefon +43 732 6596 25373
email ch.haberfeliner@kepler.at Telefon +43 732 6596 25317
email Mittmannsgruber@
Team 4 kepler.at
Team 9

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

DAS TEAM IST DER STAR

Den ,einen” Starfondsmanager finden Sie bei KEPLER nicht. Trotzdem stehen unsere Fondsmanager in den Finanzmedien
regelmafig im Rampenlicht. Die Konzentration auf eine Person sehen wir als Risikofaktor, daher definiert bei KEPLER das
Team die Strategie und Titelauswahl.

AKTIVES FONDSMANAGEMENT AUS UBERZEUGUNG

Aktiv oder Passiv? Beides: In unseren Mischfonds werden zum Beispiel auch ETFs eingesetzt, um bestimmte Themen/Re-
gionen effizient abzudecken. ABER: Hinter jedem KEPLER Fonds steckt ein aktiver Investmentansatz - mit der Chance auf
Outperformance.

MANCHE FRAGEN STELLEN WIR UNS FRUHER
Das macht uns zum anerkannten Pionier bei nachhaltigen Investments und zu einem Innovator, der bereits heute erfolg-
reich KI-Modelle beriicksichtigt.

UND DAS WICHTIGSTE: SIE
Unsere Fondsmanager und Service-Teams sind den Kunden bestens bekannt - und digital wie analog direkt auf Augenhdhe
erreichbar. Genau das macht den Unterschied.

Weitere Informationen unter: kepler.at

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

KEPLER Fonds sind in Osterreich/zum Teil in Deutschland zum Vertrieb zugelassen — KEPLER-FONDS KAG

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1998 1998
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) - 19.445
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) - 6.741
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) - 11.160
Anzahl der Investmentspezialisten - Fondsmanager: 25
Copyright © 2024 TELOS GmbH KEPLER-FONDS KAG
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2007
Im Outsourcing v

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 3
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 3

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v -
Versicherungen v - 9,91%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v - 16,70%
Unternehmen v - 4,52%
Kirchliche Einrichtungen v - 0,77%
Stiftungen, Family Offices, NGOs v - 3,08%
Andere: v i} 47,24%

Grof3kunden Privat und Privatkunden, sonstige institutionelle Anleger

Unternehmen / Tatigkeitsfelder
Die KEPLER-FONDS KAG steht seit 25 Jahren flir Kompetenz:

Sie als Anleger stehen im Mittelpunkt: Ihr Vermogen wird von erfahrenen Fondsmanagern mit aller Sorgfalt inves-
tiert. Transparenz und Service sind uns dabei besonders wichtig. Daher bietet Ihnen KEPLER als einziges Fonds-
haus im deutschsprachigen Raum ein tagesaktuelles Fonds-Reporting mit allen Einzeltiteln und direkten Kontakt zu
den Fondsmanagern.

Oberstes Ziel ist eine langfristige Wertsteigerung der uns anvertrauten Kundengelder: Um dieses Ziel zu
erreichen, bekennen wir uns klar zu einem aktiven Managementansatz. Unsere Anlagestrategien und Management-
prozesse erfillen internationale Qualitatsstandards, von unabhangigen Ratingagenturen und namhafte Finanzmedi-
en bestatigt.

Gute Mitarbeiter. Gut fiir Ihr Geld: Viele Mitarbeiter sind seit der Griindung im Jahr 1998 dabei und bilden gemein-
sam mit einer engagierten jungen Garde die richtige Mischung fiir erfolgreiche Geldanlage am Puls der Zeit. Im
KEPLER-Team trifft Erfahrung auf Innovation. Neue digitale Trends ergdnzen laufend unsere etablierten Anlagestra-
tegien.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Klare Meinung zu jedem Einzelinvestment:

Renten

Beurteilung jedes Unternehmens aus dem Anlageuniversum nach eigenen Bewertungs-, Wachstums- und Qualitats-
faktoren.

Berlcksichtigung von KI-Modellen, um Unternehmensentwicklungen praziser einschatzen zu kénnen — enge
Zusammenarbeit mit der Fachhochschule Hagenberg

Ad-Hoc-System identifiziert Problemfalle, auf die rasch reagiert wird

Defensive Aktienstrategie: Minimum Varianz mit Fokus auf die Reduzierung von Aktienrisiko

Offensive Aktienstrategie: Dynamischer Ansatz mit klarem Ziel Outperformance

Anleihen — international mehrfach ausgezeichnet:

Top Adresse im Rentenfondsmanagement mit Auszeichnungen unabhangiger Ratingagenturen in Osterreich und
Deutschland

Investition in alle relevanten Anleihesegmente wie Staats-, Bank- und Unternehmensanleihen, inflationsgeschitzte
Anleihen sowie Anleihen aus den Emerging Markets

e Lukrieren von Pramien fiir die gezielte Ubernahme von Zinsénderungs- und Bonitétsrisiken
e Beimischung von kleinen Emissionen, die aufgrund der eingeschrankten Liquiditat attraktive Zinsaufschlage
aufweisen — globales Netzwerk zu den Anbietern und umfassendes Know-how in dieser Nische
Copyright © 2024 TELOS GmbH KEPLER-FONDS KAG
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Gemischt / Multi Asset
Asset Allokation — Einbindung von Marktpsychologie:

e Integration von marktpsychologischen Faktoren in den Mischportfolios

e  Asset-Allokation-Team analysiert neben klassischen Finanzmarktdaten wie Makro-Okonomie und Bewertung auch
emotionale Verhaltensmuster

e Behavioral Finance ist das Spezialgebiet des renommierten Finanzwissenschaftlers Teodoro Cocca von der
Universitat Linz — langjéhrige Kooperation seit 2009

e  Univ.-Prof. Cocca liefert Inputs zur Marktpsychologie und entwickelt Indikatoren, die u.a. Sentiment- und Volatilitats-
kennzahlen enthalten

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research — extern v

Einen umfassenden Uberblick tiber die Nachhaltige
Eingesetzte Kriterien Geldanlage bei KEPLER finden Sie unter:

Nachhaltige Geldanlage bei KEPLER

DISCLAIMER:

RISIKOHINWEISE, HAFTUNGSAUSSCHLUSS

Bei diesem Dokument handelt es sich um eine Marketingmitteilung, die von der KEPLER-FONDS Kapitalanlagegesellschaft m.b.H. (KEPLER-FONDS KAG),
4020 Linz, Osterreich erstellt wurde. Sie wurde nicht in Einklang mit Rechtsvorschriften zur Férderung der Unabhangigkeit von Flnanzanalysen erstellt und unter -
liegt auch keinem Verbot des Handels im Anschluss an die Verbreitung von Finanzanalysen. Diese Marketingmitteilung stellt weder eine Anlageberatung, eine
Empfehlung zum Kauf oder Verkauf noch ein Angebot oder eine Einladung zur Angebotsstellung zum Kauf oder Verkauf von Finanzinstrumenten oder Veranla -
gungen dar. Die enthaltenen Angaben, Analysen und Prognosen basieren auf dem Wissensstand und der Markteinschatzung zum Zeitpunkt der Erstellung - vor -
behaltlich von Anderungen und Ergénzungen. Die KEPLER-FONDS KAG iibernimmt keine Haftung fiir die Richtigkeit, Aktualitdt und Vollsténdigkeit der Inhalte
und firr das Eintreten von Prognosen.

Die Inhalte sind unverbindlich. Da jede Anlageentscheidung einer individuellen Abstimmung auf die personlichen Verhaltnisse (z.B. Risikobereitschaft) des Anle -
gers bedarf, ersetzt diese Information nicht die personliche Beratung und Risikoaufklarung durch den Kundenberater im Rahmen eines Beratungsgesprachs. Es
wird ausdriicklich darauf hingewiesen, dass Finanzinstrumente und Veranlagungen mitunter erhebliche Risiken bergen.

Angaben Uber die Wertentwicklung beziehen sich auf die Vergangenheit und stellen daher keinen verléasslichen Indikator fiir die zukinftige Entwicklung dar.
Wahrungsschwankungen bei Nicht-Euro-Veranlagungen kénnen sich auf die Wertentwicklung ertragserhéhend oder ertragsmindernd auswirken. Aus der Veran -
lagung koénnen sich steuerliche Verpflichtungen ergeben, die von den jeweiligen persénlichen Verhéltnissen des Kunden abhéangen und kinftigen Anderungen
unterworfen sein kdnnen. Diese Information kann daher nicht die individuelle Betreuung des Anlegers durch einen Steuerberater ersetzen. Die beschrankte Steu-
erpflicht in Osterreich betreffend Steuerauslander impliziert keine Steuerfreiheit im Wohnsitzstaat. Die Wertentwicklung von Fonds wird entsprechend der OeKB-
Methode, basierend auf den veréffentlichten Fondspreisen, ermittelt. Es wird ausdriicklich darauf hingewiesen, dass sich die Zusammensetzung des Fondsver -
maogens in Ubereinstimmung mit den gesetzlichen Regelungen andern kann. Im Rahmen der Anlagestrategie von Investmentfonds kann tberwiegend in Invest -
mentfonds, Bankeinlagen und Derivate investiert oder die Nachbildung eines Index angestrebt werden. Fonds kdnnen erhéhte Wertschwankungen (Volatilitat)
aufweisen. In durch die FMA bewilligten Fondsbestimmungen kénnen Emittenten angegeben sein, die zu mehr als 35 % im Fondsvermdgen gewichtet sein kon -
nen. Marktbedingte geringe oder sogar negative Renditen von Geldmarktinstrumenten bzw. Anleihen kdnnen den Nettoinventarwert von Investmentfonds negativ
beeinflussen bzw. nicht ausreichend sein, um die laufenden Kosten zu decken.

Anleger oder potentielle Anleger finden die Zusammenfassung ihrer Anlegerrechte und der Instrumente zur kollektiven Rechtsdurchsetzung auf Deutsch und
Englisch unter https://www.kepler.at/de/startseite/beschwerden.html. Es wird darauf hingewiesen, dass die KEPLER-FONDS KAG den Vertrieb ihrer Fondsantei -
le im Ausland jederzeit beenden kann.

Die Gegenuberstellung des Portfolios zu einem Vergleichsindex (z.B. Performance, Branchengewichtungen...) dient bei jenen Portfolios, die nicht in Bezug zu ei-
ner Benchmark gemanagt werden, rein zu Reportingzwecken. Der Vergleichsindex schrankt das Management in solchen Fallen bei seiner Anlageentscheidung
nicht ein (aktives Management).

© 2022 Morningstar. Alle Rechte vorbehalten. Die hierin enthaltenen Informationen, Daten, Analysen und Beurteilungen (,Angaben): (1) beinhalten Informatio-
nen, die Morningstar und deren Inhaltsanbietern gehdren, (2) dirfen ohne ausdriickliche Zustimmung nicht kopiert oder weitergegeben werden, (3) erheben kei -
nen Anspruch auf Vollstandigkeit, Richtigkeit oder dass sie aktuell sind und kénnen. Morningstar haftet nicht flr Schaden oder Verluste, die mit den Angaben im
Zusammenhang stehen oder aus deren Nutzung resultieren. Ein bestimmtes Abschneiden in der Vergangenheit ist keine Gewahr fiir kiinftige Ergebnisse. Fir
detaillierte Informationen inkl. Methodik zum Morningstar Rating siehe:
https://www.morningstar.com/content/dam/marketing/shared/research/methodology/771945_Morningstar_Rating_for_Funds_Methodology.pdf

Der aktuelle Prospekt (fir OGAW) sowie das Basisinformationsblatt (BIB) sind in deutscher Sprache bei der KEPLER-FONDS KAG, Europaplatz 1a, 4020 Linz,
den Vertriebsstellen sowie unter www.kepler.at kostenlos erhaltlich.
Ausfiihrliche Risikohinweise und Haftungsausschluss unter www.kepler.at

Herausgeber
KEPLER-FONDS Kapitalanlagegesellschaft mbH
Europaplatz 1a | 4020 Linz | Internet: www.kepler.at
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LA FRANCAISE

INVESTING TOGETHER

LA FRANGAISE SYSTEMATIC ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Scherf

Vorname Kay

Funktion Geschaftsflihrer
Vertrieb & Marketing

Telefon +49 69 297 24 3816

email Kscherf@
la-francaise.com

Team 4

Neue Mainzer Str. 80
60311
Frankfurt

www.la-francaise-systematic-am.com

Institutionell Name Mudra

Vorname Maximilian
Funktion Director Sales
Telefon +49 69 297 24 3802

email Mmudra@
la-francaise.com

Team 1

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Unternehmensgruppe spricht institutionelle und Privatkunden weltweit an. Seit Gber 40 Jahren entwickelt die
La Frangaise Gruppe Kernkompetenzen im Asset Management. La Frangaise ist in Deutschland mit mehr als 40 Mitarbei-
tern an den Standorten Frankfurt, Hamburg und Minchen vertreten. Unseren nationalen Kunden bieten wir eine lokale,
deutschsprachige Kundenbetreuung an. Das Vertriebsteam besteht aus vier erfahrenen Experten in der Betreuung profes-
sioneller Anleger sowie aus dem Retail — und Wholesale Segment. Seit Uber 10 Jahren betreut La Francaise Systematic
Asset Management deutsche institutionelle Kunden Uber diverse Assetklassen hinweg, in Form von Spezialfonds, Overlay
Management und Publikumsfonds. Das Management von mafigeschneiderten Wertsicherungsldsungen stellt unsere
Kernkompetenz im institutionellen Geschaft in Deutschland dar.

Mit unserer langjahrigen Immobilienkompetenz in Frankreich und Deutschland komplettieren wir das Produktangebot fiir

institutionelle Kunden.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Frankreich, Spanien, Italien, England, Niederlande, Belgien, Luxemburg, Osterreich, Schweiz

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland Global

1991 1975
45 Mrd. € AuM (Stand 30.6.23)

Financial assets: 16%,
Real Estate: 50%

Financial assets: 84%,
Real Estate: 50%

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermoégensverwalter

Dachfonds

R R X R =R | | «

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Basierend auf unseren Erfahrungen als Kapitalverwaltungsgesellschaft nach deutschem Recht, die wir seit 1991 sammeln
konnten, ist die La Francgaise Systematic Asset Management der erfahrene Spezialist fiir systematische, regelbasierte Invest-
mentstrategien und ein integraler Bestandteil der La Francaise Gruppe. Das Geschéftsmodell der Gruppe konzentriert sich
auf die Bereiche Kapitalmarkt- und Immobilienanlagen. Als Teil eines globalen Multi-Spezialist Asset Managers profitieren wir
vom schnellen Zugang zu Expertenwissen und firmeneigenem Research. Wir agieren flexibel und individuell auf die Bedurf-
nisse unserer Kunden.

Als innovativer Asset Manager fiir quantitative Anlagestrategien liegt systematisches Investieren in unserer DNA. Wir kombi-
nieren die langjahrige Erfahrung unserer Muttergesellschaft im Bereich Nachhaltigkeit mit regelbasierten Anlagestrategien.
Daraus ergeben sich robuste und malRgeschneiderte Produktldsungen fiir unsere Kunden.

Die La Frangaise Gruppe (GLF) hat sich iber das unternehmerische Engagement hinaus dazu entschieden, die Folgen
klimatischer, 6kologischer und demographischer Risiken in ihre Vermdgensverwaltung zu integrieren. Ziel ist es, Anlage-
I6sungen anzubieten, die den Erwartungen all jener Investoren entsprechen, die an einer nachhaltigen Wirtschaft teilhaben
mochten. Heute ist das Know-how fiir nachhaltiges Investieren vollsténdig in das gesamte Unternehmen integriert.

Bereits 2008 begann die GLF mit der Entwicklung ihres einzigartigen ESG-Ansatzes. Seitdem hat die Gruppe wichtige
Fortschritte gemacht und unter anderem 2010 die UN PRI unterzeichnet sowie 2015 — zeitgleich zur Unterzeichnung des
Pariser Abkommens — ihre Carbon-Impact-Strategie eingefiihrt.

Die La Frangaise Systematic Asset Management hat sich bereits seit Uber 10 Jahren auch auf das Risikomanagement
spezialisiert und versteht es als integralen Bestandteil des Investmentprozesses sowie der optimalen Nutzung des Risikoka-
pitals. Dabei bieten wir unseren institutionellen Kunden unterschiedliche Bausteine an, die nach den kundenspezifischen
Anforderungen kombiniert oder separat eingesetzt werden kdnnen. Einen Grundbaustein stellt dabei unser eigens entwickel-
tes und dynamisches Risk@Work Risiko-Overlay-System dar, welches auf die Begrenzung von Verlusten ausgerichtet ist
und generell die Risiko-Steuerung auf der Portfolio-Ebene mit einer optimalen Nutzung des Risikobudgets Gbernimmt. Das
systematische Overlay Risk@Work als Fundament befasst sich mit der Identifikation der optimalen Ausgestaltung des Portfo-
lios in Bezug auf sein Risiko-Rendite-Profil. Hierbei wird ein Multiplikator auf Basis des Kelly-Kriteriums ermittelt, welcher
dem Investor die beste Rendite, bezogen auf sein eingesetztes Risikokapital, ermdglichen soll.

Die taktische Steuerung der jeweiligen Assetklassen Ubernimmt der zweite Baustein, das ADORA System (Advanced Data
Operating Risk Agent). Der Vorteil des erweiterten Modells liegt vor allem in der Kombination hochmoderner Methoden des
maschinellen Lernens mit verhaltensékonomischen Erklarungsansatzen zur Modellierung komplexer Finanzmarktentwicklun-
gen. Somit werden Aktienrisiken kalkulierbarer. Das Konzept wertet eine Vielzahl von signifikanten Kapitalmarkt-Daten,
darunter Preis-, Fundamental-, Sentiment-, und makrotkonomische Daten aus. Da eine globale Portfolio-Allokation mit
Fremdwahrungsrisiken verbunden ist, integrieren wir unser ADORA FX, Wahrungsoverlay. Dieses nutzt die Vorteile innovati-
ver und methodischer Ansétze, basierend auf der langjahrigen Expertise im Bereich der Wahrungsabsicherung. Somit kann
eine effiziente Umsetzung individueller kundenspezifischer Anforderungen im Rahmen eines dezidierten und zentralisierten
Wahrungsoverlays ermdglicht werden. Der systematische und aktive Ansatz zur Steuerung der Wahrungsrisiken in ADORA
FX bietet Investoren die Méglichkeit Wahrungsrisiken als Ertragsquelle zu nutzen.

Als kundenorientiertes Unternehmen und erfahrener Investor, versuchen wir einen Schritt voraus zu sein und nehmen die
Herausforderungen von morgen schon heute in die Uberlegungen und Entwicklungen unserer Investmentstrategien auf.
Sowohl nationalen als auch internationalen Kunden bieten wir durch eine starke und wachstumsorientierte Vertriebseinheit
Zugang zu einem grofRen Teil der Produktpalette der Gruppe, sowohl im Retail- als auch im institutionellen Kundensegment.
La Francaise bietet seiner breit gefacherten nationalen und internationalen Kundschaft vielféltige Dienstleistungen rund um
die Portfolioverwaltung fir direkte und indirekte Immobilienanlagen an.
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Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Wir sind davon Uberzeugt, dass systematische Anlageentscheidungen die Grundlage flr langfristige Wertzuwachse schaffen
kénnen. Deshalb verlassen wir uns bei La Frangaise Systematic Asset Management auf regelbasierte und transparente
Investmentprozesse. Dariiber hinaus spielen Nachhaltigkeitskriterien eine ausschlaggebende Rolle in den Selektionsmodel-
len einiger unserer Fonds. Nahezu alle Aktienfonds werden nach einem systematischen, Multi-Faktor Ansatz gemanagt.
Neben sehr fokussierten direkt investierenden Aktienfonds bietet La Frangaise Systematic Asset Management unter anderem
mit dem La Francaise Systematic ETF Portfolio Global auch einen breit diversifizierten Aktienfonds auf Basis von Exchange
Traded Funds (ETFs) an. Der Europa-Aktienfonds La Frangaise Systematic European Equities wird von uns bereits seit 1991
gemanagt. Zusatzlich bieten wir unter anderem Uber den La Frangaise LUX — Inflection Point Carbon Impact Global Zugang
zu einem groRRen Teil der Produktpalette der La Frangaise Gruppe. Der Teilfonds investiert hauptsachlich in Aktien von globa-
len Unternehmen, auch in Schwellenlandern, die sich verpflichtet haben, ihre CO,-Emissionen zu reduzieren, ihre Strategie
zur Verringerung des CO,-Ausstof3es auszubauen und fossile Energietréager durch COz-arme Alternativen zu ersetzen.

Renten

La Francaise agiert seit mehr als 15 Jahren in den verschiedenen Anleihen- und Geldmarktsegmenten und bietet innovative,
mafigeschneiderte Lésungen. Das breite Angebotsspektrum umfasst: Staatsanleihen, inflationsgeschitzte Anleihen, Schwel-
lenmarktanleihen, nachrangige Schuldtitel, Unternehmensanleihen des ganzen Ratingspektrums (von Investment Grade bis
hin zu High Yield) und Wandelanleihen. Neben der Verwaltung der verschiedensten Assetklassen haben unsere Vermdgens-
verwalter Lésungen entwickelt, die einen innovativen Ansatz und rentable Anlagethemen verfolgen. Beispiele dafiir sind:
Fonds mit festen Laufzeiten, aktive Allokation in nachrangige Schuldtitel zur Nutzung regulatorischer Entwicklungen, opportu-
nistische Fonds, Absicherung gegen sinkende Zinsen, Verwaltung auf absolute Renditen ausgelegte Anleihestrategien und
Carbon Impact Credit und Floating Rate Strategien an. Der La Francaise Rendement Global 2028 z.B. strebt das Ziel an,
Uber den empfohlenen Anlagezeitraum bis zum 31. Dezember 2028 eine Nettorendite (ohne Geblhren) zu erzielen, die Uber
derjenigen von auf EUR lautenden Anleihen liegt, die bis 2028 von der franzésischen Regierung ausgegeben wurden.

Immobilien

Wir bieten Investmentlésungen mit Immobilien unterschiedlicher Nutzungsart in franzdsischen Kernstadten inkl. Value Add
Strategien, Investmentlésungen mit Europaischen Immobilien unterschiedlicher Nutzungsart aber auch Generationeniiber-
greifenden Immobilien mit Fokus auf Studenten, junge Arbeitnehmer und Senioren an. Der La Frangaise Systematic Global
Listed Real Estate ist ein konzentrierter Aktienfonds und bietet Zugang zu globalen Immobilienaktien und REITs (Real Estate
Investment Trusts).
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige -
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) v ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v
ESG-Research — extern v
Eingesetzte Kriterien Impact, Engagement, Exclusion, Voting

Wichtige Hinweise:

Nur flr professionelle Investoren - nicht fir Privatanleger geeignet. Anlagen sind mit Risiken verbunden. Der Wert von Anlagen und die dar-
aus erzielten Ertrage kénnen sowohl fallen als auch steigen und es besteht die Mdglichkeit, dass Anleger den investierten Betrag nicht oder
nicht vollstandig zurlickerhalten.

Die hier erwahnten Investmentvermdgen weisen aufgrund ihrer Zusammensetzung eine erhdhte Volatilitdt auf, d.h. Anteilspreise kdnnen
auch innerhalb kurzer Zeitrdume erheblichen Schwankungen nach oben und nach unten unterworfen sein. Die erwahnten Investmentvermo-
gen sind nicht unmittelbar auf eine Benchmark ausgerichtet.

Wir haben die Anlageziele, die finanzielle Lage oder die speziellen Bedirfnisse des Lesers, einer bestimmten Person oder Personengruppe
nicht untersucht oder bericksichtigt. Die in diesem Dokument enthaltenen Informationen, Meinungen und Daten stellen keine Anlage-,
Rechts-, Steuer- oder irgendeine andere Art von Beratung dar und durfen nicht als Grundlage fir eine Anlageentscheidung oder sonstige
Entscheidung herangezogen werden. Wir garantieren nicht die Genauigkeit, Zweckdienlichkeit oder Vollstdndigkeit der in diesem Dokument
enthaltenen Informationen und Informationsmaterialien und lehnen die Haftung fiir Fehler oder Auslassungen in solchen Informationen und
Informationsmaterialien ausdrticklich ab.

Aus diesem Grund tGbernehmen wir weder eine Gewahr fir die enthaltenen Informationen noch die Haftung fir Verluste, die dem Leser, ei-
ner anderen Person oder Personengruppe dadurch entstehen, dass sie auf der Grundlage der in diesem Dokument enthaltenen Informatio-
nen, Meinungen oder Schatzungen handeln. Wir behalten uns das Recht vor, die in diesem Dokument enthaltenen Meinungen jederzeit
ohne Ankiindigung zu korrigieren und zu andern.

Die Verkaufsprospekte, die Basisinformationsblatter, frihere Wertentwicklung, die jeweiligen Jahres- und Halbjahresberichte sowie weitere
zu verdffentlichende und fiir jede Art einer Anlageentscheidung heranzuziehenden Informationen der hier erwahnten Investmentvermégen
erhalten Sie in deutscher (und oder englischer Sprache bei der La Francaise Systematic Asset Management GmbH, Neue Mainzer Str. 80,
60311 Frankfurt am Main, Tel. +49(0)69 975743-0 oder unter www.la-francaise-systematic-am.com sowie bei folgenden Zahlstellen:
In Osterreich bei der Société Générale S.A., Paris, Zweigniederlassung Wien, Prinz-Eugen-Strake 8-10/5/TOP 11, A-1040 Wien.

Hinweis zu dargestellten Modellen (Risk@Work, ADORA):

Modellrisiko: Das Modell verhalt sich méglicherweise nicht immer wie erwartet. Daher kann das Modell keine Garantie fir die Reduzierung
von Wertverlusten geben.

Risiko im Zusammenhang mit Derivaten: Das Modell setzt Derivate ein. Dabei handelt es sich um Finanzinstrumente, deren Wert vom zu-
grunde liegenden Basiswert abhangt. Geringe Kursschwankungen des Basiswertes kdnnen zu erheblichen Preisveranderungen beim Deri-
vat fuhren.

Die Gesellschaft hat das Recht, die Vermarktung der genannten Risikomodelle zu stoppen.

Die von der La Frangaise Systematic Asset Management umgesetzte Richtlinie zu Informationen und Beschwerden von Kunden ist auf unse-
rer Website verflgbar:
https://www.la-francaise-systematic-am.com/fileadmin/docs/Rechtliche Hinweise/Informationen_zum_Beschwerdemanagement_01-2024.pdf

Die La Frangaise Systematic Asset Management GmbH ist mit Erteilung der Erlaubnis durch die Bundesanstalt fir Finanzdienstleistungsauf-
sicht (BaFin) zum Betreiben des Investmentgeschaftes zugelassen (BaFin-ID: 10105549) und ist unter der Registernummer HRB 34125 im
Handelsregister registriert.
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Der systematische und aktive Ansatz zur Steuerung
der Wahrungsrisiken von der La Francalse Systematic
Asset Management bietet Investoren dle Moglichkelt
Wahrungsrisiken als Ertragsquelle zu nutzen.

Die zunehmende Globalisierung und die daraus folgenden
globalen Investitionsmoglichkeiten reduzieren dank der
Diversifizierung die Risiken des Investmentportfolios. Gleich-
zeitig erh&hen sie aber das Fremdwahrungsrisiko. welches
die nachteilige Eigenschaft hat. sich additiv auf die Volatilitat
des Portfolios auszuwirken.

Um die negativen Auswirkungen eines solchen Engagements
abzumildern. kann der Anleger auf verschiedene FX/Wah-
rungsabsicherungsansatze zurlickgreifen. Dabel erscheint
eine systematische, aktive Strategie. die einen wirksamen
Schutz bei der Abwertung der Fremdwahrung bietet und
gleichzeitig von ihrer Aufwertung profitiert, am sinnvollsten,
da sie zu einem asymmetrischen Auszahlungsprofl fuhrt.

Systematische, aktive Absicherungsstrategie

In einem aktiven Wahrungsmanagement wird der optimale
Absicherungsrad der Wahrung von der aktuellen Marktsitua-
tion abgeleitet. Dabei unterliegen die Wahrungsmarkte einer
Vielzahl von makrodkonomischen und politischen Variablen.
Um diese Kornplexitat zu erfassen. wird unsere Wahrungs-
Overlay-5Strategie kontinuierlich weiterentwickelt. Unser
Ansatz kombiniert dabei modernste Methoden des Uber-
wachten maschinellen Lernens mit einer auf Verhaltenstko-
nomie basierenden Komponente. Gleichzeitig folgt es einem
Modell-Pooling-Ansatz, welcher in unterschiedlichen Markt-
phasen zu robusteren Ergebnissen fihrt.

La Francaise Systematic Asset Management GmbH

—
TELOS

LA FRANCAISE

INVESTING TOGETHER

Wahrungsrisiken
als Chance begreifen:

Ein auf maschinellem
Lernen basierendes
Wahrungsmanagement

Das Wahrungsmanagement von LF SAM nutzt die Vorteile in-
novativer und methodischer Ansétze. basierend auf der lang-
j@hrigen Expertise im Bereich der Wahrungsabsicherung.
Somit kann eine effiziente Umsetzung individueller kunden-
spezifischer Anforderungen im Rahmen eines dezidierten
und zentralisierten Wahrungsoveriays erméglicht werden.

Uber La Francaise Systematic Asset Management

La Frangaise Systematic Asset Management ist der erfahrene
Spezialist fUr systematische. regelbasierte Investmentstra-
tegien und ein integraler Bestandteil der La Francaise
Gruppe. Das Geschaftsmodell der Gruppe konzentriert sich
auf die Bereiche Kapitalmarkt- und Immobilienaniagen.

Als innovativer Asset Manager fUr quantitative Anlagestrate-
gien liegt systernatisches Investieren in unserer DNA. Wir
kombinieren die langjahrige Erfahrung unserer Mutter-
gesellschaft im Bereich Nachhaltigkeit mit regelbasierten
Anlagestrategien. Daraus ergeben sich robuste und maf-
geschneiderte Produktidsungen flr unsere Kunden.

Als Teil eines globalen Multi-Spezialist Asset Managers profi-
tieren wir vom schnellen Zugang zu Expertenwissen und fir-
meneigenem Research, Wir agieren flexibel und individuell
auf die Bedurfnisse unserer Kunden.

Das Produktportfolio umfasst systematische Multi-Asset-
und Overlay-Strategien, Aktienstrategien. REITS, Infrastruk-
tur- und Dachfonds. Durch unsere regelbasierten Prozesse
und unser eigens entwickeltes Risk@Work Modell, einem
Risikomanagement System mit dem Ziel der Begrenzung von
Verlusten, mit dem wir aber auch Chancen an den Markten
pezielt nutzen.

Neue Mainzer Str. 80, 60311 Frankfurt am Main, www.la-francaise-systematic-am.com

WERBEDOKUMENT, fiir professionslle Kunden im Sinne der MIFID=-Richtlinie.

Die in'diesem Dokument enthaltenan Informationen stellen wedear aina Anlagaberatung noch ein Angebot oder eine Aufforderung zur Anlage an den Finanzméarkten dar.
Nichtvertragliche Informationen, die zum Zeltpunkt der Verdffentlichung als korrekt galten, kénnen sich im Laufe der Zeit andern. Nahere Infarmationen zu den in

diezam Dol tallt

La Francaise dyst

it darg Rizika
tic Asset M

t-Meathoden findsn Sie unter www.la-francaise-systematic-am.com//risikomanagemant.
nt GrmbH ist von der Bundesanstalt flr Finanzdienstlelstungsaufsicht (BaFin - 1D: 1010554%) zum Betrelben des Investmeant-

geschafts zugelassen und im Handelsregister unter der Registernummer HRB 24125 eingetragen.

;i
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Adresse
Strale
PLZ
Ort (Land)

Webadresse
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LAMPE

ASSET MANAGEMENT

LAMPE ASSET MANAGEMENT GMBH

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Schneider

Vorname Stephan

Funktion Abteilungsdirektor
Institutional Sales

Telefon +4969244487881

email Stephan.schneider@
lampe-am.de

Team 5

Kaiserstralle 24
60311
Frankfurt am Main

www.hal-privatbank.com

Institutionell Name Zeppenfeld

Vorname Riudiger

Funktion Head of
Sales & Relationship
Management

Telefon +4969244487882

email Ruediger.zeppenfeld@-
lampe-am.de

Team 5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Lampe Asset Management (LAM) legt Wert auf eine hochindividuelle Kundenbetreuung. Daher stehen 5 Ansprechpartner
im Bereich Sales & Relationship Management zur Verfiigung, welche, als Spezialisten fiir einzelne Kundengruppen,
bundesweit agieren. Der Gedanke hierbei ist, dass die Spezialisierung auf Segmente statt auf Regionen den Sales
Mitarbeitern eine tiefe Expertise und ein tiefes Verstéandnis fur Ihre Zielgruppe ermdglicht, sodass in jedem Gesprach fir
den Kunden wertvolle Einsichten und Mehrwerte geboten werden kénnen.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Fokus ist Deutschland

Beginn des Marktauftritts

(Jahr)

Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Inst. Volumen (AUM; Mrd.

EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2024 TELOS

GmbH

Deutschland
2001
12,6

38
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2001
Im Outsourcing v
Im Advisory v
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 15
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 17

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermogensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Andere: Offentliche Hand

SR X X = | X X « < <«

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

LAM ist insbesondere ein Spezialist fir quantitative Strategien. Fokus sind, neben Fondsldsungen, Overlaystrategien.
Hierbei nutzt die LAM den wissenschaftlich fundierten Ansatz der Optionsreplikation.

Daneben bietet die LAM im Fundamentalen Bereich eine kuratierte Auswahl von High Conviction Strategien. Im Fokus
stehen hier bspw. européische Small Caps, Corporate Hybrid Anleihen oder auch ein nachhaltiger High Yield Ansatz.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Die LAM bietet im Aktienbereich sowohl quantitative als auch fundamentale Strategien an. Im Bereich der systematischen
Strategien stehen asymmetrische Auszahlungsprofile als auch Long Only Ansatze im Fokus, wahrend im fundamentalen
Bereich die Bottom-up Titelselektion das Herzstiick der Allokation bildet. Bei der Produktentwicklung bezieht die LAM
regelmaflig Kundenfeedback ein und versucht so, stets nah am Markt zu sein. Verwaltet werden sowohl Mandate, Spezial-
fonds als auch Publikumsfonds.

Renten

In unserem Rentenmanagement verfolgen wir einen fundamentalen top-down Investmentansatz. Wir bieten unseren Investo-
ren eine breite Palette an Strategien, wobei der Fokus auf dem Management europaischer Anleihen liegt. Die Bandbreite
reicht von reinen Treasury Strategien bis hin zu Aggregate Ansatzen. Zusatzlich bietet die LAM das Management von High
Yield und Unternehmensnachranganleihen an.

Gemischt / Multi Asset

Die LAM bietet im Multi-Asset Bereich sowohl quantitative als auch fundamentale Strategien an. Im Bereich der systemati-
schen Strategien stehen Wertsicherungsstrategien im Fokus, wahrend im fundamentalen Bereich klassisches Multi-Asset
Portfoliomanagement mit Quality-Fokus den Schwerpunkt bildet.

Hedgefonds, Absolute Return

Mit dem Lampe AIR? bietet unser Haus einen innovativen UCITS Dach-Hedgefonds an. Die Strategie misst sich am HFRU
Composite Index und konnte diesen Uber die letzten Jahre deutlich outperformen. Mit dieser Strategie bieten wir Kunden
Zugang zu den Top Hedgefondsmanagern im UCITS Bereich. Abgebildet werden alle géngigen Hedgefondsstrategien mit
dem Ziel, einen Mehrertrag Giber dem Geldmarkt zu erzielen.

Dariber hinaus gibt es, wie bereits zuvor erwahnt, eine breite Auswahl an Absolute-Return und Wertsicherungsstrategien, in

welchen wir bspw. die aus unserem Overlay bewahrte und wissenschaftlich fundierte Methode der Optionsreplikation umset-
zen.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs v

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research — intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Unterz. UN Golbal Compact, Ausschlusskriterien,
Eingesetzte Kriterien Best-in-Class, Engagement,
Bericksichtigung von SDGs
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Innovative Absicherungsstrategie fur Investoren: LAM Equity Protect

In einem Umfeld, das von Volatilitat gepragt ist, stehen institutionelle Investoren vor der Herausforderung, attraktive Renditen
zu erzielen, ohne dabei ihre Risiken aus den Augen zu verlieren. Die Folgen des Kriegs in der Ukraine sowie der sich immer
weiter ausbreitende Protektionismus und Ressourcen-Nationalismus der Weltmachte USA, Russland und China, sowie der
ressourcenreichen Lander durften uns als vorherrschende Faktoren begleiten. Dies wird mit hoher Wahrscheinlichkeit kein
linearer und damit planbarer, sondern eher eine stochastische Entwicklung sein und damit in der Folge zu Phasen von héhe-
rer Volatilitdt an den Kapitalmarkten fihren. Zudem scheinen die aktuellen Themen De-Globalisierung, Demografie, De-Kar-
bonisierung und Kiinstliche Intelligenz (Kl) zu dominierenden Faktoren fiir die Kapitalmarkte zu werden.

In diesem Kontext prasentiert sich die LAM Equity Protect Strategie als innovative Lésung, die es institutionellen Anlegern
ermdglicht, an den attraktiven Ertragschancen des Aktienmarktes teilzuhaben, gleichzeitig jedoch ihr Risiko zu begrenzen.
Diese Strategie wird von Lampe Asset Management (LAM) umgesetzt, einem unternehmerisch gepragten Asset Manager mit
langjahriger Erfahrung und hoher Expertise im Bereich asymmetrischer Ertragsstrukturen.

Die Grundidee der LAM Equity Protect Strategie beruht auf einem sorgfaltig konstruierten Optionsansatz. Durch den
systematischen Einsatz von Put-Optionen erfolgt eine permanente Absicherung, welche das Risiko auf Jahresbasis bei
ca. 10% begrenzt. Neben der Absicherung ermdglicht dies Solvency Il regulierten Investoren zusatzlich, die Kapitalanforde-
rungen auf das vorgegebene Sicherungsniveau zu reduzieren. Das bedeutet, dass sie ihre Portfolios gegen potenzielle
Verluste absichern kénnen, ohne dabei auf die attraktiven Renditechancen von Aktien verzichten zu missen.

Die Umsetzung der Strategie erfolgt (iber einen disziplinierten Investmentprozess, der frei von Prognosen oder personlichen
Marktmeinungen ist. Ein den NASDAQ 100 nachbildendes Aktienportfolio wird aufgebaut und Uber den Kauf von Put-
Optionen auf Indexebene abgesichert. Durch den Verkauf von Call-Optionen auf Einzeltitelebene werden Pramieneinnahmen
generiert, um die Absicherung zu finanzieren. Ein entscheidender Vorteil der Strategie liegt in ihrer Flexibilitdt und Anpas-
sungsfahigkeit. Sie ermdglicht eine hohe Partizipation an der Aktienmarktentwicklung bei gleichzeitiger Begrenzung von Ver-
lusten. So partizipiert die Strategie bei einem Risiko von 10% durchschnittlich mit etwa 70% am zugrunde liegenden Index.

02/2024 RIErAE G- NASDAG 100 DaX MSCI| World (USD)

return p.a. 10,4% 14 4% 7.4% 8.2%
vola p.a. (daily) 13.2% 22 1% 21,0% 16,6%
Max drawdown -22 6% -53.4% -54,8% -57 4%

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

DA

Quelle: Bloomberg und eigene Berechnungen

Seit November 2023 wird die Strategie erfolgreich als Publikumsfonds umgesetzt. Seit Auflage wurde eine Rendite von Uber
10% generiert und das Absicherungsniveau wurde bereits mehrfach nachgezogen. Die obige Grafik (bis Nov. 2023 histori-
sche Simulation auf Basis von Marktdaten) zeigt jedoch, dass die Strategie nicht nur fiir institutionelle Anleger wie Versiche-
rer oder Pensionskassen interessant ist. Auch Intermediare, wie bspw. Vermdgensverwalter, profitieren, da sie ihren Kunden
eine Partizipation an Megatrends wie Digitalisierung oder Kl ermdéglichen, ohne das volle Risiko der Anlageklasse US Tech
tragen zu missen. Das Profil ist am Ende fiir jeden risikobewussten Anleger interessant, der kontrolliert an aktuellen Wachs-
tums- und Megatrends teilhaben will. Weitere Infos unter: https://www.hal-privatbank.com/risikomanagement-bei-lam

Kontakt:

Stephan Schneider Riudiger Zeppenfeld

(Abteilungsdirektor Institutional Sales) (Head of Sales & Relationship Management)

Tel.: +49 69 2444878- 81 Tel.: +49692444878-82

Mail: Stephan.schneider@lampe.de Mail: Ruediger.zeppenfeld@lampe-am.de
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Marketing-Anzeige.

Kosteneffiziente Buy-and-Maintain-Losungen

Sichern Sie sich ein stabiles Portfolio -
passend fur Ihre speziellen Anforderungen

Die LBBW Asset Management ist der An- stets der Mehrwert fur den Kunden.

bieter innovativer Investmentlosungen mit Lassen Sie uns Uber die Gestaltung Ihres
optimierten Rendite- und Risikoprofilen. Portfolios sprechen
Im Mittelpunkt ihres Handelns steht dabei '

Marketing-Anzeige. Sie enthalt nicht alle wesentlichen Informationen, die fUr eine Anlageentscheidung erforder-
lich sind und berucksichtigt nicht die personlichen Umstande eines Anlegers, enthalt kein zivilrechtlich binden-
des Angebot und stellt keine Anlageberatung oder Anlageempfehlung dar. Allein verbindliche Grundlage fur den
Anteilerwerb der dargestellten Investmentvermogen sind die jeweils aktuellen Verkaufsunterlagen (Basisinfor-
mationsblatter, Verkaufsprospekte, Jahres- oder Halbjahresberichte. Die Verkaufsunterlagen sind in deutscher
Sprache kostenlos bei den Vertriebspartnern der LBBW und der LBBW Asset Management Investmentgesellschaft
mbH, Postfach 10 03 51, 70003 Stuttgart, E-Mail: info@lbbw-am.de sowie unter www.LBBW-AM.de erhaltlich.
Eine Zusammenfassung derAnlegerrechte und Informationen zu Instrumenten der kollektiven Rechtsdurchset-
zung sind ebenfalls in deutscher Sprache kostenlos bei der LBBW Asset Management Investmentgesellschaft mbH
wie oben angegeben sowie unter https://www.lbbw-am.de/anlegerrechte erhaltlich.

LB=BW Asset Management




—
Jahrbuch 2024 TELOS

LB=BW Asset Management

LBBW ASSET MANAGEMENT
Investmentgesellschaft mbH

Adresse
StraBe Pariser Platz 1, Haus 5
PLZ 70173
Ort (Land) Stuttgart
Webadresse www.Ibbw-am.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Wittwer Institutionell Name Gleich

Vorname Stephan Vorname Andreas

Funktion Leiter Retail Funktion Leiter

= = o
(7 Telefon  0711/22910 3150 R Ay Institutionelle Kunden
i email Stephan. Wittwer@ ) 4-' Telefon 0711 /22910 3202
‘ I Ibbw-am.de email Andreas-Gleich@
T |« Ibbw-am.de
eam 3
Team 6

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unser Geschéftsfeld "Vertrieb & Kundenbetreuung, Marketing und Produktmanagement" umfasst die Bereiche "Institutio-
nelle Kunden" (11 MA), "Sparkassen/Banken® (13 MA) sowie ,Produktmanagement / Vertriebsunterstiitzung“ (22). Hier-
durch ist eine individuelle, auf die speziellen Erfordernisse der jeweiligen Kundengruppe ausgerichtete Betreuung mdglich.
Fir die bestmdgliche Betreuung unserer Kunden wenden wir einen ,Tandemansatz" an: Fur alle Angelegenheiten und
Belange rund um die Ausrichtung des Fonds bzw. des Fondsmanagements steht dem Kunden der jeweilige fiir den Fonds
verantwortliche Fondsmanager als Ansprechpartner zur Verfligung. Alle dartiberhinausgehenden administrativen Belange
verantwortet ein Kundenbetreuer.

Um den Anforderungen unserer Kunden stets optimal gerecht werden zu kdnnen, haben wir die entsprechenden Bereiche
in den vergangenen Jahren bestandig verstarkt. Jeder Kundenbetreuer verfiigt zudem nur Uber eine beschrankte Anzahl
von Mandaten, wodurch die standige individuelle Betreuung gewahrleistet werden kann.

Jede Anfrage des Kunden wird schnellstméglich und zielorientiert beantwortet. Notwendige Anpassungen werden sofort
umgesetzt. Die LBBW AM stellt ihren Kunden je nach Bedarf verschiedene und sehr umfangreiche Sonderreportings zu
Verfligung und steht auch sonst ihren Kunden bei regulatorischen, steuerlichen oder abwicklungstechnischen Fragen zu
Verfugung.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Deutschsprachige Nachbarlander

Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1988
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 70,30
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 7,15
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 63,15
Anzahl der Investmentspezialisten 48
Copyright © 2024 TELOS GmbH LBBW Asset Management
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1988
Im Outsourcing v

Im Advisory v
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 13
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 15

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland

Kreditinstitute v 0,58
Versicherungen v 37,35
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 20,19
Unternehmen v 7,19
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 0,8

Kirchliche Einrichtungen v 1,05
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 3,39
Offentlich rechtliche Einrichtungen / Sparkassen v 16,10
Publikumsfonds v 13,35

Per 31.01.2024
Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Die LBBW Asset Management Investmentgesellschaft mbH (LBBW AM) ist eine 100%ige Tochtergesellschaft der Landes-
bank Baden-Wiirttemberg (LBBW) und agiert als Center of Competence fiir das Asset Management innerhalb des LBBW-
Konzerns.

Die wichtigsten Geschéftsfelder sind das Management von Spezialfonds fiir institutionelle Investoren, Direktanlage-Manda-
ten fur Versicherungen und Versorgungseinrichtungen sowie Publikumsfonds fir institutionelle und private Anleger. Die
Gesellschaft verwaltete per 31.01.2024 insgesamt ein Volumen (Total Assets) von 70,3 Mrd. EUR, davon 9,4 Mrd. EUR in
Publikumsfonds und 44,7 Mrd. EUR in Spezialfonds sowie 16,2 Mrd. EUR im Direktanlagemanagement furr Versicherungen.

Die LBBW AM nimmt seit dem Jahr 1988 die Aufgaben einer Kapitalverwaltungsgesellschaft (KVG) wahr. Den Schwerpunkt
bilden Full-Service-Mandate (Verwaltung durch die LBBW AM), Insourcing-Mandate (Management fremder Fonds) sowie
Service-KVG-Dienstleistungen (Abwicklung/Administration).

Die LBBW AM ist Anbieter innovativer Investmentldsungen mit optimierten Rendite- und Risikoprofilen, ausgerichtet auf die
individuellen Anlagebeddrfnisse ihrer Investoren. Im Mittelpunkt steht dabei stets der Mehrwert fiir den Kunden. Die LBBW
AM nutzt hierzu ihre langjahrige Erfahrung im Kapitalmarktgeschaft, das fundierte Expertenwissen und die Fokussierung auf
ihre Kernkompetenzen im Bereich liquider Anlagen von Aktien und Renten. Dariber hinaus ist die LBBW AM im Direktbe-
standsmanagement einer der fiihrenden versicherungsunabhangigen Manager. Schwerpunkt bilden kundenspezifische Fixed
Income Lésungen mit Buy-and-Maintain Charakter.

Alternatives erganzen unser Leistungsspektrum. Dieses Segment werden wir in den kommenden Jahren deutlich ausbauen.
Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Aktien gewinnen aufgrund ihres hdheren Renditepotenzials insbesondere fir institutionelle Investoren eine immer wichtigere
Bedeutung.

Der Erfolg der Aktienfonds der LBBW Asset Management beruht auf einem fundamental-qualitativen Stockpicking-Ansatz.
Erfahrene Research-Analysten liefern dabei in einem ersten Schritt Investmentideen auf Basis einer klassischen Fundamen-
talanalyse mit qualitativem Fokus. Um neue Investmentideen zu entwickeln, kommt zudem ein technisches Scoring-Modell
zum Einsatz. In einem zweiten Schritt treffen die Portfoliomanager die Aktienauswahl. Dabei flieBen auch portfoliospezifische
Auswalhilfilter in das eigene Alpha-Enhancement ein.

Die LBBW Asset Management verfiigt im Bereich Aktien Uber eine groRe Expertise sowie langjahrige Erfahrung. So beschaf-
tigten sich die Experten der LBBW Asset Management unter anderem bereits seit nunmehr fast 22 Jahren sehr erfolgreich
mit dem Thema Dividendenstrategien. Dariiber hinaus bietet sie leistungsfahige Low-Beta-, Minimum-Varianz- und
Behavioral-Finance-Ansatze.
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Renten

Renten sind traditionell die wichtigste Anlageklasse fir institutionelle Investoren. Aus gutem Grund: Rentenpapiere sind in
der Regel weniger volatil als Aktien und tragen wesentlich zur Diversifikation und Stabilisierung des Depots bei.

Das Portfoliomanagement der LBBW Asset Management nutzt einen stringenten Investmentprozess zur ldentifizierung der
vielversprechendsten Investments: In einer Top-Down-Analyse werden die bevorzugten Rating-Kategorien, Sektoren und
Senioritdten selektiert. Mittels eines qualitativen Bottom-Up-Ansatzes werden Einzeltitel und Branchen analysiert; dabei
kommen auch Relative-Value-Gesichtspunkte zum Tragen.

Das breite Produktspektrum bei festverzinslichen Wertpapieren erlaubt es den Anlageexperten der LBBW Asset Manage-
ment, den Anleihen-Anteil im Portfolio zielgenau auf die jeweiligen Bedurfnisse ihrer Investoren abzustimmen. Die Invest-
mentldsungen der LBBW Asset Management decken dazu eine Vielzahl an Bereichen ab:

Dabei verfiigt die LBBW Asset Management (iber eine ausgewiesene Expertise, insbesondere im Bereich der Hybridanlei-
hen, Anleihen aus dem Nachrangbereich sowie Nicht-Investmentgrade-Anleihen. Dem gréReren Bonitatsrisiko und der
héheren Komplexitat von Nicht-Investmentgrade-Anleihen tragen die Portfoliomanager mit einem strukturierten Investment-
prozess Rechnung, bei dem sie insbesondere auf die Einschatzungen der hauseigenen Research-Teams zurtickgreifen.

Gemischt / Multi Asset

Multi-Asset-Strategien stellen einen zentralen Baustein in der Anlagestrategie institutioneller Investoren dar. Die breite Streu-
ung des Kapitals auf mehreren Assetklassen und Strategien kann die Volatilitdt deutlich senken. Gleichzeitig bieten Multi-
Asset-Strategien institutionellen Investoren die Méglichkeit, eine unter Risikogesichtspunkten attraktive Rendite zu erzielen.
Die LBBW Asset Management verfligt in diesem Bereich liber ausgewiesene Expertise, sowohl bei Publikumsfonds als auch
bei Spezialfondsmandaten. Erfolgreiche Publikumsfondslésungen, wie der 1995 aufgelegte LBBW Multi Global, untermauern
unsere langjahrige Erfahrung.

Viele Multi-Asset-L6sungen werden durch ein aktives Risikomanagement gesteuert: In schwachen Marktphasen setzt das
Fondsmanagement Absicherungsinstrumente ein bzw. reduziert den Anteil schwankungsanfalliger Anlagen, wie zum Beispiel
Aktien, um dadurch das Verlustrisiko zu reduzieren. Auf diese Weise steuert das Fondsmanagement das Chance-Risiko-
Profil des Portfolios.

Die Schwerpunkte des Leistungsspektrums der LBBW Asset Management hierbei sind:
*  Globale Multi-Asset-Konzepte
»  Absolute Return / Marktneutrale Strategien / Benchmark-Ansétze
* Rohstoffstrategien

Dartiber hinaus bietet die LBBW Asset Management Core-Satellite-Lésungen an, bei denen der Anleger von den Chancen
eines globalen Anlageuniversums profitieren kann.

Rohstoffe

Die LBBW Asset Management ist ein Pionier im Bereich Rohstoff-Investments in Deutschland. Sie bietet eine breite Palette
an Rohstoff-Fonds an, mit denen Investoren an den Preisentwicklungen der internationalen Rohstoffmarkte Uber ihre regel-
basierten und prognosefreien Ansatze partizipieren kdnnen.

Dabei kénnen die Kunden bereits seit vielen Jahren Uber eine "Long-only"-Strategie von steigenden Preisen profitieren oder
sich mittels einer marktneutralen "Long-Short"-Strategie auch fiir den Fall wappnen, dass die Rohstoffpreise zwischenzeitlich
nachgeben. Darliber hinaus bietet die LBBW Asset Management einen Fonds an, der abhangig von der Marktphase
investiert, abgesichert oder nicht investiert ist.

Diese regelbasierten Ansatze im Bereich der Rohstoff-Investments verfolgt die LBBW Asset Management seit Jahren mit
groRem Erfolg und ist daflr bereits mehrfach ausgezeichnet worden.

Alternative Risikopramien

Die aktuelle Realitdt an den Kapitalmarkten fihrt zu zwei Erkenntnissen: Zum einen muss die sich im Zeitablauf immer
wieder wandelnde Korrelation zwischen den Assetklassen als Risikofaktor begriffen werden. Wenn die klassische Diversifika-
tion nicht mehr den gewohnten Schutz bietet, bedarf es eines intelligenten Risikomanagements. Zum anderen sind Strategi-
en gefragt, die es mit Blick auf das herausfordernde Zinsumfeld ermdglichen, Zusatzertrage zu erzielen — und zwar méglichst
unabhangig von den Bewegungen an den Aktien- und Rentenmarkten.

Alternative Risikopramien kdénnen in diesem Zusammenhang eine interessante Alternative zu traditionellen Investments sein,
mit denen sich zusatzliche Ertrdge erzielen lassen. Diese sind weitestgehend unabhangig von den Bewegungen an den
Markten und haben das Ziel, das Risiko des Gesamtportfolios nicht zu erhéhen.

Méglich wird dies durch die Entwicklung von Strategien, die eine geringe Korrelation zu anderen Assetklassen aufweisen.
Zudem sind die einzelnen, derivativ umgesetzten Strategien untereinander ebenfalls nur gering korreliert. Durch den Einsatz
von alternativen Risikopramien der LBBW Asset Management lassen sich somit Ertrdge erzielen, ohne Durations- oder
direktionale Aktienrisiken in Kauf nehmen zu miissen. Diese Strategien basieren auf einem strukturierten und regelbasierten
Investmentansatz sowie auf einer effizienten Risikosteuerung.

Copyright © 2024 TELOS GmbH LBBW Asset Management
116



—
Jahrbuch 2024 TELOS

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) v ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v (seit 2017)
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v (FNG, UN Global Compact)
ESG-Research — intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Ausschlusskriterien (Negatives Screening); Normen-
basiertes Screening; Positives und/oder “best-in-
class* Screening; ESG Strategie und/oder themen-
basierte Investments; Impact Investments (z.B. nach
Social Development Goals — SDG’s); Active Owner-
ship

Eingesetzte Kriterien
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Volatilitat

Wandel-
‘anleihen

Risiko-
Overlay

6 Spezialisierungen. 1 Ziel:
Echter Mehrwert fur Sie.

Voneinander unabhingige Ertragsquellen erschliefen — so schaffen wir Investmentldsungen, mit denen wir
Investoren helfen, erfolgreichere Portfolios zu gestalten. Das aktive Management unserer erfahrenen Teams und
unser klarer Fokus auf spezialisierte Strategien machen uns zum Multi-Spezialisten, an den Sie hochste Anspriiche
stellen konnen. Entdecken Sie die Moglichkeiten unseres ,alpha way to invest”. www.lupusalpha.de

THE ALPHA WAY TO INVEST Lupus a.].pha.
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Lupus alpha

LuPus ALPHA ASSET MANAGEMENT AG

Adresse
StraBe Speicherstralte 49-51
PLZ 60327
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.lupusalpha.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Béttger Institutionell Name Dr., Zuber

Vorname Markus
. Funktion CSO, Partner

j Telefon  +49 69 365058 7000
Telefon +49 69 365058 7000 ""” email Markus.Zuber@
email Oliver.Boettger@ ' ‘ lupusalpha.de

lupusalpha.de

Vorname Oliver

Funktion Senior Relationship
Manager, Partner

Team 7

Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Bei Lupus alpha setzen wir unsere mittelstandische GroRe in Flexibilitat fir unsere Kunden um. Wir denken nicht in Produk-
ten und Servicemodulen, sondern in individuellen Lésungen fiir die wirklichen Anforderungen unserer Kunden. Als Teil der
individuellen Betreuung gibt es flr jeden Kunden von Lupus alpha einen Ansprechpartner, der fir die Entwicklung kunden-
spezifischer Anlagekonzepte bis hin zur regelmafligen Berichterstattung und Kundenbetreuung verantwortlich ist. Der
Relationship Manager dient fiir Anfragen jeglicher Art als Schnittstelle zwischen Investor und Portfolio Management bzw.
unserem Reporting-Team. Die Betreuung richtet sich ganz nach den individuellen Wiinschen des Investors. Das kann
beispielsweise auch die Weiterentwicklung bestehender Anlagestrategien miteinschlieRen, um spezifische Anforderungen
auf Kundenseite zu berticksichtigen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Frankreich, Luxemburg, Osterreich, Niederlande, Schweiz, Asien

Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2000
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 14,7
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2,0
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 12,7
Anzahl der Investmentspezialisten 35

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 200

Im Outsourcing v

Im Advisory v

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 14

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 16
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland

Kreditinstitute v 10
Versicherungen v 8
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 51
Unternehmen v 10
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v
Kirchliche Einrichtungen v 16
Vermdgensverwalter v
Dachfonds v
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 5

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Als eigentimergefiihrte, unabhangige Asset Management-Gesellschaft steht Lupus alpha seit Gber 20 Jahren fir speziali-
sierte Investmentlésungen. Lupus alpha ist ein Pionier fir europaische Nebenwerte und heute gleichzeitig einer der flihren-
den Anbieter von liquiden alternativen Investmentkonzepten sowie spezialisierten Fixed Income-Strategien. Mehr als 90
Mitarbeiter, davon 35 Spezialisten im Portfolio Management, engagieren sich fir eine liberdurchschnittliche Performance und
einen Service, der ganz auf die individuellen Anforderungen unserer Investoren abgestimmt ist. Unser Ziel: Durch aktive,
innovative Anlagestrategien einen nachhaltigen Mehrwert fiir eine intelligente Portfolio-Diversifikation institutioneller Anleger
zu liefern.

Lupus alpha legt Fondsprodukte nur in Asset-Klassen auf, fiir die ein ganz besonderes Know-how erforderlich ist. Als
Spezialist konzentrieren wir uns auf wenige Assetklassen mit hohem Alpha-Potenzial auerhalb der traditionellen Indexwelt:
europaische Small & Mid Cap-, Wertsicherungs-, Volatilitdts-, Risiko-Overlay- sowie CLO- und Wandelanleihestrategien. Nur
so kdnnen wir unseren eigenen hohen Qualitatsanspriichen gerecht werden und fiir unsere Kunden einen echten Mehrwert
generieren.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Das spezialisierte Team fiir Small & Mid Caps von Lupus alpha deckt das gesamte Spektrum bérsennotierter Nebenwerte in
Europa ab — von Micro Caps Uber Small Caps bis zu Mid Caps. So kénnen Anleger mit Lupus alpha das Renditepoten-
zial des Nebenwertesegments ganzheitlich nutzen. Wesentlicher Erfolgsfaktor in diesem informationsineffizienten
Segment ist das richtige Stockpicking. Dafiir arbeiten bei Lupus alpha 9 Spezialisten, die durchschnittlich rund 17 Jahre
Investmenterfahrung einbringen. Ein auf Small & Mid Caps spezialisiertes Team, das so europaweit einzigartig sein dirfte.

Renten

Wir bieten unseren Investoren spezialisierte Investment-Strategien, die traditionelle Anlagestrategien im Rentenbereich
erganzen. Anders als klassische Rentenstrategien zeichnen sich diese Anlagekonzepte durch ein geringeres Durationsrisiko
und ein héheres Ertragspotenzial aus. Lupus alpha bietet zwei solcher spezialisierten Assetklassen aus dem Rentenbereich
an: Collateralized Loan Obligations und globale Wandelanleihen. Unsere Konzepte richten sich insbesondere an institutionel-
le Investoren, die im Fixed Income-Bereich nach Losungen mit mdglichst geringen Zinsanderungsrisiken suchen (CLOs)
oder eine gewisse Stabilitat mit der Moglichkeit auf Partizipation an Marktaufschwiingen verbinden méchten (Wandelanlei-
hen). Diese fungieren dabei als Alternativen jenseits von klassischen Staats- und Unternehmensanleihen oder als Beimi-
schung zu diesen. Durch die Hinzunahme spezialisierter Assetklassen kann das Ertragspotenzial institutioneller Portfolios
erhoht werden. Dariber hinaus verbessern sie die Diversifikation - und das bei einem geringen Durationsrisiko.

Hedgefonds, Absolute Return

Institutionelle Investoren mussen an den Kapitalmarkten immer wieder auch mit Phasen extremer Volatilitaten rechnen.
Daher versuchen Investoren, ihr Portfolio starker zu diversifizieren, um die Gesamtrendite zu stabilisieren bei gleichzeitiger
Einhaltung definierter Risikogrenzen. Angesichts volatiler Aktienmarkte und knapper Risikobudgets setzen Anleger dabei zu-
nehmend auf alternative Anlagestrategien. Diese Investmentkonzepte zielen auf eine langfristige positive Rendite bei einer
vergleichsweise niedrigen Volatilitdt. Im Bereich Liquid Alternatives bieten wir bei Lupus alpha Volatilitéts-, Wertsicherungs-
und Risiko-Overlay-Strategien an. Wahrend Letztere insbesondere fiir risikoaversere Anleger von Interesse sind, richten sich
unsere Short-Volatilitdtsstrategien an Investoren, die nach alternativen Ertragspotenzialen jenseits der klassischen Aktien-
und Rentenmarkte suchen.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Ausschlusskriterien, Best-In-Class,

Eingesetzte Kriterien Engagement, SDGs
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il Manulife

Investment Management

Der Wert

einer Investition
In unsere Umwelt

Als der weltweit grosste Investmentmanager flr
Anlagen in Naturkapital' befassen wir uns seit nahezu
40 Jahren mit der Schopfung von Mehrwert durch eine
nachhaltige Bewirtschaftung von Naturressourcen zum
Nutzen unserer Investoren, der Umwelt und lokaler
Gemeinschaften.

Heute unterstitzen wir Investoren dabei, ihre
Portfoliodiversifikation zu erhdhen und attraktive
risikobereinigte Renditen mit geringer Korrelation

zu erreichen und bieten gleichzeitig sowohl ein
Inflationsschutzpotenzial als auch die Moglichkeit,
positive Auswirkungen flr das Klima und die Umwelt
zu erzielen.

Erfahren Sie, wie Anleger mit unserer
Unterstiitzung diese Chancen wahrnehmen kdnnen.

E manulifeim.com/institutional/
climate-opportunities

1 IPE-Research, Stand: 29. Januar 2024. Ranking basierend auf der Gesamtsumme des in
Naturkapitals investierten verwalteten Vermogens (AuM). Dieses beinhaltet u. a. Vermogenswerte
aus den Bereichen Forst- und Waldwirtschaft sowie landwirtschaftlich genutzte Flachen. Die
Investmentmanager wurden gebeten, ihre AuM-Daten anzugeben, wobei die Stichtage im
Zeitraum vom 31. Dezember 2022 bis zum 31. Dezember 2023 liegen kdnnen. Manulife, Manulife
Investment Management, Stylized M Design und Manulife Investment Management & Stylized M
Design sind Markenzeichen der The Manufacturers Life Insurance Company und werden von ihr
sowie von ihren verbundenen Unternehmen per Lizenz genutzt.

3377583


https://www.manulifeim.com/institutional/global/en/carbon-opportunities
https://www.manulifeim.com/institutional/global/en/carbon-opportunities
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Il Manulife

Investment Management

MANULIFE INVESTMENT MANAGEMENT (IRELAND) LTD

Adresse
Strafle Friedrich-Ebert-Anlage 49 / MesseTurm
PLZ / Postcode 60308
Ort (Land) Frankfurt, Germany
Webadresse www.manulifeim.com/institutional

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Ms, Kudlek
Vorname Nicole
Funktion Head of Distribution,
Germany
Telefon +49 (173) 280 3045
email nicole_kudlek@manulifeam.com
Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Our vision is to be the partner of choice globally in our areas of expertise for our clients.

We draw on more than a century of financial stewardship to serve individuals, institutions, and retirement plan members
worldwide.

German clients are supported by native German speakers Nicole Kudlek, Head of Distribution, Germany (based in
Frankfurt) and Christos Tsaravas, CAIA, Head of Distribution, Continental Europe (based in Zurich). Both Nicole and
Christos are supported by a dedicated client service team including Andrea Ackermann, based in Zurich (native German
speaker), as well as Priya Holland and Neil Summers, based in London. Each client account has a primary relationship
manager and a deputy relationship manager. Our team also has considerable experience and knowledge in the operational
and reporting requirement as well as the regulatory environment of various fund vehicles for the German investor market.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

EMEA (Switzerland, UK, Ireland, Italy), USA, Canada, Japan, China, Hong Kong, Singapore (present in 20 countries
worldwide).

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2013 1826
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) Not disclosed 403,75
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) - -
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) Not disclosed 403,75
Anzahl der Investmentspezialisten - 657

Founding date of John Hancock Mutual Life Insurance Company, Manulife IM (Europe) Limited opened its first office in 1993.
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2013
Im Outsourcing v

Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 12
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 4

Please note the number of Master-KVGs and Custodians is as of 30 September 2023. 31 December 2023 data is not yet available.

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v - 0,5%
Versicherungen v 72,69% 24,4%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 22,25% -
Unternehmen v - 4,4%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v - 0,2%
Kirchliche Einrichtungen v 1,64% 0,1%
Vermogensverwalter v 0,01% 0,7%
Dachfonds v 3,41% -
Stiftungen, Family Offices, NGOs v - 0,2%
Andere v - 69,9%

Please note the proportion of AUM is as of 30 September 2023. 31 December 2023 data is not yet available.
Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Manulife IM is the global asset management arm of Manulife, one of the world’s leading financial services groups, that traces
its roots and investment management experience back to the 1800s.

Our leading capabilities in public and private markets are strengthened by an investment footprint spanning 20 geographies.
We complement these capabilities in our multi-asset portfolios by providing access to a network of unaffiliated asset
managers around the world—a specialist approach that leverages the diverse expertise of a robust investment organization
in a culture of cross-asset class collaboration.

We are committed to investing responsibly. We develop innovative global frameworks for sustainable investing, collaborative-
ly engage with companies in our securities portfolios, and maintain a high standard of stewardship where we own and
operate assets.

In addition, as the world’s largest natural capital investment manager, our long-term experience of investing in and operating

timberland across a variety of tree species, age classes and geographies, and farmland assets across several commodity
types, has shaped and refined our ability to manage sustainably over extended time horizons.

"IPE research as of 29 January 2024.
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Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Our investment teams are focused on long-term risk-adjusted returns, offering differentiated outcomes relative to traditional
beta sources. Proprietary research generates unique company insights and results in high-conviction, risk-aware portfolios,
with appropriate levels of active share and tracking error ranges to meet client objectives.

Our equity teams are led by industry veterans with many with decades of experience managing their respective strategies.
Focused teams are empowered to design and implement its own structure and processes through bottom-up research and
analysis, leveraging the resources of a global organization and a culture of formal and informal collaboration.

Our diverse capabilities cover global/international equity, regional equities (US, Canada, Asia), emerging markets across
market capitalizations and core value growth approaches, in addition to sector-focused strategies and ESG thematic
offerings.

Renten

Our fixed income capabilities span diverse strategies built on centralized research, autonomous teams, and a heritage of risk
management.

We offer clients a broad range of single- and multi-sector strategies focused on both regional and global opportunities. Our
globally integrated platform leverages local expertise, covering the quality and duration spectrum and every region of the
world. Our autonomous investment teams use intensive fundamental research to build portfolios from the bottom up. The re-
sult is a diverse range of investment strategies including global multi-sector, US Core/Core Plus, high yield, securitized debt,
preferred income, emerging markets debt, Asia fixed income, Canadian fixed income, municipal bonds and money markets.
We take a multi-dimensional approach with the aim of better understanding of the risks and associated with both individual is-
suers and the markets overall.

Gemischt / Multi Asset

Our approach encompasses tailored solutions, dynamic asset allocation, and holistic risk management on a global scale,
with over 25 years of multi-asset innovation. We begin with in-depth client engagement followed by a flexible portfolio deve-
lopment process. Our approach to portfolio construction and management begins with proprietary asset class forecasting and
leverages an open-architecture platform that spans active and passive strategies in public and private markets. The goal is to
achieve more effective diversification while maximizing opportunities to generate alpha. At the foundation of our approach is a
strategic asset allocation view built from the five-year forecasts of 140 asset categories, the result of analyzing long-term
macro drivers and asset class fundamentals such as valuations, dividends, and earnings.

Immobilien

We have been developing and managing diversified real estate portfolios for nearly a century. Our global, sustainably opera-
ted real estate portfolio includes core, core-plus, and value-add assets across the United States, Canada, and Asia-Pacific.
Through our experienced real estate team, we offer investors the ability to invest in products that acquire, develop, and
manage properties across office, industrial, multifamily, and retail. Our regional partnerships and our entrepreneurial invest-
ment approach help us engage and understand local markets and drive deal sourcing. We then leverage the diverse
resources and expertise of our globally interconnected investment organization to access opportunities across the entire
risk/reward spectrum.

Private Equity, Infrastruktur

We have over 20 years of private equity and credit experience investing in and alongside high quality middle market
sponsors aross the capital structure. Our strategies include include senior and junior private credit, fund investing, and equity
co-investments focused on the North America and Asia middle markets.

We have 40 years of experience investing in core/core-plus, mid-market U.S. infrastructure assets characterized by cash
yield, low volatility, certain downside protection, and capital appreciation. Our diversified offering includes power, renewable
energy and utilities, transportation, midstream, and telecommunications.

Natural Capital

Our private investment capabilities extend to natural capital solutuions, dating back to 1985. We offer timberland solutions
across a variety of tree species, age classes, and geographies and farmland investments include customized, vertically
integrated, sustainable agricultural investment solutions across a variety of commodity types and geographies.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung v  Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) v ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Exclusion criteria, impact investing,

Eingesetzte Kriterien .
engagement and proxy voting
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MEAG

A Munich Re company

MEAG MUNICH ERGO KAPITALANLAGEGESELLSCHAFT MBH

Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Plate

Vorname Volker
Funktion Wholesale Manager
+49 89 2489-1454

email vplate@meag.com

Telefon

Am Muinchner Tor 1
80805
Minchen

www.meag.com

Institutionell Name George

Vorname Alexander

Funktion Director
Institutional Clients

Telefon +49 89 2489-2831
email ageorge@meag.com
Team 9

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

MEAG verfolgt in der Kundenbetreuung das Konzept ,One face to the customer®, d.h. eine Person, der MEAG Kundenbe-
treuer, fungiert als kompetenter Ansprechpartner fir den Kunden. Er koordiniert alle Kundenanfragen und -wiinsche inner-
halb der MEAG mit den jeweiligen Fachbereichen (z.B. Research, Portfoliomanagement, Risikocontrolling etc.) und stellt
eine kompetente sowie zligige Beantwortung aller Anforderungen sicher und garantiert somit eine hohe Servicequalitét.

Die Kundenbetreuer sind hochqualifiziert und verfiigen tber fundierte Kenntnisse in allen relevanten Assetklassen. Zusatz-
lich sind sie Spezialisten fur administrative Aufgaben und das Risikomanagement. Sie erfillen den Anspruch, Uber die
Kundenbeziehung bzw. Gber die Spezifika innerhalb der Kundenbeziehung im Detail informiert zu sein.

Der Kundenbetreuer fungiert dartiber hinaus als Kontroll- und Steuerungsinstanz mit einem ganzheitlichen Blick auf das
Mandat. Er steht dem Kunden zu regelmafigen und bedarfsindizierten, persénlichen und telefonischen Besprechungen zur
Verfiigung. Im Falle von Handlungsanweisungen durch den Kunden zeichnet der Kundenbetreuer fiir deren korrekte und

zeitgerechte Umsetzung verantwortlich.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz, Nordics, Benelux

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland Global
2000 2000
295 340
5,2 52
289,8 334,8
162 167

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 1 1
Versicherungen v 81,9 81,9
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 11,4 11,4
Unternehmen v 1 1
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 1 1
Kirchliche Einrichtungen v 1 1
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 1 1
Andere v 1,7 1,7

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Wir stehen fiir die Kapitalanlage von Munich Re Gruppe und damit fiir mehr als 140 Jahre Erfahrung und ein Anlagevermo-
gen von 340 Milliarden Euro (12/2023). Das macht uns zu einem angesehenen und einflussreichen Akteur im internationalen
Finanzsektor.

GrolRe, Kompetenz und Kontinuitdt machen uns zum Partner der Wahl fur Privatanleger und institutionelle Investoren, die
Wert auf Starke und Verlasslichkeit legen. So betragt das Vermdgen, das private und externe Anleger uns in mal3geschnei-
derten Kapitalanlageprodukten anvertrauen, rund 340 Milliarden Euro. Professionelles Vermdgensmanagement und personli-
ches Verantwortungsbewusstsein gewahrleisten, dass dieses Geld in guten Handen ist: Portfolios werden prazise und
effizient nach gewinnorientierten Vorgaben zusammengestellt, bei Fondsvermégen ebenso wie im Immobilienmanagement
oder bei Direktanlagen. Die Zugehorigkeit zu Munich Re Gruppe birgt dabei fir unseren guten Ruf und verschafft uns
aufgrund der GréRRe und des Anlagevolumens exzellente Konditionen.

Unsere Maximen lauten:

. Wir handeln zum Besten unserer Anleger
. Wir erhalten und mehren das Vermdgen unserer Kunden
. Wir schaffen unseren Mitarbeitern Perspektiven und Chancen

Die MEAG hat sich daher zum Ziel gesetzt:

. Den Gesamtertrag auf die Kapitalanlagen von Munich Re und ERGO zu optimieren
. Das Vermdgensmanagement um attraktive neue Assetklassen zu erweitern
. Das Geschaft mit Privatanlegern und institutionellen Kunden kontinuierlich auszubauen

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Unsere Portfoliomanager analysieren Unternehmen und deren Geschéftsmodelle und Zukunftsperspektiven um auf dieser
Grundlage und unter Beriicksichtigung der Marktbewertungen in die entsprechenden Aktien zu investieren. Der Bereich
verantwortet hierbei das Management der Aktienportfolios sowie Derivatehandel und Rohstoffinvestitionen. Investiert wird in
allen groRen europaischen Aktienmarkten, den USA sowie in weiteren ausgewahlten Markten.

Zusatzlich zu unseren aktiven fundamentalen Strategien, bieten wir langjahrig erfolgreiche aktiv quantitative Strategien im
Aktienbereich an. Das von MEAG entwickelte "Dynamic Value-Konzept" basiert auf einer quantitativen Bottom-Up-Analyse
mit qualitativen Overlay. Dabei werden erfolgreiche Anlagestile kombiniert, die eine Uberrendite erwarten lassen und zur
besseren Risikostreuung maglichst untereinander eine geringe Korrelation aufweisen. Dazu zahlen u.a. glinstige Bewertung,
hohe Rentabilitdt und relative Kursstarke. Nach dieser Strategie wird z. B. der vielfachausgezeichnete MEAG Eurolnvest
gemanagt.

Renten

Unsere Fixed-Income-Portfoliomanager handeln und steuern alle zinstragenden Anlagen sowie Wahrungspositionen der
MEAG. Sie beraten unsere Mandanten und nehmen innerhalb der Portfolios die Allokation auf die Marktsektoren, Wahrun-
gen und Einzeltitel vor. Grundlage hierflr bildet die Entwicklung ertragreicher Strategien hinsichtlich der Positionierung bei
Zinsen, Bonitaten, Finanzinstrumenten und Wahrungen in spezialisierten Teams. Mehrertrdge werden durch die aktive
Nutzung von Marktchancen erzielt. In den Buy-and-Maintain-Portfolios liegt der Schwerpunkt auf der Auswahl sicherer und
unter bilanziellen Gesichtspunkten langfristig tragfahiger Anlagen, mit denen die Verpflichtungen des Konzerns vollstandig
abgedeckt werden kdnnen. Entscheidend sind hierbei neben der Rendite auch die Minimierung der Ausfallrisiken und die
Begrenzung der eingegangenen Verpflichtungen je Emittent.
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Gemischt / Multi Asset

MEAG bietet privaten und institutionellen Anlegern verschiedene moderne Multi-Asset-Konzepte mit unterschiedlichen
Rendite-/Risiko-Profilen an. Die Fondspalette umfasst defensive Fonds (MEAG EuroErtrag), ausgewogene Fonds
(MEAG EuroBalance), aktien-lastige Fonds (MEAG Eurokapital), dynamische risikokontrollierte Fonds (MEAG Vermdgens-
Anlage Komfort und Return) sowie individuelle Investmentldsungen. Die Fonds stellen je nach Risikoneigung attraktive
Anlagelésungen dar und wurden fir ihre Uberdurchschnittliche Performance in der Vergangenheit wiederholt ausgezeichnet.
Sie sind breit diversifiziert, da sie weltweit in eine Vielzahl von Assetklassen wie z.B. Anleihen, Aktien sowie Uber indirekte
Anlagen in Immobilien, Rohstoffe und Edelmetalle investieren.

Immobilien

Als Immobilienspezialisten bieten wir institutionellen Anlegern neben dem soliden Fundament und der Erfahrung der Munich
Re (Gruppe) die Beweglichkeit und die Reichweite eines international agierenden Real Estate Investment Managers. Unsere
Anlagen sind breit diversifiziert; wir investieren fiir Sie in unterschiedliche Nutzungsarten, Lander und Risikoklassen. Unser
Ansatz ist integriert und verfolgt Wertschdpfung konsequent Gber den gesamten Immobilienlebenszyklus hinweg. Wir folgen
dem einen Ziel, den Wert |hres Portfolios nachhaltig zu steigern. Dafiir sind wir stetig im Auftrag unserer Mandanten auf der
Suche nach neuen interessanten Immobilienanlagen im In- und Ausland.

Unsere Expertise in Zahlen: rund € 15,9 Mrd. Immobilienvolumen, Giber 180 Immobilien Spezialisten, rund 100 Jahre Erfah-
rung in der Assetklasse Immobilien.

Private Equity, Infrastruktur

Die MEAG ist ein bedeutender Investor in den Bereichen Private Equity und Infrastruktur.

Die Investments erfolgen hauptsachlich in folgende Private Equity-Segmente: Buyout, Venture Capital, Growth Equity, Infra-
struktur, Mezzanine, Distressed Debt und Secondaries. Wir tatigen insbesondere Investments mit europaischem und ameri-
kanischem Fokus sowie selektive Investitionen in Emerging Markets. Direkte Investments in Private Equity werden derzeit
nicht getatigt.

In der Assetklasse Infrastruktur stellt MEAG langfristiges Eigen- und Fremdkapital fir Infrastruktur-Projekte mit einem
Projektvolumen von mindestens € 50 Mio. u.a. in den Sektoren Transport-Infrastruktur, gemeinniitzige Dienstleistungen und
Energie, erneuerbare Energien, Kommunikation und soziale Infrastruktur zur Verfiugung. Mit dem MEAG Infrastructure Debt
Fund Il ergénzen wir unser Angebot an Private-Debt-Fonds: Der Fonds konzentriert sich auf erstrangig besicherte Infrastruk-
tur-Finanzierungen mit Schwerpunkt in Europa. Der Sektor-Fokus liegt auf den Bereichen Transport, Soziales, Kommunika-
tion sowie Energy & Clean Tech, da hier ein erheblicher Investitionsbedarf sowie langfristige Investment-Opportunitaten
bestehen.

Hedgefonds, Absolute Return

Als Experte im Management diverser Assetklassen versteht es die MEAG sehr gut, langfristig stabile Ertrage zu erwirtschaf-
ten. Ein breites Anlageuniversum erlaubt es, die besten Anlagechancen zu nutzen und damit planbare Ertrdge zu generieren.
Ertragserwartung und individuelle Strategien werden innerhalb eines vorgegebenen Rahmens vom Investor bestimmt.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige . .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v

ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) v ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit /| ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v

ESG-Research — intern / proprietar v

ESG-Research — extern v

Eingesetzte Kriterien Ausschlusskriterien, Best-in-Class, Engagement
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MEAG

A Munich Re company

Wer denkt beim Stichwort Wald nicht sofort an einen Lebensraum fiir Flora und Fauna, Biodiversitat, natlrlichen Rohstoff Holz oder
CO2- Bindung? Kein Wunder also, dass Forstinvestments neben der Aussicht auf weitestgehend unkorrelierte Ertrage und Infla-
tionsschutz auch unter nachhaltigen Gesichtspunkten zunehmend gefragt sind. Dabei stehen bislang vor allem 6kologische Aspekte
im Vordergrund. Um das Potenzial der Anlageklasse Forst voll zu erschlieRen, gilt es aber auch soziale Aspekte umfassend zu
berlicksichtigen — in Bezug auf Bewirtschaftung, Diversifikation und Risikomanagement.

Okonomie, Okologie und Soziales als Dreiklang verstehen

Beim Investieren mit nachhaltigkeitsbezogener Anlagestrategie geht es im Kern darum, wie gut und sinnstiftend wir Menschen in
Zukunft leben werden. Wichtig ist ferner, dass es neben der ékonomischen Dimension des nachhaltigen Wirtschaftens und Investie -
rens auch eine Okologische und eine soziale gibt. Diese sollten idealerweise einen Dreiklang bilden. Bei Forstinvestments liegt der
Fokus neben dem Renditeaspekt bislang vielfach eher auf 6kologischen als auf sozialen Aspekten. Dies kann kaum verwundern.
SchlieBlich bedecken Walder circa 30 Prozent der Landoberfliche. Das macht sie unter anderem zu einem gigantischen Kohlen-
stoffspeicher und einem wichtigen Ort fur Biodiversitat. Walderhalt kann einen positiven Beitrag in Bezug auf Klimawandel und
Artenvielfalt leisten.

Landlichen Regionen Perspektiven bieten

Neben diesen 6konomischen und 6kologischen Aspekten haben Forstinvestments auch eine starke soziale Komponente, die in der
Betrachtung haufig noch nicht ausreichend gewirdigt wird. Beispielsweise liefern Walder diverse Leistungen, die fir die Menschheit
unverzichtbar sind und als Okosystemleistungen zusammengefasst werden kénnen. Dazu gehért beispielsweise, dass in Waldern
haufig Trinkwasser gewonnen wird oder auch, dass sie Raum fur Ruhe und Erholung bieten. Zudem erdéffnet die Forstwirtschaft die
Md&glichkeit, in der dem Wald vor- und nachgelagerten Wertschopfungskette Arbeitsplatze zu schaffen — vor allem in diinner besie-
delten landlichen Raumen, die meist strukturschwach sind. So erdffnet sie dort lokale Perspektiven fiir junge Menschen und wirkt
dadurch der voranschreitenden Urbanisierung entgegen.

Angesichts dessen kommt dem sozialen Aspekt bei der nachhaltigen Bewirtschaftung von Forstflachen eine hohe Bedeutung zu.
Dies hat die MEAG erkannt und ein Programm entwickelt, bei dem je nach Lage der Waldflachen und o6rtlichen Gegebenheiten
individuelle Projekte identifiziert und umgesetzt werden — unter Berlcksichtigung der Interessen von Investoren und lokaler Bevolke -
rung. Diese Projekte werden dann im Rahmen der Jahresplanung der einzelnen Forstbetriebe mit separaten Budgets fir ein zielge -
richtetes soziales Engagement in Iandlichen Regionen versehen. Oft kombinieren diese Vorhaben auch soziale Aspekte mit Tier und
Landschaftsschutz oder der Erhaltung natirlicher Lebensraume. Ein Beispiel hierfir ist die finanzielle Férderung des lokalen Brand -
schutzes.

Lokales Denken nicht pauschal anwendbar

Als Asset Manager der Munich Re Gruppe, die seit 2009 auf sechs Kontinenten und in zwolf Landern in Forst investiert hat, wissen

wir bei der MEAG, dass das
Waldern und deren Bewirt-
schiedlich sein kann. Hierbei
nicht zu unterschatzende Rolle,

schiedenen  Waldbewirtschaf- #3

Kontinentaleuropa zeigt: In Eu-
Flache gleichzeitig als Wirt-
versitat und der Erholung an-
Art und Weise in den USA nicht
Flache stillgelegt und eine an-
sofern ist es ein Trugschluss,
tevorstellungen eins zu eins
tragen zu wollen — oder allge-
Denken global anwenden zu

Verstandnis fir die Rolle von
schaftung regional sehr unter-
spielen kulturelle Aspekte eine
wie etwa ein Blick auf die ver-
tungspraktiken in den USA und
ropa wird Wald auf derselben
schaftsgut, als Ort der Biodi-
gesehen. Das ware in dieser
vorstellbar. Dort wird eher eine
dere dafir intensiv genutzt. In-
unser Denken und unsere Wer-
auf dortige Verhaltnisse Uber-
meiner gesprochen: Lokales
wollen. Globale Unterschiede

lassen sich auch bei der Forstbewirtschaftung in Anbetracht des Klimawandels erkennen. Der Klimawandel setzt den Waldern zu,
keine Frage. Doch in diesem Zusammenhang zwangslaufig vom grofen Waldsterben zu reden und dies monokausal auf die sich
verandernden klimatischen Bedingungen zurtickzufiihren, wie es in Deutschland verbreitet der Fall ist, greift zu kurz. Vielmehr haben
wir es mit einem Okosystem zu tun, das sich verénderten Gegebenheiten durchaus anpassen kann. Der Wald kann aus eigener
Kraft zurickkommen — auch unter widrigsten Umstanden. Dieser naturliche Prozess braucht jedoch viel Zeit, die wir vor dem Hinter -
grund der schnell voranschreitenden Veranderungen nicht haben. Daher sehen wir es als unsere Aufgaben an, die Walder bei die-
sem Anpassungsprozess mit Wissen und notwendigen Investments bestmdglich zu unterstitzen. Besorgniserregend ist die Tatsa-
che, dass es in manchen Regionen versaumt wurde, rechtzeitig klimastabilere Walder aufzubauen. Hierzulande hangen wir zu stark
am Modell Uberalterter, gleich alter Walder. Sinnhafter ware, das Risiko zu diversifizieren — zum Beispiel durch das Einbringen
weiterer, besser an das Klima angepasste Baumarten. Das wurde in der Vergangenheit vernachlassigt.

Die MEAG steht fir alle Kapitalanlageaktivititen von F"‘"ﬁ'i,“
Munich Re und ERGO, ist institutionellen Kunden ein faw
zuverlassiger und leistungsstarker Partner und gehért mit '_Q‘\... -
EUR 340 Mrd. (12/2023) Assets under Management zu den E {.
bedeutenden Asset-Management-Gesellschaften weltweit. E 7

.

O Ansprechpartner:
Alexander George

:2 ,_‘2 T +49 89 2489-2831
E institutional@meag.com
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METZLER

Asset Management

METZLER ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
Strale Untermainanlage 1
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main, Deutschland
Webadresse www.metzler.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Schétzle Institutionell Name Mansky
Vorname Philip Vorname Tobias
,;_3 Funktion Geschéftsfiihrung Funktion Institutional
| Institutionelle Sales
=t Kundenbetreuung Manager
A ‘ Telefon 069 /2104-1533 Telefon 069 /2104-1691
1 email Pschaetzle@metzler.com email tobias.mansky@
metzler.com
Team 20

Team -

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Kundenbetreuung und Kundenservice haben bei Metzler oberste Prioritat. Wir streben enge, vertrauensvolle und dauerhaf-
te Beziehungen zu unseren Kunden an, wobei deren spezifische Wiinsche und Anforderungen stets im Mittelpunkt stehen.
Dabei verfolgt Metzler Asset Management einen prozessorientierten Teamansatz, der durch ein duales Prinzip gekenn-
zeichnet ist. Die Portfoliomanager sind verantwortlich fir die Anlagestrategien und deren Umsetzung in den Kundenportfo-
lios. Dabei ist er Ansprechpartner fir spezielle Fragestellungen bezliglich des Tagesgeschaftes, der Performance, der
Investmententscheidungen und des Marktes. Zusatzlich steht dem Kunden ein verantwortlicher Kundenbetreuer zur Verfi-
gung. Dessen Aufgaben umfassen primar die Beratung, bei der Auswahl passgenauer Produkte und Dienstleistungen
sowie die Koordination und Steuerung der entsprechenden administrativen Prozesse hinsichtlich der Mandate (z. B. Anla-
geausschusssitzungen). Unseren Master-KVG-Kunden steht dariiber hinaus ein spezialisierter Mitarbeiter aus dem
Client Account Management Team zur Seite. Damit stellen wir sicher, dass unsere Kunden in unserem Haus jederzeit
einen kompetenten Ansprechpartner haben.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Unsere deutschen Kunden werden von unserer Hauptniederlassung in Frankfurt am Main betreut. AuBerhalb Deutsch-
lands sind wir schwerpunktmaRig in den Landern Osterreich und Schweiz vertrieblich aktiv. Darliber hinaus bieten wir
Uber unsere Niederlassung in Japan Asset-Management-Dienstleistungen fir japanische institutionelle Kunden an.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1971 1971
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 39,45 46,45
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 5,70 6,57
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 33,75 39,88
Anzahl der Investmentspezialisten 269 269
Copyright © 2024 TELOS GmbH Metzler Asset Management GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1971

Im Outsourcing Reporting
Im Advisory Reporting
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 18
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 25

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 1,41 1,41
Versicherungen v 1,90 1,96
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 12,61 12,77
Unternehmen v 6,94 6,94
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 0,31 031
Kirchliche Einrichtungen v 8,79 8,79
Vermoégensverwalter v Siehe (1) Siehe (1)
Dachfonds v Siehe (1) Siehe (1)
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 0,60 0,76
Andere v 1,19 7,72

(1) Diese Angabe konnen wir nicht separat ausweisen.
Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Im Bereich Metzler Asset Management bieten wir sowohl Portfoliomanagement fir Spezial- und Publikumsfonds (Finanz-
portfolioverwaltung) als auch die individuelle Vermégensverwaltung, die Beratung von institutionellen Kunden sowie sicheren
Lésungen in der Administration der Vermdgensverwaltung. Hierbei konzentrieren wir uns auf das aktive Management von
Multi-Asset (Aktien & Renten) Strategien.

Unser Metzler Pension Management bietet ein breites Spektrum an Dienstleistungen und Finanzierungsvehikeln rund um
die betriebliche Altersversorgung. Neben den Finanzierungsvehikeln CTA, Metzler Pensionsfonds AG und Metzler Sozialpart-
ner Pensionsfonds AG bieten wir Konzeption und Beratung von Kapitalanlagestrategien an.

Es ist unser strategisches Anliegen im Markt als fuhrende Adresse fiir das Management von nachhaltigen Kapitalanlagen
wahrgenommen zu werden.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Das Management unserer diskretiondren Aktienstrategien zeichnet sich aus durch stiltreues und aktives Stock-Picking mit
klaren Prozessen und Strukturen. Das Investmentuniversum deckt samtliche MarktkapitalisierungsgroBen ab, die diszi-
plinierte Titelselektion - unter Einbezug von Nachhaltigkeitskomponenten - ist die wichtigste Entscheidungsebene. Unsere
Strategien werden nach Artikel 8 der EU-Offenlegungsverordnung klassifiziert. Darliber hinaus bieten wir unseren Kunden
einen passiv gemanagten, globalen Aktienfonds an, der als Artikel 9 Fonds eingestuft ist. Die klare Produktverantwortung
innerhalb des Portfoliomanagement-Teams erhoht die Entscheidungsqualitat.

Renten

Wir verfligen Uber langjahrige Erfahrung im Management von Renten, insb. Euro-denominierten Unternehmensanlei-
henportfolios. Die Bonitatsanalyse von Emittenten sowie unsere lokale Marktkenntnis sind dabei wichtige Faktoren unseres
Anlageerfolges. Unser ganzheitlicher Investmentansatz verbindet Top-down- und Bottom-up-Elemente sowie quantitative und
qualitative Analysemethoden.

Gemischt / Multi Asset

Mit unseren fundamentalen Multi-Asset-Strategien verfolgen wir einen aktiven und diskretiondren Managementansatz.
Die breit diversifizierte strategische Asset-Allokation SAA - der langfristige Performancetreiber der Anlagestrategie - wird
maoglichst individuell auf das Ertrags-Risiko-Profil des Anlegers zugeschnitten. Im Rahmen der Anlage nutzen wir neben den
traditionellen Asset-Klassen wie Aktien und Renten auch alternative Asset-Klassen, die den Portfolioertrag stabilisieren und
das Portfoliorisiko langfristig weiter diversifizieren sollen.

Copyright © 2024 TELOS GmbH Metzler Asset Management GmbH
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Von dieser strategischen und robusten Portfoliostruktur weichen wir je nach Marktumfeld und Einschatzung ab (taktische
Asset-Allokation = TAA), um auch Uber kiirzere Zeitraume der allgemeinen Marktsituation Rechnung zu tragen und
taktische Zusatzertrage fir das Portfolio zu erwirtschaften. Basis fur unsere Einschatzungen und die taktische Positionierung
sind unsere proprietaren Indikatorensets.

Immobilien

Wir begleiten und beraten institutionelle Kunden tber den gesamten Prozess ihrer Investments — von der Strategieentwick-
lung Uber den Manager- und Produktauswahlprozess sowie das Management der Beteiligungen bis hin zum Verkauf oder
der Auflésung eines Fonds. Unsere Kunden profitieren dabei von unserer Erfahrung aus einer Vielzahl von erfolgreich
umgesetzten Mandaten, unserem Einblick in die Produktwelt mehrerer hundert Fondsanbieter sowie vom Know-how-
Transfer im Metzler Asset Management und in der gesamten Metzler-Gruppe.

Hedgefonds, Absolute Return

Die Wertsicherungsstrategien von Metzler Asset Management mit fester Wertuntergrenze bieten eine effiziente Steuerung
limitierter Risikobudgets unter der MaBgabe hochster Liquiditdt und Transparenz. Mit einer dynamischen Asset-
Allokation und integriertem Risikomanagement kdnnen Anleger an steigenden Aktien- und Rentenkursen partizipieren;
gleichzeitig sind ihre Verlustrisiken begrenzt. Durch die Wahl einer Wertuntergrenze legen Anleger fest, welchen Verlust Sie
zum definierten Stichtag (z. B. Geschafts- oder Kalenderjahresende) maximal tolerieren. Minimierte Strategie- und
Sicherungskosten tragen zudem zu einer stabilen Wertentwicklung bei.

Die Metzler Wertsicherungsstrategien mit Wertuntergrenze werden sowohl in institutionellen Publikumsfonds als auch in
Spezialfonds umgesetzt. Publikumsfonds bieten wir mit vier unterschiedlichen Wertuntergrenzen an; in Spezialfonds kénnen

Investoren die Wertuntergrenze individuell festlegen. Sie kdnnen so entsprechend ihrer Risikotragféhigkeit an Marktentwick-
lungen partizipieren. Zielrendite und Anlagerisiko sind klar formuliert, das Einhalten der Wertuntergrenze ist oberstes Ziel.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) v ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research — intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Ausschlusskriterien, Proxy Voting, Engagement,
Eingesetzte Kriterien Impact Investing, ESG-Integration, ESG-Advisory &
Konzept, QbrickS®* und ESG-Reporting

*QbrickS® ist einem modularen, dreidimensionalen Wiirfel nachempfunden (Englisch: cube oder ,Q"), dessen Bausteine (,brick®) durch eine
einheitliche Investitionslogik verbunden sind und mittels dessen sich Nachhaltigkeit (Sustainability oder ,.S*) in Portfolios integrieren lasst.
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| am investing in an economy
| can trust.

Unlock the hidden potential of Japan with
nikko am.

Erfahren Sie mehr iiber unser Team und ni kkO
was wir tun konnen um Sie zu unterstiitzen Nikko Asset Management

nikkoam.de

Wichtige Information: Nur fiir professionelle Investoren. Dieses Dokument wurde nur zu Informationszwecken erstellt und ist nicht als Offerte
oder Aufforderung zu einer Offerte zum Kauf oder Verkauf von Anlagen oder zur Teilnahme an einer Handelsstrategie gedacht. Bei jeder Anlage
ist die historische Performance weder ein Hinweis noch eine Garantie fiir die zukiinftige Performance, und es kann zu einem Kapitalverlust
kommen. Dieses Dokument wird Gibermittelt von Nikko Asset Management Luxembourg S.A, das von der CSSF in Luxembourg zugelassen
und geregelt ist (RCS Number: B12310).
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nikko

Nikko Asset Management

NIKKO ASSET MANAGEMENT EUROPE LTD
Niederlassung Deutschland

Adresse
StraBe Brisseler Str. 1-3
PLZ 60327
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse https://www.nikkoam.de/

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell

und Retail Name Herr Steiner

Vorname Michael

Funktion Director, Business Development
Telefon +49 (0) 174 970 978 2
email michael.steiner@nikkoam.com

Team 2

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Zusatzlich zum Relationship Director wird jedem Kunden ein dedizierter Account Manager vom Client Services-Team zuge-
wiesen. Zusammen ist dieses Team direkt dafiir verantwortlich, die Kunden tber die Portfolio- und Marktaktivitaten zu infor-
mieren und sicherzustellen, dass die Dienstleistungen den Kundenerwartungen entsprechen. Dies umfasst die rechtzeitige
Bereitstellung praziser Berichte, das Beseitigen von Unstimmigkeiten in der Buchhaltung, das Planen regelméaRiger Bespre-
chungen und die Erfassung eventueller Probleme, mit denen der Kunde konfrontiert sein kann.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

GroRbritannien (London & Edinburgh), Luxemburg, USA, Japan, Singapur, Australien, Neuseeland

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2019 1959
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 206.9
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 162.5
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 44.5
Anzahl der Investmentspezialisten 219

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2008

Im Outsourcing v

Im Advisory v
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Global
Kreditinstitute v 1.1%
Versicherungen v 1.4%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 6.0%
Unternehmen v 0.0%
Vermogensverwalter v 88.7%
Dachfonds v 0.0%
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 0.1%
Andere v 2.7%

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Mit einem verwalteten Vermdgen von 229 Milliarden US-Dollar ist Nikko Asset Management einer der gréten Vermdgens-
verwalter in Asien. Seit mehr als 55 Jahren bietet das Unternehmen ein Uiberzeugendes, aktives Fondsmanagement flr eine
Vielzahl von Aktien-, Renten-, Multi-Asset- und alternativen Strategien. Im passiven Segment deckt Nikko AM mehr als 20
Indizes ab und umfasst einige der gréf3ten borsennotierten Fonds in Asien (ETFs).

Das Unternehmen ist seit 1959 in Japan ansassig und beschaftigt in neun Landern fast 200 Finanzprofis mit Uber 30
Nationalitaten. Weltweit vertreiben mehr als 400 Banken, Makler, Finanzberater und Lebensversicherer die Produkte von
Nikko AM.

Die Investmentstrategie des Hauses verbindet die asiatische DNA konsequent mit einer globalen Perspektive fiir eine lang-
fristige und nachhaltige Performance. Nikko AM ist stolz auf seinen fortschrittlichen I6sungsorientierten Ansatz, der zahirei-
che innovative Fonds flr seine Kunden hervorgebracht hat.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Uber Portfolio Management-Teams in Europa, Asien, Neuseeland und USA bieten wir Aktienlésungen fiir unsere lokalen und
internationalen Kunden an. Diese Losungen umfassen Global Equity (Edinburgh), Japan Equity (Tokyo), Asia ex Japan
Equity (Singapore), Neuseeland Equity (Auckland) und China Equity (China, Singapore). Bei Nikko Asset Management
bieten talentierte und sehr erfahrene Teams einen disziplinierten Investitionsansatz bei der Aktienauswahl. Die Expertise
unserer Portfoliomanager und Analysten in Kombination mit unserem proprietdren Research ermdglicht es uns, effektiv
Fehleinschatzungen im Aktienuniversum zu identifizieren.

Renten

Unser Angebot an Global Fixed Income-Strategien umfasst traditionelle Core Fixed Income-, Geldmarkt- und Corporate
Credit-Strategien sowie fundiertes Know How in den Bereichen Asian Fixed Income und Green Bonds (aufgelegt 2010). Die
Global Fixed Income-Teams verfiigen Uber unterschiedlichste Hintergriinde und einen reichen Erfahrungsschatz bei Investi-
tionen unter verschiedenen Marktbedingungen. Die Portfoliomanager werden von einem Team von Sektor- und Kreditanalys-
ten in London, Singapur, Auckland und Tokio unterstutzt. lhr Fachwissen in Kombination mit einem transparenten Anlagepro-
zess, der sich auf die Uberwachung von sicherheits- und marktspezifischen Risiken konzentriert, bietet einen ausgewogenen
Ansatz fur die Verwaltung festverzinslicher Strategien.

Gemischt / Multi Asset

Unser Multi-Asset-Team bietet Investoren kundenspezifische Ldsungen und maRgeschneiderte Vermdgensallokation an.
Dies erfolgt mit starkem Fokus auf Down-side Risiken zur Vermeidung von Verlusten.

Durch Zugriff auf die globale Expertise der Nikko Asset Management Portfolio Management-Teams, sind unsere Losungen
darauf ausgelegt, die Risikobudgets der Kunden Uber die verschiedenen Ertragskomponenten und alle Marktphasen ausge-
wogen zu navigieren.

Hedgefonds, Absolute Return

Dynamic Japan Long Short ist eine fundamentale Bottom-up-Aktienstrategie, die in borsennotierte japanische Aktien uber
alle Sektoren und das gesamte Marktspektrum investiert. Im Mittelpunkt des Anlageprozesses stehen die folgenden drei
Konzepte:

1. Contextual Investing: Das Investmentteam ist der Ansicht, dass der Investmentprozess in jeder Aktie kontextabhan-
gig sein sollte. Allein die Ermittlung unterbewerteter Aktien guter Unternehmen garantiert keine Performance. Um
den Kontext zu verstehen, geht der Portfoliomanager ber die herkommliche Fundamentalanalyse hinaus auf das
Verstandnis nichtfinanzieller Informationen (z. B. Ertragsrevisionen, Saisonalitdt bei den Faktorrenditen und
Ungleichgewicht zwischen Angebot und Nachfrage im Handelsvolumen) ein.

Copyright © 2024 TELOS GmbH Nikko Asset Management Europe Ltd
136



—
Jahrbuch 2024 TELOS

2. Diversity in Alpha Source: Eine echte Diversifizierung wird durch die Diversifikation der Alpha-Quellen erreicht, nicht
nur traditionelle MafReinheiten wie Sektor oder Stil.

3. Agiles Risikomanagement: Eine dynamische Anpassung des Risikos und die strikte Einhaltung der Verkaufsdiszipli-
nen ist fiir die Erzielung stabiler Ertrage von entscheidender Bedeutung.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs v
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit /| ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research — intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Exclusions, ESG Integration, Impact Investing,

Eingesetzte Kriterien
Engagement
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MAKE every day AN OPPORTUNITY:

ODDO BHF
SUSTAINABLE CREDIT OPPORTUNITIES f:“_
DIE flexible Fizxed-Income-Losung

FUR ALLE MARKTE e

Nur fiir professionelle Investoren

Nutzung des gesamten Fixed-Income-Spektrums 5 .’.'f |
]
Flexible Allokation zwischen den Anleihen- Segmenten 5 g

Aktiv gemanagtes Zinsrisiko | N ;
Fundamentale Kreditanalyse g
Integration von ESG-Kriterien

ODDO BHF Asset Management ist die Vermégensverwaltungssparte der ODDO BHF-Gruppe. Es handelt sich hierbei um die gemeinsame I\}lfark'e vondrei eigenstandigen juri _iJsghEn‘ int
BHF Asset Management SAS (Frankreich), ODDO BHF Asset Management GmbH (Deutschland) und ODDO BHF Asset Management Lux (Luxembourg) Vorliegendes kum'é dé qh die,
ODDO BHF ASSET MANAGEMENT GmbH zu Werbezwecken erstellt. Dieses Dokument ist ausschlief3lich fiir als professionell klassifizierte K.unden (MIFID) bestimmt uni nlchtlzu ng an
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und insbesondere auf das Kapitalverlustrisiko des Fonds hingewiesen. Bei einer Investition in den Fonds ist der Anleger verpflichtet, das Basisinformationsblatt (KID)und den Vprrospekt
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sommateur.be (Gilt nur fiir Belgien)). Das Basisinformationsblatt und der Verkaufsprospekt sind kostenlos erhéltlich bei der ODDO BHF Asset Manqgement mbH unter, o&do—bhf
autorisierten Vertriebspartnern erhiltlich. Die Jahres- und Halbjahresberichte sind kostenlos erhéltlich bei der ODDO BHF Asset Management GmbH odejunteran‘,addq bhqum
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ODDO BHF ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Piening

Vorname Selina

Funktion Head of Wholesale
Germany & Austria

Telefon +49 69 920 50 346

email selina.piening@
oddo-bhf.com
Team 7

Herzogstr. 15
40217
Disseldorf (Deutschland)

am.oddo-bhf.com

Institutionell Name Dr. Steurer

Vorname Stefan

Funktion Head Institutional Sales
Germany & Austria

Telefon +49211239241 11

email stefan.steurer@
oddo-bhf.com
Team 8

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung
ODDO BHF Asset Management (ODDO BHF AM) ist als Asset Manager Teil der ODDO BHF Gruppe.

Unser Anlagestil ist gepragt von einem auf Langfristigkeit angelegten, aktiven Managementansatz. Unser Ziel ist es, die
Marktperformance zu Ubertreffen, um fir unsere Kunden Wert zu schépfen. Hierzu stellen wir die Analyse finanzieller und
nicht finanzieller Aspekte in den Mittelpunkt unserer Anlagestrategien. Besténdige und erfahrene Management Teams
sowie transparente Investmentprozesse sind zentrale Elemente, die unser Unternehmen auszeichnen. Unser langjahriger
Fokus liegt, insbesondere (iber unsere seit 1969 am Markt agierende deutsche Gesellschaft, im Geschaft mit anspruchsvol-
len institutionellen Kunden. Zu ihnen zahlen u.a. Unternehmen, Banken, Versicherungen, Altersversorgungseinrichtungen,
Family Offices und kirchliche Trager, denen wir unsere Investmentlésungen in mafgeschneiderter Form anbieten.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Investmentzentren: Disseldorf, Frankfurt, Paris & Luxemburg & Vertriebsstandorte in Mailand, Genf, Madrid, Zirich und

Abu Dhabi.

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland Global
1969 1994
26,6 58,3
10,5 23,6
16,1 347

42 101

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Copyright © 2024 TELOS GmbH
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Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 32,2% 26,4%
Versicherungen v 3,0% 5,2%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 21,6% 21,3%
Unternehmen v 7,6% 5,7%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 5,4% 5,8%
Kirchliche Einrichtungen v Siehe Stiftungen Siehe Stiftungen
Vermdgensverwalter v 6,6% 6,1%
Dachfonds v 0,1% 2,1%
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 14,1% 9,6%
Andere v 9,4% 17,8%

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Mit einem verwalteten Vermogen von 58,4 Mrd. EUR per 31. Dezember 2023 und 4 Investmentzentren in Paris, Dusseldorf,
Frankfurt und Luxemburg ist ODDO BHF AM einer der fihrenden Vermdgensverwalter in Europa. Das Unternehmen ist Teil
der 1849 gegriindeten deutsch-franzésischen Finanzgruppe ODDO BHF und umfasst ODDO BHF AM GmbH in Deutschland,
ODDO BHF AM SAS in Frankreich sowie ODDO BHF AM Lux in Luxemburg. ODDO BHF AM bietet institutionellen Kunden
und Vertriebspartnern Losungen zur Anlage in Aktien, Anleihen und Asset-Allocation-Produkten sowie im Bereich Private
Equity und Private Debt. Im Zentrum stehen dabei die Nahe zu den Anlegern und ein genaues Verstandnis ihrer Bediirfnisse.
Hierzu ist ODDO BHF AM in den wichtigsten europaischen Stadten prasent und verfliigt Uber eine profunde Kenntnis der
Markte, in die die Verwaltungsgesellschaft investiert. Der Anlagestil von ODDO BHF AM ist gepragt von einem auf Lang-
fristigkeit angelegten, aktiven Investmentansatz mit dem Ziel, fir die Kunden langfristig und nachhaltig Wert zu schépfen.
ESG-Integration, Ausschliisse und Active Ownership sind die 3 Saulen unserer Nachhaltigkeitsstrategie. Deren Qualitat und
Zuverlassigkeit spiegeln sich in der Zertifizierung unserer Fonds durch unabhangige Stellen mit den entsprechenden Siegeln
wider. Somit erhalten Kunden Zugang zu einer breiten Palette an nachhaltigen Finanzlésungen in sémtlichen Anlageklassen.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Aktien Europa — Gberzeugungsbasierter Ansatz

¢  Uberdurchschnittliche Wertentwicklung basierend auf eigenen Fundamentalanalysen
Strategien insbesondere fiir Mid-Caps, Small-Caps und Micro-Caps
Benchmarkunabhangiges Stock Picking, hoher Active Share
Sehr gute Vernetzung mit Unternehmen in Kontinentaleuropa
18 Investmentspezialisten mit durchschnittlich 15 Jahren Investmenterfahrung
Uber 25-jahrige Anlagehistorie, Portfolien mit ESG-Integration verfiigbar

Quantitative Strategien Europa und USA
e Ausschopfung von Zusatzertragspotenzial mittels faktorbasierter Anlageansatze auf Basis eigenentwickelter Instru-
mente und Filter
Breit diversifizierte, risikokontrollierte Portfolios
Long-only- und marktneutrale Varianten
7 Investmentspezialisten mit langjahriger Investmenterfahrung
Anlagehistorie von tiber 20 Jahren in der Eurozone und (ber 15 Jahren in Europa und den USA
Bestandige Ergebnisse Uber diverse Marktzyklen und Anlageuniversen

Al - eine neue Art des Investierens: Konstruktion von Themen-Portfolios mit kiinstlicher Intelligenz
e  Weltweit attraktive Standardwerte und Nebenwerte
o Leistungsfahigkeit von Al vereint mit der Stringenz quantitativer Analyse
e 4 Investmentspezialisten mit durchschnittlich 15 Jahren Investmenterfahrung
Produktbeispiele: ODDO BHF Artificial Intelligence*; ODDO BHF Green Planet*

Copyright © 2024 TELOS GmbH ODDO BHF ASSET MANAGEMENT GMBH
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Renten

Unternehmensanleihen/ Aggregate Europa - Duration — Kreditanalyse — Risikomanagement

o Verschiedene Losungen zur Erzielung von Ertrdgen unabhangig vom jeweiligen Zinsumfeld
Expertise Uber das gesamte Anleihespektrum
Uberzeugungsbasierter Ansatz und Top-down-Analyse
21 Investmentspezialisten mit durchschnittlich 14 Jahren Investmenterfahrung
Bestandigkeit Gber Marktzyklen hinweg

Einige unserer Investmentlésungen

e ODDO BHF Sustainable Euro Corporate Bond* — Investmentgrade-Unternehmensanleihen, fundamentale Titelaus-
wahl mit Integration von ESG-Kriterien in den Investmentprozess

e ODDO BHF Green Bond* — nachhaltiges Investieren durch Finanzierung von Umwelt- und Klimaschutzprojekten
ODDO BHF Euro Credit Short Duration* — Unternehmensanleihen mit kurzen Restlaufzeiten
ODDO BHF Euro High Yield Bond* — hochverzinsliche Unternehmensanleihen, konservativer Investmentansatz mit:
sorgfaltigem Risikomanagement

e ODDO BHF Laufzeitfondsfamilie — 13 Fonds seit 2009 — mehr als €1.8 Mrd. verwaltetes Vermogen

Gemischt / Multi Asset

Multi-Asset-Losungen: Global — Europa — Flexibilitat

Die gesamte Asset-Management-Expertise der ODDO BHF-Gruppe geblindelt in einer Strategie.

Diversifikation Uber alle Anlageklassen mit dynamischer Allokation

Umfassende Produktpalette: von defensiv bis dynamisch

Bestandiges und bewahrtes Team mit durchschnittlich mehr als 20 Jahren Investmenterfahrung in der globalen As-
set Allocation von allen Anlageklassen und Regionen

o Bestandigkeit Uber Marktzyklen hinweg

Immobilien

ODDO BHF Immobilier*

e Das Ziel des hauptsachlich in europaische Immobilienaktien investierten Fonds ODDO BHF Immobilier* ist es, die
Performance des FTSE EPRA/NAREIT Eurozone CAPPED Index Net TRI uber einen Anlagezeitraum von mindes-
tens 5 Jahren zu ubertreffen.

e Einfacher, diversifizierter und liquider Zugang zu europaischen Unternehmen, die in Immobilien investieren:
Einkaufszentren, Buros, Wohnimmobilien, Industriegelande, Logistikplattformen, Hotels, Seniorenheime.

¢ Das Managementteam wahlt Unternehmen aus, die in den dynamischsten Segmenten des europaischen Immo-
bilienmarktes tatig sind, sowie Unternehmen, die Immobiliendienstleistungen, Immobilienentwicklung oder
Autobahn-/Flughafenkonzessionen und Parkplatze anbieten.

e Konzentriertes Portfolio mit den Aktien, die die stérkste Uberzeugung des Management-Teams darstellen.

4 Investmentspezialisten mit durchschnittlich 17 Jahren Berufserfahrung

e Mehr als 30 Jahre Track-Record fur den Fonds

Private Equity, Infrastruktur

Private Equity: Primary — Secondary —Technology Opportunities
Zugang zu Chancen aus nicht-bérsennotierten Beteiligungen.

Expertise in Primar-, Sekundar-Investments:
Alle Regionen und Segmente
GrofRes Netzwerk ermdglicht Zugang zu interessanten Transaktionen
18 Investmentspezialisten, darunter 6 Seniorspezialisten mit durchschnittlich 20 Jahren Investmenterfahrung
Anlagehistorie im institutionellen Bereich ab 2000
Investmenterfahrung in allen Private-Equity-Strategien
Aktuelle Produkte:
e ODDO BHF Secondaries II*: Schwerpunktmafig ein Buy-Out Fonds mit Fokus auf USA und Europa.
Sowohl LP- als auch GP-led Deals
e ODDO BHF Technology Opportunities: Globaler Venture Capital Fonds* mit Schwerpunkt auf Primaries
und Co-Investments. Sektoraler Schwerpunkt bei Early Stage Investments unter Beimischung von Scale-
ups, Tech-Buy Outs und Growth Equity

Private Debt: Fokus auf den deutschen Mittelstand

e Zugang zum deutschen KMU-Segment, das aufgrund seiner Fragmentierung und geringen Finanzierungsvolumina
eine Vielzahl von Investmentmdglichkeiten bietet

e  Strukturierung und Finanzierungen in allen Sektoren fiir diverse Finanzierungsanlasse, z.B.: Private-Equity-finan-
zierte Transaktionen, Unternehmensfusionen & -akquisitionen, Refinanzierungen, Investitionsfinanzierungen,
Wachstumsfinanzierung

e Starkes Netzwerk fiur die Identifikation von Kredittransaktionen (Senior- und Unitranche-Finanzierungen)

e Lokale Prasenz in Frankfurt am Main mit einem Team aus 6 Investmentspezialisten
Erster Fonds erfolgreich geschlossen. Nachfolgeprodukt in Vorbereitung
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Absolute Return

ODDO BHF Sustainable Credit Opportunities®

Diversifiziertes Fixed-Income-Portfolio basierend auf den besten Ideen der Portfoliomanager
Absolute-Return-Ansatz

Dynamische Allokation zwischen Fixed-Income-Segmenten

Uberzeugungsbasierte Anleihenauswahl, Integration von ESG-Kriterien in den Investmentprozess
Aktives Kredit-und Zinsrisikomanagement unterstutzt durch bewahrte Risikomodelle

3 Investmentexperten mit durchschnittlich 18 Jahren Berufserfahrung

* Mit den Fonds ist das Risiko eines Kapitalverlustes verbunden.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige . .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) v

Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit /| ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v

ESG-Research — intern / proprietar v

ESG-Research — extern v

Eingesetzte Kriterien Best-in-Universe & Dialog, Klimaansatz
Disclaimer:

ODDO BHF Asset Management ist die Vermdgensverwaltungssparte der ODDO BHF-Gruppe. Es handelt sich hierbei um die gemeinsame
Marke von drei eigenstandigen juristischen Einheiten: ODDO BHF Asset Management SAS (Frankreich), ODDO BHF Asset Management
GmbH (Deutschland) und ODDO BHF Asset Management Lux (Luxembourg). Vorliegendes Dokument wurde durch die ODDO BHF ASSET
MANAGEMENT GmbH zu Werbezwecken erstellt. Dieses Dokument ist ausschlief3lich fir als professionell klassifizierte Kunden (MiFID) be -
stimmt und nicht zur Aushéndigung an Privatkunden gedacht. Es darf nicht in der Offentlichkeit verbreitet werden. Der Anleger wird auf die
mit der Anlage des Fonds in Investmentstrategie und Finanzinstrumente verbundenen Risiken und insbesondere auf das Kapitalverlustrisiko
des Fonds hingewiesen. Bei einer Investition in den Fonds ist der Anleger verpflichtet, das Basisinformationsblatt (KID) und den Verkaufspro-
spekt des Fonds zu lesen, um sich ausflhrlich iber samtliche Risiken und Kosten der Anlage zu informieren. Der Wert der Kapitalanlage
kann Schwankungen sowohl nach oben als auch nach unten unterworfen sein, und es ist moglich, dass der investierte Betrag nicht vollstan-
dig zuriickgezahlt wird. Die Investition muss mit den Anlagezielen, dem Anlagehorizont und der Risikobereitschaft des Anlegers in Bezug auf
die Investition Ubereinstimmen. ODDO BHF Asset Management GmbH Ubernimmt keine Haftung fir Verluste oder Schaden jeglicher Art, die
sich aus der Nutzung des gesamten Dokuments oder eines Teiles davon ergeben. Alle in diesem Dokument wiedergegebenen Einschatzun-
gen und Meinungen dienen lediglich zur Veranschaulichung. Sie spiegeln die Einschatzungen und Meinungen des jeweiligen Autors zum
Zeitpunkt der Ver6ffentlichung wider und kénnen sich jederzeit ohne vorherige Ankiindigung verandern, eine Haftung hierfur wird nicht Gber-
nommen. Die in dem vorliegenden Dokument angegebenen Nettoinventarwerte (NIW) dienen lediglich der Orientierung. Nur der in den Aus -
fihrungsanzeigen und den Depotausziigen angegebene NIW ist verbindlich. Ausgabe und Ricknahme von Anteilen des Fonds erfolgen zu
einem zum Zeitpunkt der Ausgabe und Ricknahme unbekannten NIW. Eine Zusammenfassung der Anlegerrechte ist kostenlos in elektroni-
scher Form in deutscher Sprache auf der Website verflgbar unter https://am.oddo-bhf.com/deutschland/de/privatanleger/infos_reglemen-
taire.Die in diesem Marketingdokument beschriebenen Fonds kdnnen in verschiedenen EU-Mitgliedstaaten zum Vertrieb angemeldet worden
sein. Die Anleger werden darauf hingewiesen, dass die jeweilige Verwaltungsgesellschaft beschlieRen kann, die von ihr getroffenen Vorkeh-
rungen fiir den Vertrieb der Anteile ihrer Fonds in Ubereinstimmung mit Artikel 93a der Richtlinie 2009/65/EG und Artikel 32a der Richtlinie
2011/61/EU zu widerrufen. Die Richtlinien fiir die Bearbeitung von Beschwerden sind auf unserer Website am.oddo-bhf.com im Abschnitt
Uber regulatorische Informationen zu finden. Kundenbeschwerden kdénnen in erster Linie an die folgende E-Mail-Adresse gerichtet werden:
kundenservice@oddo-bhf.com. Das Basisinformationsblatt und der Verkaufsprospekt in deutscher Sprache sind kostenlos bei der ODDO
BHF Asset Management GmbH, unter am.oddo-bhf.com oder bei autorisierten Vertriebspartnern erhaltlich. Die Jahres- und Halbjahresbe-
richte sind kostenlos erhaltlich bei der ODDO BHF Asset Management GmbH oder unter am.oddo-bhf.com.
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OVIDPARTNER GMBH

Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell

und Retail Name Fritzsche

Vorname Rainer

Team 17

Heiliger Weg 8-10
44135
Dortmund (Deutschland)

www.ovid-partner.de

Funktion Geschaftsflihrender Gesellschafter
Telefon +49 231 13887 355

email fritzsche@ovid-partner.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die OVIDpartner GmbH bietet einen kompletten und transparenten Kundenbetreungsservice. Ein schneller und direkter
Zugriff auf die jeweiligen ausgelagerten Assetmanager ist Teil davon. Der Einsatz aller Informationstechnologien wie aktuel-
ler Internetauftritt, digitale Meetings und Konferenzen, Prasenzveranstaltungen vor Ort, Offenlegung der Gesamtportfolien
und Zugriff auf das vom Griinder, seit Uber 30 Jahren, aufgebaute Branchennetzwerk sind Teil der Philosophie.

Auftritt

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland
2014
0,101

ausgelagert

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Copyright © 2024 TELOS GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermogensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

SR X X X | X R  « <«

Andere

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Die OVIDpartner GmbH ist eine Investment-Manufaktur. Das Unternehmen hei3t ,OVID“ — nach dem rémischen Dichter,
dessen ,Blicher der Verwandlungen® zu dieser Namensgebung inspiriert haben. Ihr Grundgedanke “Alles wandelt sich und
nichts vergeht* steht wie kein anderer fir das, was sich ,OVID" zum Ziel gesetzt hat: Zukunftsgestaltende Lésungen fir
Kundengelder anbieten. Die OVIDpartner GmbH versteht sich als Ideenentwickler und Koordinator von Asset Management
und KVG. Die aktuell vier Strategien sind transparente, nachvollziehbare L6sungen mit einem Schwerpunkt im Infrastruktur-
bereich. Hier stehen regelmassiges Zinseinkommen, Vermoégenswachstum und bdrsenunabhdngiges Investieren zur
Auswahl. Infrastruktur eignet sich aufgrund der relativen Unabhangigkeit von Wirtschafts- und Borsenzyklen unserer
Meinung nach besonders gut, zum Erreichen der genannten Ziele. Ein aktives Management und jahrzehntelange Erfahrung
der Assetadvisors erhoht die Attraktivitat. Die OVIDpartner GmbH bernimmt nach Auflage der Strategien den kompletten
Vertrieb, Marketing und Betreuung der Investoren.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Im Marz 2021 erfolgte die Auflegung der Strategie ,Infrastrukturaktien im asiatisch-pazifischen Raum®. Das weltweite Netz-
werk des Portfolioadvisors kommt hier zum Tragen. Bei dem Investmentstil handelt es sich um einen aktiven Blend-Ansatz,
thesaurierend und ohne Wahrungsabsicherung. Das Portfolio aus bis zu 60 Aktien deckt sowohl die ,Neue* Infrastruktur als
auch die alte Infrastruktur ab. Unter der neuen Infrastruktur verstehen wir die digitale Welt mit Serverfarmen, Funknetzen und
erneuerbaren Energieerzeugern. Die Strategie deckt den gesamten asiatisch/pazifischen Raum ab. Dazu gehéren auch der
A-Share Markt in China, die entwickelte Infrastruktur in Australien, Neuseeland und Japan, als auch das Thema der Megaci-
ties und des Bevolkerungswachstums. Wir sind Gberzeugt, dafd im Bereich Asien Pazifik das gréRte Wachstum in den nachs-
ten Jahrzehnten zu beobachten sein wird. Die in 2020 beschlossene groflte Freihandelszone der Welt die RCEP-Regional
Comprehensive Economic Partnership unterstreicht das.

Renten

Die Strategie ,Infrastruktur-Einkommen* investiert seit 2014 in HY-Anleihen global von Infrastrukturunternehmen. Das Ziel
hier ist das Ausschitten von 3,5-5% p.a. ordentlichem Zinseinkommen. Dieses wurde seit 2015 immer erreicht. Der aktive
Managementansatz ist eine Mischung aus ,buy and hold“ mit dem Ziel regelmaRiges Zinseinkommen zu generieren. Basis
dafiir sind ein fundierter Researchprozess auf der Macroebene und eine tiefgreifende Unternehmensanalyse. Dabei stiitzt
sich der Portfolioadvisor auf sein globales Netzwerk an Researchquellen. Die dritte Sdule des Portfoliomanagementprozess
ist das strikte prozessgetriebene Risikomanagement bei dem Kapitalstabilitdt im Vordergrund steht

Private Equity, Infrastruktur

Die dritte, wichtigste Infrastrukturstrategie der OVIDpartner GmbH investiert ,bérsenunabhangig in Wasserinfrastruktur in
Nordamerika“. Sie kann mit ihren Projekten den UN-SDG zugeordnet werden. Das operative Management ist ausgelagert.
Dieser Partner ist seit 2006 in Nordamerika aktiv. Er betreut Projekte in einem Volumen von ca. 700 Millionen USD.
Wasserinfrastruktur definiert sich in diesem Fall als kommunale- und industrielle Wasseraufbereitung, Elektrizitdtserzeugung
durch Flusskraftwerke und Wasserinfrastruktur-Dienstleistungen. Portfolien kénnen sowohl nach VAG- als nach Solvency Il
Vorgaben strukturiert werden. Auch sind Direktinvestments mdglich.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v
Deutschsprachige v
Ansprechpartner — Kundenbetreuung
Copyright © 2024 TELOS GmbH OVIDpartner GmbH
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Nachhaltiges laufendes Einkommen aus Wasseraufbereitung in Ontario, Kanada

Mit iiber 40.000 Wasseraufbereitungswerken in Ontario gehort die kanadische Provinz zu den grofiten Nachfra-
gern innovativer und nachhaltiger Wasseraufbereitung. Dabei ist eine starke Durchmischung von privaten
Anbietern mit staatlichen Abnehmern festzustellen. In Kanada kann ein Wasserwerk in privatem Besitz sein und
trotzdem vom staatlichen Wasseraufbereiter betreut werden. Die Finanzierung hingegen ist oft privatwirtschaftli -
cher Natur. Seit dem Clean Water Act 2004 sind ErneuerungsmaBnahmen gesetzlich vorgeschrieben und nach
der Finanzkrise wurden viele Investitionen verschoben oder anders verwendet. Veolia, Jacobs und andere Anbie-
ter haben sich in den letzten Jahren entsprechend positioniert und etabliert.

Was ist Wasseraufbereitung? Die Wasseraufbereitungsindustrie gehort innerhalb der Wasserinfrastruktur zu den
relevantesten Bereichen fiir den 6ffentlichen und privaten Bereich. Sie beinhaltet sowohl privat benutzte Wasser -
aufbereitung als auch industrielle Aufbereitung. Als Grundregel in Kanada gilt fiir alle Wasserbenutzer, dass es in
der gleichen Qualitét dem Kreislauf zugefiihrt werden muss, wie es entzogen wurde.

Marktiibersicht Kanada ist staatsrechtlich &hnlich wie Deutschland strukturiert. Es gibt keine direkten Garantien,
aber Gemeinden gehen in der Realitit nicht Konkurs und Budgets konnen auf Gemeindeebene nur verhandelt
werden, wenn die Provinz dafiir auch die Verantwortung iibernimmt. Spezifisch im Wasserbereich existiert das
Municipal Responsibility Agreement (MRA), welches fiir ein Einspringen des Staates sorgt, wenn es Probleme
gibt. Dieser  unterschiedliche Aufbau der Finanzierungsstruktur, zusammen mit der seit Jahrzehnten etablierten
Privatisierung, hat in Nordamerika fiir eine stark erhohte Markttétigkeit gesorgt. Explizit sorgt dieser Umstand
bei vermeintlich illiquiden Projekten fiir bessere Ausstiegs-Szenarien als im europdischen Markt.

Aktivititen im kanadischen Markt Wéhrend in Europa nicht nur in Krisenjahren iiber 6ffentlich-private Projekt-
finanzierungen diskutiert wird, haben in Kanada institutionelle Investoren lingst operative Wasserfirmen {iiber -
nommen. Die Signina Capital hat aufgrund ihrer Etablierung im kanadischen Markt seit 2006 ein Portfolio von
verschiedenen Wasserprojekten in Ontario aufgebaut und ist mittlerweile unter den drei groBten privaten Anbie-
tern auf diesem Gebiet.

Aktuelle Marktnachfrage Der kanadische Markt hat zurzeit eine starke Nachfrage fiir regulatorische und umwelt-
rechtliche Erneuerungen und Kapazititsausweitungen. Die sich verdndernde Demographie unterstiitzt diesen
Trend. Historisch gesehen kommt es alle 15 Jahre zu einer solch spezifischen Phase und die Renditen z.B. auf
der Fremdkapitalseite sind dabei typischerweise 250 Basispunkte liber ldngerfristigen CAD-Zinssétzen.

Aufsichtsrechtliche Anforderungen der Investoren Die Investitionen miissen den jeweiligen aufsichtsrechtlichen
Anforderungen der Investoren entsprechen. Hier profitieren Investments in Wasseraufbereitung durch ihre
Eignung als qualifizierte Infrastrukturinvestments im Aktien- bzw.-Kredit-Modul und speziell die Fremdkapi-
talvarianten zusitzlich durch ihre lange Duration im Zinsmodul. Desweiteren erfiillen die Wasseraufberei-
tungsprojekte die giingigen Kriterien von Nachhaltigkeitsinvestments. Gemill der UN ist das UN-Nachhal-
tigkeitsziel 6 (sauberes Wasser) der grofite Wohltatigkeitsfaktor aller 17 Subkategorien.

Ausblick Aufgrund der regulatorischen und politischen Nachfrage kommen mittelgro3e Projekten verstarkt auf
den Markt. Die Nachfrage von USD 5-50 Mio. Projektfinanzierungen ist exponentiell gestiegen, hauptséchlich
im rentablen Kapazititsausweitungsbereich (keine Greenfield Projekte). Nur ist die Finanzierungsseite von
Banken und Groflinvestoren praktisch nicht existent. Dies fiihrt zu erzielenden Renditen von iiber 5% ohne
Hebel bei gleicher politischer Sicherheit. In Konklusion ldsst sich sagen, dass sich mit Portfoliobildungen von
Projekten, auBerhalb der normalen Betrachtungsparameter, ein interessantes Risiko-/Ertragsprofil erstellen lasst.
Die zurzeit sehr wichtigen Cash-Renditen und langen Laufzeiten sind ideal fiir Unternehmen der Altersvorsorge
und andere Institutionelle und deren wachsendes Bediirfnis, gleichzeitig auch nachhaltig investieren zu kénnen.

Autoren: Weitere Informationen unter:

https://www.ovid-partner.de/

Martin Kléck, Griinder von Signina Capital AG
Rainer Fritzsche, geschéftsfiihrender Gesellschafter OVIDpartner GmbH
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PALADIN

Intelligente Anlagestrategien

PALADIN ASSET MANAGEMENT INVAG M.V.K. UND TGV

Adresse

StraBe Lister Stralle 6

PLZ 30163

Ort (Land) Hannover
Webadresse www.paladin-am.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell &

Retail Name Billen

Vorname Thomas
Funktion Leiter Vertrieb
Telefon +49 171 1014165

email tb@paladin-am.com

Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Zu unseren eher langfristig orientierten Anlegern z&hlen neben Privatpersonen auch institutionelle Kunden, darunter Family
Offices, Vermdgensverwalter und Kreditinstitute.

Uber regelméRig erscheinende Newsletter, Blogbeitrdge, Webinare oder auch Veranstaltungen erhalten Investoren und
Interessierte transparente Einblicke und aktuelle Informationen zu den Portfolien unserer Fonds.

Dariiber hinaus pflegen und schatzen wir den persénlichen und ehrlichen Austausch mit unseren Kunden.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Unser Anlageschwerpunkt liegt im deutschsprachigen Raum, der Benelux-Region sowie den skandinavischen Staaten.

Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2014
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,195 Mrd. Eur
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,195 Mrd. Eur
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 4
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell
Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 10%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 10%
Vermdégensverwalter v 37%
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 3%
Andere v 40%

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Die Paladin Asset Management InvAG ging aus der 2011 als Single Family Office der Unternehmerfamilie Maschmeyer
gegriindeten Paladin Asset Management GmbH hervor. Seit 2014 sind die Anlagestrategien unserer Fondsboutique auch fiir
externe Investoren gedffnet.

Der Schwerpunkt unserer Arbeit liegt auf der Fundamentalanalyse von Unternehmen und sogenannten Sondersituationen
sowie dem Portfoliomanagement defensiv ausgerichteter Aktienkonzepte.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Unsere defensiv ausgerichteten Aktienfonds Paladin ONE und Paladin ORIGINS sind konzentrierte Stock-Picking Strategien
mit durchschnittlich rund 25 Titeln.

Regional liegt der Fokus in beiden Portfolien vorwiegend auf europaischen Unternehmen im deutschsprachigen Raum, der
Benelux-Region sowie den skandinavischen Staaten. Der groRte Unterschied: Wahrend der Paladin ONE mit knapp 10-jahri-
gem Track Record hauptséchlich auf Small und Mid Caps setzt, umfasst das Anlageuniversum des im September 2022
aufgelegten Paladin ORIGINS vor allem Micro Caps.

Sowohl dem Paladin ONE als auch dem Paladin ORIGINS liegt ein 4-stufiger ESG-Analyseprozess mit Kontroversen-
Screening, Ausschlusskriterien, ESG-Scorings und Engagement zugrunde. Um eine bestmogliche ESG-Datenabdeckung zu
gewahrleisten, haben wir ein eigenes systematisches Bewertungsverfahren fir Nachhaltigkeit komplementar zu den Daten
externer Anbieter aufgebaut. Dieses ist integraler Bestandteil unseres Portfoliomanagements. Beide Anlagestrategien sind
als Artikel 8-Produkt nach SFDR eingestuft.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI v

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern / proprietar v

ESG-Research — extern v
Ausschlusskriterien, Engagement,

Eingesetzte Kriterien ESG Integration im Investmentprozess,

Norm-Based Research
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Ci Quoniam

QUONIAM ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
StraRe Westhafen Tower, Westhafenplatz 1
PLZ 60327
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.quoniam.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Herrmann

Vorname Andreas
Funktion Head of Client Relations DACH
Telefon 069 /74384 117

email andreas.herrmann@gquoniam.com

Team 6

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Bei Quoniam betreuen wir ausschlieRlich institutionelle Anleger. Wir kennen die Anforderungen der jeweiligen Kundengrup-
pen und richten Management und Service darauf aus. Als partnergefiihrtes Unternehmen sind wir flexibel und entwickeln in
enger Zusammenarbeit mit unseren Investoren individuelle Angebote.

Zustandig fir die Kundenbetreuung ist der Bereich Client Relations unter der Leitung von Managing Partner Jonathan
Clenshaw, Mitglied der Quoniam Geschaftsfiihrung. Mit einem eigenen Team in Frankfurt betreuen wir unsere Kunden in
Deutschland sowie in Osterreich und der Schweiz. Unsere internationalen Kunden betreuen wir mit einem Team von unse-
rem Buro in London aus.

Jeder Investor hat einen festen Ansprechpartner, der bei Bedarf von Kolleginnen und Kollegen aus den Bereichen Adminis-
tration und Investments unterstitzt wird. Je nach Kundenbedarf stellen wir den Kontakt zum Portfoliomanagement regel-
mafig oder ad hoc her. Ein monatliches Reporting, Anlageausschusssitzungen und weitere Angebote in Form von Publika-
tionen, Webinaren und Veranstaltungen runden unser Kommunikationsangebot fir unsere Kunden ab.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz, Benelux, Frankreich, Skandinavien, UK, Irland, Middle East

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1999 1999
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 20,8 (29.12.2023) 20,8 (29.12.2023)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0 0
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 20,8 (29.12.2023) 20,8 (29.12.2023)
Anzahl der Investmentspezialisten 45 (29.12.2023) 45 (29.12.2023)

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1999

Im Outsourcing v

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 12

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 13
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Anteil an AUM (in %)

Deutschland

Global

Kreditinstitute v 7% (1475) 11% (2337)
Versicherungen v 15% (3046) 15% (3046)
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 10% (2064) 13% (2789)
Unternehmen v 29% (6007) 29% (6007)
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 1% (234) 1% (234)
Kirchliche Einrichtungen v 8% (1754) 8% (1754)
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 4% (915) 5% (997)
v

Andere

11% (2364)

19% (3874)

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Als Experten flr datenbasiertes Asset Management bieten wir unseren Kunden eine Kombination aus wissenschaftlichen
Methoden, technologischem Vorsprung und fundierter Kapitalmarktexpertise in einem innovativen und aktiven Investment-
ansatz fir Aktien, Renten und Multi-Asset. Sie profitieren von einem diversifizierten Anlagestil und langfristig erfolgreichen
Portfolios unter Berticksichtigung von Nachhaltigkeitsaspekten.

Auf Basis der von uns analysierten und beobachteten Rendite- und Risikofaktoren erstellen wir diversifizierte Portfolios mit
aktiven Positionen Uber Sektoren, Lander und Faktoren hinweg. Mit unserem systematischen Ansatz schaffen wir fiir unsere
Kunden eine zusatzliche Diversifikation hinsichtlich ihrer Anlagestile. Durch unseren datengetriebenen, systematischen
Ansatz kdnnen Mandate in Bezug auf Auswahluniversen, Bonitatsklassen, Wahrungen, Laufzeitbander, Portfolio- und Risiko-
kennzahlen sowie Nachhaltigkeit individuell angepasst werden.

Unsere Philosophie setzen wir seit 25 Jahren erfolgreich um. Heute arbeiten 125 erfahrene Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter
fur das Unternehmen, das als Teil der Union Investment Gruppe auf einem soliden finanziellen Fundament steht.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Institutionelle Investoren mit einem langfristigen Anlagehorizont befinden sich in einem Spannungsfeld: Einerseits missen
sie kurzfristige Marktverzerrungen aushalten, andererseits ihre aktuelle Positionierung gegeniber ihren Stakeholdern verant-
worten.

Hier setzen die Quoniam Anlagekonzepte fur Aktien an. Wir bieten professionellen Anlegern langfristig ausgerichtete Strate-
gien, die Faktorstile wie Value, Quality und Momentum kombinieren. Implizit berlicksichtigen wir auch den Faktor Size bzw.
die Marktkapitalisierung, da wir das gesamte Anlageuniversum betrachten. Unser integrierter Ansatz kombiniert Signale auf
Einzeltitelebene und zielt auf Aktien ab, die ein positives Exposure gegeniiber einer Vielzahl von Faktoren aufweisen. Unser
Research hat gezeigt, dass dies zu stabileren Portfolios mit konsistentem Alpha fihrt. Darliber hinaus wirkt unser Multi-
Faktor-Stil diversifizierend innerhalb der Asset Allocation institutioneller Investoren.

Renten

Die Forschung belegt es: Ein Multi-Faktor-Ansatz bietet Anlegern eine grofRere Diversifikation in Bezug auf das Anlageuniver-
sum und das Rendite-Risiko-Profil als traditionelles fundamentales Management.

Wir managen seit Uber 15 Jahren Multi-Faktor-Strategien fur Unternehmensanleihen mit individuellen Rendite-Risiko-Profilen
fur die Segmente Investment Grade und High Yield. Aufgrund unserer langjahrigen Erfahrung spiegeln unsere Modelle und
Prozesse die Lernkurve Uber verschiedene Marktzyklen wider. Dabei flieien Faktoren ein, die langfristig stabile 6konomische
Zusammenhange abbilden und deren Prognosekraft historisch belegt ist: Value, Momentum und Carry. Durch die Kombina-
tion dieser gering korrelierten Faktoren entsteht zum einen ein Portfolio mit besseren Rendite-Risiko-Eigenschaften als ein
Portfolio, das nur auf einen Faktor setzt. Zum anderen ergeben sich auch in unterschiedlichen Marktphasen stetige Rendite-
quellen.

Gemischt / Multi Asset

Quoniam bietet individuelle Multi-Asset-Lésungen. Das Spektrum reicht von klassischen Mischmandaten Uber Wertsiche-
rungsmandate und innovative Data Sentiment-Strategien bis hin zu maRgeschneiderten Anlageldsungen gemaf Solvency Il

Unsere Multi-Asset-Strategien verbinden Liquiditat mit Sicherheit und Rentabilitdt. Wir investieren ausschlielich in liquide
Standardinstrumente. Wir setzen auf eine Vielzahl von Ertragsquellen, mit mdglichst geringer Korrelation. Dazu analysieren
wir das gesamte Anlageuniversum. So sind alle Portfolios hoch diversifiziert, tragen weniger Risiko und haben mehr Ertrags-
chancen. Dariiber hinaus vereinnahmen wir durch Multi-Faktor-Investing eine Vielzahl an Risikopramien, die fundamental
orientierte Strategien nicht erfassen. Bei Aktien kombinieren wir die Faktoren Value, Quality und Momentum, bei Anleihen
Value, Momentum und Carry. Wenn ein Faktor eine Schwachephase hat, liefern die anderen weiterhin Rendite.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI v

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v

ESG-Research - intern / proprietar v

ESG-Research — extern v

Eingesetzte Kriterien Screening, Integration, Engagement
Copyright © 2024 TELOS GmbH Quoniam Asset Management GmbH
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'Y Raiffeisen
Capital Management

RAIFFEISEN KAPITALANLAGE-GESELLSCHAFT M.B.H.

Adresse
Strale Mooslackengasse 12
PLZ 1190
Ort (Land) Wien, Osterreich
Webadresse www.rcm-international.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail / Name  CAIA, Kuster Institutionell Name CFA, Diinisch
Wholesale

Vorname Carmen Vorname Claudia

Funktion Head of Institutional
Business International

Telefon +43 1 71170 3951

email claudia.duenisch@rcm.at

Funktion Head of Institutional
Business International

Telefon +43 171170 3452
email carmen.kuster@rcm.at

Team Team gesamt fur
Deutschland: 6

Team Team gesamt fir
Deutschland: 6

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Raiffeisen Capital Management bietet Kund:innen dank mittlerer Unternehmensgrée und langjahriger Expertise zum einen
die notwendige Sicherheit fir Ihre Investments, zum anderen hohe Flexibilitdt und individuellen Kundenfokus. Auf spezielle
Bedurfnisse von Kund:innen einzugehen, ist seit jeher Teil der Geschéftsstrategie und gehort zweifellos zu den Starken des
Osterreichischen Asset Managers.

Servicequalitat auf hochstem Niveau hat bei der Betreuung institutioneller Anleger:innen oberste Prioritat. Sie werden von
ihren Kundenbetreuer:innen aktiv betreut und im Zuge periodischer Anlageausschusssitzungen auch von den Fonds-
manager:innen regelmanig detailliert informiert und fir mégliche Kapitalmarktszenarien sensibilisiert. Das Reporting erfolgt
selbstverstandlich gemal internationalen Standards und zeichnet sich durch hohe Transparenz und tagesaktuelle Verflg-
barkeit aus. Dartber hinaus werden bei Mandaten individuelle Reporting-Vorgaben von Kund:innen umgesetzt.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Neben Deutschland liegt der Fokus auf dem Heimatmarkt Osterreich, Italien und Zentral/Osteuropa.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1998 1985
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 1,3 421"
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,6 215"
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,7 20,6 '
Anzahl der Investmentspezialisten - 66

" inklusive Deutschland; * Publikumsfonds; ** Spezialfonds/Advisories fiir institutionelle Kunden
Quelle: Raiffeisen KAG, 29.12.2023

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2002
Im Outsourcing v
Im Advisory v
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 5*
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 7

* per 29.12.2023 in Deutschland
Copyright © 2024 TELOS GmbH Raiffeisen Kapitalanlage-Gesellschaft m.b.H.
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 35% 40%
Versicherungen v 25% 15%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 5% 30%
Unternehmen v 25% 5%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v .Unter )
»versicherungen®
Kirchliche Einrichtungen v Unter ,Andere” Unter ,Andere”
Vermogensverwalter v l..ther. L.ther.
LKreditinstitute® LKreditinstitute®
Dachfonds v L.ther. L.ther.
~Kreditinstitute* JKreditinstitute*
Stiftungen, Family Offices, NGOs v Unter ,Andere* Unter ,Andere”
Andere v 10% 10 %

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Raiffeisen Capital Management verwaltet ein Volumen von 41,2 Mrd. Euro (29.12.2023), zahlt zu den flihrenden Fondsge-
sellschaften Osterreichs und ist in insgesamt 19 Laéndern aktiv. Dariiber hinaus ist Raiffeisen Capital Management in Oster-
reich marktfihrend bei nachhaltigen Publikumsfonds. Die maRgeschneiderte Investmentldsungen und Publikumsfonds wer-
den aktiv von Uber 64 Investment-Professionals in Wien gemanagt. Die Asset-Klassen umfassen Aktien, Renten sowie Multi-
Asset-Strategien. Eine zentrale Rolle nimmt der Bereich nachhaltige Investments ein. 2024 steht weiterhin ganz im Zeichen
der Produkttransformation und -weiterentwicklung. Um produktseitig adaquat und state of the art auf gesamtgesellschaftliche
Entwicklungen reagieren zu kénnen, hat Raiffeisen Capital Management vor mehr als drei Jahren Zukunftsthemen definiert
(Smart Energy, HealthCare, Infrastruktur, Kreislaufwirtschaft ...), die von abteilungsiibergreifenden Arbeitsgruppen als Quer-
schnittsmaterien analysiert und bearbeitet werden. Auf Basis dieser Vernetzung von Wissen und Teams entwickelt die Fonds-
gesellschaft eine Unternehmensmeinung zu den jeweiligen Themen und generiert so auch innovative Ideen fir neue nach-
haltige Fondsprodukte. Durch die Integration von Nachhaltigkeit in allen Assetklassen wird die Produktlinie kontinuierlich
erweitert, wobei das Volumen nachhaltig gemanagter Assets per Ende Dezember 2023 bereits 22,7 Mrd. Euro betrug. Mit
nachhaltigen ausgerichteten Investments positioniert sich Raiffeisen Capital Management im deutschsprachigen Raum
themenfihrend.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Auf der Aktienseite ist Raiffeisen Capital Management auf Basis nachhaltig ausgerichteter globaler Investments ein langjahri-
ger und erfahrener Spezialist bei Themenfonds: Smart Energy, Megatrends, HighTech-Aktien, aber auch Infrastruktur sind fir
Anleger:innen bedeutende Investmentthemen. Dariiber hinaus hat Raiffeisen Capital Management eine jahrzehntelange
Expertise bei Zentral/Osteuropa und Global-Emerging-Markets-Aktien.

Renten

Auf der Anleihenseite umfassen die Kernkompetenzen von Raiffeisen Capital Management insbesondere Euroanleihen,
wo — abgesehen von ABS — das gesamte Anleihenuniversum von Euro-Staatsanleihen bis hin zu High Yield Anleihen
abgedeckt wird. Darliber hinaus werden auch verschiedene globale Anleihefonds, thematische Fonds wie GreenBonds oder
auch regional fokussierte Fonds wie Emerging Markets-Bonds verwaltet. Auch hier ist das Ziel von Raiffeisen Capital
Management, den nachhaltigen Investmentprozess in samtliche Publikumsfonds zu integrieren.

Gemischt / Muti Asset

Im Multi-Asset-Strategien Bereich umfasst die Produktpalette traditionelle strategische und taktische Asset Allocation in
gemischten Mandaten, Absolute-Return orientierte Portfolios sowie Portfolios mit asymmetrischer Risikosteuerung. Das Ziel
von Raiffeisen Capital Management ist, den nachhaltigen Investmentprozess in sdmtliche Publikumsfonds zu integrieren.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research — intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Negativkriterien, Best-in-Class, Engagement,

Eingesetzte Kriterien Voting, Impact Investing
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'Y Raiffeisen
Capital Management

Fondstrends 2024: Anleihen, Themenfonds und Digitalisierung

Es ist noch gar nicht so lange her, dass das Thema Nachhaltigkeit fuir die Investmentbranche nicht viel mehr als
ein Orchideenthema war. Heute zdhlen ESG-Strategien z&hlen zu den wichtigsten Kompetenzen im Portfolio ei-
nes Asset Managers. Und auch wenn inzwischen eine gewisse Ermidung in Hinblick auf die Allgegenwartigkeit
des Wortes ,nachhaltig” feststellbar ist, so herrscht doch Konsens dariiber, dass wir als Finanzdienstleister die-
sen verantwortungsvollen Weg im Sinne unserer Gesellschaft und der kommenden Generationen weiterverfol-
gen und -entwickeln missen. Denn die Finanzwirtschaft, das steht auller Frage, ist eine der zentralen Saulen
des Green Deals der Europaischen Union. Als Haus sind wir dartiber hinaus Uiberzeugt davon, dass verantwor-
tungsvolles Investieren auch auf die Qualitdt der Produkte einzahlt. Investieren entlang von ESG-Kriterien wird
daher auch 2024 die vielleicht etwas weniger langlebigen Trends im Fondsvertrieb als grof’e Klammer umschlie -
Ren.

In Themen investieren

Smart-Energy, Infrastruktur, Technologie aber auch HealthCare sind (Sub-)Sektoren, die auf das Thema Nach-
haltigkeit einzahlen und von unseren Anleger:innen investierbar sind. Die Branchen bieten Chancen auf attrakti-
ve Renditen und weisen beispielsweise bei den erneuerbaren Energien aktuell sehr glinstige Bewertungen auf.
Raiffeisen Capital Management hat einige Fonds im Portfolio, die speziell auf die genannten Themen abzielen.
Wir gehen davon aus, dass diese Fonds im laufenden Jahr stark nachgefragt werden.

Gutes Umfeld fiir aktives Anleihenmanagement

Im vergangenen Jahr preisten die Anleihenmarkte mehrfach Zinsanhebungen, Rezessionen und Zinssenkungen
ein und wieder aus, was zu kraftigen Kursschwankungen fuhrte. In diesem Umfeld bewahrte es sich, bei Anlei-
hen eine antizyklische Investmentstrategie zu fahren: Bei Kursriickgangen in Folge von Renditeanstiegen (oder
bei der Ausweitung von Renditeaufschldgen fir Unternehmensanleihen) werden dabei Anleihenpositionen
(zu)gekauft. In Kursanstiege hinein werden entsprechende Positionen reduziert und Gewinne mitgenommen.
Diese Strategie hat sich hat sich besonders in den Monaten ausgezahilt, als die Anleihenkurse markant angestie-
gen sind. Wir gehen davon aus, dass sich diese Strategie auch in diesem Jahr weiter bewahren wird. Und sehen
das auch bei unseren entsprechenden Produktlésungen.

Digitalisierung und kiinstliche Intelligenz

Ein fir den Vertrieb extrem wichtiges Thema ist die Digitalisierung. Wir wollen Investor:innen und Partnern den
Zugang zu Produktinformationen und -abschliissen erleichtern und haben dazu im vergangenen Jahr digitale L6-
sungen entwickelt. Auch der Einsatz von kinstlicher Intelligenz (KI) wird kiinftig eine immer wichtiger werdende
Rolle spielen. Darliber hinaus testen wir seit einiger Zeit, inwieweit Kl die Arbeit in der Fondsadministration und
im Fondsmanagement vereinfachen kann. Es gibt erste Pilotversuche, von denen sich noch wenig ableiten 1asst.
Im Fondsmanagement steht die Frage im Vordergrund, ob KI fur den Bereich Datenabfragen, Analysen und Zu-
sammenfassungen tauglich ist. Es geht weniger darum, dass Kl eine Allokation vorbereiten soll, sondern darum,
zu testen, ob uns diese Systeme helfen, zum Beispiel ESG-Angaben oder andere Kapitalmarktdaten effizienter
aufzubereiten.

Ausgestattet mit zeitgemaRen und nachgefragten Produktldsungen, mit denen wir gleichzeitig auf Investmen-
tebene Verantwortung fiir Gesellschaft und Umwelt mittragen kdnnen, sowie einem starken und gut ausgebilde-
ten Netz an Partnern und Mitarbeiter:innen sehen wir uns fiir die Trends im Fondsvertrieb 2024 sehr gut aufge-
stellt.

Veranlagungen in Fonds sind mit hoheren Risiken verbunden, bis hin zu Kapitalverlusten. Die verdffentlichten Prospekte bzw. die In-
formationen fir Anleger gemafR § 21 AIFMG sowie die Basisinformationsblatter der Fonds der Raiffeisen Kapitalanlage-Gesellschaft m.b.H.
stehen unter www.rcm.at unter der Rubrik ,Kurse & Dokumente® in deutscher Sprache (bei manchen Fonds die Basisinformationsblatter zu-
satzlich auch in englischer Sprache) bzw. im Fall des Vertriebs von Anteilen im Ausland unter www.rcm-international.com unter der Rubrik
,Kurse & Dokumente” in englischer (gegebenenfalls in deutscher) Sprache bzw. in ihrer Landessprache zur Verfligung. Eine Zusammenfas -
sung der Anlegerrechte steht in deutscher und englischer Sprache unter folgendem Link: https://www.rcm.at/corporategovernance zur Verfu-
gung. Beachten Sie, dass die Raiffeisen Kapitalanlage-Gesellschaft m.b.H. die Vorkehrungen fiir den Vertrieb der Fondsanteilscheine aulRer-
halb des Fondsdomizillandes Osterreich aufheben kann. Raiffeisen Capital Management steht fiir die Raiffeisen KAG. Dies ist eine Marke-
tingmitteilung. Stand: 14. Februar 2024
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ROBERT BEER
ROBERT BEER MANAGEMENT GMmBH

Adresse
StraBe Weidener Str. 36
PLZ / Postcode 92711
Ort (Land) Parkstein (Germany)
Webadresse www.robertbeer.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Herold Institutionell Name Schnabl

Vorname Matthias Vorname Michael

Funktion Direktor
Telefon +49 (9602) 939 86-21

Ce
g email Matthias.herold@robert-
] beer.com

Funktion Leiter Vertrieb und
Offentlichkeitsarbeit

Telefon  +49 (9602) 939 86-22

\ '

email Michael.schnabl@robert-
beer.com
Team 4
Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland
Osterreich, Schweiz und Luxemburg
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2013 2009
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,33
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,14
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,19
Anzahl der Investmentspezialisten 5
Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds
Seit wann (Jahr) 2007
Im Outsourcing
Im Advisory v
Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
Copyright © 2024 TELOS GmbH Robert Beer Management GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Vermogensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

R X R | <

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Dipl.-Ing. Robert Beer, Inhaber und Fondsmanager der Investmentboutique, verfligt iber mehr als 35 Jahre Erfahrung am
Kapitalmarkt mit der Expertise Aktienselektion und Risikomanagement. Statt Mainstream-Investments liegt der Schwerpunkt
seines Teams auf systematischen und risikoadjustierten Lésungen mit intelligenten Algorithmen. Grundlage hierfir ist die
FSR-Methode. Fundamental erstklassige Blue Chip Aktien, systematisch selektiert und aktives Risikomanagement. Das
Ergebnis sind bewahrte Konzepte, die ein ausgezeichnetes Chance-Risiko-Profil und positive Korrelationseigenschaften zu
anderen Strategien aufweisen. Zahlreiche internationale Auszeichnungen, u.a. Lipper Fund Awards, belegen die Qualitat der
Konzepte.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Der RB LuxTopic Aktien Europa verfolgt eine risikoadjustierte Strategie auf europaische Blue Chip Aktien. Diese liefern als
.Kern der europaischen Wirtschaft® seit Jahrzehnten solide Unternehmensgewinne, sind oftmals Marktflihrer mit starken
Marken und Marktpositionen. Aus dem Spektrum werden die trendstarkeren Aktien selektiert. In Kombination mit einer
permanenten aktiven Risikosteuerung ist das Ziel, gréRere Drawdowns abzufedern, um anschliefend von einem hdéheren
Niveau aus zu starten. Im Ergebnis weist die Strategie nach Uber 20 Jahren ein ausgezeichnetes Rendite-Risiko-Profil aus,
hat den Index/ETF bei weniger Volatilitdt outperformt und verfiigt tGiber sehr gute ESG-Ratings.

Gemischt / Multi Asset

Der RB LuxTopic Flex verfolgt als flexibel aktienorientierter Mischfonds ebenfalls eine risikoadjustierte Strategie. Grundlage
sind globale Standardaktien mit sehr guten Marktpositionen, weltweiten Umsatzen und starken Gewinnen. In Kombination
mit einer permanenten aktiven Risikosteuerung ist das Ziel, groRere Drawdowns abzufedern, um anschlieend von einem
hoéheren Niveau aus zu starten. Im Ergebnis weist die Strategie nach knapp 20 Jahren ein ausgezeichnetes Rendite-Risiko-
Profil aus, hat aktienahnliche Renditen bei deutlich weniger Volatilitdt generiert und verfiigt tiber sehr gute ESG-Ratings.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Rﬁl;;srzzz';;arf:é?i Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit /| ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern / proprietar

ESG-Research — extern v

Eingesetzte Kriterien

Copyright © 2024 TELOS GmbH Robert Beer Management GmbH
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ROBERT BEER

20 Jahre erfolgreich — risikoadjustierte ,,RB LuxTopic*“-Strategie im Blick

Verluste schmerzen. Wenn ein Investment erst einmal ordentlich ins Minus rutscht, verlieren viele Anleger
irgendwann die Nerven und ziehen die ReiBleine. Finanzberater kennen diesen Fallstrick aus ihrem téglichen
Umgang mit Kunden nur zu gut, bei institutionellen Anlegern erscheinen mit Blick auf das Jahresende und die
Aufsichtsbehorden meist Sorgenfalten auf der Stirn. In Kombination mit den Verlusten zehren auch die zugrun-
deliegenden Nachrichten — in schwierigen Phasen meist negativer Natur — an den Nerven der Anleger.

Sorgen, denen die ,,LuxTopic Fonds* mit einer systematischen Risikosteuerung begegnen. Die Grundiiberlegung
hinter dem Ansatz wurde bereits um die Jahrtausendwende von Robert Beer entwickelt. So liefern Standardwerte
langfristig etwa 7 - 8% p.a. Rendite. Langfristig im Mittel, denn statistisch kommt es alle paar Jahre zu den
erwidhnten Unsicherheiten und Korrekturen am Aktienmarkt. Und diese will das Team um Robert Beer auch
kiinftig ausnutzen.

Basis der Fonds sind daher systematisch selektierte trendstirkere Aktien, um von deren langfristiger Entwick-
lung profitieren zu konnen. Eine aktive Risikosteuerung dient dazu, bei grofleren Marktkorrekturen Abwértsbe -
wegungen abzufedern. Dies wird permanent eingesetzt, da Beer nicht an Markt-Timing glaubt. Die Steuerung
erfolgt hier ebenfalls systematisch.

Dies ist auch die Expertise von Robert Beer und seinem Team: Fundamental erstklassige Blue Chips systema-
tisch zu selektieren und mit aktiven Risikomanagement das Portfolio zu steuern. Gepaart mit mehr als 35 Jahren
Erfahrung des Griinders und Namensgebers ergibt dies eine Strategie, die aufgeht, wie viele Auszeichnungen in
und nach der Finanzkrise aber auch zu Corona-Zeiten zeigen.

So investiert der RB LuxTopic Flex in globale Marktfiithrer mit starken Marktpositionen, stabilen Margen und
soliden Gewinnen. Mit einem Algorithmus werden die jeweils trendstirkeren Aktien selektiert. Diese Aktien
bilden das breit gestreute und gut diversifizierte Fundament des RB LuxTopic Flex. Die besondere Note verleiht
dem Fonds das aktive Risikomanagement. 2020 wurde so der Corona-Crash ohne gréfere Delle iiberstanden. Im
folgenden Aufschwung musste er nicht erst mithsam Verluste autholen, sondern konnte von Anfang an partizipie-
ren.

Einkalkuliert ist hierbei, dass man in Aufwértsphasen der Aktienmérkte reinen Aktienanlagen etwas hinterher-
hinkt. Dies soll sich dann durch geringere Verluste in Korrekturphasen umdrehen.

Insbesondere der RB LuxTopic Flex hat in den letzten Jahren Dank eines iiberzeugenden Rendite-Risiko-Profils
die Aufmerksamkeit vieler Anleger erhalten. Erstklassige Ratings, giinstige Korrelationseigenschaften zu vielen
Fonds bzw. Aktienstrategien und die Aussicht auf eine attraktive Entwicklung: Die Strategie des RB LuxTopic
Flex solle auch kiinftig fiir viele Investoren als Baustein und zur Diversifikation ein Blick wert sein. Anleger, die
europdische Aktienbevorzugen, konnen auf den RB LuxTopic Aktien Europa zuriickgreifen.

Griinde fiir die Fonds

e Systematisch selektierte Blue Chips als Renditequelle

¢ Permanente Risikosteuerung mit langjihrig bewihrten Derivatestrategien

e Defensiver Charakter sowie giinstige Korrelationseigenschaften bei starken Drawdowns
e Ausgezeichnetes Rendite-Risiko-Profil mit 20-jahrigem Track Rekord

Disclaimer:

Quelle fiir alle Angaben ist die Robert Beer Investment GmbH. Alle veroffentlichten Angaben stellen keine Anlageberatung oder sonstige Empfehlung dar, sondern geben ledig-
lich eine zusammenfassende Kurzdarstellung wesentlicher Merkmale des Fonds. Alleinige Grundlage fiir den Kauf von Wertpapieren sind nur die aktuellen Verkaufsunterlagen
(Wesentliche Anlegerinformationen (KID), Verkaufsprospekt, Jahresbericht und - falls dieser dlter als acht Monate ist - der Halbjahresbericht). Die Verkaufsunterlagen sind kos -
tenfrei bei der jeweiligen Fondsgesellschaft sowie Vertriebsgesellschaft oder unter www.roberteer.com erhiltlich. Alle Angaben und Einschétzungen sind indikativ und kénnen
sich jederzeit indern. Die Angaben wurden mit Sorgfalt zusammengestellt. Fiir die Richtigkeit kann jedoch keine Gewiihr iibernommen werden. Anderungen vorbehalten. Die
ausgegebenen Anteile dieses Fonds diirfen nur in solchen Rechtsordnungen zum Kauf angeboten oder verkauft werden, in denen ein solches Angebot oder ein solcher Verkauf
zuldssig ist. So diirfen die Anteile dieses Fonds weder innerhalb der USA noch an oder fiir Rechnung von in den USA steuerpflichtigen Personen oder in den USA ansissigen
US-Personen zum Kauf angeboten oder an diese verkauft werden. Verwaltungsgesellschaft des Fonds ist die DJE Investment S.A., Vertriebsstelle ist die DJE Kapital AG.
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SOLUTIO AG

Anlagekonzepte fiir Institutionen

SOLUTIO AG

Adresse
StraRe Bavariafilmplatz 7, Gebaude 100
PLZ 82031
Ort (Land) Grinwald
Webadresse www.solutio.ag

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Massing

Vorname Robert
Funktion Vorstand Vertrieb
Telefon +49893603570

email massing@solutio.ag

Team 19

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die SOLUTIO AG wurde 1998 gegriindet und ist spezialisiert auf die Entwicklung und Verwaltung innovativer Anlage-
konzepte. In Kooperation mit erfolgreichen, internationalen Investmentgesellschaften realisieren wir langfristig angelegte
Anlageprogramme. Dabei konzentrieren wir uns auf die Anlageklassen Private Equity, Private Debt, Infrastruktur und Immo-
bilien. Kriterien fir unsere Anlagekonzepte sind Performance, Kontinuitat und Nachhaltigkeit.

Wir sind die entscheidende Verbindung zwischen Investor und Investments in Real Assets und schlieBen die Liicke
zwischen Strategie und Administration. Unsere Anlagekonzepte bieten die ideale Lésung fir eine zielgerichtete und
effiziente Implementierung und machen Real Assets investierbar.

Dabei ermdglichen wir Gber breit diversifizierte Dachprogramme den Zugang zu unternehmerischer Wertschépfung liber ein
erstklassiges und globales Asset Management. Auferdem profitieren unsere Kunden von einer engen Betreuung und der
Ubernahme der Administration {iber den ganzen Lebenszyklus eines Investments hinweg. Das bedeutet: weniger Aufwand
und hohere Effizienz.

Auftritt
Deutschland
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1998
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 6,9 Mrd
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) -
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 6,9 Mrd.
Anzahl der Investmentspezialisten 19
Copyright © 2024 TELOS GmbH SOLUTIO AG
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermogensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs
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Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Immobilien

Das Anlageprogramm SOLUTIO Immobilien Mezzanine Fund vergibt nachrangige Darlehen an einzelne Projektgesellschaf-
ten der Aventin Real Estate. Investoren partizipieren dadurch an der operativen Wertschopfung von Immobilien. Der
Investmentfokus richtet sich auf den Erwerb von Immobilien in den A- und B-Stadten Deutschlands, deren bauliche Weite-
rentwicklung und anschlieBende Verdullerung sowie auf Bestandsobjekte in A- und B-Stddten und deren
Repositionierung/Revitalisierung. Fir die Investoren zielt der Fonds durch ein innovatives Sicherungskonzept auf ein attrakti-
ves Rendite-/  Risikoprofil in dieser Assetklasse. Kurz: Eine Win-Win-Situation durch exklusive Zusammenarbeit mit Aventin
als Investmentpartner.

Private Equity, Private Debt, Infrastruktur

Das strategische Anlageprogramm SOLUTIO PREMIUM Private Equity bietet Zugang zu einem Kernportfolio aus euro-
paischen und US-amerikanischen Private Equity-Fonds. Dabei stehen Investitionen in mittelgroRe Buyouts im Vordergrund.
Neben neu aufgelegten Programmen (Primaries) beteiligt sich das Anlageprogramm auch an einem Portfolio aus Sekundar-
transaktionen. Die SOLUTIO AG realisiert das Anlageprogramm gemeinsam mit Pantheon Ventures LLP. aus London, GB.

SOLUTIO PREMIUM Private Debt erschlieRt den Private Debt Sekundarmarkt in Europa und Nordamerika. Bei den Transak-
tionen wird gezielt in sogenannte ,corporate sponsored deals®, d.h. in Gesellschaften bzw. Portfolien, die von Private Equity-
Fonds gehalten werden, investiert. Das Anlageprogramm realisieren wir ebenfalls gemeinsam mit unserem Joint-Venture-
Partner Pantheon.

APPIA Global Infrastructure Portfolio bietet ein Kernportfolio der Anlageklasse Infrastruktur, welches speziell auf deutsche
und Osterreichische institutionelle Investoren zugeschnitten ist. APPIA biindelt dafiir das Know-how der UBS REPM Multi-
Managers Infrastructure, einem der erfahrensten Infrastrukturinvestoren mit globaler Prasenz, und die Expertise der
SOLUTIO AG fiir die strategischen und administrativen Anforderungen institutioneller Anleger.

Copyright © 2024 TELOS GmbH SOLUTIO AG
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SOLUTIO AG

Anlagekonzepte fiir Institutionen

Anlageideen
Von Private-Debt-Secondaries profitieren
Bessere Renditen durch ein Portfolio mit hdherer Kreditqualitédt und breiterer Diversifizierung

Der Ruckzug der Banken bei der Kreditvergabe hat aufgrund von Konsolidierung und verscharften Kapitalbe-
schrankungen nach der globalen Finanzkrise zu einer weiteren Verschiebung der Kreditvergabe von Banken hin
zu privaten Kreditfonds gefihrt.

Bis 2022 haben diese ein verwaltetes Vermogen von 1,4 Bio. USD erreicht — und es wird erwartet, dass sich
dies in den nachsten flinf Jahren verdoppeln wird.

Wachstum des Private-Debt-Sekundarmarkts

Obwohl der Private-Debt-Sekundarmarkt im Vergleich zum Private-Equity-Sekundarmarkt noch unreif ist, wachst
der Sekundarmarkt fir Kreditfonds weiter. Der Private-Debt-Sekundarmarkt entwickelt sich parallel zum Wachs-
tum des Primarmarkts und ist insbesondere in den letzten funf Jahren stark gewachsen.

Unser Joint-Venture-Partner Pantheon hat allein im Jahr 2023 stolze 24,4 Mrd. USD an Transaktionen im Priva-
te-Debt-Sekundarmarkt beobachtet, im Vergleich zu 5,5 Mrd. USD im Jahr 2019.

Auswirkungen auf Kredite — gestiegene Base Rate und grof3ere Spreads

Seit Mitte 2021 ist das makrodkonomische Umfeld weitgehend von Inflationsdruck dominiert. Die darauf folgen-
de Zinspolitik der Zentralbanken, in vielen Fallen mit historischer Geschwindigkeit bei den Erhéhungen, hat ei-
nen direkten Einfluss auf die private Kreditvergabe; die zugrunde liegenden Konditionen und Bedingungen fir
private Kredite variieren je nachdem, in welchem Konjunkturzyklus die Emission von Schuldtiteln stattfindet.

Die wiederholten Zinserhéhungen und die anhaltende Marktunsicherheit haben zu einem starken Rickgang der
weltweiten M&A-Aktivitdten und zu einer gedampften Aktivitat bei der Kreditvergabe sowie dem Angebot an Kre-
ditvertragen gefihrt.

Gleichzeitig haben die wirtschaftliche Volatilitat und die steigenden Zentralbankzinsen privaten Kreditgebern er-
moglicht, die Spreads vorlibergehend zu erhéhen und den Schutz der Kreditgeber zu verbessern, vor allem
durch strengere Wertsicherungsklauseln (Covenants).

Die derzeitige Marktunsicherheit hat ein attraktives Umfeld fiir private Kreditgeber geschaffen, die von den Kre-
ditnehmern bessere Konditionen als Ausgleich fur die Kreditvergabe in einer Zeit der wirtschaftlichen Unsicher-
heit und héheren Zentralbankzinsen erlauben.

Private-Debt-Secondaries

Generell ist festzustellen, dass Secondaries als Variante innerhalb der Anlageklasse Private Debt aufgrund ihrer
vom reinen Primarfondsinvestment abweichenden Eigenschaften genutzt werden: Insbesondere die wichtige
Performancekennzahl IRR ist im Vergleich zu einem Primarfondsinvestment hoher und das Portfolio diversifizier-
ter. Die Abrufgeschwindigkeit ist hoher und die Ruckflisse erfolgen friher.

Ein weiterer Vorteil besteht darin, dass zum Zeitpunkt der Due Diligence auf einer Sekundartransaktion das Kre-
ditportfolio in der Regel zu circa 70% bis 80% bereits investiert ist. Secondaries kdnnen den Anlegern also bes-
sere absolute Renditen bescheren. Durch ein Portfolio mit héherer Kreditqualitat, breiterer Diversifizierung und
einer héheren Sicherheit bei der Rendite gegeniber einer vergleichbaren Primarkreditinvestition kénnen sie zu-
dem unabhangig vom Marktzyklus attraktivere risikobereinigte Renditen bieten.

FAZIT

Da die Weltwirtschaft eine Phase der Turbulenzen durchlauft und die Unsicherheit kurz- bis mittelfristig anhalt,
stellt die Assetklasse Private Debt weiterhin eine attraktive Anlagemdglichkeit dar. Die Hauptvorteile einer Alloka-
tion in die Assetklasse Private-Debt-Secondaries kdnnten hdhere Renditen, ein geringeres Risiko (vor allem
durch Portfoliodiversifizierung und Transparenz) und eine verbesserte Liquiditat Gber einen kiirzeren Zeithorizont
sein. Die Allokation in Private-Debt-Secondaries bietet innerhalb eines diversifizierten, gut strukturierten Private-
Market-Portfolios den Anlegern Zugang zu einem attraktiven Risiko-Rendite-Profil, indem sie Zugang zu erfahre-
nen Managern und diversifizierten Portfolios erhalten.

Robert Massing ist Vorstand der SOLUTIO AG Anlagekonzepte fir Institutionen.
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T.RowePrice

T. ROWE PRICE

Adresse

StraRe Besucheradresse: Neue Rothofstralle 19
60313 Frankfurt am Main
Postanschrift: Junghofstralie 22
60311 Frankfurt am Main

PLZ Siehe oben

Ort (Land) Deutschland

Webadresse www.troweprice.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Miiller Institutionell Name Richters
Vorname Jan H. Vorname Peter
Funktion Head of Institutional Funktion Deputy Head of
Sales DACH Institutional Sales DACH
Telefon +49 (0) 69 24437 1931 Telefon +49 (0) 69 24437 1923
email Jan.Mueller@ email Peter.Richters@
troweprice.com troweprice.com
Team 14 Team 14

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Im Mittelpunkt unseres taglichen Handelns steht die Pflege unserer langfristigen Kundenbeziehungen auf der Basis von
Integritat, fundamentalem Research und Stabilitat.

INTEGRITAT BEDEUTET, DER KUNDE KOMMT IMMER ZUERST

In enger Abstimmung mit unseren Kunden suchen wir nach optimalen Lésungen fur die individuellen Bedurfnisse. Unser
Ziel sind nachhaltige und langfristig Uberdurchschnittliche Anlageergebnisse und nicht das kurzfristige Wachstum von
Umsatzen oder verwaltetem Vermégen bestimmt unser Handeln.

FUNDAMENTALES RESEARCH BILDET DIE GRUNDLAGE, DIE BESTEN IDEEN AUFZUSPUREN
Durch unabhangige Analysen, unterschiedliche Blickwinkel und eine Unternehmenskultur, die auf Zusammenarbeit ausge-
richtet ist, kbnnen unsere Experten attraktive Anlagechancen ausfindig machen, die andere vielleicht Gbersehen.

STABILITAT FORDERT EINE BESTANDIGE WERTENTWICKLUNG
Unsere Finanzkraft und unsere stabile Fiihrungsmannschaft geben uns die Mdglichkeit, langfristig zu denken und kontinu-

ierlich ins Unternehmen zu reinvestieren. Nicht zuletzt dadurch sind wir in der Lage, herausragende Leistungen zu erbrin-
gen und fir unsere Kunden regelmaBig gute Anlageergebnisse zu erzielen.

Copyright © 2024 TELOS GmbH T. Rowe Price
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland
Seit 1937 haben wir stets darauf geachtet, in mafivollem Tempo zu wachsen. Neue Kapazitaten und Standorte wurden

nur aufgebaut, wenn Bedarf dafiir bestand. Unsere 7.485 (7.906 inkl. OHA) Mitarbeiter verteilen sich weltweit auf Nieder-
lassungen in 17 Landern, die Kunden in 51 Landern betreuen.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2015 (Inst. Kunden seit 2018) 1937
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 1.308 Mrd. EUR*

(Stand: 31. Dezember 2023)
*Das unternehmensweit verwaltete
Vermoégen umfasst
Vermdgenswerte,
die von T. Rowe Price Associates,
Inc. und ihren verbunden
Anlageberatungsunternehmen
verwaltet werden.

Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten 0 812 (exkl. OHA)
(Stand: 31. Dezember 2023)

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2018
Im Outsourcing v
Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermogensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Andere

R X X X X X X ~ «
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Unternehmen / Tatigkeitsfelder

T. Rowe Price ist ein globaler Asset Manager, der auf aktives Portfolio Management setzt. Anleger kénnen aus einem breiten
Angebot an Aktien-, Anleihen- und Multi-Asset-Strategien wahlen.

Eigenes Research

Unsere Fondsmanager kdnnen bei ihren Anlageentscheidungen auf eine der groRten Buy-Side Research Plattformen der
Branche und ein Team &uferst erfahrener Analysten zahlen. Die Arbeit und Analysen dieser Experten helfen uns dabei,
weltweit die interessantesten Investments aufzuspiren.

Kultur des Miteinanders
In unserer Unternehmenskultur wird Zusammenarbeit groRgeschrieben. Wir ermuntern unsere Mitarbeiter zum standigen
Austausch von Ideen und Informationen innerhalb und zwischen den Abteilungen, Segmenten und Regionen.

Bestandigkeit

Wir sind Uberzeugt: Ein langfristiger Anlagehorizont ermdglicht stabilere und zuverlassigere Anlagerenditen. Wir machen bei
unserem Anlagestil keine Kompromisse und missachten nie die Ziele unserer Kunden, um kurzfristigen Marktentwicklungen
zu folgen.

Risiken im Blick
In jeder Phase des Investmentprozesses erfolgt eine rigorose Risikomodellierung und -iiberwachung, ergénzt durch formelle
Uberprifungen.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Mit Aktienanlagen befassen wir uns seit unserer Firmengrindung in 1937. Fir institutionelle Anleger haben wir seit 1950 ein
entsprechendes Angebot. Zum Ende 2023 betrug unser Anlagevermdgen in Aktienstrategien mehr als USD 743,6 Mrd. Wir
sind hier mit unserer langjahrigen Erfahrung ein kompetenter Partner fur Anleger weltweit und bieten ein breites Angebot von
globalen/regionalen Aktien Uber Schwellenlanderaktien bis hin zu US-Aktien.

Unser weltweites Netzwerk besteht aus 812 hochkaratigen Investmentspezialisten in neun Landern auf vier Kontinenten.
Unsere Portfoliomanager werden durch eine der branchenweit gré3ten Researchplattformen (380 Researchspezialisten exkl.
OHA) unterstiutzt. Mit unseren vier eigenen Aktienhandelseinheiten in Baltimore, London, Hongkong und Sydney haben wir
die Moglichkeit, an allen internationalen Bérsen jederzeit Transaktionen zu tatigen.

Unsere erfahrenen Experten treffen fur unsere Kunden fundierte Entscheidungen, gestutzt auf strikt angewandte Investment-
verfahren. Zum Managen von Risiken blickt unser hauseigenes Aktien-Rating-System vor allem auf die Bewertungen und
Fihrungsgrundsatze von Unternehmen.

Renten

Unsere Anleihensparte wurde 1971 gegrindet und verwaltet mittlerweile tber USD 170 Mrd. ( 31. Dez 2023). Heute bieten
wir Anlegern weltweit ein breites Spektrum von Anlagelésungen im Rentenbereich: Globale-, Schwellenlanderanleihen, In-
vestment Grade/High Yield Credit, regionale Anleihen sowie Total Return Strategien. Auch hier wird die Division getragen
von Teams mit ausgewiesener Sektor- und Kreditexpertise.

Wir gehen davon aus, dass die Markte nicht effizient sind und eine aktive Vermdgensverwaltung diesen Umstand nutzen
kann. Um unsere Struktur, Unternehmen und Lander griindlich zu analysieren, erméglicht die Identifizierung von Fehl-
allokationen, dass unsere Kunden profitieren kdnnen.

Die Analysten sind Experten auf ihrem Gebiet mit tiefgehender Kenntnis der abgedeckten Unternehmen, Lander und
Sektoren. Sie vergeben fir jedes analysierte Unternehmen ein internes Rating, das der zusténdige Analyst regelmaRig
Uberprift und ggfs. anpasst.

Gemischt / Multi Asset

Unser Ansatz flr globale Multi-Asset-Anlagen basiert auf mehr als 26 Jahren Erfahrung in strategischer und taktischer Asset
Allokation und stiitzt sich auf das Research und die aktiven Management-Ressourcen der T. Rowe Price Divisionen fir Aktien
und festverzinsliche Anlagen. Unsere Multi-Asset-Sparte verwaltet mittlerweile Gber USD 483 Mrd. (Stand: 31. Dezember
2023).
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Weitere Services

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Portfoliomanagement

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Kundenbetreuung

ALM (Asset Liability Management)
Asset Allocation Beratung

LDI (Liability Driven Investment)

Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI

v Overlaymanagement

v Risikomanagement

TM (Transition Management)

v  Kapitalmarkt - Research

ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern / proprietar

ESG-Research — extern

Eingesetzte Kriterien
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Integration, Engagement, Exclusion Criteria,
Thematic, Best-in-Class, Impact
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Ohne

Rohstoffe dreht

sich nichts.

Fir ein Windrad, das 3.700 Haushalte ein Jahr lang mit Strom
versorgt, werden 25 Tonnen Kupfer benotigt. Kupfer ist eine
der wichtigsten Ressourcen fur eine nachhaltige Zukunft. Mit
unserem nachhaltigen Anleihenportfolio gemaf Art. 8 OffVo
in Kombination mit 6kologisch relevanten Rohstoffderivaten
bieten wir Ihnen einen interessanten
Baustein fir Ihre Asset Allocation.

Erfahren Sie mehr unter
ui-link.de/commodities-select

Wir arbeiten fiir lhr Investment

Kontakt: Union Investment Institutional GmbH, WeiBfrauenstraBBe 7,60311 Frankfurt am Main,
Telefon 069 2567-7652, Website www.institutional.union-investment.de.
Bei dieser Anzeige handelt es sich um Werbung.

Union
Investment
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UNION INVESTMENT

Adresse

StraRe
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Freyer

— -

Vorname Nicolas

Funktion Geschaftsflhrer

!i" "

C_:- Telefon +49 69 2567 1495
email Nicolas.freyer@union-investment.de
Team 37

Weissfrauenstrasse 7
60311
Frankfurt

www.union-investment.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Union Investment ist das Kompetenzzentrum fir Asset Management in der genossenschaftlichen Finanz-Gruppe. Daher ist
die Verantwortung, im Interesse unserer Investoren, Eigentimer und Mitarbeiter zu handeln, ein natlrlicher Teil unseres
Geschéftsmodells. So messen wir der Kundenbetreuung eine groRe Bedeutung bei und unsere stabile Eigentimerstruktur
erlaubt uns eine Fokussierung auf stabile und langfristige Kundenbeziehungen. Wir biindeln unsere Kompetenzen Uber die
gesamte Wertschdpfungskette an einem Standort. RegelmaRig wird uns ein exzellenter Kundenservice in Kundenbefragun-
gen unabhangiger Anbieter bestatigt. Im institutionellen Bereich verfolgen wir einen dualen Betreuungsansatz: Der Client
Relationship Manager verantwortet die Gesamtkundenbeziehung (regelmafiger Kontakt mit dem Kunden; Koordination der
fur ein Portfolio vorgesehenen Anlageausschuss-Sitzungen, etc.) wahrend der Portfoliomanager fir Themen rund um das
jeweilige Portfolio (Bearbeitung aller Fragen zur Performance, Positionierung und sonstiger portfoliospezifischer Themen) in

der Kundenbeziehung verantwortlich ist.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz, Skandinavien, Italien, BeNeLux, Asien, GroRbritannien

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland Global
1956 1956
430 455
213 218
217 237
260 260

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Copyright © 2024 TELOS GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 44,6% 42,6%
Versicherungen v 21,1% 20,1%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 12,2% 13,8%
Unternehmen v 4,4% 4,2%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 0,5% 0,4%
Kirchliche Einrichtungen v 6.2% 5,8%
Vermdgensverwalter v 0% 1,7%
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 6,3% 5,9%
Andere v 4,7% 5,5%

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Wir sind Teil der genossenschaftlichen FinanzGruppe und bieten Lésungen sowohl fir Institutionelle als auch fur Privat-
kunden an. Seit unserer Grindung 1956 haben wir uns zu einem der gréfiten institutionellen Asset Manager in Europa
entwickelt. Als aktiver Manager betreiben wir Portfoliomanagement auf Basis fundamentaler Analysen. Unserer Positionie-
rung als Risikomanager folgend, legen wir in der Verwaltung von Kundengeldern einen starken Fokus auf risiko-adjustierte
Mehrertrage. Als Universalanbieter ist uns eine Abdeckung fast aller Asset Klassen mit einer klaren Fokussierung auf
mehrwertstiftende Kernkompetenzen maglich.

Unsere Werte und Grundsatze sind langfristig ausgerichtet und wir glauben an:

Langfristige partnerschaftliche Zusammenarbeit

Durch unsere stabile Eigentiimerstruktur kénnen wir uns auf langfristige Kundenbeziehungen und eine solide Geschéaftsent-
wicklung fokussieren. Die Zusammenarbeit mit unseren Uber 6 Millionen Privatkunden und 1.500 institutionellen Kunden ist
gepragt von unseren Grundwerten Partnerschaftlichkeit, Professionalitédt und Transparenz. Die Stabilitdt unserer Eigentiimer
zeigt sich auch in einem der besten Ratings der Finanzbranche in Deutschland (Langfrist-Rating von S&P A+; AA- von Fitch
Ratings).

Breite Kompetenz als Asset Manager

Als fundamentaler aktiver Asset Manager verfiigen wir Uber ein breites Spektrum an Assetklassen, insbesondere Equity,
Fixed Income, Multi Asset, Alternatives und Real Estate. Diese bieten wir in allen gangigen Vehikeln wie Spezialfonds, institu-
tionelle Publikumsfonds, Advisory und Direktanlagen an. Bei Bedarf ilbernehmen wir auch die Funktion der KVG.

Uber 30 Jahre Erfahrung im nachhaltigen Asset Management

Seit unser erstes Portfolio mit Nachhaltigkeitskriterien im Jahr 1990 aufgelegt wurde, entwickeln und steuern wir nachhaltige
Anlagel6sungen fir unsere Kunden. Unser hauseigenes ESG Team ist in den gesamten Investmentprozess eingebunden
und treibt die Entwicklung der ESG Integration kontinuierlich voran. Eines der wichtigsten Instrumente ist unser intern entwi-
ckeltes ESG Analysetool, mit dessen Hilfe wir Nachhaltigkeitsanalysen fur Portfolios generieren und einen hohen Individuali-
sierungsgrad fiir unsere Kunden ermdéglichen kénnen.

Hohe Leistungsstarke fiir individuelle L6sungen
Wir bieten die komplette Wertschépfungskette innerhalb unseres Hauses an einem Standort in Frankfurt am Main an. Durch

die rdumliche Blundelung unserer Ressourcen — 263 Investmentspezialisten — kénnen wir individuelle Lé6sungen vom Portfo-
liomanagement Uber die Administration bis hin zum Reporting optimal erarbeiten.
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Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Seit 1960 managen wir erfolgreich Aktienportfolios. Als aktiver, fundamentaler Asset Manager zeichnen wir uns durch die
Kombination von Research- und Portfoliomanagement in einer Person aus. Dadurch kénnen wir unsere Ressourcen effektiv
einsetzen und legen einen klaren Fokus auf die Unternehmensanalyse und die Titelselektion. Unsere 38 Aktienportfolioma-
nager mit einer durchschnittlichen Berufserfahrung von 20 Jahren sind an einem Standort konzentriert. Diese raumliche
Nahe ermdglicht uns eine enge und schnelle Kommunikation und damit eine hohe Handlungsfahigkeit.

Renten

Als aktiver Asset Manager zeichnen wir uns durch die Kombination von Research- und Portfoliomanagement in einer Person
aus. Dies gewahrleistet eine starke Marktndhe und effiziente Kommunikation. Dariiber hinaus erfolgt dadurch ein portfolioori-
entiertes Research, das nur solche Titel analysiert, die Outperformance erwarten lassen und investierbar sind. Weitere grof3e
Vorteile sind neben der GroRRe und Stabilitat unseres Rententeams deren Erfahrung Dieser umfasst aktuell 56 Portfoliomana-
ger mit einer durchschnittlichen Berufserfahrung von 18 Jahren. Insbesondere unsere Expertise bei europdischen Anleihen
und Structured Credit sind im In- und Ausland weithin anerkannt.

Gemischt / Multi Asset

Im Bereich der Multi-Asset-Strategie verfligen wir bereits seit 1979 Uber eine umfangreiche Erfahrung. Unsere asymmetri-
schen Strategien haben sich zu einem der fiihrenden Ansatze in Deutschland entwickelt. Mit einer durchschnittlichen Kapital-
markterfahrung von 19 Jahren und einer Gréf3e von 42 Portfoliomanagern weist unser Team eine hohe Stabilitdt auf. Die
breite Basis unseres hauseigenen Researchs von 180 Portfoliomanagern tragt zum Erfolg unserer Asset Allocation bei.

Immobilien

Im Immobilienbereich bieten wir unsere Expertise bereits seit 1965 an. Heute sind wir mit uber EUR 49 Mrd. an verwaltetem
Immobilienvermdgen einer der groRten Manager in Europa. Durch internationale Reprasentanzen und Kooperationen mit
Partnern vor Ort sind wir in der Lage, unsere Portfolios international zu diversifizieren.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) v ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research — intern / proprietar
ESG-Research — extern v

- Ausschlusskriterien
- Best-in-class Ansatz& ESG Optimierung mit Hilfe

eines proprietaren ESG Scores

- Impact Investing anhand von UN Sustainable
Development Goals (SDGs)
- Co2 Intensitat
- Engagement (Vote und Voice, basierend auf
unserer Engagement und Proxy Voting Policy)
- Transformation mit Hilfe proprietaren
ESG Transformations Ratings

Eingesetzte Kriterien
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Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)

Webadresse
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Vontobel

VONTOBEL

Kundenbetreuung / Kontakte

Gesamt-
leitung,
Wholesale/
Intermediary
und Institutio-
nell

Name

Telefon

) o
g

Vorname

Funktion

email

Weinhold
René

Head of Germany &
Austria

+49 69 695 996 3264

rene.weinhold@
vontobel.com

Bockenheimer Landstrasse 24
60323
Frankfurt am Main

www.vontobel.com/am

Leitung

Institutionell ~ Name  Kimer

Vorname Franziska

Funktion Head Institutional Sales
Germany & Austria

+49 89 211 133 50

email franziska.kirner@
vescore.com

Telefon

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unsere Reputation beruht auf unseren langfristigen Kundenbeziehungen. Wir héren unseren Kunden aufmerksam zu und
erstellen maRRgeschneiderte Angebote fiir sie. Gemeinsam mit unseren Kunden zu investieren, macht uns zu Partnern.

Als Anbieter aktiv verwalteter Strategien legen wir groRen Wert auf langfristige Zusammenarbeit mit unseren Kunden. Das
erfordert fundierte Beratung und ein tiefes Verstandnis von Kundenbedirfnissen. Unsere Kundenbetreuer arbeiten in
spezialisierten Teams, die auf unsere Boutiquestruktur abgestimmt sind. Dank dieser Organisation haben die Vertriebsver-
antwortlichen hervorragende Produktkenntnisse und ein genaues Verstandnis der Anliegen unserer Kunden.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Schweiz, GroR3britannien. Italien, Frankreich, Spanien, Luxemburg, USA, Singapur, Hong Kong, Japan und Australien

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland Global
1998 1988
14 111
NA NA
NA NA
10 250

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)
Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

—
TELOS

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 10.6 32.6
Versicherungen v 9.6 5.4
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 38.8 27.5
Unternehmen v 15.4 3.7
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen inkludiert in inkludiert in
v ,,St!ftunggn, ,,St.iftung(.en,
Family Offices, Family Offices,
NGOs* NGOs"
Vermoégensverwalter v 22.5 18
Dachfonds v 0 5
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 2.7 2.8
Andere v 0.3 9.7

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Vontobel ist ein internationaler aktiver Investmentmanager mit Schweizer Wurzeln, der institutionelle und private Kunden
betreut. Unsere Anlageteams stltzen sich auf spezialisierte Anlagetalente, eine starke Performancekultur und ein solides
Risikomanagement. Unser Bekenntnis zu aktivem Management erméglicht es uns, auf der Grundlage unserer Uberzeugun-
gen zu investieren. Wir beschaftigen rund 250 Anlageexperten, die an verschiedenen Standorten in der Schweiz, Europa,
Asien und den USA tatig sind und Strategien und Losungen in den Bereichen Aktien, Anleihen und Multi-Asset-Anlagen
entwickeln. Die Namenaktien der Vontobel Holding AG sind an der SIX Swiss Exchange kotiert. Die enge Verbundenheit der
Familien Vontobel mit dem Unternehmen garantiert unsere unternehmerische Unabhangigkeit. Per 31. Dezember 2023
betreute Vontobel Kundenvermdgen in der Héhe von CHF 264.9 Milliarden. Weltweit und in unserem Heimmarkt betreuen wir
unsere Kunden an 27 Standorten.

Equities

Als Verwalter von Kundengeldern seit mehr als dreilig Jahren ist es unser Ziel, Aktienportfolios mit liberzeugenden Anlage-
entscheidungen in zwei Boutiquen anzubieten:

* Quality Growth Boutique
Unser Ziel ist es, unseren Kunden eine langfristige Performance zu bieten, die auf stabilem, qualitativ hochwertigem
Ertragswachstum basiert und zu verniinftigen Preisen bezahlt wird. Um dies zu erreichen, suchen wir nach Unter-
nehmen, sowohl in Industrie- als auch in Schwellenlandern, mit marktfiihrenden Positionen und starken Marken.
Unser Investmentteam verfolgt diesen Ansatz seit 40 Jahren konsequent.

*  Vontobel Conviction Equities Boutique
Strategien, die sich auf bestimmte Anlagethemen und Schweizer Aktien konzentrieren und dabei die Aspekte Nach-
haltigkeit sowie Umwelt, Soziales und Governance (ESG) beriicksichtigen. Unser Angebot umfasst:

o mitx Sustainable Leaders: unsere Portfoliomanager investieren in fihrende Unternehmen mit hoher und wach-
sender Profitabilitdt in Schwellenlandern und erflllen ESG-Standards

o Thematic Investing: Das Ziel des thematischen Anlegens ist es, sektor- und regionenibergreifende Themen
auszunutzen. In thematischen Portfolios finden sich Unternehmen, die sich durch hohe Innovationskraft aus-
zeichnen und soziale Trends optimal nutzen kénnen. Unserer Ansicht nach sind solche Unternehmen langfristi-
ge Werttreiber und kénnen in einer im Wandel befindlichen Welt effektiv zur Risikominderung beitragen.

o Impact Investing: Im Zentrum des «Impact-Investing»-Ansatzes steht der Wunsch der Kunden, zusatzlich zur
finanziellen Rendite eine positive Wirkung zu erzielen. Wir investieren in Unternehmen, die anstreben unser
Leben und unsere Umweltbilanz zu verbessern und finanziell eine gute Performance zu erzielen. Unser Ziel ist
es, Aktienportfolios mit einem soliden Mix aus etablierten Unternehmen und innovativen Neulingen aufzubauen,
die einen messbaren Beitrag zur Erreichung 6kologischer und sozialer Ziele leisten.

o Schweizer Aktien, die in attraktiv bewertete Unternehmen mit steigender Profitabilitat in allen Industriesektoren
und Marktkapitalisierungssegmenten investieren.

Fixed Income:

Unsere erfahrenen Fixed-Income-Teams verwalten Vermdgenswerte, um eine breite Auswahl an Anlegerbedirfnissen zu
erfillen, die jeweils von einer konsistenten Anlagephilosophie und einem konsistenten Prozess unterstiitzt werden.

* Fixed Income Boutique )
Wir verfolgen einen aktiven Ansatz an den Anleiheméarkten, der von der Uberzeugung geleitet wird, dass es im fest-
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verzinslichen Anlageuniversum Unzulénglichkeiten gibt. Unsere Kunden verlassen sich darauf, dass wir mit Uber-
zeugung investieren, Anomalien ausnutzen und so Wert aufierhalb der gangigen Benchmark-Indizes schaffen.
Unser Ansatz hilft uns, attraktive Gelegenheiten in den Bereichen Emerging Markets, Unternehmensanleihen,globa-
le und Schweizer Anleihen zu finden.

*  TwentyFour Asset Management
TwentyFour Asset Management ist eine auf festverzinsliche Anlagen spezialisierte Boutique mit Sitz in London und
New York. Der robuste Investmentprozess und die hochtransparenten Prozesse der Boutique zielen darauf ab, Gber
den gesamten Konjunkturzyklus hinweg attraktive risikoadjustierte Renditen zu erwirtschaften, wobei ein starker
Fokus auf Kapitalerhalt in unseren Multi-Sektor-, Absolute-Return-Credit- und marktfiihrenden ABS-Strategien liegt.

Multi Asset:

*  Vontobel Multi Asset Boutique
Die Vontobel Multi Asset Boutique decken alle wichtigen Anlageklassen ab und verfolgen fundamentalanalytische
Ansatze. Die Boutique offeriert massgeschneiderte Multi-Asset-Mandate sowie Fondsldsungen fiir institutionelle und
Privatkunden.

* Vontobel Quantitative Investment Boutique
Die Vontobel Quantitative Investment Boutique wurde 1998 gegriindet und ist ein Pionier in der Bewirtschaftung von
Risiko Pramien. Die Boutique verfolgt einen auf Finanzmarktforschung basierenden, quantitativen und modellbasier-
ten Anlageansatz mit dem Ziel, eine langfristige Performance zu erzielen.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Produktlinien der Quality Growth Boutique:
- Global Equity
- Global Equity Income
- Emerging Markets Equity
- US Equity
- European Equity
- Asia ex Japan Equity

Produktlinien der Vontobel Conviction Equities Boutique:
- mtx — Emerging Markets Equity ex China
- Sustainable Emerging Market Equity
- mtx — Sustainable Asian Equity
- mtx — China A-shares Equity
- Swiss Equities
- Global Impact
- Global Environmental Change
- Megatrends

Produktlinien der Vontobel Quantitative Investments:
- Aktien (Factor Investing)
- Enhanced Equity Income

Renten

Produktlinien der Fixed Income Boutique:
- Global Flexible Bonds
- Corporate Bonds
- Emerging Markets Bonds
- Global & Swiss Bonds
- Sustainable Emerging Market Debt
- Green Bond

Produktlinien der TwentyFour Boutique:
- Asset Backed Securities (ABS)
- Outcome Driven
- Strategic Income

Produktlinie der Vontobel Quantitative Investments:
- Bonds (Durationsmanagement)
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Gemischt / Multi Asset

Produktlinien der Multi Asset Boutique:
- Global Balanced Switzerland
- Multi Manager Solutions
- Multi Asset Solutions
- Multi-Asset/Balanced
- Listed infrastructure

Absolute Return

- Multi Asset Absolute Return
- Rohstoffe, Rohstoffe Non-Food

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung v  Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research — intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Impact Investing, Best-in-Class, Integration,

Eingesetzte Kriterien Thematisch, Ausschlusskriterien

Rechtliche Hinweise

Dieses Marketingdokument wurde durch ein oder mehrere Unternehmen der Vontobel-Gruppe (zusammen "Vontobel") fur institutionelle
Kunden erstellt.

Dieses Dokument dient nur zu Informationszwecken und ist weder eine Aufforderung zum Kauf oder Verkauf von Wertpapieren, noch zur
Abgabe eines Kauf- oder Zeichnungsangebots.

Ausser soweit im Rahmen der anwendbaren Urheberrechtsgesetze vorgesehen, darf die hier wiedergegebene Information ohne die ausdri-
ckliche Zustimmung von Vontobel weder in Teilen noch in ihrer Gesamtheit wiederverwendet, angepasst, einer Drittpartei zur Verfiigung
gestellt, verlinkt, offentlich aufgefuhrt, weiterverbreitet oder in anderer Art und Weise Ubermittelt werden. Vontobel entbindet sich, soweit
gemass dem geltenden Recht mdglich, von jeglicher Haftung fur direkte oder indirekte Schaden oder Verluste, die sich aus den hier zur
Verfigung gestellten Informationen oder deren Fehlen ergeben. Haftungsanspriiche, die gegen uns infolge unterlassener oder unvollstéandi-
ger Ubermittiung dieser Informationen oder allfilliger Probleme mit diesen Informationen wegen Fahrléssigkeit, Vertragsbruch oder
Gesetzesverstdssen gegen uns gelten gemacht werden kénnten, beschranken sich nach unserem Ermessen und soweit gesetzlich zulassig
auf die erneute Bereitstellung dieser Informationen beziehungsweise eines Teils davon beziehungsweise auf die Zahlung eines dem
Aufwand fiir die Beschaffung dieser Informationen oder eines Teils davon entsprechenden Geldbetrages. Weder dieses Dokument noch
Kopien davon dirfen in Landern zur Verfligung gestellt oder Personen in solchen Landern zuganglich gemacht werden, wo dies aufgrund
der geltenden Gesetze verboten ist. Personen, denen dieses Dokument zur Verfiigung gestellt wird, sind verpflichtet, sich tUber solche
Einschrankungen kundig zu machen und die lokalen Gesetze zu befolgen. Insbesondere darf dieses Dokument weder US-Personen zur
Verfugung gestellt oder diesen ausgehandigt noch in den USA verbreitet werden.
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Die Investmentboutique fur
passgenaue Investmentstrategien

In einem herausfordernden Kapitalmarktumfeld mit sich schnell
andernden Spielregeln sind funktionierende Asset-Management-
Konzepte gefragt. Unser Ansatz basiert auf wissenschaftlichen
Erkenntnissen und kann auch hochkomplexen Anforderungen
Rechnung tragen. Unsere anspruchsvollen Kunden schatzen den
direkten Draht zum Investmentteam.

Weitere Informationen finden Sie unter www.yellowfin-am.de.

A% YELLOWEFIN
ASSET MANAGEMENT

Ein Unternehmen der Commerzbank Gruppe
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\(fa_- YELLOWFIN

YELLOWFIN ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionelll Name Ziihlke

Vorname Tobias

Funktion Geschéftsflihrer
Telefon +49 69 136 26825

L -
ES . email tobias.zuehlke@

yellowfin-am.de
Team 10

Junghofstralle 13-15
60311
Frankfurt am Main (Deutschland)

Yellowfin Asset Management — Die Investment-Boutique
(yellowfin-am.de)

Institutionell Name Kuhlisch

Vorname Manuel
Funktion Portfolio Manager /
Manuel.kuhlisch@

. Investment Advisory
- Telefon +49 69 136 26824
i email
yellowfin-am.de
Team 10

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Yellowfin Asset Management GmbH ist eine Investment Boutique in Frankfurt am Main und bietet institutionellen Kunden
sowie Ultra High Net Worth Individuals ein breites Spektrum an Portfoliomanagement- und mandatsbezogene Dienstleis-
tungen an. Die Betreuung erfolgt direkt aus dem Portfoliomanagement Team heraus. Das Team von Yellowfin ist gepragt
von hohem persdénlichem Engagement der handelnden Personen und hoher Transparenz bei den Investmententscheidun-
gen. Der Boutique-Ansatz ermdglicht zudem schnelle Entscheidungsfindungen und eine effiziente Umsetzung innerhalb
des jeweiligen Mandates. Fir jedes Mandat wird ein individuelles Reporting erstellt, der Austausch zwischen dem Investor
und dem Portfoliomanagement Team findet in regelmaRigen Abstédnden oder ad-hoc statt. Durch die Einbindung in die
Commerzbank Gruppe kdnnen Investoren zudem auf ein grofes Netzwerk an Spezialisten in weiteren Bereichen zurlick-

greifen.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland Global
2013
11
0,65
10,35
10

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)
Im Outsourcing
Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Copyright © 2024 TELOS GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Versicherungen v 4,08%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 32,00%
Unternehmen v 46,8%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 5,38%
Stiftungen, Family Offices, NGOs v 2,84%
Andere v 8,90%

Unternehmen / Tatigkeitsfelder

Yellowfin Asset Management GmbH ist eine Investment Boutique mit mehr als € 11 Mrd. Assets under Management in rund
45 individuellen Mandaten und bietet Institutionellen Kunden, Firmenkunden und Ultra High Net Worth Individuals professio-
nell gemanagte Investment Strategien.

Das Team wurde bereits im Jahr 2013 von Dr. Andreas Neumann in dem Bereich Equity Markets und Commodities (EMC)
der Commerzbank AG gegrundet. Seit 2013 arbeitet das Team, bis auf wachstumsbedingte Personaleinstellungen unveran-
dert zusammen. Im November 2019 wurde der gesamte Geschéftsbereich EMC im Zuge der Neuausrichtung der Commerz-
bank AG an die Société Générale verkauft. Bis 2022 setzte das Team die individuellen Anlagestrategien in der Tochtergesell-
schaft der Société Générale Lyxor Asset Management u.a. auch fiir Commerzbank Kunden um. 2022 kehrte das Yellowfin-
Team als neu gegriindeter Bereich “Aktives Asset Management® zur Commerzbank zuriick und wurde im Sommer 2023
schlief3lich in die neu gegriindete Tochtergesellschaft Yellowfin Asset Management GmbH, mit Sitz in Frankfurt am Main, aus-
gelagert. Damit unterstreicht die Commerzbank AG ihren Fokus auf diesen Geschéaftsbereich.

Das Yellowfin-Team bietet umfangreiche Strategien und Lésungen im Bereich Overlay Management, Multi Asset und Bench-
mark Konzepte an. Die Anlagestrategien werden individuell auf das jeweilige Mandat zugeschnitten und mit einem hochwerti-
gen Service kombiniert. Die Einbindung in die Strukturen der Commerzbank AG sichert dabei eine konstant hohe Prozess-
qualitat in den Bereichen Compliance, Legal, Risk Management und IT-Infrastruktur.

Der Investmentprozess ist wissenschaftlich fundiert und seit vielen Jahren praxiserprobt mit exzellentem Track Record. Die
Umsetzung der Strategien erfolgt Gber Spezial- oder Publikumsfonds. Angeboten werden individuelle Anlagelésungen fiir ein
breites Kundenspektrum ab € 30 Mio., darunter GroR- und mittelstandische Unternehmen, Versorgungswerke und Pensions-
kassen, Ultra High Net Worth Individuals und Family Offices, Versicherungen, sowie Stiftungen und SGB IV Anleger.

Durch den Aufsatz als Boutique wird sichergestellt, dass alle Entscheidungen zentral getroffen werden, klare Verantwortlich-
keiten bestehen und die Investment Strategien mandatsspezifisch individualisierbar sind. Aufgrund der Prasenz von Uber 10
Jahren im deutschsprachigen Raum gibt es eine hohe Anzahl an namenhaften Referenzkunden fiir alle Strategien.

Produkte / Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Die Auswahl von Einzeltiteln erfolgt unter Anwendung eines transparenten, systematischen Investmentprozess und dient der
Erzielung einer nachhaltigen Outperformance gegeniber der Benchmark. Der Ansatz wird fir alle liquiden Aktienmarkte der
entwickelten Industrielander (Developed Markets) eingesetzt. Auf Basis eines mehrstufigen Selektionsprozess werden Aktien
nach Qualitatskriterien (Bewertung, Volatilitdt, Dividendenrendite) gefiltert.

Das Managementkonzept ist quantitativer Natur und sieht eine Entscheidungsfindung ohne ,Bauchgefiihl* vor, dartber hin-
aus ist es unabhangig von einzelnen Personen (,Key-Man-Risk“). Die in der Behavioral Finance Forschung beschriebenen
Anomalien im Verhalten von Finanzmarktteiinehmern werden durch den eher prozessgetriebenen Ansatz minimiert. Gleich-
wohl wird das Konzept durch die Manager stetig weiterentwickelt. Bei der Selektion der Einzeltitel ist die Anzahl der Umsatze
wahrend der Laufzeit trotz vieler moglicher Einzelaktien im Index relativ gering. Neben der Auswahl der Einzeltitel steht auch
die Festlegung der optimalen regionalen Gewichtung des Aktienportfolios im Fokus. Hierfir erstellen wir ein Ranking der ein-
zelnen Marktregionen und machen uns den ,Momentum-Effekt* zu Nutze.

Renten

Unsere Strategien im Multi-Asset-Bereich wurden in der Vergangenheit bereits vielfach von Telos analysiert und mit Manage-
ment von Unternehmensanleihen, Staatsanleihen und Pfandbriefen aus einem breiten EUR Investment Grade Universum.
Die aktiv-quantitative Strategie basiert auf einer selbst entwickelten Scorecard, wodurch ein strukturierter und prozessgetrie-
bener Top-Down Ansatz unter Beriicksichtigung von Makro- und Marktdaten umgesetzt wird. Die Auswertung der Daten
erfolgt quantitativ sowie qualitativ und die Entscheidung wird Giber Sektor, Bonitat und Duration getroffen. Fir die Umsetzung
der Allokationsentscheidung werden Einzeltitel, anhand von Relative Value und Liquiditatskriterien, ausgewahlt. Zur effizien-
ten Feinsteuerung und zum Risikomanagement kdnnen derivative Finanzinstrumente eingesetzt werden.
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Gemischt / Multi Asset

Unsere Multi-Asset-Investment-Strategie bietet Anlegern eine Diversifikation lber verschiedene globale Anlageklassen und
verschiedene Multi-Asset-Stile, die in einem konsistenten Investmentprozess zusammengefasst werden. Neben traditionellen
Assetklassen wie Aktien, Renten und Geldmarkt beriicksichtigen wir auch liquide alternative Anlageklassen wie Wahrungen,
Rohstoffe, Volatilitat und REITs. Das Aktienuniversum umfasst sowohl Developed Markets, als auch Emerging Markets und
unterscheidet zudem bei der Auswahl der Aktiensegmente zwischen Large und Mid/Small Caps. Die Renten werden Uber
mogliche Anlagen in Staatsanleihen, Unternehmensanleihen, High Yield und Emerging Markets Anleihen angeboten. Alle
Mandate kdnnen dabei héchstspezifisch ausgestaltet werden, etwa mit individuell festgelegten Aktienbandbreiten, kunden-
spezifischen Ausschlusslisten, Nachhaltigkeitsaspekten, Schwellenwerten und Risikobudgets.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige . .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Nachhaltigkeit / ESG — Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI Commerzbank AG
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

. Basis Ausschlusskriterien flr
Unternehmen:

Thermalkohle max. 10%

Tabak max. 5%

Gliicksspiel max. 5%

Geéachtete Waffen 0%
Pornographie 0%

Verst6le gegen globale Normen
(Menschenrechte, Umweltschutz,
Arbeitsrechte, Korruption)

Eingesetzte Kriterien
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Master / Service KVGen

Copyright © 2024 TELOS GmbH
178



Weil Alternatives alternativlos sind.

Seit Uber 10 Jahren sind wir |hr erfahrener Alternative Investment Fund Manager
(AIFM) in Luxemburg. Wir bieten Ihnen umfassende Expertise tGber alle alternativen
Produkte und Assetklassen hinweg.

Kontaktieren Sie uns: www.bayerninvest.lu/alternatives

Wir machen Nachhaltigkeit profitabel. Und Profitabilitat nachhaltig.

4> BayernInvest

Luxembourg

Nur flr professionelle Anleger. Eine Anlage ist mit Risiken verbunden, darunter fallt das Risiko des Kapitalverlustes.
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&) Bayern Invest

BAYERNINVEST KAPITALVERWALTUNGSGESELLSCHAFT MBH

Adresse
StraBe Karlstrae 35
PLZ 80333
Ort (Land) Miinchen
Webadresse www.bayerninvest.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Leimbeck Kontakt 2 Name Leibold
Vorname Holger Vorname Florian
Funktion Bereichsleiter Kundenbe- Funktion Leiter KVG Strategy &
treuung und Vertrieb wj o Service
Telefon 089 54 850 0 j Telefon 089 54 850 0
email Kundenbetreuung@ '7’ email Kundenbetreuung@
bayerninvest.de J bayerninvest.de

Team 12 Team 10

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Als Master-KVG richten wir unsere Strategie an dem Selbstverstandnis “Anspruch trifft Innovation” aus. Fir unsere Kunden
sind wir Dienstleister, der die gesamte Administration ihrer Investmentvermdgen biindelt. Langjahrige Erfahrung, fundiertes
Know-how sowie leistungsfahige IT-Systeme — das sind in einem sich rasch wandelnden Investmentumfeld entscheidende
Faktoren fiir eine erfolgreiche Fonds-Administration. Auf dieser Basis bieten wir innovative und maRgeschneiderte Losun-
gen fiir den gesamten Back und Middle-Office-Bereich. Mit unseren Kunden pflegen wir einen regelmaigen Austausch, un-
sere Services entwickeln wir kontinuierlich weiter. Unsere administrativen Dienstleistungen bieten wir auch als Outsourcing-
Lésung an.

Wir entwickeln Anlagelésungen und realisieren sie unter Einhaltung héchster Qualitdtsanspriche. Master-KVG-Strukturen
setzen wir individuell nach den Winschen und Anforderungen der Anleger auf. Moglich sind Lésungen im Sinne einer
reinen Reporting-Struktur bis hin zur Strukturierung Uber verschiedene Investmentvermégen und Segmentfonds sowie
einer Investment-AG unter Einbeziehung der Administration von Direktbestanden. Wir kdnnen alle gangigen Assetklassen
und Instrumente systemseitig abbilden. Auch mit komplexen Assetklassen sind wir vertraut; so waren wir die erste deutsche
KVG, die US Senior Secured Loans administrierte. Flr die Umsetzung von Anlagestrategien mit Alternativen Investments
wie Private Equity und Infrastruktur dient die Bayerninvest Luxembourg S.A. als Plattform. Die Administration aller Asset-
klassen erfolgt auf der Systemarchitektur in Miinchen, so dass Investoren ein ganzheitliches Reporting Uber alle Assetklas-
sen und Fondsstrukturen erhalten.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Schwerpunkte auRerhalb von Deutschland sind Osterreich und Luxemburg.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1989 1989
Anzahl Standorte 1 2
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 90 90
Anzahl Mitarbeiter 182 211
Anzahl der Asset Manager, 8 9
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen, 16 18
mit denen zusammengearbeitet wird
Copyright © 2024 TELOS GmbH Bayerninvest Kapitalverwaltungsgesellschaft mbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 8,7 8,7
Versicherungen v 448 44,8
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 28,1 28,1
Unternehmen v 4,9 4,9
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v In anderen Kategorien enthalten
Kirchliche Einrichtungen v 6,3 6,3
Publikumsfonds v 2,6 2,6
Spezialfonds v 1,5 1,5

Unternehmen

Als Gesamtanbieter ist die Bayerninvest Kapitalverwaltungsgesellschaft sowohl Asset Manager als auch Master-KVG. Das
Unternehmen mit Sitz in Miinchen wurde 1989 als hundertprozentige Tochter der BayernLB gegriindet. Mit einem verwalte-
ten Volumen von tber 90 Milliarden Euro in Spezial- und Publikumsfonds gehért sie zu den grolRen Kapitalverwaltungsgesell-
schaften. Bei der Bayerninvest ist die Analyse und Integration von Nachhaltigkeitsaspekten Bestandteil jedes Investmentpro-
zesses. Erklartes Ziel ist, spatestens bis zum Jahr 2025 alle in eigener Verantwortung gemanagten Portfolien in Einklang mit
den Zielen des Pariser Klimaabkommens zu bringen — in Abstimmung mit den jeweiligen Anlageziele und -strategien unse-
rer Kundinnen und Kunden. Darlber hinaus entwickeln wir auf Kundenwunsch weitere individuelle nachhaltige Investmentl6-
sungen. Sie ermdglichen institutionellen Anlegern ihre spezifischen Nachhaltigkeitsziele zu erreichen und ihr angestrebtes
Chancen-Risiko-Profil zu verbessern. Erganzend die Bayerninvest auch als Unternehmen selbst die Weichen auf Klimaneu-
tralitat gestellt: Wir beziehen unseren Strom aus 100% aus gruner Energie von Vattenfall. Seit 2022 wird die CO2-Abgabe
Uber atmosfair ausgeglichen.

Wir verfligen Uber mehr als 30 Jahre Erfahrung am Kapitalmarkt. Zu unseren Kunden zahlen Versicherungen, Versorgungs-
werke, Pensionskassen, Kreditinstitute, Unternehmen, Stiftungen und kirchliche Einrichtungen. Wir bieten maRRgeschneiderte
und innovative Anlage- und Risikomanagement-Konzepte, eine professionelle Fondsverwaltung sowie ein marktfiihrendes
Nachhaltigkeitsreporting. Wir sind aktiver Manager von Renten- und Aktienportfolios sowie von Multi-Asset Mandaten; index-
orientierte Anlageldsungen runden unser breites Leistungsspektrum ab. Im Bereich der Master-KVG administrieren wir Fonds
und bieten hierfir umfassende und individuelle Losungen fiir den gesamten Back- und Middle-Office-Bereich. Der Fokus liegt
auf Losungen fir individuelle Kundenbediirfnisse sowie der Einbeziehung regulatorischer Anforderungen auf Investorenseite
beim Setup eines Master-KVG-Vehikels.

Services als Master KVG

Als Master-KVG richten wir unsere Strategie an dem Selbstverstandnis “Anspruch trifft Innovation” aus. Fir unsere Kunden
sind wir Dienstleister, der die gesamte Administration ihrer Investmentvermdgen bilindelt. Langjahrige Erfahrung, fundiertes
Know-how sowie leistungsféhige IT-Systeme — das sind in einem sich rasch wandelnden Investmentumfeld entscheidende
Faktoren fiir eine erfolgreiche Fonds-Administration. Auf dieser Basis bieten wir innovative und maf3geschneiderte Losungen
fir den gesamten Back und Middle-Office-Bereich. Mit unseren Kunden pflegen wir einen regelmafligen Austausch, unsere
Services entwickeln wir kontinuierlich weiter. Unsere administrativen Dienstleistungen bieten wir auch als Outsourcing- LO-
sung an.

Wir entwickeln Anlageldésungen und realisieren sie unter Einhaltung héchster Qualitatsanspriiche. Master-KVG-Strukturen
setzen wir individuell nach den Wiinschen und Anforderungen der Anleger auf. Mdglich sind Lésungen im Sinne einer reinen
Reporting-Struktur bis hin zur Strukturierung tber verschiedene Investmentvermdgen und Segmentfonds sowie einer Invest-
ment-AG unter Einbeziehung der Administration von Direktbesténden.

Wir administrieren alle Assetklassen - auch Alternative Investments

Wir kénnen alle gangigen Assetklassen und Instrumente systemseitig abbilden. Auch mit komplexen Assetklassen sind wir
bestens vertraut; so waren wir die erste deutsche KVG, die US Senior Secured Loans administrierte. Fir die Umsetzung von
Anlagestrategien mit Alternativen Investments wie Private Equity und Infrastruktur dient die Bayerninvest Luxembourg S.A.
als Plattform. Die Administration aller Assetklassen erfolgt auf der Systemarchitektur in Miinchen, so dass Investoren ein
ganzheitliches Reporting Uber alle Assetklassen und Fondsstrukturen erhalten.

Unser Leistungsspektrum

Basis-Paket

e Beratung zur Mandatsstrukturierung
Fondsbuchhaltung
Investmentcontrolling
Performance- und Risikomessung
Reporting
Gesetzliches Meldewesen
Client Services
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Premium-Leistungen

¢ Portfoliomanagement
Handel
Collateral Management
Risiko-Overlay Management
Liquiditdtsmanagement
Transaktionskostenanalyse
Transition Management
Ausgestaltungsmdglichkeiten

Die Gestaltungsmaoglichkeiten im Rahmen der gesetzlichen Regelungen bieten eine hohe Flexibilitat bei der Umsetzung.
Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige . .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — (Services)

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus BAYERNINVEST KAPITALVERWALTUNGSGESELLSCHAFT MBH —
Erlauterungen

Die Bayerninvest bringt alle eigenverantwortlich gemangten Portfolios bis 2025 in Einklang mit den Zielen des Pariser Klima-
abkommens und begleitet, nicht nur im Hinblick auf regulatorische Anpassungen, die Weiterentwicklung von Produkten und
Dienstleistungen auf allen Ebenen der Nachhaltigkeit. So erfillen alle Publikumsfonds, die nach der eigenen Anlagestrategie
der Bayerninvest verwalteten werden, die Vorgaben der Artikel 8 oder 9 der Offenlegungsverordnung.

Als Administrator macht die Bayerninvest Chancen und Risiken in Portfolios tiber das innovative und automatisierte Nachhal-
tigkeitsreporting transparent. ESG-Qualitat, CO2-Intensitat und Wirkungsanalysen in Anlehnung an die 17 UN-Nachhaltig-
keitsziele, sind granular und ubersichtlich dargestellt.

Die Analyse von Umwelt-, sozialen und Governance-Aspekten sowie die Berlcksichtigung von Mindestnormen und
Wirkungsanalysen in Anlehnung an die 17 UN-Nachhaltigkeitsziele sind Grundlagen unserer Investmententscheidungen. Bei
der Bayerninvest ist die Analyse von Nachhaltigkeitsaspekten integraler Bestandteil jedes Investmentprozesses im Portfolio-
management. Das Fundament des Investmentprozesses ist die Festlegung der individuellen Nachhaltigkeitsziele. Intelligente
nachhaltige Anlagestrategien zeichnen sich durch eine Kombination von Mindeststandards und dem Einbezug von ESG-
Aspekten aus, die qualitative und quantitative Elemente zur Optimierung des Chance-Risiko-Profils nutzen. Die Bayerninvest
steht fir ein Portfoliomanagement, das transparent, diszipliniert und mit schnellen Reaktionszeiten ausgestattet ist.
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aDeka

Institutionell

DEKA INVESTMENT GMBH

Adresse
Strale Lyoner Strafke 13
PLZ 60528
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.deka.de, www.deka-institutionell.de

Kundenbetreuung / Kontakt

Name Schillai

! v Vorname Matthias
%Jﬁ Funktion Leiter Asset Servicing
1\,\;., ) Telefon 069 /7147 — 5102
‘r ‘ email Matthias.Schillai@deka.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Das breite Produktspektrum der Master-KVG der Deka wird begleitet von Dienstleistungen wie der Performancemessung
und -attribution, einem ausgefeilten Risikocontrolling sowie individuellen und standardisierten Reportings, alles vereint in
einem umfassenden Betreuungskonzept. Unser ganzheitlicher Ansatz in der Betreuung basiert auf dem Vorhaben, praxis-
orientierte Lé6sungen zu erarbeiten und diese so schnell wie mdglich umzusetzen. So haben wir den Aufbau unserer Einheit
Kunden- und Mandatsbetreuung nach Kundensegmenten ausgerichtet. Hier steht eine personliche Kundenbetreuung in
allen Belangen zur Seite. Die definierte Vertretungsregelung gewahrleistet eine kontinuierliche Beratung mit einer Qualitats-
sicherung nach dem Vier-Augen-Prinzip.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Luxemburg

Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2004
Anzahl Standorte 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 95,7
Anzahl Mitarbeiter *
Anzahl der Asset Manager, 104
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen, 10

mit denen zusammengearbeitet wird

* Uber die Kundenbetreuung bis zur Fondsbuchhaltung wird auf rund 500 Mitarbeitende aus verschiedenen Facheinheiten zugegriffen. Eine
alleinige Zuordnung zur Funktion Master-KVG liegt nicht vor.
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell
Anteil an AUA (in %)

Global

Kreditinstitute v 47
Versicherungen v 20
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 9
Unternehmen v 10
Kommunale / Kirchliche Anleger v 9
Stiftungen v 6
Unternehmen

Die DekaBank bildet gemeinsam mit ihren Tochtergesellschaften die Deka-Gruppe. Als zentraler Dienstleister biindelt sie
Kompetenzen in Asset Management und Bankgeschaft — als Vermdgensverwalter, Finanzierer, Emittent, Strukturierer und
Verwahrstelle. Mit Total Assets von knapp 357,7 Mrd. Euro sowie Uber fiinf Millionen betreuten Depots (Stand per
30.12.2023) ist die Deka-Gruppe einer der groRten Wertpapierdienstleister in Deutschland.

Services als Master KVG

Als Master-KVG der Deka-Gruppe verfiigen wir Uber eine langjahrige, ausgepragte Expertise in der Auflegung und Adminis-
tration von Fonds sowie in der Anbindung von externen Asset Managern und Verwahrstellen. Unseren Kundinnen und
Kunden bieten wir Zugriff auf die Ressourcen und Kompetenzen der Deka-Gruppe, insbesondere der Deka Investment, einer
der grofdten deutschen Fondsgesellschaften. Fur institutionelle Anleger sind wir ein zuverlassiger Partner mit dauerhaft
hohem Qualitatsniveau und groRenbedingten Skaleneffekten.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) v ETFs v
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
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Nachhaltigkeit / ESG — (Services)

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v
ESG-Research — extern v
Ausschlusskriterien, Best-in-Class (Zielfonds),
Eingesetzte Kriterien Engagement, integrierte ESG-Analyse sowie aktives
Engagement

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus DEKA INVESTMENT GMBH — Erlauterungen

Das Thema Nachhaltigkeit ist seit 2015 fest im Kern der Deka-Gruppe verankert, als Teil unserer Geschaftsstrategie. Von der
Personalfiihrung hin zu Compliance und Datenschutz — in der gesamten Unternehmensfiihrung legen wir groRen Wert auf
die verschiedenen Prinzipien der Nachhaltigkeit. Dazu kommt der Bereich der Produkte: Auch hier ist Nachhaltigkeit ein
elementares Thema. Klare Leitlinien geben den Rahmen fiir unsere Fonds und Finanzierungen vor.

Ein zentraler Aspekt unseres Angebots ist die Beratung von institutionellen Kunden zu einer nachhaltigen Ausrichtung ihres
Portfolios. Umfassend berat die Deka zum Beispiel bei der Definition individueller Nachhaltigkeitskriterien, der Festlegung
des Anlageuniversums oder bei der Optimierung bestehender Portfolios und hilft dabei, den jeweils passenden Umsetzungs-
weg zu finden.

Corporate ESG
MSCI Bt iance SUSTAINALYTICS 3 AR
ESG RATINGS ; 3 :
& Momingatar company
| ccc L] as LLLY EL} lhﬂ; I-SS FSG}
Siand: 23.08 2023 Stand-24.01.2024 Sten
C Prime ESG Risk Rating: 16.9 - ESG Overall Score: Robust
A “Low Risk" 55/100

Quellen:

THE USE BY DekaBank Deutsche Girozenrale (“Deka”) OF ANY MSCI ESG RESEARCH LLC OR ITS AFFILIATES (“MSCI”) DATA, AND THE USE
OF MSCI LOGOS, TRADEMARKS, SERVICE MARKS OR INDEX NAMES HEREIN, DO NOT CONSTITUTE A SPONSORSHIP, ENDORSEMENT,
RECOMMENDATION, OR PROMOTION OF Deka BY MSCI. MSCI SERVICES AND DATA ARE THE PROPERTY OF MSCI OR ITS INFORMATION
PROVIDERS, AND ARE PROVIDED ‘AS-IS’ AND WITHOUT WARRANTY. MSCI NAMES AND LOGOS ARE TRADEMARKS OR SERVICE MARKS
OF MSCI. Stand Nachhaltigkeitsratings: MSCI: 10.06.2022 (AAA bis CCC; Peer Group: Asset Management & Custody Banks); Sustainalytics:
24.01.2024 (0—40+; Peer Group: Asset Management & Custody Services); ISS-ESG: 23.08.2023 (A+ bis D-; Peer Group: Financials/Public & Regional
Banks; Moody's ESG: Mai 2021 (0 — 100/100 (Peer Group: Retail & Specialised Banks)

Further Details: https://www.deka.de/deka-gruppe/unsere-verantwortung/wie-wir-nachhaltigkeit-leben/nachhaltigkeitsberichte--ratings
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HANSAINVES |

HANSAINVEST HANSEATISCHE INVESTMENT-GMBH

Adresse
Strafe Kapstadtring 8
PLZ 22297
Ort (Land) Hamburg
Webadresse www.hansainvest.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Dr. Stotz Kontakt 2 Name Wibbeke

Vorname Jorg W. Vorname Ludger

Funktion Geschaftsflhrer
Service-KVG Real Assets

Funktion Sprecher der
Geschéftsflihrung &

Geschaftsfihrer

Service-KVG Financial Telefon  +49 40 30057 6144

Assets email ludger.wibbeke@
Telefon  +49 40 30057 6167 hansainvest.de
email joerg.stotz@

hansainvest.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Bei der HANSAINVEST ist ein Team von uber 30 Mitarbeitenden sowohl in Hamburg als auch in der Niederlassung in
Frankfurt am Main in der Kundenbetreuung fir die individuelle Strukturierung in allen relevanten Assetklassen zustandig.
Jedem Kunden wird an dieser Stelle ein Hauptansprechpartner genannt, der fiir ihn sowohl bei der Fondsauflegung als
auch spater im Tagesgeschaft als Ansprechpartner zur Verfigung steht. Aufgrund der jeweiligen TeamgréRe ist gewahrleis-
tet, dass auch die anderen Mitarbeiter informiert und im Vertretungsfall kompetente Ansprechpartner sind. Im Bereich
Financial Assets erweitert zudem seit Anfang 2022 das Team Community Service das Serviceportfolio. Mit der neuen
Einheit bieten wir unseren Partnern zusétzliche Dienstleistungen insbesondere in den Bereichen Vertriebs- und Marketing-
unterstiitzung.

Bei allen weiterfihrenden Fragestellungen — insbesondere im Tagesgeschaft — stehen unseren Kunden aus den relevanten
Abteilungen jeweils fachliche Ansprechpartner direkt zur Verfligung.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Die HANSAINVEST st Uber die Tochtergesellschaft HANSAINVEST LUX S.A. in Luxemburg als AIFM/Super-ManCo
aktiv.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1969 1988
Anzahl Standorte 2 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) Uber 58 (Stand: Jan 2024) Ca. 2,2 (Stand: Jan 2024)
Anzahl Mitarbeiter rd. 350 >20
Anzahl der Asset Manager, rd. 200 >10
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen, - -
mit denen zusammengearbeitet wird
Copyright © 2024 TELOS GmbH HANSAINVEST Hanseatische Investment-GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermogensverwalter

R X X X X | « «

Asset Manager

Unternehmen

Die Kapitalverwaltungsgesellschaft HANSAINVEST Hanseatische Investment-GmbH wurde 1969 gegriindet und ist Teil der
SIGNAL IDUNA Gruppe. Als unabhéangige Service-KVG fur Real und Financial Assets erbringt die Hamburger Gesellschaft
vielfaltige Dienstleistungen rund um die Administration von liquiden und illiquiden Assetklassen. Der Hauptsitz befindet sich in
Hamburg, zudem ist das Unternehmen mit einer Niederlassung in Frankfurt am Main prasent. Uber ein Tochterunternehmen
ist die HANSAINVEST auch in Luxemburg vertreten. Aktuell werden von rund 370 Mitarbeitenden mehr als 500 Publikums-
und Spezialfonds mit einem Bruttofondsvermégen von tber 55 Milliarden Euro administriert.

Services als Servicer KVG

Als Service-KVG legt HANSAINVEST fir Initiatoren Labelfonds auf und administriert diese. Egal ob Sachwert oder Wertpa-
pier, offen oder geschlossen, in Deutschland oder Luxemburg — die HANSAINVEST hat die Erlaubnis zur Auflage aller
relevanten Anlageklassen und fungiert als ,One-Stop-Shop“ in Sachen Fondslésungen. Fur ihre Kunden ubernimmt sie u. a.
die Erfillung regulatorischer Anforderungen und stellt die Fondsadministration, das Risikomanagement oder die Compliance-
Funktionen sicher. Die HANSAINVEST greift fur lhre Tatigkeiten immer auf die aktuellste Technik zurtick, entsprechend
digitalisieren sich die Tatigkeiten immer mehr. Ziel ist es dabei, immer State-of-the-Art zu sein und dadurch als Pionier und
dezidierter Spezialist fir unsere Fondspartner laufend neue Mdoglichkeiten zu erschlieBen. Auflerdem unterstitzt die
HANSAINVEST bei Marketing- und Vertriebsthemen ihre Fondspartner — auch auf konzeptioneller Ebene - mit einem
kreativen und flexiblen Mix aus On- und Offline-Bausteinen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Copyright © 2024 TELOS GmbH HANSAINVEST Hanseatische Investment-GmbH
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Nachhaltigkeit / ESG — (Services)

Unterzeichner der UN PRI
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern / proprietar

R X < «

ESG-Research — extern

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus HANSAINVEST - Erlauterungen

Als Service-KVG ist sich HANSAINVEST ihrer treuhanderischen Verantwortung bewusst. Wir sind in besonderer Weise auf
das Vertrauen der Anleger in den von uns verwalteten Fonds als auch das Vertrauen unserer Geschéaftspartner und Mitarbei-
ter/innen angewiesen.

Die Nachhaltigkeitsstrategie haben wir aus diesem Grund fest in die allgemeine Unternehmensstrategie verankert und
nehmen so unsere Verantwortung wahr. Unter Corporate Social Responsibility fassen wir unsere Verantwortung gegenuber
der Gesellschaft fir die Auswirkungen unseres unternehmerischen Handelns zusammen. Wir sind ber-zeugt, dass Unter-
nehmen, die nachhaltig wirtschaften, langfristig erfolgreicher sind. Diesen Ansatz implementieren wir entlang unserer
Wertschdpfungskette in die Geschéaftsstrategie und haben folgende Handlungsfelder festgelegt, fir die wir jeweils Leitlinien
fur verantwortungsvolles Handeln bestimmen und umsetzen:

Unternehmensfiihrung
Mitarbeiter/innen

Umwelt

Gesellschaft

Produkte und Dienstleistungen
Kundenbeziehungen

Durch unsere Nachhaltigkeitsstrategie setzen wir Ressourcen so effizient ein, dass es gemal der Definition der Brundtland
Kommission ,den Bedurfnissen der heutigen Generation entspricht, ohne die Mdglichkeiten kinftiger Generationen zu
gefahrden, ihre eigenen Bedurfnisse zu befriedigen und ihren Lebensstil zu wahlen®. Dabei sind wir uns bewusst, dass
Energie- und Ressourceneffizienz nicht nur die 6kologischen Auswirkungen der Geschéftstatigkeit, sondern langfristig auch
Kosten reduziert.

Den wichtigsten Teil unserer Wertschopfungskette bilden unsere Produkte und Dienstleistungen. Durch die Umsetzung der
BVI Wohlverhaltensregeln und die Unterzeichnung der UN Principles fiir Responsible Investments in unserer Rolle als
Fondsadministrator unterstiitzen wir unsere Geschéaftspartner bei der Erhebung von Daten zur Auflage von Art. 8 und Art. 9
-Fonds nach der Offenlegungsverordnung sowie der Taxonomieverordnung. Bei der Auflegung von nachhaltigen Fonds-
produkten leisten wir so einen aktiven Beitrag zur Umsetzung der Prinzipien fur verantwortliches Investieren.

Bei unseren Bestrebungen zur Umsetzung der CSR-Handlungsfelder bemiihen wir uns einen Beitrag zu den UN Sustainable
Development Goals zu leisten, soweit dies unsere Geschaftsprozesse sinnvoll zulassen.
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#EchteAss ets

Jetzt QR-Code

Dr. Uwe Rathausk
der GANE Aktienge aft und Kunde
bei Hauck Aufhduser Asset Servicing.

Hauck Aufhduser Asset Servicing

Vermogensverwalter, Family Offices, Banken,
Versicherungen, Pensionsfonds oder Investment-
gesellschaften: Als fithrender Serviceanbieter

fur liquide Investmentlosungen begleitet Hauck
Aufhauser Asset Servicing Sie personlich bei allen
administrativen, operativen und vertrieblichen
Aktivitaten rund um lhrindividuelles Fondsprodukt.
Sowohl in Deutschland als auch in Luxemburg. Als
Full-Service-Anbieter wie auch modular.

www.hal-privatbank.com/echte-assets
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HAUCK
EI AUFHAUSER
FUND SERVICES

HAUCK & AUFHAUSER FUND SERVICES S.A.

Adresse
Strafe 1c, rue Gabriel Lippmann
PLZ L-5365
Ort (Land) Munsbach (Luxembourg)
Webadresse www.hal-privatbank.com/asset-servicing

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Schmitt Kontakt 2 Name Kraiker

Vorname Wendelin Vorname Christoph
Funktion Vorstand

Telefon +352 4513 14510

Funktion Vorstand
Telefon +352 4513 14505

email wendelin.schmitt@ email christoph.kraiker@
hal-privatbank.com hal-privatbank.com
Team 42 Team 42

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Hauck & Aufhauser Fund Services bietet Ihnen in Bezug auf moderne Investmentprodukte eine ganzheitliche Beratung, die
Mdoglichkeit der Produktentwicklung sowie maRgeschneiderte Losungen fur komplexe Bedirfnisse. Abgerundet wird dieses
Angebot durch unsere umfangreiche und qualitativ hochwertige Produktpalette fiir Anbieter von Investmentprodukten wie
UCITS-Fonds , Spezialfonds, Verbriefungen und anderer Investmentvehikel. Dank unserer langjahrigen Erfahrung und um-
fassenden Infrastruktur fur Private-Label Fonds ermdglichen wir lhnen eine zeitnahe Fondsauflage sowie die umfassende
Administration ihres Produktes. Bei den Alternativen Investmentfonds betreuen wir offene und geschlossene Publikums-
und Spezialfonds séamtlicher géangigen Asset Klassen sowie Verbriefungen — in Deutschland, Luxemburg und Irland. So pro-
fitieren Sie gleich an drei Standorten von einem ausgezeichneten Netzwerk aus erstklassigen Finanzexperten, Juristen und
Wirtschaftsprifern. Unsere Kunden erhalten sdmtliche Dienstleistungen aus einer Hand. Wir zéhlen Family-Offices, Versi-
cherungen, Versorgungswerke, Pensionskassen, Unabhangige Vermdgensverwalter, Private Equity-Gesellschaften, Unter-
nehmer, Vermdgende Privatinitiatoren und Immobiliengesellschaften zu unseren Kunden.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Luxemburg, Deutschland, Irland, Schweiz, Osterreich, China, Hongkong

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1988
Anzahl Standorte 3
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 78,6 per 31.12.2022
Anzahl Mitarbeiter 125
Anzahl der Asset Manager, >190
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen, 1
mit denen zusammengearbeitet wird
Copyright © 2024 TELOS GmbH Hauck & Aufhauser Fund Services S.A.
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

Kirchliche Einrichtungen

Unabhéangige Vermoégensverwalter

Family Offices

R X X X X | « «

Asset Manager

Unternehmen

Hauck & Aufhduser Fund Services S.A. (HAFS) gehoért zum Hauck Aufhduser Lampe Konzern. Die HAFS blickt auf dem
Gebiet der Konzeption und Administration von klassischen Publikumsfonds auf eine Erfahrung von mehr als 35 Jahren
zuriick. Mit der Grindung der Tochtergesellschaft Hauck & Aufhauser Alternative Investment Services S.A. (HAAS) vor
15 Jahren sind wir iber dies in der Lage institutionellen Initiatoren und Assetmanagern auch die komplette Dienstleistungs-
palette fir Real-Asset Produkte anzubieten. Unser Service erstreckt sich von der individuellen Beratung und Konzeption lhrer
Produktidee Uber die Markteinflihrung bis hin zur vollstdndigen Administration der Fondsstruktur im laufenden Tagesgeschéft.
2016 erfolgte die Ubernahme der Bank durch die chinesische Beteiligungsgesellschaft Fosun. Dies ermdglicht uns die
ErschlieBung neuer, internationaler Markte und Wachstumsperspektiven. Heute belegt die HAFS Platz 2 im Bereich der Third
Party ManCos in Luxemburg.

Services als Master KVG

Unsere Dienstleistungen erstrecken sich von der Betreuung und Beratung, Fondskonzeption und Legal Services, Fondsma-
nagement / Adviserdesk, Register- und Transferstelle, Fondsadministration und -buchhaltung sowie Risikomanagement und
AIFM-Services. Unsere Kunden profitieren zudem von unserer individuell geplanten Vertriebsunterstiitzung, dem mafige-
schneiderten Fondsreporting Tool und dem modularen Investment Management System XENTIS.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
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Nachhaltigkeit / ESG — (Services)

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen
ESG-Research - intern / proprietar

ESG-Research — extern v

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus HAUCK & AUFHAUSER FUND SERVICES S.A. — Erldauterungen

Das Thema Nachhaltigkeit und die ESG-Faktoren sind ein integraler Bestandteil unserer Bank — sowohl auf der Service- als
auch auf der Produktebene sowie im Hinblick auf unsere Unternehmenskultur. Bei Hauck Aufhauser Lampe ist ein dezidier-
tes ESG-Team dafiir zustandig, das Thema Nachhaltigkeit im Bankhaus zu gestalten und umzusetzen. Dafiir ist es wesent-
lich, den Einfluss von ESG-Faktoren entlang der gesamten Wertschépfungskette der Bank zu betrachten. Gemeinsam mit
unseren Mitarbeitern arbeiten wir kontinuierlich an einem Nachhaltigkeitsleitbild, dass zukunftsweisend fiir unser Bankhaus
und unsere Kunden ist. Im Asset Servicing begleiten wir Asset Manager auf der operativen Seite und prifen gemeinsam ihre
Produkte hinsichtlich der Umsetzung von Nachhaltigkeitsfaktoren. So identifizieren wir einen regulatorischen Handlungsbe-
darf friihzeitig und kénnen die Umsetzung aller MalRnahmen in die Wege leiten. Ein zentrales Anliegen ist fiir uns dabei auch
der friihzeitige und regelmaRige ESG-Knowledge Transfer hin zu unseren Kunden. Ziel ist es, diese dabei zu unterstiitzen,
eine fundierte Entscheidung bezliglich der Ausrichtung ihrer Fonds treffen zu kdnnen.
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Asset Alternative Asset
Management Investments Servicing

Das Triple der institutionellen
Kapitalanlage.

Als Full-Service-Manager und starker Partner an Ihrer
Seite unterstlitzen wir Sie mit unserem Wissen entlang

der gesamten Wertschdpfungskette: vom Asset Management
Uber Alternative Investments bis zum Asset Servicing Ihrer
gesamten Kapitalanlagen.

Nutzen Sie unser Wissen, um lhre Ziele zu erreichen.

helaba-invest.de

Helaba /nvest

Wissen entscheidet.
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Helaba /nvest

HELABA INVEST KAPITALANLAGEGESELLSCHAFT MBH

Adresse
StraBe Junghofstr. 24
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.helaba-invest.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Dr. Templin Kontakt 2 Name Dr. Wiedmann

Vorname Jiirgen
Funktion Mitglied der

Vorname Hans-Ulrich

Funktion Sprecher der

Geschéftsfuhrung Geschéftsflhrung
Telefon 069-29970-0 Telefon 069-29970-0
email info@helaba-invest.de email info@helaba-invest.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Im Rahmen unseres ganzheitlichen Betreuungskonzeptes legen wir einen besonderen Wert auf eine langfristige Kundenbe-
ziehung mit Personlichkeit. Fir die vielfaltigen Anliegen stehen unseren Anlegern ein Client Manager sowie ein Relationship
Manager direkt als persénliche Ansprechpartner zur Verfiigung. Die Vermdgensanlage in den ,Spezialfonds” verstehen wir
im Wortsinn und erarbeiten fiir passgenaue Lésungen. Dies ist nach unserer Auffassung eine zentrale Voraussetzung, um
die individuellen Anlageziele unserer Investoren bestmdglich und nachhaltig zu erreichen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Der Fokus der Helaba Invest liegt in der D/A/CH-Region

Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1991
Anzahl Standorte 1

Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 225
Anzahl Mitarbeiter 405
Anzahl der Asset Manager, 172

mit denen zusammengearbeitet wird

Anzahl der Verwahrstellen, 9
mit denen zusammengearbeitet wird
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)
Deutschland

Kreditinstitute v 13
Versicherungen v 32
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 45
Unternehmen v 4
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 2
Kirchliche Einrichtungen v 1
Sonstige (Stigtungen etc.) v 3

Unternehmen

Seit mehr als 30 Jahren entwickeln wir fir institutionelle Investoren Anlagekonzepte. 1991 als Tochtergesellschaft der Helaba
gegrindet zahlen wir heute mit einem verwalteten Volumen von ca. 225 Mrd. Euro zu den flihrenden Kapitalverwaltungsge-
sellschaften im deutschen Markt.

Unsere Unternehmensstrategie basiert auf den drei Geschaftsfeldern Asset Management, Alternative Investments sowie dem
Asset Servicing (Master-KVG). Dabei verstehen wir uns als Full-Service-Manager mit ausgewahlten Kernkompetenzen: Im
Asset Management fiir liquide Wertpapiere liegt unsere Starke im Management von Credit- und Multi Asset-Portfolios sowie
im Risiko-Overlay. Unsere Kernkompetenz im Bereich Alternative Investments liegt in der Beratung institutioneller Anleger bei
der Formulierung und Umsetzung ihrer Immobilien- sowie Infrastrukturstrategie. Hier agieren wir als Multi Manager fur Bera-
tungsmandate und Dachfonds. Im Geschéftsfeld Asset Servicing bieten wir institutionellen Investoren alle Dienstleistungen
rund um die Administration von offenen Spezial- und Publikumsfonds.

Bei all unserem Handeln ist das Thema Nachhaltigkeit fiir uns nicht nur integraler Bestandteil unseres eigenen Asset
Managements, sondern hat vielmehr einen Gbergeordneten Stellenwert. Denn als grofer institutioneller Investor sehen wir
uns in einer Vorbildfunktion. Diese mdchten wir nutzen, um auch andere von der Notwendigkeit nachhaltigen Wirtschaftens
zu Uberzeugen. So haben wir uns als Full-Service-Manager eine umfassende Nachhaltigkeitsagenda gesetzt, die wir konse-
quent Schritt fir Schritt umsetzen.

Services als Master KVG

In der Funktion als Master-KVG bieten wir alle Dienstleistungen rund um die Administration von Kapitalanlagen an. Hierzu
zahlen eine leistungsfahige Buchhaltung (KAGB, HGB und IFRS), ein detailliertes Risikomanagement und Controlling sowie
ein umfassendes Reporting. Dariiber hinaus bietet die Helaba Invest die Administration und das Reporting von Direktanlagen
sowie die Ubernahme des aufsichtsrechtlichen Meldewesens fiir Versicherungen und Kreditinstitute an. Die operative Betreu-
ung des Master-Mandates erfolgt durch einen Client Manager, welcher alle Fragen des Kunden mit den Fachbereichen bzw.
der Verwahrstelle koordiniert und fur die Vorbereitung, Durchfihrung und Nachbereitung der Anlageausschuss-Sitzungen
zustandig ist.

Im Rahmen unserer ganzheitlichen Betreuung legen wir Wert auf eine proaktive Unterstiitzung beziglich aktueller Themen
rund um die Fondsanlagen. Steuerliche, regulatorische und rechtliche Themen greifen wir auf und treten in den Dialog mit
unseren Kunden ein, um zu informieren, ggf. Handlungsbedarf festzustellen und Lésungen anzubieten.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung v  Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) v ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
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Nachhaltigkeit / ESG — (Services)

Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar

ESG-Research — extern v

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus HELABA INVEST — Erlauterungen

Als Helaba Invest sind wir der Uberzeugung, dass Nachhaltigkeit einen wesentlichen Teil zur Zukunftsfihigkeit von Staaten
und Unternehmen beitragt. In einem von Ressourcenknappheit, Klimawandel und gesellschaftlichen Herausforderungen
gepragten Umfeld stellen nachhaltige Anlagestrategien eine Grundvoraussetzung fir die Erzielung langfristiger Ertrage sowie
die Vermeidung von Risiken dar. Sie sind daher im besonderen Interesse von Investoren.

Mit unserer nachhaltigen Investmentphilosophie méchten wir zu einer starkeren Berticksichtigung von Nachhaltigkeitsaspek-
ten beitragen und den Dialog férdern. Wir sind der Auffassung, auf diese Weise eine doppelte Rendite erwirtschaften zu
kénnen. Neben einem finanziellen Mehrwert fir unsere Kunden schaffen wir einen gesellschaftlichen Mehrwert.

Wir verfolgen den Ansatz des verantwortlichen Investierens. Dabei beriicksichtigen wir neben gesetzlichen und regulatori-
schen Vorgaben auch verschiedene nationale und internationale Standards. Helaba Invest hat die internationalen Grund-
satze fur verantwortliches Investieren - Principles for Responsible Investment (PRI) - unterzeichnet. Die PRI ist eine von den
Vereinten Nationen unterstitzte Investoreninitiative, die in Kooperation mit der United Nations Environmental Programme
Finance Initiative (UNEP) und dem Global Compact agiert und einen Beitrag zu einem nachhaltigeren globalen Finanzsys-
tem leisten méchte. Mit unserer Unterzeichnung bekennen wir uns zu den sechs Prinzipien der PRI und dokumentieren
damit 6ffentlich unsere Einstellung hinsichtlich verantwortungsvollen Investierens. Wir sind davon Uberzeugt, dass die
Erflllung dieser sechs Prinzipien gleichzeitig zur Erreichung der UN Sustainable Development Goals beitragt.

Ferner unterstitzen wir die BVI-Wohlverhaltensrichtlinien, in die u.a. die Leitlinien des BVIs zum verantwortlichen Investieren
integriert wurden. Als Teilnehmer der Arbeitskreise Verantwortliches Investieren und Nachhaltigkeit bei Immobilien-fonds des
BVI férdern wir den regelmafigen Austausch in der Branche. Dartiber hinaus sind wir Signatory des Carbon Disclosure
Projects.

Um Nachhaltigkeit aktiv zu férdern, informieren wir unsere Kunden im Rahmen von Anlageausschuss-Sitzungen, im laufen-

den Dialog sowie in speziellen Workshops kontinuierlich tiber die aktuellen Entwicklungen und Umsetzungsmadglichkeiten auf
dem Gebiet der Nachhaltigkeit.
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METZLER

Asset Management

METZLER ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
Strafe Untermainanlage 1
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main, Deutschland
Webadresse www.metzler.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Schatzle Kontakt 2 Name Restifo
Vorname Philip Vorname Mario
v Funktion Geschaftsfihrung Funktion Head of Client Account
’ _;;.3 i Institutionelle N =F Management
74 Kundenbetreuung e Telefon 069 /2104-1247
% ‘ Telefon 069 /2104-1533 ‘ email MRestifo@metzler.com
1 email Pschaetzle@metzler.com )
Team 9

Team 20

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Kundenbetreuung und Kundenservice haben bei Metzler oberste Prioritat. Wir streben enge, vertrauensvolle und dauerhaf-
te Beziehungen zu unseren Kunden an, wobei deren spezifische Wiinsche und Anforderungen stets im Mittelpunkt stehen.
Um fiir unsere institutionellen Investoren eine umfassende Kundenbetreuung zu gewahrleisten, haben wir ein duales
Kundenbetreuungssystem eingefiihrt. Damit stellen wir sicher, dass unseren Kunden jederzeit fir unterschiedliche Frage-
stellungen ein kompetenter Ansprechpartner zur Verfligung steht. Das Client Account Management Team ist der zentrale
Ansprechpartner bei fachspezifischen Fragestellungen, verantwortet die interne und externe Kommunikation zwischen
lhnen und allen Prozessbeteiligten. Fir alle Themen, die ber die Master-KVG hinausgehen, steht jedem Kunden ein
verantwortlicher Kundenbetreuer zur Verfiigung. Dariiber hinaus verantwortet Herr Philip Schatzle als Geschéftsfihrer
den Bereich Master-KVG.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Unsere deutschen Kunden werden von unserer Hauptniederlassung in Frankfurt am Main betreut. AuBerhalb Deutsch-
lands sind wir schwerpunktmaRBig in den Landern Osterreich und Schweiz vertrieblich aktiv. Darliber hinaus bieten wir
Uber unsere Niederlassung in Japan Asset-Management-Dienstleistungen flr japanische institutionelle Kunden an.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2001 2001
Anzahl Standorte 1 1
(fir Master-KVG-Dienstleistung) (fir Master-KVG-Dienstleistung)
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 48,66 (per Dezember 2023) 53,82 (per Dezember 2023)
Anzahl Mitarbeiter 269 269
Anzahl der Asset Manager, 50 87
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen, 4 4
mit denen zusammengearbeitet wird
Copyright © 2024 TELOS GmbH Metzler Asset Management GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 0,66 0,66
Versicherungen v 9,23 9,23
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 12,22 12,22
Unternehmen v 6,57 6,57
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 0,34 0,34
Kirchliche Einrichtungen v 13,24 13,24
Andere 1 - Stiftungen, Family Offices, NGOs v 1,27 1,27
Andere 2 - Andere v 0,70 5,86
Andere 3 — Dachfonds & Vermégensverwalter v Siehe (1) Siehe (1)

(1) Diese Angabe kdnnen wir nicht separat ausweisen.

Unternehmen

Im Bereich Metzler Asset Management bieten wir sowohl Portfoliomanagement fiir Spezial- und Publikumsfonds (Finanz-
portfolioverwaltung) als auch die individuelle Vermdgensverwaltung, die Beratung von institutionellen Kunden sowie sicheren
Lésungen in der Administration der Vermdgensverwaltung. Hierbei konzentrieren wir uns auf das aktive Management von
Multi-Asset (Aktien & Renten) Strategien. Als Metzlers Kapitalverwaltungsgesellschaft ist die Metzler Asset Management
GmbH Ihr maRgeblicher Vertragspartner fiir die Ubernahme der KVG-Funktion.

Unser Metzler Pension Management bietet ein breites Spektrum an Dienstleistungen und Finanzierungsvehikeln rund um
die betriebliche Altersversorgung. Neben den Finanzierungsvehikeln CTA, Metzler Pensionsfonds AG und Metzler Sozialpart-
ner Pensionsfonds AG bieten wir Konzeption und Beratung von Kapitalanlagestrategien an.

Es ist unser strategisches Anliegen im Markt als filhrende Adresse fur das Management von nachhaltigen Kapitalanlagen
wahrgenommen zu werden.

Services als Master KVG

Metzler bietet individualisierte Rundumlésungen mit kompetenter und personlicher Betreuung. Unsere Kunden kénnen sich
aus verschiedenen Dienstleistungen das gewlinschte Servicepaket flexibel zusammenstellen und bei Bedarf erweitern. Wir
bieten ein umfassendes Online-Reporting mit individualisierten Berichten fir alle Sondervermdégen und Direktanlagen.
Zudem erstellen wir ein umfangreiches ESG-Reporting sowie ein separates regulatorische Reporting. Risiko-Overlay-
Management mit Wertuntergrenze* fir die Gesamtanlagen gehort ebenso zu unserem Angebot wie ein Currency-Overlay-
Management, mit dem sich Wahrungsrisiken steuern lassen. Weitere individuelle Mehrwertleistungen runden das Angebot
ab. Hoéchster Technologiestandard und eine hohe Prozessautomatisierung gewahrleisten eine effiziente, vollautomatisierte
Abwicklung aller Fondstransaktionen. Das ,Dual-Data-Center“-Konzept von Metzler minimiert IT-Betriebsrisiken.

Auf Basis umfangreicher Erfahrungen im Transition-Management — vorwiegend mit externen Parteien — kdnnen wir eine
effiziente und sichere Ubertragung von Alt-KVGen anbieten. Ein eigenes Team betreut unsere Kunden bei allen Belangen
und Fragen.

*Es kann weder garantiert noch zugesichert oder gewahrleistet werden, dass die Wertuntergrenze gehalten wird.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v
Deutschsprachige . .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) v ETFs

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
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Nachhaltigkeit / ESG — (Services)

Unterzeichner der UN PRI
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern / proprietar

R X < «

ESG-Research — extern

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus METZLER ASSET MANAGEMENT — Erlauterungen

Nachhaltigkeit beinhaltet fiir die Metzler Asset Management GmbH ein klares Bekenntnis zur Entwicklung langfristig tragfa-
higer Konzepte. Dies bezieht sich zunachst auf Produkte und Dienstleistungen, aber auch auf eine dauerhafte Begleitung
unserer Kunden bei allen Finanzmarktfragen und nicht zuletzt auf unsere bewahrten Kooperationen.

Im Bereich Asset Management bieten wir mit unseren diskretionar gesteuerten Aktien-, Renten- und Multi-Asset-Fonds
(Sustainability-Fonds) aktuell 13 Publikumsfonds, die nach Artikel 8 der EU-Offenlegungsverordnung klassifiziert sind. Mit
dem indexnahen Metzler Global Ethical Values Fonds bieten wir zudem einen Publikumsfonds, der nach Artikel 9 gemanagt
wird. Dieser Fonds senkt durch klimabezogene Ausschlusskriterien den CO2-FufRabdruck im Portfolio signifikant und beriick-
sichtigt strenge ESG-Kriterien ethisch-nachhaltiger Anleger.

Ein regelmafig tagendes ESG-Board von Metzler Asset Management diskutiert Nachhaltigkeitsthemen. Zusammen mit der
mandatierten Columbia Threadneedle Investments sorgt Metzler Asset Management dafir, dass in Gesprachen mit den in
unseren Portfolios vertretenen Unternehmen geschéaftsrelevante ESG-Herausforderungen thematisiert werden (Engagement
und Voting). Entsprechende Engagement-Reports dokumentieren unter anderem erreichte Meilensteine im Engagement.

Das von Metzler Asset Management implementierte Sustainable Investment Office beschaftigt sich ausschlief3lich mit dem
Thema ESG. Unsere ESG-Advisory Services sind darauf spezialisiert, unsere (Master-KVG)-Kunden mdéglichst um-fassend
und ganzheitlich beraten zu kénnen. Die proprietéare Applikation QbrickS®* unterstiitzt die individuelle ESG-Integration in
Portfolios. Mithilfe dieses Konzepts werden die Interdependenzen zwischen Allokations-, Risikoprdmien- und ESG-Entschei-
dungen transparent und gleichzeitig wird eine simultane Steuerung dieser Komponenten erméglicht.

Mittels eines ESG-Controllings verbessern wir die ESG-Integration kontinuierlich.

Metzler Asset Management handelt im Einklang mit diversen nationalen und internationalen Standards. Vor allem orien-
tiert sich Metzler Asset Management an internationalen normenbasierten Ausschlusskriterien, unter anderem an den aner-
kannten zehn Prinzipien des UN Global Compact und den Richtlinien der ILO (International Labour Organisation). Als einer
der ersten Asset-Manager in Deutschland unterzeichnete Metzler Asset Management im Jahr 2012 die Prinzipien fir verant-
wortungsvolles Investment der Vereinten Nationen, die UN PRI.

Im Jahre 2021 trat Metzler Asset Management der "Net Zero Asset Managers Initiative" bei. Die im Dezember 2020 gegriin-
deten internationale Initiative hat sich zum Ziel gesetzt, die Vermdgensverwaltungsbranche zu einer aktiveren Rolle im
Kampf gegen den Klimawandel zu verpflichten.

Zudem steht allen Anlegern unser aktuelles 16-seitiges ESG-Reporting zur Verfligung. Dieses ESG-Reporting bietet mehr
Informationen, mehr Transparenz mit zahlreichen Neuerungen, wie Engagement Auswertung oder Darstellung der Portfolio
Temperatur.

*Das Modell QbrickS® ist einem modularen, dreidimensionalen Wiirfel nachempfunden (Englisch: cube oder ,Q"), dessen

Bausteine (,brick“) durch eine einheitliche Investitionslogik verbunden sind und mittels dessen sich Nachhaltigkeit (Sustaina-
bility oder ,.§*) in Portfolios integrieren Iasst.
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Marketing-Mitteilung

PRIME AIFM LUX S.A.

ALTERNATIVE INVESTMENTS SERVICES

www.primeaifm.com

, /i

' Focused on Alternatives. Focused on ReS}ul-ﬁs.

; | | | /I
Ob es sich um Portfoliomanagement, Ri_sikomanagementj Bewertungsfunktion oder struﬁturéile Fragen handelt - wir sind in

der Lage, die Anforde’[unge.n externer Inv‘estmentmar?’ager und institutioneller Inyg/storér}*w zu erfilllen und individuelle

'Fo:nds_lﬁsungen zu realisieren. f _ }.
| | | [ [

Durch unsere AIFM+ gZenstléistungeh erhalten S-i.e:“zuséfllich Zugahg' zu: J" / |
| + Unseren Fondsplattformen | I = ?' :||

+ Projektmanagement / | Y [ (

+ Structuring Support* ; /
+ Verbriefungen* /' /

“*Angsbote der Prime Capital AG Frankfurt
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PRIME
AlFM .,

PRIME AIFM Lux S.A.

Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Vorname
Funktion
Telefon

email

Ludwig

Christoph

Portfolio Management
+352 279 94077 166

christoph.ludwig@
primecapital-ag.com

13, Rue Beaumont
L-1219
Luxemburg

www.primeaifm.com

Vorname
Funktion
Telefon

email

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir verstehen, dass jeder Kunde und Partner einzigartig ist und es keine Standardldsung fir alle gibt. Wir glauben an
malgeschneiderte Konzepte — der Kunde steht fir uns im Zentrum unseres Handelns. Egal ob grol3 oder klein, bereits
etabliert oder neu auf dem Markt. Bei der Anbindung externer Portfoliomanager sind wir gleichermafen erfahren hinsicht-
lich Auslagerungs- und Beratermodellen. Jeder Kunde erhélt von Fondsauflage bis Laufzeitende einen eigenen, festen
Ansprechpartner aus unserem Projektmanagementteam, welcher sowohl interne als auch externe Parteien koordiniert.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Luxemburg.

Beginn des Marktauftritts (Jahr)

Anzahl Standorte

Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR)

Anzahl Mitarbeiter

Anzahl der Asset Manager,

mit denen zusammengearbeitet wird

Anzahl der Verwahrstellen,

mit denen zusammengearbeitet wird
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8,5
30
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Schmid

Wolfgang

Chief Operation Officer
+352 279 94077 168

wolfgang.schmid@
primecapital-ag.com

Global
2016
2
8,5
30
10+

Prime AIFM Lux S.A.
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell
Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v
Versicherungen
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)

Kirchliche Einrichtungen

R R R | <

Spezialfonds

Unternehmen

Prime AIFM Lux S.A. ist ein unabhangiger Alternative Investment Fund Manager (AIFM), der in ausgewahlten Private
Markets agiert. Als Tochtergesellschaft des deutschen Asset Managers Prime Capital AG ist die Gesellschaft Teil einer priva-
ten Unternehmensgruppe mit rund 130+ Mitarbeitern in Frankfurt und Luxemburg, einer mehr als 15-jahrigen Erfolgsge-
schichte und einem verwalteten Vermdgen (AuA) von 8,5 Milliarden Euro in Luxemburg sowie Assets under Management
(AuM) beim Portfoliomanager Prime Capital AG in Héhe von derzeit 4,3 Milliarden Euro.

Der luxemburgische AIFM wurde 2016 gegriindet und verwaltet mit ca. 30 Mitarbeitern sowohl Single-Funds als auch Multi-
Compartment-Strukturen (Umbrellas). Das Dienstleistungsangebot fur Vermégensverwalter und deren Kunden umfasst das
Portfolio- und Risikomanagement sowie eine erfahrene In-House-Bewertungsfunktion.

Zur Expertise gehort auch die Auflage und Verwaltung von ESG-Fonds mit Klassifizierung nach Art. 8 und Art. 9 SFDR (siehe
ESG-Kompetenzen).

Wir bieten ein tiefes Verstandnis von Alternative Investments, mit besonderer Expertise in den Assetklassen Infrastruktur,
Renewables, Real Estate, Aviation, Hedgefonds und Private Debt. Hinzu kommen umfangreiche Erfahrung und ein tiefes
Verstandnis fur buchhalterische, regulatorische sowie Bewertungs- und Reporting-Fragen.

Sollte eine Fondslésung nicht dem praferierten Produktangebot entsprechen, entwickelt und entwirft die Prime Capital AG
mafigeschneiderte Verbriefungslosungen auf der Basis luxemburgischer Verbriefungsgesellschaften. Mehr als 2 Milliarden
Euro werden in Multi-Compartment-Gesellschaften gehalten, wobei der Gebrauch der eigenen Prime-Capital-Verbriefungs-
plattformen eine besonders kurze Time-to-Market ermdglicht.

Zu unseren Kunden zahlen interne Asset Management Teams, groRe Investmentfirmen sowie kleine unabhéangige Fondsma-
nager und Asset Owner, die illiquide Strategien verfolgen.

Services als Service KVG

AIFM-Services im Detail

AIFM

Portfolio Management (Advisor-Modell oder Auslagerung)

Risikomanagement (Einhaltung von Richtlinien; CSSF-Berichte, Uberwachung der Hedging-Effektivitat, etc.)
Vertriebspartner Due Diligence

Outsourcing Controlling fiir delegierte Funktionen

MLRO (RC/RR)

Vertriebsanmeldungen

Gebrauchsfertige Fondsstrukturen

Ubernahme von Bestands-Portfolien

Bewertung

Reporting Services im Detail

AIFMD Reporting

CSSF/BCL Reporting

KIID / PRIIPs / TPTs

Estimates Reporting

Factsheet Reporting

Valuation Services

Allocation/Attribution/Exposure/Performance und andere mafRgeschneiderte Berichte
Datenbank-Berichterstattung (z.B. Bloomberg)
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Operational Support Services im Detail

* Koordination der Fondsauflegung sowie von Steuer- und Rechtsangelegenheiten einschlieRlich Jahresabschluss-
prufung )

»  Koordinierung und Uberprifung der NAV- und Fondsberichtsanforderungen

*  Verwaltung der Fondsliquiditat

*  Middle-Office-Funktionen

Bewertung

* Interne Bewertungsfunktion fur alle Anlageklassen des Privatmarktes, einschlieBlich Distressed/Recovery-Strategien
* Unabhangig vom Portfoliomanagement

Strukturierung / Beratung (in Zusammenarbeit mit der Prime Capital AG)

»  Beratung bei Fondsstrukturierung und Prozessaufsatz fiir die Zielanlegergruppe(n)

+  Projektmanagement — von der Auflage neuer Strukturen lber Anderungen im Rahmen des Life-Cycle-Manage-
ments bis zu Abverkaufen und Liquidationen

*  Feeder-Vehikel (Fonds oder Notes/Schuldverschreibungen), die Anlegern mit hohen regulatorischen und/oder steu-
erlichen Anforderungen den Zugang zum Zielfonds ermdglichen

*  Unterstutzung bei speziellen Investorenanforderungen (einschlieBlich Reporting und Anlegerkommunikation)

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Nachhaltigkeit / ESG — (Services)
Unterzeichner der UN PRI v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus PRIME AIFM Lux S.A. — Erlauterungen

Nachhaltigkeitsfaktoren sind ein fester Bestandteil der Portfoliomanagement-, Risikomanagement- und Bewertungsprozesse
der Prime AIFM Lux S.A.. Die systematische Integration von Nachhaltigkeitskriterien in allen Aspekten des Anlageprozesses
tréagt zur Erreichung von Anlagezielen und einer Minimierung von Risiken bei. Eine stdndige Weiterentwicklung der Integrati-
onsstrategien bertcksichtigt das sich andernde Marktumfeld und erméglicht eine Anpassung an Best-Practice-Konzepte.

Die Prime Capital Group verfugt Uber eine Corporate Responsible Investment Policy. Die Richtlinie beschreibt, wie ESG-
Erwagungen in unsere Organisationsstruktur auf Strategie- und Steuerungsebene sowie in den Prozess der Anlageentschei-
dungen und die Kommunikation mit den Anlegern integriert werden.

Detailliertere und mafigeschneiderte Richtlinien fir verantwortungsbewusstes Investieren, die Screening-, Integrations- und
Engagement-Methoden beschreiben, sind fiir ausgewahlte Geschaftsbereiche und ESG-zentrierte Produkte verfligbar.

Die Prime Capital Group ist seit 2020 Unterzeichner der UN PRI, beteiligt sich aktiv an Diskussionen von ESG-zentrierten
Arbeitsgruppen von Branchenverbanden wie des Bundesverbands Alternative Investments e.V., der Alternative Investment
Management Association und der Luxembourg Private Equity and Venture Capital Association und ist Mitglied der Bundesin-
itiative Impact Investing.

Fir den Wissensaufbau und die Vermittlung innerhalb der Prime Capital Group wurde ein Nachhaltigkeitsteam sowie ein
Nachhaltigkeitsausschuss mit Vertretern aus allen Geschéftsbereichen aufgebaut. Die Gremien sind fiir die Uberwachung
der Umsetzung und Einhaltung unserer Richtlinien fiir verantwortungsbewusstes Investment und ESG (auf Unternehmens-
und Geschéftsbereichsebene) verantwortlich. Das Nachhaltigkeitsteam (iberwacht aufsichtsrechtliche Anderungen, ist die
erste Anlaufstelle fiir externe Initiativen und gibt Leitlinien fir die Nutzung externer Daten und Datenanbieter vor. Ein Mitglied
des Nachhaltigkeitsteams ist fester Bestandteil unseres Onboarding-Prozesses fiir neue Geschéaftsaktivitaiten und neue
Produkte. Auf diese Weise konnen Nachhaltigkeitsaspekte bereits in einem frilhen Stadium des Produktentwicklungsprozes-
ses angesprochen werden. Darlber hinaus ist ein Mitglied des Nachhaltigkeitsteams Teil des Investment Oversight Commit-
tees, um sicherzustellen, dass ESG-Themen auf Ebene des Investment Committees angemessen beriicksichtigt werden.

Die Prime AIFM Lux S.A. hat langjahrige Erfahrung in der Verwaltung von Investmentfonds mit dedizierten ESG-Strategien.
Seit Einfihrung der SFDR im Jahr 2021 betreut die Gesellschaft Artikel 9-Fonds und ist hierdurch mit dem regulatorischen
Umfeld und dessen Entwicklung vertraut. Innerhalb der letzten Jahre konnte eine umfassende Expertise bezuglich der
Umsetzung von regulatorischen Auflagen sowie Investorenbediirfnissen — sowohl im Anlageprozess als auch in der Bericht-
erstattung — aufgebaut werden.
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Individuell und personlich.
Die BayernLB zahlt seit mehr als 30 Jahren zu den leistungsstarksten und erfolg-
reichsten Verwahrstellen in Deutschland. Mit Erfahrung und Expertise bieten wir
unseren Kunden ein lickenloses Leistungsspektrum in hochster Qualitat. Unsere
Flexibilitat ermoglicht uns das individuell und personlich zu tun, mit einem
vollumfanglichen Service der vollstandig in Mlnchen erbracht wird. Interessiert?
Kontaktieren Sie uns unter depotbank@bayernlb.de

4> BayernlB

S Finanzgruppe Wir finanzieren Fortschritt.
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Adresse
Strale
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

¢ BayernlB

Wir finanzieren Fortschritt.
BAYERNLB

Brienner Stralte 18
80333
Miinchen

www.bayernib.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Telefon

email

Team

Vorname

Funktion

BUCHER Kontakt 2 Name FEDERHOFER

Melanie Vorname Leonhard

Funktion Spezialist Vertrieb
Verwahrstelle/Depot

Spezialistin Vertrieb
Verwahrstelle/Depot

BayernLB BayernLB

+49 89 2171 21733 Telefon +49 89 2171 24133
melanie.bucher@ email leonhard.federhofer@
bayernib.de bayernib.de

21 Team 21

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die BayernLB Kundenbetreuung - Ihr direkter Kontakt — wir sind fiir Sie da!

Die BayernLB verflgt Uber einen zweistufigen Betreuungsprozess. Unseren Kunden steht ein fester Kundenbetreuer zur
Seite, der die Kundenbeziehung als Ganzes betreut und lhnen als erster Ansprechpartner zur Verfligung steht. Daneben
gibt es flr die verschiedenen Produkte jeweils Spezialisten, die bei Bedarf vom Kundenbetreuer hinzugezogen werden.
Personliche und feste Ansprechpartner sind die Basis einer guten Zusammenarbeit, kein Call-Center, keine Warteschleife.
lhre persdnlichen Ansprechpartner betreuen Sie nicht nur wahrend der Auflage eines Fonds, sondern stehen Ihnen auch
anschlieRend gerne fir alle Ihre Anliegen rund um Ihren Spezialfonds zur Verfligung

Auftritt
Deutschland
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1989
Anzahl Standorte 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 141
(einschlieBlich Direktanlagen)
Anzahl Mitarbeiter 94
Anzahl der Asset Manager,
. . . 39
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Master KVGen, 6
mit denen zusammengearbeitet wird
Copyright © 2024 TELOS GmbH BayernLB
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute, Sparkassen, Bausparkassen v

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen
(Penionskassen, ZVK, Versorgungswerke etc.)

Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Offentliche Hand

Publikumsfonds

CTA's

AN

AN

R X | < <

Unternehmen

Die BayernLB ist als fokussierte Spezialbank wichtiger Investitionsfinanzierer fur die bayerische und deutsche Wirtschaft. Wir
haben uns dem Fortschritt verpflichtet. Unsere Kunden — Unternehmen, Sparkassen, institutionelle Investoren und die
offentliche Hand — stehen im Mittelpunkt unseres nachhaltigen Handelns. Als stabile und finanzstarke Bank mit
internationalem Wirkungskreis arbeiten wir effizient und denken langfristig.

Wir besitzen langjahrige Erfahrung und tiefgehende Kenntnisse der Branchen, in denen unsere Kunden tatig sind. Wir
verstehen deren unternehmerische Herausforderungen fiir die Zukunft, bieten passende L&ésungen und sind
Gesprachspartner auf Augenhéhe — immer verlasslich und vertrauensvoll in der Zusammenarbeit.

Unsere Leistungen

Wir haben die Zukunftssektoren im Blick. Besonders gut kennen wir uns mit Mobilitéat, Energie, Technologie, Bau,
Grundstoffen, Maschinen- und Anlagenbau aus. Speziell Unternehmen aus diesen Branchen begleiten wir als
Investitionsfinanzierer bei der erfolgreichen Weiterentwicklung ihrer Geschaftsmodelle.

Als Immobilienfinanzierer bieten wir eine 360 Grad-Kompetenz liber die gesamte Wertschopfungskette im Immobili-
engeschaft — und in zahlreichen Assetklassen. Neben hoher Expertise zeichnen uns eine umfassende Betreuung
und das tiefe Verstandnis fur die BedUrfnisse unserer Kunden aus.

Wir sind Zentralbank der Sparkassen in Bayern und seit Jahrzehnten bewahrter Partner von Sparkassen im
Freistaat und in ganz Deutschland. Unsere ber Jahrzehnte gewachsene Verbindung ist gepragt von Leistungsfa-
higkeit, Professionalitat und Verlasslichkeit.

Wir Uberzeugen Banken, Versicherungen oder Pensionskassen mit Know-how und den passenden Angeboten fir
ihre Finanzierungs- und Anlagewtlinsche. Das ist die Basis flir unsere engen und langjahrigen Beziehungen zu
Finanzinstitutionen.

Wir verschaffen der offentlichen Hand Gestaltungsspielraum. Mit unseren Finanzldsungen sind wir Hausbank des
Freistaats Bayern sowie zuverlassiger Partner von Landern, Kommunen sowie 6ffentlichen Unternehmen.

Wir sind mit unserem Foérderinstitut BayernLabo unverzichtbar fir die Wohnbauférderung im Freistaat und Marktfih-
rer bei Krediten an bayerische Kommunen.

Unsere Konzerntochter

Die DKB bietet ihren mehr als 5,3 Millionen Kunden als TechBank ein herausragendes Kundenerlebnis und hervor-

ragende digitale Losungen.
Mit unseren Asset-Management-Gesellschaften Bayerninvest und Real |.S. stellen wir unseren Kunden vielfaltige
Maoglichkeiten fir nachhaltige Kapitalanlagen bereit.

Unsere Anteilseigner

Freistaat Bayern (rd. 75%)
Sparkassenverband Bayern (rd. 25%)

Vor Ort fiir unsere Kunden

Deutschland: Hauptsitz Miinchen, Nirnberg, Frankfurt, Disseldorf, Hamburg, Berlin, Leipzig
Europa: Niederlassungen Amsterdam, London, Mailand, Paris

Amerika: Niederlassung New York

German Centre: Shanghai

Copyright © 2024 TELOS GmbH BayernLB
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Services als Verwahrstelle

Was spricht fiir die BayernLB als Verwahrstelle?

Die BayernLB gehdrt It. BVI-Statistik (30.06.2023) zu den Top 10 der Verwahrstellen fir Wertpapier-Spezialfonds in Deutsch-
land und betreut aktuell ein Volumen Asset unter Verwahrstelle von rund 41 Mrd. EUR. Bei den mehr als 135 Spezialfonds,
die durch uns betreuten werden, handelt es sich bei iiber 50 Mandaten um Master-KVG Strukturen mit bis zu 10 Segmenten.
Wir zahlen derzeit grole namhafte Versicherungsunternehmen, Sparkassen, Bausparkassen, Altersvorsorgeeinrichtungen,
Versorgungswerke, Stiftungen, Unternehmen, kirchliche Einrichtungen, die Offentliche Hand sowie CTA’s zu unseren
Kunden. Die BayernLB verfugt zudem uber eine hohe Kernkapitalquote und ein hervorragendes Rating.

Wir sind groRR genug, um unseren Kunden ein lickenloses Leistungsspektrum in hdchster Qualitdt anzubieten und schlank
genug, um dies individuell und personlich zu tun. Wir betrachten es als Starke eine mittelgroRe Verwahrstelle/Depotbank zu
sein. Unser Serviceangebot ist modular aufgebaut - sie zahlen nur das was sie benétigen oder in Anspruch nehmen. Lang-
jahrige Geschaftsbeziehungen mit zufriedenen Kunden, im Schnitt seit iber 20 Jahren, sprechen fir sich.

Unsere Basisleistungen als BayernLB Verwahrstelle fiir Sie sind:

Verwahrung und Verwaltung von Sondervermdgen

Ausgabe und Riicknahme von Anteilsscheinen

Anteilspreisermittiung

Kontrollfunktion als Verwahrstelle zu den gesetzlich und vertraglichen Anlagegrenzen, Marktgerechtigkeit und
auslandisches Lagerstellenscoring

Verursachungsgerechte Transaktionsentgelte & landerabhangige Verwahrentgelte

Abwicklung von Fondstransaktionen in ca. 50 Landern

Abwicklung von Ertragsausschuttungen

Flexible Auftragsplatzierung/Ordererteilung Uber den Handel der BayernLB oder iber den Weg des Drittbank-
Clearings

Derivate Clearing

Unsere Zusatzleistungen umfassen:

Quellensteuerservice (Vorabbefreiung, ErmaRigung, Ruckerstattung)

HV-Service (Proxy Voting oder Bestellung und Versand von Eintrittskarten gemafl Kundenweisung fur das In- und
Ausland

CLS - Continuous Linked Settlement (L6sung zur Eliminierung des Erfiillungsrisikos bei Devisenhandelsgeschaften
Kundenportal & Reporting (digitale Bereitstellung von Belegen und Depotiibersichten etc. im Kundenportal oder
individuelle Reports mit der DPG als Partner)

Wertpapierleihe (zusatzliche Ertrage durch das Verleihen von Wertpapieren im Fonds)

Auf Wunsch ist die BayernLB auch Ihr Handelspartner (Geschéaftsabschluss direkt Giber unseren Handel méglich fiir
Wertpapiere, FX, Derivate ...)

Weitere Services

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Portfoliomanagement

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Kundenbetreuung

v Overlaymanagement

v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs v
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
Copyright © 2024 TELOS GmbH BayernLB
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Nachhaltigkeit / ESG — (Services)

Unterzeichner der UN PRI Nein, aber unsere Konzern KVG Bayernlnvest
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus BayernLB - Erlauterungen

Die BayernLB - aus Uberzeugung nachhaltig!

Fir die BayernLB ist Nachhaltigkeit nicht nur ein kurzfristiger Trend, sondern bereits seit 25 Jahren eine Verpflichtung.
Systematisch und konsequent setzen wir uns mit den Herausforderungen einer nachhaltigen Entwicklung unserer Welt, der
unserer Kunden und unseres Konzerns auseinander, was z.B. durch die nennenswerte Erhéhung ESG-konformer Finanzie-
rungen oder Fokussierung auf Kundengruppen mit positivem ESG Beitrag zu einer nachhaltig gepragten Entwicklung flhrt.
Die BayernLB richtet sich somit klar auf Nachhaltigkeit aus.

Die BayernLB verpflichtet sich zu rechtmafRigem, ethischen, verantwortungsvollem und nachhaltigem unternehmerischen
Handeln. Wir tun dies aus eigener Uberzeugung und aufgrund politischer und/oder gesetzlicher Vorschriften, welche fiir die
BayernLB allerdings immer nur den Mindeststandard vorgeben. Beispiele fir wesentliche politische und/oder gesetzliche
Vorschriften zum Thema Nachhaltigkeit sind das Pariser Klimaabkommen, die EU-Taxonomie-Verordnung, die bayerische
und die deutsche Nachhaltigkeitsstrategie und das Lieferkettensorgfaltspflichtengesetz.

Innerhalb der BayernLB selber bilden der Verhaltenskodex, die Nachhaltigkeits- und Umweltpolitik, die Nachhaltigkeitsstrate-
gie, die Leiplanken der Transformation sowie weitere interne Vorgaben das normative Fundament des Nachhaltigkeitsmana-
gements der BayernLB. Diese helfen der BayernLB somit, durch einen kontinuierlichen Verbesserungsprozess die politi-
schen und gesellschaftlichen Vorgaben und Ziele umzusetzen und zu erreichen.

Unsere Kunden profitieren dabei von einem ganzheitlichen Beratungsansatz bei der Begleitung ihrer Transformation und bei
der Entwicklung nachhaltiger Innovationen. Dabei decken wir das gesamte Spektrum an wettbewerbsfahigen ESG-Produk-
ten rund um Finanzierung, Kapitalanlagen und weiteren Dienstleistungen ab.

Alle Informationen zu Nachhaltigkeit in der BayernLB finden sich geblindelt auf unserer Homepage, auf der auch alle Publi-
kationen mit Nachhaltigkeitsbezug veroffentlicht werden: bayernlb.de/csr

Ratingagentur Stand Rating Bewertungsskala
C+ A+ bis D-
ISS ESG 02/2022 Prime Status gut bis schlecht
Moody's ESG Solutions 03/2023 52 0 bis 100
schlecht bis gut
Morni_ngsta_r 08/2022 23,6 . 0 pis 40+
Sustainalytics (ESG Risk Rating) gut bis schlecht
AAA-CCC
mscl 01/2023 A gut bis schlecht
Sustainable Fitch 08/2023 3 1bis S

gut bis schlecht

Stand 01.01.2024: ESG-Ratings sind nicht von der BayernLB beauftragt. Falls als relevant eingestuft, sollten sich Investoren
direkt bei der jeweiligen ESG-Ratingagentur tUber deren aktuelles BayernLB ESG-Rating und dessen Aussagekraft erkundi-
gen. Das aktuellste Rating findet sich jeweils auf der Homepage der BayernLB: www.bayernlb.de/csrrating

Copyright © 2024 TELOS GmbH BayernLB
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caceils

INVESTOR SERVICES
CACEIS BANK S.A., GERMANY BRANCH

Adresse
StraBe Lilienthalallee 36
PLZ 80939
Ort (Land) Miinchen
Webadresse www.caceis.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Schepp
Vorname Daniel
Funktion Deputy Head of Sales
Telefon 089-5400-3320
email daniel.schepp@caceis.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

ein zentraler Ansprechpartner fur alle Themen

definierte Vertretungsregelung

direkter Zugang zum Senior Management der Bank

regelmafige Service-Review-Meetings und Kundenzufriedenheitsbefragungen (kontinuierlicher Verbesserungs-

prozess

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Belgien, Brasilien, Deutschland, Frankreich, GroRbritannien, Hong Kong, Irland, Italien, Kanada, Kolumbien, Luxemburg,
Niederlande, Mexiko, Schweiz, Spanien

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2008 2005
Anzahl Standorte 2 18
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR)
Anzahl Mitarbeiter 450 7000
Anzahl der Asset Manager, 75

mit denen zusammengearbeitet wird

Unternehmen

CACEIS ist die Asset-Servicing-Bankengruppe von Crédit Agricole und Santander, die fir Vermoégensverwalter, Versiche-
rungsgesellschaften, Pensionsfonds, Banken, Private-Equity- und Immobilienfonds, Makler und Firmenkunden tatig ist. Mit
Niederlassungen in Europa, Nord- und Stdamerika sowie Asien bietet CACEIS eine breite Palette von Dienstleistungen wie
etwa Trade Execution, Clearing, Devisen-Services, Wertpapierleihe, Custody Services, Verwahrstellen- und Fonds-
administrations-Services, Transfer Agency, Fonds-Distributions-Support, Middle-Office Outsourcing sowie Emittenten-
Services. Mit €4,7 Billionen Assets under Custody und €3,3 Billionen Assets under Administration ist CACEIS fiihrend in
Europa im Bereich Asset Servicing und einer der bedeutendsten Akteure weltweit (Zahlen zum 31. Dezember 2023).

Copyright © 2024 TELOS GmbH CACEIS Bank S.A., Germany Branch
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Services als Verwahrstelle

Als voll lizenzierte Verwahrstelle erfiillt CACEIS vollumfénglich die regulatorischen Anforderungen der AIFMD und die lokalen
Vorschriften der Lander, in denen die Bank vertreten ist (Belgien, Brasilien, Deutschland, Frankreich, GroRbritannien, Hong
Kong, Irland, Italien, Kanada, Kolumbien, Luxemburg, Niederlande, Mexiko, Schweiz, Spanien) und verfligt tber alle erfor-
derlichen Lizenzen, um die entsprechenden Aktivitaten in diesen Landern durchzufiihren. CACEIS selbst unterliegt allen
aufsichtsrechtlichen Vorschriften (CRD4), insbesondere Solvency (Basel 3) und den Liquiditdtsgrundsatzen (LCR) und halt
diese ein.

CACEIS ist eine internationale Bankengruppe, die samtliche Back-Office-Leistungen in allen Anlageklassen anbietet. Die mit
einer soliden IT-Infrastruktur ausgestattete Unternehmensgruppe bietet ihren Kunden, darunter institutionelle Anleger,
Kapitalverwaltungsgesellschaften, Banken, Broker und Unternehmen, innovative Lésungen in den Bereichen Execution,
Clearing, Custody, Verwahrstellenfunktion sowie Fondsadministration an. Als Spezialist fir die Auslagerung operativer
Prozesse schafft die CACEIS-Gruppe ein Umfeld, das es den Kunden ermdglicht, ihre eigenen Ziele zu erreichen.

Mit einem innovativen Produktangebot, das stets den Marktusancen sowie den regulatorischen Anforderungen entspricht, ist
die CACEIS-Gruppe ein fllhrendes europaisches Unternehmen, das Verwahrstellen- und Fondsadministrations-Services
anbietet. Bei ihrer Geschaftstatigkeit erzielt CACEIS regelmafige Zuwachsraten hinsichtlich Vermégenswerten, Kunden und
geografischer Abdeckung.

CACEIS profitiert von der Unterstiitzung seines langjahrigen Gesellschafters Crédit Agricole SA sowie von Santander. Ende
2019 erwarb die in Spanien fiihrende Bank eine Beteiligung und brachte ihre vollstdndigen Dienstleistungen im Wertpapier-
bereich fiir institutionelle Anleger in Spanien und Lateinamerika (Brasilien, Mexiko und Kolumbien) in CACEIS ein. Durch
diese Transaktion wurden CACEIS und Santander Securities Services (S3) zu einem flihrenden Global Player vereint, der
Dienstleistungen fir internationale institutionelle Kunden erbringt.

Mit der Integration der KAS BANK im Jahr 2020 wurde eine weitere grof3e Transaktion zur internationalen Entwicklung abge-
schlossen, die die Position von CACEIS in den Niederlanden, in Deutschland und im Vereinigten Konigreich starkt und das
Spektrum der angebotenen Dienstleistungen fir Unternehmen aus den Bereichen Pensionsfonds, Versicherungen und Asset
Management erweitert.

2023 hat CACEIS den Kauf der europaischen Asset-Servicing-Aktivitdten von RBC Investor Services und des zugehdrigen
malaysischen Exzellenzzentrums abgeschlossen. Mit dieser Transaktion gewinnt CACEIS eine breitere internationale Abde-
ckung und ein erweitertes Angebot fiir alle seine Kunden. Uber die gesamte Wertschépfungskette hinweg starkt CACEIS
seine fuhrende Position im européaischen Asset Service.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — (Services)

Unterzeichner der UN PRI
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar

ESG-Research — extern v

Copyright © 2024 TELOS GmbH CACEIS Bank S.A., Germany Branch
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Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus CACEIS BANK S.A. — Erlauterungen

Fir CACEIS ist der soziale, gesellschaftliche und 6kologische Ansatz eine Quelle der Wertschdpfung in einem sich veran-
dernden Umfeld. Es steht im Einklang mit der CSR-Strategie der Crédit Agricole Group, einem fiuihrenden Anbieter von Klima-
finanzierungen. Als Schllsselelement zur Sicherstellung der Einhaltung der Geschéaftsethik unterstiitzt CACEIS die Kunden
bei der Antizipation und dem Management ihrer Risiken im Rahmen von gesetzlichen, regulatorischen und arbeitsrechtlichen
Vorschriften, die ihre verschiedenen Aktivitaten regeln.

Als verantwortungsbewusster Arbeitgeber ist CACEIS den Mitarbeitenden gegeniber verpflichtet und verfolgt eine Sozialpoli-
tik, die auf die Unterstitzung strategischer Fragen und Unternehmensumwandlungen ausgerichtet ist. Durch die Férderung
von Vielfalt, Gerechtigkeit und Lebensqualitdt am Arbeitsplatz bekraftigt CACEIS sein Engagement fir die Gesellschaft.
SchlieBlich sind die Mittel, die fir ihr Handeln eingesetzt werden, umweltfreundlich. Im Januar 2019 bekraftigt die CACEIS
Bank lhr Engagement fur die Werte Kundennahe, Verantwortung und Solidaritat in einem Verhaltenskodex. Ende 2023
haben deutsche CACEIS Mitarbeitende gemeinsam mit Kunden wahrend der Baumpflanzungssaison etwa 1.200 Baume
gepflanzt — ein Projekt zur Nachhaltigkeit und des gesellschaftlichen Engagements von CACEIS in Deutschland, dass auch
kiinftig fortgesetzt werden soll.

Die CACEIS Bank S.A., Germany Branch, wurde 2020 von der Ratingagentur TELOS fiir den Bereich Nachhaltigkeit mit der
Note ,AA" (sehr gut) bewertet. Als erste Verwahrstelle in Deutschland hat sich CACEIS dieser umfassenden Bewertung im
Bereich Nachhaltigkeit unterzogen. Laut der Bewertung von Telos nimmt die deutsche CACEIS Niederlassung damit als
innovativer Anbieter eine Vorreiterrolle auf dem Gebiet der Nachhaltigkeit ein.

Bereits 2017 verabschiedete die Crédit Agricole-Gruppe eine Ethik-Charta, die ihre Werte Kundennahe, Verantwortung und
Solidaritat unterstreicht und ihre Verpflichtungen, Identitdt und Handlungsprinzipien bekraftigt. CACEIS mdchte das eigene
Engagement fiir die Werte Kundennahe, Verantwortung und Solidaritat mit einem Verhaltenskodex bekraftigen. Dieser
Kodex, der in 5 Sprachen vorliegt und online auf der Website von CACEIS eingesehen werden kann, bildet die Grundlage fir
ethisches und professionelles Verhalten, das von allen Mitarbeitenden erwartet wird, unabhangig von ihrer Funktion inner-
halb der Gruppe. Es wurde so konstruiert, dass es dem taglichen Verhalten so nahe wie moglich kommt.

Es prasentiert und veranschaulicht die Situationen, denen sich jeder stellen kann. Dazu gehéren die Beziehungen zu Kunden
und Lieferanten, soziale, 6kologische und gesellschaftliche Verantwortung, Verpflichtungen zur Korruptionspravention und

ganz allgemein die Einstellung zur Einhaltung der geltenden Gesetze zum Schutz des Images und der Reputation der
Gruppe.

Copyright © 2024 TELOS GmbH CACEIS Bank S.A., Germany Branch
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aDeka

Institutionell

DEKABANK DEUTSCHE GIROZENTRALE

Adresse
Strale
PLZ
Ort (Land)

Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Name Bednarz

Vorname Dirk

Funktion Vertrieb /
Kundenbetreuung
Investment Services

Telefon (069) 7147 - 8390

email Dirk.Bednarz@deka.de

Mainzer Landstralte 16
60325
Frankfurt am Main

www.deka.de, www.deka-institutionell.de

Name Groll

Vorname Markus

Funktion Vertrieb /
Kundenbetreuung
Investment Services

Telefon (069) 7147 - 7044

email Markus.Groll@deka.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir verfolgen einen individuellen, ganzheitlichen Ansatz und bieten Ihnen eine umfassende Betreuung aus einer Hand. Sie
haben eine persoénliche, deutschsprachige Kundenbetreuung, die sich um alle lhre Belange kimmert; diese arbeitet eng
zusammen mit den Expertinnen und Experten der Verwahrstelle und Abwicklung.

Weiterhin stellt diese auf Wunsch gerne den Kontakt zu unseren Expertenteams aus den Bereichen Regulatorik, Steuern,
Recht oder ESG her. Bei der Deka legen wir héchsten Wert auf die Kunden- und Serviceorientierung unserer Mitarbeiten-
den. Dabei stehen Sie als Kundin oder Kunde im Mittelpunki.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Luxemburg

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Anzahl Standorte

Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR)
Anzahl Mitarbeiter

Anzahl der Asset Manager,
mit denen zusammengearbeitet wird

Copyright © 2024 TELOS GmbH

Deutschland Global
1962 1962
1 2
227 291
192 233
82 85
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute v 27,6 27,8
Versicherungen v 6,1 6
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) v 14,4 14,1
Unternehmen v 2,3 2,4
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) v 14,3 14,1
Kirchliche Einrichtungen v 5,1 4,6
Stiftungen v 4.4 4.4
Offentlicher Sektor v 1,1 1,2
Sonstige v 24,7 25,4
Gesamt 100 100
Unternehmen

Die DekaBank ist eine der flihrenden Verwahrstellen Deutschlands als zentraler Ansprechpartner fiir institutionelle Investo-
ren, Banken, Versicherungen, Pensionsfonds, Asset Manager und Kapitalverwaltungsgesellschaften.

Die feste Verankerung im gréten europaischen Finanzverbund bildet das solide Fundament der DekaBank. Unser Ziel ist
es, optimal auf die individuellen Bedurfnisse der Kundinnen und Kunden einzugehen — mit hochspezialisierten Teams, in
denen wir unsere Kompetenz und unser Fachwissen fir unterschiedliche Investorengruppen konzentrieren.

Wir bieten ein breites Spektrum an Leistungen, die den Investmentprozess unterstiitzen. Im Verwahrstellengeschéaft verfligen
wir Uber einen langjahrigen Erfahrungsschatz. Seit 1962 verwahrt die DekaBank nationale und internationale Assets im Wert-
papierbereich sowohl fir Publikums- als auch fiir Spezialfonds. Zuverlassigkeit und Servicequalitat fir unsere Kundinnen und
Kunden stehen bei uns stets an erster Stelle.

Dariber hinaus agiert die DekaBank auch als Depotbank, wo sie ihre institutionellen Kunden beispielsweise durch die
Online-Plattform ,Deka Easy Access” (DEA) bei der Steuerung der Direktanlagen unterstiitzt.

Als Vollanbieter entlang der gesamten Wertschopfungskette stellen unsere Kundenbetreuer sehr gerne den Austausch mit
den Fachabteilungen aus Regulatorik, Steuer, Recht, ESG, KVG oder Asset Management her.

Wir bieten eine hohe Soliditat durch sehr gute Eigenkapitalausstattung. Zudem erhalten wir regelmaRig positive Bewertungen
von den international fuhrenden Ratingagenturen. Die ausgezeichnete Reputation der DekaBank sowie der Deka-Gruppe
wird getragen durch ein konsequentes Compliance-System, ein effizientes Risiko-Controlling und hohe Ethikstandards. Eine
nachhaltige Ausrichtung ist zudem tief in der Geschaftsstrategie und den Leitsatzen der Deka-Gruppe verankert.

Verwahrstelle auch fiir Alternative Assets

Alternative Anlagen kénnen fiir Anleger eine interessante Gelegenheit zur Diversifizierung ihrer Portfolios bieten, die Auswir-
kungen der Marktvolatilitdt dampfen und ihnen dabei helfen, ihre langfristigen Anlageziele zu erreichen, selbst in Zeiten der
Marktunsicherheit.

Laut einer Studie von PwC werden alternative Anlageklassen — insbesondere Sachwerte, Private Equity und Private Debt —
bis 2025 in Summe rund 21 Billionen US-Dollar erreichen und somit ihr Volumen mehr als verdoppeln, was etwa 15 Prozent
des weltweit verwalteten Vermdgens entspricht.

Die Administration von Alternativen Assets fir institutionelle Investoren ist ein herausfordernder Prozess, der eine sorgféltige
Planung und Umsetzung erfordert. Die DekaBank verwahrt neben klassischen Asset-Klassen auch Direkt-Investments in Im-
mobilien, Private Debt oder Private Equity.

Die Verwaltung dieser Vermégenswerte erfordert das Vorhandensein von Spezialisten mit Know-how, um Transparenz, Com-
pliance sowie Effizienz sicherzustellen. Hierfiir ist ein hohes Maf} an Fachwissen und Engagement notwendig, um die Mdg-
lichkeiten, die diese Anlagen bieten, optimal nutzen zu kdnnen. Gleichzeitig sollten die Risiken minimiert und die regulatori-
schen Anforderungen erfillt werden.

Daruber hinaus setzt die Blockchain-Technologie und die daraus resultierenden Potenziale fiir Krypto- bzw. digitale Assets &
Co. neue Standards, wodurch das Anlageuniversum verandert wird. Laut der Beratungsgesellschaft zeb soll der Markt fiir di-
gitale Assets allein in Deutschland bis 2024 um mehr als 600 Prozent wachsen.

Die DekaBank stellt sich den zukinftigen Herausforderungen und hat zahlreiche Aktivitaten initiilert. So wurde z. B. die
SWIAT GmbH gegriindet, um neue Branchenstandards in der Wertpapierabwicklung via Blockchain zu setzen. Die Krypto-
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verwahrlizenz wurde ebenfalls beantragt, und es wird an einer Kryptoverwahrlésung fiir institutionelle Kunden gearbeitet. Fir
das Engagement der Deka in dem Bereich wurde die Bank als ,Champion der digitalen Transformation“ ausgezeichnet. Sie
bietet ihren Kunden Zukunftssicherheit bei allen Themen rund um die Digitalisierung, was sich auch in der Nominierung zum
,ClO des Jahres" gezeigt hat.

Aufgrund dieses hohen Engagements in der Digitalisierungsstrategie ist es ein definiertes Ziel der Deka Verwahrstelle, den
aktuell hohen manuellen Aufwand bei der Administration von Alternative Assets auf einen automatischen Prozess mit mini-
malen Interaktionen weiterzuentwickeln.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) v TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) v ETFs v

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — (Services)

Unterzeichner der UN PRI

v
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research — intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Ausschlusskriterien, Best-in-Class,

Eingesetzte Kriterien
Engagement

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus DEKABANK DEUTSCHE GIROZENTRALE — Erlduterungen

Das Thema Nachhaltigkeit ist seit 2015 fest im Kern der Deka-Gruppe verankert, als Teil unserer Geschéaftsstrategie. Von der
Personalfiihrung iber Menschenrechte bis hin zu Compliance und Datenschutz — in der gesamten Unternehmensfihrung
legen wir groRen Wert auf die verschiedenen Prinzipien der Nachhaltigkeit. Dazu kommt der Bereich der Produkte: Auch hier
ist Nachhaltigkeit ein elementares Thema. Klare Prinzipien geben uns den Rahmen fir unsere Fonds und Finanzierungen
VvOr.

Ankerpunkt unseres Angebots ist die Beratung von institutionellen Kunden zu einer nachhaltigen Ausrichtung ihres Portfolios.
Umfassend berét die Deka zum Beispiel bei der Definition individueller Nachhaltigkeitskriterien, der Festlegung des Anlage-
universums oder bei der Optimierung bestehender Portfolios und hilft dabei, den passenden Umsetzungsweg zu finden.

Die DekaBank bietet den Kundinnen und Kunden der Verwahrstelle und Depotbank ein von der KVG unabhangiges ESG-
Reporting in verschiedenen Levels an.

Corporate ESG
MSCI B SUSTAINALYTICS
ESG RATINGS

a Morningstar compary

RATED BY

ISS ESG[>

Stand: 23.08.2023 Stand: 30.11.2022

C Prime ESG Risk Rating: 16.5 -
A "Low Risk™

Quelle:

THE USE BY DekaBank Deutsche Girozenrale (“Deka”) OF ANY MSCI ESG RESEARCH LLC OR ITS AFFILIATES (“MSCI”) DATA, AND THE USE
OF MSCI LOGOS, TRADEMARKS, SERVICE MARKS OR INDEX NAMES HEREIN, DO NOT CONSTITUTE A SPONSORSHIP, ENDORSEMENT,
RECOMMENDATION, OR PROMOTION OF Deka BY MSCI. MSCI SERVICES AND DATA ARE THE PROPERTY OF MSCI OR ITS INFORMATION
PROVIDERS, AND ARE PROVIDED ‘AS-IS’ AND WITHOUT WARRANTY. MSCI NAMES AND LOGOS ARE TRADEMARKS OR SERVICE MARKS
OF MSCI. Stand Nachhaltigkeitsratings: MSCI: 10.06.2022 (AAA bis CCC; Peer Group: Asset Management & Custody Banks); Sustainalytics:
30.11.2022 (0—-40+; Peer Group: Asset Management & Custody Services); ISS-ESG: 23.08.2023 (A+ bis D-); Peer Group: Financials/Public & Re -
gional Banks; Further Details: https://www.deka.de/deka-gruppe/unsere-verantwortung/wie-wir-nachhaltigkeit-leben/nachhaltigkeitsberichte--ratings
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aDeka

Institutionell

, Wir wollen der Servicefuhrer in
Deutschland sein

Auch wenn das Geschift meist eher im Hintergrund lauft: An der Verwahrstelle fiihrt fiir institu-
tionelle Investoren kein Weg vorbei. Dirk Bednarz, Business Development Investment Services,
und Markus Groll, Kundenbetreuer im Investment Service, erldautern im Interview, warum
Alternative Assets stark an Bedeutung gewinnen und wie die Deka im zunehmenden
Wettbewerb der Verwahrstellen punkten will.

Herr Bednarz, Herr Groll, welchen Trend sehen Sie aktuell im Markt fiir Verwahrstellen?

Dirk Bednarz: Ein wichtiger Trend ist die deutlich gestiegene Nachfrage der institutionellen Investoren
nach Alternative Assets. Sie kdnnen fur Anleger eine interessante Gelegenheit zur Diversifizierung
ihrer Portfolios bieten, die Auswirkungen der Marktvolatilitdt dampfen und ihnen dabei helfen, ihre
langfristigen Anlageziele zu erreichen, selbst in Zeiten der Marktunsicherheit. Einer Studie von
PwC zufolge werden alternative Anlageklassen — insbesondere Sachwerte, Private Equity und Private
Debt — bis 2025 in Summe rund 21 Billionen US-Dollar erreichen und somit ihr Volumen mehr als
verdoppeln. Das sind etwa 15 Prozent des weltweit verwalteten Vermégens.

Markus Groll: Wir sind der festen Uberzeugung, dass Alternative Assets unabhangig von der
Zinslandschaft ein wichtiger Baustein im Portfolio institutioneller Anleger sein sollten. Viele Investoren
muissen die Verpflichtungen, die sie gegentber ihren Kundinnen und Kunden haben, erfillen. Und
Alternatives bieten die Chance auf héhere Ertrage gegentber klassischen Anlageklassen.

Dirk Bednarz: Die Kapitalverwaltungsgesellschaften finden mit uns den geeigneten Geschaftspartner.
Neben klassischen Anlageklassen und Direktanlagen sind wir seit langem in der Lage, auch Direktin-
vestments in Alternative Assets wie Immobilien, Private Equity und Loans zu verwahren. Und das in
der von uns gewohnt zuverlassigen Qualitat.

Aber der administrative Aufwand diirfte bei alternativen Anlagen deutlich héher als bei liquiden
Assets sein. Was gilt es besonders zu beachten?

Markus Groll: Die Administration von Alternative Assets fur institutionelle Investoren ist in der Tat ein
herausfordernder Prozess, der eine sorgfaltige Planung und Umsetzung erfordert. Die Verwaltung
dieser Vermogenswerte erfordert ein hohes Mall an Fachwissen, zum einen um die regulatorischen
Anforderungen zu erflllen, und zum anderen, um Transparenz, Compliance und Effizienz sicher-
zustellen. All das kénnen wir bieten.
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Doch der Wettbewerb der Verwahrstellen hierzulande ist ja durchaus umkampft. Wie kann die
Deka hier iiberzeugen?

Markus Groll: Die Argumente, zur Deka zu kommen, sind im Grunde die gleichen wie bei den klassi-
schen Assets. Wir punkten vor allem mit unserem besonderen Kundenbetreuungsmodell: Wir bieten
die Services und Dienstleistungen — anders als viele Mitbewerber — nahezu komplett aus Deutschland
und zu Teilen aus Luxemburg heraus. Das bedeutet auch in deutscher Sprache, was gerade flr
kleinere Hauser beziehungsweise Institutionen einen wichtigen Mehrwert liefert und entsprechend
sehr geschatzt wird. Viele unserer institutionellen Kunden verwalten ein Vermogen zwischen 200 Milli-
onen und 4 Milliarden Euro und haben nicht ausreichende Ressourcen, um Spezialisten zur Uber-
setzung der ausfihrlichen und hochgradig technischen Reportings zu beschaftigen.

Dirk Bednarz: Natlrlich beinhaltet unser Angebot die komplette Bandbreite an regulatorischen
Kontrollfunktionen Uber Wertpapierabwicklung bis zum Reporting. Aber der personliche Kontakt
zwischen Investor und Ansprechpartner der Verwahrstelle wird haufig unterschatzt. Zu Unrecht.

Welche Rolle spielt die GréBe der Deka im zunehmenden Wettbewerb?

Dirk Bednarz: Eine groRe Rolle, denn in einem Umfeld stetig wachsender regulatorischer Anforder-
ungen und zunehmender Produktkomplexitédt werden solide Partner immer wichtiger. Die Verwahrstel-
le der Deka bietet Kontinuitat und Verlasslichkeit. Mehr als 55 Jahre Erfahrung und ber 290 Milliar-
den Euro verwahrte Assets machen unser Haus zu einer der fuhrenden deutschen Verwahrstellen.

Markus Groll: Fur unsere Kunden ist es auRerdem wichtig, dass wir als grofles Haus den Zugriff auf
verschiedene Ressourcen ermdglichen kénnen. Wer also Unterstitzung bei gewissen Fragestellungen
zu Rechtsthemen, volkswirtschaftlichem Ausblick, Asset Management oder beispielsweise ESG bend-
tigt, kann sich jederzeit an uns wenden, und wir vermitteln die entsprechenden Experten hier im Haus.

Erheben Sie den Anspruch der Marktfiihrerschaft?

Dirk Bednarz: Nein, wir wollen der Servicefiihrer in Deutschland sein. Unser Betreuungsangebot ist
wirklich gut. Wir sind sehr nah am Kunden dran, denn als deutsches Haus verstehen wir die Anliegen
unserer Kundinnen und Kunden auf dem deutschen Markt und gehen daher die beriihmte ,Extra-
meile®. Das bedeutet, dass wir Uber das vereinbarte Leistungsspektrum hinaus sehr partnerschaftlich
mit den Fragen und Anliegen unserer Auftraggeberinnen und Auftraggeber umgehen. Und die Zahlen
geben uns recht, dass wir mit unserem Ansatz, der héchste Prioritat auf Kommunikation und erstklas-
sigen Service legt, auf dem richtigen Weg sind.
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Wie lasst sich das in Zahlen ausdriicken?

Markus Groll: Konkrete Zahlen verdffentlichen wir nicht. Aber wir sind mit unserer Verwahrstelle sehr
erfolgreich. 2022 war hinsichtlich des Neugeschéftes das beste Jahr seit Bestehen der Verwahrstelle,
und auch mit der Entwicklung 2023 sind wir sehr zufrieden. Seit 2018 hat sich das Gesamtvolumen in
Spezialfonds in der Verwahrstelle der Deka ungefahr verdoppelt.

Welche Bedeutung hat das Pricing im Wettbewerb?

Markus Groll: Der Preis spielt fur die Vergabe von Mandaten immer noch eine grof3e Rolle, auch weil
sich der Mehrwert einer Verwahrstelle nicht so klar in Kennzahlen abbilden Iasst wie beispielsweise
beim Asset Management. Ausschlaggebend ist aber vor allem die Transparenz. Die Investoren als
Kunden wollen verstehen, woflir sie einen Preis bezahlen. Und wir sind sehr transparent, was unser
Pricing anbelangt. Wir weisen unsere Kosten genau aus, und auch die externen Kosten, denn wir
arbeiten ja mit einem globalen Custodian zusammen, der unter anderem den Zugang zu Uber 70 inter-
nationalen Markten ermoglicht. Diese Transparenz kommt sehr gut an.

Wir hatten eingangs lber Trends im Verwahrstellen-Geschéft gesprochen. Welche Rolle spielt
das Thema Digitalisierung?

Markus Groll: Die Digitalisierung ist nicht aufzuhalten. Das Verwahrgeschaft wird sich in den
kommenden Jahren komplett verandern, weil insbesondere die Blockchain-Technologie sehr viele
Moglichkeiten bietet und die Aspekte Sicherheit, Handelbarkeit und Kosten verbessert. Die Abwicklung
und Verwahrung werden effizienter. Dartber hinaus setzt die Blockchain-Technologie und die daraus
resultierenden Anwendungen fur Krypto-Assets bzw. digitale Assets & Co. neue Standards und veran-
dert das Anlageuniversum.

Dirk Bednarz: Unser Haus hat die Potenziale der neuen Technologien schon friih erkannt und
entsprechende Ldsungen entwickelt. Zu nennen ist hier vor allem die Blockchain-basierte Plattform
SWIAT (Secure Worldwide Interbank Asset Transfer), die internationale Wertpapierabwicklung in
Echtzeit erméglicht und einen neuen Branchenstandard setzt. Es geht hier um ein globales Netzwerk
fur digitale Assets, traditionelle Wertpapiere sowie digitale Services.

Markus Groll: AuRerdem haben wir einen Antrag auf die Krypto-Verwahrlizenz bei der BaFin gestellt.
Damit kdnnen wir unseren Kundinnen und Kunden eine sichere, regulatorisch konforme und zuverlas-
sige Plattform fir die Verwahrung von Kryptowerten auf Basis der Blockchain-Technologie zur Verfl-
gung stellen. Die Verwahrlizenz bildet quasi die Grundlage, um Kunden im Bereich der Krypto-Assets
zu begleiten.
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Wo steht die Deka Verwahrstelle in ein paar Jahren? Was kénnen Kundinnen und Kunden in
der Zukunft erwarten?

Markus Groll: Die Deka wird sich auch den zukunftigen Herausforderungen stellen und weitere Aktivi-
taten initiieren. Aufgrund des hohen Engagements in der Digitalisierungsstrategie ist es unser definier-
tes Ziel, den aktuell hohen manuellen Aufwand bei der Administration von Alternative Assets auf einen
automatischen Prozess mit minimalen Interaktionen weiterzuentwickeln.

Dirk Bednarz: Wir versuchen immer mit einem gewissen Weitblick zu agieren. Unsere Kundinnen und
Kunden mussen sich keine Gedanken machen, dass sie bei der Deka irgendeinen Zug verpassen, der
in Richtung Digitalisierung und Zukunftstechnologien fahrt. Sie sind auf jeden Fall dabei.

Kompetenter und verlasslicher Partner

Die Deka ist mit rund 290 Mrd. Euro verwahrten Assets (Stand 31.12.2023) eine der flhren-
den Verwahrstellen in Deutschland. Als zentraler Ansprechpartner bietet die Deka nunmehr
seit 60 Jahren Investoren, KVGen und Asset Manager ein breites Spektrum an Leistungen,
die den Investmentprozess unterstitzen.

Neben der Bereitstellung der grundlegenden Infrastruktur flr einen reibungslosen Ablauf des
Fondsgeschafts zahlt dazu vor allem die Administration der Direktanlagen. Hierfur bietet die
Deka mit der Online-Plattform ,Deka Easy Access (DEA)“ ein ideales Tool zur Steuerung der
Direktanlagen. Daruber hinaus zeichnet sich die Deka durch viele Zusatz-Services wie Wert-
papierleihe, Collateral Management und Clearing von borsengehandelten Derivaten aus.

Gerne stellen die Kundenbetreuerinnen und -betreuer bei Bedarf Kontakt zu den vielen
Spezialisten der Deka aus den Bereichen Recht, Steuer, ESG, Regulatorik, KVG oder Asset
Management her

Hinweis:

Diese Unterlage / Inhalte wurden zu Werbezwecken erstellt. Allein verbindliche Grundlage fir den
Erwerb von Deka Investmentfonds sind die jeweiligen Basisinformationsblatter, die jeweiligen
Verkaufsprospekte und die jeweiligen Berichte, die Sie in deutscher Sprache bei lhrer Sparkasse oder
der DekaBank Deutsche Girozentrale, 60625 Frankfurt und unter www.deka.de erhalten. Bitte lesen
Sie diese, bevor Sie eine Anlageentscheidung treffen.
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Medical Strategy GmbH und Kunde

bei Hauck Aufhduser Asset Servicing.

Hauck Aufhduser Asset Servicing

Vermogensverwalter, Family Offices, Banken,
Versicherungen, Pensionsfonds oder Investment-
gesellschaften: Als fihrender Serviceanbieter

fur liquide Investmentldsungen begleitet Hauck
Aufhduser Asset Servicing Sie personlich bei allen
administrativen, operativen und vertrieblichen
Aktivitaten rund um lhr individuelles Fondsprodukt.
Sowohl in Deutschland als auch in Luxemburg. Als
Full-Service-Anbieter wie auch modular.

www.hal-privatbank.com/echte-assets
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HAUCK
EI AUFHAUSER
LAMPE

HAUCK AUFHAUSER LAMPE PRIVATBANK AG

Adresse
StraBe Kaiserstralle 24
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt am Main (Deutschland)
Webadresse www.hal-privatbank.com/asset-servicing

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name  Schlick Kontakt 2 Name  Axel

Vorname Anja Vorname Janik

Funktion Head of Relationship
Management
Financial Assets

Telefon 089 /2393 2165

Funktion Head of Relationship
Management - Mitte

Telefon 069 /2161 1382

email Axel.janik@

email Anja.schlick@ hal-privatbank.com
hal-privatbank.com Team 5
Team 59

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Durch unser seit vielen Jahren bewahrtes dreistufiges Betreuungskonzept kdnnen wir eine schnelle und direkte Kundenbe-
treuung mit hoher Individualitdt und klarer Rollenverteilung anbieten. Dieses Betreuungskonzept hat sich fiir eine intensive
Kundenbetreuung bewahrt und fihrt auch im Falle nicht vorhersehbarer Themenstellungen zu kurzen Reaktionszeiten und
flexiblen Lésungen.

Zusammenspiel zwischen Relationship Management und Client Service

Relationship Management (RSM): Client Service (CS):

Beratung und strategische Begleitung Operative Kundenbetreuung fiir Fragen des Tagesge-
schéfts

- Ansprechpartner flr strategische Anliegen und Koordina- | - Tandembetreuung der Kunden gemeinsam mit RSM

tion von Kundenanfragen (Sparringpartner)

- First Point of Contact sowie erste Eskalationsstufe - Spezialisten-Team fiir das Tagesgeschaft

- Einbindung und Koordination von Produktspezialisten - Hohe Qualitatsstandards durch professionelle Betreuung

- Eruierung neuer Trends und Chancen (Ohr am Markt)

- Begleitung bei Auflage von Private-Label-Fonds

Das Relationship Management besteht in Deutschland fiir die Verwahrstelle aus zwei Teams (Frankfurt und Minchen).
Insgesamt umfasst es 10 RSM. Das Client Service-Team ist in Frankfurt und Luxemburg stationiert und besteht aus 25
Mitarbeitern.

Alle Relationship Manager verfligen Uber eine bankfachliche Ausbildung und zusatzlich Uber ein betriebswirtschaftliches
Studium. Teilweise liegen auch Zusatzqualifikationen wie bspw. CIIA (Certified International Investment Analyst®) oder CFP
(Certified Financial Planner®) vor. Die Mitarbeiter des Client Service Teams verfligen alle mindestens Uber eine
bankfachliche Ausbildung.
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Der Schwerpunkt unseres Verwahrstellengeschéfts liegt in Deutschland und Luxemburg. In Luxemburg bieten wir dartiber
hinaus auch samtliche KVG-Dienstleistungen an.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1969 1988
Anzahl Standorte 14 18
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 110,3 238,2
Anzahl Mitarbeiter 946 1621

Anzahl der Asset Manager,
mit denen zusammengearbeitet wird 300 300

Zielkundengruppen (semi-)institutionell
Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermogensverwalter

Stiftungen

R X X | | < ~ < <«

Family Offices

Unternehmen

Hauck Aufhauser Lampe kann auf eine mehr als 225 Jahre lange Tradition zurlickblicken. Das Haus ist aus der Fusion dreier
traditionsreicher Privatbanken hervorgegangen: Georg Hauck & Sohn Bankiers in Frankfurt am Main, gegriindet 1796, das
1852 in Bielefeld gegriindete Bankhaus Lampe und Bankhaus H. Aufhauser, seit 1870 in Minchen am Markt. Die beiden
Hauser Georg Hauck und Bankhaus H. Aufhduser schlossen sich 1998 zusammen, 2021 kam Bankhaus Lampe dazu. Der
Vorstand der Bank besteht aus dem Vorsitzenden des Vorstands Michael Bentlage sowie den Mitgliedern des Vorstands
Oliver Plaack, Madeleine Sander, Dr. Holger Sepp und Gordan Torbica. Hauck Aufhauser Lampe versteht sich als traditions-
reiches und gleichzeitig modernes Privatbankhaus.

Die Privatbank fokussiert sich auf die vier Kerngeschaftsfelder Private und Corporate Banking, Asset Management, Asset
Servicing und Investment Banking. Dabei stehen die ganzheitliche Beratung und die Verwaltung von Vermdgen privater und
unternehmerischer Kunden, das Asset Management fir Institutionelle Investoren, umfassende Fondsdienstleistungen fiir
Financial und Real Assets in Deutschland, Luxemburg und Irland sowie die Zusammenarbeit mit unabhangigen Vermdgens-
verwaltern im Zentrum der Geschéaftstatigkeit. Zudem bietet Hauck Aufhduser Lampe Research-, Sales- und Handelsaktivita-
ten mit einer Spezialisierung auf Small- und Mid-Cap-Unternehmen im deutschsprachigen Raum sowie individuelle Services
bei Borseneinfihrungen und Kapitalerh6hungen an.

Hauck Aufhauser Lampe ist Premiumanbieter unter den Verwahrstellen. Alle Prozesse sind durch die langjahrige Erfahrung
unserer Organisation und unserer Mitarbeiter in diesem Segment aufeinander abgestimmt. Durch unsere profunde Erfahrung
auf dem Markt der Private-Label- und Spezialfonds und unseren hohen Marktanteil haben unsere Kunden die Gewissheit,
dass wir auch in Zukunft fur sie da sein werden.

Hauck Aufhduser Lampe befindet sich mit einem insgesamt verwahrten Fondsvermdgen von 83,7 Milliarden Euro zum

30. Juni 2023 unter den Top 10 der Verwahrstellen in Deutschland. GemaR der BVI-Verwahrstellenstatistik zahlt die Bank mit
25,2 Milliarden Euro verwahrtem Fondsvermégen zudem zu den Top 4 Verwahrstellen fir Wertpapier-Publikumsfonds.
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Services als Verwahrstelle

Unser Service im Geschéftsbereich Asset Servicing erstreckt sich neben der Verwahrstelle von der individuellen Beratung
und Konzeption der Produktidee ber die Markteinfiihrung bis hin zur vollstandigen Administration. Der Kunde erhalt samtli-
che Dienstleistungen im Asset Servicing aus einer Hand: Beratung und Betreuung, Fondskonzeption, Fondsmanagement
und Adviserdesk, Register- und Transferstelle, Risikomanagement, Administration und Fondsbuchhaltung, AIFM.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v

LDI (Liability Driven Investment) ETFs v
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — (Services)

Unterzeichner der UN PRI

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v

ESG-Research — intern / proprietar

ESG-Research — extern v

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus HAUCK AUFHAUSER LAMPE PRIVATBANK AG — Erlduterungen

Das Thema Nachhaltigkeit und die ESG-Faktoren sind ein integraler Bestandteil unserer Bank — sowohl auf der Service- als
auch auf der Produktebene sowie im Hinblick auf unsere Unternehmenskultur. Bei Hauck Aufhauser Lampe ist ein dezidier-
tes ESG-Team dafiir zustandig, das Thema Nachhaltigkeit im Bankhaus zu gestalten und umzusetzen. Dafir ist es wesent-
lich, den Einfluss von ESG-Faktoren entlang der gesamten Wertschépfungskette der Bank zu betrachten. Gemeinsam mit
unseren Mitarbeitern arbeiten wir kontinuierlich an einem Nachhaltigkeitsleitbild, dass zukunftsweisend fiir unser Bankhaus
und unsere Kunden ist.

Im Asset Servicing begleiten wir Asset Manager auf der operativen Seite und prifen gemeinsam ihre Produkte hinsichtlich
der Umsetzung von Nachhaltigkeitsfaktoren. So identifizieren wir einen regulatorischen Handlungsbedarf friihzeitig und kén-
nen die Umsetzung aller MalRnahmen in die Wege leiten. Ein zentrales Anliegen ist fiir uns dabei auch der friihzeitige und
regelmalige ESG-Knowledge Transfer hin zu unseren Kunden. Ziel ist es, diese dabei zu unterstiitzen, eine fundierte
Entscheidung bezlglich der Ausrichtung ihrer Fonds treffen zu kénnen.
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SOCIETE GENERALE

Securities Services

SOCIETE GENERALE SECURITIES SERVICES

Adresse
StraBe Neue Mainzer Strale 46-50
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.securities-services.societegenerale.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Fiedler Kontakt 2 Name Werthmann

Vorname Boris Vorname Dirk

Funktion Director Sales Funktion Global Relationship

Telefon  +49 69 7174463 Management
email boris.fiedler@ Telefon +4969 7174 533
sgss.socgen.com email Dirk.Werthmann@

sgss.socgen.com
Team d Jd

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Société Générale zeichnet sich durch ihre ausgezeichnete Kundenbetreuung aus. Wir verstehen uns als die Leading
Relationship Bank. Dies bedeutet, dass neben den auf den Kunden ausgerichteten Produkten bei der Société Générale
héchster Wert auf eine partnerschaftliche Beziehung gelegt wird. Kundenorientierung ist die zentrale Ausrichtung unseres
Handelns. Dies ist nicht nur ein Bekenntnis, sondern wird durch zahlreiche Auszeichnungen und eine Vielzahl langjahriger
zufriedener Kunden, verbunden mit einer hohen Weiterempfehlungsrate, belegt. Wir kénnen schnell und flexibel auf einzel-
ne Winsche unserer Kunden eingehen und stehen im engen Austausch mit allen Beteiligten.

Die Kernpunkte sind die Betreuung durch einen produktiibergreifenden Relationship Manager sowie durch produktspezifi-
sche Client Service Manager.

Relationship Manager und Client Service Manager dienen unseren Kunden als zentrale Ansprechpartner fir alle Kundenan-
fragen. Damit wird sichergestellt, dass samtliche Anfragen aufgenommen, intern zielgerichtet gesteuert und gerade auch im
Hinblick auf eine zeitnahe Rickmeldung uberwacht werden kdnnen.

Der Relationship Manager ermittelt mit unseren Kunden fortlaufend deren Anforderungen, tauscht sich mit ihnen hinsichtlich
der zukinftigen Produktentwicklung aus und fihrt mit ihnen Sitzungen in Bezug auf den strategischen Umfang und die
Qualitat unserer Dienstleistungen durch.

Der Client Service Manager agiert als Ansprechpartner fir Fragen und Anliegen, die das operative Tagesgeschaft betref-
fen. Er Ubernimmt die Verantwortung bereits wahrend der Auflagephase eines Mandates. Der Client Service Manager bildet
die Schnittstelle zwischen dem Kunden, unseren internen Fachabteilungen sowie den mdglichen involvierten Drittparteien
(Treuhander/Asset Manager etc.). Der Client Service Manager organisiert mit unseren Kunden die halbjahrlichen Service
Review Meetings. Hier nehmen wir gemeinsam einen Ruckblick auf die von uns erbrachten Dienstleistungen vor, geben
einen Ausblick bezlglich zukunftiger Services und nehmen anstehende Anforderungen unserer Kunden auf.
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Société Générale Securities Services ist weltweit in 22 Niederlassungen an 17 Strandorten vertreten. In Europa zahlen
insbesondere Frankreich, Luxemburg, Italien, Irland, Schweiz, Niederlande und Belgien zu den Schwerpunktlandern der

SGSS.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1991 1864
Anzahl Standorte 1 22 Niederlassungen an 17 Standorten
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 20 4.671
Anzahl Mitarbeiter 27 4000

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute v 80,9 68
Versicherungen / Vorsorgeeinrichtungen v 13,8 6
Unternehmen v 1,3 4
Kirchliche Einrichtungen v 4
Asset Manager v 20
Verschiedene v 2

Unternehmen

Das Geschaftsmodell der Société Générale Gruppe basiert auf den drei Saulen Privatkundengeschéaft, Firmenkunden- und
Anlagegeschaft sowie globale Investmentdienstleistungen. Die Société Générale Securities Services (im Folgenden SGSS)
ist Teil des Kernbereichs globale Investmentdienstleistungen und verfligt Uber sieben Geschaftsbereiche, einer davon
Custody & Trustee (Verwahrstelle).

Uns zeichnet der Leitsatz ,Globale Ausrichtung mit starker lokaler Prasenz” aus:

Société Générale Securities Services vereint die globale Présenz mit einer starken selbsténdigen lokalen deutschen Ausrich-
tung — also ,das Beste aus zwei Welten*.

Die Société Générale Gruppe zahlt zu den fuhrenden Bank- und Finanzdienstleistungsunternehmen in der Eurozone. Durch
diese GroRe kdnnen wir unseren Kunden eine umfassende Produktpalette sowohl lokal als auch global anbieten. SGSS
belegt im europaischen Ranking der Verwahrstellen Platz 3.

Die Société Générale Securities Services (SGSS) in Deutschland zahlt zu den fiihrenden Full-Service-Anbietern im Bereich
Wertpapierdienstleistungen. Ob Verwahrstelle, integrierten Front-to back Lésungen (Front-, Middle- und Backoffice) im
Insourcing, Analytics oder weitere nutzensteigernde Zusatzdienstleistungen — bei uns erhalten die Kunden alles aus einer
Hand und profitieren dabei von mafRgeschneiderten Lésungen fir ihre individuellen Anforderungen.

Als paneuropaischer Marktteilnehmer verfolgen wir ein klares Wachstumsziel, indem SGSS als einer der Top-3-Player in
Europa seine Starke weiter ausbauen und diese Kapazitaten verstarkt auf dem deutschen Markt ausrollen wird. Bereits
heute ist SGSS weitreichend in Europa positioniert und bietet ein differenziertes Dienstleistungsspektrum. In Deutschland
wird eine klare Wachstumsstrategie verfolgt. Durch eine erhéhte Produktivitat sowie durch signifikante Verbesserungen der
IT-Infrastruktur sind wir in der Lage, den Kunden fortlaufend Innovationen anzubieten, Kundenanforderungen zlgig
umzusetzen und internationale Lésungen den deutschen Verwahrstellenkunden vollumfanglich zur Verfigung zu stellen.
Unsere Gruppe verfolgt die Entwicklung im deutschen Verwahrstellenmarkt sehr genau und mochte an der erwarteten
Marktkonsolidierung unter anderem aufgrund der hohen regulatorischen Anforderungen partizipieren. SGSS treibt diese
Marktentwicklung aktiv voran und ist offen, weitere Marktanteile zu erwerben.
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Services als Verwahrstelle

SGSS bietet die Flexibilitat eines inlandischen Spezialisten in Verbindung mit der Starke eines fihrenden globalen Finanz-
instituts. Der hohe Ausbildungsstandard, die lange Betriebszugehdrigkeit und Erfahrung vieler Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
ter sorgen fir hohe Kontinuitat, groRe Zuverlassigkeit und ausgepragte Kompetenz.

Unser Dienstleistungsangebot
Verwahrstellendienstleistungen

Die Verwahrstellendienstleistungen der Société Générale Securities Services (SGSS) werden fiir unsere deutschen Kunden
durch die Société Générale S.A., Zweigniederlassung Frankfurt am Main, erbracht. Als deutsche Niederlassung der Société
Générale sind wir seit dem Jahr 1991 als Verwahrstelle und Global Custodian in Deutschland tatig.

Fir die Auslbung der Verwahrstellenfunktion gemaR KAGB fir deutsche Sondervermdgen (Publikums- und Spezial-
fonds/AlFs) kommt das System SimCorp Dimension (SCD) zum Einsatz. Verwahrfahige Finanzinstrumente werden auf ent-
sprechenden Sperrdepots bzw. Sperrkonten verwahrt und verwaltet. Fir alle weiteren Finanzinstrumente priift die Verwahr-
stelle das Eigentum, Uberwacht diese und fiihrt sie im Fondsbuchhaltungssystem. Die Verwahrstelle Gbermittelt alle notwen-
digen Informationen und Unterlagen an die KVG, die zur Austibung der Aktionars- und Glaubigerrechte erforderlich sind.

Custody-Dienstleistungen

Unser europaweites Custody-System bietet Verwahrdienstleistungen tUber das gesamte nationale und internationale Vermo-
gen unserer Kunden. Kerndienstleistungen sind dabei:

*  Verwahrung und Verwaltung von Wertpapieren (Zins- und Dividendenzahlung, Quellensteuer, KapitalmaRnahmen
und Stimmrechtsausiibungen)

Abwicklung/Settlement von Handelsgeschaften

Cash-Management

Wertpapierleihe (Agency und Proprietary)

Umfangreiches Reporting via Internetportal SG Markets

Handelsplattform fiir internationale Fondsanteile

Fund-Distribution-Services

Im Rahmen des grenziberschreitenden Vertriebs bieten wir unseren Kunden uber unsere Niederlassungen und Tochter-
unternehmen in 15 Landern eine Reihe von Services rund um die Distribution ihrer Fonds im Ausland an. Unsere Service-
moglichkeiten decken sowohl Idnderspezifische Anforderungen als auch kundenindividuelle Bedurfnisse ab.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs v
Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v
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Nachhaltigkeit / ESG — (Services)

Unterzeichner der UN PRI

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen v
ESG-Research - intern / proprietar v
ESG-Research — extern v

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus SOCIETE GENERALE SECURITIES SERVICES — Erlauterungen

Die Société Générale begann im Jahr 2000, 6kologische und soziale Belange bei ihren Aktivitdten zu berlicksichtigen, und
ihr Engagement fiir eine griinere und integrativere Wirtschaft ist seitdem kontinuierlich gewachsen.

Insbesondere der Energiewandel und dessen Finanzierung stehen dabei im Zentrum der Veranderungen hin zu einer nach-
haltigen Entwicklung, die wir bei Société Générale vorantreiben wollen.

Die Société Générale Gruppe versteht sich als Pionier im Bereich Nachhaltigkeit / ESG. So hat sie sich den Prinzipien des
Positive-Impact-Funding des UNEP verschrieben und mit der Auflage des weltweit ersten Green Bonds im Jahr 2015 einen
Aufwartstrend in dem Sektor gestartet. Zudem ist sie Griindungsbank der UN Principles for Responsable Banking.

Um dem Anspruch eines Konzerns, der sich der Nachhaltigkeit verpflichtet, gerecht zu werden, weitet die Gruppe ihre
Anstrengungen natirlich auf alle Geschaftsbereiche aus, so auch auf die SGSS.

Die SGSS ist seit dem Jahr 2013 im Bereich nachhaltiges Investieren / ESG aktiv: Im Bereich Investment-Controlling arbei-
ten wir mit Ausschlusslisten des ,ISS-oekom Screening®.

Im Jahr 2016 hat die SGSS die Auswertung nach ESG-Kriterien im Reporting-Bereich tber den externen Datenlieferanten
MSCI eingefiihrt.

Im nachsten Schritt besteht die Moglichkeit ESG-Fondsdaten gegen ESG-Daten einer Benchmark im Reporting zu verglei-
chen. Dabei ist es unerheblich, ob ein typischer ESG-Index, mehrere ESG-Indizes fir die Analyse durch den Kunden
selektiert werden oder jegliche andere Art von Index fiir die Benchmark durch den Kunden verwendet wird.

Als weiteren wichtigen Service bietet die SGSS die ESG-Risikoliberwachung an. Dabei werden ex-post nach definierten
Grenzen, wichtige kontroverse Geschaftsfelder, Ratings und internationale Normen gepriift. Auf Basis der Klimaszenarien
des NGFS (Network for Greening the Financial System) erstellt die SGSS einen Klimastresstest im Rahmen der ESG-Risiko-
messung. Zur ESG-Risikosteuerung bietet die SGSS einen ESG-Risiko-Report an, welcher die wesentlichen ESG-Risiko-
kennzahlen zusammenfasst. Damit stellt das ESG-Risikocontrolling einen weiteren Baustein in unserem Risikoser-vice dar.

Fir Asset-Manager im Besonderen arbeitet die SGSS aktuell an einem zielgruppenspezifischen Support im Investmentpro-
zess: Durch Kooperationen mit ESG-Datenprovidern sollen ESG-Informationen im ,Pre-trade“-Prozess, im Rahmen des
SGSS Produkts ,CrossWise®, angeboten werden, damit Asset-Manager neben Vorgaben von finanziellen Kennzahlen und
Ratings wie Z.B. einem ,Credit-Rating” auch direkt die Mdglichkeit haben, im SGSS Front-Office System nicht finanzielle
Kennzahlen und Kriterien wie z.B. Carbon Footprint oder verschieden ESG Ratings und Scorings zu beriicksichtigen. Dabei
hat der Asset-Manager die Mdglichkeit, verschiedene Datenprovider als Quelle zu wahlen oder Daten aus dem eigenen
Research zu nutzen. Im Rahmen der Einfuhrung der Offenlegungs- und Taxonomie Verordnung durch die Européaische Union
bietet die SGSS lhren Kunden Lésungen an und setzt im Rahmen ihrer ESG-Strategie auch die anstehenden Anforderungen
aus Level 2 der Regulierung um.

Um auch Lésungen fir die Teilnahme an Hauptversammlungen und Proxy Voting anbieten zu kénnen, arbeiten wir mit einem
externen Partner zusammen. Durch diese Zusammenarbeit profitieren unsere Kunden von einer langjahrigen Expertise.
Grundsétzlich sehen wir groRes Potenzial in der Kollaboration mit Partnern, was sich in unserer Ubergreifenden Strategie
einer ,offenen Plattform” (SGSS-as-a-platform) und der Anbindung von Services uUber unsere SG Markets Platt-form mittels
APls widerspiegelt.
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— STATE
— STREET

STATE STREET BANK INTERNATIONAL GMBH

Adresse
StraBe Brienner Str. 59
PLZ 80333
Ort (Land) Miinchen
Webadresse Statestreet.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name MD, Keller Kontakt 2 Name MD, Franz

Vorname Harold Vorname Andreas

Funktion Head of
Client Management

Telefon +49 69 667745 113

email afranz@statestreet.com

Funktion Head of
Business Development

Telefon +49 69 66774 5820

email hkeller@statestreet.com

Team 4 Team 9

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Professionalitédt, Einsatzwillen und Integritdt zeichnen das Betreuungsteam ebenso aus, wie ein breites Erfahrungs-
spektrum und Marktwissen. Die State Street stellt ihren Kunden einen zentralen Ansprechpartner als ,Single Point of
Contact” an die Seite der den Kunden durch die State Street Welt navigiert. Uns ist es sehr wichtig, dass wir jederzeit
sprachfahig und in der Lage sind langfristige und partnerschaftliche Kundenbeziehungen aufzubauen.

Ein fest zugeordneter Relationship Manager fir:

Strategische Themen

Zentraler Kontakt fur den Investor

Anfrage flr neue / zusatzliche Mandate

Konditionenvereinbarungen

Alle anfallenden Fragen der Kunden

Eskalationen aus dem Client Service / Tagesgeschaft von Bestandsmandaten

VVVYVYVY

Sowie ein fest zugeordneter Client Service Manager fur direkten Kontakt fiir die Inestoren/KVGen/Asset Manager:

» alle bestehenden Mandate
» alle Fragen bzgl. des Tagesgeschéfts, z.B.
*  NAV
* Anteilscheingeschéfte
«  Steuerliche Aspekte
> alle Fragen rund um das Berichtswesen/Datenlieferungen fiir die Kunden

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

State Street ist sowohl in Luxemburg als auch in Irland der Nr.1 Administrator am Platz und kann damit seine Deutschen
Kunden in allen wesentlichen Marktplatzen in Europa vollumféanglich servicieren und bedienen.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1970 Vor 230 Jahren (1792)
Anzahl Standorte 3 29
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) € 573,2 Mrd. AuC Deutschland

€ 874,7Mrd AuA Deutschland € 33.493Mrd AuCA
Anzahl Mitarbeiter Ca. 850 Ca. 46.000
Ar]zahl der Asset Manager, ) ) >80 >169
mit denen zusammengearbeitet wird
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

—
TELOS

Assets under Custody in_Mrd. Euro (juristische/physische | 573,2 in Mrd. Euro
Bestande in Deutschland)

davon institutionelle Assets 573,2 in Mrd. Euro
davon Retail Assets 0.0 in Mrd. Euro
Assets under Custody in Mrd. Euro weltweit 33,493 in Mrd. Euro
Assets under "Verwahrstelle/Depotbank” in_Mrd. Euro (ju- | 340.4 in Mrd. Euro
ristische/physische Bestande in Deutschland)

davon Spezialfonds 157.0 in Mrd. Euro
davon Publikumsfonds 183.4 in Mrd. Euro
davon Wertpapierfonds 340.4 in Mrd. Euro
davon "Nicht-Wertpapierfonds" (Immobilien & weitere 30.2 in Mrd. Euro
Sachwerte)

Aufteilung der Assets under Verwahrstelle auf Investoren- | 100.0 (%-Kontrolle)
gruppen (in Prozent)

Altersvorsorgeeinrichtungen 56.0 Zahlin %
Versicherungen 6.0 Zahl in %
private Organisationen ohne Erwerbszweck (Stiftungen, 1.0 Zahlin %
Kirchen, Gewerkschaften etc.)

Kreditinstitute (Depot-A) 31.0 Zahlin %
Corporates/Firmenkunden 4.0 Zahl in %
Sozialversicherungen & offentliche/kirchliche Zusatzver- 1.0 Zahl in %
sorgungseinrichtungen

Sonstige 1.0 Zahl in %
Anzahl Publikumsfonds in Deutschland 302 Zahl

Anzahl Spezialfonds in Deutschland 349 Zahl

Anzahl Wertpapierfonds in Deutschland 651 Zahl

Anzahl "Nicht-Wertpapierfonds" (Immo, Alternatives etc.) | 89.0 Zahl

in Deutschland

Anzahl abgedeckter Lander weltweit >100 Zahl

davon eigene Lagerstellen 4 Zahl

davon "aktive" Markte/Lander >100 Zahl

Anzahl involvierter Subcustodians/CSD's in lhrer Ver- >100 Zahl
wahrkette gemaf Bestdnden aus Deutschland?

Personalstarke Custody Services in Deutschland 612 Zahl
weltweit 35,258 Zahl
Personalstarke Verwahrstellen Services (in Deutschland) | 202 Zahl

Anzahl der KVGen, mit denen Sie zusammenarbeiten 21 Zahl

davon Master-KVG s.0. Zahl

davon "aktive" KVGen (bestehende aktive Verbindung) S.0 Zahl

Anzahl der institutionellen Endinvestoren 544 Zahl

Anzahl der Asset Manager, mit denen Sie zusammenar- 169 Zahl

beiten

Welche dieser Themen decken Sie umfanglich ab?

Hedgefonds ja ja/nein
Private Equity ja ja/nein
Immobilien ja ja/nein
Infrastruktur ja ja/ nein
Darlehensfonds ja ja/nein
sonstige Real Assets (Flugzeuge, Schiffe) ja ja/nein
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Unternehmen

Strategischer Fokus auf das Verwahrstellengeschaft mit globaler Reichweite — State Street bietet iber alle relevanten Asset-
klassen und Markte fir Fonds und Direktanlagen hervorragenden Service. State Street ist die global fihrende auf das
Verwahrstellengeschaft und direkt damit verbundene Dienstleistungen fokussierte Bankengruppe. Auf unseren verschiede-
nen Plattformen sind uns ca. USD 36.7 Billionen an Vermdgen anvertraut und unser weltweites Netzwerk deckt Uber
100 Markte ab. Als global systemrelevante Finanzinstitution werden wir den héchsten Standards in Bezug auf Uberwachung
und Kontrolle, Sicherheit und Qualitat gerecht.

Mit State Street als Verwahrstelle kbnnen sie darauf vertrauen, eine aufierordentlich starke und sichere Partnerin an lhrer
Seite zu haben. So verfliigen wir etwa Uber ein AA- Rating, eine Bilanz von USD 314 Milliarden und ein Tier 1 Capital Ratio
von 13.2%, bei einem gleichzeitig sehr risikoarmen Business-Mix.

Wir betreiben keine Retail-, keine Privat- und auch keine Investmentbank und stehen unter keinen Interessenkonflikten. Das
Verwahrstellengeschéft ist seit den 1970er-Jahren unser strategischer Fokus und wird dies auch in Zukunft bleiben. Uber
80% unserer Mitarbeitenden fokussieren auf dieses Kerngeschaft und generieren Gber 80% unseres Umsatzes.
Wir haben grof3e Erfahrung als globale Verwahrstelle auch fir sehr komplexe Kunden und Tiefe und Breite unserer Expertise
und Kompetenz Uber alle relevanten Assetklassen und Markte, in Fonds und Direktanlagen, sind untbertroffen.

Fortschrittliche Datentechnologie - State Street schopft aus lhren konsolidierten Verwahrstellendaten direkt Mehrwert fiir Sie

Die Aufteilung von institutionellen Anlageportfolien auf verschiedene Fondstypen, Direktanlagekonten und Verwahrstellen
fihrt in der Praxis regelmafig zu Silos mit inkonsistenten Daten, unterschiedlichen Datenschemata sowie verschiedenen
Datei- und Berichtsformaten. Dieser Sachverhalt stellt institutionelle Anleger vor grolRe Herausforderungen, wie z.B. eine
gesamtheitliche Anlagetbersicht zu erhalten, um ihre Investitionen richtig zu steuern und Risiken friihzeitig zu erkennen.
Daruber hinaus verschafft die Konsolidierung bei State Street den Kunden die Option, in Zukunft auch auf weitere Tools und
Services aus dem umfassenden Angebot von State Street zuzugreifen. Besonders zu erwahnen ist dabei unsere Risiko- und
ESG-Analyse-Plattform truView®.

Bei Bedarf steht dem Kunden damit ein machtiges Tool sowie ergadnzende Services zur Verfligung, um Risiken in den Portfo-
lien umfassend zu identifizieren, zu messen und zu managen. truView® beinhaltet zudem die Mdglichkeit, ESG-Faktoren aus
einer Vielzahl von Quellen zu integrieren und entsprechende ESG-spezifische Chancen und Risiken zu managen.

Starke Verankerung und lokale Prasenz in Deutschland — State Street betreut Sie iber alle Anlagen hinweg aus einer Hand,
personlich und engagiert vor Ort in Deutschland. Sehr hohe Expertise zeichnet State Street auch im deutschen Verwahrstel-
lengeschaft aus. Unsere kontinentaleuropaische Tochtergesellschaft — State Street Bank International GmbH (SSBI), eine
deutsche Bank unter Aufsicht der BAFIN — wurde 1970 gegriindet (Banklizenz seit 1994), hat eine Bilanzsumme von € 55
Mrd. und beschéaftigt insgesamt iber 8400 Personen. Mit einem Long-Term-S&P-Rating von AA- und aufgrund des risiko-
armen Geschéfts bietet SSBI eine sehr hohe Finanzstabilitdt und ist dadurch eine sehr attraktive Gegenpartei. Dariber
hinaus verfligt SSBI Uber eine regulatorische Garantie des Konzerns.

Uber 800 Mitarbeitende von SSBI sind lokal in Deutschland tatig, verteilt auf den Hauptsitz Miinchen sowie die Standorte
Frankfurt und Leipzig. Dank dieser starken Prasenz vor Ort kennen wir auch die lokalen Eigenheiten und Anforderungen im
Detail und sind wie keine andere Anbieterin in der Lage, die Bedirfnisse unserer deutschen Kunden zu adressieren.

Als eines der marktfihrenden Unternehmen im deutschen Verwahrstellengeschaft sind wir auch mit den spezifischen Anfor-
derungen von deutschen Pensionseinrichtungen engstens vertraut. Zudem unterhalten wir eine langjahrig etablierte Partner-
schaft mit der Universal, aber auch mit allen anderen fliihrenden deutschen KVGen. Zahlreiche automatisierte Prozesse, z.B.
fur NAV-Abstimmungen und Bestatigungen, sowie Schnittstellen fir die Verarbeitung von mit der Verwahrstelle verbundenen
Geschéften sind bereits etabliert und es findet eine regelmaRige gegenseitige Uberpriifung und laufende Verbesserung der
Servicequalitat statt. Unser Anspruch ist es, die héchsten Anforderungen an Kontrollen und Verfahren zu erfillen, mit unse-
ren Kunden in eine vertrauensvolle, persénliche und langfristige geschéaftliche Partnerschaft zu treten und sie bei der Umset-
zung lhrer strategischen Ziele mit groBem Engagement zu unterstiitzen.

Um diesem Anspruch gerecht zu werden, stellen wir unseren Kunden ein sehr erfahrenes und kompetentes deutschsprachi-
ges Team zur Verfugung. Andre Lehmann wird als dedizierter Kundenbetreuer personlich vor Ort fiir Sie zur Verfligung ste-
hen. Er ist ihre zentrale Ansprechperson und Anlaufstelle. Fur eine schnelle und zielgerichtete Abwicklung erfolgt die Interak-
tion im Tagesgeschaft Gber zugeordnete, deutschsprachige und lokal verankerte Ansprechpartner. Dariiber hinaus werden |h-
nen Herr Andreas Franz, Leiter Client Management Deutschland, wie auch Herr Dr. Andreas Przewloka, CEO State Street
Bank International GmbH, jederzeit fir eventuelle Eskalation von Problemen sowie fiir einen regelmafigen strategischen
Austausch zur Verfiigung stehen.

Unsere 4 Fokus-Themen:

Asset servicing
»  Fihrender Anbieter fir Finanzdienstleistungen, mit weltweit € 24.366 Mrd AuC und € 33.493Mrd AuA

» Experte flr Fondsbuchhaltung- und Administration, Verwahrung und Inv. Operations Outsourcing
» Umfangreiche Abdeckung alternativer Anlageklassen, u.a. Hedgefonds, Immobilien & Private Equity

Research and trading
» Einer der fihrenden Anbieter von Marktliquiditat, Funding, Collateral-Management, und Wertpapierleihe
» Einblicke in den Markt und akademische Partnerschaften ermdglichen optimale Investment Indikatoren und
Analysen anzubieten
» 2021 wurden € 29 bn in Devisengeschéaften gehandelt

Copyright © 2024 TELOS GmbH State Street Bank International GmbH
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State Street Alpha®
» Erste vollkommen interoperable Front-to-Back Investment Plattform von einem Anbieter, die Technologie und
Services zusammenbringt und offen fur die Anbindung von Dritt-Anbietern ist
» Liefert Echtzeitinformationen der Investments, Gewichtungen und Liquiditat auf einem Desktop
» Die Alpha Data Plattform optimiert die Datenstruktur und das Verstandnis der Kapitalanlagen

State Street Digital
» Ausbau einer Lésung entlang der kompletten Wertschopfungskette inkl. Entwicklung einer ‘GSIFI-grade’ Digital
Trading Infrastruktur fir den institutionellen Bereich mit hoher Prioritat
» Partnerschaften mit Technologie-Plattformen, der Industrie, Regulatoren und Disruptoren

Asset Servicing ist unser Kerngeschaft (Marktanteil Deutschland 13,0%) und elementarer Bestandteil unserer Unterneh-
mensstrategie.

Unsere Stéarken auf einen Blick:
» Betreuung einer umfassenden Auswahl traditioneller und alternativer Anlageklassen
» Etablierte Beziehungen und Prozesse mit allen gangigen KVGen

» Umfangreiche Erfahrung mit der erfolgreichen Durchfilhrung von Projekten unterschiedlichster Gré3e und Komple-
xitat.

» Dediziertes Team zur Planung & Koordination des Aufsatzes unter Einbeziehung aller Parteien und Anforderungen.
» Zuverlassige operative Prozesse basierend auf ausgereifter Technologie-Plattform

» Hoher Grad an Digitalisierungslésungen zur Unterstlitzung der Kundenanforderungen und Steigerung von
Prozesseffizienzen

» Expliziter Fokus auf effizientem Daten-Management sowie Reportinglésungen
Services als Verwahrstelle

Unsere Verwahrtstelle hat ein Alleinstellungsmerkmal in Deutschland, da wir die einzige Verwahrstelle in Deutschland sind,
die alle Fondstypen und Assetklassen, die in der BVI Statistik erfasst/dargestellt werden abbilden kdnnen. Zu den Services
zahlen folgende:

Fondsbuchhaltung

Wertpapierbekursung

Inventarwertberechnung

Abstimmungen

RegelmaRiges und ad-hoc Reporting und Berichtswesen

Verwahrung

Abwicklung

Geldkonten

Berichtswesen

Depotabstimmung

Ertrage / Steuerriickerstattung

KapitalmaBnahmen

Kontrollfunktion, Investment Compliance

Verwahrung und Verwaltung der Sondervermdgen

Abwicklung aller Geschéafte der Sondervermdgen

Anteilsscheinabwicklung

YVVVVVVVVVVVVVVYVYY

Dariber hinaus bieten wir:

»  Multi Asset Ausfilhrungen
» Devisenhandel
» Wertpapierleihe
» Fondsanteilshandel
Copyright © 2024 TELOS GmbH State Street Bank International GmbH

232



> <l
Jahrbuch 2024 - Verwahrstellen TE LOS

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement v Overlaymanagement v

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung v Risikomanagement v
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) v
Asset Allocation Beratung v Kapitalmarkt - Research v
LDI (Liability Driven Investment) ETFs v

Nachhaltigkeit / ESG - Aspekte v

Nachhaltigkeit / ESG — (Services)

Unterzeichner der UN PRI
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern / proprietar

S X <

ESG-Research — extern

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus State Street — Erlauterungen

truView® - ESG und Risikoservices:

ESG Services

Als Organisation sind wir seit 2015, als unsere ersten Partnerschaften mit fihrenden ESG-Datenanbietern geschlossen wur-
den, stark in die ESG-Analyse und -Berichterstattung involviert. Seitdem unterstiitzen wir zahlreiche — auch sehr grofle —
Vermdgensverwalter und Investoren aus der ganzen Welt dabei, ihre ESG-Datenherausforderungen zu meistern und ESG-
Analysen in ihre taglichen Aktivitaten zu integrieren.

Mit_ truView® hat State Street eine interaktive, webbasierte Plattform entwickelt und eingefiihrt, um unseren Kunden transpa-
rente und optimierte ESG-Analysen und -Berichte bereitzustellen. Die Plattform und unsere erganzenden ESG Services
helfen Kunden dabei, sich in der nicht-traditionellen Finanzdatenlandschaft zurechtzufinden, und erméglichen es ihnen, ihr
Portfolio durch die Linse branchenfihrender ESG-Datensatze und -Frameworks zu betrachten. Auch modellierte und von
Unternehmen direkt publizierte oder proprietare Daten kdnnen integriert werden.

Nachhaltig: ESG steht im Zentrum unseres Handelns. State Street als Unternehmen nimmt die Eigenverantwortung wahr
und hat umfangreiche ESG-Malnahmen getatigt. State Street ist Teil des Dow Jones Sustainability World Index und Unter-
zeichner des United Nation Global Compact. Zuséatzlich bieten wir unseren Kunden ESG-Lésungen: Gerade fir institutionelle
Anleger wie Kirchen spielen Nachhaltigkeitskriterien eine wichtige Rolle — unser Ziel es, diese bei der Erreichung der eigenen
gesetzten und den regulatorischen Vorgaben zu unterstuitzen.

Risikoservices

Uber ESG hinaus bildet truView® auch die Basis fiir unseren Risiokoservice, welcher alle relevanten Aspekte der Risiko-
messung und des Risikomanagements umfasst. Angefangen bei der Ubernahme aktueller Bestandsdaten aus den Systemen
von State Street und/oder Dritter, Uber die Anreicherung der Bestande mit zusatzlichen Gattungsdaten und der Versorgung
mit Marktdaten bis hin zur Modellierung und Berechnung der Risikoergebnisse. Die Prozesse werden ohne die Notwendig-
keit einer laufenden Mitwirkung des Kunden durchgefihrt.

Uber eine Vielzahl von Standardberichten hinaus, hat der Kunde jederzeit die Méglichkeit sich Berichte individuell zusam-
menzustellen. So kdnnen beispielsweise Portfolio-Bestédnde in beliebiger Detailtiefe, sortiert nach Regionen, Landern oder
Wahrungen analysiert werden. Darliber hinaus besitzt truView® die Flexibilitat, kundenspezifische Aggregationen zu imple-
mentieren, um die Portfoliostruktur inklusive Bezeichnungen an ein eventuell bereits vorhandenes internes Berichtswesen
anzugleichen.
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Langfristige Investitions- und Innovationsplanung — State Street investiert laufend und langfristig in
den Erhalt und den Ausbau von Technologien und Kompetenzen.

Technologiefuhrerschaft im Verwahrstellenbereich bildet eine zentrale Saule der Strategie von State
Street. Daher tatigen wir nicht nur laufende Investitionen in deren Erhalt, sondern setzen das hdchste
Forschungs- und Entwicklungsbudget im globalen Verwahrstellenmarkt ein, um unsere fihrende
Position weiter auszubauen.

Entsprechend verfugen wir Uber eine aulRerst starke Innovations-Pipeline. Besonders hervorzuheben
fur die Dienstleistungen im unmittelbar relevanten Bereich ist dabei unsere «Global Custody Solution»
(GCS), welche uber die nachsten finf Jahre kontinuierlich entwickelt und implementiert wird. GCS
beinhaltet ein umfassendes Re-Engineering unserer Kern-Plattform. Dadurch werden Daten praktisch
in Echtzeit verfugbar gemacht und funktionale Verbesserungen und Erganzungen wie beschleunigtes
Settlement, vereinfachtes Onboarding (inkl. Digitale Kontoeréffnung) sowie verbesserte Cash- und
Bankdienstleistungen (inkl. Neues Zahlungssystem, neues Instruktions-Tool, erweiterte «Cut-Off»-Zei-
ten, erweiterte Wahrungsmanagement-Dienste) eingefuhrt. Zudem werden mit GCS vermehrt Dienste
von externen Fintechs (wie z.B. Proxymity.io fur Proxy-Voting) in unsere Custody-Plattform eingebun-
den.

AuBerdem rollen wir im Bereich der Fonds-Verwahrstellen derzeit ein integriertes Operating-Model fur
unsere Europaischen Standorte aus. Dies bedeutet, dass — obschon die einzelnen Verwahrstellen
unabhangig sind, um lhre Kontrollpflichten und treuhanderischen Aufgaben wahrzunehmen — gemein-
same Technologieinvestitionen getatigt werden. Dies fuhrt zu verbesserten internen Workflows, aber
auch zu besserer Kommunikation mit unseren Kunden, etwa in Bezug auf ESG-Themen oder globale
Konflikte. Es versetzt uns z.B. bereits heute in die Lage, unseren Kunden nahtlos Transparenz zu
verschaffen beziiglich des Einflusses des Ukrainekriegs auf Wert und Ubertragbarkeit von russischen
Wertpapieren.
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Disclaimer

Diese Informationen richten sich ausschlieRlich an professionelle Anleger und Finanzberater und nicht
an Privatkunden. Sie sind nicht zur Weitergabe an Dritte bestimmt.

Alle Rechte vorbehalten. Dieses Jahrbuch beruht auf Fakten und Informationen, deren
Quellen wir fur zuverldssig halten, ohne jedoch deren Richtigkeit und/oder Vollstandigkeit
garantieren zu kénnen. TELOS GmbH Gbernimmt keine Haftung fir Verluste oder
Schaden aufgrund von fehlerhaften Angaben. Weder
die dargestellten Kennzahlen noch die bisherige Wertentwicklung ermdéglichen eine
Prognose fur die Zukunft. Die in diesem Jahrbuch dargestellten Auswertungen stellen
kein Angebot und keine Empfehlung oder Aufforderung zum Kauf dar.
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