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Alpha ohne Haken.

Wir bringen Renditefanger auf Ertragskurs.

Wer einen guten Fang im globalen Anleihemarkt machen will, geht am besten
systematisch vor: Im quantitativen Asset Management analysieren wir die Rendite
und die Risikofaktoren von mehr als 40000 Emissionen aus Uber 100 Landern — so
kénnen Sie nicht nur dicke Faktorpramien angeln, sondern auch lhre Portfoliorisiken
zu einem guten Teil Gber Bord werfen.

#MultifaktorRenten

,Allein verbindliche Grundlage fur den Erwerb von Deka Investmentfonds sind die jeweiligen wesentlichen
Anlegerinformationen, die jeweiligen Verkaufsprospekte und die jeweiligen Berichte, die Sie in deutscher Sprache bei
Ihrer Sparkasse oder der DekaBank Deutsche Girozentrale, 60625 Frankfurt und unter www.deka.de, erhalten.”
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Sehr geehrte Damen und Herren!

Eine Dekade geht zu Ende. Nach den turbulenten Jah-
ren der Vordekade mit den Auswirkungen der dot-com-
Krise und der ,Rettungsaktion“ aus der grof3ten Fi-
nanzkrise der Nachkriegszeit startete das aktuelle
Jahrzehnt fur uns Européer in der Eurozone mit der
Euro-Krise. Wir durften ,lernen®, dass, wenn der Euro
scheitert, dann auch ,Europa“ scheitert und dass es
aus diesem Grund keine Alternative dazu gibt, der For-
derung nach einem ,What ever it takes!" ohne ,Mur-
ren“ zu folgen.

War es Ende des letzten Jahres noch der BREXIT, der
mit seinen mdglichen Auswirkungen fir schlimmes Un-
gemach sorgen sollte, so ist dieser inzwischen in der
taglichen Diskussion eigentlich nicht mehr zu finden.
Die Covid-19-Pandemie uberlagert alles. Fiur Euro-
staaten haben wir es somit mit einem Dreigestirn von
Risiken zu tun: 1. der BREXIT, 2. die niemals wirklich
geldste Euro-Krise und 3. die Covid-19-Krise, die sich
in der Hierarchie der grof3ten wirtschaftlichen Heraus-
forderungen der Nachkriegszeit die Pole-Position
gesichert zu haben scheint. ,What ever it takes!" -
Zentralbankliquiditat wird all diese Probleme losen!
Oder doch nicht?

Herrscht in dieser Frage noch Uneinigkeit, so ist wohl
unstrittig, dass gerade fur die politisch Verantwortli-
chen in der Eurozone die grof3te Bewahrungsprobe
seit dem Bau des ,Hauses Europa“ begonnen hat.
Und das Bestehen dieser Probe hangt in grof3tem
Male davon ab, wie sie sich zum Dogma des ,What
ever it takes!" stellen werden. Es geht nicht um die
Uberwindung einer beliebigen Rezession. Es geht um
nicht weniger als die Entscheidung dartber, ob Wohl-
stand und durchaus auch Sicherheit die Merkmale
bleiben kdnnen, derer man sich ja bisher im ,Haus
Europa“ erfreuen konnte. Es ist Zeit, die gewinschten
Aufgaben und Kompetenzen der européischen Institu-
tionen einer klaren Zwischenprifung zu unterziehen.
Eine Prufung, die angelehnt ist an die Fragen, ob die
Zielvorgaben fur die Institutionen noch korrekt sind
und ob zumindest die Handlungsweisen der Institutio-
nen den aktuellen Zielvorgaben noch angemessen
sind. Das Bundesverfassungsgericht hat hierzu mit
seinem Urteil zur EZB Politik zumindest schon einmal
einen Impuls gesetzt. Die notwendige Diskussion um
die eben gestellten Fragen kénnen und sollten auf
breiter Basis beginnen. Es werden die Antworten dar-
auf sein, die unser tagliches Handeln in der Finanz-
branche, sei es als (institutioneller) Investor, unterstit-
zender und Losungen anbietender Asset Manager und
Administrator oder eben auch als Consultant, ent-
scheidend bestimmen werden. Welche Perspektiven
hin zu einer Normalisierung des Zinsniveaus kdnnen
aufgezeigt werden? Welche Mdglichkeiten zur Ertrags-
generierung bieten sich zukinftig noch bei akzepta-
blem Risiko an? Wie kann die notwendige Substanz
zur Erflllung der Aufgaben institutioneller Investoren,
seien es Pensionskassen, Versorgungswerke,
Versicherungen oder andere, weiter generiert werden?

Wann war es vor dem Hintergrund aller oben gestell-
ten Fragen fir Investoren je wichtiger, sich professio-
neller Unterstitzung zur Meinungsbildung, zur Erlan-
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gung qualifizierten Researchmaterials und letztlich —
und wohl am wichtigsten — zur finalen Anlageentschei-
dung mit resultierender Anlageumsetzung gewiss zu
sein? Mit der neuen Ausgabe unseres TELOS Jahrbu-
ches halten Sie erneut einen Uberblick in den Handen,
der Sie hierzu Uber geeignete und qualifizierte Asset
Manager und natirlich auch Administratoren, wie Mas-
ter-/Service KVGen und Verwahrstellen, informiert.
Nutzen Sie die Einblicke in die angebotenen Leistun-
gen und Qualifikationen der Hauser als Ideengeber fir
tiefere Gesprache. Kommen Sie bei Fragen auch ger-
ne direkt auf uns von TELOS zu. In unserem Ver-
standnis als Briicke zwischen Investoren und Asset
Managern/Administratoren stehen wir lhnen wie immer
gerne zur Verfugung.

Wir bedanken uns bei der Gelegenheit sehr gerne
ausdrticklich bei allen hier erscheinenden Teilnehmern
an dieser jahrlichen Standard-Publikation, die vielleicht
als einzige eine Ubersicht zu allen relevanten Service-
gruppen (AM und Administration) fir den deutschen
Raum bereitstellt. Zahlreiche hier erscheinende Teil-
nehmer unterstiitzen unser aller Handeln auch regel-
mafig durch lhre Bereitschaft zur Teilnahme an unse-
ren Umfragen und Studien, sei es zum Thema ESG /
Nachhaltigkeit, dem Master KVG-Geschaft oder der
Gebihrenseite.

Wir méchten uns aber auch ganz besonders bei Ihnen
— den als institutioneller Investor fungierenden Lesern
— bedanken. lhre bereitwillige Teilnahme an unseren
Umfragen zum Spezialfondsmarkt, zu Allokationspla-
nungen, der Kundenbetreuung u.a.m. ermdéglicht es
uns allen, auch aus dieser Perspektive einen noch
besseren Einblick zu notwendigen Fragestellungen zu
erlangen und letztlich zielgerichtete Ldsungen mit
Ihnen allen zusammen erarbeiten zu kdnnen.

In diesem Sinne winschen wir lhnen nun eine
informative, anregende und hilfreiche Lekture.
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(Dr. Frank Wehimann) (Harald Miller)

Kontakt:

TELOS GmbH
Biebricher Allee 103
D-65187 Wiesbaden

Tel. +49-611-9742-100

Fax. +49-611-9742-200
Web: www.telos-rating.de
E-Mail: info@telos-rating.de



In jeder Herausforderung
steckt eine Chance.
Wir begleiten Sie.

Die Welt ist in Bewegung: Markte und Geschafts-
modelle verandern sich rasanter denn je. Umso
wichtiger, einen Partner zu haben, der lhre Ziele
fest im Blick behalt. Mit der LBBW an |hrer Seite
meistern Sie die Herausforderungen des Wandels
und bleiben langfristig erfolgreich. Die LBBW
unterstUtzt Sie als Verwahrstelle fur Wertpapier-
spezial- und Publikumsfonds bei der Anlage
Ihrer Vermogen. Mit mehr als 50 Jahren Erfah-
rung, Lagerstellen in Uber 55 Landern und der
Fahigkeit, auch anspruchsvolle Losungen sicher,

'Per 31. Dezember 2019.

Bereit fur Neues

schnell und verantwortungsbewusst umzusetzen,
sind wir der richtige Partner fur die Ihnen anver-
trauten Gelder. Mit einem Gesamtvolumen von
mehr als 120 Mrd. EUR? Asset under Verwahr-
stelle - davon rund 95 % Spezialfonds - ist die
LBBW im institutionellen Geschaft weiter auf Er-
folgskurs. Nutzen auch Sie unsere Expertise und
nehmen Sie lhre Zukunft am besten noch heute
selbst in die Hand. Wir freuen uns auf Ihren
Anruf unter Telefon 06131 64-27961.

LB=BW
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Multi-Faktor-Investing
Mit Faktoren zu einem ausgewogenen Anleiheportfolio

Auf der Aktienseite nutzt die Deka in ihrem LowRisk-Portfolio schon seit gut einer Dekade erfolgreich
Multi-Faktor-Modelle. Diesen Ansatz hat sie mittlerweile auch bei Rentenanlagen implementiert. Dort
werden die rund 40.000 Schuldtitel in der Datenbank ebenfalls vor allem anhand von Risikofaktoren
Uberprift. Aktuell steigt die Nachfrage deutlich. Das hat nicht nur mit der zur Vorsicht gemahnenden
Lage an den Anleihemarkten zu tun, sondern auch mit wissenschatftlichen Meriten.

Wie Karies hat sich der Niedrigzins immer tiefer in die Anleihenméarkte gefressen. Mitte November
2019 lag das Volumen der weltweit negativ rentierenden Schuldtitel bei rund zwdélf Billionen Dollar.
Das entspricht etwa 20 Prozent aller Rentenpapiere rund um den Globus. In dem als sicherer Hafen
geltenden Deutschland sind laut Barclays Global Bond Index gar 100 Prozent des Markts fir Staats-
anleihen unter Wasser. ,Angesichts des daraus resultierenden Renditeappetits geht bei einigen Inves-
toren der Blick fir das Risiko verloren, sagt Dr. Ulrich Neugebauer, Leiter Quantitatives Asset Mana-
gement & ETF, stellvertretender Vorsitzender der Geschéftsfiuhrung bei der Deka. Dass Qualitéat oft-
mals kein Kaufkriterium mehr ist, zeigt der Blick auf européische Hochzinsanleihen: Der Bank of Ame-
rica-Merrill- Lynch-Euro-High-Yield-Index beispielsweise hat vom 29. Dezember 2018 bis zum 30. No-
vember 2019 in ansehnlichem Mal3e zugelegt. In einer solchen Gemengelage kann schon ein kleiner
Ausldser massive Folgen haben, wenn viele Anleger schnell und gleichzeitig aus ihren Positionen her-
auswollen. Mit einem Multi- Faktor-Ansatz lassen sich solche Risiken nicht nur besser kontrollieren,
sondern auch zusatzliche Renditequellen in ein Portfolio aufnehmen.

In der Aktienwelt sind Multi-Faktor-Modelle schon seit Jahrzehnten etabliert. Auch die Deka ist in die-
ser Disziplin bereits seit geraumer Zeit aktiv und verwaltet in der 2007 gestarteten LowRisk-Strategie
derzeit Uber funf Mrd. Euro. GewissermafRen die ,Erfinder’ dieses Ansatzes sind die beiden Nobel-
preistrager Eugene Fama und Kenneth French. Sie stellten 1992 das nach ihnen benannte Dreifak-
torenmodell zur systematischen Erklarung von Aktienrenditen vor. Dabei flgten sie der aus dem tradi-
tionellen Capital-Asset-Pricing-Modell bekannten aktienspezifischen Variable ,Beta“ noch die Faktoren
.value“ (die aus Buch- und Marktwert berechnete Bewertung) und ,Size" (Marktkapitalisierung) hinzu.
Dieses Modell wurde mehrfach weiterentwickelt, zuletzt von Fama und French selber, die 2015 den
Faktor Ertragskraft und einen Investitionsfaktor hinzunahmen. Hintergrund: Aktien mit hoher operativer
Ertragskraft erreichen eine bessere Performance, Aktien von Unternehmen mit stark wachsender Bi-
lanzsumme erzielen unterdurchschnittliche Renditen.

~Multi-Faktor-Investing funktioniert analog zu den Aktien ebenfalls auf der Rentenseite, auch wenn es
hier einige Besonderheiten zu beachten gilt. Es gibt zusétzliche Treiber wie Kredit- und Laufzeitrisiken,
aber es existieren auch Faktoren, die denen auf der Aktienseite &hneln. Dazu gehdren beispielsweise
Value, Momentum oder Quality*“, erklart Dr. Neugebauer.

In den dblichen Benchmarks sind Unternehmen bzw. Lander in der Regel Uber ihr Emissionsvolumen
vertreten. Somit haben stark verschuldete Unternehmen bzw. Lander ein entsprechend groRRes
Gewicht im Universum. Aus diesem Grund bietet die Deka seit Jahren systematische Multi-Faktor-
Strategien an. Diese werden Uber die Kombination der entsprechenden Faktor-Gewichte erzeugt, um
mittel- bis langfristig die gewlinschten Faktor-Pramien zu vereinnahmen und unerwiinschte Faktoren
zu vermeiden. Es gilt einerseits, Risiko-Faktoren wie ,Quality* und ,Size* zu bertcksichtigen und an-
dererseits strategisch die Rendite-Faktoren wie ,Carry & Value* und ,Momentum* auszunutzen. Hier-
fur werden taglich mehr als 40.000 Anleihen mit modernen Verfahren und Algorithmen analysiert. Mit
einem so aufbereiteten Universum ist die Deka in der Lage, ihren Kunden stabile Portfolios mit dem
Fokus auf gewtinschte Faktorpramien anzubieten. ,Wollte man diese Aufgabe manuell erledigen, wére
daflir eine ganze Armee von Analysten notwendig“, sagt Dr. Neugebauer. ,Wie gut das System funk-
tioniert, haben wir besonders klar am Jahresende 2018 gesehen, als wir deutlich niedrigere Verluste
als der Markt verzeichnet haben.”

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH DEKABANK - DEUTSCHE GIROZENTRALE



=
Jahrbuch 2019 / 2020 TELOS

Der Faktor ,Carry & Value® soll dabei die laufenden Ertrage maximieren, tber das ,Momentum* wird
der durch Trends geschaffene Performancebeitrag fur das Portfolio vereinnahmt.

Mit dem Faktor ,Size" werden Klumpenrisiken im Portfolio vermieden, und Uber ,Quality”“ werden Aus-
fallrisiken verringert. ,Bei der ,Quality* kbnnten wir uns natirlich auch auf die Rating-Agenturen verlas-
sen. Dann ware ein ,AAA' ein Kauf und ein ,C* wirden wir nicht anfassen. Aber flr uns ist die eigene
Bewertung eines Unternehmens der Garant, dass wir einen Schuldtitel auch ganz genau verstanden
haben“, erklart Dr. Neugebauer.

Ergebnis des quantitativen Screening-Prozesses ist eine Rangfolge aller in der Datenbank enthalte-
nen Anleihen. ,Kann ich das eine Rentenpapier aber aufgrund der Liquiditatslage nicht erwerben, grei-
fen wir einfach auf den nachstplatzierten Schuldtitel zurtick. Das hat den grof3en Vorteil, dass wir den
Research-Prozess nicht immer neu beginnen missen. Denn die Arbeit haben wir ja bereits im Vorfeld
gemacht”, so Dr. Neugebauer. ,Zudem wahlen wir unsere Faktoren auch immer nach einer hinreichen-
den Stabilitat aus. Wirde sich ein Faktor taglich andern, missten wir unsere Portfolios auch taglich
den neuen Gegebenheiten anpassen. Ein ,guter’ Faktor sollte also eine gewinschte Risikopramie
beinhalten und maoglichst stabil Gber mehrere Monate sein. Die Ergebnisse dieser Forschung werden
selbst in den Studien unserer grof3en Wettbewerber zitiert. Das hat vor allem das Interesse namhafter
Institutionen aus dem Nahen und Fernen Osten geweckt.”

Im Ergebnis bringt das Multi-Faktor-Modell der Deka bei Staatsanleihen eine risikoadjustierte Outper-
formance gegentber den traditionellen Benchmarks. Gerade fiir Anleger mit Fokus auf Staatsanleihen
aus Europa ist dies ein starkes Argument. Ein ahnliches Ergebnis liefert der Ansatz bei Unterneh-
mensanleihen, jedoch natlrlich auf einem héheren absoluten Niveau. ,Wie gut das System funktio-
niert, haben wir besonders klar am Jahresende 2018 gesehen, als wir deutlich niedrigere Verluste als
der Markt verzeichnet haben®, so Dr. Neugebauer. Doch die risikoadjustierte Outperformance ist nur
einer der Grinde fir die zuletzt stark gestiegene Nachfrage nach dem Multi-Faktor-Modell auf der
Rentenseite, in dem die Deka aktuell mehrere Milliarden Euro verwaltet.

Fast genauso wichtig sind die wissenschaftlichen Meriten, die sich das unabhangige Kapitalmarktfor-
schungsinstitut der Deka ,1Q-Kap* auf dem Multi-Faktor-Feld erarbeitet hat. ,Die Ergebnisse dieser
Forschung werden selbst in den Studien unserer groRen Wettbewerber zitiert. Das hat vor allem das
Interesse grofRer internationaler Kapitalsammelstellen aus dem Nahen und Fernen Osten geweckt.
Damit sind die Dinge vom Kopf auf die Ful3e gestellt worden. Denn normalerweise geht man mit dem
Produkt zum Kunden und stellt ihm dessen wissenschaftliches Fundament vor. Wir werden jedoch zu-
nehmend gebeten, mit unseren wissenschaftlichen Studien zu kommen und unser Produkt mitzu-
bringen®, sagt Dr. Neugebauer.
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COVID-19:

The road to recovery
The quickest, sharpest decline in history has been followed by the quickest, sharpest rebound, so the
guestion now is: Where do we go from here? In this paper we take a look back at the history books
and call on some veterans of the industry to help understand what the road to recovery might look like.
Key Highlights

* Looking back, history suggests a V-shaped market recovery is rare. And recoveries take time.

* Timing markets has proven almost impossible, and the ongoing uncertainty surrounding the
current situation is unlikely to make this easier.

* Nonetheless, we look to the future and start to build positions for the ‘after-corona’, gradually
and with the patience to find attractive entry points, without trying to time the bottom.

* Looking beyond the immediate recovery, we are likely to see some long-term legacy from this
crisis as well.

* In the current context, humility and risk management are key words.

Positioning for the recovery « by Esty Dwek,
Natixis Investment Managers Solutions

The quickest, sharpest decline in history (-35% in 23 days on the S&P500 index) has been followed by
the quickest, sharpest rebound (up 30% in four weeks), so the question now is: Where do we go from

here?

A bumpy transition

Before we dive into markets and how they might behave going forward, let's have a look at what ‘get-
ting back to business’ might look like.

We have seen some encouraging news that we are likely past the peak of the pandemic across many
Asian and European countries as well as some US states and many governments are looking at re-
opeing gradually from May. But this process is going to be gradual and staggered across regions,
countries, US states and industries. This will also need to be done without sparking a new spike in ca-
ses, suggesting it will not be a straight line. As a result, the recovery will be slow and the transition to a
“post-corona” world will not be seamless.

Moreover, fundamentals are still deteriorating (rapidly), and we do not know how bad the economic
picture will get, nor for how long. Indeed, it will be some time before we can accurately assess the sca-
le of the damage and the longer-term impact. Encouragingly, stimulus has been much quicker and lar-
ger than during previous crises—policymakers learned from 2008—but these measures cannot guaran-
tee we avoid negative second round consequences in terms of bankruptcies and defaults.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH NATIXIS INVESTMENT MANAGERS
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Bear markets take time

Since their March 23 trough, equity markets have rebounded sharply, with most indices retracing
about 50% of their losses. The strength of this bounce raises the question:

Is this a bear market rally or a V-shaped recovery? To start with the answer, only time will tell, but we
believe that another leg down is likely.

Looking back, history suggests a V-shaped market recovery is rare. Since the 1920s, the S&P 500 in-
dex has experienced 14 bear markets (as defined by a 20% decline). During these periods, there were
19 bear market rallies in excess of 15% before falling again. On average, these temporary bounces
lasted 70 days, with ~22% performance, but the dispersion of results has been significant.

In the latest example, during the global financial crisis, it took 517 days from the its peak for the mar-
ket to reach its low point on March 9, 2009, after three bear market rallies. Moreover, stimulus announ-
cements do not usually coincide with market bottoms, even if they help shore up confidence. It took
about 6 months after TARP in 2008 to reach the bottom and another month after the American Reco-
very Act & Reinvestment Act in February 2009.

And recoveries take time. Only one bear market (1932/33) saw markets recover to prior peaks within a
year. Historically, it has taken 15 months (on median) for the MSCI AC World index to recover to prior
peaks after bottoming, and about 20 months for the S&P 500 index, the MSCI Europe index and the
TOPIX index to recover to prior peaks. It took four years after the global financial crisis for markets to
return to pre-crisis levels.

Unconvincing bounce

Looking at the current rebound, the leadership of the rally has not been convincing. Typically in the US
market, while defensives outperform on the way down, cyclicals should lead on the way up. In additi-
on, sovereign bond yields should rise, the CCC segment of high yield should lead and gold should re-
treat. We have seen the opposite since the end of March—defensives and higher quality credit are lea-
ding, Treasury yields have remained flat (in part thanks to central bank actions) and gold climbed.

In the US, the S&P500 index quickly retraced to 50% of its losses, but has found that level a difficult
resistance to break. A similar level also acted as a ceiling during the dot com crisis and the global fi-
nancial crisis.

Historical bear market recoveries

Start date Number of days % Increase

10/29/29

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH NATIXIS INVESTMENT MANAGERS



~
Jahrbuch 2019 | 2020 TELOS

What could prevent a retest of the lows is the speed and scale of this crisis’ stimulus. Policymakers
have been more pro-active and aggressive than in the past, which should help shore up confidence
and limit the damage, but it cannot prevent the economic crisis that is unfolding. Also, the bigger the
rebound rally, the less likely we are to go all the way back down, but it does not preclude another leg
down.

Breaking the trend of a cyclical rallys

1.4

9 Nov 19 Jan 20 Mar 20
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Source: Natixis Investment Managers Solutions & Bloomberg as at 24.04.2020

Where do we go from here?

In our view, markets are being optimistic and looking to 2021, but this suggest the recent rebound is
not pricing in the reality of the situation, the risks that still lie ahead, nor the scars we might be left with.
Yes, markets typically front-run economic data, and fiscal and monetary support is (and will be) massi-
ve, but markets cannot just ignore fundamentals, both in terms of growth and earnings. In additon, the
ramp up in activity is likely to be much slower than anticipated, suggesting it will take quarters and not
months to recuperate output losses.

As such, and given the ‘quality’ of the rebound so far, we believe that markets will likely see another
leg down in the coming months. Nonetheless, we will make it through this crisis, and we look to who
might come out first and how to allocate in such an environment.

Looking back to the Global Financial Crisis
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Source: Natixis Investment Managers Solutions & Bloomberg as at 24.04.2020
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Who comes out first?

Timing markets has proven almost impossible, and the ongoing uncertainty surrounding the current si-
tuation is unlikely to make this easier. As such, we look at which asset classes we would add—gradual-
ly—and in what order, with history as a guide.

Typically, credit spreads tend to peak before equity markets bottom. And both start to recover before
we see a recovery in economic data. For earnings, the picture is more complicated. In the last recessi-
on, equities bottomed only a month before earnings did, and in the recession before that they botto-
med 10 months after.

In addition to the historical guidance, the scale and scope of central bank support makes a strong
case for credit markets as a first allocation—"buy what the central banks are buying” is a pretty easy
adage to follow. Moreover, while spreads did not reach 2008 levels, they are much more attractive
than they have been for some time, offering attractive entry points. We highlight a preference for in-
vestment grade (IG) over high yield (HY), given much more central bank support and less default risk.
There are attractive opportunities in HY of course, but risks are higher and selectivity is key, sugges-
ting this is more for the skilled portfolio manager than for broad indices. We also see opportunities in
emerging market (EM) debt, but in hard currency they are more at risk with USD strength, and in local

currency they are more at risk of currency depreciation, so we wait to be more advanced in the reco-
very.

Credit spreads have not reached 2008 levels
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Source: Natixis Investment Managers Solutions & Bloomberg as at 24.04.2020

In terms of equities, as mentioned above, the bounce so far has not shown the value and cyclical lea-
dership we “should” see. However, this is not a typical crisis and some obvious winners such as tech-
nology and healthcare might continue to outperform even in a rebound. This suggests growth and de-
fensives might continue to find support on a structural level, even if cyclicals lead parts of the recovery.
Moreover, lower for longer interest rates and bond yields imply a lost catalyst for value sectors.

Given sector breakdowns across geographies, the US market with its growth tilt is likely to outperform
Europe and its heavy weight to value and financials. Expectations that US growth will hold up and re-
cover better than Europe, which means earnings should recover quicker also support the US. Emer-
ging Asia should benefit from being first in-first out of the crisis and should outperform other EM regi-
ons.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH NATIXIS INVESTMENT MANAGERS
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Longer term legacy

Looking beyond the immediate recovery, we are likely to see some long-term legacy from this crisis as
well. The de-globalisation trend that began even before the pandemic will only be exacerbated as re-
liance on global supply chains has created vulnerabilities. As such, we expect the repatriation of stra-
tegic industries such as healthcare and defence to begin in earnest. Given even bigger reliance on
technology, protecting this industry will become paramount.

Fiscal and monetary support for businesses is coming at the expense of dividends and share buy-
backs, which are both being slashed. This could take away some of the appeal of equity markets in
the short term, though lower for longer bond yields mean equities still look attractive on a relative ba-
Sis.

Winners and losers since Februay's peak

S&P500 Health Care
S&P500 Infa. Tech.
S&P500 Cons. Stap.
S&P500 Utilities
S&P500 Comm. Serv.
S&P500

S&P500 Cons. Disc.
S&P500 Real Estate
S&P500 Materials
S&P500 Financials

S&P500 Industrials -20.9%

S&P500 Energy

Source; Natixis Investment Managers Solutions & Bloomberg: Sector returns calculated from 19.02.2020
to 24.04.2020.

While we like to focus on the winners, some obvious losers have also emerged from this crisis, inclu-
ding airlines, tourism and of course the shale oil industry, which could take years to recover.

Conclusion

The path out of this crisis is unlikely to be seamless and we believe that markets are currently undere-
stimating the risks ahead as well as the economic and earnings reality. As such, we believe that down-
side risks remain and that equity markets are likely to remain volatile and see another down leg.

Nonetheless, we look to the future and start to build positions for the ‘after-corona’, gradually and with
the patience to find attractive entry points, without trying to time the bottom. We also believe that acti-
ve managers have the opportunity to take advantage of market dislocations in this environment. In the
current context, humility and risk management are key words.

Esty Dwek

Head of Global Market Strategy,
Natixis Investment Managers
Solutions

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH NATIXIS INVESTMENT MANAGERS
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Additional notes

This material has been provided for information purposes only to investment service providers or other Professional Clients
or Qualified Investors and, when required by local regulation, only at their written request. This material must not be used
with Retail Investors. In the E.U. (outside of the UK and France): Provided by Natixis Investment Managers S.A. or one of its
branch offices listed below. Natixis Investment Managers S.A. is a Luxembourg management company that is authorized by
the Commission de Surveillance du Secteur Financier and is incorporated under Luxembourg laws and registered under n. B
115843. Registered office of Natixis Investment Managers S.A.: 2, rue Jean Monnet, L-2180 Luxembourg, Grand Duchy of
Luxembourg. Italy: Natixis Investment Managers S.A., Succursale Italiana (Bank of Italy Register of Italian Asset Manage -
ment Companies no 23458.3). Registered office: Via San Clemente 1, 20122 Milan, Italy. Germany: Natixis Investment Ma-
nagers S.A., Zweigniederlassung Deutschland (Registration number: HRB 88541). Registered office: Im Trutz Frankfurt 55,
Westend Carrée, 7. Floor, Frankfurt am Main 60322, Germany. Netherlands: Natixis Investment Managers, Nederlands
(Registration number 50774670). Registered office: Stadsplateau 7, 3521AZ Utrecht, the Netherlands. Sweden: Natixis In-
vestment Managers, Nordics Filial (Registration number 516405-9601 — Swedish Companies Registration Office). Registered
office: Kungsgatan 48 5tr, Stockholm 111 35, Sweden. Spain: Natixis Investment Managers, Sucursal en Espafia. Registered
office: Serrano n°90, 6th Floor, 28006 Madrid, Spain. Belgium: Natixis Investment Managers S.A., Belgian Branch, Loui-
zalaan 120 Avenue Louise, 1000 Brussel/Bruxelles, Belgium. This document may contain references to copyrights, indexes
and trademarks that may not be registered in all jurisdictions. Third party registrations are the property of their respective ow-
ners and are not affiliated with Natixis Investment Managers or any of its related or affiliated companies (collectively
“Natixis"). Such third party owners do not sponsor, endorse or participate in the provision of any Natixis services, funds or
other financial products. The index information contained herein is derived from third parties and is provided on an “as is” ba-
sis. The user of this information assumes the entire risk of use of this information. Each of the third party entities involved in
compiling, computing or creating index information, disclaims all warranties (including, without limitation, any warranties of
originality, accuracy, completeness, timeliness, non-infringement, merchantability and fitness for a particular purpose) with re-
spect to such information. The provision of this material and/or reference to specific securities, sectors, or markets within this
material does not constitute investment advice, or a recommendation or an offer to buy or to sell any security, or an offer of
any regulated financial activity. Investors should consider the investment objectives, risks and expenses of any investment
carefully before investing. The analyses, opinions, and certain of the investment themes and processes referenced herein re-
present the views of the portfolio manager(s) as of the date indicated. These, as well as the portfolio holdings and characteri-
stics shown, are subject to change. There can be no assurance that developments will transpire as may be forecasted in this
material. Although Natixis Investment Managers believes the information provided in this material to be reliable, including that
from third party sources, it does not guarantee the accuracy, adequacy, or completeness of such information. May not be re-
distributed, published, or reproduced, in whole or in part. Amounts shown are expressed in USD unless otherwise indi-
cated.
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Asset Management
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alpha ‘ beta ‘ asset management

alpha beta asset management gmbh

Adresse
StraRe Freiherr-vom-Stein-Stral3e 24-26
PLZ 60323
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.abam-gmbh.com

Kundenbetreuung | Kontakte

Retail und Name van de Weyer
Institutionell Vorname Markus

Funktion Geschéftsfiihrer
Telefon 069-273158471
email markus.vandeweyer@abam.email

Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die alpha beta asset management gmbh ist ein unabhéngiger und spezialisierter Asset Manager mit Fokus auf
aktive Asset Allokation und Risikomanagement. Das Unternehmen wurde 2012 gegrundet mit Sitz in Frankfurt am
Main.

Die beiden Geschéftsfiihrer Markus van de Weyer und Carsten Vennemann verfugen uber jahrzehntelange natio-
nale und internationale Erfahrung im Asset Management. Die Fonds- und Vermdgensverwaltungskonzepte folgen
konsequent einem Absolute-Return-Ansatz und richten sich sowohl an institutionelle als auch private Anleger. Der
systematische, regelbasierte Investmentprozess basiert auf zahlreichen quantitativen Indikatoren und unterliegt
einem strikten Risikomanagement. alpha beta asset management verwaltet eigene Publikumsfonds sowie indivi-
duelle (Spezialfonds-)Mandate fir institutionelle Investoren. Die Publikumsfonds richten sich auch an private An-
leger, sollen aber insbesondere den spezifischen Bedurfnissen von institutionellen Anlegern wie etwa Versor-
gungseinrichtungen, Stiftungen, Family Offices, Versicherungen und Banken sowie o6ffentlich-rechtlichen und
kirchlichen Organisationen Rechnung getragen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

ltalien, Osterreich, Luxemburg

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2013 2013
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 0,2 0,2
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,1 0,1
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,2 0,2
Anzahl der Investmentspezialisten 4 4
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH alpha beta asset management gmbh
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1996

Im Outsourcing ja (seit 1996)

Im Advisory ja (seit 1996)

Anzahl der angebundenen Master-KVGen Marktabdeckende Erfahrung
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen Marktabdeckende Erfahrung

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 7 5
Versicherungen X 15 18
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 6 5
Unternehmen X K.A. k.A.
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 5 5
Kirchliche Einrichtungen X k.A. k.A.
Vermodgensverwalter X 30 33
Dachfonds - - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 37 34
Andere - - -

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

alpha beta asset management fokussiert auf globale Asset Allokation und Risikomanagement fur alle Arten insti-
tutioneller Investoren. Wir bieten Multi-Asset-Investment Strategien, die in individuellen Mandaten auf das jewei-
lige Ertrags-/Risikoprofil des individuellen Anlegers zugeschnitten sind. Darliber hinaus verwalten wir reine Akti-
enstrategien mit Risiko-Overlay unterschiedlichster Auspragung (quantitativ, optionsbasiert 0.4.) sowie
Renten(ersatz)-Lésungen, wie z.B. alternative Kreditstrategien zur Einkommensgenerierung. Das PM-Team be-
sitzt im Schnitt mehr als 20 Jahre Markterfahrung. alpha beta asset management kombiniert in seiner Invest-
mentphilosophie regelgebundene, quantitative Systeme mit Indikatorensystemen zur Messung makrodkonomi-
scher, risiko- und markttechnischer EinflussgréfZen. Somit finden sowohl die langjéhrige Erfahrung des Portfolio
Management Teams als auch modernste, quantitative Ideen und Methoden ihren Weg in den systematischen In-
vestmentprozess. Weiterhin stellt unser regelgebundenes, prozessinharentes Risikomanagement einen Wettbe-
werbsvorteil dar. Neben dieser besonderen Investmentphilosophie betrachten wir unsere Unabhéngigkeit, die
kurzen Entscheidungswege sowie die Offenheit fiir neue Ideen im Portfolio Management als besondere Starken.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

alpha beta asset management bietet regelgebundene Aktienstrategien, in denen die Aktienquote aktiv zwischen
0 und 100% mittels eines Risiko-Overlays im Rahmen eines Total-Return-Ansatzes gesteuert wird. Das zugrun-
de liegende Basisportfolio wird mit dem Investor individuell vereinbart und soll sowohl den Anlagerichtlinien als
auch dem Ertrags-/Risikoprofil des Investors Rechnung tragen. So kénnen besondere Aspekte wie Globalitat
des Anlageuniversums, ein Themenfokus, ESG/SRI-Filter oder ahnliches integriert werden. Auch das Risiko-
Overlay kann unterschiedliche Auspragungen haben, z.B. optionsbasiert oder indikatorenbasiert. Ziel der Strate -
gie sind aktienéghnliche Ertrage bei Begrenzung des Marktrisikos durch unser Risiko-Overlay.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH alpha beta asset management gmbh
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Renten

Im Rentenbereich bieten wir mit der Income-Strategie unseres Partners BLU fiir professionelle und semi-profes-
sionelle Anleger eine alternative Strategie mit Fokus auf laufendes Einkommen. Diese Strategie im Bereich ,pri-
vate lending” zielt auf einen stetigen und prognostizierbaren Cash-Flow durch diversifizierte Investments in eine
ganze Reihe von besicherten, direkten Strategien, die Kredite an Unternehmen vergeben. Dabei wird aktuell vor-
rangig in Strategien erfahrener Manager, die ihre Kreditforderungen entweder durch dingliche Vermégensgegen -
stédnde oder durch Cash-Flow besichern, investiert. Seit neuestem wird dartiber hinaus auch die direkte Kredit-
vergabe aus dem AIF heraus praktiziert. Die Allokation des Portfolios ist Uber unterschiedliche Arten von
Sicherheiten, Kredite (ber 3000 Einzelkredite) und Herkunftsregionen diversifiziert. Wir unterhalten eine durch-
schnittliche Duration der Kredite im Portfolio von weniger als 12 Monaten und beabsichtigen, den Ertrag unserer
Strategie risikoadjustiert auf Basis der vorhandenen Einkommensstréme zu maximieren. Seit Auflage der Strate-
gie im November 2016 wurde bisher ein Ertrag von 6,01% p.a. erzielt (Stand Januar 2020).

Gemischt | Multi Asset | ESG

Multi-Asset ist die Kernkompetenz von alpha beta asset management und wird gekennzeichnet durch eine akti-
ve Asset Allokation, basierend auf Trend- und Momentumindikatoren eines Spektrums von Uber 60 Markten. Ge -
maR unserer Philosophie kombiniert die Strategie fundamentale und regelgebundene Elemente. Das defensive
Kernprodukt Multi-Asset Global 5 bietet eine Ertragserwartung tber einen Zyklus von 3-5% p.a., bei moderater
Volatilitdt. Das Risikoprofil der Strategie kann im Spezialfonds anlegerspezifisch angepasst werden. Die Asset-
klassen werden i.d.R. kosteneffizient Giber ETF/Futures abgebildet. Zum Management von Zinsrisiken wird die
Duration der Renten aktiv durch Allokation zwischen Kasse und unterschiedlichen Laufzeitenbandern gesteuert.
Sich andernden Volatilititsniveaus begegnen wir mit Anpassung der Grundgewichte der Assetklassen sowie tag-
licher Drawdown- bzw. Vola-Kontrolle. Seit 2018 bietet alpha beta asset management auch eine nachhaltige Va-
riante des Multi-Asset Global 5, den Multi-Asset Global 5 SRI. In dieser Strategie werden Aktien und Unterneh-
mensanleihen ausschlie3lich durch nachhaltige ETF abgebildet. Die ETF verschiedenster Anbieter durchlaufen
einen strengen, proprietdren Analyseprozess, um das Risiko eines ,greenwashing“ zu reduzieren. Weiterhin ha-
ben wir eigene ESG-Grundsétze fur unser Unternehmen entwickelt.

Hedgefonds, Absolute Return

alpha beta asset management nutzt die Chancen eines Absolute-Return-Ansatzes, ohne sich hinter Benchmarks
zu verstecken. Oft sind Fonds eindimensional ausgerichtet und orientieren sich ausschlieB3lich an einzelnen The-
men, Regionen 0.4. Absolute-Return bedeutet fir uns Stabilitat. Unser Ziel ist es, ein Portfolio mit diversifizierten
Assets zu konstruieren, dass in verschiedenen dkonomischen Szenarien performt und durch niedrigere oder gar
negative Korrelationen als Ganzes stabile Ertrage liefert. Dies erreichen wir z.B. durch unsere global diversifi-
zierte Allokation, mittels Einzelaktienméarkten im Schwellenlénderbereich, thematischen Investments oder die
Kombination von Markt-, Kredit-, Liquiditats- und Wahrungsrisiken. Auch die Gleichgewichtung chancenreicher
Aktienmarkte in der Portfoliokonstruktion entspringt dem Absolute-Return-Gedanken. alpha beta asset manage-
ment kooperiert mit anderen Asset Managern mit gleicher Investmentphilosophie hinsichtlich Forschung und
Produktentwicklung im Bereich quantitativer Strategien.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Rzlsj:)sr(:;i‘;z::;?i Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI -
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen -
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research — extern X

Ausschlusskriterien, proprietarer Ansatz mit

Eingesetzte Kriterien ESG-Score-Ermittlung

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH alpha beta asset management gmbh
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Amundi

AMUNDI DEUTSCHLAND GmMBH

Adresse
StraRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Dr. Steinert

Vorname Andreas

Funktion Managing Director, Head
of 3rd Party Distributors

Telefon +49 89 992262540

! email andreas.steinert@
e amundi.com

Team 6

1

Arnulfstral3e 124-126
80636

Munchen
www.amundi.de

Institutionell Name Loéschmann

Vorname Tobias

Funktion Managing Director,
¢ Head of Institutional
Sales

Telefon +49 69 74221397

email tobias.loeschmann@
amundi.com
Team 8

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Kundenservice ist eine der Kernfunktionen von Amundi Deutschland (Amundi Deutschland GmbH). Wir haben
rund 40 Mitarbeiter, die in kundenbezogenen Funktionen fir die verschiedenen Kundensegmente téatig sind und
aus Frankfurt und Minchen heraus arbeiten. Das Sales/Relationship-Management-Team fir institutionelle Kun-
den besteht aus acht Kollegen, unterstiitzt von drei weiteren Experten aus dem Client-Service-Team, die fir die
taglichen Kundenanfragen sowie die Koordination eines Fonds/Mandantenaufbaus zusténdig sind.

Unsere deutsche Niederlassung mit Sitz in Miinchen verwaltet seit rund 50 Jahren Mandate und Spezialfonds fir
Kunden mit Sitz in Deutschland. Aufgrund der Vielzahl von Drittmandaten, die wir verwalten, arbeitet Amundi
Deutschland mit vielen lokalen und globalen Fondsadministratoren (KVGen) und Depotbanken zusammen, um
Amundi-Fonds und Drittmandate zu unterstiitzen. Die Amundi-Gruppe (Amundi) kann mit allen wichtigen Adminis-
tratoren, Depotbanken und Depositenbanken auf dem Markt zusammenarbeiten und bietet deutschsprachige

Kundenbeziehungen und Unterstiitzung.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Frankreich, USA, Italien, Grof3britannien, Irland, Japan (hauptséchliche Investmenthubs; insg. in 37 Landern

vertreten)

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen* (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten

*Ohne Joint Ventures.
Quelle: Amundi. Stand: 31.12.2019.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH

Deutschland Global
1990 2004
52,3 1.653
24,6 432
27,7 987

24 881

Amundi Deutschland GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1960
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 12
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 16

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

X X X X X X X X X

Stiftungen, Family Offices, NGOs
Quelle: Amundi. Stand. 31.12.2019.

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Amundi ist der fiihrende europédische Vermdgensverwalter in Bezug auf verwaltetes Vermogen! und liegt welt-
weit unter den Top 10t Amundi verwaltet ein Vermégen von 1,653 Billionen Euro? in sechs Haupt-Investment-
zentren3. Amundi bietet seinen Kunden in Europa, in der Region Asien-Pazifik, im Nahen Osten sowie in Nord-
und Stidamerika umfassende Marktexpertise sowie ein umfangreiches Sortiment an aktiven, passiven und sach-
wertorientierten Investmentldsungen. Kunden haben dariiber hinaus Zugang zu einem kompletten Angebot von
Dienstleistungen und Tools. Amundi mit Sitz in Paris wird seit November 2015 an der Borse notiert.

Dank einzigartiger Researchkapazitaten und dem fundierten Know-how der fast 4 500 Mitarbeiter sowie Markt-
experten in rund 40 Landern bietet Amundi Privatanlegern und institutionellen Kunden innovative Strategien und
Losungen. Diese sind auf die Bedirfnisse, Ertragsziele und Risikoprofile der Kunden ausgerichtet.

1 Quelle: IPE ,Top 400 asset managers®, veréffentlicht im Juni 2019 und basierend auf dem verwalteten Vermogen per Dezember 2018.
2 Amundi Zahlen per 31.12.2019.
3 Standorte: Boston, Dublin, London, Mailand, Paris und Tokio.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Amundi bietet eine grof3e Produktpalette an aktiven und passiven Aktienfonds mit unterschiedlichem Investment-
fokus an. Hierunter fallen Produkte mit regionalen Schwerpunkten (Europa, Global und Emerging Markets) so-
wie mit spezifischem Landerfokus. Zudem bietet das Haus Fonds mit unterschiedlichen Risikoprofilen aber auch
thematische Investments oder quantitative ldeen wie Smart Beta an. Sowohl Alpha- als auch Beta-orientierte
Produkte befinden sich im Angebot, ebenso wie attraktive Dividendenstrategien, die von vielen Kunden ge-
schatzt werden. Hinzu kommen Aktien-ETFs.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Amundi Deutschland GmbH
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Renten

Amundi bietet Rentenfonds in allen Laufzeiten und allen geographischen Ausrichtungen an. Von Short Term Mo-
ney Market Funds und Enhanced Treasury Funds bis hin zu mittel- bis langfristigen Rentenfonds. Die Fonds um-
fassen alle Anlageklassen wie Staatsanleihen, Unternehmensanleihen, Hochzinsanleihen, Inflation-Linked- und
Wandelanleihen in den verschiedensten Wahrungsrdumen. In der Kombination gibt es auch europaische und
globale Rentenaggregatslésungen. Hinzu kommen Renten-ETFs

Gemischt /| Multi Asset

Die Multi-Asset Produktreihe von Amundi bietet fir verschiedene Risikoprofile eine eigene Produktldsung — von
defensiv bis aggressiv an. Amundi, unsere Tochter CPR und unser Partner First Eagle bieten eine umfassende
Produktpalette, die sich durch ihre unterschiedlichen Investmentstile und —philosophien auszeichnet, an.

Immobilien

Um die Bedurfnisse aller unserer Kunden — darunter institutionelle Anleger, grof3e Unternehmen und Immobilien-
spezialisten — zu erfiillen, entwickelt Amundi spezialisierte Produkte zur Immobilienanlage, etwa Real Estate In-
vestment Trusts (REITs), offene Immobilienfonds, Immobilien-Venture-Capital-Fonds, Steuerprodukte und kollek-
tive oder individuelle institutionelle Fonds.

Private Equity, Infrastruktur

Neben Private Equity FoF bietet Amundi Lésungen zur Vereinnahmung einer llliquiditdtspramie im Rentenbe-
reich in unterschiedlichen Ratingabstufungen von Senior Secured Loans bis Private Debt an.

Hedgefonds, Absolute Return

Amundi ist bekannt fur seine Kompetenz, die alle bedeutenden Anlageklassen umfasst. Als ein fuhrender Anbie-
ter von Absolute-Return-Strategien haben wir ein umfassendes Angebot an Programmen auf der Grundlage von
Rentenpapieren, Aktien, globaler Asset-Allokation und alternativen Anlagen entwickelt.

Quelle: Amundi. Stand. 31.12.2019.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige L.
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Quelle: Amundi. Stand. 31.12.2019.
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detalil
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X
Eingesetzte Kriterien Ausschluss, ESG-Integration, Impact,
Engagement
Quelle: Amundi. Stand. 31.12.2019.
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Amundi Deutschland GmbH
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Rechtliche Hinweise

Sofern nicht anders angegeben, beziehen sich die angegebenen Informationen auf den Stand vom 31.12.2019 und stammen
von Amundi Asset Management.

Sofern nicht anders angegeben, beruhen die in dieser Unterlage enthaltenen Informationen auf Recherchen und Berechnun-
gen von Amundi Asset Management sowie auf dffentlich zugénglichen Quellen, die fir zuverlassig gehalten werden, fir de-
ren Richtigkeit aber keine Garantie Ubernommen werden kann. Diese Informationen sind nur fur professionelle Investoren
und Vertriebspartner von Amundi Asset Management und nicht zur 6ffentlichen Verbreitung bestimmt. Weitergabe sowie Ver-
vielfaltigung dieser Unterlage, Verwertung und Mitteilung ihres Inhalts an unberechtigte Dritte, z.B. Personen aul3erhalb der
Firma des Vertriebspartners, ist unzulassig. Samtliche Rechte sind vorbehalten. Alle hier gedu3erten Meinungen beruhen auf
heutigen Einschatzungen und kdnnen sich ohne Vorankiindigung éandern, abhéngig von wirtschaftlichen und anderen Rah-
menbedingungen. Die in dieser Unterlage diskutierten Anlagemdglichkeiten kdnnen, je nach ihren speziellen Anlagezielen
und ihrer Finanzposition, fur bestimmte Anleger ungeeignet sein.

Dieses Dokument ist kein Verkaufsprospekt und stellt kein Angebot zum Kauf oder Verkauf von Anteilen in Landern dar, in
denen ein solches Angebot nicht rechtméRig wéare. AuRerdem stellt dieses Dokument kein solches Angebot an Personen dar,
an die es nach der jeweils anwendbaren Gesetzgebung nicht abgegeben werden darf. Bitte lesen Sie den Verkaufsprospekt
aufmerksam, bevor Sie investieren. Dieser enthalt auch weitere Risikohinweise. Die vollstandigen Angaben zu unseren
Fonds sind dem jeweiligen Verkaufsprospekt bzw. den jeweiligen wesentlichen Anlegerinformationen, erganzt durch den je-
weils letzten gepriften Jahresbericht und den jeweiligen Halbjahresbericht, falls dieser mit jingerem Datum als der Jahres-
bericht vorliegt, zu entnehmen. Diese Unterlagen stellen die allein verbindliche Grundlage des Kaufs dar. Sie sind in elektro-
nischer oder gedruckter Form kostenlos in Deutschland erhéltlich bei der Amundi Deutschland GmbH, Arnulfstr. 124-126,
80636 Munchen. Anteile der genannten Fonds dirfen in den Vereinigten Staaten von Amerika (,USA") sowie zugunsten von
US-Staatsangehdrigen nicht 6ffentlich zum Kauf angeboten werden. Gleiches gilt fiir die Hoheitsgebiete oder Besitztiimer,
die der Gesetzgebung der USA unterliegen. Amundi Deutschland GmbH ist ein Unternehmen der Amundi Gruppe.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Amundi Deutschland GmbH
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Adresse
StraRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Q apoAsset

APO ASSET MANAGEMENT GMmBH

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail

Name
Vorname
Funktion
Telefon
email

Team

Mei

Gilberto

Leiter Retail Vertrieb
+49-211-863231-46
g.mei@apoasset.de
5

i
TELOS

Richard-Oskar-Mattern-Str. 6

40547
Disseldorf

www.apoasset.de

Institutionell

Name

Dittmer

Vorname Andreas

Funktion Leiter institutioneller

Telefon
email

Team

Vertrieb
+49-211-863231-16
a.dittmer@apoasset.de
5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir verfolgen diszipliniert und risikooptimiert unseren Investmentstil, konzentrieren uns auf unsere Kern-

kompetenzen und verstehen uns dabei als Treuh&ander lhres Vermégens.

Wir setzen auf ein konsequentes Handeln, um dabei lhre Winsche mit Leidenschaft und kurzen Entschei-
dungswegen umzusetzen.

Wir Gbernehmen Verantwortung und streben eine langfristige, nachhaltige Beziehung mit Ihnen als Kunden an.

Wir stehen fiir:

* bewdhrte Investmentprozesse in Wachstumssegmenten
* direkte Kommunikation mit verantwortlichen Fondsmanagern und personliche Betreuung
* eine Einheit aus Research und Fondsmanagement

* hohe Identifikation und grof3e Flexibilitat in der Umsetzung

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH

Deutschland
1999
3,5
2,9
0,6
26
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Global
1999
3,5
2,9
0,6
26
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1999
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja

Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 42 42
Versicherungen X 36 36
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 12 12
Unternehmen - - -
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 6 6
Kirchliche Einrichtungen - - -
Vermoégensverwalter 2 2
Dachfonds X 1 1
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 1 1

Andere - - -

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die Apo Asset Management GmbH (apoAsset) entwickelt und managt fur private und institutionelle Anleger seit
1999 Investment-Strategien, die bereits vielfach ausgezeichnet wurden. Die Schwerpunkte des Unternehmens
liegen auf Gesundheits- und Multi-Asset-Fonds. Die Gesellschafter sind die Deutsche Apotheker- und Arztebank
eG und die Deutsche Arzteversicherung AG. Das Unternehmen verfiigt tiber umfangreiche Expertisen mit SGB-
(Sozialgesetzgebung) und VAG (Versicherungsaufsichtsgesetz)-konformen Anlagekonzepten. Insgesamt ver-
waltet apoAsset rd. 3,5 Mrd. Euro in Publikums- und Spezialfonds. Seit Januar 2019 besteht eine Beteiligung am
Fondsspezialisten Medical Strategy GmbH. Zusammen bilden die beiden Unternehmen das gréf3te deutsche
Spezialisten-Netzwerk fur globale Gesundheitsfonds, darunter Fondsmanager, wissenschaftliche Berater und
Marktanalysten.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Aktien global mit Schwerpunkt Gesundheit:

* Das Fondskonzept ,apo Medical Opportunities” investiert weltweit in Aktien mit Schwerpunkt auf den
weitgehend konjunkturunabhangigen Healthcare-Markt (u.a. Pharma, Biotech, Medizintechnik und
Dienstleister).

» Das Fondskonzept ,apo Digital Health* selektiert globale Aktien, die sich mit der Digitalisierung im Ge-
sundheitsmarkt beschéaftigen. Hierbei stehen medizinischer Fortschritt (Innovationen) und Effizienzstei-
gerungen im Vordergrund (u.a. Digitale Vernetzung, Telemedizin, Big Data, Assistenzsysteme, etc.).

* Das Fondskonzept ,apo Emerging Health" investiert in Aktien aus prosperierenden Schwellenlandern
(u.a. Asien, Vorderasien, Mittel- und Stidamerika) mit Schwerpunkt auf dem dortigen stark wachsenden
Healthcare-Markt (u.a. Pharma, Biotech, Medizintechnik und Dienstleister).

Aktien Europa / Euroland mit quantitativem Selektionsverfahren:

» Das Fondskonzept ,European Equities” zeichnet sich durch einen quantitativen Scoring-Prozess mit 15
fundamentalen Kriterien aus. Mit der Steuerung des Value-Styles Uiber eine proprietdre Potentialanalyse
wird das Risiko einer Uberbewertung der Aktien verhindert. Zuséatzlich wird auch eine quantitative TAA-
Steuerung angeboten.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Apo Asset Management GmbH
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Alternative Indexstrategien (Smart Bea):

Das Fondskonzept ,Equal Weighting“ funktioniert nach dem Prinzip der Gleichgewichtung aller Aktien ei-
nes Marktindex mit regelmaRigem Re-Balancing. Empirisch nachgewiesen, erzielt ein Portfolio systema-
tisch eine Mehrperformance durch den ,Size-Effekt” bei nahezu identischem Risiko gegentiber dem Ori-
ginalindex.

Renten

Anleihen mit regionalem Schwerpunkt Europa/USA:

Das Fondskonzept ,apo Rendite Plus” setzt auf Unternehmensanleihen im mittleren Laufzeitensegment.
Zwei Drittel werden in der Region Europa und ein Drittel in der Region USA allokiert.

Klassische europaische Anleihen-Fondskonzepte:

Das Durations-Management fiir europaische Anleihen und Corporates wird zum einen durch einen
guantitativen Scoring-Prozess gesteuert. Zum anderen wird jede Investition durch einen qualitativen
Check evaluiert. Zum Einsatz kommen Assets im Investmentgradebereich, die auf den einzelnen Inves-
tor hin individuell selektiert werden.

Geldmarktnaher Fonds mit Wahrungsschwerpunkt ,Euro®:

Das Fondskonzept ,apo Vario Zins Plus” setzt auf Staatsanleihen, Unternehmensanleihen, inflationsin-
dexierte Anleihen, ABS und auf CDS mit Laufzeiten von maximal 13 Monaten. Eine optimale Balance
zwischen Ertrag und Risiko bietet eine alternative Mdglichkeit, den Fonds zur Vermeidung von Negativ-
zinsen einzusetzen.

Gemischt | Multi Asset

Strategien nach Risikopraferenz:

Aktiv, global gemanagte Multi-Asset-Konzepte:

Die Multi-Asset-Konzepte zeichnen sich dadurch aus, dass bei den wesentlichen Merkmalen der Fonds-
analyse und —auswahl eine quantitative Vorauswahl der Zielfonds Uber 130 verschiedene Anlageformen
vorgenommen wird. Diese wird durch ein zusétzliches vom Anbieter unabhéangiges und personliches
Zielfondsmanagergesprach unterstitzt. Entweder werden eigene Fonds fur Investoren hierzu aufgelegt
oder bereits etablierte Publikumsfonds mit institutionellen Tranchen, wie ,apo Piano INKA V*, ,apo Mez-
zo INKA V* und ,apo Forte INKA V* angeboten.

Passiv gemanagte Dachfonds:

Der global investierende Dachfonds ,Global ETF Portfolio” ist zu 66% in Aktien-Zielfonds und zu 33% in
Anleihen-Zielfonds allokiert. Das Fondskonzept sieht eine Gleichgewichtung mit einem jéahrlichen Re-
Balancing vor. Die regionale Aufteilung besteht aus jeweils einem Drittel USA, Europa und Asien. Der
Fonds ist aktuell eines der giinstigsten Produkte seiner Art.

Fondskonzepte mit risikoreduzierenden Strategien:

Die Anderungen der Asset Allokation wird nach mathematischen Algorithmen vorgenommen ("Mar-
grabe"). Die regelgebundenen Verfahren passen im Laufe des Jahres die Anteile der eingesetzten As-
sets je nach Marktentwicklung an. Zwei Fonds ,apo Vivace INKA V* und ,DuoPlus V* jeweils mit institu-
tioneller Tranche bilden dieses Verfahren, auch als Best-of-Two-Konzept bekannt, ab.

Klassische 20/80-Konzepte:

Mit unterschiedlich gestalteten risikoaversen Fondskonzepten kdnnen Investoren an der Wertentwick-
lung einer européaisch orientierten Aktien- und Rentenstrategie partizipieren. Die Fondsstrategie kann
auch mit einem Wertsicherungsmechanismus und einer Risikobudgetsteuerung ausgestattet werden.

Gemischter Fonds mit Branchenschwerpunkt Gesundheit:
Das Fondskonzept ,apo Medical Balance 1* ist regelméaRig nahezu paritatisch in weltweiten Aktien und
Unternehmensanleihen mit dem Schwerpunkt ,Healthcare® investiert.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Apo Asset Management GmbH
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte -

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Apo Asset Management GmbH
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A

artis
artis Institutional Capital Management GmbH

Adresse
StraBe Bockenheimer Landstra3e 51-53
PLZ 60325
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.artis-icm.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Vorname Sebastian Vorname Hendrik
Funktion Geschaftsfuhrer Funktion Leiter
Telefon  069-7191439-10 Investorenmanagement
. - Telefon 069-7191439-15
email st@artis-icm.de
Team KA. email hn@artis-icm.de
Team k.A.

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Fur uns als Placement Agent steht der professionelle Austausch mit institutionellen Investoren an erster Stelle.
artis ist im Besonderen auf die Bedirfnisse und Anforderungen von institutionellen Investoren (bspw. Versiche-
rungen, Pensionskassen und -fonds, Versorgungswerke, Unternehmen, Banken und Sparkassen, kirchliche
Einrichtungen sowie auch Stiftungen und Family Offices) in Deutschland, Osterreich und der Schweiz speziali-
siert. Durch unsere Expertise kdnnen wir zielgerichtet auf die jeweiligen aufsichtsrechtlichen und regulatori-
schen Anforderungen der unterschiedlichen Anlegergruppen reagieren. Im aktuellen Marktumfeld wird es fir in-
stitutionelle Anleger immer anspruchsvoller, Renditevorgaben einzuhalten sowie diversifizierte und qualitativ
hochwertige Produkte ausfindig zu machen. artis ermdglicht institutionellen Anlegern bestmdgliche Investments
mit einem Mix aus Nachhaltigkeit, Rendite und Zukunftstechnologien. Unser Team verfligt tber mehr als 40
Jahre Erfahrung im Umgang mit institutionellen Anlegern, den regulatorischen Gegebenheiten, Fondsstrukturen
sowie Uber fast alle Anlageklassen und ist dadurch in der Lage, dem Anleger auch als holistischer Sparrings-
partner zur Seite zu stehen.

Auftritt
Schwerpunkte (Ldnder) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz

Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 10/2018
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) k.A.
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) k.A.
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) k.A.
Anzahl der Investmentspezialisten k.A.
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH artis Institutional Capital Management GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) Seit Uber 30 Jahren (D-A-CH-Region)
Im Outsourcing -

Im Advisory -

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute
Versicherungen
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)

X X X X

Unternehmen
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) -
Kirchliche Einrichtungen
Vermoégensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

artis ist ein unabhangiger Placement Agent fir institutionelle Anleger mit der ausschlielichen Ausrichtung auf
Immobilien und Alternative Investments (z.B. Infrastruktur, Private Debt, Private Equity, Agroforestry). Wir verste-
hen uns als Bindeglied zwischen spezialisierten Produktanbietern (Asset Managern) und institutionellen Inves-
toren im deutschsprachigen Raum (D-A-CH-Region), mit denen wir im standigen, intensiven Austausch sind.
artis ermoglicht institutionellen Anlegern optimale Investments, die sich durch einen ausgewogenen Mix aus
Rendite, Nachhaltigkeit und Zukunftsfahigkeit auszeichnen. Im Fokus stehen wertige und renditetréchtige An-
lagemdglichkeiten fir den institutionellen Investor wie auch nachhaltige Lésungen fur Wirtschaft, Finanzmérkte
und Gesellschaft.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Immobilien

Die Immobilienanlage ist elementarer Bestandteil eines breit diversifizierten Anlageportfolios und nimmt insbe-
sondere im aktuellen Niedrigzinsumfeld weiterhin eine wichtige Rolle in der Allokation institutioneller Anleger ein.
artis bietet institutionellen Investoren Zugang zu spannenden Anlagemdglichkeiten im Bereich der direkten sowie
indirekten Immobilienanlage, welche unseren internen Due Diligence Prozess erfolgreich durchlaufen haben. Im
Fokus stehen Investitionen, die sich durch Qualitat, Innovation und Ausrichtung auf institutionelle Anleger aus-
zeichnen.

Die Immobilien-Produktpalette umfasst direkte und indirekte Core-, Core Plus- und Value-Add-Anlagen sowie
auch Real Estate Private Equity.

Private Equity, Infrastruktur

Eine steigende Anzahl von institutionellen Investoren hat in den vergangenen Jahren Alternative Investments
bspw. aus den Bereichen Private Equity, Private Debt, Infrastruktur oder auch Erneuerbare Energien in ihrem
Portfolio integriert. Dieser Anteil wird in den kommenden Jahren weiter ausgebaut und auch breiter ber Anlage -
klassen und Regionen diversifiziert werden, um im aktuellen Marktumfeld noch risiko-adaquate Renditen erwirt-
schaften zu kénnen.

artis bietet institutionellen Investoren Zugang zu Alternative Investments in Form von indirekten Investments
(Einzelmandate + Poolfonds). Aktuell sind wir insbesondere in den Segmenten Infrastruktur, Private Debt und
Agroforestry mandatiert. Alle Anlagemadglichkeiten haben unseren internen Due Diligence Prozess erfolgreich
durchlaufen. Im Fokus stehen Investitionen, die sich durch Qualitat, Innovation und Ausrichtung auf institutionelle
Anleger auszeichnen.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH artis Institutional Capital Management GmbH
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement - Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detail

Unterzeichner der UN PRI -
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen -
ESG-Research - intern | proprietar -
ESG-Research - extern X

Nachhaltigkeit spielt bei der Auswahl der An-
lagemadglichkeiten eine wichtige Rolle. In Ab-
Eingesetzte Kriterien hangigkeit von der Anlageklasse sowie der
jeweiligen Strategie werden unterschiedliche
ESG-Kriterien und Ansétze verfolgt.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH artis Institutional Capital Management GmbH
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INVEST

AVANA INVEST GMBH

Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Rosenbauer

Vorname Gerhard
Funktion Geschaftsfuhrer
Telefon 089/210235833

email gerhard.rosenbauer@
avanainvest.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Landsberger Str.155 — Haus 2

80687
Minchen

www.avanainvest.com

Institutionell

Name
Vorname
Funktion
Telefon

email

g—
TELOS

Beyer

Peter
Kundenbetreuung
089/210235821

peter.beyer@
avanainvest.com

Wenn es um das Vermdgen unserer Kunden geht, stehen fiir uns die Punkte wie Zuverlassigkeit, personlicher
Kontakt und Individualitét an erster Stelle. Wir sind als unabhangige Kapitalverwaltungsgesellschaft nur den ei-
genen Kunden und deren Interessen gegenuber verpflichtet.
Als Asset Manager konzentrieren wir uns auf unsere Kompetenzen als Anbieter von individuellen oder quantita-
tiven Investmentstrategien in den Bereichen Aktien, Renten sowie der Anlage in Real Estate und Sachwerten.

Durch unsere offene Architektur kdnnen wir unseren Kunden auch umfassende Losungen Uber unsere eigenen
Produkte hinaus anbieten. Hierzu identifizieren wir Markte, die sich durch ein attraktives Rendite / Risiko Verhalt-
nis auszeichnen und wahlen dann leistungsstarke Partner aus, die es unseren Kunden damit ermdoglichen von

der Entwicklung in diesen Mérkten zu profitieren.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen* (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH

Deutschland
2009
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2009
Im Outsourcing ja (seit 2009)
Im Advisory ja (seit 2009)

Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 3

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

AVANA Invest GmbH wurde in 2009 gegriindet und verwaltet als Kapitalverwaltungsgesellschaft Renten-, Aktien-
fonds und Immobilienfonds ((offene und geschlossene AIF)

In 2014 erfolgte die Aufnahme der Geschéftstatigkeit als Service-Kapitalverwaltungsgesellschaft fir Wertpapier-
und Immobilien-Fonds.

Im Asset Management fir Immobilienfonds ist unser strategischer Ansatz fur die jeweilige Fondsstrategie den
best-in-class Asset Manager auszuwahlen.

Unseren Kunden bieten wir individuelle oder quantitative Investmentstrategien in den Bereichen Aktien und Ren-
ten an. Des Weiteren erbringen wir die individuelle Vermodgensverwaltung fur private und institutionelle Kunden.
Fur den Kundenkreis der institutionellen Kunden kénnen auch Advisory-Mandate (ilbernommen werden.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Das Ziel der AVANA Aktienstrategie ist es langfristig Renditen oberhalb der Marktrendite zu erzielen. Der Pro-
zess setzt sich wie folgt zusammen:

1. Das Investmentuniversum besteht aus den im STOXX Europe 600 Index (fiir europaische Aktienwerte)
und im S&P 500 Index (fur amerikanische Aktienwerte) enthaltenen Aktientiteln.

2. Die Selektion erfolgt quartalsweise durch einen quantitativen Algorithmus, welcher in Abhéngigkeit der
Sektoren die Bilanzqualitat der Unternehmen vergleicht und nach diversen Style Faktoren Unternehmen
herausfiltert.

3. Abhangig von der GroR3e des Portfolios wird dann eine quantitative Optimierung angewandt, um eine op-
timale Gewichtung nach Risikogesichtspunkten zu erzielen.

4. Im letzten Schritt wird eine aktive Future Overlay Strategie dariibergelegt, welche dazu dient, das Ex-
posure an Trendphasen anzupassen. Ziel ist es Uberdurchschnittlich an langfristigen aufwéarts Bewegun-
gen zu profitieren und den Maximum Drawdown in Abwartsphasen zu reduzieren.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH AVANA Invest GmbH
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Immobilien

Wir bieten semi-professionelle und professionelle Anlegern gemeinsam mit unseren Asset Management Part-
nern Anlagekonzepte mit stabilem jahrlichem Cash-Flow und vertretbaren Risiken.

Der Greater Munich Real Estate Fund ist als ein offener Immobilien-Spezial AIF aufgelegt, mit dem semi-profes-
sionelle und professionelle Anleger mittelbar in Wohn- und Gewerbeimmobilien (Bestandsimmobilien und Neu-
bauten) in der européischen Metropolregion Minchen investieren kdnnen. Ziel ist der Aufbau eines breiten, ge-
mischt genutzten Immobilienportfolios in guten Lagen. Im Fonds wurde bereits drei Liegenschaften erworben.
Der Fonds verfugt aktuell tGber ein Bruttofondsvolumen von EUR 60 Mio. Weitere Objekte werden im Rahmen
von Kapitalzusagen erworben und befinden sich in der Due Diligence Phase.

Der AVANA Healthcare Real Estate Fund ist ein offener Immobilien-Spezial AIF fiir semi-professionelle und pro-
fessionelle Anleger auflegen. Der Fonds investiert in Gesundheitsimmobilien (Pflegeheime, betreutes Wohnen,
Reha-Kliniken, Arztehéuser etc.) in Deutschland. Der Portfolioaufbau hat begonnen, das erste Objekt wurde er-
worben. Fir weitere Objekte wurde die Due Diligence Phase gestartet.

Fur semi-professionelle und professionelle Anleger wird ein geschlossener Immobilien-Spezial AIF zum Aufbau
eines Portfolios fir Wohnimmobilien mit ca. 450 Wohneinheiten angeboten.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH AVANA Invest GmbH
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BAILLIE GIFFORD

BAILLIE GIFFORD INVESTMENT MANAGEMENT (EUROPE) LTD
(Frankfurt Branch)

Adresse

Strafle

PLZ

Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Gaschik

Vorname David

Funktion Head of Germany and
Austria

Telefon +49 (0) 69 505060 4310

email david.gaschik@
bailliegifford.com

Team LATEMEA Team of 9

TaunusTurm, Taunustor 1
60310
Frankfurt am Main, Germany

www.bailliegifford.com

Institutionell Name Deighan
Vorname Geraldine
Funktion Marketing Director
Telefon +44 131 275 2786
email geraldine.deighan@
bailliegifford.com
Team LATEMEA Team of 9

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

We separate investment management from client service, as we believe both are specialist functions, and it is
essential that investment managers are not distracted from their core role of investment research. Client ser-
vice, and overall responsibility for reporting to clients, is therefore undertaken by experienced investment pro-
fessionals in our Clients Department. Our client service staff work closely with relevant investors in ‘Product
Groups’ so that they have a detailed understanding of the investment process and portfolios, and to ensure that
any individual client restrictions or requirements are considered. We adopt a pragmatic approach but ask our
clients to remember that investment managers best serve them by focusing on the core investment task, limi-

ting client and marketing activities.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Our Head Office is based in Edinburgh. We also have offices in Frankfurt, New York, London, Hong Kong,

Dublin, Shanghai, Zurich and Buenos Aires.

Beginn des Marktauftritts (Jahr)

1999 —

Global
1908 - Baillie Gifford, based in

Deutschland
First German client.

Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH

2019 - The Frankfurt
branch of Baillie Gifford
Investment Management
(Europe) Limited was
established on 1 January

Edinburgh, Scotland, is one of the
UK'’s oldest independent fund
management firms having been

founded in 1908.

2019.

960m 258,038m
Om 36,141m

960m 221,897m
117 117

Baillie Gifford Investment Management (Europe) Ltd
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1999
Im Outsourcing X
Im Advisory X
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 4
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 4

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 0 22.8
Versicherungen X 0 0.9
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 0 54.6
Unternehmen X 100 0.2
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 0 0.8
Kirchliche Einrichtungen X 0 0.5
Vermoégensverwalter X 0 -

Dachfonds X 0 -

Stiftungen, Family Offices, NGOs X 0 2.0
Andere - 0 18.2

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Baillie Gifford is one of the UK’s oldest independent fund management firms having been founded in 1908. It is
wholly owned by its 43* partners — who all work within the firm. Growth has been organic, with no mergers or ac-
quisitions and we are committed to remaining independent. We are, we believe, unique for a company of our
size in being an independent partnership with no outside shareholders and unlimited liability to our clients, for
whom we invest €258 bn as at the end of December 2019.

Our single focus is on providing outstanding investment returns and service for those clients. We measure suc-
cess by the value we add for clients after fees, not by our own revenues. If we deliver for clients, we can be con-
fident about our own future.

The organisational stability created by this ownership structure also means we can recruit and retain some of the
best people in the industry. This in turn means we can continue to find the best long-term investment opportuni-
ties.

*this will rise to 46 on 1 May 2020

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

We have a long and successful history of managing global equities. Our expertise originates from our manage -
ment of global investment trusts, namely Scottish Mortgage (since 1909) and Monks (since 1931). Our first over-
seas stock purchases were in US railway and Emerging Markets companies. This legacy has helped define our
global outlook.

We believe that ultimately share prices follow fundamentals and that sustainable earnings growth leads to long-
term outperformance. We add value by making investments in well-managed, growth businesses that enjoy su-
stainable competitive advantages in their market place.

Proprietary research and fundamental analysis are central to identifying investment opportunities; all of our in-
vestment managers have analyst responsibilities.

Our team structure is central to our culture. Whilst we have a clear assignment of responsibilities and ownership
with regard to portfolio construction, we actively encourage debate and idea generation within and across all our

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Baillie Gifford Investment Management (Europe) Ltd
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investment teams. This supports and encourages a global perspective.

Our specialist equity strategies fall into three groupings — global, international (ex US) and regional.

Renten

We have been managing specialist fixed income portfolios for over 30 years and have been invested in fixed in-
come securities on behalf of our investment trusts since the early 1900’s. We are active investors looking to con -
struct diversified portfolios which will meet clients’ performance targets. Our process focuses on fundamental in-
vestment characteristics and looks across markets to find the best risk-adjusted returns. Our Fixed Income stra-
tegies are as follows.

European High Yield

Sterling Investment Grade

Strategic Bond (combined Investment Grade and High Yield)
Global Credit

Gemischt | Multi Asset

Our approach to multi-asset investing embraces the concept of diversification by investing across a very broad
range of asset classes. We aim to deliver long-term capital growth at lower volatility than is typically associated
with equity markets. The strategy offers a one-stop solution for an investor looking for an adaptable and actively-
managed portfolio invested across a broad range of traditional and non-traditional asset classes.

We have been successfully running multi-asset strategies for 10 years. Our experience in the UK has shown us
that our approach appeals to a range of clients — DB and DC pension plans (public and private), charities, en-
dowments and individuals.

Our Multi Asset Funds have dual objectives encompassing both return and risk

— To produce a return of 3.5% p.a. over Cash*, net of fees, annualised over rolling five-year periods

— To deliver an annualised volatility of less than 10% over rolling five-year periods

* relevant cash rate e.g. Bank of England Base Rate for the UK

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

Active ownership through research, voting and
Eingesetzte Kriterien engagement.
Impact Investing strategy (Positive Change)

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Baillie Gifford Investment Management (Europe) Ltd
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Bankhaus Lampe

BANKHAUS LAMPE KG

Adresse
Strale Schwannstralie 10
PLZ 40476
Ort (Land) Dusseldorf
Webadresse www.bankhaus-lampe.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Zayer Institutionell Name Schade

Vorname Stefan Vorname Axel
Funktion Executive Director

Telefon +49 69 97119-175

Funktion Bereichsleiter
Telefon +49 69 97119-170

email stefan.zayer@bankhaus- email axel.schade@bankhaus-
lampe.de lampe.de
Team 10 Team 10

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Das Bankhaus Lampe konzentriert sich auf die umfassende Betreuung institutioneller Kunden, Firmenkunden
und vermdgender Privatkunden. Seit 1852 ubernehmen wir als eine der fuhrenden Privatbanken Verantwortung
in der Beratung. Unser Kundenspektrum umfasst sowohl kleine Pensionskassen und Versorgungswerke als
auch DAX-Konzerne.

Als vertrauensvoller Partner entwickeln wir maf3geschneiderte, nachhaltig erfolgreiche Konzepte fir die jeweili-
gen Situationen unserer Kunden. Basierend auf unserer ausgezeichneten Kapitalmarktanalyse bieten wir
neben den klassischen Aktien- und Rentenprodukten innovative Investitionsopportunitaten. Eine attraktive
Erganzung des liquiden Asset Managements stellt der Zugang zu illiquiden Investitionsmdoglichkeiten dar.
Unser Angebot zeichnet sich durch exklusive Kooperationen und direkte Investments aus.

Das institutionelle Geschaft ist an den Standorten Frankfurt, Diisseldorf und Miinchen gebiindelt. Das Privat-
kundengeschaft verflgt Uber ein breites Niederlassungsnetz.

Auftritt
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1852
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 19.1
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 30
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Bankhaus Lampe KG

36



~
Jahrbuch 2019 | 2020 TELOS
Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2001
Im Outsourcing X

Im Advisory X
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 13
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 25

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Das 1852 in Ostwestfalen gegriindete Bankhaus Lampe z&hlt zu den fihrenden und wenigen unabhé&ngigen,
inhabergefihrten Privatbanken in Deutschland. Stammsitz der Bank ist Bielefeld, Sitz der privathaftenden Ge-
sellschafter ist Disseldorf.

Mit insgesamt 10 Niederlassungen und Tochtergesellschaften ist das Bankhaus Lampe in Berlin, Bielefeld,
Bonn, Dusseldorf, Frankfurt/Main, Hamburg, Minchen, Minster, Osnabriick und Stuttgart in Deutschland vertre-
ten. Das Bankhauses Lampe versteht sich als Bank des Unternehmers fiir Unternehmer mit dem Anspruch in
Generationen zu denken und zu handeln. Das Bankhaus Lampe verfiigt Uber jahrzehntelange Tradition und
Erfahrung in der Verwaltung individueller Vermégen gerade fir mittelstandische Unternehmen und Unternehmer.
Diesem Kundenkreis wird ein umfassendes, ganzheitliches und langfristig ausgerichtetes Betreuungskonzept
angeboten. Die Unabhangigkeit der Beratung ist dabei einer der wesentlichen Erfolgsfaktoren. Dies wurde nicht
zuletzt durch die vielfach verliehenen Auszeichnungen der letzten Jahre bestatigt.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Im Aktienbereich stehen wir flr einen konsequenten Stockpicking Ansatz, der sich auf européische Aktien aus
dem Anlageuniversum Euro Stoxx® konzentriert. Die Einzeltitel werden im Rahmen einer Fundamentalanalyse
ausgesucht und unter Berlicksichtigung der Kundenrestriktionen und unter Einhaltung des Diversifikationsgebots
zu einem Portfolio aufgebaut. Einen positiven Beitrag zur Performance leistet dariiber hinaus eine disziplinierte
Allokation von Aktien und Cash. Um Aktienportfolien vor Extremrisiken zu schiitzen und Volatilitdten in Portfolien
signifikant zu reduzieren, haben wir das Extremrisiko Management System entwickelt, welches optional Anwen-
dung findet und anhand verschiedener Marktparameter eine Quotensteuerung vornimmt.

Renten

Unser Investmentprozess verfugt rentenseitig tber mehrere Stufen und Komponenten. Dies sind Durations-
steuerung, L&ndergewichtung und Produktstruktur im Top-Down-Ansatz, sowie die Einzeltitelselektion im
Bottom-Up-Ansatz. Wahrend auf allen Ebenen des Rentenprozesses ein positiver Renditebeitrag erwirtschaftet
wird, sind insbesondere die Positionierung auf der Zinsstrukturkurve sowie die qualitative Analyse zur Selektion
einzelner Emittenten und Emissionen Werttreiber des Portfolios. Im aktuellen Umfeld niedriger Zinsen kénnen
wir gerade dank unserer Erfahrung in der Selektion von Corporate Hybridanleihen einen attraktiven Rendite-
Beitrag bei kontrolliertem Risiko verzeichnen.

Immobilien

Das Immobilienangebot des Bankhaus Lampe umfasst unternehmerische Produkte fir institutionelle Investoren
und Privatkunden mit einem auf Mikro-Lagen basierten Research-Ansatz und Kooperationen mit etablierten
Asset Managern mit tiberzeugendem Track Record. Den Fokus der Private Markets Real Estate Aktivitdten bil-
den aktuell zwei Strategien:

/I Value-Add-Office: Der Metropolregionen Fonds investiert in Value-Add-Office Immobilien, um Wertschépfungs-
potenziale durch ein aktives Asset-Management zu heben sowie in Core+ Office Immobilien in guten Lagen, um
einen stabilen Cash-Flow zu generieren

/I Fachmarktzentren: Der Fonds investiert in Retail-lmmobilien mit Anker-Mietern aus dem Lebensmittel-Seg-
ment sowie weiteren Erganzungsmietern. Die Fondsstrategie sieht eine Mischung aus Value-Add und Core+ Im-
mobilien vor, um aktive Wertschdpfungspotenziale mit stabilen laufenden Ertragen zu kombinieren.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Bankhaus Lampe KG
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Private Equity, Infrastruktur

Das Private Equity Angebot des Bankhaus Lampe basiert auf der proprietaren, integrierten Plattform fur den
deutschen Mittelstand und globale Private Markets Kapitalanlagen. Den Fokus der Private Equity Aktivitaten
bilden aktuell zwei Strategien:

/I MidCapPlus: Unser unternehmerischer Private Equity Ansatz fur Investitionen in private und bdrsennotierte
Unternehmen aus dem deutschsprachigem Mittelstand. Die Strategie profitiert von préferierten Zugangen zu
mittelstandischen Unternehmen und Unternehmern, einer fokussierten Sektorallokation und konsequenten sowie
konstruktiven Wertsteigerungsstrategien.

/I Digital Growth: Unser Dachfondsangebot ermdglicht einen strukturierten und diversifizierten Zugang zu inter-
nationalen Venture Capital und Growth Capital Fonds aus den Bereichen Digitalisierung und Transformation.
Neben der diversifizierten Anlage im Segment Venture Capital, bietet er eine Partizipation an nachhaltigen
Veranderungen in Wirtschaft und Gesellschaft.

Hedgefonds, Absolute Return

Ziel unserer Total-Return Strategie ist es, einen vorher definierten Ertrag mit geringstmdglichem Risiko zu errei-
chen. Dieser Zielertrag wird als Mehrertrag tiber Geldmarkt definiert (Total Return) und ist Benchmark-unab-
hangig. Der Zielertrag tritt Gber einen Zeitraum von 3-5 Jahren ein. Asset-Allokation und Risikosteuerung erfol -
gen auf Basis eines mathematischen, wissenschaftlich fundierten Modells. Die Portfoliostruktur folgt klaren
Regeln und ist fest definiert. Die tagliche Umsetzung erfolgt in einem disziplinierten Investmentprozess, der auf
einem fest definierten Algorithmus basiert — frei von Emotionen oder personlichen Meinungen. Die Investition er-
folgt auf Index-Ebene. D. h. es werden stets ganze Marktportfolien allokiert; eine Einzeltitelselektion findet nicht
statt. Um die Risikopramien globaler Méarkte (Beta-Pramien) kontrolliert vereinnahmen zu kénnen, werden taglich
exakt berechnete Positionen in globalen Aktien- und Rentenmérkten eingegangen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI -

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern /| proprietar X

ESG-Research — extern X

Eingesetzte Kriterien Best-in-class, ISS-ESG-Nachhaltigkeitsfilter
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Bankhaus Lampe KG
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BANTLEON

BANTLEON BANK AG

Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Herwig

Vorname Carsten

Funktion Relationship
Management
Vertriebspartner

Telefon 0511 288 798 41

email carsten.herwig@
bantleon.com

Team 2

Bahnhofstrasse 2
6300
Zug (Schweiz)

www.bantleon.com

Institutionell Name Moller

Vorname Ulf

Funktion Leiter Relationship Mana-
gement Institutionelle

Investoren
» Telefon 0511 288 798 31
' email ulf.moeller@

bantleon.com

Team 7

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Betreuung unserer in Deutschland anséssigen Kunden findet von Hannover (Deutschland) aus statt, inter-
nationale Kunden werden von unserem Sitz in Zug (Schweiz) aus betreut. Unser Relationship Management flr
institutionelle Investoren besteht aus einem 9-kdpfigen Team (7 in Hannover, 2 in Zug), ausgezeichnet durch
langjahrige Erfahrung. Dartiber hinaus ist jeder unserer Relationship Manager auf eine bestimmte Kundengrup-
pe spezialisiert, sodass unsere Kunden stets einen Ansprechpartner haben, der beispielsweise mit den jeweili-
gen regulatorischen Rahmenbedingungen vertraut ist. BANTLEON legt groRen Wert auf Personalkontinuitat, wel-
che sich insbesondere auch im Relationship Management in einer sehr geringen Fluktuation widerspiegelt.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Osterreich, Spanien, ltalien und Schweiz

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2007
Im Outsourcing -

Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 13
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 13

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

X X X X X X X X X

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

BANTLEON ist ein Spezialist fir institutionelle Investments mit Fokus auf Kapitalerhalt. Hinter den Anlagestrategi-
en steht ein Team aus erfahrenen Anleihen- und Aktienmanagern, quantitativen Analysten und einigen der welt-
weit besten Konjunkturanalysten.

Insgesamt verwaltet BANTLEON mit 45 Mitarbeitern an den Standorten in Deutschland und der Schweiz 5,1 Milli-
arden Euro (5,5 Milliarden Franken). Zu den Investoren der Publikums- und Spezialfonds zéahlen vor allem Un-
ternehmen der Altersvorsorge, Industrieunternehmen, Sparkassen und Banken — aber auch sicherheitsbewusste
Privatanleger — unter anderem aus Deutschland, der Schweiz, Osterreich, Spanien und Italien.

Kernkompetenz von BANTLEON ist die Identifizierung, Bewertung und individuelle Steuerung aller Risikofaktoren
in den globalen Anleihen- und Aktienmarkten. Das Ergebnis sind institutionelle Portfolios, die sowohl innerhalb
der einzelnen Anlagesegmente als auch auf Ebene der Asset Allocation individuell an die Bedurfnisse institutio -
neller Investoren angepasst werden kénnen. Die Bandbreite reicht dabei von hochqualitativen Anleihen- und Ak-
tienportfolios Uber systematische Multi-Asset-Strategien bis zu marktunabhéngigen alternativen Ertragsquellen.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Aktive, konjunkturunabhangige Aktienstrategien mit deutlich reduzierten Kursschwankungen. Spezialgebiete
sind sowohl bérsennotierte Basis-Infrastruktur, welche substanzstarke Infrastruktur-Unternehmen mit den Chan-
cen eines strukturellen Wachstumstrends und hohen Dividendenertrdgen kombiniert, als auch Event-Driven-
Strategien mit Unternehmensereignissen als unkorrelierte, regelmafige Ertragsquellen.

Renten

Aktive Anleihenstrategien mit skalierbarem Durations-, Spread-, Zinskurvenmanagement und Inflationsindexie-
rung. Semi-aktive Ansatze zur individuellen, intelligenten und kosteneffizienten Abbildung von kundenspezifi-
schen Anlagethemen.

Gemischt | Multi Asset

Aktive Multi-Asset-Strategien mit dem Fokus auf Investitionen in Substanz- und Wachstumswerte der Zukunft:
Basis-Infrastruktur und industrielle Technologie.

Hedgefonds, Absolute Return

Durations- und Aktienoverlay in den wesentlichen Marktsegmenten, globale Managed-Futures-Strategien, Volati-
litatsstrategien sowie Multi-Asset-Management unter Hinzunahme der Segmente High-Yield und Rohstoffe.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH BANTLEON BANK AG
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen -

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Prinzipien fur verantwortliches Investieren
(PRI, Unterstiitzung der internationalen
Vertrage zur Einhaltung der Konvention zu
Antipersonenminen (Ottawa Convention) und
zum Verbot von Streubomben (Oslo Conven-
tion), Einbeziehung von MSCI ESG Ratings,
MSCI ESG Controversies, MSCI ESG Govern-
ment Ratings, MSCI Business Involvement
Screening Research und MSCI ESG Fund
Metrics

Eingesetzte Kriterien

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH BANTLEON BANK AG
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BB Bellevue

Asset Management

BELLEVUE ASSET MANAGEMENT AG

Adresse
StraBe Seestrasse 16
PLZ 8700
Ort (Land) Kisnacht Goldbach
Webadresse www.bellevue.ch

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Ulmer Institutionell Name Briihl

Vorname Heiko Vorname Alexander
Funktion Head of Wholesale ! Funktion Geschaftsfiihrer Bellevue
Deutschland % ! Asset Management
Telefon  +4144 267 72 73 S 2 (Deutschland) GmbH
email hul@bellevue.ch N Telefon +49 69 770 608 103
email abr@bellevue-am.de

Team 2
Team 3

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Kundenbetreuung fur das deutsche institutionelle Geschéaft erfolgt aus der Bellevue Asset Management
(Deutschland) mit Sitz in Frankfurt am Main. Die Kundenbetreuer verfligen tber eine langjahrige Erfahrung in
der Betreuung institutioneller Kunden. Anlageausschusssitzungen kénnen auf Ebene der Kundenbetreuer und
des Portfoliomanagements fur alle angebotenen Strategien in deutscher Sprache erfolgen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland
Global
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1993 1993
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 1,3 8,2
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 26
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Bellevue Asset Management AG
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2017
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 3

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X k.A. k.A.
Versicherungen X k.A. k.A.
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X k.A. k.A.
Unternehmen X k.A. k.A.
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - k.A. k.A.
Kirchliche Einrichtungen X k.A. k.A.
Vermoégensverwalter X k.A. k.A.
Dachfonds X k.A. k.A.
Stiftungen, Family Offices, NGOs X k.A. k.A.
Andere - - -

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Bellevue Asset Management sowie die in Oberursel bei Frankfurt ansassige Schwestergesellschaft StarCapital
sind Teil der Bellevue Group, einer unabhéngigen, schweizerischen Finanzgruppe, mit Sitz in Zurich und Listing
an der Schweizer Borse SIX. Bellevue wurde 1993 gegrindet und zahlt zu den fihrenden Investment-Boutiquen
in den Anlagebereichen Healthcare, spezialisierte Regionenstrategien, Multi-Asset sowie globale Aktien und
Renten.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Eine unserer Kernexpertisen ist seit tber 20 Jahren der globale Gesundheitssektor. In diesem Bereich bieten wir
unseren Kunden ein vielféltiges Spektrum von ausgezeichneten Anlagelésungen an. Angefiihrt von unserem
Flaggschiff, der bérsennotierten Beteiligungsgesellschaft BB Biotech AG, finden Investoren entsprechend ihrer
Bediirfnisse eine breite Palette an Anlagefonds- und Mandatslésungen. Fir institutionelle Kunden eignet sich im
Speziellen der global ausgerichtete BB Adamant Healthcare Index (auch als nachhaltige Variante), der weltweit
in die 40 attraktivsten Gesundheitsfirmen investiert und in den vergangenen Jahren den Gesamtmarkt deutlich
Ubertreffen konnte. Unser selektiver Investmentansatz spiegelt sich auch in regionalen Spezialthemen wider. Mit
unseren Entrepreneur-Strategien setzen wir auf besonders aussichtsreiche familien- bzw. eigentimergefiihrte
Unternehmen aus der Schweiz oder Europa. Bellevue ist in diesem Feld ein Pionier. Gleiches gilt auch flr unse -
re Expertise im Bereich Frontier Markets, wo wir unentdeckte Wachstums-Potenziale in neuen Mérkten erschlie-
Ben. Allen voran auf dem Kontinent Afrika, mit dem wir dank unserer langjahrigen Erfahrung und lokalen Veran -
kerung fur unsere Kunden attraktive Anlageopportunitéten in diesen Markt zuganglich machen.

Renten

Die Rentenfonds der StarCapital AG (StarCapital Argos) bieten einen Zugang zu einer global ausgerichteten und
breit diversifizierten Rentenstrategie auf Basis eines antizyklischen Investmentstils.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Bellevue Asset Management AG
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Gemischt | Multi Asset

Das Bediirfnis nach konservativen Renditeanspriichen bei minimalen und kontrollierten Schwankungsrisiken de-
cken wir mit unserer Global Macro-Strategie ab — Ein Multi Asset-Ansatz mit Fokus auf absolute Rendite. Tagli-
che Liquiditat und strenge Governance nach Luxemburger Anlagefondsvorschriften kommen sicherheitsorien-
tierten Anlegern zusatzlich entgegen. Mit dieser Strategie schlagt Bellevue Asset Management die Briicke zu der
langjahrig ausgewiesenen Vermdgensverwaltungskompetenz des Schwesterunternehmens StarCapital.

Private Equity, Infrastruktur

Healthcare Venture Capital: ,Pureos Bioventures”. Pureos Bioventures ist eine neu gegriindete Wachstumskapi-
talgesellschaft der Bellevue Asset Management. Sie wird in private, innovative Arzneimittelentwickler, haupt-
séchlich in der Schweiz, Europa und den USA investieren. Im Mittelpunkt werden dabei Unternehmen stehen,
die sich mit der Entwicklung der nachsten Generation biologischer Medikamente, sogenannten ,Biologika“, be-
fassen. Hierzu zahlen unter anderem therapeutische Antikdrper, Proteine und Enzympraparate, Zelltherapien,
Viren und Bakterien, die mit Hilfe der modernen Molekularbiologie hergestellt werden. Pureos beteiligt sich in
den Phasen der grossten Wertschopfung an vorklinischen und frihen klinischen Unternehmungen. Der Fokus
wird dabei auf Indikationen mit hohem medizinischem Bedarf ausgerichtet sein, bei denen es heute noch keine
ausreichenden Behandlungsmdoglichkeiten fiir Patienten gibt. Pureos strebt den Erwerb umfangreicher Beteili-
gungen sowie eine aktive Einflussnahme auf die Fuhrung der Portfoliounternehmen an.

Hedgefonds, Absolute Return

Das Bedurfnis nach konservativen Renditeanspriichen bei minimalen und kontrollierten Schwankungsrisiken de-
cken wir mit unserem BB Global Macro ab — Ein Multi Asset-Ansatz mit Fokus auf absolute Rendite. Tagliche Li-
quiditéat und strenge Governance nach Luxemburger Anlagefondsvorschriften kommen sicherheitsorientierten
Anlegern zuséatzlich entgegen.

Der BB Europe Equity Market Neutral ist eine liquide, marktneutrale Aktienstrategie. Aus dem Universum der
grossten europaischen Aktien werden 140 Aktien systematisch ausgewdahlt und in einem markt- und branchen-
neutralen Long-Short-Portfolio zusammengefasst. Das Gewicht der Long-Seite entspricht dabei dem Gewicht
der Short-Seite, so dass keine direktionale Marktabhangigkeit besteht. Das Ziel der Strategie ist eine positive
und stabile Rendite Uber rollierende 12 Monate, die unabhangig von der Entwicklung der traditionellen Asset-
klassen wie Aktien und Zinsmarkte ist.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI -
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen -
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research — extern X

(«best-in-class») +

Eingesetzte Kriterien negative Ausschlusskriterien

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Bellevue Asset Management AG
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-
EERENBERG

PRIVATBANKIERS SEIT 1590

BERENBERG, JOH. BERENBERG, GOSSLER & Co0. KG

Adresse
StraRe Neuer Jungfernstieg 20
PLZ 20354
Ort (Land) Hamburg
Webadresse www.berenberg.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name van den Berg Institutionell Name Schwedewsky

Vorname Alexander Vorname Uwe

Funktion Head of
Institutional Sales

Telefon 040 350 60 235

email uwe.schwedewsky @
berenberg.de

Funktion Senior Sales
Asset Management

Telefon 069 91 30 90 517

' ‘ email alexander.vandenberg@
berenberg.de

Team Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Berenberg verfolgt einen dreistufigen Kundenbetreuungsansatz. lhr Relationship Manager betreut Sie man-
datsiibergreifend tber die Akquisitionsphase hinaus und ist lhr erster Ansprechpartner fir allgemeine Fragen
rund um die gesamte Kundenbeziehung. Ihr Product Specialist steht lhnen fiir fachliche Fragen rund um Ihr
Portfolio zur Verfugung (ebenso ist ein direkter Kontakt zum Portfoliomanagement moglich), verantwortet das
Onboarding, das ganzheitliche Reporting, die interne und externe Mandats-Koordination sowie die Durchfiih-
rung von Anlageausschuss-Sitzungen. Der Portfoliomanager tragt die Verantwortung fir die Verwaltung und
Wertentwicklung des Mandats und arbeitet hierbei eng mit dem Product Specialist zusammen. Die Vertretungs-
regelung innerhalb der jeweiligen Teams stellt zu jeder Zeit den dreistufigen Betreuungsansatz sicher.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz, UK und USA

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1590 2010
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 40,7
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 12,99 0,51
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 10,04 3,87
Anzahl der Investmentspezialisten 60 2

(Wealth and Asset Management)  (Wealth and Asset Management)

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH BERENBERG, Joh. Berenberg, Gossler & Co. KG
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1973
Im Outsourcing X

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 18
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 25

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 1,8 0,3
Versicherungen X 25,9 0
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 27,5 22,6
Unternehmen X 6,5 2,4
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X Inkludiert in andere Inkludiert in andere
Kirchliche Einrichtungen Inkludiert in Inkludiert in
X Stiftunggn, Stiftunge_n,
Family Offices, Family Offices,
NGOs NGOs
Vermdgensverwalter X 0,1 31,7
Dachfonds X Inkludiert in andere Inkludiert in andere
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 13,7 0,7
Andere X 22,4 42,3

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Berenberg wurde 1590 gegrindet und z&hlt heute zu den dynamischsten und ertragsstarksten Privatbanken in
Europa. Kundenorientierung und verantwortungsvolles Handeln, erstklassiges Know-how und l6sungsorientier-
tes Denken sind unser Prinzip. Mit den Geschéftsbereichen Wealth and Asset Management, Investment Banking
und Corporate Banking bieten wir Losungen fur private und institutionelle Anleger, fir Unternehmen und
Organisationen.

Das Berenberg Asset Management bietet innovative Anlagekonzepte und professionelle Risikomanagement-
strategien. Unsere Investmentexperten entwickeln Lésungen, die auf Ihre spezifischen Bediirfnisse zugeschnit-
ten sind und dem jeweiligen Rendite-, Risiko- und Liquiditatsziel Rechnung tragen. Wir konzentrieren uns sehr
bewusst auf ausgewahlte Bereiche, in denen wir Giber eine ausgesprochene Expertise verfiigen. Dabei vereinen
wir verschiedene Investmentstile — diskretionar und quantitativ — unter einem Dach. Die Umsetzung erfolgt in
Vermdgensverwaltungsmandaten, Spezialfonds und Publikumsfonds.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Das Aktienfondsmanagement gehdrt zu unseren Kernkompetenzen. Berenberg kann eines der erfahrensten
Stockpicking und Management-Teams fur europédische Aktien vorweisen. Mehr als zehn Experten mit langjéhri-
ger Erfahrung und einem ausgezeichneten Track Record bieten Zugang zum Top-Management deutscher und
europaischer Unternehmen. Spezialisierte Nebenwerte-Manager liefern einen zusatzlichen Mehrwert. Unsere
Aktienstrategen verfolgen einen disziplinierten Investmentansatz: fundamentale Aktienanalyse, langfristiger In-
vestmenthorizont und kontinuierliches Risikomanagement.

Renten

Berenbergs Renten-Spezialisten verfligen Uber langjahrige Erfahrung in den unterschiedlichsten Anleiheseg-
menten sowie im Portfoliomanagement von Publikumsfonds und Spezialmandaten. Wir verfigen Uber besonde-
res Know-how bei Schwellenlandern, kurzlaufenden Rentenpapieren und beim Einsatz von
Nachhaltigkeits-/ESG-Kriterien. Weitere Schwerpunkte bilden Unternehmensanleihen aus den Bereichen Invest-
mentgrade und High Yield.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH BERENBERG, Joh. Berenberg, Gossler & Co. KG
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Gemischt | Multi Asset

Berenberg Multi Asset bietet global anlegende vermdgensverwaltende Strategien sowie opportunistische Ansat-
ze. Wir bieten ein breites Spektrum — von reinen Anleihestrategien bis hin zu offensiven Multi-Asset-Strategien
mit hohem Aktienanteil. Als aktiver Manager zeichnet uns eine fundierte Meinung zu den Kapitalmarkten aus, die
wir entscheidungsstark umsetzen — auch antizyklisch und abseits von Benchmarks.

Hedgefonds, Absolute Return

Unter Liquid Alternatives bieten wir Volatilitdtsstrategien an, die mit traditionellen Anlageklassen nur wenig korre-
lieren. Daher werden sie gerade in Zeiten erhdhter Volatilitat und niedriger Marktrenditen von professionellen In-
vestoren nachgefragt. Richtig eingesetzt, kbnnen sie den Ertrag steigern und die Portfoliorisiken senken.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige i
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern /| proprietar X
ESG-Research — extern X
Kombinierung diverser Ausschlusskriterien:

Eingesetzte Kriterien Negativ-Screening, Aktives Engagement,

Best-in-Class und Impact Investing.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH BERENBERG, Joh. Berenberg, Gossler & Co. KG
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B&l CAPITAL AG

B&l CAPITAL AG

Adresse
Strale Silhstrasse 37
PLZ 8001
Ort (Land) Zirich (Schweiz)
Webadresse www.bnicapital.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Isaac Institutionell Name Druschke
Vorname Charles
Funktion CEO

Vorname Gotz-Bodo

Funktion Client Relationship

Telefon  +41 44 215 2887 Manager

. . L Telefon +41 44 215 2882
email ci@bnicapital.com
Team email gd@bnicapital.com

Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Seit der Griindung 2007 legt B&I Capital grossen Wert auf den zielgerichteten und kundengerechten Dialog mit
unseren Investoren. Gerne nehmen wir einen mehrjahrigen Prozess des Kennenlernens und gegenseitigen
Verstandnisses in Angriff, um im Anschluss eine langjahrige fiir beide Seiten positive Kundenbeziehung zu fih-
ren.

Unsere beiden Griinder wollten Fondsprodukte in der Nische der borsennotierten REITs auflegen und mana-
gen, in welche sie persdnlich investieren kénnen. Das komplette Managementteam, das Investmentteam und
alle leitenden Mitarbeiter sind zu den fir alle Kunden giltigen Konditionen in unsere B&l Fonds investiert.
Stetig Uberprifen wir, wie wir unsere Produkte kundenfreundlicher und fairer gestalten kénnen. So haben wir
single swing pricing eingefiihrt, um unsere langfrisig orientierten Kunden vor den Trader zu schitzen. Wir ha-
ben das unbundling freiwillig vorgenommen und tragen seither die Kosten fiir externes Research als Firma
selbst, unsere Fonds konnten hierdurch von deutlich niedrigeren Trading- und Brokeragekosten profitieren.
Unser Ziel ist es neben dem permanten Streben nach risikoadjustierte Outperformance, auch stets einen exzel-
lenten Kundenservice anzubieten. Dazu gehort fir uns, Kundenanfragen so schnell wie méglich zu beantwor-
ten bzw. abzuklaren und dabei die maximale Qualitat zu erreichen. Flache Hierachien, kurze Wege und ein ho-
hes Niveau an Fachkompetenz auf allen Stufen unserer Wertschdpfung sind hierbei entscheidende Faktoren.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Ausschliesslich qualifizierte bzw. professionelle Investoren in der Schweiz, Singapur & Sudostasien, Verei-
nigtes Konigreich, Osterreich, andere Lander auf Anfrage und nach Abklaren des lokalen regulatorischen Um-
feldes.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2010 2007
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 0.6 1.1
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0.6 11
Anzahl der Investmentspezialisten 8
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH B&I Capital AG
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2015
Im Outsourcing X

Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 2

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 5 5
Versicherungen
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 60 70
Unternehmen
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen
Vermoégensverwalter X 5 10
Dachfonds X 15
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 5
Andere X 10

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

B&l Capital ist eine auf das Management von Fonds und Mandaten mit dem Schwerpunkt REITs spezialisierte
Fondsmanagementboutique. Seit 2007 verwalten wir erfolgreich Fonds und Mandate, u.a. Spezialfonds in
Deutschland und Luxemburg, fir unsere institutionelle Kundschaft. Mit insgesamt 15 Mitarbeitern sind wir an den
Standorten Zirich und Singapur prasent. Seit unserer Griindung 2007 ist unser verwaltetes Vermégen mit einem
CAGR von 35% p.a. gewachsen. Aktuell verwalten wir knapp tber eine Milliarde EUR. In der Schweiz werden
wir von der Eidgendssischen Finanzmarktaufsicht (www.finma.ch) und in Singapur von Monetary Authority of
Singapore (www.mas.gov.sg) als Fondsmanager beaufsichtigt.

Ziel unserer Fonds und Mandate ist es, unseren Kunden die laufenden Ertrage aus Immobilien in Form von Divi-
denden plus die Wertsteigerung des Aktienkurses der REITs zu liefern. Wichtig fur unsere Investmententscheide
ist das Wachstum der Dividende pro Aktie. Wir investieren vornehmlich in REITs, welche durch sehr gutes Mana-
gement die Dividende pro Aktie Jahr fiir Jahr steigern. Uber einen mittleren Investmenthorizont hat dieses Vor-
gehen in der Vergangenheit zu einer attraktiven Outperformance gefiihrt. Das Ziel, stets die jeweils relevante
Benchmark nach Gebiihren zu schlagen und dabei positive Ertrage zu generieren, ist der Schliissel zu unserem
langfristigen Erfolg und die Basis fir langfristig zufriedene Kunden.

B&l Capital handelt im Auftrag und im Sinne unserer Investoren und Kunden. Wir streben stéandig nach Verbes-
serungen unserer Produkte und Prozesse. Vor diesem Hintergrund haben wir 2019 unsere ESG Initiative gestar-
tet. Wir planen, bis Ende 2020 komplett C02 neutral zu sein, sowie sdmtliche unsere Prozesse nach ESG Kriteri-
en umzustellen.

In diesem Rahmen hat B&I Capital 2019 die UN PRI unterzeichnet und wird 2020 den ersten verpflichtenden Be -
richt erstellen.

Daruber hinaus nutzen wir seit 2019 als Mitglied GRESB. GRESB bietet einen globalen Standard fir ESG Kriter-
ien fir borsennotierte Immobilienfirmen und REITs sowie Immobilienentwickler und Immobilienfonds zu beur-
teilen. Diese Daten ergénzen unser internes Research.
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Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

B&I Capital bietet Fonds (UCITS und AIF) in Zusammenarbeit mit der Liechtensteinischen Landesbank sowie
Spezialfonds und Mandatslésungen fur institutionelle Kunden an.

Mit unserem B&I Global Real Estate Securities Fund (UCITS) bieten wir Investoren einen effizienten und kosten-
glnstigen Zugang zu einem aktiv gemanagten Portfolio bérsennotierter REITs weltweit. Als aktiver Fondsmana-
ger ist es unser Ziel, die relevante Benchmark Uber eine mittleren Betrachtungszeitraum nachhaltig zu schlagen.
Hierzu nutzen wir unseren seit vielen Jahren bewéhrten Bottom-up Selektionsprozess, welchen wir mit unser ad-
justieren Gleichgewichtung aller Titel im Portfolio ergdnzen. Um die besten REITs ausfindig zu machen und ein-
gehend zu beurteilen, verbringen unsere Analysten und Portfoliomanager viel Zeit mit den REITs vor Ort sowie
auf Konferenzen und Roadshows, um in intensiven Gesprachen und Analysen die Starken und Schwéachen der
einzelnen Firmen, Immobilienportfolien und Strategien herauszuarbeiten. So filtern wir aus dem globalen Univer -
sum von ca. 600 borsennotierten REITs die 40 heraus, welche unseres Erachtens die am besten gemanagten
und damit langfristig auch die besten Ergebnisse liefern. Die konstante Uberwachung und ggf. notwendige An-
passungen sollen den langfristigen Erfolg des Fonds sicherstellen.

Die Regionen im Portfolio gewichten wir nahe an der globalen Benchmark. Innerhalb der Regionen investieren
wir die jeweils besten REITs.

Wir stehen mit den Firmen in unseren Portfolien in einem standigen Dialog und sind so in der Lage, jederzeit auf
sich andernde Rahmenbedingungen zu reagieren. Als Summe liefert der B&l Global Real Estate Securities Fund
(UCITS) im langjahrigen Mittel einen hohen sogenannten «active share» von tGber 80% und damit die Chance
die Benchmark zu schlagen.

US REITs haben in dem Zeitraum von September 1999 bis Dezember 2019 das mit Anstand attraktivste Chan-
cen-Risiko Profil, sofern man als Investor bereit oder in der Lage ist Aktienmarktrisiken einzugehen.

Mit unserem B&l Global Real Estate Securities Fund (UCITS) bieten wir den Zugang zu einem &hnlichen, globa-
len Chancen-Risiko Profil.

Immobilien

Aktiv verwaltete Aktienfonds mit Fokus auf bérsennotierte REITs und Immobilienaktien weltweit (siehe Aktien)
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detail

Unterzeichner der UN PRI Ja, seit 2019

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar Ja, durch Analystenteam

ESG-Research - extern GRESB, Greenstreet
Ausschlusskriterien, Best-in-Class insbeson-

Eingesetzte Kriterien dere Corporate Governance,

proprietare Ratings
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BNY MELLON

INVESTMENT MANAGEMENT

BNY MELLON INVESTMENT MANAGEMENT

EMEA Limited
Adresse
StraBe Friedrich-Ebert-Anlage 49
PLZ 60308
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.bnymellonim.com/de
Kundenbetreuung / Kontakte
Retail Name Wolf Institutionell Name Mischel
Vorname Thilo Vorname Silvia
Q Funktion Country Head Funktion Director Institutional
bl Germany Sales
@ Telefon 069 12014 1572 Telefon 069 12014 1605
m email Thilo.Wolf@bnymellon. email Silvia.Mischel@
com : bnymellon.com
Team 8 Team 8
Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland
USA, Europa, Asia-Pacific
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2006 k.A.
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) k.A. k.A.
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) k.A. k.A.
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) k.A. k.A.
Anzahl der Investmentspezialisten k.A. k.A.
Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds
Seit wann (Jahr) 2006
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH BNY Mellon Investment Management
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermégensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

BNY Mellon Investment Management ist die global operierende Vermdgensverwaltungssparte von BNY Mellon,
einem der groR3ten Finanzdienstleistungsunternehmen weltweit, das in 35 Landern und an mehr als 100 Markten
tétig ist.

Wir bei BNY Mellon Investment Management haben es uns zur Aufgabe gemacht, fur unsere Kunden erstklassi-
ge Anlagestrategien zu entwickeln und zu verwalten, die den stetig wandelnden Kundenanforderungen gerecht
werden. Mit einem verwalteten Anlagevermdgen von tber 1,9 Billionen US-Dollar® haben wir uns zum bevorzug-
ten Vermdgensverwalter fir eine weltweite Kundenbasis entwickelt.

Im Bereich Investment Management verfolgen wir einen einzigartigen und stringenten Multi Boutique-Ansatz.
Neben weltweiten Ressourcen und administrativer Unterstitzung bietet BNY Mellon Investment Management
eine robuste Unternehmensstruktur, die es unseren Investment-Boutiquen ermdglicht, sich auf das zu
konzentrieren, was sie am besten kdnnen: mit ihrer spezialisierten und fokussierten Expertise positive Anlageer -
gebnisse erzielen.

Unsere Struktur férdert einen unternehmerisch gepragten, fokussierten Investmentansatz.

! Stand: 31. Dezember 2019

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Das Leistungsspektrum unserer spezialisierten Investment-Boutiquen umfasst:

Global/regional/Schwellenlander // Core, Wachstums- und Substanzwerte // Fundamental und quantitativ //
Indexprodukte // Aktien von Unternehmen mit kleiner, mittlerer, gro3er und sehr groRer Marktkapitalisierung //
Absolute Return // Asiatisch-pazifischer Raum (exkl. Japan) // Brasilien // Schwellenl&nder // Europa (inkl. und
exkl. GB) // Global // REIT — Immobilien // Sozial Verantwortlich // GroRRbritannien // USA

Einen besonderen Fokus legen wir derzeit auf BNY Mellon Global Equity Income (IEO0OB90JKR63), BNY Mellon
Long Term Global Equity (IEOOB90PV268), BNY Mellon Mobility Innovation (IEOOBGCSBQ61), BNY Mellon
Dynamic US Equity (IEO0BYZ8Y044), und den BNY Mellon Global Leaders Fund (IEOOBYRBXH17)

Renten

Das Leistungsspektrum unserer spezialisierten Investment-Boutiquen umfasst:

Globale/regionale/Schwellenlander // Core-Produkte, Core-Plus, Credit // High Yield // Senior Secured Loans //
Indexprodukte // Kommunalanleinen/ US Municipal Infrastrukturanleihen // steueroptimierte Anlagen Kurze,
mittlere und lange Duration // Absolute Return // Brasilianische Anleihen // Wandelanleihen // Schwellenlander //
Europa // Global // Inflationsgebundene Anleihen // Mezzanine-Finanzierung // Strukturierte Anleihen/ABS/CLO //
Grol3britannien // USA // Vorrangig besicherte Anleihen.

Einen besonderen Fokus legen wir derzeit auf BNY Mellon Global Dynamic Bond Fund (IEOOB8FF3S47), BNY
Mellon Short-Dated High Yield Bond Fund (IEOOBD5CVCO03), und den BNY Mellon High Yield Beta Fund
(IEOOBDZ7TF44)
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Gemischt | Multi Asset

Das Leistungsspektrum unserer spezialisierten Investment-Boutiquen umfasst:

Multi-Strategy // Single Strategy // Credit/ABS /I Distressed Assets // Currency/Hedging // Long/Short //
Marktneutral // Private Equity // GTAA/Global Macro // Rohstoffe

Einen besonderen Fokus legen wir derzeit auf den BNY Mellon Global Real Return Fund (IEOOB70B9H10) und
den BNY Mellon Global Multi Asset Income Fund (IEO0BF423V83)

Immobilien

Das Leistungsspektrum unserer spezialisierten Investment-Boutiquen umfasst:

Commercial Real Estate Lending // Single Family Equity // Mortgage Backed Securities

Private Equity, Infrastruktur

Unsere verschiedenen spezialisierten Boutiquen bieten Strategien u.a. in den folgenden Bereichen an:
Mezzanine // Buyout // Special Situations //

Einen besonderen Fokus legen wir derzeit auf den BNY Global Infrastructure Fund (IEO0BZ199B46) und den
BNY Mellon U.S. Municipal Infrastructure Debt Fund (IEOOBDCJZ442)

Hedgefonds, Absolute Return

Unsere verschiedenen spezialisierten Boutiquen bieten Strategien u.a. in den folgenden Bereichen an:

Beta // Dynamic Hedge Stratgies (CPPI) // Liability Driven Investment // Structured Products // Agriculture //
Emerging Market Private Equity // Distressed // Portable Alpha // Risk Parity // Stressed/Distressed/Special
Situations

Einen besonderen Fokus legen wir derzeit auf den Absolute Insight Credit (IEOOB3CLDN55) und den
BNY Mellon Absolute Return Equity Fund (IEOOB3RFPB49)

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

xX X X

ESG-Research - intern | proprietar
ESG-Research - extern -

Diverse, abhangig von den jeweiligen

Eingesetzte Kriterien Boutiguen
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Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Candriam Investors Group

CANDRIAM €

ANEW YORK LIFE INVESTMENTS COMPANY

Zweigniederlassung Deutschland

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Team

Kurz
Markus

Senior
Relationship Manager

0049 69 2691903-30

markus.kurz@
candriam.com

6 (retail + institutionell)

Fellnerstralte 5
60322

Frankfurt am Main

www.candriam.com

Institutionell

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Team

i
TELOS

Bender
Tanja

Senior
Relationship Manager

0049 69 2691903-20

tanja.bender@
candriam.com

6 (retail + institutionell)

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir bieten hochwertige Investmentlésungen fur Investoren in ganz Europa. Neben unseren Investmentteams in
Brissel, Paris, Luxemburg und London haben wir Teams in neun europaischen L&andern, nah bei unseren Kun-
den. Unsere erfahrenen Relationship Manager wissen genau, was die Investoren in den einzelnen Landern er-
warten. So kdnnen sie individuellen Service bieten und aus unserem umfassenden Angebot die passenden L3 -
sungen auswahlen.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Candriam ist in 25 Landern weltweit tatig. Die Niederlassung in Frankfurt deckt die Méarkte Deutschland und

Osterreich ab.

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten
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2006
1.45
1.18
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Global
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2012

Im Outsourcing X

Im Advisory -

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 3

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 2 in Deutschland; 1 in Osterreich; 30 Depotstellen

in Europa, USA & Australien

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 43.01 % 32.76 %
Versicherungen X 0.96 % 26.39 %
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 3.84 % 12.91 %
Unternehmen X 0.00 % 0.92 %
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 0.00 % 0.77 %
Kirchliche Einrichtungen - 0.00 % 0.00 %
Vermdgensverwalter X 45.40 % 9.79 %
Dachfonds X 0.00 % 10.25 %
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 4.24 % 2.54 %
Andere X 254 % 3.66 %

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Candriam ist ein europdischer Multi-Manager mit einer 20-jahrigen Erfolgsgeschichte in der Schaffung von lang-
fristigem Wert fir seine Kunden. Wir gehdren zu New York Life Investments, einem der weltweit fihrenden Ver-
mdgensverwalter mit einem verwalteten Vermdgen von 577 Mrd. Dollar (Stand: Ende Sept. 2019). Unsere Mut-
tergesellschaft, die mit einem Triple-A-Rating eingestufte New York Life Insurance, ist eine der gréf3ten Lebens-
versicherungsgesellschaften und die grofldte Lebensversicherungsgesellschaft a. G. in den Vereinigten Staaten.
Unsere 550 Mitarbeiter verwalten die Anlagen von Zentren in Briissel, Paris, Luxemburg und London aus. Die
Kundenbetreuung erfolgt von Kontinentaleuropa, GroBbritannien, dem Nahen Osten und den Vereinigten
Staaten aus und deckt mehr als 25 Lander ab. Candriam verwaltete per Dezember 2019 ein Vermdgen von 130
Mrd. Euro. Wir verfolgen bei unseren Anlagestrategien einen teamgefiihrten Ansatz, der uns langfristige Stabil-
itat verleiht. Unsere Mitarbeiter sind seit durchschnittlich zehn Jahren bei Candriam tétig, und einige unserer An-
lageprozesse und Mitarbeiter sind seit mehr als zwei Jahrzehnten im Einsatz. Wir bieten einem breit gefacherten
Kundenstamm Fachwissen Uber eine Reihe von wichtigen Anlageklassen und Strategien an.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Fundamentale aktiv gemanagte Strategien:

Europaische Aktien /Optimum Quality/Europa Small Caps/ Emerging Markets

Thematische aktiv gemanagte Strategien (z. B. Biotech, Robotics, Oncology Impact, Climate Action)
Quantitative Strategien: Internationale Aktien.

Renten

Pionier und Marktfuhrer im sehr aktiven Management von Euro High Yield , hervorragende Expertise im sehr ak-
tiven Management von Global High Yield,. Von unseren Kunden wegen der Expertise hoch geschétzter Emer-
ging Market-Anleihen- Prozess. Wir bieten diese Rentenprozesse auch als SRI-Variante an, indem wir das aktive
Management von Rententiteln mit der Kompetenz unserer hauseigenen ESG-Analyse verbinden. Marktfiihrer im
US High Yield-Markt in Kooperation mit unserer Schwester-Boutigue MacKay Shields ( US High Yield Team von
Andrew Susser).
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Gemischt | Multi Asset

Hochentwickelte Asset-Allocation-Strategien, auf Wunsch mit attraktiven fixierten Ausschittungen.

Immoibilien

Bietet CANDRIAM (ber Tristan Capital Partners sowie Uber Schwestergesellschaften der NEW YORK LIFE
Gruppe auf Anfrage des Kunden an.

Private Equity, Infrastruktur

Bietet CANDRIAM Uber Schwestergesellschaften der NEW YORK LIFE Gruppe auf Anfrage des Kunden an.

Hedgefonds, Absolute Return

Seit 1996 flhrender européischer Anbieter fiir liquide alternative Produkte. Wir sind am Markt bekannt flir unsere
alternativen Flaggschiff-Produkte Long Short Credit, Index Arbitrage und Credit Opportunities sowie unsere
Kompetenz in Risk Arbitrage und Managed Futures.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Best-in-Class, Best-in-Universe, normenbasierte
Eingesetzte Kriterien Analysen, Engagement, Ausschlusskriterien,
Impact Investing.
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L

CAPITAL
GROUP”

i
TELOS

CAPITAL INTERNATIONAL MANAGEMENT COMPANY

S.a.r.l.
Niederlassung Deutschland

Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Team

Mohr
Matthias

Managing Director,
Financial Intermediaries,
Germany & Austria

(+49) 69 50 95 40517

matthias.mohr@
capitalgroup.com

5

Eurotheum, Neue Mainzer Str. 66-68

60311

Frankfurt am Main

https://www.capitalgroup.com/europe/

Institutionell

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Team

Busch
Henning

Managing Director,
Institutional,
Germany & Austria

(+49) 69 5095 40510

henning.busch@
capitalgroup.com

5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir streben einen langfristigen Dialog mit den wichtigsten Marktteilnehmern und strategische Partnerschaften
mit unseren Kunden an. Als ein nicht bdrsennotiertes Unternehmen kénnen wir dabei langfristig und
unabhéngig denken und uns auf die Interessen unserer Kunden konzentrieren.

Der Bereich der Finanzintermediare in Deutschland wird in einer Doppelspitze zusétzlich geleitet von:

Karolyn Krekic

Managing Director Financial Intermediaries Germany

+49 69 5095 40514
karolyn.krekic@capitalgroup.com

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten

Daten per 31.12.2019
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Global
1933
1833
1197

636
Uber 400
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1993
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 3

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute
Versicherungen
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)

X X X X

Unternehmen
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) -
Kirchliche Einrichtungen
Vermégensverwalter

Dachfonds

X X X X

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Capital Group ist einer der grof3ten und erfahrensten Asset Manager der Welt. Seit 1931 konzentriert sich
Capital Group darauf, herausragende und konsistente Ergebnisse fir langfristige Anleger zu erzielen. Wir
investieren langfristig und diszipliniert, sind nicht bérsennotiert und Asset Management ist der einzige Geschafts-
bereich. Die Produktpalette besteht aus fundamental gemanagten Aktien-, Renten- und Balanced- Portfolios,
zusammengestellt aus den besten Uberzeugungen der Portfoliomanager.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots

Capital Group hat seit 1931 nur einen Geschiftsbereich: Aktives, research-basiertes Asset Management.
Unser Investmentprozess, das ,,Capital System“, verbindet unterschiedlichste Perspektiven der Portfo-
liomanager in den Management-Teams. Die Strategien spiegeln die besten Uberzeugungen unserer Port-
foliomanager wider. Als Unternehmen im Privatbesitz kbnnen wir sehr langfristig agieren und orientieren
uns an den Bedurfnissen unserer Kunden.

Aktien

Wir managen 1,5 Billionen EUR in Aktien weltweit (31.12.2019). Unsere Produktpalette im Bereich Aktien
umfasst die folgenden Strategien:

* Globale Aktien mit unterschiedlichen Investitionsschwerpunkten
» Emerging Markets Aktien

»  Européische Aktien

» Japanische Aktien

» US-Aktien

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Capital International Management Company
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Renten

Wir managen 330 Milliarden EUR in Anleihen weltweit (31.12.2019). Unsere Produktpalette im Bereich Renten
umfasst folgende Strategien:

+  Emerging Markets Renten mit unterschiedlichen Investitionsschwerpunkten
Globale Renten mit unterschiedlichen Investitionsschwerpunkten
Europaische Renten (Aggregate)

Europdische Investment Grade Corporate Bonds

US Investment Grade Corporate Bonds

US Investment Grade Corporate Bonds Long Duration

Globale Investment Grade Corporate Bonds

Global High Income Bonds

US High Yield

US Renten

US Municipal Bonds mit unterschiedlichen Investitionsschwerpunkten
+ US MBS

Gemischt | Multi Asset

Wir managen 393 Milliarden EUR in gemischten Mandaten (31.12.2019, als Anteil der Aktien- und Anleihen-
Assets). Unsere Produktpalette in diesem Bereich umfasst:

* Emerging Markets Total Opportunities (EM Aktien und EM Renten)
* Global Allocation (Globale Aktien und Renten)

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

R?\l;:osrztflz;ar(t::é?i Kundenbetreuung X Risikomanagement )
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail

Capital Group ist seit dem 22. Februar 2010
Unterzeichner der UN PRI Unterzeichner der Principles of Responsible
Investment (PRI)

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar -
ESG-Research - extern X

Wir definieren ESG-Kriterien als Teil unseres
Investmentprozesses und streben gute
Eingesetzte Kriterien Investmentergebnisse unter Berlicksichtigung
nachhaltigen Denkens an. Die Vermeidung von
ESG-Risiken steht dabei im Vordergrund.
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G CARMIGNAC

RI1 S K M A N A GER S

CARMIGNAC DEUTSCHLAND GMmBH

Adresse
StraBe Junghofstralle 24
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt am Main (Deutschland)
Webadresse www.carmignac.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Caceres Institutionell Name Kopp

Vorname Luis | Vorname Markus

Funktion Director Business Devel-
opment Wholesale &
Institutional Germany

Funktion Director Business Devel-
opment Wholesale &
Institutional Germany &

Austria Telefon  +49-69-71042-3639
Telefon +49-69-71042-3616 .
email markus.kopp@
email luis.caceres@ carmignac.com

carmignac.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Ein unabhéngiges 30-jahriges Familienunternehmen mit Tradition
Carmignac ist eine franzdsische unabhangige Vermégensverwaltung, die 1989 von Edouard Carmignac und
Eric Helderlé gegriindet wurde. Sie zahlt zu den fihrenden européischen Anbietern und basiert auf der Grund-
lage von drei Prinzipien:

1. Ein Team aus selbstandig denkenden Mitarbeitern.

2. Die Freiheit unabhangige Risikoanalysen durchfiihren zu kénnen.

3. Der Mut daraus, starke Uberzeugungen abzuleiten und nach diesen zu handeln.

Unser Investment-Ansatz

Wir sind bestrebt bedeutende Trends friihzeitig zu erkennen, um langfristige Wachstumschancen sicherstellen
zu kénnen. Diese Philosophie untermauert Carmignac seit seiner Griindung, bis heute. Mehr als 2 Mrd. Euro
eigenes Kapital investiert die Familie Carmignac und Belegschaft in den eigenen Fondsstrategien.

- 35 Mrd. € AUM

- Uber 2 Mrd. € Eigenkapital in Carmignac Fonds
- 283 Mitarbeiter

- 43 Fondsmanager und -analysten

- 28 OGAW, 21 Investmentstrategien

- 16 Vertriebslander

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Carmignac Deutschland GmbH
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

g—
TELOS

Weltweite Préasenz mit zentralen Niederlassungen in Paris, Luxemburg und London. 6 weitere Blros in

Europa. Vertrieb unserer Fonds in 16 Landern.

Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2004
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)

Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Global
1989
35

43

Anteil an AUM (in %)
Deutschland Global

X X X X X X X X

Unser Fokus ist eine aktive Vermégensverwaltung fiir unsere Kunden
Um die langfristigen Wertsteigerungsziele unserer Kunden zu erreichen, wenden wir einen auf Uberzeugungen
basierenden aktiven Investmentansatz im Rahmen ausgewahlter Strategien an, welche sich mit hohen Active
Share und hohen Tracking Error zeigen. Unser globaler Ansatz mit einer 30 Jahre lang erfahrenen makro-6kono-
mischen Expertise (Top-Down), kombiniert sich mit internationalen renommierten Bottom-Up-Investmentteams.

Unser institutionelles Angebot in Deutschland

X X X X X X X X

«  Erweitertes Vertriebsteam fiir Entwicklung und Servicing institutioneller Investoren.
« Innovative und bewahrte institutionelle Spezialfondsldsungen aus unserer Abteilung "Investment Soluti-

ons".

« Seminare zu Spezialthemen; personliche Fondsmanagementgespréache vor Ort beim Kunden; gemein-

same Produktentwicklung;

Mit dem Beginn des Marktauftritts 2004 und der Eréffnung der Niederlassung in Frankfurt 2011 haben wir zu-
séatzlich den Weg fiir unsere Kunden durch ein in die Breite und in die Tiefe kompetentes Investment-Team,
speziellen und der Zeit angepassten Anlagestrategien, und einem unterstitzenden Vertriebsteam erweitert und

geebnet.
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Internationale Aktien
» Carmignac Investissement: 30 Jahre erfolgreicher Track-Record. Ziel sind Qualitats-Unternehmen zu-
kunftiger Themen zu selektieren (aktuell im Bereich der Digitalisierung, Gesundheit und des verbunde-
nen Konsumenten).

Europaische Aktien
« Carmignac Grande Europe (SRI): Qualitatsgetriebener Ansatz mit SRI-Label. Nachhaltige Rentabilitat
und Re-Investmentquote der Unternehmen im Fokus, mit bewéahrtem 3-stufigen Ansatz.
« Carmignac Euro-Entrepreneurs: Profitiert von der Dynamik européischer Small und Mid Caps.

Schwellenlander-Aktien
+ Carmignac Emergents (SRI): Aktiver Ansatz mit SRI-Label mit der Fahigkeit Wachstumschancen in
Schwellenlandern zu identifizieren.
* Carmignac Emerging Discovery: Ein Aktienfonds, der Small- und Mid-Caps in Peripherielandern mit
gesunden wirtschaftlichen und politischen Fundamentaldaten investiert.

Rohstoff-Aktien
+ Carmignac Commodities: Ein differenzierter Ansatz fir Anlagen in rohstoffbezogenen Aktien, statt di-
rekt in Rohstoffen anzulegen.

Renten

- Carmignac Court Terme: Kurzfristige Geldmarktstrategie mit dem Schwerpunkt auf Kapitalerhalt.

- Carmignac Securité: Euro-Rentenfonds mit niedriger Duration. Aktive Bottom-Up-Expertise mit aktiver
Steuerung der modifizierten Duration von -3 bis +4.

« Carmignac Unconstrained Euro Fixed Income: Globaler Total-Return-Ansatz (Euro-Hedged) mit flexi-
bler modifizierter Duration von -3 bis +8. Benchmark-unabhéangige Ansatz tber IG, HY, strukturierten An-
leihen und Wandelanleihen.

« Carmignac Unconstrained Credit: Benchmark-unabhangiger globaler Unternehmensanleihefonds in
Euro. Im Vordergrund steht Bond-Picking in Kombination mit antizyklischen Ansatz entlang des Kreditzy -
klus. Keine Durations-Wetten und keine Wahrungswetten.

« Carmignac Unconstrained Global Bond: Globaler Staats- und Unternehmensanleihefonds. Der Fonds
nutzt Zins-, Kredit- und Wahrungsstrategien in Industrie- und Schwellenlandern. Benchmark-unabhangi-
ger Ansatz ohne sektorielle Beschrankungen. Modifizierte Duration von -4 bis +10.

Gemischt | Multi Asset

- Carmignac Patrimoine: Mehr als 30 Jahre erfolgreicher Track-Record. Max. 50% Aktienquote. Aktiver
und flexibler globaler Mischfonds mit dem Doppelmandat langfristig Vermégen zu schiitzen und aufzu-
bauen.

« Carmignac Patrimoine Europe: Nutzt die attraktivsten Renditechancen an den européaischen Aktien-
und Anleihemérkten bei begrenztem Wahrungsrisiko und verringerten Abwartsrisiken. Max. 50% Aktien-
guote. Aktiver und flexibler Investment-Ansatz.

- Carmignac Emerging Patrimoine (SRI): Schwellenmarkt-Mischfonds mit SRI-Label. Max. 50% Aktien-
guote. Aktiver und flexibler Investment-Ansatz.

- Carmignac Long-Short European Equities: Aktiver Stock-Picker auf der Suche nach asymmetrischen
Risk-Reward-Situationen mit einer Kombination von Long- und Short-Positionen bei -20% bis +50%
Netto-Aktienexposure. Keine Pair-Trades.

« Carmignac Long-Short Global Equities: Aktiver Stock-Picker und auf Uberzeugungen beruhender In-
vestment-Ansatz. Konzentriertes Portfolio mit -10% bis +30% Netto-Aktienexposure.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Carmignac Deutschland GmbH
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

Seit 2012 Unterzeichner der UNPRI.
ESG-Integration in 92% unserer Fonds;
Ausschlusskriterien; Fonds mit Impact-In-
Eingesetzte Kriterien vesting; Best Efforts und Best-In-Universe;
Voting Policy & Engagement (Active Owner-
ship); 5 Carmignac-Fonds mit SRI-Label des
franzosischen Ministeriums.
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) SOLUMBIA
" THREADNEEDLE
INVESTMENTS

Your success. Our priority.

CoLUMBIA THREADNEEDLE INVESTMENTS

Adresse
StraRe Mainzer Landstral3e 1
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.columbiathreadneedle.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Kowollik Institutionell Name Rosipal

Vorname Philipp Vorname Hartwig

Funktion Direktor Banken und Funktion Direktor Institutionelle

Family Offices Kunden
Telefon 069 /297 299 77 Telefon 069 /297 299 11
email Philipp.kowollik@colum- email Hartwig.rosipal@colum-

biathreadneedle.com biathreadneedle.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unser Team von Kundenbetreuern widmet sich dem Aufbau und der Pflege stabiler Kundenbeziehungen sowie
der Gewahrleistung hoher Servicequalitéat. Dadurch kann sich unser Portfolio Management darauf konzentrie -
ren, bestmdgliche Anlageergebnisse zu erzielen.

Unsere Serviceleistungen sind auf den Kundentyp und die mandatsspezifischen Anforderungen zugeschnitten.
Sie werden in regelméagigen Treffen mit dem Kunden besprochen und tberpriift.

Die Investoren unserer Publikumsfonds erhalten von uns Berichte mit den relevanten geschéaftlichen Daten,
Angaben zu Anteilen, Ausschittungen und Steuerdaten, auch abhangig von den jeweiligen aufsichtsrechtlichen
Erfordernissen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Wir unterhalten Biros in folgenden Lokationen: Amsterdam, Kopenhagen, Dubai, Gurugram, Hong Kong,
Kuala Lumpur, London, Luxembourg, Madrid, Mailand, Noida, Paris, Santiago, Seoul, Singapore, Stockholm,
Swindon, Wien und Zirich, ausserdem an mehreren Orten in den USA.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1998 1994
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) - 440.0
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) - 263.2
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) - 176.8
Anzahl der Investmentspezialisten - 450
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Columbia Threadneedle Investments
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1998
Im Outsourcing ja
Im Advisory -

Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 3.7%
Versicherungen X 18.7%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 6.8%*
Unternehmen X 6.4%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - -
Kirchliche Einrichtungen X -
Vermoégensverwalter X -
Dachfonds X -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 0.10%
Andere X 71.1%

Quelle: Columbia Threadneedle Investments, per 31. Dezember 2019. Bitte beachten Sie, dass eine Kategorisierung in Dachfonds nicht
moglich ist, da sie in den Bestanden der einzelnen Kundengruppen enthalten sind. ,Andere’ beinhaltet Uberbetriebliche Losungen, offentliche
und kirchliche sowie Advisory-Kunden. Diese Aufstellung beinhaltet keine Privatkunden, da viele von diesen iiber Nominee Accounts ver-
bucht sind, bei denen uns eine Durchschau nicht mdglich ist. *Obgleich wir eine Angabe fur Altersvorsorgeeinrichtungen gemacht haben,
kénnen einzelne Besténde ebenfalls in den Daten anderer Kundengruppen enthalten sein.

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Columbia Threadneedle Investments ist ein globaler Vermdgensverwalter, der aktiv gemanagte Investmentstra-
tegien und -l6sungen fur verschiedene Anlageklassen auf globaler, regionaler und nationaler Ebene anbietet. Wir
tatigen Anlagen fir Privatpersonen, Pensionskassen und Unternehmen. Wir haben den Anspruch, unseren
Kunden die Anlageergebnisse zu liefern, die sie erwarten, wenn sie uns ihr Geld anvertrauen. Dazu verfolgen wir
einen aktiven, kunden- und performanceorientierten Investmentansatz.

Mit unseren mehr als 450 Investmentprofis in Europa, Nordamerika und Asien verwalten wir ein Anlagevermo-
gen von insgesamt 440 Milliarden Euro (Stand 31. Dezember 2019) in Aktien der Industrie- und Schwellenlan-
der, Zinsinstrumenten, Asset-Allocation-Losungen und alternativen Anlagen. Wir sind in 17 Landern prasent.

Columbia Threadneedle Investments ist der Markenname der Columbia und Threadneedle Unternehmens-
gruppe. Das Unternehmen gehért zu Ameriprise Financial, Inc. (NYSE: AMP), einem fiihrenden US-amerikanis-
chen Finanzdienstleister. Dadurch profitieren wir von den Ressourcen eines grof3en und diversifizierten Finan-
zinstituts mit einer sehr guten Kapitalausstattung.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Unsere Aktienportfolios werden aktiv gemanagt. Unsere Kunden kénnen aus einer umfassenden Palette von
Strategien auswahlen, die alle wichtigen globalen Méarkte sowie unterschiedliche Anlageziele und Risikoprofile
abdecken — von Kernanlage-Portfolios bis hin zu starker konzentrierten ,High Alpha“-Lésungen und spezialisier-
ten Nebenwertestrategien.

Unser Aktienteam ist in globale Sektorgruppen eingeteilt, denen sowohl regionale als auch globale Manager
angehdren. Dadurch kdnnen wir unternehmens- und branchenspezifische Chancen und Herausforderungen im
globalen Kontext bewerten. Durch eine Kombination von Bottom-up-Research und themenbezogenen Marktana-
lysen kdonnen wir ,High Conviction“-Portfolios aufbauen, die gezielt auf die Bedurfnisse unserer Kunden ausge-
richtet sind.
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Renten

Unser interdisziplinares Fixed Income Team besteht aus 152 Investmentprofis und verfigt Gber umfassende
Expertise in den traditionellen Anlageklassen Staatsanleihen, Unternehmensanleihen und Wahrungen sowie
Uber spezialisierte Erfahrung mit Anlagen in Investment-Grade- und High-Yield-Anleihen sowie Schwellenlander-
anleihen.

Unser Ansatz basiert auf einer umfassenden Analyse und ausgewogenen Berlcksichtigung der fundamentalen,
strukturellen und bewertungsbezogenen Treiber der Zinsmérkte. Da sich die Werttreiber an den Markten im
Zeitverlauf andern, legen wir zudem grof3en Wert auf die Antizipation dieser Marktveranderungen, um potenzielle
Uberrenditen zu generieren. Dieser Ansatz ist ein Grund fiir unser hohes Ansehen im Fixed Income-Bereich.

Gemischt | Multi Asset

Wir verwalten seit 1995 Multi-Asset-Mandate. Unser Multi-Asset-Team greift auf die Erfahrung und das Wissen
unserer gesamten Investmentplattform zuriick. Der Fokus des Multi-Asset-Teams liegt auf Bereichen, in denen
wir uns durch eigenes Research Wettbewerbsvorteile sichern kénnen. Wir sind Uberzeugt, dass sich unter-
schiedliche Anlageklassen und Teilanlageklassen in verschiedenen Phasen des Anlagezyklus unterschiedlich
entwickeln. Wir verfolgen einen flexiblen Investmentansatz, der die vielen verschiedenen Ansatze zur Bewertung
von Volkswirtschaften und Markten beriicksichtigt.

Immobilien

Columbia Threadneedle Investments betrachtet Immobilien als Kernanlageklasse und wichtigen zukinftigen
Wachstumsbereich fir unser Unternehmen. Dafir setzen wir auf ein aktives Management zur Generierung von
Wertsteigerungen, die Entwicklung neuer Produkte, organisches Wachstum und die weitere Globalisierung
unseres Vertriebsnetzes.

Unser langjéhrig bewéhrtes Immobilienteam verfugt Giber einen tberzeugenden Performance Track Record am
britischen Immobilienmarkt. Die wichtigsten Fondsmanager sind seit mehr als 20 Jahren in unserem Unterneh-
men tétig. Das Managementteam verfolgt einen Investmentprozess, der sich bereits seit 1994 bewahrt hat.

Private Equity, Infrastruktur

Die Columbia Threadneedle European Sustainable Infrastructure Strategie investiert in ein diversifiziertes Portfo-
lio aulRerbérslicher Infrastrukturanlagen, die sich vorwiegend auf die europaischen OECD-Lander konzentrieren,
wobei der Schwerpunkt auf den Bereichen Versorgung, Transport, soziale Infrastruktur, erneuerbare Energie und
Telekommunikation liegt. Die Strategie strebt eine konsistente und nachhaltige Gesamtrendite an, die sich aus
einer laufenden inflationsindizierten Rendite und mittel- bis langfristigem Kapitalwachstum zusammensetzt, bei
einer Uber verschiedene Konjunkturzyklen kontrollierten Volatilitdt. Die offene Struktur der Strategie ist auf die
lange physische und wirtschaftliche Lebensdauer von Infrastrukturanlagen sowie auf die langfristigen Anlagezie -
le der Investoren abgestimmt.

Die Strategie strebt eine jéhrliche Netto-Gesamtrendite von 8-10% sowie eine laufende jéhrliche Nettoverzin-
sung von 5-6% an.

Hedgefonds, Absolute Return

Wir bieten unseren Kunden eine grof3e Auswahl von Strategien entlang des Risiko-Rendite-Spektrums auf Basis
wiederholbarer und skalierbarer Investmentprozesse. Gemaf unserem Bekenntnis zu innovativen Anlagelésun-
gen bieten wir Long-Only-, Enhanced-Alpha- und -Absolute-Return-Strategien fiir ein breites Spektrum von
Anlageklassen. Dazu gehéren Rohstoffe, paneuropaische Absolute- und High-Alpha-Fonds, européische
High-Alpha-Strategien, amerikanische Extended-Alpha-Strategien, globale und britische Extended-Alpha-Fonds,
britische Absolute-Alpha-Strategien und britische Aktien-Alpha-Strategien.
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Weitere Services
Deutschsprachige
Ansprechpartner — Portfoliomanagement

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Kundenbetreuung

ALM (Asset Liability Management)
Asset Allocation Beratung
LDI (Liability Driven Investment)

=
TELOS
- Overlaymanagement -

X Risikomanagement -

- TM (Transition Management) -
- Kapitalmarkt - Research -
X ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar
ESG-Research - extern

Eingesetzte Kriterien

xX X X

Die Tabellen geben eine Ubersicht unserer
globalen Responsible Investment-Strategien
und Angebote: *

) COLUMBIA
&' THREADNEEDLE

*  Globale RI-Kompetenz und RI-Strategien flr

verschiedene Anlageklassen

Definition

Strategien von Columbia Threadneedie, die

Konventioneller ESG-  ESG-Risikomanagement im Rahmen des
Ansatz Investmentprozesses

Integrierter Ansatz, erganzt durch akbive
Slimmrechtsausitbung und gezislten
DMialog

Stewardship

2
El S ang 2 diesen Ansatz verfolgen
Research-Integration v Aktien- und Unlemehmensanleihensirategien
* Aktien- und Untemehmensanleihensirategien
Engagement
L RI-Einzelmandate

Werntebasient

Sonderlosungen

Erweitert

EBest-in-Class

Themen

Berucksichtigung der Kernwerte und
-praferenzen des Kunden bel der
Pontfolickonstruktion

In den Invesimentprozess integrizsrie
Bewerlung von ESG-Risikofakloren im
Makrokoniest

Integrierer Ansatz, erganzt durch
Bewertung der Verbereitung auf kunfiige
ESG-Risikozzenarien

In den Investmentprozess integrierte
Fokussierung aut Uintemehmen, die
fuhrend in verantwortungsvollen
Geschafisprakfiken sind

In den Investmentprozess integrierie
Fokussisrung auf die Oplimierung der
Rendite und Anlageergebnisse
{Outcomes) durch eine gezielte Allokation
in gesellschaftliche Themen oder

_ Nachhalligkeitsthemen

Quelle: Columbla Threadneede Investments, Stand: 31. Marz 2015.
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Ethische Werte, religiose
Werte,
Branchenausschlusse,
normenbasiert

Systematische Integration

Fortfelio-Integration

Best-n-Class

Ergebnisorientiert
[Cutcome-orientiernt)

68

Ausschluss kontroverser Waffen: aile

Kundenindividuelle Ausschidsse.
Ri-Einzelmandate

Smart-Beta-Nachhaltigkeits-ETF=s
Rl-Rohsoffe

Ri-Einzelmandate

Ri-Emnzelmandate

Social-Bond-IMandats

Auf nachhaltige Ergebnisse (Cutcomes)
ausgenchtete Mandate

Low Carbon Workplace Mandat
_Ri-Einzelmandate.

Columbia Threadneedle Investments
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Wichtige Informationen: Nur fiir professionelle und/oder qualifizierte Kapitalanleger.

Die Wertentwicklung in der Vergangenheit ist kein Hinweis auf die kiinftige Wertentwicklung. Der Wert der Anlagen und
etwaige Einkiinfte daraus sind nicht garantiert und kénnen sowohl steigen als auch fallen sowie von Wechselkursveranderun-
gen beeinflusst werden. Das bedeutet, dass ein Anleger unter Umsténden den urspriinglich angelegten Betrag nicht zuriick-
erhalt.

Diese Veroffentlichung dient lediglich der Information und stellt kein Angebot zum Kauf von Wertpapieren oder anderen
Finanzinstrumenten noch eine Anlageberatung und eine Investmentdienstleistung dar. Das Research sowie die Analysen, auf
die hier Bezug genommen wird, wurden von Columbia Threadneedle Investments im Rahmen des eigenen Anlagenverwal-
tungsgeschafts durchgefiihrt, und die Ergebnisse derselben sind méglicherweise bereits vor der Veroffentlichung dieser
Informationen genutzt worden und werden hier lediglich als Hintergrundinformationen zur Verfligung gestellt.

Alle zum Ausdruck gebrachten Meinungen entsprechen dem Stand zum Zeitpunkt der Verdffentlichung, kénnen jedoch ohne
Benachrichtigung gedndert werden. Informationen aus externen Quellen werden zwar als glaubwuirdig angesehen, fur ihren
Wahrheitsgehalt und ihre Vollstandigkeit besteht jedoch keine Gewdahr. Diese Prasentation beinhaltet Aussagen, die die
Zukunft betreffen, so auch Projektionen kiinftiger 6konomischer und finanzieller Verhéltnisse. Keiner von Columbia Thread-
needle Investments, seinen Direktoren, Fuhrungskraften oder Mitarbeitern, macht irgendeine Aussage, Zusicherung, Garan-
tie oder ein anderes Versprechen, dass eine dieser zukunftsgerichteten Aussagen sich als zutreffend herausstellt.

Herausgegeben von Threadneedle Asset Management Limited (TAML). Eingetragen in England und Wales unter der
Nr. 573204; eingetragener Firmensitz: Cannon Place, 78 Cannon Street, London EC4N 6AG. Im Vereinigten Konigreich zu-
gelassen und reguliert von der Financial Conduct Authority.

Columbia Threadneedle Investments ist der globale Markenname der Columbia- und Threadneedle-Unternehmensgruppe.
columbiathreadneedle.com
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$ COMGEST

COMGEST DEUTSCHLAND GMBH

Adresse
StraBe Kennedydamm 24
PLZ 40476
Ort (Land) Dusseldorf
Webadresse www.comgest-fonds.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Hausemann Institutionell Name Franz

Vorname Oliver Vorname Andreas

Funktion Investor Relations
Manager

Telefon 0211 440387-21

Funktion Investor Relations
Manager

Telefon 0211 440387-27

email ohausemann@comgest.c email afranz@comgest.com
om
Team 1
Team 1

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Zu unseren Kunden gehdren institutionelle Anleger aus Europa, Asien-Pazifik, dem Mittleren Osten und Nord-
amerika. Unsere Kunden sind langfristig orientierte Anleger, darunter Staatsfonds und andere internationale Or-
ganisationen, Pensionsfonds, Versicherungen, Family Offices, Stiftungen, Privatbanken und Multi-Manager. Mit
unserem Anlageansatz kdnnen wir Uber Spezialfonds mal3geschneiderte Portfolios unter Berlicksichtigung kun-
denspezifischer Anforderungen und Vorgaben aufbauen.

Loyalitat pragt unsere Kundenbeziehungen, die wir im Laufe langer Partnerschaften durch gegenseitiges Ver-
trauen und Integritat aufgebaut haben. Die Starke dieser Kundentreue zeigte sich auf dem Héhepunkt der Fi-
nanzkrise 2008/2009, als wir in dieser schwierigen Phase fir die Aktienmarkte Nettokapitalzufliisse verzeichne-
ten.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Unsere Qualitdtswachstumsstrategie bieten wir Uber unsere Fonds mit globalem, regionalem und l&nder-
spezifischem Schwerpunkt an und decken damit die Aktienmaérkte in den Industrie- und Schwellenlandern ab.
Das Vermdgen unserer Kunden wird von unserem Team aus 45 Anlageexperten in unseren Niederlassungen
in allen wichtigen Regionen der Welt gemanagt.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2005 1985
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 5,2 33,1
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2,8 5,8
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2,4 27,3
Anzahl der Investmentspezialisten 0 45
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2009
Im Outsourcing ja
Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 7
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 6

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Comgest wurde im Jahr 1985 gegriindet und widmet sich seitdem ausschlie3lich der Verwaltung von Portfolios
aus Qualitats-wachstumsaktien aus einer Vielzahl von Regionen. Die beiden Firmengriinder Jean-Francois Can-
ton und Wedig von Gau-decker teilten die Vision einer unabhangigen Partnerschaft, die sich ausschlieBlich auf
einen Anlagestil konzentriert.

An dieser Struktur und Strategie von Comgest hat sich bis heute nichts gedndert. Inzwischen haben sich Jean-
Francois Canton und Wedig von Gaudecker aus dem aktiven Geschéft zurlickgezogen. Sie unterstitzen das
Unternehmen aber weiterhin als Mitglieder im Aufsichtsrat zusammen mit dem pensionierten CEO Vincent
Strauss und drei unabh&ngigen Direktoren.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Unsere Philosophie griindet auf der Uberzeugung, dass
» sich Fundamentaldaten auf lange Sicht durchsetzen und sich das Kurswachstum dem Gewinnwachstum
je Aktie annahert.
* Die Markte den Wert eines Unternehmens mit starkem und nachhaltigem Wettbewerbsvorteil sowie dau-
erhaft Gberdurchschnittichem Gewinnwachstum in der Regel falsch einschétzen
* Nachhaltiges Gewinnwachstum je Aktie zu tberdurchschnittlichen Anlageertrédgen bei gleichzeitig unter-
durchschnittlichem Risiko fuhren kann.
Unsere Erfahrung zeigt, dass wir Werte fir unsere Anleger schaffen, indem wir unsere intensiven Bottom-up-
Analysen auf Unternehmen konzentrieren, die nach unserer Einschatzung tberdurchschnittliches Gewinnwachs-
tum erzielen.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien, Best-in-Universe, Engagement,

Eingesetzte Kriterien Impact Reporting
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% DPAM

DEGROOF PETERCAM ASSET MANAGEMENT

DEGROOF PETERCAM ASSET MANAGEMENT -
Zweigniederlassung Deutschland

Adresse
StraBe Mainzer Landstr. 50
PLZ 60325
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.dpamfunds.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Fritz Institutionell Name Meyer
Vorname Melanie Vorname Thomas
= [ Funktion Senior Institutional Sales - goaly Funktion Country Head Germany
B Telefon 069 274 015 243 Telefon 069 274 015 295
email m.fritz@degroofpeter- email t.meyer@degroofpeter-
cam.com cam.com
Team 4 Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Als Unternehmen im Familien- und Mitarbeiterbesitz kdnnen wir unabhangig von Marktereignissen unseren
Kunden mafigeschneiderte Lésungen anbieten, die ihren langfristigen Bedurfnissen und Zielen entsprechen.
Hierbei stimmen die Interessen unserer Kunden bereits sehr haufig mit denen unseres Unternehmens, unserer
Kultur und unserer Investmentphilosophie Uberein. Insgesamt stehen 150 Spezialisten zur Verfiigung, die jeden
Tag ein gemeinsames Ziel verfolgen: Mehrwert flr unsere langfristigen Kundenbeziehungen zu schaffen. Fir
Deutschland stehen Ihnen 4 erfahrene Kundenbetreuer mit einem Buro in Frankfurt am Main zur Verfligung.
Unsere Arbeitsweise zeichnet sich durch eine persdnliche und individuelle Betreuung sowie schnelle Reaktions-
zeiten aus. Zusammenfassend arbeiten viele spezialisierte Teams Hand in Hand fur die gemeinsamen Interessen
von Investoren und DPAM.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Belgien, Niederlande, Luxemburg, Osterreich, Schweiz, Frankreich, Italien, Spanien, Portugal, GroRbritanni-
en, Skandinavien

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2011 1871
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 39,2
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 39,2
Anzahl der Investmentspezialisten 60
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2017
Im Outsourcing X

Im Advisory X
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 2
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 12

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

X X X X X X X X X

Stiftungen, Family Offices, NGOs
Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

DPAM ist ein unabhangiger Asset Manager mit Sitz in Briissel und verwaltet ca. EUR 39 Mrd., davon EUR 9.4
Mrd. in 300 Vermégensverwaltungsmandate fur institutionelle Investoren in ganz Europa (12/2019).
Unsere DNA ist dreigeteilt:

1.) Aktives Asset Management

2.) Fokus auf eigenes Research

3.) Nachhaltiger und verantwortungsbewusster Vermdgensverwalter

Unsere Methodik und unser Anlageprozess fir verantwortungsbewusstes Investieren haben gezeigt, dass die In-
tegration von ESG-Kriterien in Anlagestrategien langfristig Mehrwert generiert und ein zunehmend wichtigerer
Teil des Risikomanagements ist. Daher beriicksichtigen wir bei nahezu allen Publikumsfonds und institutionellen
Mandaten ESG-Kriterien.

Nachhaltigkeit bei DPAM - Zusammenfassung

- Fast 20 Jahre Erfahrung in nachhaltigen Anlagen

- 9 aktiv gemanagte nachhaltige Publikumsfonds (AuM ca.7 Mrd. Euro)

- Pionier in nachhaltigen Staatsanleiheldsungen mit einem vollstandig integrierten, intern entwi-
ckelten Nachhaltigkeitsmodell fiir OECD- und Emerging Markets-Lander

- Stimmrechtsausiibung fir ber 450 Unternehmen

- Direktes Engagement mit Unternehmen

- UN PRI hat DPAM erneut mit dem hdchsten Rating von A+ ausgezeichnet (seit 2017)
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

DPAM bietet aktiv verwaltete Aktienstrategien an, die einen fundamentalen Bottum-up Ansatz verfolgen. Hierzu
verflgt das Haus uber ein eigenes Buy-Side Aktienresearch-Team. Des Weiteren bestehen ebenso Investment-
I6sungen mit einem systematischen Hintergrund. Vorrangig konzentriert sich der Vermdgensverwalter auf seine
Kompetenz im europdischen Raum. Im Angebot befinden sich neben Lésungen fur Standardmarkte/ und —regio-
nen auch Nischenprodukte, wie z.B. European Small Caps, Europe Dividend, Aktienfonds mit Augenmerk auf
bdrsennotierte Immobilienaktiengesellschaften oder Themenfonds. Insgesamt werden vier nachhaltige Aktien-
Investmentstrategien verwaltet: Europa / Welt / Food / Multi-Thematischer Ansatz (NewGems).

Renten

Rentenprodukte umfassen sowohl Strategien im Unternehmensanleihen- als auch im Staatsanleihenbereich.
Kombinierte Ansatze - Total Return - stehen ebenfalls zur Verfiigung. Daneben werden Anleihestrategien ange-
boten, die sich auf EURO Emissionen wie auch globale Wahrungen von Unternehmen mit einem Investment
Grade Rating oder dem spekulativeren High Yield Emissionen beschaftigen. Des Weiteren Inflation-linked Port-
folios und benchmarkunabhéngige Strategien wie solche mit Schwerpunkt auf Schwellenlandern. Wie bei den
Aktien steht den Portfoliomanagern auf der Anleihenseite ebenfalls ein eigenen Buy-Side Researchteam zur
Verfiigung. Es werden vier nachhaltige Investmentstrategien gemanagt: Staatsanleihen OECD / Staatsanleihen
Emerging Markets / Unternehmensanleihen Investment Grade und ein erweitertes Green Bond Portfolio.
Herauszustellen ist die Tatsache, dass DPAM Pionier in nachhaltigen Staatsanleihelésungen mit einem vollstén-
dig integrierten, intern entwickelten Nachhaltigkeitsmodell fir OECD- und Emerging Markets-Lander ist.

Gemischt /| Multi Asset

Im Bereich der gemischten Produkte, verwaltet DPAM eine breite Palette an Strategien mit unterschiedlichen
Risikoprofilen, auf Grundlage sowohl taktischer als auch strategischer Asset Allokation mit einem hohem Diversi-
fikationsgrad. Das Portfoliomanagementteam nutzt hierzu alle Expertisen des Hauses. Dies sind auch die bevor-
zugten Strategien bei einem tUberwiegenden Teil der institutionellen Mandate, die DPAM in Belgien als Marktfiih-
rer verwaltet. Im Bereich Nachhaltigkeit wird ein globales nachhaltiges Multi-Asset Portfolio mit einer flexiblen
Aktienquote zwischen 20-50 % und ausschliel3lich Investment-Grade Anleihen gemanagt.

Immobilien

DPAM bietet zwar keine Direktinvestments in Immobilien an, allerdings Anlagelésungen Uber bdrsennaotierten
Immobilienaktiengesellschaften (REITs). Regional ist diese Expertise auf Europa/Eurozone beschrankt.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research — extern X

Ausschluss, Best-in-Class, Integration,

Eingesetzte Kriterien
Engagement
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apeka

Institutionell

DEKABANK DEUTSCHE GIROZENTRALE

Adresse
StraBe Mainzer Landstralie 16
PLZ 60325
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.deka.de, www.deka-institutionell.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Institutionell

Name Kalter Name Campbell
fagr Funktion Bereichsleiter

! E Sparkassenvertrieb und

- Marketing
m Telefon 069 /7147 - 1318
email Frank.Kalter@deka.de

Vorname Frank Vorname Lorne

Funktion Bereichsleiter Vertrieb
Institutionelle Kunden

Telefon 069 /71 47 - 3626

email Lorne.Campbell@
deka.de
Team 188 Mitarbeiter Team 130 Mitarbeiter

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Jeder Investor hat eigene Ziele: Fur den einen stehen die Anforderungen von Steuer- und Aufsichtsrecht im
Vordergrund, fiir andere der Kapitalerhalt, fir einen dritten die Erreichung der Zielrendite oder das Liquiditats-
management.

Ihre Bedirfnisse stehen fiir uns im Mittelpunkt aller Uberlegungen. Das Ziel ist dabei, eine optimale Lésung fiir
Sie zu bieten und eine individuelle und persdnliche Beratung zu allen lhren Themen anzubieten.

Expertise und Ansprechpartner fiir lhre speziellen Investitionsbelange finden Sie gebundelt in den spezialisier-
ten Kompetenzteams von Deka Institutionell. Unsere Experten kennen lhre Interessen und finden individuelle
Lésungen fur lhre Herausforderungen. Wir Ubernehmen Verantwortung gegeniiber lhnen, lhren Kapitalgeber
und gegenilber der Gesellschaft als Ganzes. Oder wie wir es sagen: Erfolg beginnt mit Respekt.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Luxemburg
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1918 1971
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 313,3
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 158,7
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 154,6
Anzahl der Investmentspezialisten 206
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1969
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 91
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 16

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 39
Versicherungen X 10
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 4
Unternehmen X 2
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 2
Kirchliche Einrichtungen X 2

Vermdgensverwalter - -

Dachfonds - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 3
Andere X 38

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Deka bietet als zentrales Wertpapierhaus der Sparkassen-Finanzgruppe ein breites Spektrum an Anlageinstru-
menten: Aktive Fondslésungen fur alle Hauptassetklassen (Aktien, Renten, Multi-Asset, Geldmarkt, Rohstoffe,
Immobilien) sowie ETFs,Strukturierungen und Overlays. Im aktiven Management von Wertpapierfonds verfligen
wir Uber fundamentale (traditionelle) und quantitative Losungen. Dazu offerieren wir verschiedene Investment-
stile und innovative Produkte mit maf3geschneiderter Risikosteuerung.
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Fundamental:

Uber 60 Jahre Erfahrung im aktiven Aktienfondsmanagement

¢ Investmentuniversum: Large/Mid/Small-Caps aus allen Regionen
e Zusatzliche Expertise in spezifischen Markten und Segmenten
¢ Kombination von fundamentalem Research und makrotkonomischer Komponente
e Starken bei Titelselektion, Liquiditatsmanagement und Risikomanagement
Quantitativ:
* Rund 20 Jahre Erfahrung im quantitativen Management
* Strategien: LowRisk, Aktien Core und Value
* Proprietare Prognose- und Risikomodelle
e Skalierbarkeit: Individuelle Anpassung von Modellportfolios
Renten
Fundamental:
* Uber 50 Jahre Erfahrung im aktiven Rentenfondsmanagement
* Investmentuniversum: Staats- und Unternehmensanleihen, Pfandbriefe und High Yield Bonds aus allen
Regionen sowie Geldmérkte und alle wichtigen Wéhrungen
* Zusatzliche Expertise in spezifischen Markten und Segmenten
* Top-Down-Research auf Makro- und Sektorebene, Bottom-Up-Research auf Unternehmensebene
* Diversifikation von Alpha-Quellen tber Durationssteuerung, Anleiheauswahl und derivative Overlay-Stra-
tegien
Quantitativ:

Rund 20 Jahre Erfahrung im quantitativen Management

Spektrum: Staats- und Unternehmensanleihen sowie Aggregate-Mandate
Proprietare Prognose und Risikomodelle

Skalierbarkeit: Individuelle Anpassung von Modellportfolios

Gemischt | Multi Asset

Fundamental:

Uber 55 Jahre Erfahrung im aktiven institutionellen Management

Investmentuniversum: Large/Mid/Small-Caps, Staats- und Unternehmensanleihen, entwickelte Méarkte
und Schwellenléander, Alternative Investments

Enge Abstimmung mit fundamentalem Aktien-/Renten-Research und Portfoliomanagement-Einheiten
Portfoliokonstruktion reflektiert Risiko/Rendite-Profil und Asset/Liability-Struktur des Kunden

Quantitativ:

Rund 20 Jahre Erfahrung im quantitativen Management

Strategien: Total Return und benchmarkorientiert, z.B. Global Tactical Asset Allocation, Trendfolge, Risi-
kosteuerung

Proprietare Prognose- und Risikomodelle

Transparenter arbeitsteiliger Investmentprozess

Private Equity, Infrastruktur

Deka Alternative Investments (DALI) umfasst verschiedene Fondsldsungen fiir Alternative Investments
Es erfolgte ein schrittweiser Ausbau und Weiterentwicklung seit 2011

Anleger investieren Uber einen Luxemburger oder deutschen Spezialfonds in Alternative Investments —
Zielfonds mit Fokus auf Private Equity, Mezzanine, Hedgefonds, Real Estate, Infrastruktur, erneuerbare
Energien und Private Debt

Hedgefonds, Absolute Return

Mischfonds mit Absolute Return —Ansatz und fundamentaler, Research-basierter Anlagestrategie und
dynamischer Wertsicherung (keine Garantie)

* Fortlaufende Evaluierung von relativen und absoluten Bewertungen globaler Wertpapiermarkte
e Kombination von unterschiedlichen Strategien zur Erzielung einer Risikostreuung
¢ Dynamisches Risikomanagement als integraler Bestandteil des Produktkonzepts
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X
. o Ausschlusskriterien, Best-in-Class,
Eingesetzte Kriterien
Engagement
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= m EB-SIM

. Investments fiir eine bessere Welt

EB SUSTAINABLE INVESTMENT MANAGEMENT GMBH

Adresse
StraBe Kohlenstrasse 132
PLZ 34121
Ort (Land) Kassel
Webadresse www.eb-sim.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Ottemann Institutionell Name Fiedler

J Vorname Rainer
y Funktion Senior Client
1 Relationship Manager

Telefon 0561 450603-3734

Vorname Andreas

Funktion Managing Director
Institutional Clients

Telefon 0561 450603-3730

email rainer.ottemann@ email andreas.fiedler@
eb-sim.de eb-sim.de
Team 4 (Retall + Inst.) Team 4 (Inst. + Retail)

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unser Leitspruch verbindet unsere christlichen Werte, finanzwirtschaftliche Aspekte und die gesellschaftliche
Notwendigkeit fur mehr Nachhaltigkeit zu einem Auftrag: Investments fur eine bessere Welt. Unser Handeln ist
konsequent an den drei Saulen der Nachhaltigkeit — Okonomie, Okologie, Sozial-Ethik — ausgerichtet. Dabei
sind wir spezialisiert auf institutionelle Kunden, die ihre werteorientierten Bedurfnisse auch in ihren Investments
wiederfinden méchten. Unser Umgang mit Kapitalanlagen soll nicht im Widerspruch mit dem kirchlichen Auftrag
stehen, sondern ihn aktiv unterstiitzen. Als innovativer Partner mit Spezial-Know-how entwickeln wir unsere
Kompetenzen und Angebote standig weiter, wobei Qualitat, Transparenz und faire Konditionen unsere Leistun-
gen auszeichnen. Das Ziel unserer Investmentphilosophie besteht dabei aus der erfolgreichen Kombination
folgender Elemente: die Minimierung des Portfoliorisikos gegenliber einer definierten Benchmark, die
Erhéhung der 6konomischen Performanceerwartung und die Maximierung des dkologischen Potenzials, ESG
und Nachhaltigkeit.

Auftritt
Schwerpunkte (Ldnder) auBerhalb von Deutschland
k.A.
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2018
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 4,6
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,2
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 4,4
Anzahl der Investmentspezialisten 14
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2018 (vorher EB > 30J.)
Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

X X X X X X X X X

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Als Teil der Evangelischen Bank bietet die EB-Sustainable Investment Management (EB-SIM) nachhaltige
Investmentldsungen fiir institutionelle Kunden an. Das Asset Management bildet seit Giber 30 Jahren eines der
Kerngeschéftsfelder der groten deutschen Kirchenbank. Seit Dezember 2018 wird diese Expertise in der
Tochtergesellschaft EB-SIM gebiindelt. Dabei greifen wir auf klassische und alternative Anlageklassen zuriick,
die sich hinsichtlich Risiken, maglicher Wertentwicklung und Renditechancen unterscheiden. Bei Bedarf stellen
wir auch individuelle Losungen zusammen, die Nachhaltigkeit und Rendite verbinden. Ausgehend vom européis-
chen Markt bieten wir Anlagemdglichkeiten in allen globalen Industrienationen sowie Emerging Markets. Neben
den liguiden Anlageklassen Aktien, Anleihen und Multi-Assetldsungen sind Investitionen in Real Assets eine
attraktive Alternative. Fir die Unterstitzung nachhaltiger und zukunftsféahiger Projekte bieten wir spezielle
Anlagemdoglichkeiten in den Bereichen Erneuerbare Energien, Infrastruktur und Entwicklungsfinanzierung an.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Bei unseren europdischen und globalen Aktienstrategien setzen wir an der Schnittstelle an, Unternehmen mit
einem ©konomisch attraktiven Chance-Risiko-Verhéltnis und positiver sozialer und 6kologischer Wirkung zu
identifizieren. Auf Basis ihrer regionalen Ausrichtung und Marktkapitalisierung der Einzeltitel wird nur in Unter-
nehmen investiert, die in ihrer Branche und Region unseren ©6konomischen und 06kologischen Richtlinien
entsprechen. Im ersten Schritt werden diejenigen Titel ausgeschlossen, die den EB Nachhaltigkeitsgrundsatzen
nicht gentigen. AnschlieBend werden die verbleibenden Unternehmen faktorbasiert auf Basis wissenschaftlicher
Erkenntnisse und Datenquellen namhafter Dienstleister bewertet, wobei auch der Beitrag zu den SDGs bertick-
sichtigt wird. Bei der Portfoliokonstruktion flieRen spezielle Regeln zur aktiven Risikobegrenzung in den Prozess
ein. Unsere Aktienstrategien basieren somit auf einem wissenschatftlich fundierten regelbasierten Investmentan-
satz, die Implementierung der Nachhaltigkeit tréagt zur Risikominimierung bei und wird auch zur Renditeoptimie-
rung genutzt.
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Renten

Unsere Rentenstrategien kombinieren unseren Nachhaltigkeitsansatz mit einem fundamentalen Bewertungspro-
zess fiur Unternehmen und Lander. Wie bei unseren europaischen und globalen Strategien hat der Nachhaltig-
keitsaspekt insbesondere im Segment ,Emerging Markets Corporate Bonds" einen positiven Effekt auf Wertent-
wicklung und Risiko/Ertragsprofil, weil dadurch eine genauere Bewertung von Adressrisiken gewahrleistet ist.
Wahrend beim Nachhaltigkeitsansatz grundséatzliche Ausschlusskriterien und Schwellenwerte fir nachhaltig-
keitsbezogene Kontroversen angewandt werden, erfolgt bei der Landeranalyse anhand fundamentaler und
marktbezogener Faktoren eine Bewertung des Zins- und Marktrisikos sowie auch politischer Risiken. Bei der
Unternehmensanalyse steht im Rahmen eines Bottom-up Ansatzes die Zahlungsfahigkeit und Schuldentragfé-
higkeit bei der Identifizierung attraktiver Anleihen im Vordergrund. Im Segment der ,Emerging Markets" Anleihen
erfolgt eine Absicherung der Wahrungsrisiken auf Euro. Unser systematischer und nachvollziehbarer Invest-
mentprozess und die Implementierung von Nachhaltigkeitskriterien erméglichen prazise Analysen und bewerten
unternehmensspezifische Extremrisiken, was wesentlich zur Erzielung attraktiver risikoadjustierter Renditen
betragt.

Gemischt | Multi Asset

Mit unseren Multi Asset Strategien stellen wir unseren Kunden individuelle Risiko/Ertragsprofile zur Verfligung
und machen diese spezialisierten Strategien in unseren Publikumsfonds einem breiten Anlegerkreis zugéanglich.
Ziel unserer Multi Assetstrategien sind robuste Portfolien, die an einer Vielzahl globaler Renditechancen partizi-
pieren und gleichzeitig eine breite Risikostreuung ermdéglichen. Die langfristige Ausrichtung unserer Strategien
auf einzelne Assetklassen erfolgt anhand optimierter Risiko-/Ertragsprofile im Rahmen der Strategischen Asset
Allokation (SAA). Erganzend kénnen auch individuelle Grenzen fir Assetklassen oder Risikoarten bertcksichtigt
werden. Die SAA wird kurzfristig im Rahmen der Taktischen Asset Allokation (TAA) aufgrund aktueller Markter-
wartungen angepasst. Diese Vorgehensweise wird regelmafig Uberprift und bei Bedarf adjustiert. Integraler
Bestandteil der Portfoliokonstruktion sind fir das Anlageuniversum und die Titelauswahl der EB-Nachhaltigkeits -
ansatz und unsere Richtlinien fur nachhaltiges Investieren als Ankerpunkte unseres Handelns.

Private Equity, Infrastruktur

Das Investmentteam der EB-SIM verflgt tber jahrzehntelange Erfahrung im Bereich der Energiewirtschaft und
Infrastrukturinvestitionen. Die Energiewende ist eines der groBen Zukunftsthemen und durch zunehmende
Wettbewerbsfahigkeit der Technologien wird sich das hohe Ausbauwachstum der Stromerzeugung aus erneuer-
baren Energien fortsetzen und weiter an Dynamik gewinnen. Daraus ergibt sich ein attraktives Investitionsum-
feld. Wir nehmen Investitionen in Erneuerbare Energien Projekte in ausgewdahlten europdischen Landern vor,
wenn die Projekte entweder bereits in Betrieb gegangen sind oder genehmigungsreif und schlisselfertig errich-
tet werden kdnnen. Der Investmentfokus liegt auf Windenergie und Photovoltaik (70%) sowie auf sonstigen
etablierten erneuerbaren Technologien (max. 30% Wasserkraft, Biomasse, Geothermie etc.). Die Projekte sollen
Uber feste Abnahmevertrdge oder staatliche Einspeisevergitungen verfigen. Unser konservativer Bewertungs-
und Ankaufansatz zielt auf Minimierung von Risiken und die Erzielung stabiler Renditen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X  Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Integration, Best-in-Class, Ausschlusskriterien,

Eingesetzte Kriterien
Impact, Engagement
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EDMOND
DE ROTHSCHILD

EDMOND DE ROTHSCHILD ASSET MANAGEMENT
(FRANCE),
Niederlassung Deutschland

Adresse
StraBe mainBuilding, Taunusanlage 16
PLZ 60325
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.edram.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell & Name Schuwerack Institutionell Name Gold

Retail Vorname Markus Vorname Wilhelm

Funktion Executive Director
Telefon +4969244330200

email w.gold@edr.com

Funktion Head of Branch
Germany & Austria

Telefon +4969244330200

email m.schuwerack@edr.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Edmond de Rothschild AM bhietet umfassende Investmentldsungen und Serviceleistungen. Unser Ziel ist eine
bestmdgliche Kundenzufriedenheit. Dabei spielt die Kundenbetreuung eine zentrale Rolle. Wir wollen die Anfor-
derungen und Restriktionen unserer Kunden verstehen, begleiten und erfillen. Deshalb investieren wir viel in
Technik und Mitarbeiter. Unsere Kundenbetreuung und unsere Administration sollen der Performance in nichts
nachstehen.

Wir wollen fir unsere Kunden erreichbar sein und haben deshalb Niederlassungen in ganz Europa, auch in
Deutschland. Weil Edmond de Rothschild nicht zu grof3 ist, knnen wir flexibel reagieren, informieren und auf
Kundenwunsch Treffen oder Telefonkonferenzen mit Portfoliomanagern organisieren. Wir setzen auf Kommuni-
kation und erstellen individuelle Berichte, die auf die Anforderungen unserer Kunden zugeschnitten sind.

Bei Edmond de Rothschild AM sind wir davon tberzeugt, dass ein guter Service die Grundlage einer erfolgrei-
chen und langfristigen Partnerschaft ist.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Frankreich, Schweiz, Spanien, Italien, Osterreich, Belgien, Danemark, GroRbritannien, Finnland, Schweden,
Norwegen, Niederlande, Portugal, Luxemburg, Irland

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2011 1985
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 73,4
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 35,5
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 37,9
Anzahl der Investmentspezialisten Uber 100
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2012
Im Outsourcing X
Im Advisory X
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 1
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 2

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 24
Versicherungen X 9,3
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 8,2
Unternehmen X 5
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - -
Kirchliche Einrichtungen X 0
Vermdgensverwalter X 0,2
Dachfonds X 14,3
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 3,3
Andere X 1,9

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die Unternehmensphilosophie von Edmond de Rothschild AM beruht auf Innovationen und klaren Uberzeugun-
gen. Wir wollen fur unsere Kunden langfristig Werte schaffen. Aktives Management und fundamentale Analysen
stehen im Mittelpunkt. Auf deren Grundlage stellen wir diversifizierte benchmarkunabhangige Portfolios zu-
sammen. Dieser aktive, langfristige und risikobewusste Ansatz passt zu unserer Philosophie, die den Kapitaler-
halt in den Mittelpunkt stellt.

Edmond de Rothschild AM ist ein Multi-Spezialist mit zahlreichen Strategien fir viele Asset-Klassen: Asset-Allo-
kation, européische und internationale Aktien, Unternehmensanleihen, Private Equity, Immobilien und Infrastruk-
turanleihen. Fur sie bieten wir offene Investmentfonds und spezielle Lésungen fiir Distributoren, Family Offices,
Privatanleger und institutionelle Investoren an.

Edmond de Rothschild AM unterhalt Niederlassungen in Paris, Genf und London. Hier arbeiten Gber 100 Invest-
mentexperten im Portfoliomanagement zusammen. Sie entwickeln individuelle Lésungen entsprechend den An-
forderungen und Restriktionen unserer Kunden. Um das Unternehmen weiter voranzubringen, haben wir unsere
Prasenz mit Niederlassungen in Frankfurt und Madrid ausgebaut.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

European Equity (SCR optimiert), International Equity, Thematic Funds (Big Data/Health Care), Value
Strategies , SRI

Renten

Convertibles Global/Europe, Emerging Bonds (Local/Hard Currency), Emerging Corporates, SRI, Global Un-
constrained Bonds, Financial Bonds, Cross Over Credit

Gemischt /| Multi Asset
Multi Asset
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Immobilien

Europe Core/ Core+, Value Added, Real Estate Debt, Sectors, Offices, Residential, Hotels

Private Equity, Infrastruktur

Infrastructure Debt, Infrastructure Equity

Hedgefonds, Absolute Return

Im Oktober 2019 hat Edmond de Rothschild Asset Management (France) 34 Prozent am franzésischen Vermo-
gensverwalter ERAAM erworben, der sich auf Absolute-Return-Strategien spezialisiert hat (Schwerpunkt Risk
Premia Investing/ Factor Investing)

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige ..

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Manhagement) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien, Best-in-Universe, internes

Eingesetzte Kriterien ESG-Rating, eigenes ESG-Team
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ERSTE

Asset Management
ERSTE ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
Strale Am Belvedere 1
PLZ 1100 Wien
Ort (Land) Osterreich
Webadresse www.erste-am.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Réder
Vorname Oliver
Funktion Leiter Institutional Sales
Telefon +49 89 877 690 777
email oliver.roeder@erste-am.com
Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Personliche Betreuung durch erfahrene Spezialisten ist uns sehr wichtig. Deutsche Kunden werden direkt aus
der deutschen Tochtergesellschaft mit Sitz in Haar bei Minchen und Berlin betreut.

Anton Kovar Tel.: +49 89 877 690 — 772  anton.kovar@erste-am.com
Harry M6hring Tel.: +49 89 877 690 — 773  harry.moehring@erste-am.com
Hagen Sinodoru Tel.: +49 30 8105800 — 5512 hagen.sinodoru@erste-am.com
Benjamin Gellert  Tel.: +49 89 877 690 — 774  benjamin.gellert@erste-am.com

Link zu den Details: https://www.erste-am.de/de/institutionelle-anleger/ansprechpartner-institutionelle-anleger

Wir verstehen uns als Komplettanbieter fiir institutionelle Kunden im gesamten Bereich der Vermdgensanlage.
Der Fokus im deutschsprachigen Raum liegt auf unseren erfolgreichen Kernkompetenzen Fixed Income Mana-
gement, Emerging Markets sowie Responsible Investments. Zusétzlich bieten wir unseren Kunden individuelle
Lésungen im Bereich Multi Asset Management an.

In der Erste AM hat das Thema Nachhaltigkeit Tradition: Unser erster ESG-Fonds wurde bereits 2001 auf-
gelegt. Seither haben wir ein eigenes Research-Team aufgebaut und ein breites Angebot an nachhaltigen
Fonds entwickelt u. erfolgreich eingefuhrt. Dafur wurden wir vielfach ausgezeichnet.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Die Erste Asset Management (Erste AM) ist ein fihrender Vermogensverwalter in Zentral- und Osteuropa mit
Hauptsitz in Osterreich. Zusatzlich hat die Erste AM Asset Management-Tdchter/-Filialen in Zentral- und Ost-
europa.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2007 (Grindung Tochterge- 1965
sellschaft in Deutschland)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 64,2
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 23,8
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 40,4
Anzahl der Investmentspezialisten 98
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2002
Im Outsourcing X
Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 3,3%
Versicherungen X 26,9%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 36,3%
Unternehmen X 2,6%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 3,6%
Kirchliche Einrichtungen X 1,5%
Vermoégensverwalter X
Dachfonds X 19,5%
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 5,5%
Andere X 0,8%

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Mit einem verwalteten Vermdégen von rund 64 Mrd. ist die Erste Asset Management (Erste AM) einer der flihren-
den Vermogensverwalter in Zentral- und Osteuropa. Erste AM ist eine Tochter der Erste Group Bank AG
(www.erstegroup.com) und koordiniert bzw. verantwortet sémtliche Asset-Management-Aktivitaten innerhalb der
Erste Group.

Erste Asset Management ist ein Komplettanbieter fir samtliche Anforderungen im Bereich des Asset Manage-
ments, sowohl in Form von Investmentfonds als auch Portfoliolésungen.

Wir bieten eine breite Auswahl an Publikumsfonds an, die in den Kernmarkten der Erste AM sowie international
zugelassen sind.

Zahlreiche Osterreichische und internationale institutionelle Kunden sind in unseren Publikumsfonds investiert
und zu unseren Spezialfondskunden zahlen diverse Gsterreichische und deutsche institutionelle Kunden wie
Pensions- und Vorsorgekassen, Versicherungen, Versorgungswerke, Corporates, 6ffentlicher Sektor, Kirchliche
Organisationen, Kammern, Stiftungen, Family Offices, Banken und Sparkassen, Dachfondsmanager und andere
juristische Personen.

Im Bereich Asset Management liegt der Schwerpunkt auf den Kernkompetenzen Euroland-Renten, globale
Emerging-Markets-Renten, zentral-und osteuropaische Aktien und Renten, nachhaltige Veranlagungen und
Asset-Allocation-Portfolios (Multi-Asset-Management).
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Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Wir bieten aktive Strategien in den Regionen Euroland/Europa, USA, Japan, globale entwickelte Markte und glo-
bale Schwellenlander. Zu unserem Angebot gehéren auch nachhaltige Aktienfonds, sowie Branchen- und The-
menfonds.

Unser erfahrenes landertbergreifendes Aktien-Team verfolgt einen effizienten Teamansatz mit Schwerpunkt auf
fundamentaler Analyse mit erganzenden Top-Down-Einschatzungen.

Es besteht die Méglichkeit unterschiedliche Investmentstile umzusetzen.

Renten

Wir bieten eine breite Produktpalette (sortenreine Bausteinfonds fir Asset Allocation, Spezialthemen wie ,BB-
Rating" oder nachhaltige Emerging-Markets-Mandate) im Rentenbereich an. Unser landeriibergreifendes Fixed-
Income-Team verfiigt Uber langjahrige Erfahrung und verfolgt einen aktiven Teamansatz.

Gemischt /| Multi Asset

Die Verwaltung von Multi-Asset-Strategien zahlt zu einen unserer Kernkompetenzen. Wir unterscheiden im Pro-
duktdesign grundsatzlich zwischen Benchmark- und Absolute-Return-Produkten. Im Bereich Absolute Return
verfigen wir auch Uber Erfahrung im Management von Wertsicherungsmandaten.

Die Umsetzung der Strategien erfolgt entweder als ,Dachfonds” oder als Einzeltitelldsung.

Unser erfahrenes Multi-Asset-Team verfolgt einen aktiven teamorientierten Ansatz. Dieser basiert auf einen tech-
nologiegestitzten, nachvollziehbaren Prozess, der quantitative und diskretionédre Entscheidungen kombiniert.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern |/ proprietar X
ESG-Research - extern X

Positiv-, Negativ- und Ausschlusskriterien,
Eingesetzte Kriterien Best-in-class, Impact Investing,
Voting & Engagement
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FISCH »Asset Management

FISCH ASSET MANAGEMENT AG

Adresse
StraRe Bellerive 241
PLZ 8034
Ort (Land) Zirich (Schweiz)
Webadresse www.fam.ch

Kundenbetreuung / Kontakte

Wholesale Name Bieberstein Institutionell Name Salam

Vorname Brandon Vorname Sikandar

Funktion Head of Sales & Rela-
tionship Management

'_' Telefon +41 44 284 24 74 : '_ Deutschland & Osterreich
- :‘. email brandon.bieberstein@ ‘ z Telefon +4144 28428 09

fam.ch

Funktion Relationship Manager
Deutschland

email sikandar.salam@fam.ch

Team 6 Team 6

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Fisch Asset Management AG (,Fisch®) ist ein in der deutschsprachigen Schweiz (Zilrich) angesiedelter
Asset Manager. Neben der Betreuung von Kunden in unseren Kernméarkten der DACH-Region (Deutschland,
Osterreich, Schweiz, Liechtenstein) ist es unser Ziel, in weiteren ausgewahlten europaischen Landern und
daruber hinaus zu wachsen. Fisch fokussiert sich dabei auf institutionelle Kunden: Versicherungen,
Versorgungswerke, Pensionskassen und Banken stellen aktuell die gréf3ten Kundengruppen dar. Die
Errichtung einer Zweigniederlassung in Frankfurt am Main ist in Planung.

Fisch beschéftigt elf Kundenbetreuer — davon flnf fiir deutsche Investoren — die einen regelmafigen und engen
Kontakt mit unseren Kunden pflegen. Wir produzieren samtliche Kundenkommunikation, Publikationen, Vertrags-
werke etc. auch in deutscher Sprache. Alle unsere Mitarbeiter mussen der deutschen Sprache méchtig sein bzw.
sich verpflichten, diese binnen kurzer Zeit zu erlernen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auRerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz, Liechtenstein, Frankreich, Benelux, Italien, Nordics, UK, Naher Osten

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1994 1994
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 5,277 9,808
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,181 1,513
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 5,096 8,295
Anzahl der Investmentspezialisten 44 44
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Fisch Asset Management AG

89



=
Jahrbuch 2019 / 2020 TELOS

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2003
Im Outsourcing ja
Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 7
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 11

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 13 10
Versicherungen X 25 21
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 36 48
Unternehmen X 10 7
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X -* -*
Kirchliche Einrichtungen X

Vermoégensverwalter X 3

Dachfonds X -k -k
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 2 5
Andere X

* subsummiert unter Versicherungen
** subsummiert unter Vermodgensverwalter

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die Fisch Asset Management AG ist ein auf ausgewdahlte Anlagestrategien spezialisierter Asset Manager und
bietet Wandelanleihen-, Unternehmensanleihen- sowie Absolute-Return-Lésungen an. Ziel ist es, mittels aktivem
Management Mehrwert fir langfristige Anleger zu schaffen. Die Kernkompetenz der Firma basiert auf unserer
langjahrigen Expertise in den Themenbereichen ,Fundamentale Kreditanalyse* und ,Momentum®.

1994 von den Briidern Kurt und Dr. Pius Fisch in Zirich gegrindet, hat sich Fisch als unabhangiger Asset Mana-
ger und als einer der globalen Marktfiihrer fir Wandelanleihen etabliert. Das Unternehmen verwaltet mit 90
Mitarbeitern Vermégen in H6he von rund 9,8 Mrd. EUR, vornehmlich von institutionellen Anlegern aus Europa.

Eine Kklar formulierte und konsequent gelebte Unternehmenskultur erachten wir als Basis fur den langfristigen
Erfolg. Aus diesem Grund bilden Transparenz, offene Kommunikation, gegenseitiger Respekt, Teamgeist und
unternehmerischer Anreiz die Grundlagen unserer Unternehmenskultur. Wir sind stolz darauf, unser Unterneh-
men mit dieser nachhaltigen Firmenphilosophie seit 25 Jahren sehr erfolgreich etabliert zu haben.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Renten

Wandelanleihen

Wandelanleihen weisen langfristig eine mit Aktien vergleichbare Wertentwicklung bei gleichzeitig deutlich
geringerer Volatilitdt auf. Sie vereinen die Vorteile von Aktien und Anleihen und zeigen im Portfoliokontext gerade
in schwachen Marktphasen ihren vorteilhaften Charakter. Mit einem der gréf3ten Teams weltweit und 25 Jahren
Erfahrung im Management diverser Wandelanleihen-Strategien vereinen wir alle relevanten Kompetenzen, um
in dieser Assetklasse nachhaltig erfolgreich zu sein. Fisch bietet defensive, opportunistische, dynamische und
explizit nachhaltige Strategien an und ist somit in der Lage, nahezu allen Kundenbedirfnissen in dieser Anlage -
klasse gerecht zu werden.
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Unternehmensanleihen

Das in Bezug auf Emittenten, Laufzeiten und Kreditqualitdten sehr breite Anlageuniversum macht diese Anlage-
klasse sehr heterogen. Sie bietet damit die Chance auf sowohl héhere Renditen im Vergleich zu Staatsanleihen
als auch auf Diversifikationsvorteile bei der Beimischung zu Aktien- oder Staatsanleihen-Portfolios. Unsere lang-
jahrige Erfahrung in der fundamentalen Unternehmensanalyse sowie unser tiefgreifendes Verstandnis des
Universums und seiner Opportunitdten ermdglichen es uns, attraktive risikobereinigte Renditen in den Anlage-
universen Emerging Market Corporate Bonds, Global High Yield Bonds und Global Corporate Bonds zu erzielen.

Hedgefonds, Absolute Return

Absolute-Return-Strategien

Unsere Absolute-Return-Strategien verfolgen das Ziel, positive Renditen bei kontrolliertem Risiko zu erzielen.
Der faktorbasierte Top-Down-Investmentprozess spielt eine zentrale Rolle, um ein Héchstmal} an Stabilitat in
jedem Marktumfeld zu gewabhrleisten. In der Umsetzung setzen wir primar auf Anlageklassen, in denen Fisch
eine fundierte Expertise aufweist (Wandelanleihen, Unternehmensanleihen, Trendfolge). Samtliche Pensions-
kassengelder unserer Mitarbeiter sind in der Absolute-Return-Multi-Asset-Strategie investiert.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

ESG-Integration in Kombination mit

Eingesetzte Kriterien Ausschlusskriterien
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G EG German Estate Group

GEG GERMAN ESTATE GROUP AG

Adresse
Strale Neue Mainzer Straf3e 2 — 4 MainTor Panorama
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.geg.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Hasselbring
Vorname Dirk
Funktion Vorstand

J‘ a2
; Telefon 069/ 2740334444

‘ email D.Hasselbring.geg.de

Team 260

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die GEG German Estate Group AG, Frankfurt ist eine 100 %-Tochter der DIC Asset AG (DIC). Sie ist eine deut-
sche Investment- und Asset-Management-Plattform fiir gewerbliche Immobilien. Im Segment institutionelle Im-
mobilienanlagen gehdrt sie zu den grof3en Anbietern mit der Nutzungsart Buro. Die 1998 gegrundete Konzern-
Mutter verfligt historisch Uber eine hohe Asset-Management-Kompetenz bei Bestandsimmobilien und ist seit
2006 im S-Dax notiert.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Die Anlage der Investitionen erfolgt Handel-, Hotel und Biroimmobilien in Deutschland.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1998
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 5,7 Mrd. Euro (31.12.2019)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) keine
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 5,7 Mrd. Euro (31.12.2019)
Anzahl der Investmentspezialisten rd. 20
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2010
Im Outsourcing X
Im Advisory X
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 5
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 3

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)
Deutschland Global
Kreditinstitute X -

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) -
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermoégensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Der Anlagefokus der GEG konzentriert sich auf die Segmente Club Deals, Immobilienspezial-Fonds und Ein-
Anleger-Mandate. Das bundesweite Immobilienportfolio beinhaltet Landmark-Immobilien wie der IBC-Campus,
Frankfurt und Projektentwicklungen wie das Stadtquartier MainTor, den Global Tower (ehemalige Commerzbank-
Hochhaus) und den RIVERPARK Tower, die alle gemeinsam mit oder flr Institutionelle Investoren entwickelt
werden. Dazu verfligt die Gruppe bietet die komplette Dienstleistungskette aus einer Hand an; im Bestandsent-
wicklungs- und Projektentwicklungsgeschéaft mit rd. 35 eigenen Mitarbeitern.

Die Gesellschaft initiiert neben Immobilien- auch Infrastrukturfonds, die in daflr qualifizierte langfristig vermietete
Immobilien investieren und die Beteiligung an Mange-to-Core-Konzepten. In der Regel Ubernimmt der Konzern
dabei Anteile an den Pool-Fonds und legt diese mit einem Startportfolio auf. Dadurch werden die Investitions-
phasen verkirzt und Mittelabrufe der Investoren kdnnen rascher erfolgen.

Wesentliche Merkmale des Geschafts der GEG sind:

* Lokale Prasens durch sieben Niederlassungen

» Kompletten Wertschdpfungskette mit eigenem Personal; auch der techn. Kompetenz
* Beteiligung des Konzerns an den Immobilienspezialfonds

*  Warehousing der Immobilien, d.h. Startportfolio der Fonds

* hohe Bestandsentwicklungskompetenz

» strategisches Assetmanagement und eigenes Fondsmanagement

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots

Immobilien

Deutsche Gewerbeimmobilien — Gberwiegend Buroliegenschaften

Private Equity, Infrastruktur

Infrastrukturfonds mit langfristigen Mietvertragen o6ffentlicher Mieter oder zur Erfillung eines offentlichen Auftra-
ges (z.B. Bahnbetrieb)
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detail

Unterzeichner der UN PRI In Abstimmung
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar Im Aufbau
ESG-Research - extern

Das Thema Nachhaltigkeit/ ESG wird von der
Gesellschafterin jahrlich in ihrem
Nachhaltigkeitsreport adressiert. Dieser ist im
Internet abrufbar unter:

Eingesetzte Kriterien
Geschiftsbericht zum 31.12.2019 (DIC Asset AG Gruppe)

https:/lwww.dic-asset.de/download/publikationen/DIC _GB2019 D.pdf
Nachhaltigkeitsreport
https:/lwww.dic-asset.de/download/publikationen/DIC NB 2018 D.pdf

Immobilienportfolio (Ausziige)

https:/lwww.geg.de/de/portfolio.html
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H&A
o GLOBAL INVESTMENT
MANAGEMENT
H&A GLOBAL INVESTMENT MANAGEMENT GMBH
Adresse
StraBe Taunusanlage 19 (MainBuilding)
PLZ 60325
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.ha-gim.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Dr. Kirschner Institutionell Name Deutsch

Vorname Wolfgang Vorname Matthias

Funktion Director
Senior Sales Manager

Telefon +49 69 8700847 362

Funktion Managing Director

Telefon +49 89 6931094 535

email Wolfgang.Kirschner@ email Matthias.Deutsch@
ha-gim.com ha-gim.com
Team 3 Team 2

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Als in Deutschland ansassiger Asset Manager wird eine Betreuung direkt aus Frankfurt und Minchen heraus
gewahrleistet. Dies betrifft auch unseren deutschsprachigen Betreuungsansatz hinsichtlich der bendétigten
Dokumente und aufsichtsrechtlichen Reports fur unsere Kunden.

Wir verfolgen als Asset Manager ein Model der flachen Hierarchiestufen und gewahrleisten somit unseren
Kunden auf verschiedenen Unternehmensebenen - die fur ihn individuell relevanten - Ansprechpartner bei der
HAGIM schnell und zielfihrend zur Verfligung zu stellen. Dies betrifft z.B. das Portfolio-, Risiko-, oder Senior
Management wie CIO oder Geschéftsflihrung.

Hier agiert unser erfahrenes Relationshipmanagement-Team aus 5 Personen als zentrales Bindenglied fur den
Zugang unserer Kunden, sowie 2 weitere Client Support Mitarbeiter die ihnen beim ,Onboarding” oder taglich
Notwendigkeiten behilflich sind. Zusétzlich steht bei bestehenden Mandaten der verantwortliche — deutschspra-
chige - Portfoliomanager direkt als Ansprechpartner fur die KVG oder unseren Kunden zur Verfugung. Fur alle Zu-
gangswege und Ansprechpartner besteht eine klare Vertretungsregelung.

HEA
Unser Kunde “ GLOBAL [NVESTMENT
MANAGEMENT

Der HAGIM Relationship Manager kimmert sich
um die gesamte Kundenverbindung und isl
Ansprechpartner for alle Belange rund um Ihr Mandat

Sie benennen eine Kollegin/ einen Kollegen als
Ansprechpartner fiir die HAGIM

Direkior Kontakt zum verantwortlichen
Portfoliomanagement oder Risikomanagement
der HAGIM

Ihr Bereich Treasury/Kapitalanlage,
Risikomanagement oder ihre KVG

Ihre Geschafisfuhrer-in oder
Chief Invastment Officer

Spricht auf Wunsch direkt mit der Geschafistuhrung
odar dem Chiaf Investment Officer dar HAGIM
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Schwerpunkte auBerhalb von Deutschland: Osterreich, Schweiz, Luxembourg

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2018 HAGIM (1796 H&A)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 11,4
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2,4
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 8,9
Anzahl der Investmentspezialisten 43 50

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) seit Uber 40 Jahren
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 14
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 15

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 2,3 2,3
Versicherungen X 64 64
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 8,7 8,7
Unternehmen X 1,15 1,15
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 1 1
Kirchliche Einrichtungen X
Vermdgensverwalter X 1 1
Dachfonds X 4.5 4,5
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 2,85 2,85
Andere X 145 14,5
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Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die H&A Global Investment Management GmbH ist mit aktuell iber ca. EUR 12 Mrd. Assets under Management
ein Joint Venture der 1796 gegriindeten Privatbank Hauck & Aufhduser Privatbankiers AG, der Taunus Group
S.A. (Frankfurter Leben Gruppe), sowie dem multinationalen Investor Fosun International Ltd. Mit unseren Asset
Management Standorten in Frankfurt, Minchen und Zurich (Schweiz) sind wir global aktiv und regional fokus-
siert mit rund 50 Mitarbeitern.

Als aktiver Asset Manager — mit Uber 80% institutionellen Kunden — ist es unser Ziel, oft stark regulierten Inves-
toren in den fur sie relevanten Assetklassen einen klaren Mehrwert mit Blick auf das Risiko- und Portfoliomana-
gement fur ihre SAA/ TAA zu liefern. Der Umsetzungswunsch des Investors kann tber unsere vielfach ausge-
zeichneten Publikumsfonds, Spezialfonds oder Direktmandat zur Umsetzung gewahlt werden. Wir blicken dabei
auf Giber 40 Jahre Erfahrung in der Umsetzung Institutioneller Mandate zurlick, und kénnen daher auf umfangrei-
che Expertise im Onboardingprozess mit KVG en im Sinne unserer Kunden verweisen.

Kernkompetenzen sind die Bereiche Fixed Income (u.a. Global Corporate Investment Grade und High Yield
Expertise), Multi-Asset Losungen, globale Aktien, sowie europaische Small Cap Titel. Mit einem live Track Re-
kord in ethisch nachhaltigen Investments sind wir seit 1995 Uber unsere Tochtergesellschaft, die Hauck & Auf-
hauser Schweiz AG, aktiv. Dartiber hinaus bieten wir unseren Kunden auch individuelle Risikomanagementlo-
sungen an, z.B. im Rahmen unseres ,Triple Safe Risiko Overlays®, welches individuell den VaR, Drawdown und
das Risikobudget des Investors beriicksichtigt.

NEU seit 2019/20: Durch das anhaltend niedrige Zinsniveau gewinnen héher rentierliche Assetklassen wie
Private Debt und High Yield Corporates zunehmend an Bedeutung. Daher haben wir uns in diesen Assetklassen
deutlich personell verstarkt und bieten sukzessive auch Drittinvestoren diese Investmentlésungen an. Ein weite-
rer Ausbau unserer Kompetenzen — in héher rentierlichen Assetklassen — ist im gesunden Wachstumsumfeld der
HAGIM strategisch angedacht. Dartiber hinaus wird aktuell deutlich in unsere IT- und Risikomanagement Infra-
struktur investiert, um auch weiterhin eine hohe Qualitdt unserer Dienstleistung (wie Risikomessung, Reporting
etc.) in Zukunft zu gewéhrleisten.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Unser Joint Venture Partner, die Hauck & Aufhduser Privatbankiers AG, ist als Bank von Unternehmern fur Un-
ternehmer bereits lange prasent in der deutschen Wirtschaft. Diesen historisch gewachsenen Marktzugang zu
Unternehmen und unsere Expertise bei der Analyse von Aktientiteln — seit 1995 auch nach ESG Kriterien —
spiegelt sich auch in den Fondslésungen der H&A Global Investment Management GmbH wider.

Europaische Small Cap Aktien managen wir erfolgreich seit 1999 im H & A Aktien Small Cap EMU (ISIN:
LU0229455992) mit Schwerpunkt Euro-Raum. Der Fonds investiert in Research-intensivere Einzelwerte, mit in
der Regel geringer Marktkapitalisierung und hoheren Ertragspotential. Auf Basis fundamentaler Analysen
werden abseits der Large Caps unterbewertete - und weniger vom Markt analysierte - Unternehmen identifiziert.

Globale Aktien als Renditequelle spielen mittlerweile eine bedeutende Rolle in der Asset Allokation unserer Kun-
den. Daher ist hier Uberregionale Expertise notwendig, welche die HAGIM eindrucksvoll 2019 mit plus 34,15%
(per 31.12.) in einem Publikumsfonds dem H & A Aktien Global (LU0328784581) unter Beweis stellen konnte.
Bei vielen unserer Spezialfondsmandate sind genau diese Portfoliomanager als Experten fiir das erfolgreiche
managen des Aktiensegments verantwortlich.

Unsere geografischen Kernkompetenzen sehen wir in den Bereichen Europdische Small Cap Aktien, sowie
Europa und U.S. Large Cap Aktien jeweils mit einem klaren Qualitatsfokus. Selektiv sind wir ausgerichtet, auch
Emerging Market Segmente beizumischen wie z.B. Mexico, Tirkei, Ost-Europa oder Asien (ex. China).

Renten

Das Zinsgeschaft begleitet uns schon seit der Grindung 1796 und macht rund 70% unseres Asset under Mana-
gement aus. Unsere Kernkompetenzen im individuellen Fixed Income Mandatsgeschéft liegen dabei auf VAG
sowie Solvency | + Il regulierten Investoren wie Versicherungen, Vorsorgeinrichtungen, SGB IV'ler und Non-
Profit Organisationen wie z.B. Stiftungen.

Das Management von institutionellen Fixed-Income-Strategien fur stark bis weniger regulierte Investoren bildet

einen bedeutenden Schwerpunkt bei der HAGIM. Insbesondere Kunden, die Segmente wie Global Corporate
Investment Grade und Global High Yield Corporate — in EUR denominiert — nicht selbst abbilden mdchten, sind
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bei uns gut aufgehoben. Wir méchten unseren Kunden hier einen klaren Mehrwert Uber Selektion und stringen-
tes Default Management, gegentiber passiven — rein kapitalgewichteten — Lésungen liefern.

Als Antwort auf das anhaltend niedrige Zinsumfeld dient auch unser globaler ,unconstrained C C C" - Konzept
(Carry, Currency, Credit), um hierdurch Risikoprémien unabhé&ngig von einer Benchmark fir weniger regulierte
Investoren zu vereinnahmen. Als Referenz steht unser Fonds H & A Global Bond Opportunities 1 (ISIN:
LU1532505614) zur Verfugung. Er tragt der zunehmenden Bedeutung von Wahrungsmanagement als Rendite-
guelle Rechnung.

Gemischt | Multi Asset

Platz 1 von 193 bei Citywire im 1-Jahres Gesamtertrag 2019 — Kategorie Mischfonds dynamisch! Der H & A
Dynamik Plus (LU0377767180) ist ein offensiver, global ausgerichteter Mischfonds mit Investitionen in Aktien
und Renten. Die Portfoliostruktur liegt im Durschnitt bei 80% Aktien und 20% Anleihen. Als Asset Manager — aus
der Historie einer Privatbank — kommt dem Thema Multi-Asset Management von jeher eine besondere Bedeu-
tung zu.

In individuellen Konzepten fur Sparkassen, Pensionskassen und Stiftungen, sowie fur vermdgende Privatkunden
im Rahmen der Vermdgensverwaltung (ca. 1,5 Mrd. Euro) liegt der Fokus dabei auf dem Risikomanagement und
der Erzielung einer attraktiven Rendite. Wir vertreten hier eine klare Marktmeinung zu Regionen, Assetklassen
und Wahrungen, welche durch z.B. Webinare und Newsletter zugéngig gemacht werden.

Nachhaltige Multi-Asset Strategien: Das Thema ESG halt auch zunehmend in der Regulatorik und Anlagerichtli-
nien unserer Kunden Einzug, wenn auch (noch) nicht verpflichtend. In unserer hundertprozentigen Schweizer
Tochter, der Hauck & AufhduserSchweiz AG, werden bereits seit tiber 20 Jahren nachhaltige Strategien gema-
nagt. Der Investmentprozess ist unabhangig und richtet sich neben der klassischen Finanzanalyse nach den
Aussagen des Ethik-Komitees, einem interdisziplinaren Gremium aus sieben namhaften Experten, die jedes In-
vestment im Hinblick auf ESG-Kriterien mit Veto-Recht Gberprifen. Dartber hinaus sind wir gerade dabei, unse-
re Vermogensverwaltung starker unter Nachhaltigkeitskriterien auszurichten.

Mit einem live Track Rekord in ethisch nachhaltigen Investments sind wir seit 1995 - Uiber unsere Tochtergesell-

schaft Hauck & Aufhduser Schweiz AG - mit dem PRIME VALUES Growth Fonds (ISIN: ATO000A153H49) und
PRIME VALUES Income Fonds (ISIN: ATO0O00A153J0) aktiv.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research — extern X

Externes 7 kdpfiges unabhéangiges
Ethik-Komitee, sowie

Eingesetzte Kriterien Ausschlusskritierien, Positive Kriterien,
Engagement, Investition in nachhaltige / ESG
Themenfonds
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Helaba /nvest

HELABA INVEST KAPITALANLAGEGESELLSCHAFT vBH

Adresse
StraBe Junghofstr. 24
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.helaba-invest.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Dr. Hennies
Vorname Marc
Funktion Abteilungsleiter
Vertrieb / Kundenbetreuung
Telefon 069/29970-145
email Marc.hennies@helaba-invest.de
Team 15

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Im Rahmen unseres ganzheitlichen Betreuungskonzeptes legen wir einen besonderen Wert auf eine langfristi-
ge Kundenbeziehung mit Personlichkeit. Fur die vielfaltigen Anliegen stehen unseren Anlegern daher ein Port-
foliomanager sowie ein Kundenbetreuer direkt als personliche Ansprechpartner zur Verfiigung. Die Vermdgens-
anlage in den ,Spezialfonds" verstehen wir im Wortsinn und erarbeiten fir passgenaue Lésungen. Dies ist
nach unserer Auffassung eine zentrale Voraussetzung, um die individuellen Anlageziele unserer Investoren
bestmdglich und nachhaltig zu erreichen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Der Fokus der Helaba Invest liegt in der D/A/CH-Region.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1991
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 145 Mrd. €
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 145 Mrd. €
Anzahl der Investmentspezialisten 323
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1991
Im Outsourcing 2001
Im Advisory 2001
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 10
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 10

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 17
Versicherungen X 36
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 34
Unternehmen X 6
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X
Kirchliche Einrichtungen X
Vermoégensverwalter
Dachfonds
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 1
Andere X 1

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die Unternehmensstrategie der Helaba Invest basiert auf den drei Geschéaftsbereichen Asset Management
Wertpapiere, Immobilien & Alternative Investments sowie der Dienstleistung als Master-KVG. Das Asset
Management fir Wertpapiere umfasst i. W. die Assetklassen Aktien und Anleihen (Staatsanleihen, Pfandbriefe,
Corporate Bonds, High Yields) sowie Multi Asset- und Absolute Return-Produkte. Die Kernkompetenz im
Bereich Immobilien & Alternativen Investments liegt in der Beratung institutioneller Anleger bei der Formulierung
und Umsetzung ihrer Immobilien- sowie Infrastrukturstrategie. Hier agiert die Helaba Invest als Multi Manager fir
Beratungsmandate und Dachfonds. Als Briicke zwischen Master-KVG und Asset Management bietet die Helaba
Invest daruber hinaus seit mehreren Jahren ein Overlay Management an.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Beim Management von Aktien fokussieren wir uns auf faktorbasierte Ansatze. Mit dem DividendenPlus-Konzept
ist die Helaba Invest seit langem Vorreiter des ,Value Investing” in Deutschland. Basis der Aktienselektion
(Euroland / Europa) fiur DividendenPlus bilden bei diesem Ansatz die geschatzte Jahresdividende, das
Gewinn- und Dividendenwachstum.

Das Aktien Low Risk-Konzept fokussiert sich bei der Selektion auf risikoarme Aktien der Eurozone.

Im Rahmen eines Multi-Faktor-Ansatzes erfolgt die Aktienselektion basierend auf einer kennzahlenbasierten
Analyse mehrerer Faktoren, wie z.B. Bewertung, Momentum, etc. und der relativen Attraktivitat der einzelnen
Titel zueinander. Bei allen Aktienanséatzen beriicksichtigen wir ESG-Kriterien.

Renten

Neben klassischen Rentenportfolios managen wir erfolgreich Mandate fur Corporate Bonds im Investmentgrade-
sowie im Non-Investmentgradebereich. Um die Zinsédnderungs- und Kreditrisiken zu reduzieren, bieten wir
zudem Kurzlauferportfolios an, die sich entweder auf den Investmentgradebereich fokussieren oder das gesam-
te Creditspektrum (Multi Credit) abdecken. Eine weitere Stérke liegt im Management von Staats- und Unterneh-
mensanleihen aus den Emerging Markets.
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Gemischt | Multi Asset

Im Rahmen von Multi Asset Mandaten legen wir einen hohen Wert auf eine ausgewogene Asset Allokation. Ziel
dieser Vorgehensweise ist die Partizipation an der Wertentwicklung der wichtigsten globalen Markte unter
Ausschopfung der Diversifikationspotenziale. Die Ermittlung der Portfoliostruktur erfolgt dabei durch eine optima-
le Risikobudgetierung der einzelnen Markte und Assetklassen. Diese basiert auf dem Prinzip der Risikoparitét
von Risikofaktoren. Dabei werden die Assetklassen nach ihren Risikofaktoren unterschieden, was zu einem
optimal diversifizierten und nach Risikogesichtspunkten ausgewogenem Portfolio fuhrt.

Immobilien

Das Asset Management im Bereich Immobilien setzen wir auf Basis eines Multi Manager-Ansatzes um. Multi
Manager definieren wir als die Rolle einer Ubergreifenden Portfoliosteuerung von indirekten Immobilienanlagen
in Fonds, Beteiligungen und Joint Ventures. Diese erstreckt sich von der Strategiefindung Uiber die Asset Allokati-
on und Manager Selektion bis hin zum Transaktionsmanagement und der laufenden Betreuung. Der Multi Mana-
ger-Ansatz stellt die Zielkonformitat von Portfolios fur die jeweiligen Anleger in den Mittelpunkt. Risikovermei-
dung und -beherrschung sowie die Zusammenarbeit mit fokussierten Managern stehen dabei im Vordergrund.

Private Equity, Infrastruktur

Um tendenziell risikoaversen Anlegern einen Zugang zur Anlageklasse Infrastruktur zu ermdglichen, hat die
Helaba Invest Ende 2017 den HI-Infrastruktur-Multi Manager-Fonds aufgelegt. Dieser erste Infrastruktur-Dach-
fonds eines deutschen Investment Managers investiert in ein breit diversifiziertes Portfolio aus 10 bis 12 nicht-
bdrsengehandelten Infrastrukturfonds, was wiederum einer ausgesprochen breiten Diversifizierung von 100 bis
120 Infrastrukturanlagen entspricht. Durch diesen Ansatz kann eine spirbare Reduzierung des Managerkon-
zentrationsrisikos erzielt werden. Im April 2020 folgte die Auflegung des zweiten Infrastruktur-Multi Manager
Fonds.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige I
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar
ESG-Research - extern X

Screening, Ausschlusskriterien,

Eingesetzte Kriterien ESG Integration
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VEST

EAIF BT AL

-

Imvest & Northstone

Adresse
StraRe Nobistor 16
PLZ 22767
Ort (Land) Hamburg
Webadresse www.imvest.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Grall Institutionell Name Becker

Vorname Christian Vorname Simon
Funktion Geschaftsflhrer
Telefon +49 151 17625790

email becker@imvest.de

Funktion Director
Telefon +49 40 68 98 789 -511

email grall@northstone.ch

Team 5 Mitarbeiter Team 7 Mitarbeiter

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Kundenbetreuung ist in der gesamten Imvest Wernst Unternehmensgruppe, ob analog oder digital, ob Privat-
person als Einzelerwerber einer Immobilie oder institutioneller Anleger, eine der Kernkompetenzen. Das leben
auch die verbundenen Unternehmen wie Home United, edeloptics, Austria Klagenfurt, Victoria Berlin, Hamburg
Towers u.a..

Rund 20 Mitarbeiter sind die in kundenbezogenen Funktionen fiir die verschiedenen Kundensegmente tatig
und agieren im Wesentlichen aus Hamburg heraus. Das Sales/Relationship-Management-Team fir institutio-
nelle Investoren besteht aus drei Kollegen, die unter anderem fur tagliche Anfragen sowie die Koordination
eines Investorenausbaus zustandig sind.

Fur unsere institutionellen Investoren haben wir ein mehrstufiges Betreuungskonzept aufgestellt, das grund-
satzlich durch den geschéftsfiihrenden Gesellschafter der Imvest Capital begleitet wird. Dariiber hinaus stehen
unsere externen Partner aus dem Bereich Recht, Fonds- und Liquiditdtsmanagement téaglich zur Seite. Als
direkter Kontakt fiir unsere Investoren begleitet der Ressortleiter der Imvest Capital diese Themen.

Vor allem in Bezug auf das Thema Kundenbetreuung ist fur die gesamte Unternehmensgruppe eine personelle
Stabilitdt das Aushéngeschild und fur eine nachhaltige und langfristige Zusammenarbeit unverzichtbar. lhre
Ansprechpartner haben ihren hauptséchlichen Sitz in Deutschland, werden allerdings regelmafig von Teams
aus der Schweiz und Luxemburg unterstitzt.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Schweiz, Luxemburg, Osterreich, GroRbritannien, weitere Lander befinden sich in der Anbindung

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1987
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) EUR 850 Mio.
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) -
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) -
Anzahl der Investmentspezialisten 4
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Imvest & Northstone

102



”~
Jahrbuch 2019 / 2020 TELOS
Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) LEMANIK Asset Management als unabhéngiger
AIFM, seit 1971, Uber EUR 30 Mrd.

Im Outsourcing X

Im Advisory X

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 1

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 1

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die Imvest Wernst Unternehmensgruppe entwickelt und realisiert seit Gber 30 Jahren Neubauprojekte im
gehobenen Wohnungsbau sowie im Bereich Gewerbe- und Handelsimmobilien. Das Team von aktuell rund 70
Mitarbeitern biindelt umfangreiche Erfahrungen in den Kernkompetenzen Projektentwicklung, Projektplanung,
Bauleitung, Finanzierung und Vermarktung. Die Unternehmensgruppe steht fir eine hohe Planungs- und
Kostensicherheit und greift auf ein zuverlassiges Netzwerk aus qualifizierten Kooperationspartnern zurtick.

Die wesentlichen Leistungen innerhalb der Imvest Wernst Unternehmensgruppe werden durch folgende
Unternehmen optimal umgesetzt:

* Imvest Projektentwicklung GmbH (Akquisition, Due Diligence, Planung, Optimierung, Reporting)
* Imvest Planen und Bauen GmbH (Bauliche Umsetzung, Controlling)

* Imvest Projektvermarktung GmbH (Akquisition & Vermarktung)

* Imvest Capital GmbH (Kapitalbeschaffung — FK, EK, Mezzanine)

VERMARKTUNG

e besten Verkaufer und Makler
fiir die jeweiligen Projekte sowie
Uberwachung der Verkaufsprozesse

.. MARKTBEDBACHTUMNG
Eigenes, wie externes Research

OBIEKTAKQUISITION

CONTROLLING Uber Jahrzehnte gewachsens
Laufende Ubsrwachung der Metrwerke zu Amtern und
Behorden

Researchergebnisse, Kosten,
Bauzeit, Bauqualitat

BAULICHE UMSETZUMNG - DUE DILLIGENCE
Eigene Vergabe der Gewerke o i ™., Hohe Qualitatsanspriche durch
und sigene Bauleitung moglich Mutzung des firmeneigenen Know-

how aus dber 30 lahren Erfahrung
PLAMUNG fOPTIMIERUNG

Optimierung der Flachennutzung sowie Detail-

wrid Projektplanung durch eigene Bauingenieure
und Architekten

Das Projektvolumen von insgesamt rund EUR 800 Mio. umfasst Uiber 50 Projekte in verschiedenen Entwick-
lungs- und Realisierungsphasen. Mehr als 40 Projekte mit einem Volumen von rund EUR 450 Mio. wurden be-
reits fertiggestellt.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Imvest & Northstone
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Immobilien

Die optimale Kapitalanlage. Fir viele Investoren bedeutet das: eine stabile Investition mit attraktiver Rendite und
maximaler Sicherheit. Die Immobilie als fertiggestelltes und vermietetes Objekt stellt seit Jahrzehnten einen
wichtigen Baustein zur Risikodiversifizierung des Portfolios dar. Allerdings rechnet sich diese Form der Investiti-
on haufig erst langfristig - mit einer Laufzeit von mindestens 10 Jahren.

Fur Immobilienentwicklungen in den Metropolregionen Deutschlands und Europas gilt das nicht: Sie kommen
der Idealvorstellung einer renditestarken Investition am nachsten. Deutschlands GroRRstadte bieten viel Potential.
Es besteht eine zunehmend hohe Nachfrage nach qualifizierten Arbeitskraften. Darliber hinaus existieren her-
vorragende Infrastrukturen, um den taglichen Bedarf zu decken und Kultur und Freizeit zu genieRen. Uberschau-
bare Wege sind fir Menschen aller Altersklassen von grof3er Bedeutung. Fur Senioren kommt die bessere arztli-
che Versorgung als weiterer unschlagbarer Standortvorteil hinzu. Die nachhaltig positive Entwicklung des
Wohnimmobilienmarktes und die signifikant steigende Nachfrage nach Wohnflache zeigen, dass in den gro3en
Ballungszentren langfristig mehr Wohnraum geschaffen werden muss.

Die Imvest Wernst Unternehmensgruppe ist spezialisiert auf die Sanierung und den Neubau von Immobilien.
Seit Uber 30 Jahren erwirtschaften wir mit der Entwicklung von Immobilien attraktive Renditen, die wir durch
Immobilienfonds ausgewahlten Investoren zugénglich machen. Durch die Konzentration auf die kurzen und
attraktiven Phasen zu Beginn der Immobilienwertschépfungskette leisten diese Fonds ihren Beitrag zu einer
nachhaltigen und renditeorientierten Anlagestrategie.

Beispiele:

Wohnimmobilien — Hamburg, Kiel, Berlin, Stuttgart

Gewerbeimmobilien — Hamburg, Osnabriick, Kiel, Berlin

Mischgenutzte Immobilien (Wohnen & Einzelhandel) — Hamburg, Stuttgart

Schwanenwik 33&34, Fuhlsbittler Str. / Ecke Hellbroockstr.,
Hamburg, AuRenalster 1. Reihe, 5.300 m?, Hamburg — Stadtpark, 12.400 m2,
27 exklusive Wohneinheiten: 80 Wohneinheiten & Retail:
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Weitere Services

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Portfoliomanagement

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Kundenbetreuung

ALM (Asset Liability Management)
Asset Allocation Beratung
LDI (Liability Driven Investment)

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar
ESG-Research - extern

Eingesetzte Kriterien

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH
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Overlaymanagement -

Risikomanagement X

TM (Transition Management) -

Kapitalmarkt - Research -

ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

105

X
X

In der gesamten Unternehmensgruppe werden
im Bereich Soziales, Umwelt und Unterneh-
mensfihrung im Sinne der ESG-Ziele diverse
Parameter bereits umgesetzt (Bsp. Einfuhrung
einer Richtlinie zum MA-Wohlbefinden, Redu-
zierung Co2-Ausstol3, Umsetzung von erneuer-
baren Energien im Bereich Bau, Einhaltung
hochster Standards im Bereich Investoren-
transparenz).

Imvest & Northstone
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Insight

INVESTMENT

INSIGHT INVESTMENT

Adresse
StraRe MesseTurm, Friedrich-Ebert-Anlage 49
PLZ 60327
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.insightinvestment.com/de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Murmann Institutionell Name Diesterhoft

Vorname Wolfgang Vorname Frank

Funktion Head of Fixed Income
Sales, Germany

Telefon +49 69 12014 2657

email frank.diesterhoeft@
insightinvestment.com

Funktion Head of Solutions,
Germany

Telefon +49 69 12014 2656

: email wolfgang.murmann@
' i insightinvestment.com y

Team 4 (Frankfurt) Team 4 (Frankfurt)

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Insight ist ein globaler Investmentmanager und verantwortet ein Vermdgen von 780 Mrd. Euro® in festverzinsli-
chen Anlagen, Risikomanagementstrategien (einschlief3lich Liability-Driven-Investments (LDI), Wahrungsrisiko-
management), Absolute-Return- und Multi-Asset-Strategien. Insight hat seinen Hauptsitz in London und ist ein
spezialisierter Asset- und Risikomanager mit einem globalen Netzwerk von Niederlassungen in GroRRbritannien,
Deutschland, Irland, den USA, Japan und Australien. Zu Insights Kunden gehéren Pensionseinrichtungen, Un-
ternehmen, Versicherungen, Staatsfonds, Vermdgensverwalter, Finanzinstitute und supranationale Organisatio-
nen.

Insight ist die Dachmarke fir die Unternehmen, die von Insight Investment Management Limited (IIML) gehal-
ten werden. Zu Insight gehdrt unter anderem Insight Investment Management (Global) Limited (IIMG), Insight
Investment International Limited (I1IL) und Insight North America LLC (INA).

* Stand 31. Marz 2020. Das verwaltete Vermogen setzt sich aus physischen und anderen Vermdégenswerten zusammen, die fir Kunden
verwaltet werden. Wechselkurse gem. WM Reuters, 16 Uhr (GMT) Spot Rates.

Auftritt
Schwerpunkte (Ldnder) auBerhalb von Deutschland
Global
Stand 31. Mérz 2020 Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2007 2002
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 7,7 769,8
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) - 2,1
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 7,7 767,6
Anzahl der Investmentspezialisten - 238
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Insight Investment
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2007
Im Outsourcing ja
Im Advisory -

Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 0,1 2,0
Versicherungen X 3,2 2,7
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 85,5 90,5
Unternehmen X 0,4 0,9
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - - -

Kirchliche Einrichtungen X 10,7 0,7
Vermoégensverwalter - - -

Dachfonds - - -

Stiftungen, Family Offices, NGOs X 0,1 0,2
Andere X - 3.0

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die zu BNY Mellon gehérende Investmentboutique Insight Investment ist ein Asset- und Risikomanager, der
mafgeschneiderte Investmentkonzepte fir ausgewahlte Kundengruppen entwickelt. Seit Grindung im Jahr
2002 hat Insight I6sungsorientierte Anlagekonzepte fur ihre Kunden, insbesondere institutionelle Investoren,
entwickelt und so ihr Geschéft von Jahr zu Jahr steigern kdnnen. Heute verwaltet Insight Kundengelder im
Gesamtwert von 780 Mrd. Euro®. Insight beschaftigt 926 Mitarbeiter' und hat eine globale Prasenz mit Stand-
orten in GrofRbritannien, Kontinentaleuropa, Nordamerika, Japan und Australien. Zu den deutschen Kunden
gehdren u.a. Unternehmen, Versicherungen, berufsstandische Versorgungswerke, Pensionskassen, kirchliche
Versorgungseinrichtungen, kommunale Versorgungseinrichtungen, Sparkassen und Family Offices, fur die
Insight knapp 8 Mrd. Euro in iber 40 Spezialfonds verwaltet®. Als Pionier innovativer Anlagestrategien stehen die
kundenspezifischen Investmentziele und -bedirfnisse im Fokus. Insights Strategien sind als Spezialfonds und
als Publikumsfonds verfugbar.

! Stand per 31. Marz 2020.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Renten

Investment-Grade-Unternehmensanleihen:

Es ist Insight seit dem Jahr 2004 gelungen, Kreditausfalle und Notverkaufe im Investment-Grade-Bereich ihrer
aktiv gemanagten Portfolios erfolgreich zu vermeiden. Dieser Erfolg beruht insbesondere auf Insights Starken im
Bereich der fundamentalen Kreditanalyse, welche eine der Kernkompetenzen von Insight darstellt. Neben Spezi-
alfonds in verschiedenen Wahrungen bietet Insight auch einen ESG-optimierten Publikumsfonds fur Euro-1G-
Unternehmen Unternehmensanleihen an.

Buy & Maintain fiir Unternehmensanleihen:

Insight managt bereits seit dem Jahr 2009 Buy & Maintain-Portfolios fur ihre Kunden und konzentriert sich dabei
auf Unternehmensanleihen mit starken Fundamentaldaten und setzt den Fokus auf die Vermeidung von Zah-
lungsausféllen. Die kundenspezifischen Buy & Maintain-Anforderungen werden im Vorfeld in Zusammenarbeit
mit dem Investor individuell definiert und im Rahmen von Spezialfondsmandaten implementiert.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Insight Investment
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Secured Finance:

Insight investiert seit 2008 weltweit erfolgreich in ein breites Spektrum an liquiden und illiquiden besicherten
Anlagen im Bereich Asset-backed Securities (ABS) und Privat Debt. Im Vordergrund steht hierbei, das Kapital
der Anleger durch eine disziplinierte Kreditauswahl zu schiitzen. Im Bereich Secured Finance bietet Insight meh-
rere Publikumsfondsldsungen mit jeweils unterschiedlichen Ratingschwerpunkten an.

Hochzinsanleihen:

Seit dem Jahr 2009 managt Insight Strategien im Bereich High Yield und konzentriert sich auf ein globales
Universum kurzlaufender Anleihen mit dem Ziel, Zinsanderungsrisiken zu minimieren und die Volatilitat im
Vergleich zu einer High-Yield-Standardbenchmark gering zu halten. Die Strategien werden in der Form von
Publikums- und Spezialfonds angeboten.

Cash Management:

Insights angebotene Strategien zum Management von kurzfristiger Liquiditat konzentrieren sich auf die Verflg-
barkeit der Mittel, Kapitalerhalt und konstante Ertrége mit dem Ziel, die Cash-Benchmark zu schlagen. Die
Strategien sind in Form von Publikums- oder Spezialfonds erhéltlich.

Asset-Liability-Management-Konzepte:

Insight ist ein fihrender Anbieter fir das Entwickeln mal3geschneiderter, an der Verpflichtungsstruktur ausge-
richteter Anlagestrategien und Risikomanagementkonzepte fiir Pensionseinrichtungen und Versicherungen.
Diese kdnnen rein physisch, als Overlay oder als Kombination von physischen Investments und Overlay umge -
setzt werden.

Gemischt | Multi Asset

Die Multi-Asset-Strategy-Gruppe ist verantwortlich fiir das Management einer Reihe von aktiv verwalteten Multi-
Asset-Strategien. Sie kombiniert einen Best-of-Breed-Ansatz fur die Anlageauswahl mit Expertise in den Berei-
chen Portfoliostrategie, Asset-Allokation und Total-Return-Investments, um Anlagechancen in mehreren Regio-
nen und Anlageklassen im Rahmen eines disziplinierten Risikomanagementprozesses umzusetzen. In Insights
Multi-Asset-Strategien kann in Form von Publikumsfonds investiert werden.

Hedgefonds, Absolute Return

Absolute Return

Insight bietet ein umfangreiches Angebot an Absolute Return UCITS-Publikumsfonds mit unterschiedlichen
Strategien und Risikoprofilen an. Insight blickt im Bereich Absolute Return auf eine langjahrige Erfahrung zuriick
und bietet Strategien an, welche das Ziel haben, unabhangig von der Marktrichtung der darunterliegenden
Assetklassen positive Ertrage zu erwirtschaften.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner — Kundenbetreuung Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Insight managt diverse ESG-Mandate fiir
Kunden, darunter Best-in-Class-Strategien,
Positive-Impact-Strategien, Engagement und
Ausschlusskriterien.

Eingesetzte Kriterien

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Insight Investment
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J. SAFRA SARASIN %

J. SAFRA SARASIN (DEUTSCHLAND) GMBH

Adresse
StraBe Kirchnerstr. 6-8
PLZ 60311
Ort (Land) Minchen
Webadresse www.jsafrasarasin.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Lau Retail Name Huber

Vorname Detlef Vorname Peter
Funktion Executive Director

Telefon 089/558999-481

Funktion Geschaftsfuhrer
Telefon 069/714497-352

email detlef.lau@jsafrasarasin.- email peter.huber@jsafrasara-
com sin.com
Team 6 Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die J. Safra Sarasin (Deutschland) GmbH ist als Finanzanlagevermittler tatig und eine 100-prozentige Tochter-
gesellschaft der renommierten Schweizer Bank J. Safra Sarasin AG, deren Hauptaktivititen die ganzheitliche
Anlageberatung und Vermégensverwaltung fur private und institutionelle Kunden umfassen. In Deutschland ist
J. Safra Sarasin neben dem Hauptsitz in Frankfurt am Main in Minchen vertreten. Nachhaltigkeit betrachtet J.
Safra Sarasin als wesentliche Komponente einer erfolgreichen Unternehmensphilosophie. J. Safra Sarasin gilt
mit 30 Jahren Erfahrung im Bereich der nachhaltigen Analyse und Vermdgensverwaltung als Pionier und ist
Schweizer Marktfiihrer sowie einer der gréf3ten Anbieter Kontinentaleuropas.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Die J. Safra Sarasin (Deutschland) GmbH bietet institutionellen Kunden Zugang zu den weltweiten Asset Ma-
nagement Dienstleistungen der Bank J. Safra Sarasin AG, die lhren Hauptsitz in der Schweiz hat. Als aktiver
Asset Manager betreut die Bank J. Safra Sarasin AG institutionelle Vermodgensverwaltungsmandate. Die
Maoglichkeit der Auflage von Spezialfonds rundet das Angebot ab. Institutionelle Kunden kénnen dariber hin-
aus aus einer Palette erstklassiger Anlageprodukte, beispielsweise der Fondsgesellschaft in Luxemburg, ge-
eignete Anlagel6sungen auswahlen. Als Teil der Bankengruppe bietet die Gesellschaft in Deutschland seit 26
Jahren eine l6sungsorientierte, individuelle und verantwortungsvolle Betreuung institutioneller Kunden auf
héchstem Niveau und in exzellenter Qualitat. Zu den Banken der J. Safra Gruppe, die weltweit an Uber 160
Standorten vertreten sind, gehdren: J. Safra Sarasin mit Sitz in Basel, Schweiz, Banco Safra mit Sitz in Sao
Paulo, Brasilien, und die Safra National Bank of New York mit Sitz in New York City; alle sind bei einer konso-
lidierten Aufsicht unabhé&ngig voneinander.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1993 1841
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 2 Mrd (31.12.2018) 164,6 Mrd (31.12.2018)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 45%
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 55%
Anzahl der Investmentspezialisten 6
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH J. Safra Sarasin (Deutschland) GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing X
Im Advisory X
Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X X
Versicherungen X X
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X X
Unternehmen X X
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X X
Kirchliche Einrichtungen X X
Vermoégensverwalter X X
Dachfonds X X
Stiftungen, Family Offices, NGOs X X
Andere X X

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Der Nachhaltigkeit verpflichtet: Die J. Safra Sarasin Gruppe ist Uberzeugt, dass der langfristige Erfolg ihrer
Kunden die beste Basis fur die Bestandigkeit ihres eigenen Erfolges ist. Daher setzt die Gruppe in allen Aspek-
ten ihrer Geschéftstatigkeit auf nachhaltiges Denken und Handeln. Nachhaltigkeit verschafft der Gruppe ein un-
verwechselbares Image im Markt und schafft Kontinuitat Gber die Zeit und Generationen.

Als Entscheidungsmaxime richtet sich die Gruppe an einer guten, zukunftsfahigen Balance ihrer wirtschaftlichen,
gesellschaftlichen und 6kologischen Verantwortung aus. Aus Erfahrung ist sie Uberzeugt, mit ganzheitlichem
Denken und Handeln die Interessen ihrer Kunden und ihrer Mitarbeitenden am besten mit ihrer gesellschaftli-
chen Verantwortung vereinen zu kénnen.

»Wir bieten unseren Kunden Lésungsansatze, die durch Stildiversifikation Risiken des Gesamtportfolios reduzie-
ren und Ertrage optimieren, um so einen Mehrwert zu erreichen. Hierfir haben wir nachhaltige und thematische
Anlagelésungen, regelbasierte Modelle und innovative Fondslésungen. Gleichzeitig agieren wir als grof3ter An-
bieter Kontinentaleuropas im Nachhaltigkeitssektor und tberzeugen dort durch innovative Konzepte basierend
auf der Uber zwanzigjahrigen hauseigenen Research-Erfahrung, die sowohl 6konomische, als auch soziale und
Okologische Kriterien fur lhren langfristigen Erfolg in Einklang bringen. Dabei verstehen wir unser Nachhaltig-
keits-Research als integralen Baustein unserer Risikoanalyse.”

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Spezialfondsmandate, 17 Aktienfonds, davon 12 nachhaltige

Renten

Spezialfondsmandate, 14 Rentenfonds, davon 4 nachhaltige

Gemischt | Multi Asset

Spezialfondsmandate, 6 Multi Asset/Mischfonds, davon 3 nachhaltige

Immobilien

Sarasin Sustainable Properties - European Cities

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH J. Safra Sarasin (Deutschland) GmbH
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

ESG-Integration im gesamten Anlageprozess:
Normen-basierte Ausschlusskriterien,
Best-in-Class ESG Prozess, Integration der
Nachhaltigkeit in die Unternehmensanalyse
Eingesetzte Kriterien und -modelle, Nachhaltig-thematische Analyse,
ESG-Risikoprifung von Portfolios und
Einzeltiteln, ESG- und Impact-Portfoliobericht-
erstattung und Aktive Eigentiimerschaft
(Engagement und Voting)

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH J. Safra Sarasin (Deutschland) GmbH
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LB=BW Asset Management

LBBW ASSET MANAGEMENT
Investmentgesellschaft mbH

Adresse
Stralle Fritz-Elsas-Stral3e 31
PLZ 70174
Ort (Land) Stuttgart
Webadresse www.lbbw-am.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Institutionell

Name Wittwer Name Patzartzis

Vorname Stephan Vorname Panagiotis

Funktion Funktion

Telefon 0711 /22910 3150 Telefon 0711 /22910 3211

email Stephan.wittwer@ email Panagiotis.patzartzis@
Ibbw-am.de Ibbw-am.de

Team 5 Team 5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Kundenbetreuung ist im Geschéftsfeld "Sales & Relationship Management” gebiindelt und umfasst die
Bereiche "Corporate Clients" (2 MA), "Sparkassen/Banken/Kundenreporting" (10 MA), "Institutional Clients"
(4 MA) und "Client Service" (5 MA). Hierdurch ist eine individuelle, auf die speziellen Erfordernisse der jeweili-
gen Kundengruppe ausgerichtete, Betreuung mdoglich.

Fur die bestmdgliche Betreuung unserer Kunden wenden wir einen ,Tandemansatz" an: Fir alle Angelegenhei-
ten und Belange rund um die Ausrichtung des Fonds bzw. des Fondsmanagements steht dem Kunden der
jeweilige fur den Fonds verantwortliche Fondsmanager als Ansprechpartner zur Verfiigung. Alle daruber
hinausgehenden administrativen Belange verantwortet ein Kundenbetreuer.

Um den Anforderungen unserer Kunden stets optimal gerecht werden zu kdnnen, haben wir die entsprechen-
den Bereiche in den vergangenen Jahren bestéandig verstarkt. Jeder Kundenbetreuer verfugt zudem nur tUber
eine beschrankte Anzahl von Mandaten, wodurch die stdndige individuelle Betreuung gewahrleistet werden
kann.

Jede Anfrage des Kunden wird schnellstmdglich und zielorientiert beantwortet. Notwendige Anpassungen werden
sofort umgesetzt. Die LBBW AM stellt ihren Kunden je nach Bedarf verschiedene und sehr umfangreiche Sonder-
Reportings zu Verfigung und steht auch sonst ihren Kunden bei regulatorischen, steuerlichen oder abwicklungs-
technischen Fragen zu Verfligung.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Deutschsprachige Nachbarlander

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1988
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 79,5
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 6,8
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 72,7
Anzahl der Investmentspezialisten 48
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH LBBW Asset Management

112



~
Jahrbuch 2019 | 2020 TELOS
Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1988
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja

Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 19

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 10
Versicherungen X 19
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 44
Unternehmen X 15
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 1
Kirchliche Einrichtungen X 1
Vermdgensverwalter
Dachfonds
Stiftungen, Family Offices, NGOs X
Offentlich rechtliche Einrichtungen X

Per 31.12.2019

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die LBBW Asset Management Investmentgesellschaft mbH (LBBW AM) ist eine 100%ige Tochtergesellschaft
der Landesbank Baden-Wiirttemberg (LBBW) und agiert als Centre of Competence flir das Asset Management
innerhalb des LBBW-Konzerns.

Die wichtigsten Geschéftsfelder sind das Management von Spezialfonds fir institutionelle Investoren, Direktan-
lage-Mandaten fur Versicherungen und Versorgungseinrichtungen sowie Publikumsfonds fir institutionelle und
private Anleger. Die Gesellschaft verwaltete per 31.12.2019 insgesamt ein Volumen von 79,5 Mrd. EUR, davon
6,8 Mrd. EUR in 57 Publikumsfonds und 50,4 Mrd. EUR in 194 Spezialfonds sowie 22,3 Mrd. EUR im Direktan-
lagemanagement fiir Versicherungen.

Mit der Konzentration auf das Asset Management und den klar definierten Kernkompetenzen — européische
Aktien und Renten, Rohstoffe, marktneutrale Strategien sowie nachhaltige Investmentansatze — bietet die LBBW
AM ihren Kunden verlassliche und glaubwirdige Investmentkonzepte. Als Anbieter individueller Investment-
fondsldésungen setzt sie nicht auf kurzfristige Trends, sondern auf nachhaltigen Erfolg und hohe Transparenz in
der Umsetzung. Einen wesentlichen Schwerpunkt bilden Balanced Mandate. Dartber hinaus ist die LBBW AM
mit einem Direktbestandsmanagement von EUR 22,3 Mrd. einer der filhrenden versicherungsunabhéngigen Ma-
nagern in diesem Bereich.
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Produkte | Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Aktien gewinnen aufgrund ihres hoheren Renditepotenzials insbesondere fir institutionelle Investoren eine im-
mer wichtigere Bedeutung. Durch die anhaltende Niedrigzinsphase stellen vor allem Dividendenstrategien eine
interessante Alternative zu Zinspapieren dar.

Der Erfolg der Aktienfonds der LBBW Asset Management beruht auf einem fundamental-qualitativen Stock-
picking-Ansatz. Erfahrene Research-Analysten liefern dabei in einem ersten Schritt Investmentideen auf Basis
einer klassischen Fundamentalanalyse mit qualitativem Fokus. Um neue Investmentideen zu entwickeln, kommt
zudem ein technisches Scoring-Modell zum Einsatz. In einem zweiten Schritt treffen die Portfoliomanager die
Aktienauswabhl. Dabei flieRen auch portfoliospezifische Auswabhlfilter in das eigene Alpha-Enhancement ein.

Die LBBW Asset Management verfugt im Bereich Aktien Uber eine grof3e Expertise sowie langjéhrige Erfahrung.
So beschéftigten sich die Experten der LBBW Asset Management unter anderem bereits seit nunmehr fast 20
Jahren sehr erfolgreich mit dem Thema Dividendenstrategien. Sichtbar belegen lasst sich das an der Uberzeu-
genden Performance des ersten Fonds in diesem Segment — dem LBBW Dividenden Strategie Euroland. Die
LBBW Asset Management bietet ihren institutionellen Investoren hier die Méglichkeit, gezielt in dividendenstarke
Aktien aus dem Large Cap sowie dem Small und Mid Cap-Universum im Euroraum zu investieren.

Dariiber hinaus bietet sie leistungsfahige Low-Beta-, Minimum-Varianz- und Behavioral-Finance-Ansatze.

Renten

Renten sind traditionell die wichtigste Anlageklasse fur institutionelle Investoren. Aus gutem Grund: Rentenpa-
piere sind in der Regel weniger volatil als Aktien und tragen wesentlich zur Diversifikation und Stabilisierung des
Depots bei.

Das Portfoliomanagement der LBBW Asset Management nutzt einen stringenten Investmentprozess zur Identifi-
zierung der vielversprechendsten Investments: In einer Top-Down-Analyse werden die bevorzugten Ratingkate-
gorien, Sektoren und Senioritaten selektiert. Mittels eines qualitativen Bottom-Up-Ansatzes werden Einzeltitel
und Branchen analysiert; dabei kommen auch Relative-Value-Gesichtspunkte zum Tragen.

Das breite Produktspektrum bei festverzinslichen Wertpapieren erlaubt es den Anlageexperten der LBBW Asset
Management, den Anleihen-Anteil im Portfolio zielgenau auf die jeweiligen Bedirfnisse ihrer Investoren abzu-
stimmen. Die Investmentlésungen der LBBW Asset Management decken dazu eine Vielzahl an Bereichen ab:
Dabei verfugt die LBBW Asset Management Uber eine ausgewiesene Expertise, insbesondere im Bereich der
Hybridanleihen, Anleihen aus dem Nachrangbereich sowie Nicht-Investmentgrade-Anleihen. Dem gréf3eren Bo-
nitatsrisiko und der héheren Komplexitat von Nicht-Investmentgrade-Anleihen tragen die Portfoliomanager mit
einem strukturierten Investmentprozess Rechnung, bei dem sie insbesondere auf die Einschatzungen der haus-
eigenen Research-Teams zurlickgreifen.

Gemischt | Multi Asset

Multi-Asset-Strategien stellen einen zentralen Baustein in der Anlagestrategie institutioneller Investoren dar. Die
breite Streuung des Kapitals auf mehreren Assetklassen und Strategien kann die Volatilitdt deutlich senken.
Gleichzeitig bieten Multi-Asset-Strategien institutionellen Investoren die Moglichkeit, eine unter Risikogesichts-
punkten attraktive Rendite zu erzielen.

Die LBBW Asset Management verfugt in diesem Bereich Uber ausgewiesene Expertise, sowohl bei Publikums-

fonds als auch bei Spezialfondsmandaten. Erfolgreiche Publikumsfondsldsungen, wie der 1995 aufgelegte
LBBW Multi Global, untermauern unsere langjahrige Erfahrung.
Viele Multi-Asset-Losungen werden durch ein aktives Risikomanagement gesteuert: In schwachen Marktphasen
setzt das Fondsmanagement Absicherungsinstrumente ein bzw. reduziert den Anteil schwankungsanfalliger An-
lagen, wie zum Beispiel Aktien, um dadurch das Verlustrisiko zu reduzieren. Auf diese Weise steuert das Fonds-
management das Chance-Risiko-Profil des Portfolios.

Die Schwerpunkte des Leistungsspektrums der LBBW Asset Management hierbei sind:
* Globale Multi-Asset-Konzepte
* Absolute Return / Marktneutrale Strategien / Benchmarkanséatze
* Rohstoffstrategien

Daruber hinaus bietet die LBBW Asset Management Core-Satellite-L6sungen an, bei denen der Anleger von den
Chancen eines globalen Anlageuniversums profitieren kann.
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Private Equity, Infrastruktur

Die LBBW Asset Management ist ein Pionier im Bereich Rohstoff-Investments in Deutschland. Sie bietet eine
breite Palette an Rohstoff-Fonds an, mit denen Investoren an den Preisentwicklungen der internationalen
Rohstoffmarkte tber ihre regelbasierten und prognosefreien Anséatze partizipieren kénnen.

Dabei kdnnen die Kunden bereits seit vielen Jahren lber eine "Long-only"-Strategie von steigenden Preisen pro-
fitieren oder sich mittels einer marktneutralen "Long-Short"-Strategie auch fir den Fall wappnen, dass die
Rohstoffpreise zwischenzeitlich nachgeben. Dariiber hinaus bietet die LBBW Asset Management einen Fonds
an, der abhangig von der Marktphase investiert, abgesichert oder nicht investiert ist.

Diese regelbasierten Ansatze im Bereich der Rohstoff-Investments verfolgt die LBBW Asset Management seit
Jahren mit groRem Erfolg und ist dafiir bereits mehrfach ausgezeichnet worden.

Hedgefonds, Absolute Return

Die aktuelle Realitdt an den Kapitalmarkten fuhrt zu zwei Erkenntnissen: Zum einen muss die sich im Zeitablauf
immer wieder wandelnde Korrelation zwischen den Assetklassen als Risikofaktor begriffen werden. Wenn die
klassische Diversifikation nicht mehr den gewohnten Schutz bietet, bedarf es eines intelligenten Risikomanage -
ments. Zum anderen sind Strategien gefragt, die es mit Blick auf das herausfordernde Zinsumfeld erméglichen,
Zusatzertrage zu erzielen — und zwar mdoglichst unabhangig von den Bewegungen an den Aktien- und Renten-
markten.

Overlay-Strategien kénnen in diesem Zusammenhang eine interessante Alternative zu traditionellen Investments
sein, mit denen sich zusatzliche Ertrage erzielen lassen. Diese sind weitestgehend unabhangig von den Bewe-
gungen an den Markten und haben das Ziel, das Risiko des Gesamtportfolios nicht zu erhéhen.

Maoglich wird dies durch die Entwicklung von Strategien, die eine geringe Korrelation zu anderen Assetklassen
aufweisen. Zudem sind die einzelnen Overlay-Strategien untereinander ebenfalls nur gering korreliert. Durch
den Einsatz der Strategie-Overlays der LBBW Asset Management lassen sich somit Ertrdge erzielen, ohne
zusatzliche Durations- oder direktionale Aktienrisiken in Kauf nehmen zu missen. Diese Overlay-Strategien
basieren auf einem strukturierten und regelbasierten Investmentansatz sowie auf einer effizienten Risikosteue-
rung.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige I
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X (seit 2017)
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X FNG, UN Global Compact
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien, Positive Kriterien,
Eingesetzte Kriterien Best-in-Class Ansatz, Active Ownershtip,
Impact Investing, ESG Themenfonds.
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Lupus alpha

LUPUS ALPHA ASSET MANAGEMENT AG

Adresse
StraBe Speicherstralle 49-51
PLZ 60327
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.lupusalpha.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Botiger Institutionell Name Dr., Zuber

Vorname Oliver Vorname Markus

Funktion Senior Relationship
Manager, Partner

Telefon +49 69 36 50 58 7000

Funktion Senior Relationship
Manager, Partner

Telefon +49 69 36 50 58 7000

email Oliver.Boettger@Ilupus- email Markus.Zuber@Iupusal-
alpha.de pha.de
Team 3 Team 7

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Bei Lupus alpha setzen wir unser unsere mittelstandische GroR3e in Flexibilitat fur unsere Kunden um. Wir den-
ken nicht in Produkten und Servicemodulen, sondern in individuellen Losungen fir die wirklichen Anforderun-
gen unserer Kun-den. Als Teil der individuellen Betreuung gibt es fir jeden Kunden von Lupus alpha einen An-
sprechpartner, der fur die Entwicklung kundenspezifischer Anlagekonzepte bis hin zur regelméRigen Berichter-
stattung und Kundenbetreuung verantwortlich ist. Der Relationship Manager dient fir Anfragen jeder Art als
Schnittstelle zwischen Investor und Portfolio Management bzw. unserem Reporting-Team. Die Betreuung rich-
tet sich ganz nach den individuellen Wiinschen des Investors. Das kann beispielsweise auch die Weiterent-
wicklung bestehender Anlagestrategien miteinschlieBen, um spezifische Anforderungen auf Kundenseite zu be-
ricksichtigen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

GroR-Britannien, Niederlande, Osterreich, Schweiz

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2000 2000
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 12 12
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 1,9 1,9
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 10,1 10,1
Anzahl der Investmentspezialisten 35 35
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2000
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 14
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 16

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 17 17
Versicherungen X 11 11
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 36 36
Unternehmen X 15 15
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen X 16 16
Vermdgensverwalter X 2 2
Dachfonds
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 3 3
Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Als eigentimergefiihrte, unabhéngige Asset Management-Gesellschaft steht Lupus alpha seit 19 Jahren fir
spezialisierte Investmentlésungen. Lupus alpha ist ein Pionier fur europdische Nebenwerte und heute gleichzei-
tig einer der fuhrenden Anbieter von liquiden alternativen Investmentkonzepten. Mehr als 90 Mitarbeiter, davon
35 Spezialisten im Portfolio-Management, engagieren sich fiir eine berdurchschnittliche Performance und einen
Service, der ganz auf die individuellen Anforderungen unserer Investoren abgestimmt ist. Unser Ziel: Durch akti-
ve, innovative Anlagestrategien einen nachhaltigen Mehrwert fiir eine intelligente Portfolio-Diversifikation institu-
tioneller Anleger zu liefern.

Lupus alpha legt Fondsprodukte nur in Asset-Klassen auf, fur die ein ganz besonderes Know-how erforderlich
ist. Als Spe-zialist konzentrieren wir uns auf wenige Asset-Klassen mit hohem Alpha-Potenzial auRerhalb der
traditionellen Indexwelt: europdische Small & Mid Cap-Fonds, Alternative Solutions sowie Advanced Fixed In-
come. Nur so kdnnen wir unseren eigenen hohen Qualitatsanspriichen gerecht werden und fir unsere Kunden
einen echten Mehrwert generieren.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Das spezialisierte Team fur Small & Mid Caps von Lupus alpha deckt das gesamte Spektrum bdrsennotierter
Nebenwerte in Europa ab — von Micro Caps tuber Small Caps bis zu Mid Caps. So kénnen Anleger mit Lupus al-
pha das Renditepotenzial der Nebenwerte-Segmente konsequent nutzen. Wesentlicher Erfolgsfaktor in diesen
informationsineffizienten Segmenten ist das richtige Stockpicking. Dafur arbeiten bei Lupus alpha 9 Spezialisten,
die durchschnittlich rund 19 Jahre Investmenterfahrung einbringen. Ein Team, das so spezialisiert in Small & Mid
Caps europaweit einzigartig sein durfte.
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Renten

Wir bieten unseren Investoren spezialisierte Investment-Strategien, die traditionelle Anlagestrategien im Renten-
bereich ergénzen. Anders als klassische Rentenstrategien zeichnen sich diese Anlagekonzepte durch ein ge-
ringeres Durationsrisiko und ein hdheres Ertragspotenzial aus. Lupus alpha bietet zwei solcher spezialisierten
Asset-Klassen aus dem Rentenbereich an: Collateralized Loan Obligations und globale Wandelanleihen. Unsere
Konzepte richten sich insbesondere an institutionelle Investoren, die im anhaltenden Niedrigzinsumfeld nach Al-
ternativen jenseits von Staats- und Unternehmensanleihen suchen. Aufgrund der aktuellen Marktbedingungen
sind kaum noch traditionelle Anlagestrategien aus dem Rentenbereich zu finden, die ein attraktives Rendite-
Risiko-Profil aufweisen. Durch die Hinzunahme spezialisierter Asset-Klassen kann das Ertragspotenzial institu-
tioneller Portfolios erhéht werden. Darliber hinaus verbessern sie die Diversifikation - und das bei einem ge-
ringen Durationsrisiko.

Hedgefonds, Absolute Return

Institutionelle Investoren mussen an den Kapitalméarkten immer wieder auch mit Phasen extremer Volatilitdten
rechnen. Daher versuchen Investoren ihr Portfolio starker zu diversifizieren, um die Gesamtrendite zu stabilisie-
ren bei gleichzeitiger Einhaltung definierter Risikogrenzen. Angesichts volatiler Aktienméarkte und knapper Risiko-
budgets setzen Anleger dabei zunehmend auf alternative Anlagestrategien. Diese Investmentkonzepte zielen auf
eine langfristige positive Rendite bei einer vergleichsweise niedrigen Volatilitat. Der Schwerpunkt von Lupus al-
pha im Bereich Liquid Alternatives liegt auf Volatilitats- und Wertsicherungsstrategien. Gerade Volatilitat kann als
alternative Anlageklasse im vorherrschenden Niedrigzinsumfeld fiur die erforderlichen Renditen sorgen, ohne Ri-
sikobudgets uber Gebuhr zu belasten, und sie kann gleichzeitig auch zur Absicherung gegen Portfolio-Risiken
eingesetzt werden.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research — extern X

Ausschlusskriterien, Best-in-Class, Engage-

Eingesetzte Kriterien ment, SDGs
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LY XOR

Asset Management

SOCIETE GENERALE GROUPR

LYXOR INTERNATIONAL ASSET MANAGEMENT

Deutschland
Adresse
Strafe Neue Mainzer StralRe 46-50
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.lyxorfunds.com

www.lyxor.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Zihike Institutionell & Name Kuhlisch
Wholesale

Vorname Tobias Vorname Manuel

Funktion Investment Advisory
Telefon +49 69 7174 388

Funktion Investment Advisory
Telefon +49 69 7174 631

email tobias.zuehlke@ \ F.r : email manuel.kuhlisch@
lyxor.com b lyxor.com
Team 10 ! Team 10

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Das Management unserer Spezialmandatsstrategien ist gepragt von hohem persdnlichem Engagement der
handelnden Personen und hoher Transparenz bei den Investmententscheidungen. Diese Transparenz wird
auch in Bezug auf die Betreuung der Mandate gelebt. Im Bereich der Publikumsstrategien fokussieren wir uns
auf Nischenstrategien in ausgewdahlten Bereichen. Grundsatzlich legen wir groen Wert auf Kundenndhe mit
fachlicher Kompetenz, um den zurecht hohen Erwartungen unserer Investoren gerecht zu werden.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz, Frankreich, USA, GroRbritannien, Spanien, Schweden, Niederlande, Italien, Japan,
Hong Kong

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2013 1998
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 17.0 157
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 7 17
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 10 140
Anzahl der Investmentspezialisten 35 600
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2013
Im Outsourcing Ja
Im Advisory Ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 10
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 11

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute
Versicherungen
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) 45
Unternehmen 20
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) 15
Kirchliche Einrichtungen 10
Vermoégensverwalter
Dachfonds
Stiftungen, Family Offices, NGOs 10
Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Lyxor International Asset Management Deutschland entstand durch die Integration der Asset Management Aktivi-
taten der Commerzbank in die Lyxor Gruppe in 2019. Das verwaltete Vermdgen der Lyxor Gruppe weltweit
betragt rund 160 Milliarden Euro, ca. € 17 Mrd. hiervon werden aus dem Biro der Lyxor Deutschland heraus
gemanagt (Aktives Asset Management, Structured Funds und ETFs). Um unseren Investoren weiterhin erfolg-
reich zur Seite zu stehen, bauen wir unser umfassendes Angebot an Investmentlésungen aus und schaffen im
deutschsprachigen Raum eine neue starke Marktprasenz.

Aktives Asset Management:

Das Team verfiigt Gber eine langjahrige Erfahrung im aktiven Asset Management fiir institutionelle Kunden in
Deutschland und Osterreich. Dabei reicht das Kundenspektrum von Pensionskassen, dem offentlichen Sektor
Uber Family Offices bis hin zu Privatunternehmen. Unser systematischer Ansatz stiitzt sich auf unsere anerkann-
ten quantitativen Investmentstrategien fiir die Bereiche Overlay Management, Multi-Asset, européische Anleihen
und globale Aktien. Fir eine optimale Portfoliovielfalt haben Kunden zudem Zugriff auf unsere schnell wachsen-
de alternative UCITS-Plattform.

Lyxor ETF:

Als einer der fihrenden Anbieter von ETFs in Europa messen wir dem Standort Deutschland eine ganz beson-
dere Bedeutung bei. Unsere Expertise Uber den deutschen Markt und seinen spezifischen Investmentanforder-
ungen ermdglicht es uns, unseren Kunden in einem immer komplexeren Investment-Universum transparente,
einfache und kostengiinstige Anlagelésungen anzubieten. Als Pionier auf dem européischen Markt ermdglicht
LYXOR seinen Kunden mit mehr als 220 ETFs den Zugang zu unterschiedlichsten Markten und Investmen-
tideen. Dank innovativer Ansatze gestalten wir auch Ldsungen fur nachhaltige Investments und diverse
Absicherungsstrategien.
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Overlay Management

Als aktiv-quantitativer Asset Manager konzentrieren wir uns auf die Steuerung von Aktienmarktrisiken, Currency
Overlay fur G10 und EM Wéhrungen, sowie das Management von Schwellenwerten/Risikobudgets in Spezial-
fonds.

Aktien

Globale Dividendenstrategie mit Fokus auf Qualitatsaktien. Mit Hilfe eines selbst entwickelten Multi Faktor Mo -
dells werden Aktien nach definierten Qualitéatskriterien selektiert und in Folge wird ein konzentriertes Portfolio
konstruiert. Uber ein systematisches regionales Scoring erfolgt zudem eine gezielte Gewichtung der Regionen.
Die Strategie kann auch fiir einzelne lokale Markte (z.B. Europa, USA etc.) angewendet werden und mit Nach -
haltigkeitsfiltern ergénzt werden.

Renten

Aktiv-quantitativer Ansatz im Bereich europaische Renten. Ziel ist es, eine kontrollierte Outperformance gegen-
Uber der Benchmark zu erzielen. Die Investmententscheidung wird auf Grundlage einer ScoreCard zur Beurtei-
lung der Rentenmarkte abgeleitet. Eine groRe Spezialisierung besteht dabei im Bereich SGB IV-konformes
Investieren.

Gemischt | Multi Asset

Unser Ansatz basiert auf einer doppelten Diversifikation: Zum einen erfolgt eine Streuung der Anlagen Uber eine
Vielzahl liquider Asset Klassen und zum anderen werden drei Multi Asset Investment Stile zu einem konsisten-
ten Ansatz verdichtet. Unser Team zeichnet sich zudem dadurch aus, den Ansatz auf die sehr individuellen An-
forderungen unserer Investoren zu adjustieren.

Hedgefonds, Absolute Return

Managed FX Carry Strategie (UCITS)
Global Macro (UCITS)
Event Driven & Risk Arbitrage (UCITS)

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige L.
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X
Ausschlusskriterien, Best-in-Class,
Eingesetzte Kriterien Stimmrechtsausibung,
Engagement
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MAINFIRST D I

MAINFIRST AFFILIATED FUND MANAGERS
(Deutschland) GmbH

Adresse
Stralle Kennedyallee 76
PLZ 60596
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.mainfirst-invest.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell

und Retail Name Seminerio
Vorname Marco
Funktion Country Head of BDS Germany
Telefon 069 /7191424 04
email m.seminerio@fenthum.com
Team 13

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Kundenbetreuung erfolgt Uber das Business-Development Services-Team der FENTHUM. Diese neuge-
grundete Gesellschaft ibernimmt seit Januar 2019 die Vertriebsunterstitzung von MAINFIRST und ETHENEA
fir Kunden im institutionellen als auch Wholesale- und Retail-Bereich.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Europa
Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2002
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 4.7

Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2.3

Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2.4

Anzahl der Investmentspezialisten 16
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2008
Im Outsourcing -

Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen Ca. 10
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen Ca. 10

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Andere

X X X X X X X X X X

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

MainFirst Asset Management ist Asset Manager fur institutionelle Mandate und Publikumsfonds mit circa 4,8 Mil-
liarden Euro verwaltetem Vermogen.

Die Kernkompetenz liegt im Bereich européische Aktien, Fixed Income und Multi Asset Strategien. Europaische
Aktienfonds werden aktiv und benchmarkunabhéngig im Value-, sowie Flexible-Blend-Stil verwaltet. Im Anleihe-
segment bietet MainFirst eine Global Fixed Income-Strategie als auch Schwellenlander-Unternehmensanleihe -
fonds an. Eine globale Growth-Aktienstrategie, ein klassischer Multi-Asset-Fonds und ein Multi-Strategy-Ansatz
im Bereich alternativer, liquider Anlagen runden das Angebot ab. Jeder Investmentstil wird durch erfahrene Port-
foliomanagementteams verantwortet, die sich auf den jeweiligen Stil spezialisiert haben und ihn seit vielen
Jahren erfolgreich umsetzen.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Im Aktiensegment verwaltet MainFirst 6 nationale und internationale Publikumsfonds:
- MainFirst Top European Ideas Fund
- MainFirst Germany Fund
- MainFirst Euro Value Stars
- MainFirst Global Dividend Stars
- MainFirst Global Equities Fund
- MainFirst Global Equities Unconstrained

Die stiltreuen europdaischen Aktienfonds werden aktiv und benchmarkunabhéangig nach dem Value-Stil und dem
Flexible-Blend-Stil (fir Europa und Deutschland). Eine globale Growth-Strategie sowie eine Dividendenstrategie
komplettieren das Angebot. Die Strategien verfolgen generell sehr unterschiedliche Investmentstile. Allerdings
sind die Aktienstrategien auch durch etliche Gemeinsamkeiten gekennzeichnet. Die Portfolios sind gekennzeich-
net durch aktives Stockpicking und benchmarkferne Positionierung. Die fundamentale und bottom-up-orientierte
Vorgehensweise des Investmentprozesses ermdglicht langfristige Alphagenerierung. Die Portfoliomanagement-
teams greifen bei der Analyse des jeweiligen Investmentuniversums auf eigenes, tiefgreifendes Research zu-
ruck.
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Renten

Im Rentensegment verwaltet MainFirst 2 internationale Publikumsfonds.
- MainFirst Emerging Markets Corporate Bond Fund Balanced
- MainFirst Emerging Markets Credit Opportunities Fund

Die Fonds mit einem Fokus auf Schwellenlander-Unternehmensanleihen besitzen ein globales Anlageuniver-
sum, das eine breite Diversifikation tber Regionen, Lander und Sektoren ermdglicht. Das Bottom-up-Prinzip bei
der Auswahl der Anleihen wird auf Basis eines Relative-Value-Prozesses angewandt. Der Fokus liegt auf An-
leihen in harter Wahrung. Die opportunistische Investmentstrategie setzt auf Anleihen mit einer hohen Wahr-
scheinlichkeit zur Verengung der bestehenden Credit Spreads.

Dariiber hinaus bietet MainFirst seit 2019 eine globale Fixed Income Strategie an.

Gemischt | Multi Asset

Der MainFirst Absolute Return Multi Asset verfolgt das Ziel des stetigen Wertzuwachses mit einem Aktienanteil
von maximal 50 %. Die Gewichtung der Anlageklassen ist benchmarkunabh&ngig und flexibel, dabei kdnnen Ak-
tien- und Wahrungsquoten in unsicheren Marktphasen systematisch abgesichert werden. Strategische Invest-
mentthemen bilden die Basis des Aktienportfolios. Die fundamentale Bottom-up-Analyse des Aktienportfolios ist
wesentlicher Bestandteil der Wertgenerierung.

Hedgefonds, Absolute Return

Der MainFirst Contrarian Opportunities verfolgt das Ziel, unabhangig von der mittelfristigen Entwicklung an den
Aktien- und Rentenmarkten, eine durchschnittliche Uberrendite von 3 bis 5 % pro Jahr zum 3-Monats-Euribor
Uber einen Zeitraum von drei bis funf Jahren zu erzielen. Zur Erreichung dieses Ziels kann der Teilfonds in unter-
schiedliche Anlageklassen investieren, insbesondere Aktien, Anleihen und in W&hrungen. Der Teilfonds verwen-
det in erster Linie Derivate, um sowohl Long- als auch Shortpositionen in den genannten Anlageklassen einzu-
gehen. Positionen in Fremdwahrungen werden insbesondere Uber FX Forwards und Futures umgesetzt.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X (16) Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X (13) Risikomanagement X(6)
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar

ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien ,Controversial Weapon

Eingesetzte Kriterien Radar" von Sustainalytics
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MEAG

MEAG - A MUNICH RE COMPANY

Adresse
StraRe Am Munchner Tor 1
PLZ 80805
Ort (Land) Minchen (Deutschland)
Webadresse www.meag.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Plate Institutionell Name Becker

Vorname Volker 3 Vorname Frank

Funktion Geschaftsflhrer
Institutionelle Kunden

Telefon 089/2489-2800
email FBecker@Meag.com
Team 24

Funktion Wholesale Manager
Telefon 089/2489-1454
email VPlate@Meag.com

Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

MEAG verfolgt in der Kundenbetreuung das Konzept ,,One face to the customer®, d.h. eine Person, der MEAG
Kundenbetreuer, fungiert als kompetenter Ansprechpartner fiir den Kunden. Er koordiniert alle Kundenanfragen
und -winsche innerhalb der MEAG mit den jeweiligen Fachbereichen (z.B. Research, Portfoliomanagement,
Risikocontrolling etc.). Der Kundenbetreuer stellt eine kompetente und ziigige Beantwortung aller Anforderun-
gen sicher und garantiert somit eine hohe Servicequalitat.

Die Kundenbetreuer sind hochqualifiziert und verfligen tber fundierte Kenntnisse in allen relevanten Assetklas-
sen. Zusatzlich sind sie Spezialisten fir administrative Aufgaben und das Risikomanagement. Sie erfiillen den
Anspruch, Uber die Kundenbeziehung bzw. Uber die Spezifika innerhalb der Kundenbeziehung im Detail in-
formiert zu sein.

Der Kundenbetreuer fungiert dariiber hinaus als Kontroll- und Steuerungsinstanz mit einem ganzheitlichen
Blick auf das Mandat. Er steht dem Kunden zu regelméaRigen und bedarfsindizierten, persénlichen und telefoni-
schen Besprechungen zur Verfigung. Im Falle von Handlungsanweisungen durch den Kunden zeichnet der
Kundenbetreuer fir deren korrekte und zeitgerechte Umsetzung verantwortlich.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2000 2000
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 238,3 278,1
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 4,4 4.4
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 10,2 12,7
Anzahl der Investmentspezialisten 130 158
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH MEAG — A Munich Re company
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2006
Im Outsourcing X
Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 6

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute
Versicherungen
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)

Unternehmen

X X X X

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)

Kirchliche Einrichtungen

Vermoégensverwalter
Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

>

Andere X

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

g—
TELOS

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
2,42 2,03
64,42 68,82
17,08 15,65
6,64 2,29
6,03 5,06
3,41 6,15

MEAG (MEAG MUNICH ERGO Kapitalanlagegesellschaft mbH und MEAG MUNICH ERGO AssetManagement
GmbH) steht fur die Kapitalanlage von Munich Re (Gruppe) und konzernexternen Anlegern: 140 Jahre Erfah-
rung, 130 Investmentmanager und ein Anlagevermdgen von 278 Mrd. Euro (Stand: 30.09.2019; davon rund 17
Mrd. Euro von privaten und institutionellen Anlegern). Damit gehdren wir zu den bedeutendsten Akteuren im in-
ternationalen Finanzsektor. Die MEAG managt alle wesentlichen Assetklassen, wie Fixed Income, Aktien und
Immobilien sowie Anlagen in erneuerbare Energien und Infrastruktur. Unsere Investmentmanager verfolgen
einen stringenten und risikokontrollierten Investmentansatz mit hoher Kosteneffizienz — die Voraussetzung guter
Anlageergebnisse und zufriedener Kunden. Die weltweite Pradsenz mit Einheiten in Europa, Asien und Nordame-

rika ermdglicht uns eine effiziente Marktabdeckung auf globaler Ebene.

Unsere Maximen lauten:

Wir handeln zum Besten unserer Anleger
Wir erhalten und mehren das Vermégen unserer Kunden
Wir schaffen unseren Mitarbeitern Perspektiven und Chancen

Die MEAG hat sich daher zum Ziel gesetzt:

Den Gesamtertrag auf die Kapitalanlagen von Munich Re und ERGO zu optimieren
Das Vermbgensmanagement um attraktive neue Assetklassen zu erweitern
Das Geschaft mit Privatanlegern und institutionellen Kunden kontinuierlich auszubauen

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Unsere Aktien-Portfoliomanager analysieren Unternehmen, deren Geschéftsmodelle und Zukunftsperspektiven,
um auf dieser Grundlage und unter Berticksichtigung der Marktbewertungen in die entsprechenden Aktien und
verwandte Investitionsinstrumente zu investieren. Der Bereich verantwortet hierbei das Management aller von
der MEAG verwalteten Aktienportfolios sowie den Derivatehandel und die Rohstoffinvestitionen. Investiert wird in
allen grof3en europdischen Aktienmarkten, den USA sowie in weiteren ausgewahlten Markten. Zuséatzlich kom-
men flr bestimmte Strategien proprietare, langjéhrig erfolgreiche quantitative Modelle zum Einsatz. Ein eigenes
Quant-Team ist fur deren Entwicklung und kontinuierliche Optimierung verantwortlich.

Aktien sind und bleiben eine auch fur konservative Investoren sehr attraktive Assetklasse. Hervorzuheben ist
u.a. unser Publikumsfonds MEAG Eurolnvest, der seit mehr als 20 Jahren einer der erfolgreichsten europai-
schen Aktienfonds ist und seit Auflegung unveréndert durch denselben Portfoliomanager verwaltet wird. Auch
unser global allokierender Aktienfonds MEAG Nachhaltigkeit, der auf Basis einer quantitativen Strategie mit qua-
litativem Overlay unter nachhaltigen Gesichtspunkten gesteuert wird, gehort zu unseren am starksten nachge-
fragten Produkten.

Renten

Unsere Fixed Income Portfoliomanager handeln und steuern alle zinstragenden Anlagen sowie Wahrungsposi-
tionen der MEAG. Sie beraten unsere Mandanten und nehmen innerhalb der Portfolios die Allokation auf die
Marktsektoren, Wahrungen und Einzeltitel vor. Grundlage hierfir bildet die Entwicklung ertragreicher Strategien
hinsichtlich der Positionierung bei Zinsen, Bonitdten, Finanzinstrumenten und Wahrungen in spezialisierten
Teams. Mehrertrage werden durch die aktive Nutzung von Marktchancen erzielt. In den Buy-and-Maintain-Port-
folios liegt der Schwerpunkt auf der Auswahl sicherer und unter bilanziellen Gesichtspunkten langfristig tragféhi-
ger Anlagen, mit denen die Verpflichtungen des Konzerns vollstdndig abgedeckt werden kénnen. Entscheidend
sind hierbei neben der Rendite auch die Minimierung der Ausfallrisiken und die Begrenzung der eingegangenen
Verpflichtungen je Emittent.

Hervorzuheben ist u.a. eine Short-Term High-Yield Strategie, die stabile Ertrage und ein sehr geringes Zinsénde-
rungsrisiko aufweist.

Gemischt | Multi Asset

MEAG bietet privaten und institutionellen Anlegern verschiedene moderne Multi-Asset-Konzepte mit unter-
schiedlichen Rendite/Risiko-Profilen an. Die Fondspalette umfasst defensive Fonds (MEAG EuroErtrag), aus-
gewogene Fonds (MEAG EuroBalance), aktienlastige Fonds (MEAG Eurokapital), dynamische risikokontrollierte
Fonds (MEAG VermogensAnlage Komfort und Return) sowie Dachfonds (MEAG Globalbalance DF). Die Fonds
stellen je nach Risikoneigung attraktive Anlagelésungen dar und wurden fir ihre Gberdurchschnittliche Perfor-
mance in der Vergangenheit wiederholt ausgezeichnet. Sie sind breit diversifiziert, da sie weltweit in eine Viel-
zahl von Assetklassen, wie z.B. Anleihen, Aktien sowie Uber indirekte Anlagen in Immobilien, Rohstoffe und Edel-
metalle investieren.

Immobilien

Die MEAG ist ein bedeutender Anbieter im Real Estate Investment Management. Unsere Assets sind breit diver-
sifiziert: Wir investieren in unterschiedliche Nutzungsarten, Lander und Risikoklassen. Unseren Kunden bieten
wir, neben einer erstklassigen Beratung, fundiertes Know-how und internationale Marktdurchdringung. Wir ver-
folgen einen ganzheitlichen Wertschépfungsansatz tiber den gesamten Lebenszyklus der Immobilie hinweg. Da-
her sind wir stetig im Auftrag unserer Mandanten auf der Suche nach neuen interessanten Immobilienanlagen im
In- und Ausland.

Im ersten Quartal 2020 erfolgte die Auflegung eines REITs-Publikumsfonds. Hierbei wird global in ein breit diver-
sifiziertes Portfolio von borsennotierten Immobilienaktien und REITs investiert. Dartiber hinaus wurde im Januar
2020 ein Immobilien Spezial-AlIF aufgelegt, der in das Segment Einzelhandel investiert. Der Fokus liegt auf
Fachmarktzentren in integrierten Lagen mit Mietern aus den Bereichen Lebensmittel, Drogerie und Baumarkt.
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Private Equity, Infrastruktur

Die MEAG ist ein fihrender Investor in Private Equity und Infrastruktur-Fonds. Unser Fokus liegt auf klassischen
Private-Equity-Fonds mit selektiven Positionen in Dachfonds.

Die Investments erfolgen hauptséachlich in folgende Private-Equity-Segmente: Buyout, Venture Capital, Growth
Equity, Infrastruktur, Mezzanine, Distressed Debt und Secondaries. Wir tatigen insbesondere Investments mit
europaischem und amerikanischem Fokus sowie selektive Investitionen in Emerging Markets. Direkte Invest-
ments in Private Equity werden derzeit nicht getétigt.

In der Assetklasse Infrastruktur stellt MEAG langfristiges Eigen- und Fremdkapital fur Infrastruktur-Projekte mit
einem Projektvolumen von mindestens 50 Mio. Euro u. a. in den Sektoren Transport-Infrastruktur, gemeinnitzige
Dienstleistungen und Energie, erneuerbare Energien, Kommunikation und soziale Infrastruktur zur Verfigung.
Bei Infrastruktur Fremdkapital bieten wir nach der erfolgreichen Platzierung des MEAG Infrastructure Debt Fund
Sub-Fund 1 ein Nachfolgeprodukt an, welches im ersten Halbjahr 2020 aufgelegt wird.

Hedgefonds, Absolute Return

Als Experte im Management diverser Assetklassen versteht es die MEAG sehr gut, langfristig stabile Ertrage zu
erwirtschaften. Ein breites Anlageuniversum erlaubt es, die besten Anlagechancen zu nutzen und damit planbare
Ertrage zu generieren. Ertragserwartung und individuelle Strategien werden bei einem vorgegebenen Rahmen
vom Investor bestimmt. Das erfolgreiche Absolute-Return-Konzept wurde mehrmals ausgezeichnet und wird so-
wohl in dem Publikumsfonds MEAG FairReturn als auch in Kundenportfolios bei gleichzeitiger Minimierung der
Marktrisiken umgesetzt.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien, Best-in-Class,

Eingesetzte Kriterien
Engagement
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METZLER

Asset Management

METZLER ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
StraRe Untermainanlage 1
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.metzler.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Schatzle

Vorname  Philip

Funktion Leiter Institutional Sales
Telefon 069 /2104-1533

email Pschaetzle@metzler.com

Team 8

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Kundenbetreuung und Kundenservice haben bei Metzler oberste Prioritat. Wir streben enge, vertrauensvolle und
dauerhafte Beziehungen zu unseren Kunden an, in denen die Wiinsche und Anforderungen stets im Mittelpunkt
stehen. Dabei verfolgt Metzler einen prozessorientierten Teamansatz, der durch ein duales Prinzip gekennzeich-
net ist. Der Portfoliomanager ist verantwortlich fur die Anlagepolitik und deren Umsetzung in den Kundenportfoli-
os. Dabei ist er Ansprechpartner fir spezielle Fragestellungen beziiglich des Tagesgeschaftes, der Performan-
ce, der Investmententscheidungen und des Marktes. Zuséatzlich steht dem Kunden ein verantwortlicher Kunden-
betreuer zur Verfigung. Seine Aufgaben umfassen primér die Beratung, die Auswahl passgenauer Produkte und
Dienstleistungen sowie die Koordination und Steuerung der entsprechenden administrativen Prozesse hinsichtlich
seiner Mandate (z.B. Anlageausschusssitzungen). Fur unsere Master-KVG-Kunden steht dartber hinaus ein
spezialisierter Mitarbeiter unseres Client Account Management Teams zur Verfligung. Damit stellen wir sicher,
dass unsere Kunden in unserem Haus jederzeit einen kompetenten Ansprechpartner haben.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Unsere deutschen Kunden werden von unserer Hauptniederlassung in Frankfurt am Main betreut. Aul3erhalb
Deutschlands sind wir schwerpunktmaRig in den Landern Osterreich, Schweiz und dem Mittleren Osten ver-
trieblich aktiv. Dariiber hinaus bieten wir Uber unsere Niederlassung in Japan und tber unsere Reprasentanz
in China Asset-Management-Dienstleistungen fiir japanische und chinesische institutionelle Kunden an.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1971 n/a
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 51,59 (31.12.2019) n/a
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 5,84 (31.12.2019) nla
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 45,75 (31.12.2019) nla
Anzahl der Investmentspezialisten 317 n/a

(Metzler Mitarbeiter
im institutionellen
Asset Management)
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1971
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 14
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 23

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 1,59 0,24
Versicherungen X 4,76 1,41
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 19,01 0,32
Unternehmen X 19,57
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 0,69
Kirchliche Einrichtungen X 36,38
Vermoégensverwalter X siehe (1)
Dachfonds X siehe (1)
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 0,96 0,21
Andere X 1,41 13,44

(1) Diese Angabe koénnen wir nicht separat ausweisen.
Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Im Bereich Metzler Asset Management bieten wir sowohl Portfoliomanagement fiir Spezial- und Publikums-
fonds (Finanzportfolioverwaltung) als auch die individuelle Vermdgensverwaltung, die Beratung von institutionel-
len Kunden sowie die Administration von Spezial- und Publikumsfonds und die Verwaltung von Masterfonds-
Mandaten (als Kapitalverwaltungsgesellschaft nach deutschem Recht). Unser Pension Management entwickelt
Lésungen fur alle Vorsorgesysteme. Neben den Finanzierungsvehikeln CTA, Metzler Pensionsfonds AG und
Metzler Sozialpartner Pensionsfonds AG (reine Beitragszusage, in Griindung) bieten wir die Konzeption und die
Beratung von Kapitalanlagestrategien an.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Unsere aktiv gemanagten Aktienstrategien zeichnen sich durch Stiltreue aus; das Investmentuniversum deckt
samtliche Marktkapitalisierungsgrof3en ab. Die disziplinierte Titelselektion — unter Einbezug von Nachhaltigkeits-
komponenten - ist die wichtigste Entscheidungsebene. Die klare Produktverantwortung innerhalb des Portfolio-
management-Teams erhdht die Entscheidungsqualitat.

Renten

Wir haben langjahrige Erfahrung im Management von Euro-denominierten Rentenportfolios und in der Bonitats-
analyse von Emittenten sowie lokale Marktkenntnis. Auf dieser Basis treffen wir Top-down- Allokationsentschei-
dungen und setzen die Bottom-up-Auswahl von Einzeltiteln erfolgreich in den Portfolios um. Ferner bieten wir mit
Metzler Sovereign Select eine benchmarkfreie Rentenstrategie an, die ein grol3es Spektrum globaler Staatsan-
leihen abdeckt und die Fille 6konomischer Szenarien und Zinsstrukturen fir eine erfolgreiche Diversifikation
nutzt.
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Gemischt | Multi Asset

Mit unseren fundamentalen Multi-Asset-Strategien verfolgen wir einen aktiven und diskretiondren Manage-
mentansatz. Die breit diversifizierte strategische Asset-Allokation SAA ist der langfristige Performancetrei-
ber der Anlagestrategie. Diese wird mdglichst individuell auf das Ertrags-Risiko-Profil des Anlegers zugeschnit-
ten. Im Rahmen der Anlage nutzen wir neben den traditionellen Asset-Klassen wie Aktien und Renten auch alter-
native Asset-Klassen, die den Portfolioertrag stabilisieren und das Portfoliorisiko langfristig weiter diversifizieren
sollen.

Von dieser strategischen und robusten Portfoliostruktur weichen wir je nach Marktumfeld und Einschétzung ab
(taktische Asset-Allokation = TAA), um auch Uber kirzere ZeitrAume der allgemeinen Marktsituation Rech-
nung zu tragen und taktische Zusatzertrage fur das Portfolio zu erwirtschaften. Basis fur unsere Einschatzungen
und taktischen Positionierungen sind unsere proprietaren Indikatorensets.

Immobilien

Unsere Immobiliendienstleistungen reichen von der strategischen Erstberatung Uber die Auswahl und den Er-
werb von Immobilienfonds bis hin zur umfassenden Betreuung bei allen Fragen rund um Immobilienfonds-Inves-
titionen. Wir iberwachen und verwalten die Anlagen im Auftrag der Anleger Uber die gesamte Haltedauer bis hin
zur VerauRerung der Anteile.

Absolute Return

Metzler Alternative Multi Strategy zielt darauf ab, Gber einen Zeitraum von mindestens drei Jahren eine von der
allgemeinen Marktentwicklung mdglichst unabhédngige Rendite zu erwirtschaften. Dazu nutzt die Strategie in
den Anlageklassen Aktien, Renten und Wahrungen verschiedene alternative Strategien — die Risikopramien
Carry und Volatilitat sowie die Marktineffizienzen Momentum und Value. Der regelgebundene Ansatz von
Metzler Alternative Multi Strategy nutzt die unterschiedliche Charakteristik dieser alternativen Strategien mit dem
Ziel, ein langfristig ausgewogenes Rendite-Risiko-Profil zu erzeugen.

Die Modellsignale werden Gber hochliquide Terminkontrakte, bérsengehandelte Optionen und Devisenterminge-
schéafte umgesetzt, da dies der effizienteste und kostengunstigste Weg ist. Liquiditats- und Bonitéatsrisiken sind
damit ausgeschlossen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

. o Negativkriterien, Impact Investing,

Eingesetzte Kriterien Best-in-Class, Engagement via BMO
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Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Y NATIXIS

INVESTMENT MANAGERS

g—
TELOS

NATIXIS INVESTMENT MANAGERS

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell
und Retail

)

Name
Vorname
Funktion
Telefon

email

Team

Romer

Sebastian

Head of CEE

+49 89309080711

sebastian.roemer@
natixis.com

5

Maximilianstr 50

80538
Minchen

im.natixis.de

Institutionell

Name
Vorname
Funktion
Telefon

email

Team

Waldthaler
Mattheus
Director
+4989309080715

mattheus.waldthaler@
ntixis.com

5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

¢ Seit 1998 eine Geschéftsstelle in Frankfurt am Main und seit Januar 2019 eine Geschaftsstelle in Min-

chen

* 12 Anlageexperten betreuen Investoren mit einem verwalteten Anlagevermdgen von in Héhe von 6,4

Mrd. Euro

* 15 Spezialfondsmandate von institutionellen Kunden aus Deutschland

* Langjahrige Erfahrung mit Mandaten nach deutschen Richtlinien (Investmentgesetz, Versicherungsauf-
sichtsgesetz) und in der Zusammenarbeit mit KVGen und lokalen Depotbanken

»  Zuden institutionellen Kunden in Deutschland und Osterreich zahlen Versicherungen, Pensionskas-
sen, Kirchen, Staatliche Institutionen und Gesellschaften

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Natixis Investment Managers ist ein globaler Multi-Boutique Asset Manager. Der Grolf3teil der Kunden von Na-

tixis Investment Managers befindet sich in Frankreich, USA und Asien.

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1998
Im Outsourcing X

Im Advisory X
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 15
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 10

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute 2% 3%
Versicherungen 12% 26%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) 20% 12%
Unternehmen 28% 11%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen 8%
Vermoégensverwalter 22% 30%
Dachfonds
Stiftungen, Family Offices, NGOs 8% 18%
Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Natixis Investment Mangers ist ein aktiver Multi-Boutique Asset Manager mit tUber 25 Affiliates die jeweils zu den
besten ihres Faches in der jeweiligen Asset Klasse gehéren.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Im Aktienbereich verfugt Natixis Investment Managers mit folgenden Managern uber ein AuM von EUR 273.4
mrd: Harris Associates, Ostrum, Ossiam, DNCA, Loomis Sayles, WCM Investment Management, Mirova,
Seeyond

Renten

Im Rentenbereich verfiigt Natixis Investment Managers mit folgenden Managern uber ein AuM von EUR 302,2
mrd: Loomis Sayles, Ostrum, Mirova, DNCA, MV Credit, H20

Gemischt | Multi Asset

Im Bereich Multi Asset verfiigt Natixis Investment Managers mit folgenden Managern tber ein AuM von EUR
76,7 mrd: Loomis Sayles, Ostrum, DNCA, Mirova, Dorval, Seeyond

Immobilien

Im Rentenbereich verfiigt Natixis Investment Managers mit dem Manager AEW Uber ein AuM von EUR 55,9 mrd

Private Equity, Infrastruktur

Im Bereich Alternatives verfligt Natixis Investment Managers mit folgenden Managern Uber ein AuM von EUR
33,5 mrd: Flexstone, Vauban Infrastructure Partners

Hedgefonds, Absolute Return

Im Bereich Absolute Return / Hedgefonds verfiigt Natixis Investment Managers Uber Expertise mit den folgenden
Managern: H20, DNCA, Loomis Sayles

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Natixis Investment Managers
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern
Eingesetzte Kriterien
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Natixis Investment Managers
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nikko

Nikko Asset Management

NIKKO ASSET MANAGEMENT EUROPE LTD
Niederlassung Deutschland

Adresse
Stralle Friedrich-Ebert-Anlage 35-37
PLZ 60327
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse emea.nikkoam.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Steiner

und Retail
Vorname Michael
Funktion Director, Business Development
Telefon + 49 (069) 5050 47 - 301
email michael.steiner@nikkoam.com
Team 2

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Zusétzlich zum Relationship Director wird jedem Kunden ein dedizierter Account Manager vom Client Services-
Team zugewiesen. Zusammen ist dieses Team direkt dafir verantwortlich, die Kunden Uber die Portfolio- und
Marktaktivitaten zu informieren und sicherzustellen, dass die Dienstleistungen den Kundenerwartungen entspre-
chen. Dies umfasst die rechtzeitige Bereitstellung préziser Berichte, das Beseitigen von Unstimmigkeiten in der
Buchhaltung, das Planen regelméaRiger Besprechungen und die Erfassung eventueller Probleme, mit denen der
Kunde konfrontiert sein kann.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Grol3britannien (London & Edinburgh), USA, Japan, Singapur, Australien, Neuseeland

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2019 1959
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 220
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 199
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Nikko Asset Management Europe Ltd
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2008
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja

Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 1.6
Versicherungen X 2.3
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 15,3
Unternehmen X 0,9
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) -

Kirchliche Einrichtungen -

Vermoégensverwalter X 79,8
Dachfonds X

Stiftungen, Family Offices, NGOs X 0.1
Andere - 0.1

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Mit einem verwalteten Vermdgen von 246,1 Milliarden US-Dollar ist Nikko Asset Management einer der grof3ten
Vermogensverwalter in Asien. Seit mehr als 55 Jahren bietet das Unternehmen ein Uberzeugendes, aktives
Fondsmanagement fur eine Vielzahl von Aktien-, Renten-, Multi-Asset- und alternativen Strategien. Im passiven
Segment deckt Nikko AM mehr als 20 Indizes ab und umfasst einige der grof3ten bérsennotierten Fonds in Asien
(ETFs).

Das Unternehmen ist seit 1959 in Japan ansassig und beschéftigt in neun Landern fast 200 Finanzprofis mit
Uber 30 Nationalitaten. Weltweit vertreiben mehr als 300 Banken, Makler, Finanzberater und Lebensversicherer
die Produkte von Nikko AM.

Die Investmentstrategie des Hauses verbindet die asiatische DNA konsequent mit einer globalen Perspektive fir
eine langfristige und nachhaltige Performance. Nikko AM ist stolz auf seinen fortschrittlichen I6sungsorientierten
Ansatz, der zahlreiche innovative Fonds fiir seine Kunden hervorgebracht hat.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Uber Portfolio Management-Teams in Europa, Asien, Australien/Neuseeland und USA bieten wir Aktienlésungen
fur unsere lokalen und internationalen Kunden an. Diese Losungen umfassen Global Equity (Edinburgh), Japan
Equity (Tokyo), Asia ex Japan Equity (Singapore), Australian Equity (Sydney), Neuseeland Equity (Auckland)
und China Equity (China, Singapore). Bei Nikko Asset Management bieten talentierte und sehr erfahrene
Teams einen disziplinierten Investitionsansatz bei der Aktienauswahl. Die Expertise unserer Portfoliomanager
und Analysten in Kombination mit unserem proprietédren Research ermdglicht es uns, effektiv Fehleinschatzun-
gen im Aktienuniversum zu identifizieren.

Gemischt | Multi Asset

Unser Multi-Asset-Team bietet Investoren kundenspezifische Losungen und mal3geschneiderte Vermogensallo-
kation an. Dies erfolgt mit starkem Fokus auf Down-side Risiken zur Vermeidung von Verlusten.

Durch Zugriff auf die globale Expertise der Nikko Asset Management Portfolio Management-Teams, sind unsere
Lésungen darauf ausgelegt, die Risikobudgets der Kunden Uber die verschiedenen Ertragskomponenten und
alle Marktphasen ausgewogen zu navigieren.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Nikko Asset Management Europe Ltd
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Hedgefonds, Absolute Return

Dynamic Japan Long Short ist eine fundamentale Bottom-up-Aktienstrategie, die in bérsennotierte japanische
Aktien Uber alle Sektoren und das gesamte Marktspektrum investiert. Im Mittelpunkt des Anlageprozesses ste-
hen die folgenden drei Konzepte:

1. Contextual Investing: Das Investmentteam ist der Ansicht, dass der Investmentprozess in jeder Aktie
kontextabhangig sein sollte. Allein die Ermittlung unterbewerteter Aktien guter Unternehmen garantiert
keine Performance. Um den Kontext zu verstehen, geht der Portfoliomanager Gber die herkdmmliche
Fundamentalanalyse hinaus auf das Verstandnis nichtfinanzieller Informationen (z. B. Ertragsrevisionen,
Saisonalitat bei den Faktorrenditen und Ungleichgewicht zwischen Angebot und Nachfrage im Handels-
volumen) ein.

2. Diversity in Alpha Source: Eine echte Diversifizierung wird durch die Diversifikation der Alpha-Quellen er-
reicht, nicht nur traditionelle MaReinheiten wie Sektor oder Stil.

3. Agiles Risikomanagement: Eine dynamische Anpassung des Risikos und die strikte Einhaltung der Ver-
kaufsdisziplinen ist fur die Erzielung stabiler Ertrage von entscheidender Bedeutung.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

CDP
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen Investor Agenda
AIGCC

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Eingesetzte Kriterien ESG Integration
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Nikko Asset Management Europe Ltd
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Adresse
StraRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

£

NN investment

\ | partners

g—
TELOS

NN INVESTMENT PARTNERS B.V.

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail

Name
Vorname

Funktion

Telefon
email

Team

Schmitz
Oliver

Senior Sales Director
Wholesale

+49 (0)69 5095 49-20
oliver.schmitz@nnip.com
2

Westhafenplatz 1

60327

Frankfurt am Main

www.nnip.com

Institutionell

Name
Vorname

Funktion

Telefon
email

Team

Wendt
Thomas

Senior Sales Director
Institutionals

+49 (0)69 5095 49-26
thomas.wendt@nnip.com
4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir sind Uberzeugt, dass starke Kundenbeziehungen, die auf Zusammenarbeit, Zuverlassigkeit und Vertrauen
basieren, fur unseren dauerhaften Erfolg unerlasslich sind. Unser Ziel ist es, die Erwartungen unserer Kunden
zu Ubertreffen, indem wir mit jedem Kunden einen offenen Dialog auf der Grundlage seiner individuellen Be-
darfnisse und Ziele filhren. Dazu kombinieren wir die Expertise der jeweiligen Fachexperten in unserer Zentrale
in den Niederlanden mit der lokalen Expertise unserer Mitarbeiter im Kundenservice in Deutschland, z.B. hin-
sichtlich nationaler rechtlicher/regulatorischer Anforderungen.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

BeNeLux, Frankreich, GroRbritannien, Italien, Japan, Lateinamerika, Nordics, Osterreich, Polen, Ruménien,
Schweiz, Singapur, Spanien, Tschechien, USA

Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2005
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 4

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 13 13
Versicherungen X 36 73
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 13 9
Unternehmen X -

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - - -
Kirchliche Einrichtungen X 15 -
Vermdgensverwalter X 21 1
Dachfonds - - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X -

Andere X 2 2

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

NN Investment Partners (NN IP) ist ein global tatiger Asset Manager, der Anleihe-, Multi-Asset- und Aktienstrate -
gien sowie Private-Debt-Lésungen anbietet. NN IP ist Teil der NN Group, NN steht flir Nationale Nederlanden,
einen der gréf3ten niederlandischen Versicherer.

Aufgrund des Versicherungshintergrundes von NN IP bilden Fixed-Income-Strategien einen Schwerpunkt, vor
allem in den Bereichen Emerging Markets Debt, Wandelanleihen und Private Debt Das Thema Nachhaltigkeit
und verantwortungsbewusste Geldanlage spielt bei NN IP eine zentrale Rolle. NN IP hat Giber zwanzig Jahre Er-
fahrung in der Anwendung von ESG-Kriterien, die heute integraler Bestandteil des Investmentprozesses in nahe-
zu allen Strategien von NN IP sind. Zudem bietet NN IP zwei spezielle Produktreihen mit einer noch stérkeren
Fokussierung auf ESG an — die Sustainable und Impact-Strategien.

NN IP hat seinen Hauptsitz in Den Haag und verwaltet insgesamt rund 276 Mrd. Euro (31.12.19) Assets under
Management fir institutionelle Kunden und Privatanleger weltweit. NN IP beschéftigt rund 1.000 Mitarbeiter und
ist in 15 Landern in Europa, USA, Lateinamerika, Asien und dem Nahen Osten vertreten. In Deutschland besitzt
NN IP seit mehr als 10 Jahren eine Niederlassung.

www.nnip.de

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH NN Investment Partners B.V.
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Im Bereich Aktien bietet NN Investment Partners spezialisierte Strategien an:

Nachhaltiges Investieren und Impact Investing
Europaische Aktien

Themenfonds, globale und Schwellenlander-Aktienfonds
Regelbasierte Aktienanlegen

Unsere Aktienteams sind global vernetzt und profitieren von einem uUbergreifenden Meinungsaustausch der
globalen Sektoranalysten.

Renten

NN IP verfiigt traditionell tiber ein breites Spektrum an Zinsprodukten, ob mit High-Yield-Anleihen, Schwellenlan-
deranleihen, illiquiden Zinsprodukten oder im Bereich der entwickelten Zinsmarkte:

» Spezialisierte Fixed-Income-Strategien
* Breite Fixed-Income-Ldsungen

* Absolute- / Total-Return-Strategien

* Wandelanleihen

Bei Schwellenl&nderanleihen ist NN Investment Partners ein Pionier. Bereits seit 1993 sind wir im Bereich
Schwellenlander-Staatsanleihen aktiv, seit 2003 managen wir Unternehmensanleihestrategien entsprechender
Staaten in Hartwahrung und seit 2007 auch in Lokalwahrungen. In den Frontier Markets / Grenzmarkten sind wir
ebenfalls schon seit mehr als zehn Jahren aktiv.

Unsere Fixed-Income-Teams sind global vernetzt und profitieren von einem systematischen Meinungsaustausch
in allen Zinsprodukten. Kundenspezifische Anforderungen werden lokal Uberwacht und betreut.

Gemischt /| Multi Asset

Das Multi-Asset-Angebot von NN Investment Partners besteht aus benchmark- und ertragsorientierten sowie
systematischen Strategien. Das Multi-Asset-Team ist fir den makrodkonomischen Ausblick und die taktische
Allokationseinschatzung zustandig.

Gprivate Equity, Infrastruktur

NN IP hat als einer der ersten Asset Manager Private-Debt-Strategien angeboten und hat daher umfangreiche
Erfahrungen in dieser Anlageklasse gesammelt. Dank unserer leistungsfahigen Private-Debt-Plattform, die unse-
re Rechts- und Risikoabteilungen, Portfoliomanager und administrative Infrastruktur miteinander verknipft, sind
wir in der Lage, unser Kompetenzspektrum optimal zu nutzen und Investments fir institutionelle Kunden zu tati-
gen. Als Asset Manager eines grof3en Versicherers fokussieren wir auf Marktsegmente mit Risikoprofilen, die
den Zielen und Praferenzen institutioneller Kunden entsprechen.

Das Private Debt Team von NN IP hat fur seine Kunden rund 42 Mrd. Euro investiert und besteht aus 45 Spezia-
listen. Die GroRRe und Erfahrung des Teams ermdglichen es uns, eine breite Palette an Private-Debt-Lésungen
anzubieten:

+ Staatsgarantierte Kredite / Exportkredit-Finanzierungen
* Handelsfinanzierung

* Unternehmenskredite

* (Nachhaltige) Unternehmenskredite in Schwellenlandern
* Hollandische Hypothekendarlehen

*  Gewerbliche Immobilienkredite

* Infrastruktur und PPP-Kredite

Hedgefonds, Absolute Return

NN IP bietet eine kleine Auswahl an Absolut-Return- und Alternative-Beta-Strategien an.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH NN Investment Partners B.V.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement - Overlaymanagement X

Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien, Impact Investing,

Eingesetzte Kriterien Best-in-Class
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Nordea

ASSET MANAGEMENT

NORDEA INVESTMENT MANAGEMENT AG

Adresse
StraBe Hauptstrasse 15
PLZ 61462
Ort (Land) Kdnigstein im Taunus
Webadresse nordea.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Sauer Institutionell Name Jan
Vorname Dan Vorname Albers
Funktion Head of Institutional and Funktion Head of Institutional Sa-
Wholesale Distribution les
Germany Telefon  06174-9599 150
Telefon 0228-3040 1141 . .
email jan.albers@nordea.com
email dan.sauer@nordea.com Team 7
Team 7

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Anlagephilosophie von Nordea Asset Management basiert darauf, auf verantwortungsvolle Weise Renditen
zu erzielen. Als aktiv agierender Asset Manager sind wir bestrebt, auch unter wechselnden Marktbedingungen
sowohl Alpha als auch absolute Ertrdge zu erzielen. Gleichzeitig betrachten wir den Faktor Stabilitat als Eck-
pfeiler unserer Philosophie. Durch die Umsetzung eines Multi Boutique-Ansatzes, der interne Expertise mit ex-
ternem Know-how kombiniert, kbnnen wir eine breite Palette fundierter Anlagelésungen anbieten. Unsere inter-
ne Multi Asset-Boutique entwickelt spezialisierte Investmentldsungen, die darauf abzielen, trotz des standig
wechselnden Marktumfeldes langfristig stabile Ertrage zu generieren.

Nachhaltigkeit ist tief in unserer nordischen Unternehmenskultur und Philosophie verwurzelt — sie ist sozusa-
gen der Kern unserer DNA. Wir haben den Anspruch, Ertrége verantwortungsvoll im besten Interesse unserer
Kunden zu erwirtschaften, und wir setzen alles daran, gegentber unseren Aktiondren, Geschaftspartnern und
anderen Interessengruppen in der Gesellschaft verantwortungsvoll zu handeln.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland
Global
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2001 1954
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 21 234
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 16 811
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Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Nordea Asset Management gehért zur Nordea Group, dem groRten Finanzdienstleistungsunternehmen in der
nordischen Region. Als aktiver Vermdgensverwalter mit globalen Geschaftsmodell bieten wir unsere Dienstleis-
tungen in Europa, Amerika und Asien an. Unsere Anlagephilosophie beruht darauf, auf verantwortungsvolle Wei-
se Renditen zu erzielen. Dabei managen wir Investments in samtlichen Anlageklassen. Angesichts eines verwal-
teten Vermogens von 234 Mrd. EUR konnten wir im letzten Jahrzehnt ein starkes Wachstum vorlegen.

Die Schlussel zu unserem Erfolg sind aktives Management...

* Alpha-Strategien sind die Eckpfeiler unseres Multi Boutique-Ansatzes, der die Expertise interner Bou-
tiguen mit dem Know-How externer Boutiquen kombiniert.

*  Wir konzentrieren uns auf3erdem auf die Entwicklung ertragsorientierter Produkte, um der Risikobe-
reitschaft und den Bedurfnissen unserer Kunden Rechnung zu tragen.

... und eine stabile Partnerschaft

» Stabilen Kundenbeziehungen sowie unsere umfangreiche Produktpalette machen uns zu einem zuver-
lassigen und vertrauenswirdigen Partner.

*  Wir bieten im Rahmen einer einzigen Plattform Alpha-Lésungen und ertragsorientierte Produkte an, um
unsere Kunden unabhéngig vom aktuellen Marktumfeld optimal zu betreuen.

Unser Erfolg ist das Ergebnis unserer Leidenschaft, unserer Expertise und unserer Verbindlichkeit — und
das auch auf lange Sicht.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Wir offerieren eine breite Auswahl innovativer Aktienlésungen. Unsere Produktpalette blindelt die Expertise un-
serer Investment-Boutiquen auf der ganzen Welt und umfasst sowohl globale als auch regionale Bottom-Up An-
lagelésungen fiir die Industriestaaten. Dabei werden verschiedene Anlagestile (Value, Wachstum) und Marktka-
pitaliserungssegmente berucksichtigt, um die Bedurfnisse der Anleger zu erfullen. Wir sind davon uberzeugt,
dass die Schwellenlandermarkte fur die Zukunft der Investmentindustrie eine entscheidende Rolle spielen. Des-
halb haben wir auch mit Blick auf die weltweiten sowie die asiatischen Schwellenlander eine einzigartige Experti-
se entwickelt, die wir mit landerspezifischen Losungen kombinieren, um dadurch noch mehr Erkenntnisse zu
gewinnen und so zusatzliche Anlagechancen zu nutzen (wie beispielsweise in Indien oder China).* Wir sind stets
bestrebt, neue Investmentmaoglichkeiten zu generieren, um dadurch von spezifischen Investmentthemen, An-
lagechancen und Marktbedingungen zu profitieren. Unser Ziel, auf verantwortungsvolle Art und Weise Ertrdge zu
erwirtschaften, beginnt dabei fir uns bereits in der Eigenschaft als aktiver Aktionér. Dabei geht es um die Aus-
Ubung unserer formellen Rechte als Aktionar sowie die Nutzung unseres informellen Einflusses, um Unterneh-
men dazu zu bringen, ihre Verwaltungsstrukturen, ihre ESG-Performance oder ihr Berichtswesen zu optimieren.
Uns ist bewusst, dass die Berilicksichtigung von ESG-Risiken Teil unserer treuhanderischen Pflicht gegeniiber
Kunden und Interessenvertretern ist. Diese wiinschen sich namlich, dass bei der Verwaltung ihrer Portfolios alle
Faktoren, die Risiken und Ertrage auf lange Sicht beeinflussen, systematisch erfasst werden. Zu diesem Zweck
nutzen wir eine breite Palette von ESG-Ansétzen (z.B. positive Filterprozesse, ein hormenbasiertes Screening
sowie in letzter Instanz auch den Ausschluss von Titeln). Darlber hinaus haben wir eine breite Palette von ESG-
Produkten mit positiven Filterprozessen entwickelt, in der ausschlielich Firmen aufgenommen werden, die im
Hinblick auf die ESG-Performance fiihrend sind.

*Es kann nicht garantiert werden, dass Anlageziele, angestrebte Renditen und Ergebnisse einer Anlagestrategie
erreicht werden.

Renten

Bei der Rentenkompetenz setzen wir unsere Schwerpunkte auf globale, europaische sowie US-amerikanische
Credits und decken von Pfandbriefen bis High Yield Anleihen das gesamte Rating- bzw. Risikospektrum ab.

Bei europaischen und danischen Hypothekenpfandbriefen ist Nordea ein fihrender Asset Manager mit einem
verwalteten Vermdgen von tber 40 Mrd. EUR. Der Mehrwert kiindbarer danischer Pfandbriefe liegt fir den Anle-
ger darin, dass er mit der negativen Konvexitat ein alternatives Anleiherisiko neben Duration und Bonitat beset-
zen kann. Neben einer fundamentalen Risikodiversifizierung kann so ein attraktiver Mehrertrag gegeniber den
meisten nicht-kiindbaren Covered Bonds und Staatsanleihen erzielt werden.*

Im Jahr 2019 haben wir unser Angebot im Rentenbereich um drei ESG-Fonds erweitert. Die STARS Fonds
Nordea 1 — Emerging Stars Bond Fund, Nordea 1 — European Corporate Stars Bond Fund und Nordea 1 — Euro-
pean High Yield Stars Bond Fund investieren in Anleihen von Emittenten, die unsere ESG-Standards erfiillen,
d.h. ihrer 6kologischen und sozialen Verantwortung gerecht werden und ethisch einwandfreie Corporate-Gover-
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nance-Standards praktizieren.

*Es kann nicht garantiert werden, dass Anlageziele, angestrebte Renditen und Ergebnisse einer Anlagestrategie
erreicht werden.

Gemischt /| Multi Asset

Unser internes Nordea Multi Asset-Team um Dr. Asbjoern Trolle Hansen fokussiert sich bei unseren Multi-Asset-
Anlagelosungen auf Risiko-Pramien und nicht auf Anlageklassen. In unterschiedlichen Anlagel6sungen verwal-
ten wir dabei Gber 90 Mrd. EUR und verfligen Uber einen Track-Record von 15 Jahren (Stand 31.12.2019). Wir
investieren in eine Vielzahl unterschiedlicher Risiko-Pramien und streben an einen Mehrwert durch eine aktive
Asset Allokationen und Einzeltitelauswahl zu erzielen.* Risikomanagement ist unser Hauptfokus, dabei sind wir
davon Uberzeugt, dass nicht die Anzahl an Assetklassen Risiken minimieren, sondern die Starke der Diversifika-
tion daftir maf3geblich ist. Unsere Risiko-Pramien basierten Anlageldsungen stehen sowohl ,unconstrained” (in
unterschiedlichen Risiko- / Ertragsprofilen) als auch in ,Benchmark” orientierten Strategien zur Verfligung.

*Es kann nicht garantiert werden, dass Anlageziele, angestrebte Renditen und Ergebnisse einer Anlagestrategie
erreicht werden.

Private Equity, Infrastruktur

Nordea Private Equity (NPE) besteht aus einem eingespielten Team mit mehr als 40 Jahren Erfahrung im Be-
reich Private Equity. Durch ein sehr aktives Investitionsprogramm steht das Team im stindigen Dialog mit den
weltweit fihrenden Private Equity Managern. Das NPE-Team bietet seinen Anlegern exklusiven Zugang zu Kapi-
talanlagen in Bezug auf Primér-, Sekundéar- und Co-Investments und ist innerhalb von Nordea Asset Manage-
ment als unabhangige Investment-Boutique organisiert. Dies ermdglicht eine sehr effiziente Entscheidungsstruk-
tur, die fUr Investitionen in Private-Equity-Fonds und Co-Investments von entscheidender Bedeutung ist.

In einer einzigartigen Partnerschaft mit Nordea wird Trill Impact im Jahr 2019 gegriindet und geleitet von Jan
Stahlberg (ehemals EQT Partners). Trill Impact investiert in Unternehmen im Mid-Market-Buy-Out Segment, die
das Potenzial haben, ihren Beitrag zu einer nachhaltigeren Welt weiter zu erhéhen. Der Fonds kombiniert Best-
in-Class Private Equity und Impact Investment mit ‘Profit + Purpose’, das in die DNA des Unternehmens inte-
griert ist.

Hedgefonds, Absolute Return

Mit den Alpha 7, 10 und 15 Ldsungen bietet das Multi Asset-Team um Dr. Asbjoern Trolle Hansen liquide alterna-
tive Anlageldsung. Mit Methoden des Risikoausgleichs und mittels direktionaler Strategien wird tber einen ge-
samten Investmentzyklus hinweg ein marktneutrales Portfolio zusammengestellt. Angestrebt wird:

Alpha 15: ein Ertrag von Cash +7 — 10% p.a. (vor Abzug von Gebuhren) tber einen gesamten Investmentzyklus,
hinweg bei einer erwarteten Volatilitat zwischen 10% und 15%,

Alpha 10: ein Ertrag von Cash +5 — 7% p.a. (vor Abzug von Gebiihren) tiber einen gesamten Investmentzyklus
hinweg bei einer erwarteten Volatilitdt zwischen 7% und 10%,

Alpha 7: ein Ertrag von Cash +4 — 5% p.a. (vor Abzug von Gebiihren) tiber einen gesamten Investmentzyklus
hinweg bei einer erwarteten Volatilitdt zwischen 5% und 7%.*

*Es kann nicht garantiert werden, dass Anlageziele, angestrebte Renditen und Ergebnisse einer Anlagestrategie
erreicht werden.

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

- Ausschlusskriterien
Eingesetzte Kriterien Egg,{a i%eg]:g;

- Impact Investing
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Disclaimer:

Nordea Asset Management ist der funktionelle Name des Vermdgensverwaltungsgeschéftes, welches von den rechtlichen Einheiten Nordea
Investment Funds S.A. und Nordea Investment Management AB (“rechtliche Einheiten”) sowie ihrer jeweiligen Zweigniederlassungen, Toch-
tergesellschaften und/oder Reprasentanzen betrieben wird.

Weitere Informationen zum Nordea 1, SICAV:

Die genannten Teilfonds sind Teil von Nordea 1, SICAV, einer offenen Investmentgesellschaft luxemburgischen Rechts, welche der EG-
Richtlinie 2009/65/EG vom 13. Juli 2009 entspricht. Bei dem vorliegenden Dokument handelt es sich um Werbematerial, es enthalt da-
her nicht alle relevanten Informationen zu den erwahnten Teilfonds. Jede Entscheidung, in den jeweiligen Teilfonds anzulegen, sollte auf der
Grundlage des aktuellen Verkaufsprospekts, der Wesentlichen Anlegerinformationen (K/ID) sowie des aktuellen Jahres- und Halbjahresbe-
richts getroffen werden. Die genannten Dokumente sind in elektronischer Form auf Englisch und in der jeweiligen Sprache der zum Vertrieb
zugelassenen Lander auf Anfrage unentgeltlich bei Nordea Investment Funds S.A., 562, rue de Neudorf, P.O. Box 782, L-2017 Luxemburg
oder bei den jeweiligen landerspezifischen Vertretern bzw. Informationsstellen oder bei den berechtigten Vertriebsstellen erhéltlich. Als De-
potbank der Nordea 1, SICAV fungiert J.P. Morgan Bank Luxembourg S.A. Weitere Informationen erhalten Sie bei Ihnrem Anlageberater —
er/sie beréat Sie als ein von Nordea Investment Funds S.A. unabhangiger Berater. Bitte beachten Sie, dass nicht unbedingt alle Teilfonds
und/oder Anteilklassen in lhrer Jurisdiktion verfiigbar sind.

Ergénzende Informationen fiir Anleger in Osterreich:
Informations- und Zabhistelle in Osterreich ist die Erste Bank der osterreichischen Sparkassen AG, Am Belvedere 1, AT-1100 Wien, Oster-
reich.

Ergédnzende Informationen fiir Anleger in Deutschland:
Informationsstelle in Deutschland ist Société Générale S.A. Frankfurt Branch, Neue Mainzer StraBe 46-50, DE-60311 Frankfurt am Main,
Deutschland. Kopien der vorgenannten Dokumente stehen Ihnen auch hier zur Verfligung.

Erganzende Informationen fiir Anleger in der Schweiz:

Der Schweizer Vertreter und Zahistelle ist BNP Paribas Securities Services, Paris, Succursale de Zurich, Selnaustrasse 16, CH-8002 Zurich,
Schweiz.

Anlagen in Derivaten und Fremdwahrungsanlagen kdénnen erheblichen Schwankungen unterliegen, die die Wertentwicklung der Anlage be-
eintrachtigen kénnen. Anlagen in Schwellenldndern sind mit einem erhéhten Risiko verbunden. Der Wert von Anteilen kann je nach
Anlagepolitik des Teilfonds stark schwanken und kann nicht gewéahrleistet werden.

Anlagen in von Banken begebenen Aktien oder Schuldtiteln kénnen gegebenenfalls in den Anwendungsbereich des in der EU
Richtlinie 2014/59/EU vorgesehenen Bail-in-Mechanismus fallen (d.h. dass bei einer Sanierung oder Abwicklung des riickzahlungs-
pflichtigen Instituts solche Aktien und Schuldtitel abgeschrieben bzw. wertberichtigt werden, um sicherzustellen, dass entspre-
chend ungesicherte Glaubiger eines Instituts angemessene Verluste tragen).

Angaben zu weiteren Risiken in Verbindung mit den genannten Teilfonds entnehmen Sie bitte den Wesentlichen Anlegerinformatio-
nen (KIID), die wie oben beschrieben erhéltlich sind.

Nordea Asset Management hat beschlossen, die Kosten fiir Research zu tragen, das heil3t, diese Kosten werden von bestehenden Gebiih-
renstrukturen (wie Management- oder Verwaltungsgebuhren) gedeckt.

Veroffentlicht und erstellt von den rechtlichen Einheiten der Nordea Asset Management. Die rechtlichen Einheiten sind ordnungsgeman von
den jeweiligen Finanzaufsichtsbehérden in Schweden und Luxemburg zugelassen und reguliert.

Zweigniederlassungen, Tochtergesellschaften und/oder Reprasentanzen der rechtlichen Einheiten sind durch ihre lokalen Finanzaufsichtsbe-
hdrden in ihren jeweiligen Domizilierungslandern ebenso ordnungsgeman zugelassen und reguliert.

Quelle (soweit nicht anders angegeben): Nordea Investment Funds S.A.

Sofern nicht anderweitig genannt, entsprechen alle geduf3erten Meinungen, die der rechtlichen Einheiten der Nordea Asset Management
und die all ihrer jeweiligen Zweigniederlassungen, Tochtergesellschaften und/oder Reprasentanzen.

Dieses Dokument darf ohne vorherige Erlaubnis weder reproduziert noch verdffentlicht werden und ist nicht fur Privatanleger bestimmt. Es
enthalt Informationen fir institutionelle Anleger und Anlageberater und ist nicht zur allgemeinen Veréffentlichung bestimmt.

In diesem Dokument genannte Unternehmen werden zu rein illustrativen Zwecken angefiihrt und stellen keine Aufforderung zum Kauf oder
Verkauf der jeweiligen Werte dar.

Der Grad der individuellen Steuerbelastung ist unterschiedlich und kann sich in der Zukunft &ndern.

© Der rechtlichen Einheiten der Nordea Asset Management und jeder ihrer jeweiligen Zweigniederlassungen, Tochtergesellschaften
und/oder Reprasentanzen.
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w ODDO BHF

ASSET MANAGEMENT

ODDO BHF AsSeT MANAGEMENT GMBH

Adresse
StraRe Herzogstr. 15
PLZ 40217
Ort (Land) Dusseldorf (Deutschland)
Webadresse am.oddo-bhf.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Piening Institutionell Name Dr., Steurer

Vorname Selina Vorname Stefan

Funktion Co-Head Institutional
Sales Germany & Austria

Telefon +49 211 239241 11

email stefan.steurer@
oddo-bhf.com

Funktion Head of Wholesale
Germany & Austria

Telefon +49 69 920 50 346

email selina.piening@
oddo-bhf.com

Team 5 Team 8

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

ODDO BHF Asset Management (ODDO BHF AM) ist der Asset Management-Arm der ODDO BHF-Gruppe.

Wir stehen fir Langfristigkeit in unseren Kundenbeziehungen, Unabhangigkeit in unserem Handeln und den
Investmententscheidungen, der Performanceorientierung unserer aktiv gemanagten Produkte und der Bindung
unserer Mitarbeiter — alles zum Nutzen und Vorteil unserer Kunden.

Unser langjahriger Fokus liegt, insbesondere tber unsere seit 1969 am Markt agierende deutsche Gesell-
schaft, im Geschaft mit anspruchsvollen institutionellen Kunden. Zu ihnen zahlen u.a. Unternehmen, Banken,
Versicherungen, Altersversorgungseinrichtungen, Family Offices und kirchliche Trager, denen wir unsere In-
vestmentldsungen in malgeschneiderter Form anbieten.

Unsere Kunden betreuen wir aus unseren Investmentzentren (Frankfurt, Disseldorf, Paris und Luxemburg)
heraus und regional in unseren internationalen Standorten wie Mailand, Genf, Stockholm, Madrid, Zirich,
Hongkong oder Abu Dhabi.

Die Unabhangigkeit von ODDO BHF Asset Management ermdglicht es den Teams, schnell und flexibel zu
agieren und innovative Losungen zu entwickeln, die ertrags- wie risikoseitig passgenau auf die Anforderungen
der Kunden zugeschnitten sind.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Investmentzentren: Dusseldorf, Frankfurt, Paris & Luxemburg & Vertriebsstandorte in Mailand, Genf, Stock-
holm, Madrid, Zurich, Hongkong, Abu Dhabi.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1969 1969
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 37 60
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 7 20
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 30 40
Anzahl der Investmentspezialisten 54 106
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH ODDO BHF Asset Management GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1969
Im Outsourcing X

Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 11
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 17

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 25,3% 29,2%
Versicherungen X 12,9% 13,4%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 25,3% 29,2%
Unternehmen X 12, 7% 8,9%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 5,6% 3,6%
Kirchliche Einrichtungen X Siehe Stiftungen  Siehe Stiftungen
Vermoégensverwalter X 6,6% 6,5%
Dachfonds X 0,7% 2,9%
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 12,9% 10,1%
Andere X 3,0% 3,4%

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

ODDO BHF Asset Management ist ein flihrender Vermogensverwalter in Europa und Teil der 1849 gegriindeten,
unabhéangigen deutsch-franzésischen Finanzgruppe ODDO BHF. Mit der ODDO BHF Asset Management GmbH
in Deutschland, ODDO BHF Asset Management SAS und ODDO BHF Private Equity SAS in Frankreich sowie
ODDO BHF Asset Management Lux in Luxemburg verwalten wir 59,8 Mrd. €. Wir bieten unseren institutionellen
und privaten Kunden eine attraktive Auswahl an leistungsfahigen Anlageldésungen in den wichtigsten An-
lageklassen, d.h. europdische Aktien, quantitative Strategien, Renten- und Multi-Asset-Ansatze sowie Private
Equity und Private Debt. Wir sind seit 2010 Unterzeichner der Prinzipien fur verantwortliches Investieren (PRI)
und haben nachhaltige Anlagekriterien in eine Vielzahl von Strategien integriert. Unser ESG-Ansatz konzentriert
sich auf die Integration von ESG-Kriterien, den Dialog mit Unternehmen und eine Klimastrategie zur Unter-
stltzung der Energiewende. Die Unabhangigkeit von ODDO BHF AM ermdglicht es den Teams, schnell und
flexibel zu agieren und innovative Lésungen zu entwickeln, die passgenau auf die Anforderungen der Kunden
zugeschnitten sind.
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Aktien Europa — Uberzeugungsbasierter Ansatz

Uberdurchschnittliche Wertentwicklung basierend auf eigenen Fundamentalanalysen
Benchmarkunabhéangiges Stock Picking, hoher Active Share

Sehr gute Vernetzung mit Unternehmen in Kontinentaleuropa

21 Investmentspezialisten mit durchschnittlich 15 Jahren Investmenterfahrung

Uber 25-jahrige Anlagehistorie, Portfolien mit ESG-Integration verfiigbar

Quantitative Strategien Europa und USA auch inklusive ESG

Ausschopfung von Zusatzertragspotenzial mittels faktorbasierter Anlageansatze auf Basis eigenentwickelter
Instrumente und Filter

Breit diversifizierte, risikokontrollierte Portfolios

Long-only und marktneutrale Varianten

12 Investmentspezialisten mit durchschnittlich 16 Jahren Investmenterfahrung

Anlagehistorie von bis zu 20 Jahren

Bestandige Ergebnisse tber diverse Marktzyklen und Anlageuniversen

Kl - eine neue Art des Investierens: Konstruktion von Themen-Portfolios mit kiinstlicher Intelligenz
Weltweit attraktivste Standardwerte und Nebenwerte

Ausgezeichnet mit dem Coupole de I'lnnovation 2019

Leistungsfahigkeit von Kl vereint mit der Stringenz quantitativer Analyse

3 Investmentspezialisten mit durchschnittlich 8 Jahren Investmenterfahrung

Renten

Unternehmensanleihen/ Aggregate Europa - Duration — Kreditanalyse — Risikomanagement
Verschiedene Losungen zur Erzielung von Ertragen unabhéangig vom jeweiligen Zinsumfeld
Expertise Uber das gesamte Anleihespektrum

Uberzeugungsbasierter Ansatz und Top-down-Analyse

27 Investmentspezialisten mit durchschnittlich 13 Jahren Investmenterfahrung
Bestandigkeit tber Marktzyklen hinweg

Einige unserer Investmentldsungen

ODDO BHF Euro Corporate Bond — Investmentgrade Unternehmensanleihen, fundamentale Titelauswahl mit
Integration von ESG-Kriterien in den Investmentprozess

ODDO BHF Green Bond — nachhaltiges Investieren durch Finanzierung von Umwelt- und Klimaschutzprojekten
ODDO BHF Euro Credit Short Duration — Unternehmensanleihen mit kurzen Restlaufzeiten

ODDO BHF Euro High Yield Bond — hochverzinsliche Unternehmensanleihen, konservativer Investmentansatz
mit: sorgféaltigem Risikomanagement

ODDO BHF Laufzeitfondsfamilie - zehn Fonds seit 2009 — mehr als €1.8 Mrd. verwaltetes Vermdgen

Gemischt | Multi Asset

Multi-Asset-ldsungen: Global — Europa — Flexibilitat

Die gesamte Asset-Management-Expertise der ODDO BHF-Gruppe gebiindelt in einer Strategie.
Diversifikation Gber alle Anlageklassen mit dynamischer Allokation

Umfassende Produktpalette: von defensiv bis dynamisch

17 Investmentspezialisten mit durchschnittlich tGiber 20 Jahren Investmenterfahrung

Mehr als 17 Jahre Erfahrung in der globalen Asset Allocation von allen Anlageklassen und Regionen
Bestandigkeit Uber Marktzyklen hinweg

Immobilien

ODDO BHF Immobilier

Das Ziel des hauptséachlich in europaische Immobilienaktien investierten Fonds Oddo BHF Immobilier ist es, die
Performance des FTSE EPRA/NAREIT Eurozone CAPPED Index Net TRI tber einen Anlagezeitraum von min-
destens 5 Jahren zu Ubertreffen.

Einfacher, diversifizierter und liquider Zugang zu europaischen Unternehmen, die in Immobilien investieren: Ein-
kaufszentren, Biros, Wohnimmobilien, Industriegeléande, Logistikplattformen, Hotels, Seniorenheime.

Das Managementteam wahlt Unternehmen aus, die in den dynamischsten Segmenten des europaischen Im-
mobilienmarktes tatig sind, sowie Unternehmen, die Immobiliendienstleistungen, Immobilienentwicklung oder
Autobahn-/Flughafenkonzessionen und Parkplatze anbieten.

Konzentriertes Portfolio mit etwa vierzig Aktien, die die stirkste Uberzeugung des Management-Teams darstel-
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len.
3 Investmentspezialisten mit durchschnittlich 19 Jahren Berufserfahrung
Mehr als 30 Jahre Fonds-Track-Record

Private Equity, Infrastruktur

Private Equity: Primary — Secondary — Venture Cap — Global

Zugang zu Chancen aus nichtbérsen-notierten Beteiligungen:

Primér-, Sekundar-, Co-Investments

Expertise in Priméar-, Sekundar- & Venture-Capital-Investments

Alle Regionen und Segmente

Grol3es Netzwerk ermdglicht Zugang zu interessanten Transaktionen

9 Investmentspezialisten mit durchschnittlich 16 Jahren Investmenterfahrung
Anlagehistorie im institutionellen Bereich ab 2000

Investmenterfahrung in allen Private-Equity-Strategien

Private Debt: Fokus auf den deutschen Mittelstand

Zugang zum deutschen KMU-Segment, das aufgrund seiner Fragmentierung und geringen Finanzierungsvolu-
mina eine Vielzahl von Investmentmdglichkeiten bietet

Erfolgreiche Strukturierung und Durchfihrung von Buyouts und Unternehmensakquisitionen in der DACH-Regi-
on und in allen Wirtschaftsbranchen

Solides Netzwerk fur die Identifikation von besicherten vorrangigen Kredittransaktionen

Starke lokale Prasenz in Frankfurt am Main mit einem Team, mit Gber 50 Buyout-Finanzierungen

Hedgefonds, Absolute Return

ODDO BHF Risk Parity Long/Short

Eine individuell anpassbare und nach Risikobedarfen skalierbare Investmentstrategie fiir das korrekturanfallige
Niedrigzinsumfeld.

Generiert positive Zusatzertrage — unabhéngig vom Aktienmarktumfeld

Eine sehr interessante Losung im aktuellen Marktumfeld: Insbesondere durch den Einsatz von Short-Positionen
Kostenguinstig und skalierbar: Umsetzung tber den Einsatz von Derivaten

Nachvollziehbar und transparent: Umsetzung systematisch und regelgebunden

5 Investmentexperten mit durchschnittlich 17 Jahren Branchenerfahrung

Valider Track-Record: Seit Jahren effektivim Einsatz, mit sehr zufriedenen Referenzanlegern.

ODDO BHF Credit Opportunities

Diversifiziertes Fixed-Income-Portfolio basierend auf den besten Ideen der Portfoliomanager
Absolut-Return-Ansatz mit Sharpe-Ratio-Ziel von 0,8

Dynamische Allokation zwischen Fixed Income Segmenten

Uberzeugungsbasierte Anleihenauswahl

Aktives Kredit-und Zinsrisikomanagement unterstitzt durch bewéhrte Risikomodelle

3 Investmentexperten mit durchschnittlich 13 Jahren Berufserfahrung

ODDO BHF Multi Asset Absolute Return

VaR / CPPI-Modelle ermdglichen ein gegebenes Risikobudget zu beriicksichtigen.
17 Investmentspezialisten mit durchschnittlich Gber 20 Jahren Investmenterfahrung
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X
Eingesetzte Kriterien Best—|n—Un|verse&D|ang, Klimaansatz,
Abstimmung
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH ODDO BHF Asset Management GmbH

150



~
Jahrbuch 2019 / 2020 TELOS

PORTFOLIO ADVICE

PORTFoOLIO ADVICE GMBH

Adresse
StraBe Oberstedter Str. 9a
PLZ 61440
Ort (Land) Oberursel (Deutschland)
Webadresse www.portfolio-advice.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail und

Institutionell Name Crasovsehi

Vorname Sergej
Funktion CEO
Telefon +49 172 8560701

email sc@portfolio-advice.com

Team 3

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Der von uns beratene ,Absolute Return Multi Premium Fonds“ richtet sich sowohl an institutionelle
Investoren als auch an Privatanleger in Deutschland und Osterreich.

Als Boutique haben wir sehr kurze Entscheidungs-/ und Kommunikationswege und versuchen, Kundenanfra-
gen zeitnah und in enger Abstimmung mit dem Portfolio Management zu beantworten.

Insbesondere im Bereich Vermégensverwalter und Privatbanken/Sparkassen/Volksbanken (Depot B) bieten wir
in Zusammenarbeit mit externen Vertriebspartnern auch individuelle Schulungen vor Ort an.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2016 k.A.
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 0,2 k.A.
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) - k.A.
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) - k.A.
Anzahl der Investmentspezialisten 2 k.A.
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermégensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die Portfolio Advice GmbH wurde 2016 mit Sitz in Oberursel als inhabergefiihrtes und bankenunabhéngiges
Unternehmen gegrindet.

Unsere Kernkompetenz liegt auf globalen Multi-Asset-Risikopramien.

Wir sind Initiator und Berater des ,,Absolute Return Multi Premium Fonds*, welcher am 15.06.2016 zu-
sammen mit der Universal-Investment GmbH aufgelegt worden ist.

Sergej Crasovschi, Griinder & Geschéaftsfiihrer, war zuvor seit dem Jahr 2000 bei diversen internationalen Ban-
ken tétig mit den Schwerpunkten Multi Asset Solutions inklusive Risikomanagement und Derivate, systematische
Handelsstrategien, Strukturierung und Produktentwicklung sowie ETFs und UCITS Fonds.

Arthur Templer, Senior Portfolio Manager, unterstitzt das Team seit 2017. Er war zuvor viele Jahre bei einer
grofRen Versi- cherung tatig mit den Schwerpunkten Portfolio- und Risikomanagement, Steuerung der Kapitalan-
lagen sowie flr zwei ge- mischte Spezialfonds eines Pensionsfonds, Umsetzung und Weiterentwicklung der stra-
tegischen Asset Allokation, Implementierung eines optionsbasierten Overlaymanagements.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Hedgefonds, Absolute Return

Der Absolute Return Multi Premium Fonds fokussiert sich auf aktiv-gemanagte globale Multi-Asset-Risiko-
pramien.

Wesentliche Merkmale:
» Grundsatzlich keine direkten Investitionen in Aktien, traditionelle Anleihen, ETFs oder Rohstoffe
* Angestrebte Rendite von ca. 4% pro Jahr nach Kosten bei angestrebten Wertschwankungen von
weniger als 10% in normalen Marktphasen
* Empfohlene Mindestanlagedauer von drei Jahren
* Madgliche Investment-Alternative auch fir konservative Investoren

Investmentgrundsatze:
» Aufbau von asymmetrischen Risikoprofilen anstatt Spekulation auf steigende oder fallende Markte
* Nachhaltige Rendite durch Versuch der Vermeidung hoher Verluste
* Risikominimierung anstatt Ertragsmaximierung
*  Weitgehende Unabhéngigkeit von Prognosen oder Markt-Timing
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte -
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QUANT. CAPITAL

MANAGEMENT
QUANT.CAPITAL MANAGEMENT GMBH

Adresse
StraRe Bahnstr. 9
PLZ 40212
Ort (Land) Dusseldorf
Webadresse www.quantcapital.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Dierich Institutionell Name Dr. Falke

Vorname Thorsten Vorname Dieter

Funktion Direktor Vertrieb Funktion Geschaftsflhrer

Telefon Telefon +49 211 63551 120
email tdierich@quantcapital.de email dfalke@quantcapital.de
Team 1 Team 2

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Risikomanagement ist flir uns kein standardisiertes Produkt, sondern ein komplexe, auf die konkrete Situation
institutioneller Investoren abgestimmte Dienstleistung. Entsprechend erfolgt die Kundenbetreuung sehr indivi-
duell und beratungsorientiert. Die personliche Betreuung und eine transparente, laufende Kommunikation sind
dabei besonders wichtig.

Im Bereich Research sowie fiir Kunden, die digitale Dienste beziehen, erfolgen entsprechende kundenindividu-
elle Anpassungen im Design der jeweiligen Dienstleistung. Besonders wichtig ist dabei die inhaltliche Unterstut-
zung bei der Interpretation der digital bereitgestellten Ergebnisse.

Um dem laufenden Informationsbediirfnis von Kunden und Interessenten noch besser entsprechen zu kénnen,
bieten wir verschiedene kostenlose Informationsangebote rund um das Thema Risiko an. Neben etablierten
Kommunikationskandlen wie unserem Blog und Social Media-Kandalen, betreiben wir die kostenfreie App
Quant.Risk Alert, verfiigbar im Google Play Store, sowie die Seite www.zins-tracker.de, die taglich einen
schnellen Uberblick iiber die globale Zinssituation erméglicht.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Wir sind als spezialisierter Anbieter tiberwiegend im deutschen Markt aktiv.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2011
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 5
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2011
Im Outsourcing X
Im Advisory X

Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Deutschland
Kreditinstitute X
Versicherungen
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

X X X X X X

Vermdgensverwalter
Dachfonds
Stiftungen, Family Offices, NGOs X

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Wir sind Experten fir umfassendes, quantitatives Risikomanagement. Ob Wahrungs-, Aktien-, Spread- oder
Zinsrisiken, im Rahmen unseres ganzheitlichen Ansatzes fuhren wir Ihr Portfolio durch unsichere Marktphasen.
Transparent, kostenschonend, dynamisch.

Unser Ziel ist die Erhaltung und der Ausbau lhres Kapitals durch die Erzielung positiver risikoadjustierter Rendi-
ten. Zur Erreichung unserer Ziele kénnen wir auf langjahrige Kapitalmarkterfahrung und Asset-Management-
Kompetenz, mathematisch-statistisches Expertenwissen sowie eine hochmoderne technische Infrastruktur zu-
rickgreifen.

Die methodische Grundlage unserer Anlagestrategien bilden mathematisch-statistische Ansétze. Regelgebunde-
ne, datenbasierte Methoden erlauben eine systematische Entwicklung und Uberprifung von Anlagestrategien
und -konzepten sowie ihre disziplinierte Umsetzung und Kontrolle im taglichen Investmentprozess. So erreichen
wir auch ein hohes Malf? an Transparenz, frei von subjektiven Einflussfaktoren.

Als spezialisierter Anbieter rund um das Thema Risiko bieten wir neben dem klassischen Overlaymanagement
weitere, spezialisierte Dienste rund um das Thema an, in den Bereichen Analyse, Research, Reporting / Con-
trolling und Beratung.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Risikoanalyse, -reporting, -advisory und dynamisches Risikomanagement

Renten

Risikoanalyse, -reporting, -advisory und dynamisches Risikomanagement

Gemischt /| Multi Asset

Risikoanalyse, -reporting, -advisory und dynamisches Risikomanagement
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte
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Raiffeisen
Capital Management

Member of RBl Graup

RAIFFEISEN CAPITAL MANAGEMENT
(Raiffeisen Kapitalanlage-Gesellschaft m.b.H.)

Adresse
StraBe Mooslackengasse 12
PLZ 1190
Ort (Land) Wien
Webadresse www.rcm-international.com/de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name F|ehberger |nStituti0ne|| Name Kuster

Vorname Christiane Vorname Carmen
Funktion Senior Sales Director

Telefon +43 1 71170 3452

Funktion Leitung Institutioneller
Vertrieb & Zweigstelle
Deutschland

Telefon +43 1 71170 2613 email Carmen.Kuster@rcm.at
. - Team Team gesamt fur
email Christiane.Flehberger@ Deutschland 7
rcm.at
Team Team gesamt fur

Deutschland 7

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Raiffeisen Capital Management bietet seinen Kunden dank der mittleren Unternehmensgréf3e und langjahriger
Expertise zum einen die notwendige Sicherheit fuir lhre Investments, zum anderen eine hohe Flexibilitdt und in-
dividuellen Kundenfokus. Auf spezielle Bedirfnisse von Kunden einzugehen, ist seit jeher Teil der Geschaftss-
trategie und gehort zweifellos zu den Stérken des dsterreichischen Asset Managers.

Servicequalitéat auf hochstem Niveau hat bei der Betreuung institutioneller Kunden oberste Prioritat. Die Kun-
den werden von spezialisierten Kundenbetreuern aktiv betreut und im Zuge periodischer Anlageausschusssit-
zungen mit den Fondsmanagern regelmafig detailliert informiert und fir kiinftig mégliche Kapitalmarktszenari-
en sensibilisiert. Das Reporting erfolgt selbstverstandlich gemaR internationalen Standards und zeichnet sich
durch hohe Transparenz und tagesaktuelle Verfligbarkeit aus. Darliber hinaus werden bei Mandaten individuel-
le Reporting-Vorgaben der Kunden umgesetzt.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Neben Deutschland liegt der Fokus auf dem Heimatmarkt Osterreich, Italien und Osteuropa.

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1998 1985
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 1,3 38,3
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,8* 12,6*
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,5** 21,8**
Anzahl der Investmentspezialisten n.v.*** 62

* Publikumsfonds

** Spezialfonds fur institutionelle Kunden

*** Das Fondsmanagement befindet sich in der Zentrale in Wien.

Quelle: Raiffeisen KAG, 31.12.2019
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

g—
TELOS

Seit wann (Jahr) 2002
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 5*
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 6*
* per 31.12.2019 in Deutschland
Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 9 11
Versicherungen X 9 23
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 18 41
Unternehmen X 16 7
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 5 Unter ,Andere"
Kirchliche Einrichtungen X Unter ,Andere” Unter ,Andere"
Vermdégensverwalter X Unter ,Andere” Unter ,Andere”
Dachfonds X 4 8
Stiftungen, Family Offices, NGOs X Unter ,Andere" 8
Andere X 39 2

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Raiffeisen Capital Management ist mit einem verantworteten Volumen von EUR 38,3 Mrd. (per 31.12.2019) eine
der fihrenden und am langsten etablierten Fondsgesellschaften Osterreichs und bietet ein reichhaltiges Ange-
bot, das sowohl Publikumsfonds (mit Anlageklassen fir institutionelle und Retail-Investoren) als auch Spezial-
fonds und Advisory Mandate fur institutionelle Kunden umfasst.

Raiffeisen Capital Management ist ein fundamental ausgerichteter aktiver Manager. Das Fondsmanagement
verfolgt das ultimative Ziel, das anvertraute Kapital nachhaltig zu erhalten und zu vermehren. Bei gegebenen
Risikolimits soll ein Mehrwert fir jeden Kunden erreicht werden. Dabei kommt ein klarer, transparenter Invest-
mentprozess zum Einsatz, verbunden mit striktem Risikomonitoring und unter Einhaltung vorgegebener
Risikobudgets. Das Fondsmanagement in Teams ermdglicht hohe Leistungskontinuitét; Portfolio-Strategien wer-
den diszipliniert umgesetzt.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Nachhaltige Investments

Das Thema Nachhaltige Investments spielt eine zunehmend wichtigere Rolle. Mit der Etablierung eines Fonds-
management-Teams (vier Investment Spezialisten), das sich ausschlie3lich nachhaltigen Investments widmet,
hat Raiffeisen Capital Management einen wichtigen Akzent gesetzt und positioniert sich seit Ende 2013 themen -
fuhrend im deutschsprachigen Raum. Die nachhaltige Produktlinie besteht mittlerweile aus zwdlf Anleihefonds,
sieben Aktienfonds und zehn gemischten Fonds. Das Volumen nachhaltig gemanagter Assets betragt mit EUR
6,5 Mrd. bereits ca. 17 % des Gesamtvolumens (per 31.12.2019). Die Ausrichtung und Bedeutung der Nachhal-
tigkeit zeigt sich dariiber hinaus, dass eine Selbstverpflichtung zur Vermeidung von Investments in Nahrungsmit-
telspekulation, Kontroverse Waffen und Kohleinvestments eingegangen wurde. Mit der Unterzeichnung der PRI
(Principles for Responsible Investment) im Jahr 2013 wurde das Commitment ,festgeschrieben®.

Aktien

Raiffeisen Capital Management ist ein langjahriger und erfahrener Spezialist fir Aktienmanagement in Europa,
Osteuropa (inkl. Russland), globale Emerging Markets sowie flr nachhaltige Aktienportfolios:

Als einer der Pioniere in der Verwaltung von osteuropdischen Aktienportfolios hat Raiffeisen Capital Manage -
ment bereits 1994 den Fonds Raiffeisen-Osteuropa-Aktien aufgelegt und seitdem die Expertise stetig erweitert.
Das achtkopfige Emerging Markets Team mit regionaler Spezialisierung verwaltet heute regionale wie globale
Emerging Markets Aktienportfolios.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Raiffeisen Capital Management

158



=
Jahrbuch 2019 / 2020 TELOS

Das Team fur das Management von entwickelten Markten besteht aus acht Fondsmanagern und drei Analysten.
Fokus liegt auf dem Heimatmarkt Osterreich und européischen Aktien, dariiber hinaus werden auch Sektoren-
und Themenfonds wie beispielsweise Megatrends verantwortet.

Renten

Die Kernkompetenzen umfassen insbesondere Euroanleihen, wo — abgesehen von ABS — das gesamte Univer-
sum von Euro-Staatsanleihen bis hin zu High Yield Anleihen abgedeckt wird. Dartiber hinaus werden auch glo-
bale Anleihenfonds verwaltet. Raiffeisen Capital Management kann dabei auf 30 Jahre Erfahrung zurtickgreifen.
Der Investmentprozess wurde in diesen Jahrzehnten stets optimiert und weiterentwickelt. Im Anleihenteam sind
19 Mitarbeiter mit umfangreichem Fachwissen fiir die Gestionierung der Portfolios verantwortlich. Die hohe Be-
rufserfahrung von durchschnittlich 20 Jahren stellt sicher, dass diese Entscheidungstrager diverse Konjunktur-
und Marktzyklen aktiv erlebt haben und sich von kurzfristigen Ereignissen nicht irritieren lassen.

Gemischt /| Multi Asset

Der Themenbereich Multi-Asset-Strategien zahlt zu einer sehr wesentlichen Kernkompetenz von Raiffeisen Ca-
pital Management. Bereits 1998 legte Raiffeisen Capital Management die ersten Dachfonds Osterreichs auf
(heute: Raiffeisenfonds-Sicherheit, Raiffeisenfonds-Ertrag, Raiffeisenfonds-Wachstum). Unsere Multi-Asset-
Lésungen umfassen strategische, taktische Asset Allocation und Behavioural Asset Allocation, Absolute-Return
orientierte Portfolios sowie Portfolios mit asymmetrischer Risikosteuerung. Dafur verantwortlich sind 17 Fonds-
manager aus den Teams ,Multi Asset Strategien” und ,Manager Selection®. Das ,Multi Asset Strategien* Team
verfigt — gemessen am Mitbewerb — Gber relativ viele Investmentspezialisten. Das ist insofern relevant, da eine
sinnvolle Spezialisierung erst ab einer gewissen TeamgrofRe moglich ist. Einige Fondsmanager befassen sich
nahezu ausschlie3lich mit dem Thema Strategische Asset Allocation, andere wiederum nur mit quantitativen
Strategien.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige ..

Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Kriterien, ESG-Score, Engagement, Voting,

Eingesetzte Kriterien Best-in-Class, Impact Investing
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Diclaimer

Diese Unterlage wurde erstellt und gestaltet von der Raiffeisen Kapitalanlage-Gesellschaft m.b.H., Wien, Osterreich (,Raiffeisen Capital Ma-
nagement* bzw. ,Raiffeisen KAG"). Die darin enthaltenen Angaben dienen, trotz sorgfaltiger Recherchen, lediglich der unverbindlichen In-
formation, basieren auf dem Wissensstand der mit der Erstellung betrauten Personen zum Zeitpunkt der Ausarbeitung und kénnen jederzeit
von der Raiffeisen KAG ohne weitere Benachrichtigung geéndert werden. Jegliche Haftung der Raiffeisen KAG im Zusammenhang mit die -
ser Unterlage oder der darauf basierenden Verbalprésentation, inshesondere betreffend Aktualitat, Richtigkeit oder Vollstandigkeit der zur
Verfigung gestellten Informationen bzw. Informationsquellen oder fur das Eintreten darin erstellter Prognosen, ist ausgeschlossen. Ebenso
stellen allfallige Prognosen bzw. Simulationen einer friiheren Wertentwicklung in dieser Unterlage keinen verlasslichen Indikator fiir kiinftige
Wertentwicklungen dar. Weiters werden Anleger mit einer anderen Heimatwahrung als der Fondswéahrung bzw. Portfoliowahrung darauf hin-
gewiesen, dass die Rendite zusétzlich aufgrund von Wéahrungsschwankungen steigen oder fallen kann.

Die Inhalte dieser Unterlage stellen weder ein Angebot, eine Kauf- oder Verkaufsempfehlung noch eine Anlageanalyse dar. Sie dienen insbe -
sondere nicht dazu, eine individuelle Anlage- oder sonstige Beratung zu ersetzen. Sollten Sie Interesse an einem konkreten Produkt haben,
stehen wir Thnen gerne neben lhrem Bankbetreuer zur Verfligung, lhnen vor einem allfélligen Erwerb den Prospekt bzw. die Informationen
fur Anleger gemafd § 21 AIFMG zur Information zu Ubermitteln. Jede konkrete Veranlagung sollte erst nach einem Beratungsgesprach und
der Besprechung bzw. Durchsicht des Prospektes bzw. der Informationen fur Anleger gemaf § 21 AIFMG erfolgen. Es wird ausdricklich dar-
auf hingewiesen, dass Wertpapiergeschafte zum Teil hohe Risiken in sich bergen und die steuerliche Behandlung von den personlichen Ver -
haltnissen abhangt und kiinftigen Anderungen unterworfen sein kann.

Die Performance von Investmentfonds wird von der Raiffeisen KAG bzw. von Immobilien-Investmentfonds von der Raiffeisen Immobilien Ka-
pitalanlage GmbH entsprechend der OeKB-Methode basierend auf Daten der Depotbank berechnet (bei der Aussetzung der Auszahlung des
Ruckgabepreises unter Ruckgriff auf allféllige, indikative Werte). Bei der Berechnung der Wertentwicklung werden individuelle Kosten wie
insbesondere die Hohe des Ausgabeaufschlages bzw. eines allfalligen Riicknahmeabschlages sowie Steuern nicht beriicksichtigt. Diese wir-
ken sich bei Berticksichtigung in Abhangigkeit der konkreten Héhe entsprechend mindernd auf die Wertentwicklung aus. Die maximale Hohe
des Ausgabeaufschlages bzw. eines allfalligen Rucknahmeabschlages kann dem Kundeninformationsdokument (Wesentliche Anlegerin-
formationen) bzw. dem vereinfachten Prospekt (Immobilien-Investmentfonds) entnommen werden. Die Performance von Portfolios wird von
der Raiffeisen KAG zeitgewichtet (Time Weighted Return, TWR) oder kapitalgewichtet (Money Weighted Return, MWR) [siehe die genaue
Angabe im Prasentationsteil] auf Basis der zuletzt bekannten Borse- und Devisenkurse bzw. Marktpreise bzw. aus Wertpapierinformations -
systemen berechnet. Performanceergebnisse der VVergangenheit lassen keine verléasslichen Riickschliisse auf die zukinftige Entwicklung ei-
nes Investmentfonds oder Portfolios zu. Wertentwicklung in Prozent (ohne Spesen) unter Berlicksichtigung der Wiederveranlagung der Aus-
schuttung. Die verdffentlichten Prospekte bzw. die Informationen fiir Anleger geméaR § 21 AIFMG sowie die Kundeninformationsdokumente
(Wesentliche Anlegerinformationen) der Fonds der Raiffeisen Kapitalanlage-Gesellschaft m.b.H. stehen unter www.rcm.at in deutscher
Sprache (bei manchen Fonds die Kundeninformationsdokumente zusatzlich auch in englischer Sprache) bzw. im Fall des Vertriebs von An-
teilen im Ausland unter www.rcm-international.com in englischer (gegebenenfalls in deutscher) Sprache bzw. in ihrer Landessprache zur Ver-
fugung. Die verdffentlichten Verkaufsprospekte des in dieser Unterlage beschriebenen Immobilienfonds stehen unter www.rcm.at in deut-
scher Sprache zur Verfiigung.

Die Vervielféltigung von Informationen oder Daten, insbesondere die Verwendung von Texten, Textteilen oder Bildmaterial aus dieser Unter -
lage bedarf der vorherigen Zustimmung der Raiffeisen KAG.
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ram

RAM ACTIVE INVESTMENTS SA

Adresse
StraRe 8 Rue du Rhone
PLZ 1204
Ort (Land) Genf (Schweiz)
Webadresse WWWw.ram-ai.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Endres Institutionell Name Pourcelot
- Vorname Daniel Vorname Pierre-Olivier
’blq. l Funktion Senior Sales Germany Funktion Head of Sales &
1 & Marketing
Telefon 00352 285 614 52
. . Telefon 00352 285 614 51
email den@ram-ai.com
Team email ir@ram-ai.com
! Team 7

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

RAM verfugt Uber ein marktfuhrendes dediziertes Kundenserviceteam, das unseren Kunden ein Hochstmald an
Service und Transparenz bietet. Das Team besteht aus vier erfahrenen Mitarbeitern, die sich auf die Betreuung
neuer Kunden und Mandate, die Erstellung kundenspezifischer Berichte, Markteinblicke und maf3geschneiderte
Berichte konzentrieren.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Luxemburg
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2012 2007
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 2.784
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 989
Anzahl der Investmentspezialisten
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH RAM Active Investments SA
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Unternehmen | Tatigkeitsfelder

RAM Active Investments SA ist eine unabhangige Asset Management-Gesellschaft fur institutionelle Kunden, de-
ren einziger Zweck die Verwaltung von Investmentfonds und institutionellen Mandaten ist. Gegriindet im Jahr
2007, verwaltet RAM heute Uiber 2.8 Mrd. Euro in Equity & Fixed Income Fonds und hat 40 Mitarbeiter.

RAM ist eine Verwaltungsgesellschaft mit anerkannter Erfahrung, die Aktien- und Anleihefonds sowie verschie-
dene Mandatsdienstleistungen anbietet. Dank unserer Innovationsfahigkeit und unserem firmeneigenen Titelaus-
wahlmodell bieten unsere direktionalen oder unkorrelierten Produkte Wachstum und Kapitalschutz; ein breites
Angebotsspektrum fur alle Marktphasen. Fur ihre Anlagelosungen anerkannt, bietet RAM Active Investments SA
eine einzigartige Alternative unter institutionellen Asset Managern in Europa. Unsere Investoren schitzen beson-
ders unsere unparteiische und disziplinierte systematisch fundamentale Bottom-up-Methodologie, wo das
Risikomanagement ein integraler Bestandteil unseres Anlageprozesses ist.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Wir setzen traditionelle Titelauswahlverfahren ein, die wir systematisch und diszipliniert anwenden. Unsere Ent-
scheidung fur ein systematisches Management erméglicht es uns auch, Rendite und Risiko aufeinander abzu-
stimmen, indem wir die Anlagelinien und -stile breit diversifizieren, die Liquiditat des Portfolios stéandig kontrollie-
ren und keinen Spielraum fir emotionale Entscheidungen der Fondsmanager lassen. Unsere Anlagephilosophie
beinhaltet einen doppelten, namlich einen fundamentalen und einen verhaltensorientierten Anlageansatz, von
denen ausgehend wir eine stabile Allokation zwischen vier strategischen Blécken vorgenommen haben: Value,
Defensive, Momentum und Machine Learning. Diese Strategien sorgen fiir eine Outperformance in den ver-
schiedenen Marktphasen. Ihre Gewichtung beruht auf ihrem langfristigen Renditeprofil, ihrer Volatilitat und ihrer
Korrelation wahrend der drei letzten Konjunkturzyklen. Auf diese Weise werden Market-Timing-Fehler vermie-
den.

Das Aktien Portfoliomanagementteam setzt sich aus drei Fondsmanagern zusammen, die signifikant am Aktien-
kapital beteiligt und damit langfristig an die Firma gebunden sind. Das von 6 Analysten unterstiitzte Team hat die
Aufgabe, den Ausfiihrungsprozess auf taglicher Basis zu Uberwachen und die Strategien zu optimieren.

Renten

Unser flexibler, diskretiondrer Anlageprozess basiert auf Fundamentaldaten statt auf der Struktur der Indizes.
Wir sind bestrebt, unsere Performance zu steigern, indem wir zur Rendite auch Kursgewinne infolge von Unter-
bewertungen hinzufiigen. Wir halten es nicht fiir sinnvoll, Anleiheindizes nachzubilden, deren Gewichtungen auf-
grund ihrer Zusammensetzung lediglich dem emittierten Schuldbetrag entsprechen. Wir wéhlen unsere Anlagen
stattdessen auf Grundlage der Fundamentaldaten und Bewertungen aus.

Das Anleihenteam besteht aus zwei Senior-Managern mit 22 Jahren Erfahrung im Fondsmanagement.

Hedgefonds, Absolute Return

Mit jetzt bereits mehr als acht Jahren Erfahrung in Long/Short-Fonds hat RAM sein Angebot an RAM UCITS-
Fonds mit hohem Alpha und Beta-neutralen-Strategien in 2016 mit einem globalen Long/Short Aktienfonds mit
taglicher Liquiditat vervollstandigt:

B RAM (Lux) Long/Short Emerging Markets Equities Fund
B RAM (Lux) Long/Short Global Equities fund
B RAM (Lux) Long/Short European Equities fund

Diese Long/Short-Strategien sind besonders attraktiv, wenn man sich von Aktien- und Anleihe-Mérkten dekorre-
lieren, sein Portfolio stabilisieren und das Risiko-Rendite-Profil seiner globalen Allokation verbessern will.

Der Anleihe Fonds RAM Global Bond Total Return (der ,,Fonds") ist darauf ausgelegt, mittel- bis langfristig inner -
halb eines Volatilitatskontrollrahmens eine regelmafige Rendite Uber Bargeld zu erzielen. Der Fonds verfugt
Uber ein globales Anlageuniversum, ist nicht an eine Benchmark gebunden, enthalt keine geografischen oder
sektoralen Beschrankungen und konzentriert sich im Wesentlichen auf Emittenten mit Investment-Grade-Rating.
Ziel ist es, durch einen aktiven und flexiblen Ansatz ein asymmetrisches Risikoprofil zu erreichen.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detail

Unterzeichner der UN PRI 2014

Swiss Sustainable Finance (SSF),

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen Carbon Disclosure Project (CDP)

ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X
Eingesetzte Kriterien Ausschlusskriterien
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH RAM Active Investments SA
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Strategic Investment Advisors Group

SIA FunDps AG

Adresse
StraBe Alpenblickstrasse 25
PLZ 8853
Ort (Land) Lachen (Schweiz)
Webadresse www.s-i-a.ch

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell

. Name Rauchenstein
und Retail

Vorname Alex
Funktion CEO
Telefon +41 55 627 28 80

email a.rauchenstein@s-i-a.ch

Team 6

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir sind eine Asset Management Boutique, entsprechend gibt es bei uns keine eigene Kundenbetreuungsab-
teilung, sondern als Geschéaftsfuhrer und Co-Manager unserer Fonds bin ich zuséatzlich auch flr unseren
Kundenkontakt zustéandig. Unsere Kunden geniel3en entsprechend den direkten Kontakt zu den Entschei-
dungstragern.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Weitere Schwerpunkts Lander fur uns sind die Schweiz, Spanien und Osterreich.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2006 2006
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) n/a 0.175
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) n/a n/a
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) n/a n/a
Anzahl der Investmentspezialisten 4 4
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH SIA Funds AG
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X X
Versicherungen
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen
Vermdgensverwalter
Dachfonds
Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X
X X X X X X X X

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die SIA FUND AG ist eine regulierte Schweizer Asset Management Boutique.
Unser Ziel ist es fir unsere Kunden langfristig eine Gberdurchschnittliche Performance zu erzielen.

SIA verfolgt einen Value Ansatz, den sie mit einer rigorosen und grundlichen Analyse der strategischen
Positionierung jedes Unternehmens verbindet, in das sie investiert. Der Werkzeugkasten fiir diese strategische
Analyse wurde in den letzten 30 Jahren vom Griinder der SIA (José Carlos Jarillo, Strategieprofessor, mit
Hintergrund an der Harvard University) entwickelt. Mit diesem Ansatz nimmt die SIA die Perspektive eines
Unternehmers ein, weshalb wir unsere Anlagephilosophie "Strategic Value Investing" nennen.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Long Term Investment Fund (SIA) — Classic
Investieren wie ein Unternehmer

Seit 2002 managen wir den LTIF Classic einen globalen Aktien Fonds. Unser Fokus liegt auf Midcaps, weltweit,
inklusive Emerging Markets. Dies gibt uns eine sehr grosse Flexibilitdt unterbewertete Firmen zu finden. Unser
sehr fokussiertes Portfolio besteht derzeit aus 35 Positionen (z.B. Norwegische Lachsfarmen, einen Wursthau-
thersteller sowie den grossten Backsteinhersteller Europas aus Osterreich etc.).

Long Term Investment Fund (SIA) — Natural Resources
Rohstoffaktien — eines der wenigen unterbewerteten Anlagethemen

Der LTIF Natural Resources ist ein fokussierter Rohstoffaktion Fonds, mit einem sehr guten Track Reckord. Er
investiert ebenfalls primar in Midcaps. Der Fokus liegt auf Unternehmen in den Bereichen Ol, Industriemetalle
und Agrar. Das Edelmetallsegment wird in diesem Fonds bewusst wegelassen.

Weitere Services

Deutschsprachige X

Ansprechpartner — Portfoliomanagement Overlaymanagement

Rﬁgroﬁzrs\zﬁ:ﬁi Kundenbetreuung X Risikomanagement
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH SIA Funds AG
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S PANGLTEHR

IOAM INVEST

SPANGLER IQAM INVEST GMBH

Adresse
StrafRe Mainzer Landstral3e 51
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.igam.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Gersten Institutionell Name Brauer

Vorname Oliver Vorname Ralf

Funktion Executive Institutional
Telefon +49 69 2714 7385-1
email ralf.braeuer@igam.com
Team 3 (Deutschland)

Funktion Executive Wholesale
Telefon +43 505 8686-883

email oliver.gersten@igam.com
Team 3 (Deutschland)

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Gemal dem Slogan ,Wissen schafft Vermégen” arbeitet Spangler IQAM Invest kontinuierlich an der Entwick -
lung faktorbasierter Asset Management-Modelle und zeichnet sich durch die hohe individuelle L6sungs-
kompetenz aus. Wir verstehen uns zudem als Vorreiter im Ansatz von dynamischen Faktorkombinationen im
deutschsprachigen Raum.

Unsere Kundenbetreuung zeichnet sich durch eine hohe Fachkompetenz und langjahrige Kapitalmarkterfahrung
aller Mitarbeiter aus. Viele waren zuvor als Portfoliomanager, Consultant oder in anderen leitenden Positionen im
Finanzbereich tétig. Eine geringe Fluktuation und ausgepragte Losungskompetenz sorgen seit Jahren fir einen
hohen Zufriedenheitsgrad bei unseren Kunden und Partnern. Unsere Unabhéangigkeit gewahrleistet dabei einen
neutralen, rein kundenfokussierten Beratungsansatz — im Interesse einer langfristigen, erfolgreichen Geschéfts -
beziehung.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auRerhalb von Deutschland

Neben der ErschlieRung des deutschen Marktes liegt der Lander-Schwerpunkt von uns in Osterreich.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2015 1988
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 0,79 6,89
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,20 0,36
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,59 6,53
Anzahl der Investmentspezialisten 0 12
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2017
Im Outsourcing ja
Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 2

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 16,75 37,20
Versicherungen X 0,00 12,32
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 15,71 29,60
Unternehmen X 18,70 8,68
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 17,30 3,61
Kirchliche Einrichtungen X 0,00 0,00
Vermoégensverwalter X 21,23 6,11
Dachfonds X 1,73 0,86
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 8,58 0,83
Andere X 0,00 0,79

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Spéangler IQAM Invest ist eine moderne und unabhéngige Fonds-Manufaktur mit mehr als 30 Jahren Markterfah-
rung und mehr als 10 Jahren Erfahrung im Bereich des Faktor Investings. Wir bieten als quantitativer Asset Ma-
nager professionellen Anlegern Investmentfonds und individuelle, mafligeschneiderte Investmentldsungen an.
Diese Investmentlésungen und Asset Management-Modelle sind wissenschaftlich fundiert, transparent und ha-
ben sich vielfach in der Praxis bewéhrt.

Kompromisslose Ausrichtung auf die Ziele unserer Kunden

Wir sind kompromisslos auf die Ziele unserer Kunden ausgerichtet. Wichtig ist uns, die Sicherheit fir unsere
Kunden zu erhdhen, ihre langfristigen Ertragsziele zu erreichen. Wissenschaft und Praxis gehen dabei Hand in
Hand.

Fundierte Qualitédt im Asset Management

Unser hauseigenes Research entwickelt eigene Asset Management-Modelle, die lange erprobt werden, bevor
sie fur unsere Kunden zum Einsatz kommen. Aufgrund unserer hohen Anspriiche an unsere Qualitat werden
diese behutsam, aber kontinuierlich weiterentwickelt. Mit gut ausgebildeten Teams arbeiten wir stets an den bes-
ten Ideen.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Die Strategien bei Spangler IQAM Invest sind auf die disziplinierte Ertragsgenerierung ausgewahlter Faktorpra-
mien ausgelegt. Die Faktoren Value (Bewertung der Wertpapiere) und Sentiment (Marktstimmung) werden dabei
auf intelligente Weise dynamisch kombiniert, sodass Investoren mit grof3tmaglicher Sicherheit ihre definierten
Ertragsziele erreichen kdnnen. Value- und Sentiment-Strategien werden dabei fur Aktien in den Regionen Euro-
pa, USA und Emerging Markets eingesetzt. Bei ausgewahlten Aktien-Strategien kommt ein zusatzlicher Quali-
tatsfilter zum Einsatz, der auf eine besonders stabile Unternehmensentwicklung abzielt. Dieser beruht auf unter-
nehmensspezifischen Kennzahlen, deren Langfristigkeit als besonders stabilisierende Kraft fir das Portfolio
wirkt. Die Quality-Strategie wird fiir Europa, USA und den pazifischen Raum angewandt. Dartiber hinaus bietet
Spangler IQAM Invest Socially Responsible Investments (SRI) nach den strengen Kriterien des Osterreichischen
Umweltzeichens fur Nachhaltige Finanzprodukte an. Anleger halten in diesen Fonds jene Unternehmen, die un-
ter Umwelt-, Sozial- und Governance-Aspekten verantwortungsvoll agieren und gleichzeitig unseren qualitativen
Kriterien entsprechen.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Spéangler IQAM Invest GmbH
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Renten

Auf der Rentenseite kommen — je nach Anlagedauer und Anlagezweck — unterschiedliche Modelle fiir das Mana-
gement von Duration- und Spreadrisiken zum Einsatz. Neben geldmarktnahen oder miindelsicheren Ansatzen
stehen aktuell besonders die quantitativen Strategien fur Euro-Staatsanleihen und Emerging Markets-Bonds im
Fokus der Investoren. Daruber hinaus bietet Spangler IQAM Invest Socially Responsible Investments (SRI) nach
den strengen Kriterien des Osterreichischen Umweltzeichens fiir Nachhaltige Finanzprodukte an und beriick-
sichtigt bei ausgewahlten Anleihenfonds diese Nachhaltigkeitskriterien.

Gemischt /| Multi Asset

Spangler IQAM Invest ist seit vielen Jahren Spezialist fir Multi Asset Ansétze. Diese bieten gerade in Niedrig-
zinsphasen eine interessante Alternative zu reinen festverzinslichen Portfolios. Durch die flexible Mischung ver -
schiedener Assetklassen kann dabei ein langfristig sehr ausgewogenes und stabiles Chancen-Risiko-Verhaltnis
erreicht werden. Um den Anforderungen des sich dynamisch verdndernden Marktumfelds zu entsprechen, wird
hier auf aktives Management besonderes Augenmerk gelegt.

Hedgefonds, Absolute Return

Sowohl im Rahmen von Aktien- als auch Renten- und Multi Asset-Lésungen managen wir eine Vielzahl unter-
schiedlicher Absolut-Return Mandate. Unsere Starke liegt dabei in der Integration unserer Marktausrichtung mit
den individuellen Risikovorgaben unserer Kunden. Da die Vorgaben hier sehr unterschiedlich ausfallen (Min-
destverzinsung, max. Risikobudget, Nebenbedingungen wie Ratings, Drawdowns, Sharpe-Ratios etc.) arbeiten
wir in diesem Bereich fast ausschlie3lich in Spezialfondsmandaten mit unseren Anlegern zusammen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige . .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI In Vorbereitung

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen VOIG AG Responsible Investments

ESG-Research - intern | proprietar Nein

ESG-Research — extern Ja (Sustainalytics, rfu)

Responsible Engagement Overlay,
Proxy Voting (beides: BMO)

Eingesetzte Kriterien (Labels: Osterreichisches Umweltzeichen
(UZ 49); Eurosif Transparenz-Kodex und
-Logo)
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Spangler IQAM Invest GmbH
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BB starCapital

STARCAPITAL AG

Adresse
StraBe Kronberger StralRe 45
PLZ 61440
Ort (Land) Oberursel
Webadresse www.starcapital.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Mende Institutionell Name Briihl
Vorname Florian Vorname Alexander
Funktion Leiter Vertrieb | ! Funktion Geschéftsfiihrer Bellevue
Telefon  +49 6171 6 94 19-17 o h Asset Management

(Deutschland) GmbH

| email mende@starcapital.de { | Telefon  +49 69 770 608 103
‘9‘ Team 3 ‘ ‘ email abr@bellevue-am.de

Team 3

L,
}

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz, Luxembourg

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1996
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 1,7
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 13

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2012
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute
Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)

X X X X

Unternehmen
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) -
Kirchliche Einrichtungen
Vermégensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die StarCapital AG ist einer der fuhrenden unabhangigen Vermdgensverwalter in Deutschland. Seit 1992 bietet
StarCapital privaten und institutionellen Kunden Uber Publikumsfonds und Spezialfonds ein ganzheitliches Ver-
mdgensmanagement. Der Investmentansatz vereint die jahrzehntelange Anlageerfahrung der Investmentexper-
ten und aktuelle Erkenntnisse der hauseigenen Kapitalmarktforschung. Seit 2016 gehort StarCapital zur Belle-
vue Group AG.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Die hauseigene Kapitalmarktforschung ist darauf ausgerichtet, langfristige Zusammenhange an den Kapital-
markten empirischzu untersuchen. Die gewonnen Erkenntnisse unterstiitzen das Fondsmanagement bei der An-
lageentscheidung und liefern Impulse fur Investmentideen und neue Anlagestrategien. Das Team um Norbert
Keimling, Leiter Kapitalmarktforschung,bewertet monatlich die Attraktivitdt von 66 Aktienmarkten, 39 Branchen
und 13 Regionen auf Basis fundamentaler Bewertungsmodelle. Die Analyse gibt Hinweise zu attraktiven Ein-
stiegszeitpunkten und berechnet die langfristigen Renditeerwartungen.

Renten

Das Anlageuniversum der festverzinslichen Wertpapiere ist hinsichtlich der Allokation von Staats-, Investment
Grade- und High Yield-Anleihen nicht eingeschrankt. Stattdessen wird jedoch die Bonitat von Staatsanleihen
und Unternehmensanleihen aktiv hinterfragt und untersucht, u.a. unter Verwendung eines internen Kredit-Rese-
arch und geeigneter Datenbanken. Im Rentenmanagement wird das Zinsanderungsrisiko durch eine aktive Du-
rations- Steuerung tber den Verkauf von Zins-Futures weiter reduziert. Als flexibler Investor ist StarCapital nicht
an eine Benchmark oder feste Bandbreiten bei der Durationssteuerung der Portfolios gebunden.

Gemischt /| Multi Asset

Die diskretiondren Strategien weisen einen strikt antizyklischen Charakter auf und sind dementsprechend mittel-
bis langfristig ausgerichtet. Ausgangsbasis fir den Investmentprozess ist eine eingehende makrotkonomische
Analyse der Kapitalmarkte und der volkswirtschaftlichen Rahmenbedingungen. Die fundamentale Bewertung,
monetare Faktoren, Markttechnik, Kapitalstrome und Sentiment-Indikatoren sind Gegenstand der tiefgehenden
Analyse. Seit Mitte 2019 wurde diese Strategie um einen Long/Short Ansatz erganzt.

Bei den regelbasierten Multi-Asset-Strategien steht die aktive und flexible Steuerung der Asset Allokation im Mit-
telpunkt. Die Asset Klassen werden regelbasiert und risikokontrolliert tber einen systematischen Investmentpro-
zess gesteuert, der unabhéngig von subjektiven Meinungen ist. Dies gewahrleistet Stabilitdt bei der Vermégens-
anlage, gerade in turbulenten Marktphasen.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte -
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T.RowePrice*

INVEST WITH CONFIDENCE
T. ROWE PRICE

Adresse

Stralle Besucheradresse: Neue Rothofstral3e 19
60313 Frankfurt am Main
Postanschrift: JunghofstraRe 22
60311 Frankfurt am Main

PLZ Siehe oben

Ort (Land) Deutschland

Webadresse www.troweprice.de

Kundenbetreuung | Kontakte

Retail Name Kutschera Institutionell Name Miiller
Vorname Carsten Vorname Jan H.

Funktion Head of Institutional
Sales, Germany & Austria

Telefon +49 (0) 692 4437 1931

email jan.mueller@
troweprice.com

Funktion Head of Mid Europe
Telefon +49 (0)69 24437 1915

email Carsten.Kutschera@
troweprice.com

Team 7 Team 7

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unsere Grundprinzipien, die uns leiten, bleiben konstant: Im Mittelpunkt steht fur uns die Pflege langfristiger
Beziehungen auf der Basis von Integritat, fundamentalem Research und Stabilitat.

INTEGRITAT BEDEUTET, DER KUNDE KOMMT IMMER ZUERST

In enger Abstimmung mit unseren Kunden suchen wir nach optimalen Ldsungen fur den individuellen Bedarf.
Angestrebt werden nachhaltige langfristige Anlageergebnisse — nicht das kurzfristige Wachstum von Umsétzen
oder verwaltetem Vermégen bestimmt unser Handeln.

FUNDAMENTALES RESEARCH HILFT UNS, DIE BESTEN IDEEN AUFZUSPUREN

Durch unabhangige Analysen, unterschiedliche Blickwinkel und eine Unternehmenskultur, die auf Zusammen-
arbeit ausgerichtet ist, kbnnen unsere Experten attraktive Anlagechancen ausfindig machen, die andere
vielleicht ubersehen.

STABILITAT FORDERT EINE BESTANDIGE WERTENTWICKLUNG

Unsere Finanzkraft und unsere stabile Filhrungsmannschaft geben uns die Méglichkeit, langfristig zu denken
und kontinuierlich ins Unternehmen zu reinvestieren. Nicht zuletzt dadurch sind wir in der Lage, herausragende
Leistungen zu erbringen und fur unsere Kunden regelmafig gute Anlageergebnisse zu erzielen.
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Seit 1937 haben wir stets darauf geachtet, dass unser Wachstum in maf3vollem Tempo erfolgte. Neue Kapa-
zitaten und Standorte wurden nur aufgebaut, wenn dafur Bedarf bestand. Wir halten diese Zuriickhaltung fur
wichtig, um unsere Unternehmenskultur zu bewahren. Wir haben Niederlassungen in 16 Landern, Uber 7.300
Mitarbeiter weltweit und betreuen Kunden in 50 Landern.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2015 1937
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 1.075,9 Mrd. EUR*

(Stand: 31.12.19)

*Das unternehmensweit verwaltete
Vermoégen umfasst
Vermogenswerte,

die von T. Rowe Price Associates,

Inc. und ihren verbunden
Anlageberatungsunternehmen

verwaltet werden.

Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 0 661 (Stand: 31.12.19)

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2017
Im Outsourcing X
Im Advisory -

Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermoégensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X X

Andere
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Unternehmen | Tatigkeitsfelder

T. Rowe Price ist ein unabhangiger Vermégensverwalter, der seine Kunden beim Erreichen ihrer Ziele und bei
der Umsetzung ihrer langfristigen finanziellen Planung tatkraftig unterstiitzt. Anleger kénnen aus einem breiten
Angebot an aktiven Aktien-, Anleihe- und Multi-Asset-Strategien wahlen.

Eigenes Research

Unsere Fondsmanager konnen bei ihren Anlageentscheidungen auf eine der grof3ten Buy-Side-Researchplatt-
formen der Branche und ein Team aufRerst erfahrener Analysten zahlen. Die Reports und Analysen dieser Exper-
ten helfen uns dabei, weltweit die interessantesten Investments aufzuspuren.

Kultur des Miteinanders
In unserer Unternehmenskultur wird Zusammenarbeit gro3geschrieben. Wir ermuntern unsere Mitarbeiter zum
standigen Austausch von Ideen und Informationen innerhalb und zwischen den Abteilungen.

Bestandigkeit

Ein langfristiger Anlagehorizont erméglicht stabilere und zuverlassigere Anleiherenditen — davon sind wir
Uberzeugt.

Wir machen bei unserem Anlagestil keine Kompromisse und missachten nie die Ziele unserer Kunden, nur um
kurzfristigen Marktentwicklungen zu folgen.

Risiken im Blick
In jeder Phase des Investmentprozesses erfolgt eine rigorose Risikomodellierung und -Uberwachung, erganzt
durch formelle Uberpriifungen.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Mit Aktienanlagen befassen wir uns schon seit unserer Firmengriindung 1937. Fir institutionelle Anleger haben
wir seit 1950 ein entsprechendes Angebot. Am 31. Dezember 2019 hatte unser Anlagevermdgen in Aktien ein
Volumen von 643,5 Mrd. USD. Wenn es um Aktien geht, ist T. Rowe Price mit seiner langjahrigen Erfahrung ein
kompetenter Partner fir Anleger Uberall auf der Welt. Wir bieten ein breites Angebot von globalen/ regionalen
Aktien Uber Schwellenlanderaktien bis hin zu US-Aktien.

Unser weltweites Netzwerk besteht aus 661 hochkaratigen Anlagespezialisten in neun Landern auf vier Konti-
nenten.

Unsere Portfoliomanager werden durch eine der branchenweit grof3ten Researchplattformen (304 Researchs-
pezialisten) unterstitzt. Mit unseren vier eigenen Aktienhandelseinheiten in Baltimore, London, Hongkong und
Sydney haben wir die Méglichkeit, an allen internationalen Bérsen jederzeit Transaktionen zu tatigen.

Unsere erfahrenen Experten treffen robuste Entscheidungen fur unsere Kunden, gesttitzt auf strikt angewandte
Investmentverfahren. Sie profitieren dabei von einer Kultur der kollegialen Zusammenarbeit. Um Risiken zu ma-
nagen blickt unser hauseigenes Aktien-Rating-System vor allem auf die Bewertungen und Fihrungsgrundsatze
von Unternehmen.

Renten

Unsere Anleihensparte wurde 1971 gegriindet und verwaltet mittlerweile 146,6 Mrd. USD (Stand: 31. Dezember
2019). Heute bieten wir Anlegern weltweit ein breites Spektrum von Lésungen im Rentenbereich:
globale/Schwellenlanderanleihen, Investment Grade/ High Yield Credit und US-Anleihen. Wir investieren in
vielfaltige Strategien und werden von Teams ausgewiesener Sektor- und Kreditexperten unterstitzt.

Wir gehen von der Annahme aus, dass die Markte nicht effizient sind und dass eine aktive Vermdgensverwal-
tung diesen Umstand nutzen kann. Unsere Mdoglichkeiten, Unternehmen und Lander grindlich zu analysieren,
erleichtern die Identifizierung von Gelegenheiten, von denen unsere Kunden profitieren kdnnen. Unser
Analystenteam fiir Staats- und Unternehmensanleihen bildet in unserem Ansatz den Dreh- und Angelpunkt.

Das in unserem Research-Team versammelte Wissen und die Erfahrung — die Analysten sind oft Experten auf
ihrem Gebiet mit umfassenden Kenntnissen tber die abgedeckten Unternehmen, Lander und Sektoren — haben
maRgeblichen Anteil am Erfolg unserer Fonds. Jedes von uns analysierte Unternehmen erhalt ein internes
Rating, das der zustandige Analyst von Zeit zu Zeit Gberprift.
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Gemischt | Multi Asset

Unser Asset-Allocation-Team verfugt Gber mehr als 25 Jahre Erfahrung im Management von Multi-Asset-Portfoli-
0s und managt Vermodgenswerte mit einem Volumen von tber 336,2 Mrd. USD in unterschiedlichen Multi-Asset-
Strategien.

Seit 1990 ist unser Asset-Allocation-Team auf 76 Anlageexperten angewachsen, die sich auf das strategische
Portfoliokonzept, -management und -analysen konzentrieren, die vom Asset-Allocation-Committee des Unter-
nehmens geleitet werden und aus erfahrenen Anlageexperten besteht.

Unser Multi-Asset-Team nutzt eine Vielzahl von Ressourcen fur Anlageklassen, Regionen, Sektoren etc., um
diversifizierte Multi-Asset-Portfolios zu erstellen. Das Team nutzt das Know-how von mehr als 600 globalen
Aktien- und Rentenportfoliomanagern und -analysten. Diese erfahrenen Experten sind von einer Kultur gepragt,
die den Austausch von Investmentansichten tber die fundierten Erkenntnisse fordert, die sie generieren.

(Stand: 31. Dezember 2019)

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige . .
Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern / proprietar X
ESG-Research - extern X

Der von T. Rowe Price verwendete

Eingesetzte Kriterien Investmentansatz ist die Integration von ESG.
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B UNIGESTION

UNIGESTION (DUSSELDORF) SA

Adresse
StraRe Poststrasse 7
PLZ 40213
Ort (Land) Dusseldorf
Webadresse www.unigestion.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Ret‘i‘" L!nd Name Dr. Rehm
Institutionell
Vorname Florian
Funktion Leiter Deutsche und Osterreichische
Institutionelle Kunden
Telefon +49 (0) 211 5694 1511
email frehm@unigestion.com
Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir betrachten die Beziehung zu unseren Kunden als eine Partnerschaft und einen aktiven Dialog. Mit institu-
tionellen Fokus ist Unigestion an langfristigen Beziehungen zu Kunden interessiert, wie auch einem detaillier-
ten Versténdnis der Anlegerbedirfnisse, des regulatorischen Umfelds und der eigenen spezifischen Umstéande.
Unsere Partnerschaften gehen in der Regel Uber einen Produktdialog hinaus, wobei Kunden auf unser
einzigartiges Know-how zurtickzugreifen. Durch unsere Makroanalysen und Investment Research kénnen wir
unseren Kunden einen Mehrwert bieten, haufig in Zusammenarbeit mit akademischen Institutionen wie dem
Imperial College, der EPFL oder der Dauphine University in Paris. Die Bedurfnisse unserer Kunden stehen
auch in praktischer Hinsicht im Vordergrund unseres Denkens. Mit einem BUro in Disseldorf verfligen wir Gber
dedizierte Kundenabdeckung in Deutschland sowie einem zentralen Kundendienstteam in Genf, um das
Kundenabdeckungsteam zu unterstiitzen. Das Team identifiziert jede Anforderung und bietet Unterstiitzung fir
betriebliche, rechtliche, Compliance-, ESG- oder Anlagefragen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Schweiz, Frankreich, Grof3britannien, Kanada, USA sowie Nordics, Benelux und Naher Osten

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1997 1971
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 4,558 20,465
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 79 1,510
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 4,480 18,955
Anzahl der Investmentspezialisten - 77
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Unigestion (Dusseldorf) SA

176



~
Jahrbuch 2019 / 2020 TELOS
Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2002
Im Outsourcing X
Im Advisory X
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 4
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 3

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 1% 2%
Versicherungen X 41% 21%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 25% 47%
Unternehmen X 10% 5%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - - -

Kirchliche Einrichtungen - - -

Vermoégensverwalter X 18% 10%
Dachfonds X 3% 2%
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 2% 10%
Andere X - 2%

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Unigestion ist ein unabhangiger, spezialisierter Vermogensverwalter, der innovative, maRgeschneiderte
Lésungen fur Anleger in aller Welt anbietet. Seit unserer Griindung im Jahr 1971 sind wir Uberzeugt davon, dass
intelligente Risikobereitschaft der Schlissel zu einer gleichméaRigeren Renditeentwicklung tber alle Marktphasen
hinweg ist. Diese Uberzeugung bildet die Grundlage unseres Anlageansatzes in unseren vier Kompetenzberei-
chen Aktien, Private Equity, Liquid Alternatives und Multi-Asset-Strategien.

Wir integrieren ESG-Betrachtungen in alle unsere Anlageprozesse, wobei wir sowohl systematische Filterung als
auch diskretionare Analysen zur Bewertung von ESG-Risiken einsetzen. Dariiber hinaus bieten wir mal3ge-
schneiderte SRI-basierte Anlagestrategien fir Kunden mit spezifischeren Anforderungen an.

Unigestion hat seinen Hauptsitz in Genf und verfligt Uber eine globale Prasenz, die sich auf Europa, Nordameri-
ka und Asien erstreckt. Als nicht borsennotiertes Unternehmen verfiigen wir Uber eine Eigentimerstruktur, die
darauf ausgerichtet ist, unsere langfristige Stabilitédt zu gewéhrleisten und unsere Interessen mit denen unserer
Kunden in Einklang zu bringen.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Unigestion verwaltet seit 1997 risikogesteuerte Aktienportfolios. Unser Anlageansatz beruht auf einem aktiven
Managementstil ohne Beschrankungen, der das absolute Risiko zu minimieren sucht. Ziel ist es, die Benchmark
Uber einen Zeithorizont von drei bis funf Jahren mit einem niedrigeren absoluten Risiko zu Ubertreffen.
Unigestion hat diesen Ansatz zuerst auf ein Portfolio von Schweizer Aktien angewandt und dann diese Strategie
schrittweise auf européische, globale, japanische und US-amerikanische Aktien sowie auf Aktien aus den
Schwellenlandern und dem Pazifik ausgedehnt. Das Angebot wurde zuséatzlich um einen Absolute Return-
Ansatz erweitert.

In unsere Aktienportfolios nehmen wir ESG-Analysen in verschiedenen Phasen des Prozesses auf, um Aktien

mit spezifischen ESG-Risiken wie Umwelt, Tabak, Ubermafige Kohlenstoffemissionen, Corporate Governance-
Aspekte, Behandlung von Arbeitskréften, rechtliche Probleme und Betrug zu eliminieren.
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Gemischt | Multi Asset

Wir verwalten seit 1993 Multi-Asset-Portfolios. Unser Ansatz wurde im Laufe der Zeit weiterentwickelt, um
differenzierte und innovative Alternativen zu klassischeren, diversifizierten Wachstums- und Multi-Asset-Losun-
gen anzubieten. Unsere Vorzeigestrategie Navigator bietet Anlegern eine einzigartige, auf Makrorisiken basierte
Multi-Asset-Ldsung, die darauf abzielt, Uber alle Marktphasen hinweg konstante Renditen zu erzielen.

Unser Anlageansatz konzentriert sich auf eine verbesserte Diversifizierung und ein dynamisches Risikomanage-
ment. Ein auf Makrorisiken basierter Rahmen wird in allen Multi-Asset-Losungen verwendet, die wir fur die
Anleger entsprechend ihrem individuellen Risikoprofil, ihren Anlagezielen und ihren Anlagebeschrankungen
(z. B. gewlinschte Zielrendite oder Solvency ll-Kapitalanforderungen) anpassen.

In unseren Multi-Asset-Portfolios werden ESG-Kriterien entweder auf Unternehmensebene (Credits oder Aktien,
wie oben erwahnt) oder auf Landerebene definiert, die sich auf den Emittenten der jeweiligen Staatsanleihen
beziehen.

Private Equity, Infrastruktur

Dank unserer fundierten Kenntnisse der lokalen Markte unterstiitzen wir Anleger seit 25 Jahren dabei, das
Potenzial von Private Equity zu nutzen. Wir bieten Kunden Zugang zu Private Equity Investmentopportunitaten
durch drei verschiedene Strategien (primar, sekundar und direkt), die darauf abzielen, hohe Renditen zu erwirt-
schaften und gleichzeitig die Risiken zu streuen. Wir investieren weltweit in allen Marktsegmenten, mit einem
besonderen Schwerpunkt im Small- und Mid-Market Segment. Wir suchen qualitativ hochwertige Buyouts,
Wachstumskapital und sorgféltig ausgewahlten Sondersituationen. Wir bieten Anlegern auch mafRgeschneiderte
Lésungen fur individuelle Praferenzen.

Bei Private Equity unterliegen alle fir ein Investment in Frage kommenden Fonds einer ESG-Due-Diligence-Pri-
fung und in jedem Schritt des Anlageprozesses: Beschaffung, Vorpriifung, Due-Diligence-Prifung, Entscheidung
des Investment-Komitees sowie Durchfilhrung und Uberwachung.

Hedgefonds, Absolute Return

Unsere Geschichte im Bereich der alternativen Anlagen reicht bis Mitte der 1980er Jahre zuriick. Damals waren
wir einer der ersten europaischen Hedgefonds-Investoren. Seitdem haben sich unsere Fahigkeiten erheblich
weiterentwickelt. Heute verwalten wir intern eine diversifizierte Palette an liquiden alternativen Losungen, die
sowohl Publikumsfonds als auch mafigeschneiderte Mandate umfasst.

Unsere Alternative Risk Premia-Vorzeigestrategie ist ein innovativer, aktiv verwalteter Multi-Strategy Absolute
Return Ansatz, der darauf abzielt, konstante, hohe risikoadjustierte Renditen mit begrenzter Sensitivitat gegen-
Uber den globalen Markten, insbesondere den Aktienmarkten, zu erzielen. Dariiber hinaus bieten wir Anlegern
mafigeschneiderte Lésungen an, indem wir einzelne Bausteine kombinieren, um ihren spezifischen Anforderun-
gen gerecht zu werden (Performanceziele, Risikoprofil, Portfolio-Beta, Leverage und Diversifizierung). Dazu
gehdren Long-/Short-Aktienfaktor-, alternative Ertrags- und Volatilitatsstrategien.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Rﬁgﬁzﬁmﬁ:ﬁi Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Eingesetzte Kriterien UbermaRige Kohlendioxidemissionen, Waffen
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Union
Investment

UNION INVESTMENT GRUPPE

Adresse
StraRe Weilfrauenstr. 7
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.union-investment.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Freyer
Vorname Nicolas
Funktion Geschéftsfihrer
Telefon +49 69 25671495
email nicolas.freyer@union-investment.de
Team 36

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Union Investment ist das Kompetenzzentrum fiir Asset Management in der genossenschaftlichen FinanzGrup-
pe. Daher ist die Verantwortung, im Interesse unserer Investoren, Eigentiimer und Mitarbeiter zu handeln, ein
nattrlicher Teil unseres Geschéftsmodells. So messen wir der Kundenbetreuung eine grof3e Bedeutung bei
und unsere stabile Eigentiumerstruktur erlaubt uns eine Fokussierung auf stabile, langfristige Kundenbeziehun-
gen. Unser exzellenter, die gesamte Wertschopfungskette abbildender Kundenservice wird regelméRig durch
Kundenzufriedenheitsstudien diverser Anbieter bestatigt. Im institutionellen Bereich verfolgen wir einen dualen
Betreuungsansatz: Der Account Manager verantwortet die Gesamtkundenbeziehung (regelméafiger Kontakt mit
dem Kunden; Koordination der fur ein Portfolio vorgesehenen Anlageausschuss-Sitzungen, etc.) wahrend der
Portfoliomanager fir Themen rund um das jeweilige Portfolio (Bearbeitung aller Fragen zur Performance, Posi-
tionierung und sonstiger portfoliospezifischer Themen) verantwortlich ist.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz, GroRbritannien, Skandinavien, Italien, BeNeLux

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1956 1956
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 340 366
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 158 158
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 182 208
Anzahl der Investmentspezialisten 219 219
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1970
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 21
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 25

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 41 42
Versicherungen X 19 21
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 10 9
Unternehmen X 8 7
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 2 2
Kirchliche Einrichtungen X 4 4
Vermoégensverwalter X 1 1
Dachfonds X 1 1
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 2 2
Andere X 12 11

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Wir sind Teil der genossenschaftlichen FinanzGruppe und bieten Losungen sowohl fir Institutionelle als auch fir
Privatkunden an. Seit unserer Grindung 1956 haben wir uns zu einem der gréf3ten institutionellen Asset Mana-
ger in Europa entwickelt. Als aktiver Manager betreiben wir Portfoliomanagement auf Basis fundamentaler Ana-
lysen. Unserer Positionierung als Risikomanager folgend, legen wir in der Verwaltung von Kundengeldern einen
starken Fokus auf risiko-adjustierte Mehrertrage. Als Universalanbieter ist uns eine Abdeckung fast aller Asset
Klassen mit einer klaren Fokussierung auf mehrwertstiftende Kernkompetenzen mdaglich.

Unsere Werte und Grundsétze sind langfristig ausgerichtet und wir glauben an:
Langfristigkeit — wir pflegen eine lange Partnerschaft gemaR unseren genossenschaftlichen Grundséatzen. Insti-
tutionelle Kunden vertrauen uns ihr Vermégen durchschnittlich neun Jahre lang an. Ein Viertel unserer Kunden-

beziehungen besteht seit mehr als 15 Jahren; die alteste besteht seit 1971.

Transparenz — regelméafige und offene Kommunikation fordert Vertrauen und stérkt Geschéftsbeziehungen, die
Konjunkturzyklen, Volatilitdt und Investment-Trends tUberdauern, um Anlageziele zu erreichen.

Aktives Management — richten wir mit langfristiger Perspektive aus. Dabei konzentrieren wir uns auf die
bottom-up und top-down Analysen, um Marktineffizienzen erfolgreich auszuschopfen.

Integrierter Teamansatz — die Kombination von Research- und Portfolio-Verantwortung liefert eine hohe Identifi-
kation mit dem Investmentprozess und starkt die die Teamkultur.

Nachhaltigkeit — wir berlicksichtigen ESG-Kriterien, um zusatzliche Risiken und Alpha-Chancen zu identifiz-

ieren und verfiigen Uber umfangreiche Ressourcen sowie einer eigenen Research-Plattform flir Nachhaltigkeit
und Engagement.
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Seit 1960 managen wir erfolgreich Aktienportfolios. Als aktiver Asset Manager zeichnen wir uns durch die Kombi-
nation von Research- und Portfoliomanagement in einer Person aus. Dadurch kénnen wir unsere Ressourcen
effektiv einsetzen und legen einen klaren Fokus auf die Unternehmensanalyse und die Titelselektion. Unsere 34
Aktienportfoliomanager mit einer durchschnittlichen Berufserfahrung von 19 Jahren sind an einem Standort kon-
zentriert. Diese rdumliche Nahe ermdéglicht uns eine enge und schnelle Kommunikation und damit eine hohe
Handlungsfahigkeit.

Renten

Als aktiver Asset Manager zeichnen wir uns durch die Kombination von Research- und Portfoliomanagement in
einer Person aus. Dies gewahrleistet eine starke Marktnéhe und effiziente Kommunikation. Dartiber hinaus er-
folgt dadurch ein portfolioorientiertes Research, das nur solche Titel analysiert, die Outperformance erwarten
lassen und investierbar sind. Weitere grof3e Vorteile sind die Erfahrung und Stabilitdt unseres Renten-Bereichs.
Dieser umfasst aktuell 49 Portfoliomanager mit einer durchschn. Berufserfahrung von 16 Jahren. Insbesondere
unsere Expertise bei Unternehmensanleihen, Covered Bonds und Linkers sind im In- und Ausland weithin aner-
kannt.

Gemischt | Multi Asset

Im Bereich der Multi-Asset-Strategie verfligen wir bereits seit 1979 Uber eine umfangreiche Erfahrung. Unsere
asymmetrischen Strategien haben sich zu einem der fihrenden Anséatze in Deutschland entwickelt. Mit einer
durchschnittlichen Kapitalmarkterfahrung von 22 Jahren und einer Gré3e von 40 Portfoliomanagern weist unser
Team eine hohe Stabilitdt auf. Die breite Basis unseres hauseigenen Researchs von 176 Portfoliomanagern
tragt zum Erfolg unserer Asset Allocation bei.

Immobilien

Im Immobilienbereich bieten wir unsere Expertise bereits seit 1965 an. Heute sind wir mit knapp EUR 42 Mrd. an
verwaltetem Immobilienvermdgen einer der gré3ten Manager in Europa. Durch internationale Reprasentanzen
und Kooperationen mit Partnern vor Ort sind wir in der Lage, unsere Portfolios international zu diversifizieren.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige ..

Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

- Ausschlusskriterien
(kontroverse Geschaftsfelder und -praktiken)
- Best-in-class Ansatz mit Hilfe eines proprietaren
ESG Scores
- Nachhaltige Geschéftsfelder
Eingesetzte Kriterien (die sich positiv auf die UN Sustainable Develop-
ment Goals (SDGs) auswirken)
- CO2-Intensitat
- Engagement
(Vote undVoice, basierend auf unserer Engagement
und Proxy Voting Policy)
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Vontobel

VONTOBEL ASSET MANAGEMENT

Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Weinhold

Vorname René

Funktion Managing Director, Head
of Sales Deutschland und
Osterreich

Telefon +49 69 695 996 3264

email rene.weinhold@
vontobel.com

Team Weinhold

g—
TELOS

Bockenheimer Landstrasse 24

60322

Frankfurt am Main

www.vontobel.com

Institutionell

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Team

Hoeg
Christian

Managing Director
Institutional Business

+49 69 695 996 3260

christian.hoeg@
vontobel.com

Hoeg

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unser Ruf beruht auf unseren langfristigen Kundenbeziehungen. Wir héren unseren Kunden aufmerksam zu
und erstellen maRRgeschneiderte Angebote fur sie. Gemeinsam mit unseren Kunden zu investieren, macht uns

zu Partnern.

Als Anbieter aktiv verwalteter Strategien legen wir gro3en Wert auf langfristige Zusammenarbeit mit unseren Kun-
den. Das erfordert fundierte Beratung und ein tiefes Verstéandnis von Kundenbedirfnissen. Unsere Kundenbetreu-
er arbeiten in spezialisierten Teams, die auf unsere Boutiquestruktur abgestimmt sind. Dank dieser Organisation
haben die Vertriebsverantwortlichen hervorragende Produktkenntnisse und ein genaues Verstandnis der Anliegen

unserer Kunden.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Zurich, Basel, Bern, Frankfurt, Genf, St. Gallen, Lugano, Fort Lauderdale, Hong Kong, London, Luxembourg,

Madrid, Milan, Minchen, New York, Sydney

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen* (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH

Deutschland

1998
10.5
2.8
7.7
11
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Global
1988
111.9
52.0
59.9
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1998
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen >10
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen >10

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)

Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter
Dachfonds
Stiftungen, Family Offices, NGOs

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

X X X X X

X X X X

g—
TELOS

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
17 28
18 6
31 26
18 6
n/a n/a
inkludiert in , Stiftun-
3 gen, Family Offices,
NGOs
5 12
1
3
4 15

Vontobel Asset Management ist ein aktiver Multi-Boutique-Vermoégensverwalter mit globaler Reichweite. Jede
unserer Boutiquen zeichnet sich durch spezialisierte Anlagestrategien, eine starke Performancekultur und ein
robustes Risikomanagement aus. Wir erbringen Giberzeugende Ldsungen fir institutionelle und private Kunden.
Unser Bekenntnis zu aktiver Vermogensverwaltung ermoglicht es uns, aufgrund eigener Uberzeugungen zu
nvestieren. Dadurch generieren unsere hochspezialisierten Teams Mehrwert fiir unsere Kunden. Mit 434
Mitarbeitenden weltweit, davon 180 Anlagespezialisten, agieren wir an insgesamt 15 Standorten in der Schweiz,
Europa und den USA. Wir entwickeln Strategien und Lésungen in den Anlageklassen Aktien, Anleihen und Multi

Asset Class.
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Produktlinien der Quality Growth Boutique:
- Global Equity

- Global Equity Income

- Global Equity X

- Emerging Markets Equity

- US Equity

- European Equity

- Asia Pacific Equity

Produktlinien der Sustainable & Thematic Boutique:
- mtx — Sustainable Emerging Market Equity

- mtx — Sustainable Asien Equity

- MTX — China Equity

- Swiss Equities

- Thematic

- ESG Competence Center

Produktlinien der Vescore Boutique:
- Aktien (Factor Investing)

Renten

Produktlinien der Fixed Income Boutique:
- Global Flexible Bonds

- Corporate Bonds

- Emerging Markets Bonds

- Global & Swiss Bonds

Produktlinien der TwentyFour Boutique:
- Asset Backed Securities (ABS)

- Outcome Driven

- Strategic Income

Produktlinie der VVescore Boutique:
- Bonds (Durationsmanagement)

Gemischt | Multi Asset

Produktlinien der Multi Asset Boutique:
- Global Balanced Switzerland

- Multi Manager Solutions

- Multi Asset Solutions

- Multi-Asset/Balanced

- Overlay

Hedgefonds, Absolute Return

- Multi Asset Absolute Return

- Fixed Income Absolute Return
- Alternatives Risk Premia

- Rohstoffe, Rohstoffe Non-Food

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research — extern X

Best-in-Class, Integration, Thematisch,

Eingesetzte Kriterien Ausschlusskriterien

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Vontobel Asset Management
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IMI — Investment-Manager.Info

Das online Informationsportal fur institutionelle Investoren

Sie suchen Informationen Uber Asset Manager, Master- und Service-KVGen
oder Verwahrstellen?

Dann besuchen Sie unser online Informationsportal

www.investment-manager.info

Asset Manager Master- und Service-KVGen Verwahrstellen




o\

AN

ESG Beratung ESG Publikationen ESG Analysen

Wir unterstltzen Sie bei Wir bieten Ihnen Wir analysieren Asset
interessante Publikationen Manager, Master-KVGen
* der Implementierung zum Thema ESG: und Verwahrstellen
von ESG-Kriterien in hinsichtlich deren ESG-
die Kapitalanlagen * TELOS Jahrbuch Kompetenz:
e dem Entwickeln von * TELOS Kompendium + TELOS ESG Rating
Anlagerestriktionen
in Bezug auf ESG * ESG-Studien + TELOS ESG Check
* [MI-Portal

Gerne unterstiitzen wir auch Sie beim Thema Nachhaltigkeit

Sie erreichen das TELOS-Team unter

TELOS GmbH - Biebricher Allee 103 - D-65187 Wiesbaden - www.telos-rating.de
Telefon: +49 (0)611 9742 100 - Fax: +49 (0)611 9742 200 - E-Mail: info@telos-rating.de
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Investition mn
eine bessere Welt

Eine der grof3ten Schwierigkeiten bei nachhaltigen Investments
besteht darin, die nichtfinanzielle Performance zu messen. Wir
entwickeln Losungen, die Innen die Bemessung, Uberwachung
und Berichterstattung lhrer Anlagen im Hinblick auf nachhaltige
Kriterien erleichtern.

Erfahren Sie mehr unter bnymellon.com

IBIY Mellon ist ein Investmentdienstleister. Mit unseren

~ Vermogensverwaltungs- und Portfoliodienstleistungen .
unterstutzen wir Privatpersonen und Institutionen
dabei, weltweit zu.investieren, Geschafte zu tatigen und

Transaktionen durchzufthren. BNY MELLON

©2019 The Bank of New York Mellon Corporation. All rights reserved.
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Master / Service KVGen
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aeka

Institutionell

DEKA INVESTMENT GMBH

Adresse
StraBe Mainzer Landstralie 16
PLZ 60325
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.deka.de, www.deka-institutionell.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Schillai Kontakt 2 Name Ziemer
Vorname Matthias , Vorname Norbert
Funktion Leiter Asset Servicing & In- Funktion Leiter Kundenbetreuung
stitutional Services Master-KVG
Telefon 069/7147 -5102 Telefon 069/7147-1767
email Matthias.schillai@deka.de email Norbert.ziemer@deka.de
Team 54 Team 15

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Das breite Produktspektrum der Master-KVG der Deka wird begleitet von Dienstleistungen wie der Performan-
cemessung und -—attribution, einem ausgefeilten Risikocontrolling und individuellen sowie standardisierten
Reporting, alles vereint in einem umfassenden Betreuungskonzept. Unser ganzheitlicher Ansatz in der Betreu-
ung basiert auf dem Vorhaben, praxisorientierte Losungen zu erarbeiten und diese so schnell wie mdglich
umzusetzen. So haben wir den Aufbau unserer Einheit Kunden- und Mandatsbetreuung nach Kundensegmen-
ten ausgerichtet. Hier steht ein personlicher Kundenbetreuer in allen Belangen zur Seite. Die definierte
Vertretungsregelung gewahrleistet eine kontinuierliche Beratung mit einer Qualitatssicherung nach dem
4-Augen-Prinzip.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Luxemburg
Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2004
Anzahl Standorte 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 91,7
Anzahl Mitarbeiter 54
Anzahl der Asset Manager,

. . . 91
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen, 16
mit denen zusammengearbeitet wird

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Deka Investment GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 39
Versicherungen X 16
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 25
Unternehmen X

Kirchliche Einrichtungen X

Stiftungen X

Unternehmen

Die DekaBank ist das Wertpapierhaus der Sparkassen, gemeinsam mit ihren Tochtergesellschaften bildet sie
die Deka-Gruppe. Als zentraler Dienstleister biindelt sie Kompetenzen in Asset Management und Bankgeschéaft
— als Vermoégensverwalter, Finanzierer, Emittent, Strukturierer und Verwahrstelle. Mit Total Assets von rund
275,9 Mrd. Euro (Stand 31.12.2018) sowie rund 4,7 Millionen betreuten Depots ist die Deka-Gruppe einer der
groften Wertpapierdienstleister in Deutschland.

Services als Master KVG

Als Master-KVG der Deka-Gruppe verfigen wir Uber eine langjahrige, ausgepragte Expertise in der Auflegung
und Administration von Fonds sowie in der Anbindung von externen Asset Managern und Verwahrstellen. Unse-
ren Kunden bieten wir Zugriff auf die Ressourcen und Kompetenzen der Deka-Gruppe, insbesondere der Deka
Investment, einer der grof3ten deutschen Fondsgesellschaften. Fir unsere Anleger sind wir ein zuverlassiger
Partner mit dauerhaft hohem Qualitatsniveau und gréf3enbedingten Skaleneffekten.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige ..
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - (Services)
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Deka Investment GmbH
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Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus DEKA INVESTMENT GMBH - Erlauterungen

Ein Aspekt, der bei der Strukturierung von institutionellen Portfolios eine immer wichtigere Rolle spielt, ist die
Umsetzung einer Nachhaltigkeitsstrategie. Dafiir gibt es mehrere Grunde: Institutionelle Anleger setzen in ihrem
Portfoliomanagement nicht nur deshalb verstarkt auf nachhaltige Anséatze, um regulatorische Anforderungen zu
erfullen und ihre Reputation zu schitzen oder zu fordern. Ebenso im Fokus steht die Bertcksichtigung von
Nachhaltigkeitsaspekten als Ausgangspunkt eines verbesserten Risikomanagements mit Langfristperspektive,
so dass insbesondere extreme Ereignisrisiken vermieden werden kénnen.

Im Asset Management der Deka beispielsweise ist Nachhaltigkeit seit geraumer Zeit neben Rendite, Risiko und
Liquiditat eine wichtige Orientierungsgrof3e. Institutionelle Kunden unterstiitzt die Deka dabei individuell — vom
Consulting Uber die Portfolioallokation und das Management bis hin zum Reporting. Dank gebindeltem
Fachwissen und langjahriger Erfahrung mit verschiedenen Investmentprofilen sind die Experten der Deka in der
Lage, die speziellen Anforderungen institutioneller Anleger mit sinnvollen Lésungen umzusetzen und gleichzeitig
die Auswirkungen auf das Portfolio zu Uberprifen.

Das Leistungspaket wird abgerundet durch Corporate-Governance-Angebote, wie das aktive Ausiiben von
Stimmrechten bei Hauptversammlungen von bdérsenorientierten Unternehmen und einem weiterfihrenden
Engagement-Ansatz. Dabei nutzt die Deka ihre rund 1.500 Unternehmenskontakte pro Jahr, um im direkten
Gesprach mit Vorstanden und Aufsichtsraten auch ESG-Themen zu adressieren. Damit steht einer der gréf3ten
Hebel zur Verfiigung, eine nachhaltige Entwicklung auch in der Gesamtwirtschaft mitzugestalten.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Deka Investment GmbH
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HAUCK & AUFHAUSER

Fund Services

i
TELOS

HAUCK & AUFHAUSER FUND SERVICES S.A.

Adresse
StraBe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1

Name
Vorname
Funktion
Telefon

email

Team

Schmitt

Wendelin
Vorstand

00352 451314505

wendelin.schmitt@
hauck-aufhaeuser.com

30

1c, rue Gabriel Lippmann

5365

Munsbach (Luxembourg)

https://www.hauck-aufhaeuser.com/asset-servicing

Kontakt 2

Name
Vorname
Funktion
Telefon

email

Team

Kraiker

Christoph
Vorstand

00352 451314510

christoph.kraiker@
hauck-aufhaeuser.com

24

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unsere Kunden erhalten samtliche Dienstleistungen aus einer Hand. Wir zé&hlen Family-Offices, Versicherun-
gen, Versorgungswerke, Pensionskassen, Unabhéngige Vermdgensverwalter, Private Equity-Gesellschaften
Unternehmer, Vermdgende Privatinitiatoren und Immaobiliengesellschaften zu unseren Kunden.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Luxemburg, Osterreich, Schweiz, Hongkong, Irland

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Anzahl Standorte
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR)
Anzahl Mitarbeiter

Anzahl der Asset Manager,

mit denen zusammengearbeitet wird

Anzahl der Verwahrstellen,

mit denen zusammengearbeitet wird

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH
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119

Hauck & Aufhauser Fund Services S.A.



=
Jahrbuch 2019 / 2020 - Master KVGen TELOS

Unternehmen

Hauck & Aufhduser Fund Services S.A. (HAFS) gehdért zum Hauck & Aufhauser Konzern. Die HAFS blickt auf
dem Gebiet der Konzeption und Administration von klassischen Publikumsfonds auf eine Erfahrung von mehr
als 25 Jahren zurtick. Unser Service erstreckt sich von der individuellen Beratung und Konzeption lhrer Produkt-
idee Uber die Markteinfiihrung bis hin zur vollstandigen Administration der Fondsstruktur im laufenden Tagesge-
schaft. 2016 erfolgte die Ubernahme des Bankhauses Hauck & Aufhduser durch die chinesische Beteiligungsge-
sellschaft Fosun. Dies erméglicht uns die ErschlielBung neuer, internationaler Méarkte und Wachstumsperspekti-
ven.

Services als Master KVG

Unsere Dienstleistungen erstrecken sich von der Betreuung und Beratung, Fondskonzeption und Legal
Services, Fondsmanagement / Adviserdesk, Register- und Transferstelle, Fondsadministration und -buchhaltung
sowie Risikomanagement und AlIFM-Services. Unsere Kunden profitieren zudem von unserer individuell geplan-
ten Vertriebsunterstiitzung, dem maf3geschneiderten Fondsreporting Tool und dem modularen Investment
Management System XENTIS.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
zﬁlsl:osrzl::iz:ft;:é?i Kundenbetreuung Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Thema Nachhaltigkeit | ESG im Haus HAUCK & AUFHAUSER FUND SERVICES S.A. -
Erlauterungen

Hauck & Aufhduser Privatbankiers steht mit seiner tber 220 Jahre langen Tradition fir eine sichere und wertsta-
bile Vermbgensanlage. Mit unserer Expertise bieten wir unseren Kunden individuelle und langfristig orientierte
Vermogenslésungen. Dabei darf aus unser Sicht der Einbezug von Nachhaltigkeitsaspekten nicht vernachlassigt
werden.

Aus diesem Grund begriiRen Hauck & Aufhduser Privatbankiers und Hauck & Aufhduser Fund Services S.A. alle
europaischen Initiativen, die dazu beitragen, dass sich die européische Wirtschaft zu einem umweltfreundli-
cheren und widerstandsfahigeren Kreislaufsystem entwickelt. Okologische, soziale und Governance-Erwagun-
gen (ESG-Kriterien) sollten zentraler Bestandteil des Finanzsystems werden, damit das Interesse aller Genera-
tionen an einer intakten und gerechten (Um-)Welt unterstiitzt werden kann. Einheitliche Richtlinien und Regelun-
gen kénnen dies begiinstigen.

ESG ist bei Hauck & Aufhduser deswegen ein Konzernthema, das hdchste Prioritat genief3t.
Wir analysieren aktuell die Verordnung 2019/ 2088 und die dazu im April 2020 veréffentlichten Entwurf RTS
(requlated technical standards) der européischen Aufsichtsbehdrden. Zusatzlich beobachten wir die weitere

regulatorischen Entwicklung intensiv und stehen bereit, um die geplanten Anderungen an AIFMD, MiFID Il und
UCITS Richtlinie umzusetzen.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Hauck & Aufhduser Fund Services S.A.
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Helaba /nvest

HELABA INVEST KAPITALANLAGEGESELLSCHAFT vBH

Adresse
StraRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Dr. Popp
Vorname Christian
Funktion Mitglied der
Geschéftsfuhrung
Telefon 069/29970-623
email Christian.Popp@
helaba-invest.de
Team 172

Junghofstr. 24
60311
Frankfurt

www.helaba-invest.de

Kontakt 2 Name Dr. Hennies

Vorname Marc

Funktion Abteilungsleiter
Vertrieb /
Kundenbetreuung

Telefon 069/29970-145

email Marc.Hennies@
helaba-invest.de

Team 15

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Im Rahmen unseres ganzheitlichen Betreuungskonzeptes legen wir einen besonderen Wert auf eine langfristi-
ge Kundenbeziehung mit Personlichkeit. Fir die vielféltigen Anliegen stehen unseren Anlegern daher ein
Kundenbetreuer, Portfoliomanager sowie ein Client Service Mitarbeiter direkt als persdnliche Ansprechpartner
zur Verfigung. Die Vermoégensanlage in den ,Spezialfonds® verstehen wir im Wortsinn und erarbeiten fir
passgenaue Ldsungen. Dies ist nach unserer Auffassung eine zentrale Voraussetzung, um die individuellen
Anlageziele unserer Investoren bestmdglich und nachhaltig zu erreichen.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Der Fokus der Helaba Invest liegt in der D/A/CH-Region.

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Anzahl Standorte

Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR)
Anzahl Mitarbeiter

Anzahl der Asset Manager,
mit denen zusammengearbeitet wird

Anzahl der Verwahrstellen,
mit denen zusammengearbeitet wird

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 17
Versicherungen X 36
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 34
Unternehmen X 6
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 4
Kirchliche Einrichtungen X 1
Stiftungen X 1
Andere X 1
Unternehmen

Die Helaba Invest wurde 1991 als 100%-ige Tochtergesellschaft der Landesbank Hessen-Thiringen (Helaba)
gegrundet. Seitdem wird das professionelle Management von Vermdgen institutioneller Anleger mittels Spezial-
und Publikumsfonds sowie die Verwaltung von Mandaten im Rahmen von Master-KVG Mandaten im Helaba
Konzern von der Helaba Invest wahrgenommen.

Im deutschen Markt zahlt die Helaba Invest zu den grof3ten Anbietern. Die Unternehmensstrategie der Helaba
Invest basiert auf den drei Geschéaftsbereichen Asset Management Wertpapiere, Immobilien & Alternative
Investments sowie der Dienstleistung als Master-KVG. Als Briicke zwischen Master-KVG und Asset Manage-
ment bietet die Helaba Invest daruber hinaus seit mehreren Jahren ein Overlay Management an.

Services als Master KVG

In der Funktion als Master-KVG bietet die Helaba Invest im Back- und Middle-Office alle Dienstleistungen rund
um die Administration von Kapitalanlagen an. Hierzu zahlen eine leistungsfahige Buchhaltung (KAGB, HGB und
IFRS), ein detailliertes Risikomanagement und Controlling sowie ein umfassendes Reporting. Darliber hinaus
bietet die Helaba Invest die Administration und das Reporting von Direktanlagen sowie die Ubernahme des
aufsichtsrechtlichen Meldewesens fur Versicherungen und Kreditinstitute an. Die operative Betreuung des Mas-
ter-Mandates erfolgt durch das Client Service Team, das auch fir die Koordination der AAS-Sitzungen verant-
wortlich ist.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - (Services)
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar
ESG-Research - extern X
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Helaba Invest Kapitalanlagegesellschaft mbH
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Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus HELABA INVEST KAPITALANLAGEGESELLSCHAFT MBH -
Erlauterungen

Als Helaba Invest sind wir der Uberzeugung, dass Nachhaltigkeit einen wesentlichen Teil zur Zukunftsfahigkeit
von Staaten und Unternehmen beitrégt. In einem von Ressourcenknappheit, Klimawandel und gesellschaftlichen
Herausforderungen gepragten Umfeld stellen nachhaltige Anlagestrategien eine Grundvoraussetzung fir die
Erzielung langfristiger Ertrage sowie die Vermeidung von Risiken dar. Sie sind daher im besonderen Interesse
von Investoren.

Mit unserer nachhaltigen Investmentphilosophie mdchten wir zu einer starkeren Berlicksichtigung von Nachhal-
tigkeitsaspekten beitragen und den Dialog férdern. Wir sind der Auffassung, auf diese Weise eine doppelte
Rendite erwirtschaften zu kdnnen. Neben einem finanziellen Mehrwert fir unsere Kunden schaffen wir einen
gesellschaftlichen Mehrwert.

Als grol3er institutioneller Investor haben wir eine Vorbildfunktion. Diese méchten wir nutzen, um auch andere
von der Notwendigkeit nachhaltigen Wirtschaftens zu tiberzeugen.

Wir verfolgen den Ansatz des verantwortlichen Investierens. Dabei beriicksichtigen wir neben gesetzlichen und
regulatorischen Vorgaben auch verschiedene nationale und internationale Standards. Helaba Invest hat die
internationalen Grundsétze fur verantwortliches Investieren - Principles for Responsible Investment (PRI) - unter-
zeichnet. Die PRI ist eine von den Vereinten Nationen unterstiitzte Investoreninitiative, die in Kooperation mit der
United Nations Environmental Programme Finance Initiative (UNEP) und dem Global Compact agiert und einen
Beitrag zu einem nachhaltigeren globalen Finanzsystem leisten mochte. Mit unserer Unterzeichnung bekennen
wir uns zu den sechs Prinzipien der PRI und dokumentieren damit offentlich unsere Einstellung hinsichtlich
verantwortungsvollen Investierens. Wir sind davon tberzeugt, dass die Erfullung dieser sechs Prinzipien gleich-
zeitig zur Erreichung der UN Sustainable Development Goals beitragt.

Ferner unterstutzen wir die BVI Wohlverhaltensrichtlinien, in die u.a. die Leitlinien des BVIs zum verantwortlichen
Investieren integriert wurden. Als Teilnehmer der Arbeitskreise Verantwortliches Investieren und Nachhaltigkeit
bei Immobilienfonds des BVI férdern wir den regelmafigen Austausch in der Branche. Daruber hinaus sind wir
seit 2006 Signatory des Carbon Disclosure Projects.

Um Nachhaltigkeit aktiv zu fordern, informieren wir unsere Kunden im Rahmen von Anlageausschuss-Sitzungen,
im laufenden Dialog sowie in speziellen Workshops kontinuierlich Uber die aktuellen Entwicklungen und Umset-
zungsmaglichkeiten auf dem Gebiet der Nachhaltigkeit.

Auf dem Gebiet der Nachhaltigkeit verwaltet Helaba Invest bereits heute nachhaltig ausgerichtete Anlagegelder
von rd. 9,3 Mrd. Euro und managt zudem mit rd. 3 Mrd. Euro eine Vielzahl an Spezial- und Publikumsfonds unter
Berlicksichtigung von kundenspezifischen Nachhaltigkeitskriterien.
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HSBC
INKA

INTERNATIONALE KAPITALANLAGEGESELLSCHAFT viBH

Adresse
Strale Yorckstralle 21
PLZ 40476
Ort (Land) Dusseldorf
Webadresse www.inka-kag.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Sander Kontakt 2 Name Dr. Guinter

Vorname Sabine Vorname Tim

Funktion Erweiterte Funktion Leiter Sales & Client

Geschéftsfihrung Management
Telefon +49 211 910-3701 Telefon +49 211 910-1217
email S.Sander@inka-kag.de email T.Guenter@inka-kag.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Expertise, Kundenndhe und Innovation — dafur steht HSBC INKA seit Uber 50 Jahren. Unser Team Sales &
Client Management agiert dabei als zentraler Ansprechpartner fir unsere Kunden und steuert alle relevanten
Themen, Projekte und Informationen. Die erstklassige Betreuung unserer Kunden fuf3t dabei auf dem breiten
und fundierten fachspezifischen Wissen sowie auf der langjahrigen Erfahrung der Kundenbetreuerinnen und
Kundenbetreuer. Zudem stehen die Teams in den Fachbereichen bei Bedarf ebenfalls gerne als direkte,
themenspezifische Ansprechpartner zur Verfligung. So kdnnen wir auch in herausfordernden Zeiten mit Weit-
blick und Transparenz in den Kundendialog gehen sowie gemeinsam neuartige und passende Kundenldsun-
gen entwickeln.

Auftritt
Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1968

Anzahl Standorte 1

Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 440*

Anzahl Mitarbeiter 296

Anzahl der Asset Manager,

mit denen zusammengearbeitet wird 202

Anzahl der Verwahrstellen, 12

mit denen zusammengearbeitet wird

*in den Gesamt-Assets under Administration (AuA) sind Direktbestédnde sowie Insourcing-Mandate enthalten

(Stand 31.12.2019)
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 2,8
Versicherungen X 25,8
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 35,5
Unternehmen X 20,6**
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 1,8
Kirchliche Einrichtungen X 1,0
Stiftungen X 7,7
Sonstige X 4,8

** inklusive Contractual Trust Arrangements (CTA)

Unternehmen

Die Internationale Kapitalanlagegesellschaft mbH (,HSBC INKA") greift auf mehr als 50 Jahre Erfahrung in der
Administration von komplexen Mandaten zuriick. Wir gehdren zu den fiihrenden Kapitalverwaltungsgesellschaf-
ten (KVG) in Deutschland. Unsere Expertise, Kundenndhe und Innovationskraft bilden dabei das Fundament:
Durch ausgepragte Kundenserviceorientierung und hohe Qualitatsstandards bietet unser Haus eine hochinnova-
tive Administration von Investmentvermdgen und Direktanlagen mit umfangreichen Reportingldsungen sowie
hervorragende Expertise in Bezug auf die inhaltliche Umsetzung von maRgeschneiderten Administrationslésun-
gen.

HSBC INKA ist eine 100%ige Tochtergesellschaft der HSBC Trinkaus & Burkhardt AG. Sowohl fir HSBC Trin-
kaus & Burkhardt AG als auch fur die HSBC-Gruppe bilden administrative Dienstleistungen im Wertpapierbe-
reich ein Kerngeschéftsfeld fur die Zukunft. Kurzum: Unsere Anleger profitieren im Verbund mit der HSBC-Grup -
pe von weltweiten Expertisen und lokalem Know-how.

Services als Master KVG

Wir verstehen uns als erfahrenen, kundennahen und innovativen Spezialisten in der Administration von Kapital-
anlagen fur institutionelle Investoren. Mit unseren damit verbundenen Leistungen, wie z.B. Buchhaltung und Ri-
sikomanagement, reduzieren wir den Ressourcenbedarf auf Seiten unserer Anleger und erméglichen ihnen da-
durch eine klare Fokussierung auf die Steuerung ihrer Gesamtanlage. Wir sehen uns zudem als innovativen Re-
portingdienstleister und Experten im Bereich Datenmanagement: Ein ganzheitliches konsolidiertes Reporting
Uber die gesamte Kapitalanlage (Investmentvermdgen und Direktbestande) gehért daher zu unserem zentralen
Portfolio und bietet unseren Anlegern einen entscheidenden Mehrwert. Unser eigenentwickeltes Data Warehou-
se ermdglicht es uns dabei, flexibel und eigenstandig zu handeln.

Als Teil der (globalen) HSBC-Gruppe bieten wir unseren Anlegern dartber hinaus auch die Mdglichkeit, auf
Dienstleistungen der HSBC Deutschland und des HSBC Konzerns zurlickzugreifen — wie z.B. das Asset Liability
& Overlay Management von HSBC Global Asset Management Deutschland. Unsere Kunden kénnen somit wéh -
len, ob sie eine Konzernlésung (,Alles aus einer Hand“) wiinschen oder einzeln auf die jeweiligen Spezialisten
zuriickgreifen mochten.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige . .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
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Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar

X X X X

ESG-Research - extern

Zeitgemal: Unsere Antworten auf Kundenanliegen

Expertise, Innovation und Kundennéhe treiben uns seit Uber 50 Jahren dazu an, Lésungen zu entwickeln, die
unseren Kunden helfen. Durch unsere enge Vernetzung im Konzern, innerhalb von Branchen(arbeits-)kreisen
sowie vor allem im Dialog mit unseren Kunden haben wir ein gutes Gespur fur die Themen, die unsere Anleger
auch ubermorgen beschéftigen werden.

Nach der Finanz- und Bankenkrise 2008 waren dies zunéchst regulatorische und aufsichtsrechtlich erforderliche
Reportings wie IFRS 9, Solvency I, VAG oder EbaV Il. In den folgenden Jahren, in der aus der Finanzkrise re -
sultierenden Niedrigzinsphase waren Anleger unserer Erfahrung nach auch auf der Suche nach innovativen An-
lagestrategien und -konzepten, um die Rendite-Risiko-Struktur ihres Portfolios zu optimieren. So haben wir un-
sere (Reporting-)Expertise rund um den Themenkomplex Alternative Investments kontinuierlich ausgebaut.

Die gleichzeitig stark beschleunigende digitale Transformation bewirkte auch bei unseren Anlegern den steigen-
den Wunsch, bei ihrer Interaktion mit Finanzdienstleistern sowohl individuelle (Reporting-)Lésungen als auch ein
intelligentes Datenmanagement zu erleben. Das Interaktive Reporting und eine zentrale Datenplattform fur Anle-
ger sind Beispiele fur entsprechende Entwicklungen von HSBC INKA.

Zudem orientieren wir uns bei der Weiterentwicklung unserer Reportinglandschaft an den Besonderheiten ein-
zelner Kundensegmente: Die Zielfondsdurchschau ist unsere Antwort auf die regulatorischen Vorgaben und die
Mdoglichkeiten eines intelligenten Daten- und Reportingmanagements. Sie vereinfacht die Meldeverpflichtung der
institutionellen Anleger wie z.B. Banken und Sparkassen, die aus der Grof3kredit- und Millionenkreditverordnung
(GroMiKV) resultieren. Unser Treugeberreporting greift zudem den anhaltenden Trend zur Ausfinanzierung und
Auslagerung von Versorgungsverpflichtungen auf: Contractual Trust Arrangements (CTA) samt ihrer teils zahlrei-
chen Treugeber profitieren hier ebenfalls von smarten Reportinglésungen.

Gleichzeitig haben wir friih erkannt, dass analog zum gesellschaftlichen Wandel die institutionellen Anleger ihre
Kapitalanlage mit mehr umweltbezogener, sozialer und unternehmerischer Verantwortung (,ESG") steuern (las-
sen) mochten. Um im Markt- und Regulierungsumfeld Transparenz und Orientierung fiir unsere Anleger zu
schaffen, integriert HSBC INKA daher Nachhaltigkeitskriterien entlang der gesamten Prozesskette: So unterstit-
zen wir Investoren bei der Umsetzung ihrer individuellen Nachhaltigkeitsvorhaben — etwa im Rahmen der An-
lagegrenzpriifung oder des Datenmanagements bzw. Sustainable Finance Reportings.

Nicht zuletzt der Austritt Gro3britanniens aus der Europaischen Union (,Brexit*) und die globale Ausbreitung des
COVID-19-Virus haben uns in der jingsten Zeit vor neue Herausforderungen gestellt. Aufgrund der regionalen
und globalen Verflechtungen vieler institutioneller Kapitalanlagen wissen wir um die Relevanz fiir die Anleger
und fur ihr Portfolio. Gerade jetzt sind wir umso mehr fiir sie als zentraler Ansprechpartner da und setzen unsere
langjahrige Erfahrung und unsere Expertise ein, um transparente Informationen und innovative Kundenlésungen
zu schaffen.
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LB=BW Asset Management

LBBW ASSET MANAGEMENT Investmentgesellschaft mbH

Adresse
StraBe Fritz-Elsas-Stral3e 31
PLZ 70174
Ort (Land) Stuttgart
Webadresse www.lbbw-am.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Patzartzis Kontakt 2 Name Conrad

Vorname Panagiotis Vorname Dr. Helmuth
Funktion

Telefon +49 711 22910 3204

Funktion
Telefon +49 711 22910 3211

email Panagiotis.patzartzis@ email Helmuth.conrad @
Ibbw-am.de Ibbw-am.de
Team 9 Team 9

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Ein wesentlicher Pluspunkt unseres Haus ist unser individueller Betreuungsansatz, der von unseren Kunden
seit Jahren sehr geschétzt wird. Jeder Kundenbetreuer verfiigt nur Gber eine beschrénkte Anzahl von Man-
daten, wodurch die stéandige individuelle Betreuung gewahrleistet werden kann. Jede Anfrage des Kunden wird
schnellstmoglich beantwortet. Notwendige Anpassungen werden sofort umgesetzt. Jede gestellte Aufgabe wird
zielorientiert gelost. Die LBBW AM stellt ihren Kunden je nach Bedarf verschiedene und sehr umfangreiche
Sonderreportings zu Verfiigung und steht auch sonst ihren Kunden bei regulatorischen, steuerlichen oder ab-
wicklungstechnischen Fragen zu Verfligung.

So werden unsere Kunden zeitnah Uber relevante steuerliche Themen und Entwicklungen im Rahmen von
Kundenrundschreiben informiert. Sofern bedeutsame fachliche Weichenstellungen anstehen, werden diese -
wie zuletzt etwa im Rahmen des Investmentsteuerreformgesetzes 2018 - mit unseren Kunden friihzeitig abge-
stimmt. In besonderen Fallen informieren wir unsere Kunden mittels Ad-hoc-Mitteilungen. Die LBBW Asset Ma-
nagement beschéftigt hierzu zwei Steuerexperten, die tber langjahrige Berufserfahrung auf Ihrem Gebiet ver-
figen - auch aus vorangegangenen Tatigkeiten bei der Finanzverwaltung oder bei international tatigen Wirt-
schaftsprifungs- und Steuerberatungsunternehmen. Unsere Steuerexperten verfiigen Uber enge Kontakte zur
Finanzverwaltung und zu verschiedenen Branchenverbanden. Sie vertreten die Interessen der LBBW Asset
Management und ihrer Anleger im Ausschuss Steuern und Bilanzen des Bundesverbandes BVI. Nicht zuletzt
stehen unsere Steuerexperten taglich im Austausch mit unseren Spezialfondsanlegern zu steuerlichen Fragen
rund um das Thema Investmentfonds.

Wir bieten unseren Kunden entlang der gesamten Wertschépfungskette exzellente Einzelbausteine, die sich zu
einem leistungsfahigen Gesamtpaket zusammenfiigen:

- Umfassendes Reporting (Standardreporting monatlich, Online Reporting und Anlageausschussreporting) un-
ter Beriicksichtigung kundenspezifischer Anforderungen und Bearbeitung von Sonderanfragen

- Risikomanagement

- Performancemessung und —analyse

- Eigene Programmierer zur schnellen Programmierung kundenspezifischer Reportinganforderungen

- ,State of the Art“-IT und Applikationen. Software: XENTIS (modular aufgebaute Applikation, welche die Anfor-
derungen des Front-, Middle- und Back-Office ohne Schnittstellen abdeckt); sowie leistungsfahiges Data-Ware -
house (Oracle).

Die LBBW AM verfugt dariiber hinaus Uber sehr versierte Fachabteilungen, bspw. in den Bereichen Reporting,
Risikocontrolling, Steuern etc. Mit diesen Fachabteilungen kénnen sehr schnell die unterschiedlichsten Frage-
stellungen geklart werden.
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Deutschsprachige Nachbarléander

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1988

Anzahl Standorte 1

Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 46,1

Anzahl Mitarbeiter 237

Anzahl der Asset Manager,

mit denen zusammengearbeitet wird 26

Anzahl der Verwahrstellen, 19

mit denen zusammengearbeitet wird

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 10
Versicherungen X 26
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 46
Unternehmen X 5
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 1
Kirchliche Einrichtungen X 1
Stiftungen X 4
Offentlich rechtliche Einrichtungen X 7

Unternehmen

Die LBBW Asset Management Investmentgesellschaft mbH (LBBW AM) ist eine 100%ige Tochtergesellschaft
der Landesbank Baden-Wiirttemberg (LBBW) und agiert als Centre of Competence fur das Asset Management
innerhalb des LBBW-Konzerns. Die wichtigsten Geschéftsfelder sind das Management von Spezialfonds fur
institutionelle Investoren, Direktanlage-Mandaten fur Versicherungen und Versorgungseinrichtungen sowie Publi-
kumsfonds fir institutionelle und private Anleger. Die Gesellschaft verwaltete per 31.12.2019 insgesamt ein Volu-
men von 79,5 Mrd. EUR, davon 6,8 Mrd. EUR in 57 Publikumsfonds und 50,4 Mrd. EUR in 194 Spezialfonds
sowie 22,3 Mrd. EUR im Direktanlagemanagement fur Versicherungen. Unsere Kernkompetenzen liegen in den
Bereichen européische Aktien mit insbesondere value-orientierten Investmentansatzen, europaische Zinspro-
dukte, Absolute Return Strategien, Wertsicherungskonzepte, Rohstoffmanagement sowie Nachhaltigkeitslésun-
gen.

Mit unserer langjahrigen Erfahrung und Expertise sind wir professioneller Partner bei Spezialfondslosungen fur
Versorgungseinrichtungen, Versicherungen, Sparkassen und Banken, Unternehmen auch offentlich-rechtliche
Institutionen, Vermdgensverwalter, Stiftungen, kirchliche Einrichtungen und Family Offices. Darliber hinaus ist
die LBBW AM einer der fihrenden versicherungsunabhé&ngigen Manager von Direktbestandsanlagen.
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Services als Master KVG

Neben der reinen Masterfondsadministration deckt die LBBW AM samtliche Dienstleistungen einer KVG fir
Spezialfonds ab und bietet fur viele Assetklassen leistungsfahige Asset-Management-Ansatze an. Neben dem
klassischen Dienstleistungsspektrum einer KVG zeichnet sich LBBW AM durch folgende Punkte besonders aus:

- Unterstltzung des Kunden bei der Erfullung aufsichtsrechtlicher Anforderungen (VAG, etc.)

- Auf Wunsch Lieferung der aufbereiteten Daten fur IFRS Quartalsabschliusse entsprechend der individuellen An-
forderungen des Kunden

- ,State of the Art“-IT und Applikationen

- Qualifizierte, engagierte und motivierte Mitarbeiter

- Individuelle Betreuung des Kunden durch deutschsprachige Mitarbeiter. Als Service-KVG unterstitzen wir die
Initiatoren nicht nur bei der Fondsauflage, sondern auch im laufenden Geschéftsbetrieb — und stellen in diesem
Zuge sicher, dass alle regulatorischen Anforderungen erfiillt werden.

Im Zuge der Fondsauflage verstehen wir uns als Dienstleister und beraten hinsichtlich der bestmdéglichen Fonds-
I6sung. Die Auflegung eines Spezialfonds kann in der Regel innerhalb eines relativ kurzen Zeitraums erfolgen
(6-8 Wochen nach Einigung tber die Zusammenarbeit).

Sind die grundlegenden Fragen geklart, kimmern wir uns um eine zeitnahe Auflegung des Fonds. Ebenfalls
Ubernehmen wir die Abstimmung von Vertragen, erstellen die Anlagebedingungen, binden externe Asset Mana-
ger und Verwahrstellen vertraglich und technisch an.

Wir erstellen Fonds-Reportings nach aufsichtsrechtlichen und kundenspezifischen Anforderungen. Hier unter-
stutzen wir sowohl das Bankenreporting als auch das Versicherungsreporting (sowohl fir kleine Versicherungen
und Pensionskassen als auch grof3e Versicherungen (Solvency Il). Fir jeden Spezialfonds erfolgt jahrlich eine
Prufung durch eine externe WP-Gesellschaft, die mit einem Jahresbericht und einem Prifungsbericht testiert
wird.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Rﬁl;:osrzzigz‘t::;?i Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen FNG
ESG-Research - intern | proprietar

ESG-Research - extern X

Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus LBBW ASSET MANAGEMENT - Erlauterungen

Die LBBW Asset Management Investmentgesellschaft mbH (LBBW AM) ist eine 100%ige Tochtergesellschaft
der Landesbank Baden-Wiirttemberg (LBBW) und agiert als Centre of Competence fir das Asset Management
innerhalb des LBBW-Konzerns. Die wichtigsten Geschéaftsfelder sind das Management von Spezialfonds fir in-
stitutionelle Investoren, Direktanlage-Mandaten fir Versicherungen und Versorgungseinrichtungen sowie Publi-
kumsfonds fir institutionelle und private Anleger. Die Gesellschaft verwaltete per 31.12.2019 insgesamt ein Volu-
men von 79,5 Mrd. EUR, davon 6,8 Mrd. EUR in 57 Publikumsfonds und 50,4 Mrd. EUR in 194 Spezialfonds so -
wie 22,3 Mrd. EUR im Direktanlagemanagement fir Versicherungen. Unsere Kernkompetenzen liegen in den
Bereichen europdische Aktien mit insbesondere value-orientierten Investmentansatzen, europaische Zinspro-
dukte, Absolute Return Strategien, Wertsicherungskonzepte, Rohstoffmanagement sowie Nachhaltigkeitslésun-
gen.

Mit unserer langjahrigen Erfahrung und Expertise sind wir professioneller Partner bei Spezialfondslésungen fir
Versorgungseinrichtungen, Versicherungen, Sparkassen und Banken, Unternehmen auch offentlich-rechtliche
Institutionen, Vermodgensverwalter, Stiftungen, kirchliche Einrichtungen und Family Offices. Daruber hinaus ist
die LBBW AM einer der fihrenden versicherungsunabhangigen Manager von Direktbestandsanlagen.
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METZLER

Asset Management

METZLER ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
StraRe Untermainanlage 1
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.metzler.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Treppner Kontakt 2 Name Schellenberg
Vorname Joachim Vorname Ulrich
Funktion Geschéftsfihrung Funktion Leiter Client Account
Telefon  069/2104-1254 Management
. Telefon 069/2104-1521

email JTreppner@metzler.com

email Uschellenberg@
Team metzler.com

Team 10

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Kundenbetreuung und Kundenservice haben bei Metzler oberste Prioritat. Wir streben enge, vertrauensvolle
und dauerhafte Beziehungen zu unseren Kunden an, in denen die Winsche und Anforderungen unserer Kun-
den stets im Mittelpunkt stehen. Um fiir unsere institutionellen Investoren eine umfassende Kundenbetreuung
zu gewahrleisten, haben wir ein duales Kundenbetreuungssystem eingefihrt. Es stellt sicher, dass unseren
Kunden jederzeit fur unterschiedliche Fragestellungen ein kompetenter Ansprechpartner zur Verfligung steht.
Unser Client Account Management Team ist der zentrale Ansprechpartner bei fachspezifischen Fragestel-
lungen, verantwortet die interne und externe Kommunikation zwischen lhnen und allen Prozessbeteiligten. Fir
alle Themen, die Uber die Master-KVG hinausgehen, ist ein Kundenbetreuer verantwortlich. Dartiber hinaus
verantwortet Herr Joachim Treppner als Geschaftsflihrer das strategische Geschéftsfeld Master-KVG.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Unsere Master-KVG-Kunden werden von unserer Hauptniederlassung in Frankfurt am Main betreut. Aul3er-
halb Deutschlands sind wir im Bereich Asset Management schwerpunktmafig in den Landern Osterreich,
Schweiz und dem Mittleren Osten vertrieblich aktiv. Darliber hinaus bieten wir Uber unsere Niederlassung in
Japan und Uber unsere Reprdsentanz in China Asset-Management-Dienstleistungen fir japanische und
chinesische institutionelle Kunden an.

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2001 n/a
Anzahl Standorte 1 /

(fur Master-KVG-Dienstleistung) nia
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 73,98 Mrd. EUR (31.12.2019) n/a
Anzahl Mitarbeiter 317 (institutionelles Asset Management) n/a
Anzahl der Asset Manager, 118 /
mit denen zusammengearbeitet wird nia
Anzahl der Verwahrstellen, 9 /
mit denen zusammengearbeitet wird nia
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 0,45

Versicherungen X 13,18 0,15
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 17,22

Unternehmen X 18,96

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 0,54

Kirchliche Einrichtungen X 40,30
Vermdgensverwalter X siehe (1)

Dachfonds X siehe (1)

Stiftungen, Family Offices, NGOs X 1,17

Andere X 1,09 6,95

(1) Diese Angabe kénnen wir nicht separat ausweisen.
Unternehmen

Im Bereich Metzler Asset Management bieten wir sowohl Portfoliomanagement fir Spezial- und Publikums-
fonds (Finanzportfolioverwaltung) als auch die individuelle Vermdgensverwaltung, die Beratung von institutionel-
le Kunden sowie die Administration von Spezial- und Publikumsfonds und die Verwaltung von Masterfonds-
Mandaten (als Kapitalverwaltungsgesellschaft nach deutschem Recht). Unser Pension Management entwickelt
Lésungen fir alle Vorsorgesysteme. Neben den Finanzierungsvehikeln CTA, Metzler Pensionsfonds AG und
Metzler Sozialpartner Pensionsfonds AG (reine Beitragszusage, in Griindung) bieten wir Konzeption und Bera-
tung von Kapitalanlagestrategien an.

Als Metzlers Kapitalverwaltungsgesellschaft ist die Metzler Asset Management GmbH Ihr maf3geblicher Ver-
tragspartner fiir die Ubernahme der KVG Funktion.

Services als Master KVG

Metzler bietet individualisierte Rundumlésungen mit kompetenter und personlicher Betreuung: umfassendes On-
line-Reporting mit individualisierten Berichten fir alle Sondervermégen und Direktanlagen sowie Risiko-Overlay-
Management fur die Gesamtanlagen. Ein separates Team tbernimmt das regulatorische Reporting. Wir haben
umfangreiche Erfahrungen im Transition-Management — vorwiegend mit externen Parteien. Ein eigenes Team
betreut die Kunden bei allen Belangen und Fragen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige ..
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - (Services)
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research — extern X
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Thema Nachhaltigkeit | ESG im Haus METZLER ASSET MANAGEMENT GMBH -
Erlauterungen

Nachhaltigkeit beinhaltet fir Metzler ein klares Bekenntnis zur Entwicklung langfristig tragféahiger Konzepte. Dies
bezieht sich zunachst auf Produkte und Dienstleistungen, aber auch auf eine dauerhafte Begleitung unserer
Kunden bei allen Finanzmarktfragen und nicht zuletzt auf unsere bewahrten Kooperationen. Denn bei nicht
selbst erstellten Produkten und Dienstleistungen sucht Metzler die Kooperation und den l6sungsorientierten Dia-
log in Partnerschaften, beispielsweise seit 2014 mit der BMO Global Asset Management in puncto nachhaltige
Investments. BMO Global Asset Management und die Portfoliomanager selbst thematisieren in ihren Gespra-
chen mit den Unternehmen geschéftsrelevante ESG-Herausforderungen. BMO Global Asset Management ist zu-
dem beauftragt, die Stimmrechte auszutiben und erstellt ESG-Engagement-Reports — unter anderem mit Meilen-
steinen im Engagement - sowie Voting-Reports.

Metzler handelt im Einklang mit diversen nationalen und internationalen Standards. Vor allem das Metzler Asset
Management orientiert sich an internationalen normenbasierten Ausschlusskriterien, unter anderem an den an-
erkannten zehn Prinzipien des UN Global Compact und den Richtlinien der ILO (International Labour Organi-
sation). Als einer der ersten Asset-Manager in Deutschland unterzeichnete Metzler im Jahr 2012 die Prinzipien
fur verantwortungsvolles Investment der Vereinten Nationen, die UN PRI, und ist seit 2002 Mitglied im Forum
fiir Nachhaltige Geldanlagen (FNG). Ziel dieses Gremiums ist, die Aufmerksamkeit fir nachhaltige L6sungen
in der Geldanlage zu steigern und dadurch einen positiven Lenkungseffekt bei den Investments auszulésen. Par-
allel zu rein finanziellen Kriterien beriicksichtigt die Metzler Asset Management GmbH im Investmentprozess fir
aktive Aktien- und Unternehmensanleihen-Fonds, wie Unternehmen 6kologische, soziale und Aspekte der Unter-
nehmensfiihrung beachten. Eine dadurch breitere Datenbasis soll die Unternehmensauswahl verbessern - und
damit das Rendite-Risiko-Profil der Portfolios*. Zudem kommen Ausschlusskriterien zum Einsatz, die sich an
120 Normen und Konventionen orientieren. Die Daten stammen primar von MSCI ESG Research. Bei schwer-
sten VerstoR3en gegen eine dieser Normen, schliel3t Metzler das Unternehmen grundsatzlich aus dem Anlageu-
niversum aus. Auf Kundenwunsch werden weitere Kriterien in den Investmentprozess einbezogen, zum Beispiel
basierend auf Daten von ISS ESG.

Die Metzler Asset Management GmbH hat ein Sustainable Investment Office etabliert, das sich ausschlief3lich
mit dem Thema ESG beschéftigt. Daniel Sailer fungiert als ESG-Berater, der unsere institutionellen Investoren
bei der Definition einer mafigeschneiderten Nachhaltigkeitsstrategie, deren Umsetzung und einer aussagekrafti-
gen ESG-Berichterstattung unterstiitzt. Jan Rabe setzt die ESG-Integration im Investmentprozess der Aktien-
und Unternehmensanleihenfonds in enger Zusammenarbeit mit den Portfoliomanagern um und entwickelt diese
weiter.

Mittels eines ESG-Controllings verbessern wir die ESG-Integration kontinuierlich. Zudem bietet Metzler Asset
Management GmbH auch auf Ebene von Master-KVGs, Spezialfonds und Publikumsfonds ein transparentes
ESG-Reporting zu Themen wie zum Beispiel Werte und Normen, ESG-Ratings, Klimarisiken, Engagement und
Stimmrechte an. Unser derzeit 15-seitiges ESG-Reporting wachst kontinuierlich durch die erweiterten Themen-
felder und die Analysetiefe. Neu ist eine dynamische Betrachtung von ESG-Kennzahlen im Zeitverlauf, z. B.
Verénderung des ESG-Scores oder der CO2-FulRabdruck im Berichtszeitraum.

*nicht garantiert oder gewabhrleistet.
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SOCIETE GENERALE

Securities Services

SOCIETE GENERALE SECURITIES SERVICES GmMmBH

Adresse
StrafRe Humboldtstralle 8
PLZ 85609
Ort (Land) Aschheim
Webadresse Www.securities-services.societegenerale.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Wutz Kontakt 2 Name Keller

Vorname Christian Vorname Harold

Funktion Head of Sales and Rela-
tionship Management,
Managing Director

Funktion Geschaftsfuhrer
Telefon +49 89 33033-4300

email Christian. Wutz@ Telefon  +49 69 7174 463
S§gss.socgen.com
email harold.keller@
Team 25 Sgss.socgen.com
Team 1

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Société Générale zeichnet sich durch ihre ausgezeichnete Kundenbetreuung aus. Sie ist die Leading
Relationship-Bank. Dies bedeutet, dass neben den hervorragenden, auf den Kunden ausgerichteten Produk-
ten, bei der Société Générale héchster Wert auf eine partnerschaftliche Beziehung zu den Kunden gelegt wird.
Kundenorientierung ist die zentrale Ausrichtung des Handelns. Dies ist nicht nur ein Bekenntnis, sondern durch
zahlreiche Auszeichnungen und eine Vielzahl langjéhriger zufriedener Kunden, verbunden mit einer hohen
Weiterempfehlungsrate, belegt.

Die SGSS GmbH betreut mehrere DAX-Unternehmen sowie zahlreiche deutsche mittelstdndische Unterneh-
men. AulRerdem sind Schweizer Asset-Manager, welche ebenfalls in Deutschland agieren, ein wesentlicher
Bestandteil der Kundenstruktur von SGSS. Das zeigt, dass wir in der Lage sind, auch mit den anspruchsvolls-
ten und international agierenden Kunden erfolgreich zusammenzuarbeiten.

In unserem Kundenbetreuungskonzept wird jedem Kunden ein Geschaftsfiihrer, Relationship-Manager und ein
operativer Kundenbetreuer zugeordnet.

Aufgaben des Geschéftsfihrers sind die strategische Weiterentwicklung der Kundenbeziehung und die Durch-
fuhrung von Vertragsvereinbarungen.

Der Relationship-Manager ermittelt mit unseren Kunden fortlaufend deren Anforderungen, tauscht sich mit
ihnen hinsichtlich der zukinftigen Produktentwicklung aus und fuhrt mit ihnen Sitzungen in Bezug auf den
Umfang und die Qualitéat unserer Dienstleistungen durch.

Darlber hinaus verfugt jeder Kunde auch Uber einen operativen Kundenbetreuer (Key-Account-Manager) fur
Fragen und Anliegen, die das operative Tagesgeschaft betreffen. Dieser Ubernimmt die Verantwortung bereits
wahrend der Auflagephase eines Mandats und wird lhnen selbstverstandlich personlich vorgestellt. Der
Kundenbetreuer bildet die Schnittstelle zwischen dem Kunden und unseren internen Fachabteilungen.
Zusatzlich steht unseren Kunden fur spezifische Themen — wie z.B. Reporting, Quellen- oder sonstige Fonds-
steuern — in jeder Fachabteilung ein Ansprechpartner zur Verfiigung.

Mit allen Kunden fuhren wir halbjahrlich ein Service-Review-Meeting durch. Hier nehmen wir gemeinsam einen
Ruckblick auf die von uns erbrachten Dienstleistungen vor, geben einen Ausblick beziglich zukunftiger
Services und nehmen anstehende Anforderungen unserer Kunden auf. Dies kann gerne auch unter Teilnahme
der Verwahrstelle erfolgen.
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Sociéte Genérale Securities Services ist weltweit an 26 Standorten vertreten. In Europa zahlen insbesondere
Italien, Frankreich, Luxemburg, Irland, die Niederlande, Belgien, Osterreich, die Schweiz, Spanien, Danemark
und die skandinavischen Staaten zu primaren Markten der SGSS.

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2007 1864
Anzahl Standorte 2 26
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 141,7 631
Anzahl Mitarbeiter 210 4000
Anzahl der Asset Managetr,

mit denen zusammengearbeitet wird 125 i
Anzahl der Verwahrstellen, 36 )

mit denen zusammengearbeitet wird

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 5 -
Versicherungen X 11 -
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 41 -
Unternehmen X -
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 0 -
Kirchliche Einrichtungen X 20 -
Sonstige X 15 -
Unternehmen

Die Geschichte der SGSS GmbH begann im Jahr 1960, als sie noch zur HypoVereinsbank Gruppe gehérte und
unter dem Firmennamen ,Activest Investment Kapitalanlagegesellschaft mbH" und spéater ,Pioneer Investments
Kapitalanlagegesellschaft mbH" fungierte.

Im Jahr 2006 wurde ein Teilbetriebsiibergang der Middle- und Back-Office-Aktivitdten von der Pioneer Invest-
ments Kapitalanlagegesellschaft mbH zur Pioneer Investments Middle & Back Office Division vollzogen. Im
September 2007 erfolgte dann die rechtliche Ausgriindung firmierend unter Pioneer Investments Fund Services
GmbH.

Im Dezember 2007 erfolgte der Verkauf samtlicher Anteile der Pioneer Investments Fund Services GmbH von
der Pioneer Investments Kapitalanlagegesellschaft mbH an die Société Générale Securities Services Holding
S.A. und die Griindung der SGSS GmbH, die zum heutigen Zeitpunkt unter Société Générale Securities Ser-
vices GmbH firmiert.

Die SGSS zahlt mit 4.248 Mrd. Euro Assets under Custody, 631 Mrd. Euro Assets under Administration in
Europa und 4.126 bewerteten Fonds zu den fiihrenden und erfahrensten Fondsadministratoren in Deutschland
und Europa und ist weltweit an 26 Finanzmarkten vertreten.

Die SGSS GmbH hat sich auf das Kerngeschéaftsfeld Fondsadministration und Asset Servicing spezialisiert. Als
der deutsche Fondsadministrator der Société Générale Securities Services konzentrieren wir uns auf die beiden
komplementaren Geschéaftsfelder Master-KVG-Services und Insourcing.

Im Bereich Master-KVG-Services legen wir Spezialfonds fir institutionelle Investoren auf. Diese werden als ein-
zelne Spezialfonds, Haupt- / Subfonds- und Master- / Feeder-Konstruktionen verwaltet. Dartiber hinaus nehmen
wir die Auflage und Administration von Publikumsfonds flr Initiatoren, wie z.B. Asset-Manager, vor (Private /
White-Label-Fonds) und bieten das gesamte Leistungsspektrum ebenfalls fiir Direktanlagen an.
Asset-Management fihren wir aus strategischen Grinden bewusst nicht durch. Die Fokussierung auf unser
Kerngeschéaft Fondsadministration erfolgt mit dem klaren Ziel, die Dienstleistungen optimal auf den Kundennut-
zen auszurichten und hdchste Qualitat zu liefern. AuRerdem sind dadurch Interessenskonflikte mit Geschafts-
partnern wie z.B. Asset-Managern ausgeschlossen, und wir kdnnen unseren Kunden absolute Neutralitat
gewabhrleisten.
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Société Générale Securities Services vereint die globale Prasenz mit einer starken, selbststandigen lokalen Aus-
richtung.

Die Société Générale Gruppe zahlt zu den fiihrenden Bank- und Finanzdienstleistungsunternehmen in der Euro-
zone. Durch diese Grolze kdnnen wir unseren Kunden eine umfassende Produktpalette sowohl lokal als auch
global anbieten.

Mit ca. 4.000 Mitarbeitern bietet SGSS ihren Kunden umfassende Serviceleistungen, die die aktuellsten regula-
torischen Entwicklungen auf den Finanzmarkten beriicksichtigen.

Die Société Générale Securities Services GmbH hat neben einem sehr breiten Serviceangebot den grof3en Vor-
teil, ihre Lieferfahigkeit am Markt bereits bei einer Vielzahl von erfolgreichen Implementierungsprojekten unter
Beweis gestellt zu haben. Gerade im Schnittstellenbereich haben wir dadurch grof3e Erfahrung und eine breite
Abdeckung, die einen automatisierten Datenaustausch auch mit Kunden und unter Einbeziehung von Direktbe -
stéanden erlaubt.

Proaktivitét ist fur uns ein wichtiger Bestandteil der Kundenbeziehung. Wir informieren unsere Kunden aktiv tber
anstehende gesetzliche Anderungen und die damit verbundenen Anforderungen und Mdglichkeiten. Wir verste-
hen die laufenden Veranderungen auch als Chance, innovative Losungen zu entwickeln.

Wir legen stets hdchsten Wert darauf, unsere Kunden persénlich und umfassend zu betreuen. Unsere Ambition
ist es, der fuhrende Relationship-Service-Anbieter in unserer Branche zu sein.

Unsere Kunden stehen daher im Zentrum unseres Handelns.

Services als Master KVG

Die Société Générale Securities Services (SGSS) zahlt in Deutschland zu den fuhrenden Full-Service-Anbietern
im Bereich Wertpapierdienstleistungen. Ob Fondsadministration, Verwahrstelle, Analytics oder Zusatzdienstleis-
tungen — bei uns erhalten die Kunden alles aus einer Hand und profitieren dabei von maf3geschneiderten Losun -
gen fur ihre individuellen Anforderungen. Wir bieten die Flexibilitét eines inlandischen Spezialisten in Verbindung
mit der Stérke eines filhrenden globalen Finanzinstituts. Unsere Uiber 50-jahrige Erfahrung in der Verwaltung von
Fonds begann mit der Auflage des ersten Sondervermdgens im Jahr 1960 durch eine unserer Vorgangergesell-
schaften. Der hohe Ausbildungsstandard, die lange Betriebszugehérigkeit und Erfahrung vieler Mitarbeiterinnen
und Mitarbeiter sorgen fur hohe Kontinuitat, gro3e Zuverlassigkeit und ausgepragte Kompetenz.

Unser Master-KVG-Service bietet lhnen vor allem administrative Entlastung auf hochstem Niveau. Zu unseren
Leistungen zahlen unter anderem umfangreiche Buchhaltungsservices, ein detailliertes Risikomanagement
inklusive Performance-Messung sowie ein umfassendes und transparentes Risikopaket mit Uiber 350 verschie-
denen Reports, die Sie rund um die Uhr in unserem modernen und benutzerfreundlichen Web-Reporting-Tool —
in verschiedenen Sprachen — verwalten kdnnen.

Wir sind mit allen relevanten Services in Europa unter den Top 3 aller Wertpapierdienstleister vertreten: Im deut-
schen KVG-Markt sind wir der fihrende Insourcer.

Unser Angebot im Bereich Master-KVG-Services

Datenmanagement
Wir bieten Stammdatenmanagement, auch auf Wunsch mit individuellem Security-Master-File, an. Wir tiberneh-

men die Anlage und Pflege von Stamm- und Termindaten sowie von Fondsstammdaten. Bei der Ubernahme und
Pflege von Marktdaten kénnen wir individuelle Quellen beriicksichtigen und betreiben zudem eine aktive Quali-
tatssicherung aller Daten.

» Stammdatenmanagement « Fondsstammdaten ¢ Qualitatssicherung ¢ Marktdateniibernahme und -pflege

Fondsbuchhaltun
Im Rahmen der Fondsbuchhaltung Ubernehmen wir die Buchung aller Geschéftsvorfélle, d.h. Mittelzu- und

-abflisse, Handelstransaktionen, Kapitalmalinahmen, Zinsen, Dividenden, sonst. Anspriiche, Sicherheiten etc.
Wir berechnen und prifen den NAV und stimmen diesen mit der Depotbank ab. Zusatzlich bieten wir ein
Standard-Reporting an.

» Buchung aller Geschéftsvorfalle « Standard Reporting « Berechnung und Prifung des NAV ¢ Abstimmung des
NAV

Fondsadministration

Wir legen fir Sie neue Fonds auf, Gbertragen und liquidieren diese bei Bedarf. Geblhren, Provisionen, Steuern
etc. werden von uns ermittelt. Im Rahmen des gesetzlichen Reportings Ubernehmen wir die Meldungen an die
Finanzamter, die BaFin sowie die Bundesbank und erstellen die Halbjahres- und Jahresberichte. Des Weiteren
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fuhren wir die Fondskostenrechnung durch.

 Ermittlung von Gebiihren, Steuern etc. » Gesetzliches Reporting « Auflage, Ubertragung und Liquidation e
Fondskostenrechnung

Investment-Controlling
Wir tbernehmen die Anlage und Pflege der gesetzlichen und vertraglichen Anlagegrenzen und fuhren die Ex-

post-Prifung durch. Des Weiteren prifen wir die Marktgerechtheit und kontrollieren Provisionen und Gebihren.
Gemal § 51 InvG und DVO im einfachen Ansatz ermitteln wir das Fondsrisiko.

» Ex-post-Prifung « Marktgerechtheitspriifung « Sonstige Kontrollen « Ermittlung des Fondsrisikos ¢ Anlage und
Pflege der Anlagegrenzen

Value-Added-Services
Unsere Value-Added-Services komplettieren unser Leistungsangebot.

* Fondsmanagement-Services ¢ Direktbestandbuchhaltung « Middle-Office-Services ¢ Performance- und Risiko-
Reporting ¢« Risiko-Analyse ¢ IFRS- und ESG-Reporting « Collateral Management ¢ Insourcing-Dienstleistungen
(Front-, Middle- und Back-Office-Insourcing)

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige . .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) X

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research — extern X

Thema Nachhaltigkeit | ESG im Haus SOCIETE GENERALE SECURITIES SERVICES GMBH -
Erlauterungen

Die Société Générale begann im Jahr 2000, 6kologische und soziale Belange bei ihren Aktivitaten zu beriick-
sichtigen, und ihr Engagement fir eine grinere und integrativere Wirtschaft ist seitdem kontinuierlich
gewachsen.

Insbesondere der Energiewandel und dessen Finanzierung stehen dabei im Zentrum der Veranderungen hin zu
einer nachhaltigen Entwicklung, die wir bei Société Générale vorantreiben wollen.

Die Société Générale Gruppe versteht sich als Pionier im Bereich Nachhaltigkeit / ESG. So hat sie sich den Prin-
zipien des Positive-Impact-Funding des UNEP verschrieben und mit der Auflage des weltweit ersten Green
Bonds im Jahr 2015 einen Aufwartstrend in dem Sektor gestartet.

Um dem Anspruch eines Konzerns, der sich der Nachhaltigkeit verpflichtet, gerecht zu werden, weitet die Grup-
pe ihre Anstrengungen naturlich auf alle Geschéaftsbereiche aus, so auch auf die Securities Services.

Die SGSS ist seit dem Jahr 2013 im Bereich nachhaltiges Investieren / ESG aktiv: Im Bereich Investment-Con-
trolling finden die Ausschlusslisten des ,|SS-oekom Screening” bereits seit damals Anwendung.

Im Jahr 2016 hat die SGSS die Auswertung nach ESG-Kriterien im Reportingbereich Giber den externen Daten-
lieferanten MSCI eingeflhrt.
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Um ein besseres Gefuhl fir den Output der ESG-Fondsanalyse zu bekommen, hat die SGSS ihr System
erweitert, um eine Komposition aus mehreren zusammengestellten Indizes als Vergleichsbenchmark anzubie-
ten, die je nach Kundenwunsch aus Indizes mit direktem ESG-Bezug besteht oder auch z.B. die Performance-
benchmark sein kann.

Damit die SGSS in dem fur den Vermégensverwalter wichtigen Bereich Risikomanagement unterstitzen kann,
sind die hier relevanten Gesichtspunkte in den Fokus geriickt: Ein effizientes Aufzeigen von Korrelationen aus
aktuellen Fondsbestédnden mit Risiko- / Stressszenarien anhand von ESG-Kriterien ist Uber die Kooperationen
der SGSS mit ESG-Datenprovidern moglich. Dabei werden Fondsbestande durch Spezialisten anhand bestimm-
ter Szenarien analysiert und zurtickgespielt.

Fir Asset-Manager im Besonderen bietet die SGSS zielgruppenspezifischen Support im Investmentprozess:
Durch Kooperationen mit ESG-Datenprovidern sollen ESG-Informationen im ,Pre-trade“-Prozess, im Rahmen
des SGSS Produkts ,,CrossWise", angeboten werden, damit Asset-Manager neben Vorgaben wie einem ,Credit-
Rating" auch direkt die Mdglichkeit haben, im SGSS Front-Office System die ESG-Kriterien zu beriicksichtigen.

Dabei sollen ESG-Informationen der ESG-Datenprovider beriicksichtigt werden, die der Asset-Manager als
Quelle wahlt.

Im Rahmen der laufenden Weiterentwicklungen im Jahr 2020 werden SGSS-Kunden zusétzlich zu dem bereits
entwickelten ESG-Berichtswesen auch die Mdglichkeit haben, anhand eines ,Post-trade“-Reportings zur Umset-
zung der aktuellen ESG-Vorgaben im Fonds auf einen Blick die fur sie wichtigsten ESG-Kriterien zu sehen.

Dies wird mithilfe von ,ESG-Filtern* auf ihr Portfolio individuell ermdglicht werden. Dadurch lassen sich z.B. mit
Asset-Managern vereinbarte KPIs sehr schnell und leicht iberwachen.

Fir die Zukunft sehen wir im Angebot auch Losungen im Bereich ,Engagement* und ,Stimmrechte”, in
Zusammenarbeit mit einem Partner, um unseren Kunden vertiefte und langjahrige Expertise in diesem Bereich
zukommen zu lassen. Wir sehen groRes Potenzial in der Kollaboration mit Partnern, was sich in unserer tber-
greifenden Strategie einer ,offenen Plattform* (SGSS-as-a-platform) und der Anbindung von Services Uber
unsere SG Markets Plattform mittels APIs widerspiegelt.
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AN/

WARBURG
INVEST

WARBURG INVEST AG

Adresse

StraRe An der Borse 7

PLZ 30159

Ort (Land) Hannover

Webadresse www.warburg-invest-ag.de
Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Schmeding Kontakt 2 Name Schapeit

Vorname Carsten Vorname Andreas
Funktion Vorstandsvorsitzender

Telefon +49 511 12354 100

Funktion Generalbevollméchtigter
Telefon +49 511 12354 120

email carsten.schmeding
@warburg-invest-ag.de

email andreas.schapeit
@warburg-invest-ag.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Jedes Unternehmen ist einzigartig und erfordert Individualitat auch in einem standardisierten Geschéaft
wie der Master-KVG. Die Warburg Invest AG ist als mittelstdndisches Unternehmen der naturliche Part-
ner ihrer Zielgruppen. Da sich im rein ,abwicklungstechnischen* Angebot die einzelnen Master-KVGen
nicht signifikant unterscheiden, erleben die Anleger in der Qualitat und Stabilitéat der Kundenbetreuung,
der Beratung und der Relevanz der zusatzlichen Dienstleistungen die Differenzierung des Leistungsan-
gebotes.

Unsere Kundenbetreuer sind daher die ersten und zentralen Ansprechpartner fur unsere Anleger.

Kundenbetreuung bedeutet dabei fir uns die enge, vertrauensvolle und kontinuierliche Betreuung
unserer Kunden. Ihnen steht stets sowohl ihr Kundenbetreuer als auch ein Ansprechpartner fir operati-
ve Fragestellungen zur Verfigung. Dieser zentrale Ansprechpartner aus der Abteilung Kundenbetreu-
ung zieht bei Bedarf entsprechende Experten aus den jeweiligen Fachbereichen hinzu und steht
kontinuierlich in engem Austausch mit dem Kundenbetreuer.

Die Kundenbetreuung umfasst sechs erfahrene Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2000
Anzahl Standorte 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 24.8
Anzahl Mitarbeiter 92
Anzahl der Asset Manager,
. . . 39
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen,
. . . 10
mit denen zusammengearbeitet wird
alle Zahlen per 30.12.2019
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell
Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 43,95
Versicherungen X 7,01
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 7,23
Unternehmen X 17,46
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 7,59
Kirchliche Einrichtungen X 5,78
Vermdgensverwalter X 6,80
Dachfonds X 1,69
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 0,99

Unternehmen

Die Warburg Invest AG offeriert institutionellen Anlegern das gesamte Leistungsspektrum einer grof3en Kapital -
verwaltungsgesellschaft verbunden mit den kurzen Wegen eines mittelstandischen Unternehmens. Die beson-
deren Starken des Unternehmens liegen in den breit gefadcherten Kompetenzen im passiven und aktiven Fonds-
management sowie in innovativen quantitativen Investmentstrategien. Neben den Produktvarianten Publikums-
fonds und Spezial-AlF werden auch umfassende Master-KVG-L&sungen angeboten. Studien und Markterhebun-
gen bescheinigen der Warburg Invest AG besonderes Engagement und grof3en Erfolg bei der flexiblen Umset-
zung individueller Kundenanforderungen. Im Bereich der nachhaltigen Investments gehért Warburg Invest zu
den Pionieren.

Services des Master KVG - Angebotes

Unsere Spezialisten setzen individuelle Anforderungen bei Steuerung, Administration und Controlling der Kapi-
talanlage um. Der Anleger erhalt einen messbaren Mehrwert: Informationsschnelligkeit (eReporting), Reduzie-
rung des internen Aufwandes, umfangreiches Risikomanagement, detaillierte Performanceanalysen, IFRS-Buch-
fuhrung/-Reporting. Weitere Leistungen: Einbeziehung der eigenen Wertpapierbestande Uber einen virtuellen
Oberfonds, Fondsfusionen und Vermégensbindelungen durch Master-Feeder-Konstruktionen.

Transparente und tragfahige Betreuungsstruktur
Um die hohe Qualitat der Betreuung zu sichern, entstand schon vor Jahren eine zentrale Abteilung fur die Kun-

denbetreuung als zentraler Ansprechpartner fir alle Fragen.

Eingespielte Zusammenarbeit mit in- und externen Dienstleistern
Wir arbeiten mit unterschiedlichen Verwahrstellen zusammen. Beim Wunsch nach spezieller Expertise haben wir

eine lange Erfahrung in der Selektion von externen Managern und arbeiten dementsprechend zurzeit mit fast 40
Asset Managern im In- und Ausland zusammen.

Vorsprung durch erstklassiges IT-System
Unser System bildet die gesamte Wertschépfungskette mit einem hohen Automatisierungsgrad ab und minimiert

die Anzahl der Schnittstellen sowie damit die Fehleranfélligkeit. Das IT-System kann bei extrem kurzer Vorlauf-
zeit flexibel die geforderten komplexen Prifungen bzw. Meldungen fristgerecht und vollautomatisch implementie -
ren.

Umfangreiche Reportingldsungen und eReporting mit spezieller Auswertungsunterstiitzung
Neben dem investmentrechtlichen und dem investmentsteuerrechtlichen Reporting, das standardmaRig angebo-

ten wird, ermdglicht unser Multi-GAAP-fahiges Buchhaltungssystem auch die Lieferung individueller Reporting-
Packages gemalR internationaler Rechnungslegung. Individuelle Exposure-Berichte im Zusammenhang mit
Zins-, Wahrungs- und Kreditrisiken gehdren ebenfalls zur umfangreichen Reportingleistung. Fir unsere Kunden
aus der Versicherungsbranche unterstitzt unser System Solvency Il und beliefert neben der BVI-Schnittstelle
auch die SOLVARA-Schnittstelle. Das selbstentwickelte eReporting hebt sich im Markt aufgrund seiner be-
dienerfreundlichen Oberflache und der beachtlichen Informationstiefe ab. Durch dieses richtungsweisende Sys-
tem bietet die Warburg Invest ihren Kunden schnell und umfassend Informationen Uber ihre Spezial-AlF, Master -
fonds oder ihr Portfolio-Mandat.
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Zuséatzlich bietet die Warburg Invest als individuellen Leistungsbaustein ein ESG-Reporting an, welches die
Auspragung und die Entwicklung der Portfolien bezogen auf die wesentlichen sozialen, Umwelt- und Gover-
nance-Aspekte transparent darlegt.

Hochautomatisierter, vollumfénglicher Ansatz in der Anlagegrenzprifung
Durch die IT-gestltzte Erfassung der Anlagerichtlinien in einer speziell hierfir entwickelten Software kénnen

mehr als 95% aller individuellen Anlagegrenzen automatisiert in unserem Grenzprifungssystem erzeugt werden.
Dies ermoglicht eine flexible und schnelle Umsetzung und gewahrleistet u.a. durch Pre-Trade- sowie Post-
Trade-Compliance-Checks die Sicherheit der Kapitalanlage.

Eigene L6sung fir die Performance-Messung
Bei der Attributionsanalyse der Kundenportfolios greift die Warburg Invest auf wissenschatftlich fundierte Ansatze

zurtick. Zur Performance-Messung nach BVI werden téglich samtliche Performancedaten fir Publikumsfonds
und Spezial-AlIF im eReporting verdffentlicht. Kunden kdnnen auch eigenstéandig und unkompliziert individuelle
Reports und Analysen erstellen. Zudem ist eine leistungsféahige Performance-Attribution fir Aktien- und Renten-
fonds moglich: Fir Aktienfonds wird das Brinson/Fachler-Modell angewendet. Fir Rentenfonds hat die Warburg
Invest selbst ein Analyse-Tool entwickelt, das den Besonderheiten der Assetklasse Fixed Income Rechnung
tragt.

Simulation prognosebasierter Risikoszenarien

Auf Basis der gegenwartigen politischen und volkswirtschaftlichen Entwicklungen sowie der aktuellen Kapital-
marktsituation werden Szenarien definiert, die bis zum Jahresultimo bzw. innerhalb der folgenden zwélf Monate
auftreten kdénnten. Ein gruppenweiter Expertenkreis aus Mitarbeitern der Bereiche Volkswirtschaft, Kapitalmarkt
und Risikomanagement diskutiert viermal im Jahr einen volkswirtschaftlich fundierten Vorschlag, in dem die ak-
tuelle Risikoeinschatzung aus Sicht unserer Kapitalmarktexperten eingebracht wird. Daraus werden drei bis vier
volkswirtschaftliche Szenarien inklusive der jeweils daraus zu erwartenden Entwicklungen der wichtigsten Kapi-
talmarktfaktoren abgeleitet.

Risikoreporting als externe Dienstleistung
Seit 2013 bietet die Gesellschaft ihr Risikoreporting als externe Dienstleistung an. Hierbei werden sehr individu-

ell zugeschnittene Reportings auf Basis einer automatischen Schnittstelle fir den Bestandsimport erstellt.
Produktbewertung und Marktgerechtigkeitspriifung (MGP) aus eigener Hand

Die Warburg Invest bietet die Bewertung aller in den von ihr betreuten Mandaten enthaltenen Assets auf Basis
einer selbstentwickelten und qualitatsgesicherten Bewertungs- und Prifungsmethodik an.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige ‘s
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - (Services)
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar -
ESG-Research - extern X
Copyright © 2019/20 TELOS GmbH Warburg Invest AG
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Thema Nachhaltigkeit | ESG im Haus METZLER ASSET MANAGEMENT GMBH -
Erlauterungen

Warburg Invest gehdrt mit den beiden Schwestergesellschaften, Warburg Invest AG und Warburg Invest Kapital-
anlagegesellschaft mbH, zu den Pionieren nachhaltiger Investments.

In 2004 wurde der erste nachhaltige Dachfonds Deutschlands und im Jahr 2007 — basierend auf dem Best-in-
Class-Auswahlverfahren des nachhaltigen globalen Aktienindex der Bdrse Hannover — ein seitdem mehrfach
ausgezeichneter passiver Publikumsfonds aufgelegt. 2013 folgte ein entsprechendes Pendant fur nachhaltige
Unternehmensanleihen, dessen Portfolio aus einem Basket nachhaltiger Best--in-Class-Emittenten zusammen-
gestellt ist.

Auch klassische, marktbreite Indexinvestments kdnnen durch die explizite Berticksichtigung von Nachhaltigkeits-
kriterien deutlich profitieren. Diese Gewissheit hat im September 2019 zu einer Neuadjustierung der Anlagestra-
tegie unserer bereits seit vielen Jahren am Markt erfolgreichen, regionalen Indextracking-Fonds gefiihrt. Die An-
derung der zugrundliegenden Indexuniversen auf ihre nachhaltigen regionalen Pendants (MSCI ESG Leaders
Indices) entspricht unserer Uberzeugung, dass die Beriicksichtigung von Nachhaltigkeitskriterien und ein attrak-
tives Rendite-/Risikoprofil Hand in Hand gehen.

Die fachliche Kompetenz im Bereich Nachhaltigkeit wurde im Portfoliomanagement seither und wird weiterhin
kontinuierlich ausgebaut, weswegen wir Uber hauseigene ESG-Spezialisten verfiigen. Dabei kombinieren wir
den Anspruch langfristiger 6konomischer Wertschopfung mit einer ganzheitlichen Betrachtung nachhaltigkeitsbe-
zogener Kriterien. Zudem werden seit August 2016 alle fur die Mandate geplanten Transaktionen und Bestande
im Rahmen der Anlagegrenzprifung auf die Einhaltung elementarer Nachhaltigkeitskriterien Gberpruft.

Zu den Kernkompetenzen von Warburg Invest gehort das begleitende Implementieren von Nachhaltigkeitskata-
logen, die analytische Qualitat bei der Selektion von Aktien und Anleihen sowie die individuelle Integration von
ESG-Ansatzen. Dieses kombinierte Wissen ist der Schlissel zum erfolgreichen Management nachhaltiger In-
vestmentldsungen.

Aktuell (Stand Dezember 2019) werden bereits mehr als 13% der Assets under Management von Warburg In-
vest anhand von Nachhaltigkeitskriterien und individuellen vertraglichen Vorgaben gesteuert. Dies sind gut 3,2
Milliarden Euro in insgesamt 42 Mandaten. Diese unterliegen — investorenspezifisch — véllig unterschiedlichen
Anforderungen, sodass Warburg Invest einen breiten und vielfaltigen Erfahrungsschatz vorweisen kann.

Besonders wichtig ist hierbei die hohe Transparenz der Ansétze basierend auf einem systematischen Prozess
und entsprechendem Research filhrender ESG-Research-Hauser. Basierend auf ESG-Researchdaten eines
fuhrenden internationalen Datenanbieters bietet Warburg Invest im Rahmen der Master-KVG/Service-KVG ein
ESG-Reporting als Leistungsbaustein im Reporting an. In diesem werden die Auspragung und die Entwicklung
der jeweiligen Portfolien beziehungsweise Master-KVG-Mandate bezogen auf die wesentlichen sozialen, Um-
welt- und Governance-Aspekte transparent darlegt.

Jedoch endet fiir die Warburg Invest als Unterzeichner der ,Prinzipien fur verantwortliches Investieren” (United
nations Principles for Responsible Investment, kurz: UN PRI) verantwortliches Investieren nicht bereits bei der
Berlicksichtigung nachhaltiger Kriterien in der Kapitalanlage oder der Schaffung von Transparenz durch die Be-
reitstellung eines ESG-Reportings. Durch die Austibung der uns anvertrauten Stimmrechte unter Beriicksichti-
gung von Nachhaltigkeitskriterien werden wir unserer treuhanderischen Pflicht und unserer Uberzeugung
gerecht. Verantwortliches Investieren erstreckt sich hierdurch nicht nur auf die initiale Anlageentscheidung, son-
dern es bietet fortlaufend die Moglichkeit, Einfluss auf die Portfoliounternehmen zu nehmen und diese anzuhal -
ten, ihre Bemiihungen hinsichtlich nachhaltigen Wirtschaftens zu intensivieren.
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INVEST

AVANA INVEST GMBH

Adresse
StraRe Landsberger Str.155 - Haus 2
PLZ 80687
Ort (Land) Minchen
Webadresse www.avanainvest.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Rosenbauer Kontakt 2 Name Beyer

Vorname Gerhard Vorname Peter
Funktion Kundenbetreuung
Telefon 089/210235821

email peter.beyer@
avanainvest.com

Funktion Geschaftsflhrer
Telefon 089/210235833

email gerhard.rosenbauer@
avanainvest.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wenn es um das Vermdgen unserer Kunden geht, stehen fiir uns die Punkte wie Zuverlassigkeit, personlicher
Kontakt und Individualitét an erster Stelle. Wir sind als unabhangige Kapitalverwaltungsgesellschaft nur den ei-
genen Kunden und deren Interessen gegenuber verpflichtet.

Als Asset Manager konzentrieren wir uns auf unsere Kompetenzen als Anbieter von individuellen oder quantita-
tiven Investmentstrategien in den Bereichen Aktien, Renten sowie der Anlage in Real Estate und Sachwerten.
Durch unsere offene Architektur kénnen wir unseren Kunden auch umfassende Lésungen Uber unsere eigenen
Produkte hinaus anbieten. Hierzu identifizieren wir Markte, die sich durch ein attraktives Rendite / Risiko Ver-
héaltnis auszeichnen und wahlen dann leistungsstarke Partner aus, die es unseren Kunden damit ermdglichen
von der Entwicklung in diesen Markten zu profitieren.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2009
Anzahl Standorte 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 904
Anzahl Mitarbeiter 13
Anzahl der Asset Manager, 4

mit denen zusammengearbeitet wird

Anzahl der Verwahrstellen,
. . . 3
mit denen zusammengearbeitet wird
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermégensverwalter

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Asset Manager

X X X X X X X X X X

Andere

Unternehmen

AVANA Invest GmbH wurde in 2009 gegriindet und verwaltet als Kapitalverwaltungsgesellschaft Renten-, Aktien-
fonds und Immobilienfonds (offene und geschlossene AlF)

In 2014 erfolgte die Aufnahme der Geschéaftstatigkeit als Service-Kapitalverwaltungsgesellschaft fir Wertpapier-
und Immobilien-Fonds.

Im Asset Management fir Immobilienfonds ist unser strategischer Ansatz fir die jeweilige Fondsstrategie den
best-in-class Asset Manager auszuwahlen.

Unseren Kunden bieten wir individuelle oder quantitative Investmentstrategien in den Bereichen Aktien und Ren-
ten an. Des Weiteren erbringen wir die individuelle Vermdgensverwaltung fur private und institutionelle Kunden.
Fir den Kundenkreis der institutionellen Kunden kdnnen auch Advisory-Mandate tibernommen werden.

Services als Service KVG

Unsere Kapitalverwaltungsgesellschaft kann fir OGAW-Fonds und AlFs in der Wertpapier- und Sachwertanlage
umféangliche Leistungen einer Service-KVG anbieten. Die Vermdgensverwalter kdnnen die KVG-Plattform zur
Umsetzung ihrer Fondskonzepte nutzen.

Gemeinsam mit Emissionshausern oder Initiatoren, die Uber keine eigene KVG-Erlaubnis verfligen, entwickeln
wir die Konzeption und Auflage von OGAW-Fonds und Sachwerte-AlFs mit den Anlageschwerpunkten Immobili-
en oder Private Equity.

Unser Service erstreckt sich von der Fondsauflage tUber die Zeichnung der Fondsanteile, dem Portfolio Manage -
ment und der Administration bis hin zur Ausschiittung bzw. Liquidation des Fonds.

Im Rahmen der Fondsauflage erarbeiten wir gemeinsam mit dem Fondsinitiator den Business Plan, legen die
optimalen rechtlichen Rahmenbedingungen fest, tibernehmen die Kommunikation mit den Aufsichtsbehdérden,
bis hin zur Genehmigung des Fonds. Zum Vertrieb erstellen wir bzw. unterstitzen bei der Erstellung der Ver-
triebs- und Marketingunterlagen.

Im Rahmen der Fondsadministration kiimmern wir uns um die Fondsbuchhaltung, das Reporting, das Erstellen
der Jahresabschlisse.

Fir Dienstleistungen externer Partner verfligen wir Uber langjahrige Geschéaftsbeziehungen bzw. kénnen ein
breites Netzwerk ausgewahlter Partner anbieten.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
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<
BNY MELLON

BNY MELLON SERVICE KAPITALANLAGE-GMBH

Adresse
Strale Friedrich — Ebert — Anlage 49
PLZ 60327
Ort (Land) Frankfurt (Deutschland)
Webadresse https://www.bnymellon.com/us/en/bny-mellon-service-kapitalanlage-gesellschaft-mbh.jsp

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Melvan Kontakt 2 Name Schneider

Vorname Katarina Vorname Thomas

Funktion CEO
BNY Mellon Service KVG

Telefon +49 69 12014 2700

email Katarina.Melvan@
bnymellon.com

Funktion Geschéftsfuhrung
Telefon +49 69 12014 2820

email Thomas.Schneiderl@

| ——
bnymellon.com

Weitere Kontakte

e Corinne Klopfer, Geschaftsfiihrung
* Stephan Edelmann, Geschéftsfihrung

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir bundeln die Fachexpertise unserer Mitarbeiter durch die Schaffung von Kundensegmenten. Wir stellen
dezidierte Ansprechpartner zur Verfugung, die sich auf eines der Kundensegmente wie z.B. Pensionskassen,
Versicherungen oder Asset Manager fokussieren. Die Mitarbeiter der einzelnen Segmente stehen in stetigem
Austausch. Somit gewéhrleisten wir, dass ihre Winsche bzw. die der Investoren und Asset Manager
zusammengefihrt werden. Die Betreuung erfolgt zentral von Frankfurt am Main aus. Die nachfolgenden Erlau-
terungen beschreiben die jeweiligen Rollen unseres Kundenbetreuungsmodell. Bei den Mitarbeitern handelt es
sich um erfahrene Kollegen/innen mit durchschnittlich mehr als finf Jahren Betriebszugehorigkeit und mehr als
10 Jahren Berufserfahrung in der Kundenbetreuung.

Relationship Manager

Der Relationship Manager verfigt liber eine langjahrige Erfahrung und ist fir die Uberwachung der mit den
Kunden abgestimmten Strategien oder fur die Neueinfihrung von Serviceleistungen zustandig. Dartber hinaus
stellt er die zentrale Koordinierung aller Ubergreifenden Fragestellungen sicher und informiert Gber Entwicklun-
gen von Produkten oder Markten.

Service Director

Unser Betreuungsmodell wird durch einen Service Director mit dem Schwerpunkt Dienstleistungs- und Quali-
tatssicherung abgerundet. Dies erfolgt durch die interne Ermittlung und den Austausch von Key Performance-
und Key Risk Indikatoren (KPIs & KRIs) mit unseren Kunden. Der Service Director arbeitet dabei eng mit allen
internen Teams der BNY Mellon Service KAG zusammen, wie bspw. mit dem Client Service Team. Im Rahmen
von regelmafigen Service Review Meetings erfolgt der Austausch Uber die Qualitat der erbrachten Dienstleis-
tungen. Dabei dienen die oben angesprochenen KPIs & KRIs als Grundlage.

Client Service Team

Im operativen Tagesgeschaft stehen unseren Kunden ebenfalls fest zugeordnete Ansprechpartner innerhalb
unseres Client Service Teams in Frankfurt zur Verfigung. Durch die fachliche Spezialisierung unserer Mitarbei-
ter erhalten unsere Kunden kompetente Ansprechpartner fur alle relevanten Servicethemen. Themenschwer -
punkte wie Ermittlung von Anteilspreisen, Anlagegrenzprifungen, Kursversorgung, Ausschittungen und Anteil-
scheingeschéfte werden von unserem Client Service Team fir Sie aufbereitet.
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Die BNY Mellon Group versteht sich als globaler Anbieter mit lokaler Expertise.

Deutschland * Global **
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1972 1784
Anzahl Standorte 1 35
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 120,2 35800
Anzahl Mitarbeiter 300 48700
Anzahl der Asset Manager, 130
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen, 28

mit denen zusammengearbeitet wird

* Stand: Februar 2020
** Stand: Januar 2020

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)
Deutschland

Kreditinstitute X 39%
Versicherungen X 19%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 12%
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)

Kirchliche Einrichtungen X 6%
Asset Managers X 24%
Unternehmen

Die BNY Mellon Group ist ein weltweit tatiger Investmentdienstleister, der seine Kunden mit der Verwaltung und
Betreuung ihrer Vermdgenswerte Uber deren gesamten Lebenszyklus hinweg unterstitzt. Als Anbieter von Fi-
nanzdienstleistungen fur institutionelle Anleger, Unternehmen und Privatkunden stellt BNY Mellon seinen Kun-
den in 35 Landern fundierte Losungen in den Bereichen Vermdgensverwaltung und Anlagedienstleistungen zur
Verfugung. BNY Mellon kann als zentraler Ansprechpartner fiir Kunden agieren, die Anlagen emittieren, han-
deln, halten, verwalten, bedienen, vertreiben oder umstrukturieren. BNY Mellon ist die Dachmarke von The Bank
of New York Mellon Corporation (NYSE: BK).

BNY Mellons globale Prasenz, die regionale Betreuung und die lokalen Marktkenntnisse erméglichen Kunden an
jedem Ort der Welt zu investieren oder Geschéfte zu tatigen. BNY Mellon verfligt Gber Niederlassungen, Toch-
tergesellschaften, Reprasentanzen, assoziierte Unternehmen und Betriebszentren in 35 Landern und beschaftigt
weltweit derzeit mehr als 48700 Mitarbeiter. In Deutschland ist BNY Mellon seit 1972 geschétftlich tatig. Deutsch -
land ist ein zentraler Wachstumsmarkt mit rund 300 Mitarbeitern am Standort Frankfurt. Das BNY Mellon Ser-
viceangebot in Deutschland beinhaltet Wertpapierverwahrung, Verwahrstelle und Service-KVG-Lésungen und
Leistungen flr Alternative Investments, Corporate Trust, Treasury Services, Depositary Receipts, Global Market
Services sowie auch Kapitalanlage. Deutschland fungiert als regionales Zentrum fiir die Geschéaftsbeziehungen
von BNY Mellon in der DACH-Region sowie in Mittel- und Stidosteuropa.
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Services als Service KVG

Die BNY Mellon Service KAG ist eine Tochergesellschaft des systemrelevanten Kreditinstituts The Bank of New
York Mellon SA/NV mit der langfristigen Ausrichtung des Geschaftsmodells auf Administrations-Dienstleistungen
fur institutionelle Kunden und ihrer Fonds und Direktanlagen. Die BNY Mellon Service KAG vereint als konzern-
verbundenes Unternehmen die Vorteile eines globalen Finanzinstituts mit einer lokalen Betreuung aller deut-
schen Kunden. Strategisch konzentriert sich die BNY Mellon Service KAG auf die Erbringung von Administrati-
ons-Dienstleistungen fir Fonds und Direktanlagen. Um stets den Anforderungen und Ansprichen von Kunden
entsprechen zu kénnen, hat das Unternehmen sowohl global als auch lokal vier Kundensegmente geschaffen.
Diese sind:

* Investment Manager

» Corporates (inklusive Mittelstand) und Pensionsfonds
* Banken

* Versicherungen

Durch diese Segmentierung und die dadurch entstehende Spezialisierung auf die einschlagig relevanten Erfah-
rungen und Kenntnisse gelingt es BNY Mellon, die regulatorischen und Marktanforderungen, die an institutionel-
le Anleger gestellt werden, insbesondere durch innovative technische Lésungen in unseren Buchhaltungssyste-
men, dem Data Warehouse und nachgelagerten Reporting-Applikationen umzusetzen.

Die BNY Mellon Service KAG ist Uberzeugt, dass sich Investmentgesellschaften mit wachsenden regulatori-
schen, steuerlichen und gesetzlichen Anforderungen und gestiegener Kostensensitivitat immer starker auf ihren
origindren Geschéftsbereich Asset Management konzentrieren und administrative Aktivititen auslagern werden.
BNY Mellon sieht sich hier als neutraler Partner fiir die Ubernahme von administrativen Dienstleistungen und die
fortwahrende Anpassung der Serviceleistungen an Markigegebenheiten.

Fondsadministration von Immobilienfonds

Seit 2015 hat die BNY Mellon Service KAG den Bereich Fondsadministration fir Immobilienfonds am Standort
Frankfurt als Center of Excellence fiir diesen Geschéftsbereich ausgebaut. BNY Mellon Service KAG hat mit der
Einfihrung von YARDI und dem System Property Management Interface (PMI) kontinuierlich in diesen Bereich
investiert. Mittels dieser Investitionen konnte BNY Mellon Service KAG nicht nur auf das 91%ige Wachstum der
fur deutsche Kunden administrierten Immobilienfonds reagieren, sondern hat auch eine Basis fiir die Ubernahme
weiterer Mandate im inlandischen- und europaischen Ausland geschaffen.

Mit der Einfihrung von YARDI als Fondsbuchhaltungssoftware in Deutschland ist BNY Mellon Service KAG der
einzige Dienstleister, der Immobilienfonds mit taglicher Anteilspreisermittiung in einer Software integriert hat, die
weltweit als Immobilienverwaltungssoftware im Einsatz ist. Darliber hinaus hat sich BNY Mellon Service KAG
durch die Entwicklung von PMI eine standardisierte Schnittstelle fir weltweit aktive sowie lokale SPV Administra-
toren bzw. Immobilienmanager geschaffen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus BNY MELLON - Erlauterungen

BNY Mellon Ubernimmt eine aktive Rolle im Branchendialog Uber nachhaltige Investitionen. Gemeinsam kdnnen
wir die Weltmarkte widerstandsfahiger machen, Lésungen fir einige der drangendsten Probleme dieser Welt fin-
den und gesunde Volkswirtschaften und eine nachhaltige Gesellschaft aufbauen. Die L6sung von BNY Mellon
kann institutionellen Investoren dabei helfen, die Auswirkung von Investitionen auf Umwelt-, Sozial- und Unter-
nehmensfuhrungskriterien oder andere MalRnahmen zur Sicherung der Nachhaltigkeit zu steuern, zu messen
und zu Uberwachen.
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e Mit ESG Analytics von BNY Mellon kénnen unsere Kunden ihr Exposure gegeniber 6kologischen, sozia-
len und Unternehmensfiihrungs-Kriterien (ESG) sowie Nachhaltigkeitskennzahlen anhand der Grundsat-
ze des Global Compact der Vereinten Nationen analysieren, tiberwachen und steuern. Die Gesamt- und
Teilbewertungen der ESG-Faktoren sind fiir jedes Wertpapier, fur einzelne Portfolios und auf Fondsge-
samtebene verfligbar. Die Global-Compact-Scores von BNY Mellons ESG Analytics erlauben eine Beur-
teilung des Portfolios anhand der Global Compact-Grundsétze der Vereinten Nationen. Die Gesamt- und
Teilbewertungen basieren auf den hierin formulierten Grundsétzen, einer nuancierten und normativen
Beurteilung der Richtlinien und tatsachlichen Verfahrensweisen von Unternehmen im Hinblick auf Men-
schen- und Arbeitnehmerrechte, Umweltschutz und Korruptionsbekdmpfung. Die Beurteilung erfolgt in
Form einer leicht nachvollziehbaren Skala von 0 bis 100.

e Als Teil unseres Angebots als globaler Wertpapierverwahrer bietet BNY Mellon Dienstleistungen fir
Sammelklagen und Stimmrechtsvertretungen sowie Unterstiitzung beim Dialog und Verkauf, um Anle-
gern die EinfluBnahme auf die Unternehmensfiihrung zu ermdglichen.

BNY MELLON

bnymellon.com

BNY Mellon ist die Unternehmensmarke von The Bank of New York Mellon Corporation und kann als allgemeine Bezeichnung verwendet werden, um
auf den Konzern als Ganzes und/oder allgemein auf seine verschiedenen konzernverbundenen Unternehmen zu verweisen. Das vorliegende Material
und samtliche Produkte und Dienstleistungen kénnen in verschiedenen Landern unter verschiedenen Markennamen von ordnungsgeman zugelasse -
nen und regulierten Tochtergesellschaften, konzernverbundenen Unternehmen und Joint Ventures von BNY Mellon veréffentlicht bzw. angeboten wer-
den, die die folgenden einschlieRen kénnen:

The Bank of New York Mellon mit Sitz in 240 Greenwich Street, NY, NY 10286 USA, ein Bankkonzern nach dem Recht des US-Bundesstaates New
York, wird vom New York State Department of Financial Services und der US-Notenbank Federal Reserve beaufsichtigt und reguliert, und ist von der
Prudential Regulation Authority (PRA) zugelassen.

The Bank of New York Mellon handelt in GroRbritannien durch ihre Zweigniederlassung mit Anschrift in One Canada Square, London E14 5AL, und
wird von der Financial Conduct Authority (FCA), 12 Endeavour Square, London, E20 1JN, UK, reguliert und unterliegt einer eingeschrénkten Regulie-
rung durch die Prudential Regulation Authority der Bank of England, Threadneedle St, London, EC2R 8AH, UK. Einzelheiten zum Umfang unserer Re-
gulierung durch die Prudential Regulation Authority stellen wir auf Anfrage zur Verfiigung.

The Bank of New York Mellon SA/NV ist eine belgische Aktiengesellschaft (société anonyme/naamloze vennootschap) registriert von RPM Brissel un -
ter der Unternehmensnummer 0806.743.159 in 46 Rue Montoyerstraat, B-1000 Briissel, Belgien, und als systemrelevantes Kreditinstitut von der Eu-
ropaischen Zentralbank (EZB) zugelassen und reguliert und steht unter der Aufsicht der National Bank of Belgium (NBB) sowie unter der Aufsicht der
Belgian Financial Services and Markets Authority (FSMA) beziiglich der Einhaltung der Wohlverhaltensregeln. Sie ist eine Tochtergesellschaft der The
Bank of New York Mellon

The Bank of New York Mellon SA/NV betreibt eine Zweigniederlassung in Irland mit Anschrift in Riverside I, Sir John Rogerson's Quay Grand Canal
Dock, Dublin 2, DO2KV60, Irland, die im irischen Handelsregister unter der Nummer 907126 und mit V.A.T.-Nummer |IE 9578054E eingetragen ist. The
Bank of New York Mellon SA/NV, Niederlassung Dublin unterliegt einer eingeschrankten zusétzlichen Aufsicht durch die Central Bank of Ireland in
New Wapping Street, North Wall Quay, Dublin 1, D01 F7X3, Ireland im Hinblick auf die Wohlverhaltensregeln.

The Bank of New York Mellon SA/NV betreibt eine Niederlassung in Frankfurt am Main mit Anschrift im MesseTurm, Friedrich-Ebert-Anlage 49, 60327
Frankfurt am Main, die als The Bank of New York Mellon SA/NV, Asset Servicing, Niederlassung Frankfurt am Main auftritt und von der Bundesanstalt
fur Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) zugelassen und beaufsichtigt wird und im Handelsregister des Amtsgerichts Frankfurt am Main unter der Fir-
mennummer HRB 87912 eingetragen ist.

Regulatorische Informationen in Bezug auf die oben genannten BNY Mellon Unternehmen, die aus Europa heraus operieren, konnen folgender Web -
seite entnommen werden: https://www.bnymellon.com/RID.

Wird das vorliegende Material im oder durch das Dubai International Financial Centre (DIFC) verbreitet, wird es von The Bank of New York Mellon
Niederlassung DIFC (die ,Niederlassung DIFC") im Auftrag von BNY Mellon (wie oben definiert) vertffentlicht. Das vorliegende Material ist ausschlief3 -
lich an professionelle Kunden und Marktkontrahenten gerichtet und kein Dritter darf aufgrund der hierin enthaltenen Informationen handeln. Die Nie-
derlassung DIFC mit Anschrift in DIFC, The Exchange Building 5 North, Level 6, Room 601, P.O. Box 506723, Dubai, VAE, wird von der DFSA regu -
liert. BNY Mellon umfasst tberdies The Bank of New York Mellon mit zahlreichen Tochtergesellschaften, konzernverbundenen Unternehmen, Nieder -
lassungen und Vertretungen in der Region Sudost-Asien, Indien und China (APAC), die der Regulierung durch die entsprechenden 6rtlichen Aufsichts-
behérden in dem jeweiligen Rechtsgebiet unterliegen. Einzelheiten zum Umfang unserer Regulierung und zu den entsprechenden Aufsichtsbehérden
in der Region APAC stellen wir auf Anfrage zur Verfiigung. Nicht alle Produkte und Dienstleistungen werden in allen Landern angeboten.

Die vergangene Wertentwicklung ist keine Garantie oder zuverlassiger Indikator fur die zukunftige Wertentwicklung eines Instruments, einer Transakti-
on oder Finanzstruktur und der vollstandige Verlust des eingesetzten Kapitals ist méglich. Telefongesprache und sonstige Kommunikation mit der BNY
Mellon kann aus regulatorischen oder anderen Griinden aufgezeichnet werden.

Offenlegungen im Hinblick auf andere Unternehmen der BNY Mellon Gruppe kénnen Sie folgender Webseite entnehmen: http://disclaimer.bonymellion. -
com/eu.htm.

Das in diesem Dokument enthaltene Material kann als Werbung betrachtet werden und dient ausschlieRlich zur allgemeinen Information und zu Refe -
renzzwecken. Es stellt keine Rechts-, Steuer-, Buchhaltungs-, Anlage-, Finanzberatung oder sonstige professionelle Beratung zu bestimmten Themen
dar und darf nicht in dieser Weise verwendet werden. Die Inhalte sind mdglicherweise nicht vollstandig oder aktuell und BNY Mellon ist nicht fiir die
Aktualisierung der in diesem Dokument enthaltenen Informationen verantwortlich. Bei Verbreitung im Vereinigten Kdnigreich oder den EMEA-Staaten
gilt dieses Dokument als Finanzwerbung. Das vorliegende Dokument und die hierin enthaltenen Aussagen sind weder ein Angebot noch eine Auffor -
derung zur Unterbreitung eines Angebots zum Kauf oder Verkauf von Produkten (einschlieBlich Finanzprodukten) oder Dienstleistungen oder zur Be -
teiligung an einer der aufgefuihrten Strategien und diirfen nicht als solche(s) ausgelegt werden. Dieses Dokument ist nicht zur Verbreitung an oder zur
Nutzung durch Personen oder Organisationen in einem Rechtsgebiet oder einem Land gedacht, in dem eine solche Verbreitung oder Nutzung gegen
inlandisches Recht bzw. Aufsichtsrecht verstoRBen wirde. In ahnlicher Weise darf dieses Dokument in Rechtsgebieten oder unter Umsténden, in de-
nen diese Angebote oder Aufforderungen zur Unterbreitung eines Angebots rechtswidrig oder unzuldssig waren oder in denen eine Verbreitung mit
neuen oder zusétzlichen Registrierungsanforderungen verbunden ware, nicht als Angebot oder Aufforderung zur Unterbreitung eines Angebots ver-
breitet oder genutzt werden. Personen, die in den Besitz dieses Dokuments gelangen, miissen sich selbst Giber die Einschrankungen informieren, de-
nen die Verbreitung dieses Dokuments in ihrem jeweiligen Rechtsgebiet unterliegt, und fur deren Einhaltung Sorge tragen. Die in diesem Dokument
enthaltenen Informationen sind ausschlieBlich fur den Gebrauch durch Wholesale-Kunden bestimmt und dirfen nicht an Retail-Kunden weitergege -
ben werden. Markenzeichen, Dienstleistungsmarken und Logos sind Eigentum ihrer jeweiligen Eigentimer.

BNY Mellon Gibernimmt keinerlei Haftung fur Handlungen, die in Verbindung mit den in diesem Dokument enthaltenen Informationen vorgenommen
wurden, oder fur direkte oder indirekte Schaden oder Verluste, die aus der Nutzung dieses Dokuments, seiner Inhalte oder von Dienstleistungen ent -
stehen. Jegliche nicht genehmigte Nutzung der in diesem Dokument enthaltenen Informationen erfolgt auf eigene Gefahr des Nutzers. Jede Verviel -
faltigung, Verbreitung, Wiederverdffentlichung und Weiterlibertragung von in diesem Dokument enthaltenen Informationen ohne die vorige Zustim-
mung von BNY Mellon ist untersagt.

© 2020 The Bank of New York Mellon Corporation. Alle Rechte vorbehalten
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HANSAINVEST

HANSAINVEST HANSEATISCHE INVESTMENT-GMBH

Adresse
StraBe Kapstadtring 8
PLZ 22297
Ort (Land) Hamburg (Deutschland)
Webadresse www.hansainvest.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Hausladen Kontakt 2 Name Klein

Vorname Andreas Vorname Stefan

Funktion Abteilungsleiter Sales &
Relationship Manage-
ment Financial Assets

Telefon +49 69 15 34 00 82-8

Funktion Geschéftsfihrung

Telefon +49 69 15 34 00 82-3

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Bei der HANSAINVEST ist ein Team von rund 30 Mitarbeitern in der Niederlassung in Frankfurt am Main sowie
in Hamburg im Kundenbereich fur die individuelle Strukturierung in allen relevanten Assetklassen zustandig.
Jedem Kunden wird an dieser Stelle ein Hauptansprechpartner genannt, der fiir ihn sowohl bei der Fondsaufle -
gung als auch spéter im Tagesgeschaft als Ansprechpartner zur Verfigung steht. Aufgrund der jeweiligen
Teamgrol3e ist gewahrleistet, dass auch die anderen Mitarbeiter informiert und im Vertretungsfall kompetente
Ansprechpartner sind.

Bei allen weiterfilhrenden Fragestellungen — insbesondere im Tagesgeschéft — stehen unseren Kunden aus
den relevanten Abteilungen jeweils fachliche Ansprechpartner direkt zur Verfligung.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Hamburg, Frankfurt am Main, Luxemburg (iber die Tochtergesellschaft HANSAINVEST LUX S.A.)

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1969 1988
Anzahl Standorte 2 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 36,595 1,201
Anzahl Mitarbeiter 201 9
Anzahl der Asset Manager,

. . . 100 10
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen,

. . . 11 2
mit denen zusammengearbeitet wird
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermégensverwalter

X X X X X X X X

Asset Manager

Unternehmen

Die HANSAINVEST Hanseatische Investment-GmbH wurde 1969 gegrindet und ist Teil der SIGNAL IDUNA
Gruppe. Als Service-KVG fir Real und Financial Assets erbringt die HANSAINVEST Dienstleistungen rund um
die Administration von Wertpapieren, Immobilien und Alternativen Investments. Der Hauptsitz befindet sich in
Hamburg, zudem ist das Unternehmen mit einer Niederlassung in Frankfurt prasent. Uber ein Tochterunterneh-
men ist die HANSAINVEST auch in Luxemburg vertreten. Die HANSAINVEST wurde im Jahr 2018 durch das
~Private Banker‘-Magazin zum vierten Mal in Folge als ,Beste Service-KVG" ausgezeichnet.

Services als Service KVG

Als Service-KVG legt HANSAINVEST fur Initiatoren Labelfonds auf und administriert diese. Egal ob Sachwert
oder Wertpapier, offen oder geschlossen, in Deutschland oder Luxemburg — die HANSAINVEST hat die Erlaub-
nis zur Auflage aller relevanten Anlageklassen und fungiert als ,One-Stop-Shop* in Sachen Fondslésungen. Fir
ihre Kunden Ubernimmt sie u. a. die Erfillung regulatorischer Anforderungen und stellt die Fondsadministration,
das Risikomanagement oder die Compliance-Funktionen sicher.

Weitere Services

Deutschsprachige X Overlaymanagement -

Ansprechpartner — Portfoliomanagement y 9

Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
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Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus HANSAINVEST- Erlauterungen

Die HANSAINVEST handelt seit der Griindung nach klassischen hanseatischen Werten. Fir uns besitzt ein
Handschlag seit jeher genau die gleiche Verbindlichkeit, wie ein schriftlicher Vertrag. Als Service-KVG ist sich
HANSAINVEST ihrer treuhanderischen Verantwortung bewusst. Wir sind in besonderer Weise auf das Vertrauen
der Anleger in den von uns verwalteten Fonds als auch das Vertrauen unserer Geschéftspartner und
Mitarbeiter/innen angewiesen. Die Nachhaltigkeitsstrategie haben wir aus diesem Grund fest in die allgemeine
Unternehmensstrategie verankert und nehmen so unsere Verantwortung wahr. Unter Corporate Social Respon-
sibility fassen wir unsere Verantwortung gegentber der Gesellschaft fur die Auswirkungen unseres unternehme-
rischen Handelns zusammen. Wir sind Uberzeugt, dass Unternehmen, die nachhaltig wirtschaften, langfristig er-
folgreicher sind. Diesen Ansatz implementieren wir entlang unserer Wertschépfungskette in die Geschéftsstrate-
gie und haben folgende Handlungsfelder festgelegt, fiir die wir jeweils Leitlinien fir verantwortungsvolles Han-
deln bestimmen und umsetzen:

= Unternehmensfiihrung

= Mitarbeiter/innen

= Umwelt

= Gesellschaft

= Produkte und Dienstleistungen

Durch unsere Nachhaltigkeitsstrategie setzen wir Ressourcen so effizient ein, dass es ,den Bedirfnissen der
heutigen Generation entspricht, ohne die Mdéglichkeiten kinftiger Generationen zu gefahrden, ihre eigenen Be-
durfnisse zu befriedigen und ihren Lebensstil zu wéahlen“. Dabei sind wir uns bewusst, dass Energie- und Res-
sourceneffizienz nicht nur die 6kologischen Auswirkungen der Geschéftstéatigkeit, sondern langfristig auch Kos-
ten reduziert. Unseren Asset Managern bieten wir ein vollintegriertes und trotzdem flexibles Setup inkl. eines
ESG Online-Reportings und helfen ihnen ihre Portfolios anhand von Nachhaltigkeitskriterien zu analysieren.
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BNY MELLON

THE BANK OF NEW YORK MELLON SA/NV

Asset Servicing
Niederlassung Frankfurt am Main

Adresse
StraBe Friedrich — Ebert — Anlage 49
PLZ 60327
Ort (Land) Frankfurt a.M.
Webadresse https://www.bnymellon.com/de/de/

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Koschmieder Kontakt 2 Name Dattolo

Vorname Stephan Vorname Caterina

Funktion Head of Business Devel-
opment, Asset Servicing
Germany, Austria and the

Funktion Segment Head Asset
Owner, Germany

Telefon +49 69 12014 1311

CEE region
Telefon  +49 69 12014 1076 email caterina.dattolo@
bnymellon.com
email Stephan.Koschmieder@

bnymellon.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Fir unsere Kunden sind wir ein verlasslicher Partner zur Verwahrung und Betreuung von Vermdgenswerten auf
Kapitalméarkten in aller Welt. So kénnen unsere Kunden sich darauf konzentrieren, Marktchancen und Anlage-
strategien in stabile Ertrdge zu verwandeln. Die BNY Mellon Group kann seine Kunden dabei unterstiitzen Hin-
dernisse innerhalb der Finanzméarkte zu Uberwinden, wachsenden Druck seitens Aufsichtsbehérden und Kun-
den abzufedern und aus Verénderungen Gewinnchancen zu entwickeln.

Unser Team tritt als strategischer Partner auf, der mit Innovationskraft, Fachkenntnis und Lésungen die Verbes-
serung und Modernisierung betrieblicher Ansatze unterstiitzt. Unsere innovative Technologieplattform wurde
entwickelt, um den Anforderungen eines sich rasch andernden Marktes zu begegnen. Mit unseren umfassen-
den Reporting-Funktionalitaten unterstiitzen wir Stakeholder-Kkommunikation und Portfolioanalyse mit zeitna-
hen Informationen.

Die Saulen unserer Dienstleistung fiir institutionelle Kunden

Sicher und stabil verwalten

Die Portfolioverwaltungs- und Investorenldsungen von BNY Mellon sind darauf ausgerichtet Vermégenswerte
zu sichern und Kunden dabei zu helfen, operative und aufsichtsrechtliche Herausforderungen zu meistern. Un-
ser Status als weltweit tatige systemrelevante Bank garantiert die Sicherheit von Anlagen durch héhere Kapital-
puffer.

Effizienter Steuern

Im Kontext sich verandernder Marktbedingungen sorgen unsere Analysen und Dashboards fur mehr Effizienz,
indem sie unseren Kunden ermdglichen, durch klare Einblicke in die Portfolio-Performance und das Risikoma-
nagement, die Auswirkungen von Anlageentscheidungen zu vergleichen, zu beurteilen und nachzuvollziehen.

Portfolio-Performance optimieren

Wir helfen Kunden durch die Bereitstellung von Kapitalverwaltungs- und Liquiditatslésungen, wie Devisenhan-
del, Kapitalmarktgeschafte, Wertpapierleihe, Sicherheitenverwaltung und -segregation sowie Liquiditdtsmana-
gement, dabei, ihr Portfolio zu optimieren.
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Flexibler Agieren

Um dem wachsenden Bedarf nach Verschlankung und Modernisierung von Prozessen gerecht zu werden, bie-
ten wir skalierbare und robuste Outsourcing-Lésungen fiir Technologien und Geschaftsprozesse an, beispiels-
weise Leistungen zur vollumfanglichen Unterstiitzung des Post-Trade-Lebenszyklus sowie hochwertige Perfor-
mance- und Datenverwaltungstools aus dem Angebot von BNY Mellon Eagle.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Der BNY Mellon Konzern versteht sich als globaler Anbieter mit lokaler Expertise.

Deutschland * Global **
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1972 1784
Anzahl Standorte 1 35
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 120.2 37100
Anzahl Mitarbeiter 300 48700
Anzahl der Asset Manager, 127

mit denen zusammengearbeitet wird
* Stand: Februar 2020; ** Stand: Januar 2020

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %) *
Deutschland

Kreditinstitute X 42%
Versicherungen X 28%
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 2%
Unternehmen X 3%
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 3%
Kirchliche Einrichtungen X 0%
Investoren Publikumsfonds X 0%
Sonstige Investoren Spezialfonds X 6%
Andere X 12%

* Anteil an AUA (in %): Stand 31. Dezember 2019
Unternehmen

Die BNY Mellon Group ist ein weltweit tatiger Investmentdienstleister, der seine Kunden mit der Verwaltung und
Betreuung ihrer Vermdgenswerte tiber deren gesamten Lebenszyklus hinweg unterstiitzt. Als Anbieter von Fi-
nanzdienstleistungen fir institutionelle Anleger, Unternehmen und Privatkunden stellt BNY Mellon in 35 Landern
fundierte Losungen in den Bereichen Vermogensverwaltung und Anlagedienstleistungen seinen Kunden zur Ver-
fugung. BNY Mellon kann als zentraler Ansprechpartner fir Kunden agieren, die Anlagen emittieren, handeiln,
halten, verwalten, bedienen, vertreiben oder umstrukturieren. BNY Mellon ist die Dachmarke von The Bank of
New York Mellon Corporation (NYSE: BK).

BNY Mellon Kreditrating*

The Bank of New York Mellon Moody's S&P Fitch DBRS
Corporation

Langfristige Einlagen Aal AA- AA+ AA (High)
Langfristige, vorrangige Verbindlichkeiten Aa2 AA- AA AA (High)
Nachrangige Verbindlichkeiten Not rated A Not rated Not rated
Kurzfristige Einlagen P-1 A-1+ F1+ R-1 (high)
Kurzfristige Wertpapiere P-1 A-1+ F1+ R-1 (high)
(Commercial Paper)

Ausblick stabil stabil stabil stabil

* Fir die The Bank of New York Mellon ist seit dem 31. Dezember 2018 ,BNY Mellon“ die Unternehmensmarke fiir die The Bank of New York
Mellon Corporation und darf als allgemeine Bezeichnung fir das gesamte Unternehmen und/oder die unterschiedlichen Niederlassungen
verwendet werden.
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BNY Mellons globale Préasenz, die regionale Betreuung und die lokalen Marktkenntnisse ermdglichen Kunden an
jedem Ort der Welt zu investieren oder Geschafte zu tatigen. BNY Mellon verfigt Uber Niederlassungen,
Tochtergesellschaften, Reprasentanzen, assoziierte Unternehmen und Betriebszentren in 35 Landern und
beschéftigt weltweit derzeit mehr als 48700 Mitarbeiter. In Deutschland ist BNY Mellon seit 1972 geschéttlich
tatig. Deutschland ist ein zentraler Wachstumsmarkt mit rund 300 Mitarbeitern am Standort Frankfurt. Das BNY
Mellon Serviceangebot in Deutschland beinhaltet Wertpapierverwahrung, Verwahrstelle und Service-KVG-
Lésungen und Leistungen fir Alternative Investments, Corporate Trust, Treasury Services, Depositary Receipts,
Global Market Services sowie auch Kapitalanlage. Deutschland fungiert als regionales Zentrum fiur die
Geschaftsbeziehungen von BNY Mellon in der DACH-Region sowie in Mittel- und Siidosteuropa.

Services als Verwahrstelle

BNY Mellon stellt ein umfangreiches Angebot an weltweiten Verwahrungsleistungen zur Verfigung und agiert
gemal § 68 KAGB (OGAW) und § 80 KAGB (AIF) als Verwahrstelle. BNY Mellon ist fur die Verwahrung der Ver -
mdgensgegenstande seiner Kunden sowie fur die automatisierte Orderannahme - einschlieRlich Ausfalliberwa-
chung und —abgleich - verantwortlich. Zum Aufgabenspektrum von BNY Mellon gehdért die Zahlungsabwicklung,
die Ertragsabwicklung sowie die Umsetzung von Kapitalmal3hahmen. Neben der Kontofiihrung bieten wir eine
umfangreiche steuerliche Betreuung an, die auf einer proaktiven Uberwachung von Steuerabkommen sowie ei-
ner automatisierten Quellensteuerverarbeitung basiert.

Die vorrangige Aufgabe von BNY Mellon als Verwahrstelle ist die Kontrollfunktion zur Umsetzung von regulatori-
schen Vorschriften und der Schutz von Anlegern.

Die wichtigsten Aufgaben der Verwahrstelle untergliedern sich in nachfolgende Funktionsbereiche:

¢ Marktdaten
Die BNY Mellon Dienstleistungen im Bereich Marktdaten beinhalten Kurskontrolle und Kurslie-
ferung fur die Wertpapier-, Derivate-, OTC- und FX-Bestande in den Fonds. Kurslieferung und
Bewertung werden auch fur nicht verwahrfahige und illiquide Vermogensgegenstande bereitge-
stellt. Ferner wird die Durchfihrung der Marktgerechtheitskontrolle fur alle Vermégensgegen-
stande Ubernommen.

* Fondsbuchhaltung / NAV-Abstimmung

Die von BNY Mellon angebotenen Services umfassen die Berechnung und Priifung des (exter-
nen) Fondspreises (NAV-Ermittlung). Im Rahmen der Ermittlung des Nettoinventarwertes (NAV)
werden die Ergebnisse der Abstimmung zwischen dem von der KVG und dem von der Verwahr -
stelle ermittelten Anteilwert von den Mitarbeitern des Bereichs Depotbank Services auf einem
Client NAV Reconciliation Tool (CNRT) dokumentiert. Hierbei wird die Ermittlung des Fondsver-
mdgens der KVG der Ermittlung des Fondsvermdgens durch die Verwahrstelle gegeniiberge-
stellt. Die Daten (Bestande und Bewertungskurse) von KVG und Verwahrstelle werden automa-
tisiert bereitgestellt. Differenzen bei den einzelnen Bestandteilen des Fondsvermdgens (z.B.
Bankguthaben, Wertpapiere, Stiickzinsforderungen, offene Devisengeschéfte,
Forderungen/Verbindlichkeiten etc.) werden analysiert und geklart. Der Grund fir die Abwei-
chung ist durch den jeweiligen Mitarbeiter neben der Differenz zu vermerken. Abweichungen in
der Anteilwertermittlung werden zeitnah - ggf. durch Riicksprache mit der KVG — geklart.

¢ Investment Compliance

Im Bereich Investment Compliance bietet BNY Mellon die unabhéngige (BaFin Modell 2) Pr{-
fung der gesetzlichen und vertraglichen Anlagegrenzen (Anlagerichtlinien) sowie bestimmter
Anlagegrundséatze an. Dies beinhaltet die Durchfiihrung einer ex-post bzw. falls méglich einer
ex-ante Erwerbsprifung bei sog. nicht-verwahrfahigen Vermdgensgegenstanden, wie zum Bei-
spiel unverbriefter Darlehensforderungen. Die Anlagegrenzprifung erfolgt in einem eigenen
Prufungssystem auf Basis der vorliegenden Gesetzes- und Vertragsunterlagen. Die prifungsre-
levanten Grenzen werden als Profil dokumentiert und im Prufungssystem erfasst. Der Prozess
der Implementierung und taglichen Prifung der Anlagegrenzen erfolgt im Vier-Augen-Prinzip.
Die Prifung der Anlagegrenzen erfolgt automatisch auf Basis des letzten NAV. Die taglichen
Grenzverletzungen werden auf ihre Art (tatsachlich, aktiv, passiv usw.) analysiert. Die Ergebnis-
se werden gemalR dem Eskalationsprozess an die Kunden weitergeleitet, dokumentiert und
Uberwacht. Die Prifung erfolgt sowohl im Modell 1 und 2. Die Prifung der Anlagegrenzen nach
Modell 1 erfolgt nur fur die Fonds der konzerneigenen KVG. Fir alle anderen Fonds erfolgt die
Prufung gemafl Modell 2 unabhéangig von den Daten und Ergebnissen der Kunden. Bei Bedarf
werden die Ergebnisse der Kunden angefordert.

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH The Bank of New York Mellon SA/NV
228



=
Jahrbuch 2019 / 2020 - Verwahrstellen TELOS

Regulatory Reporting

BNY Mellons tagliches Standard-Reporting enthalt die folgenden Berichte: Fondspreisblatt (Ver-
mdgensibersicht), Bewertungsliste (bewertetes Inventar — alle Vermdgensgegenstédnde),
Stiickzinsen (Ubersicht der aufgelaufenen Stiickzinsen), Bilanz- und Erfolgsrechnung (GuV),
Liste der offenen Forderungen (Dividenden, Quellensteuern und Zinsen) und Berechnungser-
gebnisse VVG und DBVG (Gebuhren der KVG und der Verwahrstelle). Weitere Berichte sind
auf Wunsch ggf. lieferbar und sollten individuell abgestimmt werden. Das Reporting wird taglich
auf elektronischem Wege versandt.

Weitere Services

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Portfoliomanagement

Deutschsprachige

X Overlaymanagement

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus THE BANK OF NEW YORK MELLON SA/NV -
Erldauterungen

BNY Mellon Ubernimmt eine aktive Rolle im Branchendialog Uber nachhaltige Investitionen. Gemeinsam kénnen
wir die Weltméarkte widerstandsfahiger machen, Lésungen fir einige der drangendsten Probleme dieser Welt fin-
den und gesunde Volkswirtschaften und eine nachhaltige Gesellschaft aufbauen. Die Losung von BNY Mellon
kann institutionellen Investoren dabei helfen, die Auswirkung von Investitionen auf Umwelt-, Sozial- und Unter-
nehmensfiihrungskriterien oder andere Mal3nahmen zur Sicherung der Nachhaltigkeit zu steuern, messen und
zu Uberwachen.

Mit ESG Analytics von BNY Mellon kénnen unsere Kunden ihr Exposure gegeniiber 6kologischen, sozia-
len und Unternehmensfiihrungs-Kriterien (ESG) sowie Nachhaltigkeitskennzahlen anhand der Grundsat-
ze des Global Compact der Vereinten Nationen analysieren, Uberwachen und steuern. Die Gesamt- und
Teilbewertungen der ESG-Faktoren sind fiir jedes Wertpapier, fur einzelne Portfolios und auf Fondsge-
samtebene verfligbar. Die Global-Compact-Scores von BNY Mellons ESG Analytics erlauben eine Beur-
teilung des Portfolios anhand der Global Compact-Grundséatze der Vereinten Nationen. Die Gesamt- und
Teilbewertungen basieren auf den hierin formulierten Grundsatzen, einer nuancierten und normativen
Beurteilung der Richtlinien und tatsachlichen Verfahrensweisen von Unternehmen im Hinblick auf Men-
schen- und Arbeitnehmerrechte, Umweltschutz und Korruptionsbekdmpfung. Die Beurteilung erfolgt in
Form einer leicht nachvollziehbaren Skala von 0 bis 100.

Als Teil unseres Angebots als globaler Wertpapierverwahrer und Verwahrstelle bietet BNY Mellon
Dienstleistungen fir Sammelklagen und Stimmrechtsvertretungen sowie Unterstiitzung beim Dialog und
Verkauf, um Anlegern die EinfluBnahme auf die Unternehmensfiihrung zu erméglichen.
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BNY MELLON
bnymellon.com

BNY Mellon ist die Unternehmensmarke von The Bank of New York Mellon Corporation und kann als allgemeine Bezeichnung verwendet
werden, um auf den Konzern als Ganzes und/oder allgemein auf seine verschiedenen konzernverbundenen Unternehmen zu verweisen.
Das vorliegende Material und samtliche Produkte und Dienstleistungen kénnen in verschiedenen Landern unter verschiedenen Markenna-
men von ordnungsgeman zugelassenen und regulierten Tochtergesellschaften, konzernverbundenen Unternehmen und Joint Ventures von
BNY Mellon veréffentlicht bzw. angeboten werden, die die folgenden einschlieBen kénnen:

The Bank of New York Mellon mit Sitz in 240 Greenwich Street, NY, NY 10286 USA, ein Bankkonzern nach dem Recht des US-Bundesstaa-
tes New York, wird vom New York State Department of Financial Services und der US-Notenbank Federal Reserve beaufsichtigt und regu-
liert, und ist von der Prudential Regulation Authority (PRA) zugelassen.

The Bank of New York Mellon handelt in GroR3britannien durch ihre Zweigniederlassung mit Anschrift in One Canada Square, London E14
5AL, und wird von der Financial Conduct Authority (FCA), 12 Endeavour Square, London, E20 1JN, UK, reguliert und unterliegt einer einge-
schrankten Regulierung durch die Prudential Regulation Authority der Bank of England, Threadneedle St, London, EC2R 8AH, UK. Einzel-
heiten zum Umfang unserer Regulierung durch die Prudential Regulation Authority stellen wir auf Anfrage zur Verfligung.

The Bank of New York Mellon SA/NV ist eine belgische Aktiengesellschaft (société anonyme/naamloze vennootschap) registriert von RPM
Briissel unter der Unternehmensnummer 0806.743.159 in 46 Rue Montoyerstraat, B-1000 Brissel, Belgien, und als systemrelevantes
Kreditinstitut von der Europaischen Zentralbank (EZB) zugelassen und reguliert und steht unter der Aufsicht der National Bank of Belgium
(NBB) sowie unter der Aufsicht der Belgian Financial Services and Markets Authority (FSMA) bezuglich der Einhaltung der Wohlverhaltens-
regeln. Sie ist eine Tochtergesellschaft der The Bank of New York Mellon

The Bank of New York Mellon SA/NV betreibt eine Zweigniederlassung in Irland mit Anschrift in Riverside II, Sir John Rogerson's Quay
Grand Canal Dock, Dublin 2, DO2KV60, Irland, die im irischen Handelsregister unter der Nummer 907126 und mit V.A.T.-Nummer |E
9578054E eingetragen ist. The Bank of New York Mellon SA/NV, Niederlassung Dublin unterliegt einer eingeschrénkten zuséatzlichen Auf-
sicht durch die Central Bank of Ireland in New Wapping Street, North Wall Quay, Dublin 1, D01 F7X3, Ireland im Hinblick auf die Wohlverhal -
tensregeln.

The Bank of New York Mellon SA/NV betreibt eine Niederlassung in Frankfurt am Main mit Anschrift im MesseTurm, Friedrich-Ebert-Anlage
49, 60327 Frankfurt am Main, die als The Bank of New York Mellon SA/NV, Asset Servicing, Niederlassung Frankfurt am Main auftritt und
von der Bundesanstalt fur Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) zugelassen und beaufsichtigt wird und im Handelsregister des Amtsgerichts
Frankfurt am Main unter der Firmennummer HRB 87912 eingetragen ist.

Regulatorische Informationen in Bezug auf die oben genannten BNY Mellon Unternehmen, die aus Europa heraus operieren, kénnen folgen-
der Webseite enthommen werden: https://www.bnymellon.com/RID.

Wird das vorliegende Material im oder durch das Dubai International Financial Centre (DIFC) verbreitet, wird es von The Bank of New York
Mellon Niederlassung DIFC (die ,Niederlassung DIFC") im Auftrag von BNY Mellon (wie oben definiert) veréffentlicht. Das vorliegende Mate -
rial ist ausschlieRlich an professionelle Kunden und Marktkontrahenten gerichtet und kein Dritter darf aufgrund der hierin enthaltenen In-
formationen handeln. Die Niederlassung DIFC mit Anschrift in DIFC, The Exchange Building 5 North, Level 6, Room 601, P.O. Box 506723,
Dubai, VAE, wird von der DFSA reguliert. BNY Mellon umfasst Giberdies The Bank of New York Mellon mit zahlreichen Tochtergesellschaften,
konzernverbundenen Unternehmen, Niederlassungen und Vertretungen in der Region Sudost-Asien, Indien und China (APAC), die der Re-
gulierung durch die entsprechenden &rtlichen Aufsichtsbehdrden in dem jeweiligen Rechtsgebiet unterliegen. Einzelheiten zum Umfang un-
serer Regulierung und zu den entsprechenden Aufsichtsbehdrden in der Region APAC stellen wir auf Anfrage zur Verfiigung. Nicht alle Pro-
dukte und Dienstleistungen werden in allen Landern angeboten.

Die vergangene Wertentwicklung ist keine Garantie oder zuverléassiger Indikator fur die zukinftige Wertentwicklung eines Instruments, einer
Transaktion oder Finanzstruktur und der vollstandige Verlust des eingesetzten Kapitals ist moglich. Telefongesprache und sonstige
Kommunikation mit der BNY Mellon kann aus regulatorischen oder anderen Grinden aufgezeichnet werden.

Offenlegungen im Hinblick auf andere Unternehmen der BNY Mellon Gruppe kdnnen Sie folgender Webseite entnehmen: http://disclaimer.b-
nymellon.com/eu.htm.

Das in diesem Dokument enthaltene Material kann als Werbung betrachtet werden und dient ausschlief3lich zur allgemeinen Information und
zu Referenzzwecken. Es stellt keine Rechts-, Steuer-, Buchhaltungs-, Anlage-, Finanzberatung oder sonstige professionelle Beratung zu be -
stimmten Themen dar und darf nicht in dieser Weise verwendet werden. Die Inhalte sind moglicherweise nicht vollstandig oder aktuell und
BNY Mellon ist nicht fir die Aktualisierung der in diesem Dokument enthaltenen Informationen verantwortlich. Bei Verbreitung im Vereinigten
Konigreich oder den EMEA-Staaten gilt dieses Dokument als Finanzwerbung. Das vorliegende Dokument und die hierin enthaltenen Aussa-
gen sind weder ein Angebot noch eine Aufforderung zur Unterbreitung eines Angebots zum Kauf oder Verkauf von Produkten (einschlielich
Finanzprodukten) oder Dienstleistungen oder zur Beteiligung an einer der aufgefiihrten Strategien und durfen nicht als solche(s) ausgelegt
werden. Dieses Dokument ist nicht zur Verbreitung an oder zur Nutzung durch Personen oder Organisationen in einem Rechtsgebiet oder ei-
nem Land gedacht, in dem eine solche Verbreitung oder Nutzung gegen inlandisches Recht bzw. Aufsichtsrecht verstoRen wiirde. In ahnli-
cher Weise darf dieses Dokument in Rechtsgebieten oder unter Umstanden, in denen diese Angebote oder Aufforderungen zur Unterbrei-
tung eines Angebots rechtswidrig oder unzuléssig wéaren oder in denen eine Verbreitung mit neuen oder zuséatzlichen Registrierungsanforde-
rungen verbunden ware, nicht als Angebot oder Aufforderung zur Unterbreitung eines Angebots verbreitet oder genutzt werden. Personen,
die in den Besitz dieses Dokuments gelangen, missen sich selbst Uber die Einschrankungen informieren, denen die Verbreitung dieses Do -
kuments in ihrem jeweiligen Rechtsgebiet unterliegt, und fir deren Einhaltung Sorge tragen. Die in diesem Dokument enthaltenen In-
formationen sind ausschlie3lich fir den Gebrauch durch Wholesale-Kunden bestimmt und dirfen nicht an Retail-Kunden weitergegeben
werden. Markenzeichen, Dienstleistungsmarken und Logos sind Eigentum ihrer jeweiligen Eigentiimer.

BNY Mellon tibernimmt keinerlei Haftung fur Handlungen, die in Verbindung mit den in diesem Dokument enthaltenen Informationen vorge -
nommen wurden, oder fir direkte oder indirekte Schaden oder Verluste, die aus der Nutzung dieses Dokuments, seiner Inhalte oder von
Dienstleistungen entstehen. Jegliche nicht genehmigte Nutzung der in diesem Dokument enthaltenen Informationen erfolgt auf eigene Ge-
fahr des Nutzers. Jede Vervielfaltigung, Verbreitung, Wiederveroffentlichung und Weitertibertragung von in diesem Dokument enthaltenen In-
formationen ohne die vorige Zustimmung von BNY Mellon ist untersagt.

© 2020 The Bank of New York Mellon Corporation. Alle Rechte vorbehalten

Copyright © 2019/20 TELOS GmbH The Bank of New York Mellon SA/NV
230



~
Jahrbuch 2019 / 2020 - Verwahrstellen TELOS

caceis

INVESTOR SERVICES
CACEIS BANK S.A., GERMANY BRANCH

Adresse
StraBe Lilienthalallee 36
PLZ 80939
Ort (Land) Minchen
Webadresse www.caceis.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt Name Scharfenorth
Vorname Jirgen
Funktion Senior Sales Manager
Telefon 089-54001196
email Juergen.scharfenorth@caceis.com
Team k.A.

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

ein zentraler Ansprechpartner fur alle Themen

definierte Vertretungsregelung

direkter Zugang zum Senior Management der Bank

regelmafRige Service-Review-Meetings und Kundenzufriedenheitsbefragungen (kontinuierlicher Ver-
besserungsprozess

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Belgien, Deutschland, Frankreich, GroRRbritannien, Hong Kong, Irland, Italien, Kanada, Luxemburg, Niederlan-
de, Schweiz

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2008 2005
Anzahl Standorte 2 14
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR)
Anzahl Mitarbeiter 450 3500
Anzahl der Asset Managetr,
mit denen zusammengearbeitet wird
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Unternehmen

Die zur Crédit Agricole und Santander gehérende Bankengruppe CACEIS bietet Asset Servicing fir Asset Mana-
ger, Versicherungsunternehmen, Pensionsfonds, Banken, Broker und Geschaftskunden an. In Vertretungen in
ganz Europa, Nord- und Stdamerika und Asien offeriert CACEIS ein umfangreiches Angebot von Leistungen
und Produkten wie etwa Trade Execution, Clearing, Devisen-Services, Wertpapierleihe, Custody Services,
Verwahrstellen- und Fondsadministrations-Services, Fonds-Distrubutions-Support, Middle-Office Outsourcing,
sowie Emittenten-Services. Mit €3,9 Billionen Assets under Custody und €2,1 Billionen Assets under Administra-
tion ist CACEIS ein fihrender Anbieter fiir Asset Servicing in Europa und einer der grof3ten Provider weltweit
(Zahlen per 31. Dezember 2019).

Services als Verwahrstelle

Als voll lizenzierte Verwahrstelle erfiillt CACEIS vollumfanglich die regulatorischen Anforderungen der AIFMD
und die lokalen Vorschriften der Lander, in denen die Bank vertreten ist (Deutschland, Frankreich, Luxemburg,
Italien, Irland, Schweiz, Spanien, Belgien, Niederlande, Grof3britannien) und verfligt Uber alle erforderlichen Li-
zenzen, um die entsprechenden Aktivitaten in diesen Landern durchzufiihren. CACEIS selbst unterliegt allen
aufsichtsrechtlichen Vorschriften (CRD4), insbesondere Solvency (Basel 3) und den Liquiditatsgrundsétzen
(LCR) und hélt diese ein.

CACEIS ist eine internationale Bankengruppe, die sédmtliche Back-Office-Leistungen in allen Anlageklassen an-
bietet. Die mit einer soliden IT-Infrastruktur ausgestattete Unternehmensgruppe bietet ihren Kunden, darunter
institutionelle Anleger, Kapitalverwaltungsgesellschaften, Banken, Broker und Unternehmen, innovative Lésun-
gen in den Bereichen Execution, Clearing, Custody, Verwahrstellenfunktion sowie der Fondsadministration an.
Als Spezialist fur die Auslagerung operativer Prozesse schafft die CACEIS-Gruppe ein Umfeld, das es den
Kunden ermdéglicht, ihre eigenen Ziele zu erreichen.

Mit einem innovativen Produktangebot, das stets den Marktusancen sowie den regulatorischen Anforderungen
entspricht, ist die CACEIS-Gruppe ein fihrendes européisches Unternehmen, das Verwahrstellen- und Fondsad-
ministrations-Services anbietet. Bei ihrer Geschéftstatigkeit erzielt CACEIS regelmaflige Zuwachsraten hinsicht-
lich Vermdgenswerten, Kunden und geografischer Abdeckung.

CACEIS profitiert von der Unterstiitzung seines langjahrigen Gesellschafters Crédit Agricole SA sowie von
Santander. Ende 2019 erwarb die in Spanien fihrende Bank eine Beteiligung und brachte ihre vollstandigen
Dienstleistungen im Wertpapierbereich fir institutionelle Anleger in Spanien und Lateinamerika (Brasilien, Mexi-
ko und Kolumbien) in CACEIS ein. Durch diese Transaktion wurden CACEIS und Santander Securities Services
(S3) zu einem fuhrenden Global Player vereint, der Dienstleistungen fir internationale institutionelle Kunden
erbringt.

Mit dem Erwerb der KAS BANK im Jahr 2019 wurde eine weitere grof3e Transaktion zur internationalen Entwick-
lung durchgefiihrt, die die Position von CACEIS in den Niederlanden, in Deutschland und im Vereinigten Konig-
reich starkt und das Spektrum der angebotenen Dienstleistungen fiir Unternehmen aus den Bereichen Pensi-
onsfonds, Versicherungen und Asset Management erweitert.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
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Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI -
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar -

ESG-Research - extern X

Thema Nachhaltigkeit | ESG im Haus CACEIS BANK S.A. - Erlauterungen

Fir CACEIS ist der soziale, gesellschaftliche und 6kologische Ansatz eine Quelle der Wertschdpfung in einem
sich verandernden Umfeld. Es steht im Einklang mit der CSR-Strategie der Crédit Agricole Group, einem fiihren-
den Anbieter von Klimafinanzierungen. Als Schlisselelement zur Sicherstellung der Einhaltung der
Geschaftsethik unterstiitzt CACEIS seine Kunden bei der Antizipation und dem Management ihrer Risiken im
Rahmen von gesetzlichen, regulatorischen und arbeitsrechtlichen Vorschriften, die ihre verschiedenen Aktivita-
ten regeln.

Als verantwortungsbewusster Arbeitgeber ist CACEIS den Mitarbeitenden gegentber verpflichtet und verfolgt
eine Sozialpolitik, die auf die Unterstiitzung strategischer Fragen und Unternehmensumwandlungen ausgerichtet
ist. Durch die Foérderung von Vielfalt, Gerechtigkeit und Lebensqualitat am Arbeitsplatz bekraftigt CACEIS sein
Engagement fir die Gesellschaft. Schlie3lich sind die Mittel, die fur ihr Handeln eingesetzt werden, umwelt-
freundlich.

Im Januar 2019 bekraftigt die CACEIS Bank lhr Engagement fir die Werte Kundennéhe, Verantwortung und
Solidaritat in einem Verhaltenskodex.

Im Jahr 2017 verabschiedete die Crédit Agricole-Gruppe eine Ethik-Charta, die ihre Werte Kundennahe, Verant-
wortung und Solidaritat unterstreicht und ihre Verpflichtungen, Identitat und Handlungsprinzipien bekréftigt.
CACEIS mochte das eigene Engagement fir die Werte Kundennahe, Verantwortung und Solidaritat mit einem
Verhaltenskodex bekréftigen. Dieser Kodex, der in 5 Sprachen vorliegt und online auf der Website von CACEIS
eingesehen werden kann, bildet die Grundlage fir ethisches und professionelles Verhalten, das von allen Mitar-
beitenden erwartet wird, unabhangig von ihrer Funktion innerhalb der Gruppe. Es wurde so konstruiert, dass es
dem taglichen Verhalten so nahe wie méglich kommt.

Es prasentiert und veranschaulicht die Situationen, denen sich jeder stellen kann. Dazu gehdren die Beziehun-
gen zu Kunden und Lieferanten, soziale, 6kologische und gesellschaftliche Verantwortung, Verpflichtungen zur
Korruptionspravention und ganz allgemein die Einstellung zur Einhaltung der geltenden Gesetze zum Schutz
des Images und der Reputation der Gruppe.
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aeka

Institutionell

DEKABANK - DEUTSCHE GIROZENTRALE

Adresse
StraRe Mainzer Landstrale 16
PLZ 60325
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.deka.de, www.deka-institutionell.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt Name Sturm

Vorname Andrea

Funktion Leitung Vertrieb
Investment Services

Telefon 069 / 7147 — 6465

email andrea.sturm@deka.de

Team 7

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

In der Kundenbetreuung folgen wir einem individuellen, ganzheitlichen Ansatz. Wir bieten lhnen eine
umfassende Betreuung aus einer Hand. Sie haben einen persénlichen, deutschsprachigen Kundenbetreuer,
der sich um alle Ihre Belange kiimmert. Er arbeitet eng zusammen mit den Experten der Verwahrstelle.

Wir legen hochsten Wert auf die Serviceorientierung unserer Mitarbeiter. Als Kunde stehen Sie bei uns im
Mittelpunkt und nicht ein automatisierter Prozess.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Luxemburg
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1962 1962
Anzahl Standorte 1 2
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 160 221
Anzahl Mitarbeiter 183 221
Anzahl der Asset Manager,
mit denen zusammengearbeitet wird S7 S7
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 25,2 18,2
Versicherungen X 0,8 0,5
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 29 2,4
Unternehmen X 2,0 1,6
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 0,4 0,4
Kirchliche Einrichtungen X 2,3 1,8
Stiftungen X 1,0 0,8
Offentlicher Sektor X 0,4 0,3
Sonstige X 65 74
Gesamt 100 100
Unternehmen

Die DekaBank ist das Wertpapierhaus der Sparkassen-Finanzgruppe und eine der fihrenden Verwahrstellen
Deutschlands als zentraler Ansprechpartner fir institutionelle Investoren, Banken, Versicherungen, Pensions-
fonds, Asset Manager und Kapitalverwaltungsgesellschaften.

Die feste Verankerung im grof3ten europaischen Finanzverbund bildet das solide Fundament der DekaBank.
Unser Ziel ist es, optimal auf die individuellen Bedurfnisse der Kunden einzugehen — mit hoch spezialisierten
Teams, in denen wir unsere Kréafte und unser Fachwissen fur unterschiedliche Investorengruppen konzentrieren.
Wir bieten ein breites Spektrum an Leistungen, die den Investmentprozess unterstiitzen. Im Verwahrstellenge-
schaft verfligen wir Gber einen langjahrigen Erfahrungsschatz. Seit 1962 verwahrt die DekaBank nationale und
internationale Assets im Wertpapierbereich sowohl fir Publikums- als auch fur Spezialfonds. Zuverlassigkeit und
Servicequalitat stehen fur uns stets an erster Stelle.

Wir bieten hohe Soliditat durch sehr gute Eigenkapitalausstattung. Die DekaBank erhélt regelmaRig besonders
gute Bewertungen von den international fihrenden Ratingagenturen - Die ausgezeichnete Reputation der Deka-
Bank sowie der Deka-Gruppe wird getragen durch ein konsequentes Compliance-System, ein effizientes Risiko-
controlling und hohen Ethikstandards - Die Ausrichtung auf Nachhaltigkeit ist tief in der Geschéftsstrategie der
Deka-Gruppe verankert.

Services als Verwahrstelle

Die DekaBank Verwahrstelle Ubernimmt fir Sie séamtliche verwahrstellenspezifischen Dienstleistungen fur die
anvertrauten Sondervermdgen und kiimmert sich um die Abwicklung aller globalen Transaktionen.

Wir gewahrleisten eine:

- sichere Verwahrung lhrer Vermdgensgegenstande mittels eines eigenen, gepriften internationalen Lagerstel-
lennetzwerks

- eigene Wertpapier- und Derivateabwicklung ohne Outsourcing an Dritte

- unabhangige Anlagegrenzprifung durch eigene Verwahrstellensysteme

- automatisierte Bearbeitung der Quellensteuerriickerstattung

- herausragende Expertise in den Assetklassen Wertpapiere, Immobilien, Private Equity und Alternative Invest-
ments.

Des Weiteren bietet die DekaBank durch ihren Leihe-Handel die Méglichkeit, Zusatzertrdge in Form von
besicherter und unbesicherter Leihe fir den Kunden zu generieren.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar

X X X X

ESG-Research - extern

Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus DEKABANK SERVICES - Erlauterungen

Spatestens mit der Entscheidung aus dem Jahr 2015, entsprechende Ziele und MaRnahmen in der Geschéftss-
trategie zu verankern, ist die Nachhaltigkeit zu einem festen Bestandteil der geschéftspolitischen Ausrichtung
der Deka-Gruppe geworden. Damit einher geht der Anspruch, Nachhaltigkeitsaspekte in allen relevanten Hand-
lungsfeldern zu verankern. Neben dem Personalmanagement, dem Bankbetrieb und dem gesellschaftlichen En-
gagement ist dies insbesondere die Entwicklung von Produkten und Dienstleistungen, die den nachhaltigkeitsbe -
zogenen Anforderungen unserer Kunden geniigen. Das Geschéaftsmodell der Deka-Gruppe bietet hierfur zahlrei-
che Ansatzpunkte. Innerhalb von Deka Investment gibt es ein Kompetenzzentrum Nachhaltigkeit zu allen Fragen
im Hinblick auf Investmentprozesse, die Ausgestaltung von Nachhaltigkeitsprodukten, Nachhaltigkeitsresearch,
Engagement, Hauptversammlungsabstimmungen und Hauptversammlungsreden.

Umweltbelange

Umweltbelange sind fur die Deka in verschiedenen Zusammenhéngen relevant. Dazu z&ahlt zum einen die Be-
ricksichtigung von o©kologischen Kriterien bei Finanzierungen. Hier kann die Nicht-Einhaltung von Umwelt-
standards beispielsweise bei gro3en Infrastrukturprojekten sowohl zu Verzégerungen bei der Fertigstellung der
Projekte und damit ggf. zu Verzdgerungen oder gar Ausféllen bei der Bedienung der Finanzierungen als auch zu
Reputationsschaden fuhren. Durch die Beachtung internationaler Standards, z. B. der Equator Principles (EP),
kénnen solche Risiken minimiert werden.

Arbeitnehmerbelange

Die Mitarbeiter bilden das Fundament der wirtschaftlichen Tatigkeit der Deka. Dabei kommt es — auch vor dem
Hintergrund des demografischen Wandels — vor allem darauf an, Mitarbeiter in der fir die Erbringung der Leis-
tungen erforderlichen Zahl und Qualifizierung an das Unternehmen zu binden. Aus Sicht der Arbeitnehmer ist es
gleichzeitig wesentlich, durch entsprechende MalRnahmen ihre fachliche und gesundheitliche Beschaftigungsfa-
higkeit (,Employability”) sicherzustellen. Arbeitnehmerbelange betreffen neben den eigenen Mitarbeitern auch
die Arbeitsbedingungen in vor- und nachgelagerten Stufen der Wertschopfungskette.

Sozialbelange

Die Forderung der Entwicklung auf kommunaler und regionaler Ebene und die Unterstiitzung der Kommunen bei
der Erfullung ihrer Aufgaben im wirtschaftlichen, regionalpolitischen, sozialen und kulturellen Bereich ist im Spar-
kassengesetz verankert und damit auch Richtschnur fiir das Handeln der Deka.

Achtung der Menschenrechte

Die Achtung der Menschenrechte ist im Bankensektor vor allem im Zusammenhang mit Finanzierungen von In-
frastrukturprojekten von Bedeutung. Dabei geht es haufig auch um den Umgang mit lokalen Gemeinschaften
bzw. indigenen Volkern, sodass die Achtung der Menschenrechte hier eng mit dem Aspekt ,Sozialbelange* ver-
knupft ist. Durch die Beriicksichtigung der EP (Equator Principles) bei entsprechenden Finanzierungen stellt die
Deka sicher, dass Menschenrechtsaspekte bei den Finanzierungen beriicksichtigt werden.

Bekampfung von Korruption und Bestechung
Die Einhaltung gesetzlicher und aufsichtsrechtlicher Anforderungen im Hinblick auf die Bekdmpfung von Korrup-
tion und Bestechung gehdrt zu den Grundanforderungen an eine verantwortungsvolle Unternehmensfiihrung.

Copyright © 2019/2020 TELOS GmbH DekaBank - Deutsche Girozentrale
236



Jahrbuch 2019 / 2020 - Verwahrstellen

H&A

GLOBAL INVESTMENT
MANAGEMENT

o
TELOS

HAUCK & AUFHAUSER PRIVATBANKIERS AG

Adresse
Strae
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Team

Schlick
Anja

Leiterin Relationship
Management Financial
Assets

089 /2393 2165

anja.schlick@hauck-
aufhaeuser.com

25

KaiserstralRe 24

60311

Frankfurt am Main

www.hauck-aufhaeuser.com

Kontakt 2

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Team

Janik
Axel

TeamleiterRelationschip-
Management Mitte

069 /2161 1382

axel.janik@hauck-
aufhaeuser.com

6

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Durch unser seit vielen Jahren bewéhrtes dreistufiges Betreuungskonzept kénnen wir eine schnelle und direkte
Kundenbetreuung mit hoher Individualitat und klarer Rollenverteilung anbieten. Dieses Betreuungskonzept hat
sich fir eine intensive Kundenbetreuung bewahrt und fiihrt auch im Falle nicht vorhersehbarer Themenstellun-

gen zu kurzen Reaktionszeiten und flexiblen Lésungen.

Darstellung des 3-stufigen Betreuungskonzeptes:
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Zusammenspiel zwischen Relationship Management und Client Service

Relationship Management (RSM): Client Service (CS):
Beratung und strategische Begleitung Operative Kundenberatung fiir Fragen des
Tagesgeschafts
* Ansprechpartner fir strategische Anlie- * Tandembetreuung der Kunden gemein-
gen und Koordination von Kundenanfra- sam mit RSM
gen (Sparringpartner)
*  First Point of Contact sowie erste * Spezialistenteam fir das Tagesgeschéft
Eskalationsstufe
* Einbindung und Koordination von * Hohe Qualitatsstandards durch profes-
Produktspezialisten sionelle Betreuung

»  Eruierung neuer Trends und Chancen
(Ohr am Markt)

* Begleitung bei Auflage von Private-
Label-Fonds

Das Relationship Management besteht in Deutschland aus zwei Teams (Frankfurt und Minchen). Insgesamt
umfasst es 9 RSM. Das Client Service Team ist in Frankfurt stationiert und besteht ebenfalls aus 8 Mitarbeitern.
Alle Relationship Manager verfiigen ber eine bankfachliche Ausbildung und zusatzlich Gber ein betriebswirt-
schaftliches Studium. Teilweise liegen auch Zusatzqualifikationen wie bspw. CIIA (Certified International Invest-
ment Analyst®) oder CFP (Certified Financial Planner®) vor. Die Mitarbeiter des Client Service Teams verfligen
alle Uber eine bankfachliche Ausbildung.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Der Schwerpunk unseres Verwahrstellengeschéfts liegt in Deutschland und Luxemburg.

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1969 1988
Anzahl Standorte 5 8

Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 62 130
Anzahl Mitarbeiter 443 792
Apzahl der Asset Manager, _ _ ca. 130 >250
mit denen zusammengearbeitet wird
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Unternehmen

Das Bankhaus Hauck & Aufhauser kann als erfolgreiche, engagierte und innovative Privatbank auf eine mehr als
220jahrige Geschichte zurtickblicken.

An unseren Standorten Frankfurt am Main, Minchen, Hamburg, Disseldorf, Kéin und Luxemburg bieten wir lh-
nen folgende Leistungen:

» ganzheitliche Beratung und Verwaltung von Vermdgen privater und unternehmerischer Anleger

* Asset Management fir institutionelle Investoren

* Fondsauflage und -administration

* Zusammenarbeit mit unabhéngigen Vermogensverwaltern und Institutionellen Investoren auf der
Verwahrstellenseite

* Research-, Sales- und Handelsaktivitdten mit einer Spezialisierung auf Small- und
Mid-Cap-Unternehmen im deutschsprachigen Raum

» individueller Service bei Borseneinfiihrungen und Kapitalerh6hung

Im Jahr 2016 haben wir ein neues Kapitel in unserer Unternehmensgeschichte aufgeschlagen. Unser neuer
Eigentimer Fosun International Ltd. ermdglicht uns den Zugang zu neuen Geschéftsfeldern und Markten und
starkt als langfristig orientierter Partner und Investor die Wachstumsperspektiven unseres Hauses nachhaltig.
Hauck & Aufhauser ist Premiumanbieter unter den Verwahrstellen. Alle Prozesse sind durch die langjahrige
Erfahrung unserer Organisation und unserer Mitarbeiter in diesem Segment aufeinander abgestimmt.

Durch unsere profunde Erfahrung auf dem Markt der Private-Label- und Spezialfonds und unseren hohen Markt-
anteil haben unsere Kunden die Gewissheit, dass wir auch in Zukunft fuir sie da sein werden.

Mittlerweile fuhrt Hauck & Aufhduser mit mehr als 21,3 Mrd. EUR alleine in der deutschen Verwahrstelle das
Feld der mittelgroRen Verwahrstellen fur Wertpapierfonds an. Hauck & Aufhduser befindet sich gemaR BVI Ver-
wabhrstellenstatistik gemessen an Assets under Custody im obersten Drittel aller Verwahrstellen in Deutschland.

Services als Verwahrstelle

Unser Service erstreckt sich von der individuellen Beratung und Konzeption der Produktidee Uber die Marktein -
fuhrung bis zur vollstdndigen Administration. Der Kunde erhalt sdmtliche Dienstleistungen aus einer Hand: Bera-
tung und Betreuung, Fondskonzeption und Legal Services, Fondsmanagement und Adviserdesk, Register- und
Transferstelle, Risikomanagement, Administration und Fondsbuchhaltung, AIFM.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Rﬁ:mﬁgﬁ:ﬁi Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte X
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SOCIETE GENERALE

Securities Services

SOCIETE GENERALE SECURITIES SERVICES

Adresse
StraRe Neue Mainzer StralRe 46-50
PLZ D-60311
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse Www.securities-services.societegenerale.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Naegele Kontakt 2 Name Keller
Vorname Alexandre Vorname Harold
Funktion Head of Securities Funktion Head of Sales and
~ Banking Operations Relationship
‘i Management; Managing
- 1 Telefon +49 69 7174 469 Director
. e . email alexandre.naegele@ Telefon +49 69 7174 463
' sgss.socgen.com
email Harold.keller@

Team 50 sgss.socgen.com

Team 11

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

In unserem Kundenbetreuungskonzept wird jedem Kunden ein Geschéftsfuhrer sowie ein Relationship Mana-
ger zugeordnet. Aufgaben des Geschéftsfiihrers sind die strategische Weiterentwicklung der Kundenbeziehung
und die Durchfuhrung von Vertragsvereinbarungen.

Der Relationship-Manager ermittelt mit unseren Kunden fortlaufend deren Anforderungen, tauscht sich mit
ihnen hinsichtlich der zukiinftigen Produktentwicklung aus und fuhrt mit ihnen Sitzungen in Bezug auf den Um-
fang und die Qualitat unserer Dienstleistungen durch.

Dariliber hinaus verfugt jeder Kunde auch Uber einen operativen Kundenbetreuer (Key-Account-Manager) fir
Fragen und Anliegen, die das operative Tagesgeschaft betreffen. Dieser Ubernimmt die Verantwortung bereits
wahrend der Auflagephase eines Mandats und wird lhnen selbstverstandlich persénlich vorgestellt. Der Kun-
denbetreuer bildet die Schnittstelle zwischen dem Kunden und unseren internen Fachabteilungen.

Zusatzlich steht unseren Kunden fur spezifische Themen — wie z.B. Reporting, Quellen- oder sonstige Fonds-
steuern — in jeder Fachabteilung ein Ansprechpartner zur Verfigung.

Unser Ziel ist es, Kundenanfragen zeitnah zu beantworten. Sollte eine direkte Beantwortung nicht méglich sein,
erhélt der Kunde eine verbindliche Antwort innerhalb von 24 Stunden. Séamtliche Anfragen werden in der Soft-
ware TOPDESK dokumentiert. Durch die TOPDESK-Erfassung wird fur jede Anfrage ein Ticket ertffnet. Auf
diesem Ticket wird der Bearbeitungsstatus der Anfrage seitens der SGSS GmbH laufend dokumentiert. Die
Ticketnummer wird auch dem Kunden zugeschickt, sodass er bei Nachfragen auf die Ticketnummer Referenz
nehmen kann. So verfolgen wir kontinuierlich die Umsetzung von Anfragen und Aufgaben. Damit gewahrleisten
wir unseren Kunden nachhaltig héchste Qualitat.

Mit allen Kunden fuhren wir halbjéhrlich ein Service-Review-Meeting durch. Hier nehmen wir gemeinsam einen
Ruckblick auf die von uns erbrachten Dienstleistungen vor, geben einen Ausblick beziglich zukinftiger
Services und nehmen anstehende Anforderungen unserer Kunden auf.

Unser Betreuungskonzept ist erprobt und wird von unseren Kunden sehr positiv bewertet und als einzigartig
wahrgenommen.
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Société Générale Securities Services ist weltweit in 26 Lokationen vertreten. In Europa zéhlen insbesondere
Italien, Frankreich, Luxemburg, Irland, die Niederlande, Belgien, Danemark und die skandinavischen Staaten
zu primaren Markten der SGSS.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1998 1864
Anzahl Standorte 1 26
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 42,9 4248
Anzahl Mitarbeiter 45 4000
Anzahl der Asset Managetr, 125 )

mit denen zusammengearbeitet wird

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 40 -
Versicherungen X 22 -
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X -
Unternehmen X -
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X -
Kirchliche Einrichtungen X -
Sonstige X 31 -
Unternehmen

Die Société Générale Securities Services (SGSS) zahlt in Deutschland zu den fihrenden Full-Service-Anbietern
im Bereich Wertpapierdienstleistungen. Ob Verwahrstelle, Fondsadministration, Analytics oder Zusatzdienstleis-
tungen — bei uns erhalten die Kunden alles aus einer Hand und profitieren dabei von maf3geschneiderten Losun -
gen fir ihre individuellen Anforderungen.

Die Custody- und Verwahrstellendienstleistungen der Société Générale Securities Services (SGSS) werden flr
unsere deutschen Kunden durch die Société Générale S.A. Zweigniederlassung Frankfurt am Main erbracht. Als
deutsche Niederlassung der Société Générale sind wir seit dem Jahr 1991 als Verwahrstelle und Global Custodi-
an in Deutschland tatig.

Als paneuropdischer Marktteilnehmer verfolgen wir ein klares Wachstumsziel, indem SGSS als einer der Top-3-
Player in Europa seine Starke weiter ausbauen und diese Kapazitaten verstérkt auf dem deutschen Markt aus-
rollen wird. Bereits heute ist SGSS weitreichend in Europa positioniert und bietet ein differenziertes Dienstleis-
tungsspektrum. In Deutschland wird eine klare Wachstumsstrategie verfolgt. Durch eine erhéhte Produktivitat so-
wie durch signifikante Verbesserungen der IT-Infrastruktur sind wir in der Lage, den Kunden fortlaufend Innova-
tionen anzubieten, Kundenanforderungen zligig umzusetzen und internationale Lésungen den deutschen Ver-
wabhrstellenkunden vollumféanglich zur Verfigung zu stellen. Unsere Gruppe verfolgt die Entwicklung im deut-
schen Verwahrstellenmarkt sehr genau und méchte an der erwarteten Marktkonsolidierung u. a. aufgrund der
hohen regulatorischen Anforderungen partizipieren. SGSS treibt diese Marktentwicklung aktiv voran und ist of-
fen, weitere Marktanteile zu erwerben.
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Services als Verwahrstelle

Die Société Générale Securities Services (SGSS) zahlt in Deutschland zu den fihrenden Full-Service-Anbietern
im Bereich Wertpapierdienstleistungen. Ob Verwahrstelle, Fondsadministration, Analytics oder Zusatzdienstleis-
tungen — bei uns erhalten die Kunden alles aus einer Hand, und dabei profitieren sie von maf3geschneiderten
Loésungen fir ihre individuellen Anforderungen. Wir bieten die Flexibilitat eines inlandischen Spezialisten in Ver-
bindung mit der Stérke eines fihrenden globalen Finanzinstituts. Der hohe Ausbildungsstandard, die lange Be-
triebszugehdrigkeit und Erfahrung vieler Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter sorgen fur hohe Kontinuitat, groRe Zu-
verlassigkeit und ausgepréagte Kompetenz. SGSS als zweitgréf3ter europdischer Custodian ermdglicht einen
starken Vermégensschutz und robuste Kontrollprozesse fir unsere Kunden.

Unser Dienstleistungsangebot

Verwahrstellendienstleistungen
Die Verwahrstellendienstleistungen der Société Générale Securities Services (SGSS) werden fur unsere deut-

schen Kunden durch die Société Générale S.A., Zweigniederlassung Frankfurt am Main, erbracht. Fir die Aus-
Ubung der Verwahrstellenfunktion kommt das System von SimCorp Dimension (SCD) zum Einsatz. Verwahrfahi-
ge Finanzinstrumente werden auf entsprechenden Sperrdepots bzw. Sperrkonten verwahrt und verwaltet. Fir
alle weiteren Finanzinstrumente prift die Verwahrstelle das Eigentum, Uberwacht diese und fuhrt sie im Fonds-
buchhaltungssystem. Die Verwahrstelle Gbermittelt alle notwendigen Informationen und Unterlagen an die KVG,
die zur Ausiibung der Aktionars- und Glaubigerrechte erforderlich sind.

« Kalkulation / Kontrolle des NAV « Depot- und Kontofilhrung « Uberwachung von vertraglichen und rechtlichen
Anlagegrenzen ¢ Prifung von Gebuhren  Kostenkontrolle « Treasury-Transfers « Abstimmung der Bestande mit
den Kapitalverwaltungsgesellschaften

Custody-Dienstleistungen
Unser europaweites Custody-System dient zur Integration, Weiterleitung und Abwicklung von Kundeninstruktio-

nen mit einer konsolidierten Berichterstattung Uber das gesamte verwahrte nationale und internationale Vermo-
gen.

* Globales und lokales Custody « Administration und Verwahrung von Wertpapieren (Zins- und Dividendenzah-
lung, Stimmrechtsausiibung und Hauptversammlungen) « Abwicklung von Handelsgeschéften ¢ Kapitalmaf3nah-
men « Cash-Management ¢ Steuervorabbefreiung und -riickforderungen « Wertpapierleihe ¢ Individualreporting
SGSS GALLERY « Handelsplattform fur OGAW- und Hedgefonds

Fund-Distribution-Services

Im Rahmen des grenziiberschreitenden Vertriebs bieten wir lThnen ber unsere Niederlassungen und Tochter-
unternehmen in 15 Landern eine Reihe von Services rund um die Distribution lhrer Fonds im Ausland. Unsere
Servicemdoglichkeiten decken sowohl die landerspezifischen Anforderungen als auch lhre individuellen Bedurf-
nisse ab.

« Informationsstelle « Vertriebsunterstitzung

Issuer-Services

Wir sind eines der fuhrenden Issuer-Services-Unternehmen in Europa und bieten umfangreiche Dienstleistungen
in allen Hauptmarkten fur lokale und internationale Emittenten. Basierend auf einer langjéhrigen globalen Markt-
expertise hat die Société Générale Securities Services innovative Bankldsungen fur Finanzinstitute, Firmenkun-
den und Einrichtungen des o6ffentlichen Sektors weltweit geschaffen. In Deutschland bieten wir die folgenden
Dienstleistungen an:

« Issuing-Agent-Services — Verwaltung der Wertpapiere beim lokalen Zentralverwahrer ¢ Listing-Agent-Services —
Antrag auf Borsenzulassungen im Binnenmarkt ¢« Paying-Agent-Services ¢ Registrar Services — Verwaltung des
Registers der Anleiheglaubiger

Unsere zusatzlichen Value-Added-Services
Unsere Value-Added-Services komplettieren unser Leistungsangebot.

» Losungen fur das Sicherheitenmanagement « Wertpapierleihe < Liquidity-Management und Devisenhandel

(FX): Direkt-und Auto-FX « Global Fundtrading * Post-trade-Clearing von bérsengehandelten und OTC-Derivaten
* Online-Reporting * Reconciliation
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) X

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus SOCIETE GENERALE SECURITIES SERVICES —
Erlauterungen

Die Société Générale begann im Jahr 2000, 6kologische und soziale Belange bei ihren Aktivitdten zu bertick-
sichtigen, und ihr Engagement fur eine grinere und integrativere Wirtschaft ist seitdem kontinuierlich
gewachsen.

Insbesondere der Energiewandel und dessen Finanzierung stehen dabei im Zentrum der Veranderungen hin zu
einer nachhaltigen Entwicklung, die wir bei Société Générale vorantreiben wollen.

Die Société Générale Gruppe versteht sich als Pionier im Bereich Nachhaltigkeit / ESG. So hat sie sich den Prin-
zipien des Positive-Impact-Funding des UNEP verschrieben und mit der Auflage des weltweit ersten Green
Bonds im Jahr 2015 einen Aufwartstrend in dem Sektor gestartet.

Um dem Anspruch eines Konzerns, der sich der Nachhaltigkeit verpflichtet, gerecht zu werden, weitet die Grup-
pe ihre Anstrengungen naturlich auf alle Geschéftsbereiche aus, so auch auf die Securities Services.

Die SGSS ist seit dem Jahr 2013 im Bereich nachhaltiges Investieren / ESG aktiv: Im Bereich Investment-Con -
trolling finden die Ausschlusslisten des ,|ISS-oekom Screening” bereits seit damals Anwendung.

Im Jahr 2016 hat die SGSS die Auswertung nach ESG-Kriterien im Reportingbereich Gber den externen Daten-
lieferanten MSCI eingeflhrt.

Um ein besseres Gefihl fir den Output der ESG-Fondsanalyse zu bekommen, hat die SGSS ihr System er-
weitert, um eine Komposition aus mehreren zusammengestellten Indizes als Vergleichsbenchmark anzubieten,
die je nach Kundenwunsch aus Indizes mit direktem ESG-Bezug besteht oder auch z.B. die Performancebench-
mark sein kann.

Damit die SGSS in dem fiir den Vermdgensverwalter wichtigen Bereich Risikomanagement unterstiitzen kann,
sind die hier relevanten Gesichtspunkte in den Fokus geriickt: Ein effizientes Aufzeigen von Korrelationen aus
aktuellen Fondsbestanden mit Risiko- / Stressszenarien anhand von ESG-Kriterien ist Uber die Kooperationen
der SGSS mit ESG-Datenprovidern mdglich. Dabei werden Fondsbestande durch Spezialisten anhand bestimm-
ter Szenarien analysiert und zuriickgespielt.

Fir Asset-Manager im Besonderen bietet die SGSS zielgruppenspezifischen Support im Investmentprozess:
Durch Kooperationen mit ESG-Datenprovidern sollen ESG-Informationen im ,Pre-trade”-Prozess, im Rahmen
des SGSS Produkts ,,CrossWise”, angeboten werden, damit Asset-Manager neben Vorgaben wie einem ,Credit-
Rating“ auch direkt die Méglichkeit haben, im SGSS Front-Office System die ESG-Kriterien zu bertcksichtigen.

Dabei sollen ESG-Informationen der ESG-Datenprovider beriicksichtigt werden, die der Asset-Manager als
Quelle wahlt.
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Im Rahmen der laufenden Weiterentwicklungen im Jahr 2020 werden SGSS-Kunden zusétzlich zu dem bereits
entwickelten ESG-Berichtswesen auch die Mdglichkeit haben, anhand eines ,Post-trade“-Reportings zur Umset-
zung der aktuellen ESG-Vorgaben im Fonds auf einen Blick die fur sie wichtigsten ESG-Kriterien zu sehen.

Dies wird mithilfe von ,ESG-Filtern* auf ihr Portfolio individuell ermdglicht werden. Dadurch lassen sich z.B. mit
Asset-Managern vereinbarte KPIs sehr schnell und leicht Gberwachen.

Fiur die Zukunft sehen wir im Angebot auch Ldsungen im Bereich ,Engagement* und ,Stimmrechte, in Zu-
sammenarbeit mit einem Partner, um unseren Kunden vertiefte und langjahrige Expertise in diesem Bereich zu-
kommen zu lassen. Wir sehen grof3es Potenzial in der Kollaboration mit Partnern, was sich in unserer tbergrei-
fenden Strategie einer ,offenen Plattform” (SGSS-as-a-platform) und der Anbindung von Services Uber unsere
SG Markets Plattform mittels APIs widerspiegelt.
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Disclaimer

Diese Informationen richten sich ausschlief3lich an professionelle Anleger und Finanzberater und nicht
an Privatkunden. Sie sind nicht zur Weitergabe an Dritte bestimmt.

Alle Rechte vorbehalten. Dieses Jahrbuch beruht auf Fakten und Informationen, deren
Quellen wir fir zuverlassig halten, ohne jedoch deren Richtigkeit und/oder Vollstandigkeit
garantieren zu konnen. TELOS GmbH tbernimmt keine Haftung fir Verluste oder
Schaden aufgrund von fehlerhaften Angaben. Weder
die dargestellten Kennzahlen noch die bisherige Wertentwicklung ermdglichen eine
Prognose fiir die Zukunft. Die in diesem Jahrbuch dargestellten Auswertungen stellen
kein Angebot und keine Empfehlung oder Aufforderung zum Kauf dar.
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